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NSK hat sich seit jeher der Prazisions-
fertigung hochwertigster Produkte
verschrieben. Gleichzeitig legen wir
traditionell groBten Wert darauf, den
Einfluss unseres Schaffens auf die Umwelt
so gering wie moglich zu halten.

Seit dem 1. Dezember 2021 ist jeglicher Strom, der
fur unsere japanischen Produktionsstatten erforderlich
ist, zu 100% Okostrom, der aus Solarzellen und anderen
nachhaltigen Quellen generiert wird. Diese Selbstverpflichtung
ist Ausdruck unseres Strebens, Treibhausgase liber die gesamte

Lieferkette zu reduzieren und vollstandig CO2-neutral zu werden.
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Deutschland hat ein starkes Gesundheitswesen. Das hat nicht
nur der Umgang mit der Coronakrise gezeigt, sondern wird auch
jetzt taglich deutlich, wenn es um humanitare Hilfe fur die
Ukraine speziell aus diesem Sektor geht. Zurecht erkldrte Bun-
desgesundheitsminister Prof. Karl Lauterbach daher im Mérz in
Berlin, dass Deutschland bei der medizinischen Versorgung der
Menschen aus der Ukraine eine zentrale Rolle einnehme, egal,
ob es um die Versorgung Gefllichteter und Verletzter hier in
unserem Land geht, den Transport medizinischer Guter in die
Krisengebiete oder um die materielle sowie finanzielle Unter-
sttzung direkt vor Ort beim Wiederaufbau medizinischer Infra-
strukturen.

Auch die Dentalbranche zeigt Flagge, wie Sie exemplarisch
auf den nachfolgenden Seiten feststellen kénnen. Hilfsguter-
transporte werden organisiert, zu Sach- und Geldspenden
aufgerufen sowie deren korrekter Einsatz Uberwacht. Allen
Aktionen aus dem dentalen Sektor gemein sind Schnelligkeit,
Sichtbarkeit und Reichweite — was in den letzten Wochen an

EDITORIAL

GESUNDHEITSBRANCHE
/EIGT FLAGGE

Hilfsaktionen entwickelt wurde, ist enorm. Aus der Starke der
Dentalbranche sowie deren Netzwerk erwdchst folglich eine
besondere Chance zur Unterstitzung. Jetzt liegt es an uns
allen, diese Hilfsangebote (weiter) zu fordern und zu zeigen,
wozu eine Nische wie die Dentalbranche fahig ist.

Das unmittelbar korperliche und seelische Leid, das die
Menschen in der Ukraine derzeit erfahren massen, macht mich
personlich sehr betroffen. Ich wiinsche uns allen, das wir an
dieser Stelle sehr bald wieder Uber leichtere Themen sprechen
durfen.

Ihr Dr. Torsten Hartmann
Chefredakteur
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CORONA: INFORMATIONSMATERIALIEN IN' UKRAINISCHER SPRACHE

Im Rahmen der gesundheitlichen Versor-
gung fur nach Deutschland geflichtete
Menschen aus der Ukraine stellt die Bun-
deszentrale fir gesundheitliche Aufkla-
rung (BZgA) Informationsmaterialien zur
Corona-Schutzimpfung, zu Tests auf das
Coronavirus und zu Hygienemal3nahmen
in ukrainischer Sprache zur Verfigung. Fir
aus der Ukraine in Deutschland eintref-
fende Menschen, die in Teilen Uber einen
noch nicht ausreichenden Impfschutz vor
dem Coronavirus SARS-CoV-2 verfligen,
sind der Schutz vor einer Coronainfektion
und die Corona-Schutzimpfung beson-
ders wichtig.

Daher bietet die BZgA auf ihrem Internet-
portal www.infektionsschutz.de in ukraini-
scher Sprache Merkblatter und Infografi-
ken zur Corona-Schutzimpfung, zu Tests,
Quarantdane und Isolierung sowie zur
Erlduterung der ,3G, 3G-Plus, 2G und
2G-Plus” Regelungen. Erganzend sind In-
formationen zu HygienemalSnahmen auf
Ukrainisch verftigbar.

Die kostenfreien Merkblatter und Infogra-
fiken dienen der Unterstitzung von Multi-
plikatorinnen und Multiplikatoren, zum
Beispiel Beschaftigten des Offentlichen
Gesundheitsdienstes oder Beschéftigten
in Gemeinschaftsunterkiinften bei der Be-
treuung von Geflichteten. Die Informa-
tionsmaterialien in ukrainischer Sprache
konnen heruntergeladen, ausgedruckt,
ausgehdngt oder an geflichtete Kinder,
Jugendliche und Erwachsene weiterge-
geben werden.

Ubersicht der Informationen der BZgA in
ukrainischer Sprache rund um das Corona-
virus und zur Corona-Schutzimpfung:

uuuuu

o inderiit

wx nopad

W
3anobiraii? nowmp

. ‘
H wono ™

B o
10 ocHO

1. Merkblatt: Die Corona-Schutzimpfung —
sicher und wirksam!

2. Infografik: Der Impfablauf

3. Infografik: Ubersicht Corona-Tests

4. Infografik: Infektionen vorbeugen: Die
10 wichtigsten Hygienetipps

5. Merkblatt: Virusinfektionen — Hygiene
schitzt!

6. Merkblatt: Tipps fir die Zeit in hausli-
cher Quarantane oder Isolierung

7. Infografik: Was bedeuten 3G, 3G-Plus,
2G und 2G-Plus?

8. Merkblatt: Corona-Schutzimpfung fur
Kinder von 5 bis 11 Jahren

9. Merkblatt: Corona-Schutzimpfung ab
12 (Informationen fur Eltern und Sorge-
berechtigte)

WEBINAR-KURSPROGRAMM AUCH IN 2022

Neues Jahr, neue Weiterbildungsmaoglich-
keiten: FUr 2022 hat Kulzer ein abwechs-
lungsreiches Fortbildungs- und Kurspro-
gramm konzipiert, um Zahntechnikern
und Zahnérzten auch zukinftig bei neuen
Herausforderungen zur Seite zu stehen.
Fur Anwender, die Seminare und Veran-
staltungen nur schwer in ihren Praxis- und

DENTALZEITUNG - 2 2022

Laboralltag integrieren konnen, hat der
Hanauer Dentalhersteller Webinare in sein
Programm aufgenommen. An den On-
line-Schulungen kénnen Interessierte be-
quem von zu Hause aus teilnehmen.

Termine finden Sie in Kirze online unter
www.kulzer.de/webinare
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Das Paket der Informationsmaterialien in
ukrainischer Sprache steht zum Herunter-
laden bereit, unter:
www.infektionsschutz.de/mediathek/
materialien-auf-ukrainisch/

Kostenlose Bestellung der BZgA-Materia-
lien unter:

Bundeszentrale fur gesundheitliche Auf-
kldrung

50819 KéIn

Online-Bestellsystem: shop.bzga.de

Fax: +49 221 8992257

E-Mail: bestellung@bzga.de

BZgA-Videoangebot in ukrainischer Sprache:
bzga-k.de/corona-clips-ukrainisch

Webinar Kursprograrnm 2022

Experten fiir Experten
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714 KINDER FUR DIE DEUTSCHE MUNDGESUNDHEITSSTUDIE UNTERSUCHT

714 acht- und neunjéhrige Kinder sind seit
Januar 2021 deutschlandweit fur die lau-
fende ,Deutsche Mundgesundheitsstudie VI
(DMS 6)" zahnmedizinisch untersucht wor-
den. Die DMS 6 setzt sich aus mehreren
Modulen zusammen, die fir den Zeitraum
2021 bis 2023 geplant sind. Im Fokus steht
unter anderem die Kieferorthopédie. Bei
den teilnehmenden Kindern sollen die
Mundgesundheit sowie die Zahn- und
Kieferstellungen ermittelt werden, um aus
den Ergebnissen der Studie kieferorthopé-
dischen Versorgungsbedarf ableiten zu
konnen. Die DMS 6 soll eine umfassende
Datenbasis fur evidenzbasierte Grundsatz-
entscheidungen in der gesundheitspoliti-
schen Diskussion und fur die Gestaltung
kunftiger Versorgungskonzepte liefern.

7 Quellen: KZBV/ Institut der deutschen Zahn-
© puhhha - stock.ad srzte (/DZ)

DZR SPENDET FUR BETROFFENE DES KRIEGES IN DER UKRAINE

Das Deutsche Zahnérztliche Rechenzen-

trum (DZR) spendet gemeinsam mit

ihren Schwesterunternehmen der

Dr. Guldener Gruppe 50.000 Euro flr %
die Nothilfe in der Ukraine an das
Aktionsbiindnis Katastrophenbhilfe.
,Der verheerende Krieg in der Uk-
raine macht uns sehr betroffen. Un-
sere Solidaritdt und unser Mitge-
fuhl gelten den Menschen vor Ort
und jenen, die ihre Heimat flucht-
artig verlassen mussten’, teilt die
DZR Geschaftsfihrung mit. ,Wir hof-
fen, dass wir mit unserer Spende
einen kleinen Teil zur Milde-
rung der Kriegsfolgen fur die
Betroffenen beitragen kon-
nen.” Das Aktionsbindnis

Katastrophenhilfe ist ein N

Zusammenschluss der

Organisationen Caritas

international, Deutsches
Rotes Kreuz, Diakonie Ka-

tastrophenhilfe und UNICEF
Deutschland.

' ola

www.dzr.de
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DENTAL BAUER UND DURR DENTAL SIND BVD-MITGLIEDER

Der BVD Bundesverband Dentalhandel
hat die Antrdge von dental bauer und
Dirr Dental auf Mitgliedschaft im BVD
einstimmig und ohne Enthaltung ange-
nommen. Wie der Verband Anfang Mérz
informierte, hatten beide Unternehmen
beschlossen, Mitglied im BVD zu werden.
Prasident Lutz Mduller bestdtigte die
schnelle Beschlussfassung: ,Wir begri-
Ben unsere neuen Mitglieder sehr herz-
lich im Verband. Unseren Gremien war es

dental DURR
iz | 15 A

wichtig, hier eine zlgige und vor allem
positive Resonanz zu zeigen. dental bauer
als starker Fachhdndler und Dirr Dental
als bedeutender Hersteller werden die
Verbandsarbeit bereichern. Wir waren
uns einig, ein starkes Signal zu senden.”

Nach dem Willen des BVD sollen beide
Unternehmen zukUnftig die Arbeit des
Verbandes aktiv mitgestalten. dental bauer
ist als Fachhandler, Durr Dental als Koope-
ratives Mitglied aufgenommen worden.

AND
NDESVERB

www.bvdental.de

25 JAHRE DENTALSCHOOL — EINLADUNG ZUM FESTSYMPOSIUM IM JUNI

Interaktives Training statt droger Vortrage
und praxisgerechte Umsetzung von wis-
senschaftlichen Erkenntnissen: Das ist das
Erfolgskonzept der DentalSchool Tibin-
gen unter Leitung von Prof. Dr. Rainer
Hahn: Uber 1.000 Veranstaltungen in ganz
Deutschland an den schdnsten Locations
und eine groe Community von Teilneh-
mern im ,DentalSchool Study Club”,

Seit 2020 wird aktuell ein spezielles On-
line-Angebot aufgebaut, welches sich
von den Ublichen Video-Schulungen deut-
lich unterscheidet: Fernsehstudio-Atmo-
sphdre mit Greenscreen- und Multikamera-

DENTALZEITUNG - 2 2022

7
LJAHRE

DentalSchool

technik fUr eine optimale Interaktion mit
den Teilnehmern. Keine Langeweile vor
dem Bildschirm, dieses Angebot kommt
in der Kollegenschaft so gut an, dass es
ein fester Bestandteil des DentalSchool
Programms geworden ist.

Auch nach 25 Jahren wdchst das Angebot
weiter, Prof. Hahn bringt die Teilnehmer
an den Puls der neuesten Entwicklungen:
Digitalisierung, KI-Diagnostik, Mikrobiom-
forschung in der Kariologie und Parodon-
tologie, integrierte Prophylaxekonzepte
und Endo-Techniken sind einige Beispiele.
Zum groflen Jubildum I&dt die Dental-
School in diesem Jahr zu einem Fest-
symposium am 24. und 25. Juni alle In-
teressenten nach Tibingen ein.

www.dentalschool.de



BZAK: SPENDENAUFRUF FUR DIE UKRAINE

Mit dem Uberfall auf die Ukraine sind Hun-
derttausende dort ohne Strom und Was-
ser, es werden zudem Hilfsguter, Nah-
rungsmittel, Medikamente, medizinische
Materialien und vieles mehr gebraucht.
JWir alle sind erschittert tber den ag-
gressiven Angriff auf die Ukraine. Unsere
Solidaritat ist bei allen Menschen dort”,
so der Prasident der Bundeszahnarzte-
kammer (BZAK), Prof. Dr. Christoph Benz.
,Neben den europdischen und interna-
tionalen strategischen und politischen
MalBnahmen ist nun auch schnelle kon-
krete Hilfe fir die Menschen wichtig. Vor
Ort — und auch fir die Menschen, die zu
uns fliichten.”

JWir haben Kontakt zu unseren Partnern
vor Ort, den Salesianern Don Boscos, auf-
genommen. Sie sind in vier Gro3stadten in
der Ukraine vertreten. Auch in der schwer
umkampften Hauptstadt Kiew sind sie pra-
sent. Unsere Partner brauchen dringend
Unterstlitzung bei der Versorgung der
Flichtlinge und Menschen in Not. Wir
wollen helfen! Und haben dafir bereits
10.000 Euro Soforthilfe bereitgestellt”, so

.o
e
3
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3

der Vorsteher der Stiftung Hilfswerk Deut-
scher Zahnarzte (HDZ), Dr. Klaus Sur-
mann.

BZAK und HDZ rufen dazu auf, eben-
falls mit einer Spende fir die Ukraine
zu helfen:

Hilfswerk Deutscher Zahnarzte
Deutsche Apotheker- und Arztebank
IBAN: DE28 3006 0601 0004 4440 00
BIC: DAAEDEDD

Stichwort: Ukraine

Eine Spendenbescheinigung wird bei
genauer Adressangabe ausgestellt. Zur
Steuerbegunstigung bis 300 Euro kann als
vereinfachter Zuwendungsnachweis nach
§50 Abs. 2 EStDV der Kontoauszug vorge-
legt werden.

Die Bundeszahndrztekammer ist Schirm-
herrin der Stiftung Hilfswerk Deutscher
Zahnérzte.

www.bzaek.de

AUS FORTBILDUNGSTAGEN WIRD BVD-BRANCHENTREFF

Am 9.und 10. Mai ladt der BVD Bundesver-
band Dentalhandel zu seinem neuen
Branchentreff nach Potsdam ein. Aus den
traditionellen Fortbildungstagen ist der
BVD-Branchentreff geworden. Prasident
Lutz Mdller: ,Wir wollen den Fokus der
Veranstaltung auf die personlichen Be-
gegnungen legen und ein wirkliches
Branchentreffen veranstalten. Wir bieten
so eine einzigartige Plattform, auf der sich
alle wichtigen Entscheidungstrager und
Multiplikatoren aus Handel und Industrie
treffen und austauschen kénnen. Dazu
gibt es auch weiterhin anspruchsvolle
Vortrdage und Podiumsdiskussionen zu
Themen, die den Dentalhandel und die
Industrie beschéaftigen.”

Schon in der Vergangenheit waren die
Fortbildungstage ein sehr beliebter Treff-
punkt, zu dem nur ausgewahlte Gaste Zu-
tritt hatten. Nun soll der Teilnehmerkreis
in einem ersten Schritt auf alle Dental-

fachhadndler erweitert werden. Stefan Heine,
Vizeprasident des Verbandes, erkldrte dazu:
,Die Aufnahmeantrdge von dental bauer
und Durr Dental haben uns gezeigt, dass
wir mit der angekindigten Neuausrich-
tung des BVD auf positive Resonanz sto-
en. Diesen Schwung wollen wir auch in
unseren neuen Branchentreff mitnehmen
und eine einzigartige und attraktive Ver-
anstaltung anbieten.”

Der BVD-Branchentreff 2022 steht unter
dem Motto ,Gemeinsam in die Zukunft”.

111l BUNDESVERBAND
=== DENTALHANDEL
- BRANCHENTREFF

Im Mittelpunkt soll eine Podiumsdiskus-
sion mit namhaften Vertretern aus Zahn-
arzteschaft, Industrie und Handel stehen.
Ziel ist es, den Dialog der verschiedenen
Teilnehmergruppen zu intensivieren. Die
Teilnehmer der exklusiven Veranstaltung
werden personlich eingeladen.

www.bvdental.de

009

DENTALZEITUNG - 2 2022



AKTUELLES

010

UNTERNEHMEN STEHT ZUM VIERTEN MAL IN FOLGE
AUF PLATZ 1 IN SEINER BRANCHE

i v

Henry Schein, Inc. wird im 21. Jahr in Folge
auf der FORTUNE®-Liste der ,World's Most
Admired Companies 2022" aufgefihrt.
Das Unternehmen erreichte zudem
zum vierten Mal in Folge den ersten
Platz in der Kategorie Gro3handler:
Gesundheitswesen.
,Im Namen der mehr als 21.000
Team-Schein-Mitglieder weltweit
mochten wir mitteilen, wie sehr
wir uns freuen, auf der FORTUNE-
Liste der World's Most Admired
Companies’ zu stehen’, erklarte
Stanley M. Bergman, Chairman of
the Board und Chief Executive Officer
von Henry Schein. ,Seit der Griindung
von Henry Schein im Jahr 1932 basiert die
DNA unseres Unternehmens auf einer Kul-
tur tief verwurzelter Werte und einem En-

EKLUND FOUNDATION STELLT 250.000 EURO
FUR STIPENDIEN IN 2022 BEREIT

Die Eklund-Stiftung stellt im Jahr 2022
250.000 Euro fur zahnmedizinische For-
schung zur Verfligung. Das Bewerbungs-
portal wird im Mai zum siebten Mal in
Folge gedffnet und heilst Einreichungen

' EKLUND
“ ; FOUNDATION
4
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aus allen Teilen der Welt sowie allen Be-
reichen der Zahnmedizin willkommen.
Sowohl experimentelle als auch klinische
Studien aus allen Gebieten der Zahn-
medizin werden akzeptiert, priorisiert

gagement fur die Gemeinschaft, die nach
wie vor den Grundstein fUr unseren ge-
schéftlichen Erfolg bilden und sich auf alle
Aspekte unserer weltweiten Geschéfts-
tatigkeit erstrecken. Die COVID-19-Pande-
mie hat unsere Welt verandert, aber unser
Engagement fur unsere Kunden, unsere
Lieferanten, die Mitglieder des Team
Schein, unsere Aktiondre und die Gesell-
schaft insgesamt hat sich verstarkt. Es ist
sehr erfreulich, wenn man fUr seine Bemu-
hungen um die Gesundheit gewurdigt
wird, und ich danke dem Team Schein fir
sein unbeirrbares Engagement, die Ge-
sundheit auf der ganzen Welt positiv zu
beeinflussen.”

www.henryschein-dental.de

werden jedoch Projekte aus den Fach-
richtungen Parodontologie, Implantolo-
gie oder Kariologie. Forschende kénnen
die Forderung fur ein Projekt als Ganzes
oder fur einen Teil eines Projekts beantra-
gen. Die Bewerbungsfrist fur die diesjéh-
rigen Foderungen lauft im Mai aus; das
Bewerbungsformular kann jederzeit auf
der Website der Eklund Foundation ein-
gesehen werden — zusammen mit hilfrei-
chen Informationen fir Bewerber. Der
Vorstand wird die nominierten Projekte
im September bekannt geben.

Die Eklund Foundation wurde 2015 ge-
grindet, um Forschung und Lehre im
Bereich der Zahnheilkunde zu fordern.
Grundlage war die Spende von 50 Millio-
nen Schwedischen Kronen durch die
Familie Eklund, Eigentimer des schwedi-
schen Mundgesundheitsunternehmens
TePe Munhygienprodukter AB.

www.eklundfoundation.org



FRUHLINGS-POWER-PREISE

Das beliebte GoodieBook prasentiert sich
in diesem Jahr in seiner 19. Auflage und
sorgt bei Zahnédrzten und Praxisteams von
Mérz bis Juni wieder einmal fur friihlings-
hafte Bescherung.

Grin knospt es schon bald in Beet und
Natur und fir alle, die mogen, auch in
den Praxisraumlichkeiten. Denn W&H star-
tet den Fruhling auch in diesem Jahr mit
seinem GoodieBook und bietet attraktive
Aktionsangebote, Sets, Produktzugaben
und Verginstigungen. Zugreifen lohnt sich
wie immer — hier ist fUr jeden garantiert
etwas dabei.

Zwei Instrumente zum halben Preis

Ein Dauerbrenner ist die Instrumenten-
aktion. Hier erhalten Kunden 50 Prozent
Nachlass auf die Instrumente der Synea
Fusion Serie. Die Hand- und Winkelstlcke
Uberzeugen durch ein sehr gutes Preis-
Leistungs-Verhaltnis, hohe Laufruhe, beste
Sicht durch kleine KopfgréBe und einen
optimalen Zugang. Mehr dazu auf Seite 2.

Paket: Implantmed Plus + 1 Instrument
Mehr als 1.000 Euro lassen sich dank Goodie-
Book im Bereich Chirurgie und Implanto-

logie sparen, denn als Paket erhédlt man
hier Implantmed Plus mit Licht inklusive
kabelloser Fu3steuerung sowie das chi-
rurgische Winkelstiick WS-75L. Die An-
triebseinheit fir Implantologen hat sich
in den letzten 21 Jahren vom Newcomer
zum heutigen Smart Device Bestseller in
der zahndrztlichen Fachpraxis entwickelt
und wird neben seinen technischen Ei-
genschaften vor allem aufgrund des in-
tuitiven Bedienkonzepts geschatzt. Alle
Details finden sich auf Seite 10.

Aktion mit dem grof3ten
Einsparpotenzial: das Hygienepaket

Auf Seite 17 des griinen Heftes findet sich
eines der Aktions-Highlights in Form ei-
nes attraktiven Hygienepakets. Der Teon
Thermodesinfektor, das dazugehorige In-
jektionspaket, das Pflegegerat Assistina
Twin sowie der Sterilisator Lisa Remote
Plus ioDent® wurden hier zusammenge-
packt und stehen Interessenten mit einem
Preisvorteil von 4.493 Euro (verglichen mit
dem Einzelkauf der Produkte) zur Verfu-
gung. Bei dieser Art der Ersparnis lohnt
sich doch ein zweiter Blick ins GoodieBook
fur eine weitere Anschaffung, oder?

AKTUELLES

Nie wieder Prophylaxe ohne LatchShort
LatchShort ist das neue Zauberwort in der
Prophylaxe, denn hier trifft ,Super Soft”
auf ,Super Short". Das Proxeo LatchShort
Polishing System ist damit eine beson-
ders smarte Losung fur die professionelle
Zahnpolitur, denn der kleine Kopf mit
den optimal abgestimmten Prophy-Kel-
chen sorgt fur eine deutlich reduzierte
Arbeitshéhe. So gewinnen Prophy-Pro-
fis — im Vergleich zu Standard Latch Sys-
temen — ganze vier Millimeter.

Single-Point-of-Operation:

das Chirurgie Cart System

Wohin mit den ganzen Frihlingsschnépp-
chen? Zum Beispiel auf das mobile Cart
System fur die Chirurgie, denn auch im Be-
reich Zubehor warten spannende Goodie-
Book-Aktionen. Implantmed, Piezomed
Plus Modul und die kabellose Fuf3steue-
rung lassen sich dank des durchdachten
Chirurgie Cart Systems kompakt an einem
Ort platzieren. Das Cart ermoglicht da-
durch einen besonders effizienten Work-
flow. Mehr dazu auf Seite 9.

So glinstig startet der
Friihling - zum aktuellen
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GoodieBook bitte hier entlang.
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ANWENDERBERICHT // Dieser Fall schildert die prothetische Rehabilitation eines jungen Erwachsenen bei multip-
ler Nichtanlage bleibender Zdhne. Es handelte sich hierbei um eine hereditare Oligodontie mit Formanomalie, eine
rezessiv autosomal vererbte ektodermale Dysplasie.

FUNKTIONSDIAGNOSTIK BEI
MULTIPLER APLASIE

Sabine Herbricht/Kaln

Wesentlichen Einfluss auf die Herange-
hensweise und die Konzeption der Ver-
sorgung hat die Diagnostik nach dem
Schema von Prof. Rudolf Slavicek. Dieser
Fallbericht zeigt den Einsatz der Funk-
tionsdiagnostik auBerhalb der CMD-Be-
handlung.

Allgemeine Anamnese

Der Patient stellte sich im November 2012
vor. Der Kontakt zu unserer Praxis kam
Uber den im Haus tatigen MKG-Chirurgen,
der den Patienten aus seiner Zeit an der
Uniklinik kannte.

Der Patient war zu diesem Zeitpunkt
18 Jahre alt. Er wies keine Vorerkrankun-
gen auf, war allerdings schwer beurteil-
bar, was seine intellektuellen Fahigkeiten
anbelangt. Er war korperlich gesund, nahm
keine Medikamente und hatte keine Aller-
gien. Tagstber war er in einer beschit-
zenden Werkstatte beschaftigt. Laut Aus-
sage der Schwester, die als Begleitung
anwesend war, weil er nicht reden wiirde.
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Die konservierend-chirurgische sowie
kieferorthopadische Vorbehandlung wurde
groftenteils an der Uniklinik KoéIn durch-
geflhrt.

Spezielle Anamnese

Der Patient kam mit einem anterioren
Restzahnbestand von 12-22 im Oberkie-

fer. Im Unterkiefer waren Zahn 34 sowie
32-42 vorhanden. Die Morphologie der
Zahne mutete eher wie Milchzéhne an,
wurde aber vonseiten der Kieferchirurgie
und des Gutachters der Krankenkasse als
bleibende Zahne eingestuft.

Samtliche Zahne waren stark abradiert,
Zahn 41 war endodontisch behandelt, die
Wurzelfillung allerdings insuffizient. Im
Rontgenbild war eine apikale Aufhellung

Abb. 1: Habituelle Interkuspidation.




zu erkennen. Ebenfalls im Réntgenbild zu
sehen war der retinierte Keim von 33 so-
wie ein weiterer retinierter Keim Regio 46.
Skelettal lag eine ausgepragte Klasse |l
vor. Die Hohe des Alveolarkammes war
in beiden Kiefern stark alternierend.

Therapieplanung

Abgesehen von der prothetischen Kom-
plexitdt der Planung musste miteinbe-
zogen werden, dass der Patient in seiner
Kommunikation eingeschrankt war. Eben-
falls eingeschrénkt waren die finanziellen
Mittel.

Klar war, dass in der bestehenden Kie-
ferrelation eine Behandlung nicht mog-
lich war. Deshalb musste in den ersten
Schritten Uber eine vernlnftige, behan-
delbare Kieferrelation nachgedacht wer-
den. War diese erreicht, sollte die maxi-
male Anzahl an von der Krankenkasse be-
zahlten Implantaten gesetzt werden. Auf
diesen Implantaten sollte danach eine
langzeitprovisorische Versorgung in einer
zu ermittelnden Untergesichtshohe an-
gefertigt werden, die spater in definitiven
Zahnersatz umgesetzt werden wrde.

Durch Einschaltung des Medizinischen
Dienstes der Krankenkasse und den di-
rekten Austausch mit einer sehr verstan-
digen und empathischen Mitarbeiterin
desselben konnte eine Bezuschussung
der langzeitprovisorischen Versorgung er-
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Abb. 2a-c: Montierte Modelle in habitueller In-
terkuspidation. Abb. 3: Gesicht mit erhdhten
Wachswallen. Abb. 4a-c: Montierte Modelle
mit Bisserhdhung. Abb. 5: Therapeutische Po-
sition.

reicht werden. Zu diesem Zweck wurden
Modelle erstellt und nach kinematischer
Bestimmung der Scharnierachse im Arti-
kulator montiert. Die Wachswalle wurden
so lange erhoht, bis der Patient eine an-
sprechende Oberlippe hatte. Wie man

Tab. 1a: Protrusion/Retrusion. Tab. 1b: Offnen/SchlieBen. Tab. 1c: Mediotrusion rechts.

Tab. 1d: Medio-

trusion links.
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unschwer erkennen kann, ist es trotz
massiver Bisserhdhung eine noch immer
schwer zu behandelnde Kieferrelation.

Da die Modellmontage, auch mit mas-
siver Bisserhohung, noch immer keine
zufriedenstellende oder gut behandel-
bare Situation ergab, entschieden wir
gemeinsam mit dem behandelnden Kie-
ferchirurgen, eine Le Fort I-Osteotomie
vorzunehmen. Um dem Kieferchirurgen
Orientierungshilfe zu geben, wurde im
Artikulator eine therapeutische Position
ermittelt. Diese wurde dann zur OP-Scha-
blone umgesetzt. Da die Modelle nach
kinematischer Scharnierachse montiert
wurden, wurde direkt auch eine Gelenk-
bahnschreibung (Kondylografie) vorge-
nommen. Die Kondylografie ergab keine
auffalligen Gelenkbefunde. Natirlich zeigte
sie ein vollig unkoordiniertes System: In
der Kondylografie ist kein Hinweis auf
Gelenkschadigung zu erkennen. Die Qua-
litdt der Kurven ist schlecht. Das liegt im
Wesentlichen an zwei Dingen/Punkten.
Zum einen mussten die Aufzeichnungen
mit geschlossenem Loffel angefertigt wer-
den, was dem Patienten keinen Zahnkon-
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takt ermdglicht. Dabei ist fast jeder un-
koordiniert. Zum anderen war der Patient
an sich unkoordiniert im klassischen Sinne,

Abb. 6a und b: Profil vorher/nachher. Abb. 7a-c:
Mock-up in situ. Abb. 8a und b: Fenestrierung
im Ober- und Unterkiefer.

da er aufgrund seiner Bezahnung zu ei-
nem reinen anterioren, horizontalen Kau-
muster gezwungen war. Die Kurven wur-

Abb. 9: Fernrontgenseitenbild. Abb. 10a und b: GerUste in situ.
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Abb. 11a-c: Einprobe mit Verblendungen aus Wachs. Abb. 12a und b: Fertige Arbeit im Artikulator. Abb. 13: Orale Ansicht der fertigen Arbeit.

den nicht auf Nullpunkt zentriert, es war
ausreichend zu erkennen, wie die Steil-
heit in der sagittalen Bewegung war.
Zehn Monate nach der Le Fort-Osteo-
tomie konnte weiter belastet und ope-
riert werden. Als Vorbereitung zur Im-
plantation wurde ein Mock-up erstellt und
anprobiert. Der Patient ist immer noch in

der Lage, ganz entspannt die Lippen zu
schlieBen. Die vorgegebene Position
konnte er sofort einnehmen. Leider war
es aufgrund der Knochensituation nicht
maoglich, die Implantate entsprechend
der Aufstellung zu setzen. Nach Ab-
sprache mit dem Chirurgen sollten die
Implantate in die Regionen mit dem bes-

Abb. 14: BRUX CHECKER nach sieben Monaten. Abb. 15a-c: Patient mit Arbeit in situ nach

sieben Monaten Tragezeit.
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ten ,Knochenangebot” gesetzt werden.
Teilweise zeigten sich intraoperativ mas-
sive Fenestrierungen im Knochen, was
im Oberkiefer keine Auswirkungen hatte,
im Unterkiefer jedoch dazu flhrte, dass
die Implantate in Regio 44 und 46 nicht
einheilten.

In einer weiteren Operation, nach Frei-
legung und Verlust der Implantate sowie
des Zahnes 43, wurde nachimplantiert.

Prothetische Umsetzung

Das geplante Langzeitprovisorium wurde
als provisorische Briicke konzipiert, das
Gerust aus Nichtedelmetall mit einer
Kunststoffverblendung. Da die verblie-
benen eigenen Zdhne so gut wie keine
unter sich gehenden Stellen aufwiesen,
blieben sie unprépariert. Die Abformung
erfolgte mit offenem Loffel und Polyether-
masse. Hierauf wurde ein Geriist model-
liert, das in NEM gefrast wurde. Bei der
GerUsteinprobe zeigte sich eine erheb-
liche Divergenz zur Artikulatormontage.
Die vorher mit Wachswaéllen gefundene
Position konnte vom Patienten nicht ein-
genommen werden.

Zur Uberpriifung, ob eine weitere Ver-
tikalisierung maoglich ware, wurde ein
Fernrontgenseitenbild aufgenommen und
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Tab. 2a: Protrusion/Retrusion. Tab. 2b: Mediotrusion rechts. Tab. 2c: Mediotrusion links.

nach Slavicek ausgewertet. Hier ist die
posteriore Divergenz deutlich sichtbar.
Allein im Lippenprofil ist schon erkenn-
bar, dass durch die gewahlte vertikale
Dimension noch keinerlei Spannung
auftritt, eine weitere moderate Erhthung
also kein Hindernis darstellt. Da die Ver-
blendung in Kunststoff hergestellt wurde,
stellte die falsche Dimensionierung des
GerUstes auch kein Problem dar.

Als weiterer Schritt wurde auf den Ge-
rUsten ein Set-up aus Kunststoffschalen
und Wachs zur erneuten Einprobe erstellt.
Hierlber wurde eine neue zentrische
Bissnahme genommen und die Arbeit
konnte fertiggestellt werden. Zur Vermei-
dung posteriorer Interferenzen wurden
die aus der Kondylografie gewonnenen
Werte zur Programmierung des Artiku-
lators benutzt und mit dem passenden
Sequenztisch modelliert.

Der Blick von oral zeigt die gute Inter-
kuspidation und die eher flachen buk-
kalen Hocker, die der Patient fir seine
Medio-Laterotrusions-Bewegungen be-
notigt.

Reevaluation/Fazit

Nach ca. sieben Monaten Tragezeit wurde
die Versorgung funktionell reevaluiert.
Dem Patienten wurde fur zwei Nachte ein
sogenannter BRUX CHECKER mitgege-
ben. Deutlich zu erkennen ist, dass sich
das Muster der nachtlichen Parafunktion
noch immer nach der ,Ursprungsbezah-
nung” ausrichtet.

Zur Uberprifung der gesamten Ent-
wicklung, auch funktionell, wurde eine er-
neute Kondylografie gemacht. Die Auf-
zeichnungen zeigen eine deutlich bessere

Abb. 16a: Profil vorher. Abb. 16b: Profil nachher.

Koordination des Patienten, am deutlichs-
ten zu erkennen an der Protrusion/Retru-
sion-Bahn. Aber auch die Mediotrusions-
bahnen zeigen eine deutlich verbesserte
Qualitdt. Nicht nur die erlangte Funktion
war zufriedenstellend, auch der Patient
war mit dem Ergebnis zufrieden. Zu be-
achten ist naturlich, dass bei einem ado-
leszenten Patienten Uber den langen Be-
handlungszeitraum sich nicht nur Ver-
dnderungen dentaler Art zeigen, sondern
auch korperlich deutliche Anderungen
vonstatten gingen. Sicher k&nnte man
einen solchen Fall auf viele/n Arten und
Wegen l6sen. Fur mich stellte sich der
Weg, die Funktionsdiagnostik als Leitfa-
den und ,Navigationshilfe” zu nutzen, als
sehr hilfreich dar, bekam ich doch immer
wieder, gerade bei einem in seiner Ver-
balisation eingeschrankten Patienten, ein
Feedback aus Zahlen und Kurven, das die
richtige Richtung wies.

Extrem hilfreich bei der Vermeidung
von Springen und verstarkter Abrasion
war die Moglichkeit, die durch die Kondy-
lografie gewonnenen Daten zur Pro-
grammierung des Artikulators zu nutzen
und dem Patienten die Bewegungen ein-
fach zu machen.

Auch wenn viele Kollegen der Meinung
sind, das Verfahren und dessen Auswer-
tungen waren kompliziert und Uberfls-
sig, so bin ich doch der Meinung, dass es
gut erlernbar ist, viele gute Informatio-
nen liefert und gerade bei komplexeren
Fallen unverzichtbar ist.

SABINE HERBRICHT M.SC.
Hohenstaufenring 28
50674 Koln

sabine.herbricht@zahnaerzte-am-ring.koeln

www.zahnaerzte-am-ring.koeln
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ANWENDERBERICHT // Abformungen gehoren zum Standardrepertoire in der Zahnarztpraxis. Tagtéglich erfordert
dieser Prozess hochste Prazision und Qualitdt, um spater passgenaue, funktionell-dsthetische Restaurationen zu
gewadhrleisten. Anhand eines komplexen Falles zeigt Dr. Kai Zwanzig, welche Faktoren ausschlaggebend fir
den Erfolg einer Abformung sind.

PRAZISE UND SICHER ABFORMEN
AUCH UNTER SCHWERSTEN BEDINGUNGEN

Dr. Kai Zwanzig/ Bielefeld

Prazision in der Zahnheilkunde ist uner-
lasslich, wenn man langzeitstabile Ergeb-
nisse generieren will. Laut einer Studie
sind nur 50 bis 60 Prozent der eingeglie-
derten Restaurationen klinisch akzepta-
bel! Die Griinde dafir sind vielfaltig, meist
aber hausgemacht und konnten durch

eine saubere Praparationstechnik, geeig-
netes Sulkusmanagement und das pas-
sende Abformmaterial einfach kompen-
siert werden.

Uberzeugende Ergebnisse liefert dabei
die AFFINIS Produktfamilie des internatio-
nalen Dentalspezialisten COLTENE. Das

zuverldssige, prazise Abformmaterial
zeichnet sich neben Schnelligkeit durch
seine FlieRfahigkeit und, wo notig, durch
die erforderliche Standfestigkeit aus.
Lufteinschlisse, Pressfahnen und daraus
resultierende Fehlstellen werden dank
der beeindruckenden FlieSfahigkeit und

Abb. 1: AFFINIS flieBt direkt an den Zahn und in den Sulkus. Abb. 2: AFFINIS tropft nicht ab. Ideale thixotrope Balance zwischen selbstkon-
turierender Konsistenz und Standfestigkeit. Abb. 3: OK-Situation: Vier Implantate an den distalen Freienden sowie hohlkehlpréparierte Zdhne im
anterioren Bereich. Die alten Kronen wurden entfernt, karidse Lasionen exkaviert und adhasiv ersetzt. Die Retraktion wurde mit der Doppelfaden-

technik umgesetzt.

DENTALZEITUNG - 2 2022



DIAGNOSTIK

Abb. 4: Detailansicht. Abb. 5: Abformung (Doppelmischtechnik) mit AFFINIS Precious light body & AFFINIS MonoBody. Abb. 6: Detailansicht

Abformung.

Selbstkonturierung der AFFINISWash-Ma-
terialien vermieden (Abb. 1 und 2).

Ein in jeder noch so schwierigen Situ-
ation anwendbares Material ist AFFINIS
PRECIOUS, das im folgenden Fall verwen-
det wurde. Die neueste Generation der
Korrekturmaterialien verfigt nicht nur
Uber ein weiter optimiertes AnflieBver-
halten, sondern auch Uber eine einzig-
artige Pigmentierung mit Silber und Gold
fur eine verbesserte Detail-Lesbarkeit der
Abformung.

Komplexe Oberkiefer-Sanierung
Der hier vorgestellte Fall zeigt die Sanie-

rung eines Oberkiefers. Die distalen Frei-
enden wurden mit Implantaten versorgt,

um eine festsitzende Losung inkorporie-
ren zu konnen. Die alten Kronen im ante-
rioren Bereich wurden entfernt, karidse
Lasionen exkaviert und adhésiv ersetzt.
Eine durchgdngig saubere zirkumferente
Hohlkehlprdparation ist die ideale Form
fur eine vollkeramische Versorgung. Um
diese optimal darzustellen, muss das Sul-
kusmanagement so gehandhabt werden,
dass samtliche préparierten Flachen voll-
standig auf ein Modell Ubertragen wer-
den kénnen. In meiner Praxis wenden wir
in 100 Prozent der Fille eine Doppel-
fadentechnik an (Abb. 3 und 4). Nach der
Primérprdparation wird ein dinner ge-
flochtener Faden tief im Sulkus appliziert,
um dessen Tiefe zu bestimmen, ihn be-
reits leicht zu 6ffnen und das Aufsteigen
von Sulkusflissigkeit zu verhindern. Im

Anschluss wird die finale Formgebung
und Finierung durchgefiihrt. Finf Minu-
ten vor der Abformung wird ein weiterer
Faden mit groBerem Durchmesser zwi-
schen Praparationsgrenze und marginaler
Gingiva gelegt, um Platz zu schaffen und
eventuelle Blutungen zu stillen. Wird die-
ser entfernt, bleibt der Sulkus fir eine
gewisse Zeit offen, sodass das Abform-
material in den Spalt zwischen Zahn und
Gingiva flieBen kann.

Doppelmischtechnik fir
hochste Prazision

Die Abformung erfolgt in meiner Praxis
ausschlief3lich mit einer Doppelmischtech-
nik. Die Zdhne werden mit einem dinn-

Abb. 7 und 8: Finale Restauration auf Sdgemodell.
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Abb. 9: Finale Restauration im Patientenmund.

flieBenden Wash-Material umspritzt, wah-
rend der Loffel von der Assistenz mit
einem Loffel-Material beflllt wird (hier:
AFFINIS MonoBody; Abb. 5 und 6). Eine
solche Technik gibt die abzuformenden
Zahne am préazisesten wieder.?

AFFINIS PRECIOUS light body erfillt
dabei hochste Anspriiche. Es ist sehr hy-
drophil und funktioniert somit auch bei
nicht sauber durchgeftihrtem Sulkusma-
nagement, was es natdrlich zu vermeiden
gilt. Es lasst sich leicht aus der Kartusche
intraoral applizieren und umflie8t den
Zahn regelrecht. Die Standfestigkeit auch
an diinnen Stellen ist optimal, sodass sich
Abdricke auch mehrmals ausgielen las-
sen. Die Abbindephase ist so abgestimmit,
dass man genligend Zeit fur die Verarbei-
tung hat und in Ruhe und mit Sorgfalt die
Applikation vornehmen kann.

Sofortige visuelle Kontrolle

Als Monophase fir die Beftllung des Lof-
fels kam das AFFINIS MonoBody System
360 zum Einsatz, das perfekt mit AFFINIS
PRECIOUS harmoniert. Die hervorragende
Thixotropie und die innovative Benet-
zungstechnologie des Einphasenmateri-
als verhindern Lufteinschltsse und Ver-
pressungen am marginalen Gingivalsaum.
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Die Abformung kann einfach entfernt
werden und die hohe Reif3festigkeit ga-
rantiert, dass sogar bei unter sich ge-
henden Stellen alle Details erhalten blei-
ben.

Das Ergebnis ist eine messerscharfe
und detailgetreue Darstellung der prapa-
rierten Bereiche, sodass der Zahntechni-
ker perfekte Voraussetzungen fir die
zahntechnische Arbeit bekommt (Abb. 7
und 8). Bereits nach dem Abformen kann
man diese bestens auf Fehlstellen prifen.
Dank der kontrastreichen Farben kénnen
diese sehr leicht erkannt werden. Die fi-
nale Restauration Uberzeugte auch den
Patienten (Abb. 9).

Fazit

Flr passgenauen Zahnersatz ist eine pra-
zise Abformung unerldsslich. Eine saubere
Praparationstechnik, gut geplantes Sul-
kusmanagement sowie die Wahl der Ab-
formtechnik haben dabei gravierenden
Einfluss. Entscheidend fiir die Passgenau-
igkeit und den Langzeiterfolg ist die Qua-
litdt des Abformmaterials, das selbst unter
schwierigsten Bedingungen jedes noch
so kleine Detail erfassen und auch in
feuchtem Milieu ein hervorragendes An-
flieBverhalten aufweisen muss.

1 Luthardt RG, Loos R, Quaas S. Accuracy of intra-
oral data acquisition in comparison to the con-
ventional impression. Int J Comput Dent, 2005
Oct; 8 (4) 283-94.

2 Luthardt RG, Walter MH, Quaas S, Koch R, Ru-
dolph H. Comparison of the three-dimensional
correctness of impression techniques: a rando-
mized controlled trial. Quintessence Int. 2010
Nov-Dec; 41 (10): 845-53.

Fotos: Abb. 1 und 2: © COLTENE
Abb. 3-9: © Dr. Kai Zwanzig/COLTENE
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HERSTELLERINFORMATION // Immer mehr Menschen in Deutschland entscheiden sich fir ein Implantat. Die
Haltbarkeit von Zahnimplantaten ist bei unzureichender Pflege jedoch limitiert. Die gute Nachricht lautet: Durch
regelmaliige, gezielte Praventionsmalinahmen und eine aktive Mitarbeit der Patienten kann die Lebensdauer eines
Zahnimplantats deutlich verlangert werden. RegelmélSige zahnarztliche Kontrollen, professionelle Zahnreinigun-
gen und die heute moglichen genaueren Messmethoden sind das A und O flr eine langfristige und bessere

Implantatgesundheit.

FRUHERKENNUNGSDIAGNOSTIK MACHT
/ARNIMPLANTATE SICHER

Fakt ist: Aus verschiedenen Griinden kann
es bei Zahnimplantaten zu Komplikatio-
nen kommen. Neben bestehenden Vor-
erkrankungen wie Diabetes oder Herz-
Kreislauf-Erkrankungen gelten unter an-
derem das Rauchen und eine schlechte
Mundhygiene als Risikofaktoren. Die hohe
Anzahl moglicher Komplikationen ver-
deutlicht, wie wichtig die Pravention und

das Mitwirken der Patienten sind. Eine
bedarfsgerechte Nachsorge umfasst zwei
bis vier Nachsorgetermine im Jahr. In Re-
alitédt besteht hier jedoch eine deutliche
Differenz. Von Implantatpatienten werden
durchschnittlich lediglich 1,4 Termine jéhr-
lich zur Periimplantitisprophylaxe wahr-
genommen.

Quialitatssicherung ist jetzt
gesetzlich verpflichtend

Im Bereich der Versorgung mit Zahn-
implantaten wird diese Qualitatssicherung
nun auch per Gesetz gefordert. Seit Mai
2021 ist die Europdische Verordnung fur
Medizinprodukte (Medical Device Regu-
lation — MDR) verpflichtend in Kraft ge-
treten. Zahnarzte, die Implantate setzen,
sind aufgefordert, durch eine systemati-
sche klinische Uberwachung (Post-Mar-
ket-Surveillance) die Implantatversorgun-
gen regelmdllig zu kontrollieren. Es soll
mindestens einmal im Jahr eine Kontrolle
und Messung der Implantatatgesundheit
durch die Zahnérzte durchgefiihrt wer-
den, um praventiv Risiken und langfris-
tige Schaden abzuwenden.
Zahnimplantate werden heutzutage von
vielen privaten Krankenversicherungen er-

Es wird davon ausgegangen, dass in
Deutschland jéhrlich mehr als eine
Million Zahnimplantate gesetzt wer-
den, Tendenz steigend. Laut der Funf-
ten Deutschen Mundgesundheitsstu-
die (DMS V) haben in der Gruppe der
Uber 65-Jahrigen bereits acht Pro-
zent einen implantatgetragenen Zahn-
ersatz.

stattet. Winschenswert wadre, dass zu-
kunftig auch Leistungen zur pradiktiven
Diagnostik und Erhaltungstherapie erstat-
tet werden. Nach Einschdtzung des DZV
stehen Aufwand, Kosten und Nutzen in
einem ausgewogenen Verhaltnis fur den
regelmaligen Einsatz in der zahndrztli-
chen Praxis. Demnach koénne die Sicher-
stellung der Implantatgesundheit zukinf-
tig noch besser gewahrleistet werden.

COMPUGROUP MEDICAL
DENTALSYSTEME GMBH
Maria Trost 25

56070 Koblenz

Tel.: +49 261 8000-1900
info.cgm-dentalsysteme@cgm.com
www.cgm-dentalsysteme.de
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HERSTELLERINFORMATION // Sekundenschnelle und automatisierte Rontgenbefundung mit kiinstlicher Intelli-
genz gehort mittlerweile in vielen Zahnarztpraxen zum Standard. dentalXrai stellt nun das neue Update vor: Mit
Uberzeugenden neuen Features und nochmals gesteigerter Detektionsqualitat.

KI-BASIERTE RONTGENBEFUNDUNG 2.0

Dr. Uta Hessbriiggen/ Stuttgart

Dass dentalXrai digitale Rontgenbilder in
wenigen Sekunden befundet, fasziniert
Zahndrzte deutschlandweit. Ob ein oder
mehrere Behandler, inzwischen nutzen
Hunderte Zahnarztpraxen die Software,
die dank der Praxiskommunikationsplatt-
form infoskop ideal in die Praxisablaufe
eingebunden ist. Mit dem Update auf die
Version dentalXrai Pro 2.0 erreicht die zer-
tifizierte, Kl-basierte Rontgenbildanalyse
und -befundung das néchste Level an di-
agnostischer Prdzision. Dank der neuen
Over-the-Air-Technologie von synMedico
wird das Update automatisch hochge-
laden. Mit dem Aufrufen der Software
steht den Anwendern dentalXrai 2.0 um-
gehend mit einer noch feineren Struktu-
rierung der apikalen Lasionen und noch
hoheren Genauigkeit der Kariesdiagnostik
zur Verflgung.

DENTALZEITUNG - 2 2022

Verbesserte Detektionsqualitat
durch Ki

,Der Kl-Algorithmus wurde im vergange-
nen halben Jahr weiter verfeinert, indem
er mit Zehntausenden neuen Réntgenbil-
dern gespeist wurde. Die ohnehin schon
beeindruckende Detektionsqualitat wurde
damit noch mal verbessert’, erldutert Malte
Steenhusen, CTO bei synMedico. Das Un-
ternehmen hat die Plattform infoskop ent-
wickelt, ber die dentalXrai exklusiv zu be-
Ziehen ist. Als wichtige Neuerung nennt
Steenhusen — neben dem neuen, aufge-
lockerten Layout — den einzigartigen Ver-
dachtsmodus. Dieser unterstiitzt den An-
wender bei der Identifizierung verdach-
tiger Areale dank einer héheren Sensitivi-
tat. Es werden also zusatzlich mdgliche
karidse oder apikale Lasionen angezeigt.
Damit verbunden sind zwei positive Ef-
fekte. Zum einen bestatigt dieser Modus
dem Zahnarzt Befunde, die er eventuell
bereits vermutet hat, die die Software aber
eben nicht als gesichert einstuft. Zum an-
deren eignen sich diese Verdachtsfélle
wunderbar, um den Patienten fur die Pro-
phylaxe zu gewinnen — von der Motiva-
tion fir eine sorgsame Mundhygiene bis
hin zum Kontrolltermin in einigen Mona-
ten. So ergibt sich in der Patientenkom-
munikation eine valide Moglichkeit, die

Patienten zur regelmalligen Kontrolle zu
animieren.

Auswahlmaoglichkeit:
Normal- oder Verdachtsmodus

Mit dieser Funktion reagiert dentalXrai auf
die Erfahrungen und den Austausch mit
den Anwendern seit dem Roll-out im
Februar 2021. Ob der Normal- oder Ver-
dachtsmodus gewahlt wird, liegt im Er-
messen des jeweiligen Behandlers. Steen-
husen erldutert die einfache Anwendung
der neuen Funktion: ,Man &ffnet das klas-
sische Réntgenbild mit einem Klick. Dort
gibt es einen Button, um die Detektionen
im Normalmodus anzuzeigen, und einen
zweiten Button, mit dem man die Ver-
dachtsdetektionen zusatzlich dariberlegt.
FUr uns ist es sehr wichtig, dass die Kun-
den merken: Die Software ist Uberaus
einfach und intuitiv anzuwenden.”

Differenziertere Kariesdiagnose

Ein weiteres neues Feature klassifiziert
auf Bissflugelaufnahmen zusatzlich die
Lokalisation und den Schweregrad ein-
zelner Karieslasionen. Die Software unter-
scheidet nun auch zwischen mesialer,

Abb. 1: Neben dem Normalmodus (Bild) kann auch der neue Verdachtsmodus angewahlt wer-

den. Da der Algorithmus mit erhohter Sensitivitat arbeitet, kdnnen zusétzliche Befunde angezeigt

oder bereits zuvor erkannte Pathologien groBer dargestellt werden.
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Abb. 2: Mit dentalXrai Pro 2.0 kann neben dem Normalmodus (links) auch der Verdachtsmodus (rechts) mit noch héherer Sensitivitat gewahlt werden.

distaler und okklusaler Karies und — eben-
falls als Reaktion auf das Nutzerfeedback —
zwischen Schmelz- und Dentinkaries. So
unterstUtzt diese Funktion den Zahnarzt
bei der Therapieplanung und der effi-
zienten Dokumentation der Befunde.

Mehrwert durch
digitale Nutzung

Interviews mit Zahnérzten, die dentalXrai
in ihrer Praxis einsetzen, bestatigen immer
wieder den grolen Mehrwert, den die
Software — neben der erheblichen Zeit-
ersparnis — bietet (siehe hierzu die Bei-
trage in ZWP 7+8/21 und ZWP 9/21). In der
Praxis am Westertor in Duderstadt hat
dentalXrai auch Zahnarzt Michael Nix rest-
los Uberzeugt. Im Vordergrund stehen fur
ihn das virtuelle Vieraugenprinzip und die
breiten Moglichkeiten fur die Patienten-
beratung: ,Ich zeige den Patienten ihre
Befunde am iPad und erklére, dass das
Rontgenbild in Zusammenarbeit mit der
Charité quasi aus einem virtuellen Bild-
archiv befundet wird. Das finden die Pa-
tienten immer beeindruckend. Es hat
ohnehin einen ganz anderen Stellenwert,
wenn ich mit dem iPad ins Behandlungs-
zimmer komme, als wenn wir noch die
alten Rontgenbilder an einer Lichtbox
héngen hatten. Das sind auf jeden Fall
Marketingaspekte. Ich habe mit dentalXrai
etwas in der Hand, was fur den Patien-
ten einen Wow-Effekt hat. Fir den Pa-
tienten entsteht auch der Mehrwert, dass
er meine Therapieempfehlung besser
versteht und akzeptiert. Das fordert das
Vertrauen zwischen Arzt und Patient.”

Aufklarung schafft Vertrauen

Michael Nix nennt einen weiteren Vortell,
der sich in der Anwendung von dentalXrai
herausgestellt hat: ,Es gibt Befunde in
dentalXrai, die hétte ich vielleicht noch
nicht als behandlungswert angesehen,
und wenn man dann hineinbohrt, besta-
tigt sich die Diagnose. Es ist ein wirklich
gutes Feature fir die Praxis, weil wir auch
das dem Patienten gegentiber dokumen-
tieren konnen. Umgekehrt nutzen wir
dentalXrai in der Beratung aber auch sehr
Uberzeugend. Nur weil zum Beispiel das
Programm eine rote Markierung zeigt
oder mein Auge sagt, dass sich im Zahn-
zwischenraum im Minimalbereich eine
Karies ankundigt, zieht das nicht zwin-
gend eine Behandlung nach sich. Die
Devise ist ja zunehmend, erst einmal ab-
zuwarten. Bei guter Mundhygiene kann
man viele Lasionen im Zaum halten. Wir
haben sehr viele Réntgenbilder der Pa-
tienten von vor zwei und mehr Jahren.
Da ist es spannend, auf die alten Aufnah-
men zurlckzugreifen unter dem Aspekt,
was denn die Software damals angezeigt
hat. Wenn man dann die Aufnahmen ver-
gleicht und tatsachlich sieht, dass der Be-
fund nicht groBBer geworden ist, wir also
immer noch nicht handeln mussen, macht
das auch einen sehr guten Eindruck. Die-
ses Vorgehen starkt das Vertrauen, die
Patienten wissen auch diese Moglichkeit
sehr zu schétzen.”

infoskop nutzt der erfahrene Zahnarzt
in seiner Praxis schon seit ein paar Jahren
und weif§ das System vor allem im Be-
reich der Aufkldrung sehr zu schatzen:
,Es ist ein geniales Programm, mit dem

man unglaublich viel zeigen kann. Wir
machen unsere gesamte Anamnese da-
riber, das funktioniert bei den Patienten
tatsachlich sehr gut. Von der papierlosen
Aufnahme an der Anmeldung Uber die
digitale Anamnese bis hin zu den befun-
deten und farblich markierten Rontgen-
bildern mit dentalXrai héren wir von den
Patienten oft: ,Sie sind aber fortschritt-
lich.”

Ausblick

Ein weiteres Update hat aktuell die neue
PA-Richtlinie im Fokus. Steenhusen hat
sich hier ein wenig in die Karten schauen
lassen: ,Wir haben die PA-Richtlinie digital
umgesetzt, damit man von der Antrag-
stellung Uber den Verlauf der Behand-
lung bis zur Erfassung der Kontrollergeb-
nisse alles mit infoskop abgleichen kann.
Uber dentalXrai kann dann auch der Kno-
chenabbau detektiert und die relevanten
Messwerte direkt Gbertragen werden.”

SYNMEDICO GMBH
Wilhelmshoher Allee 300
34131 Kassel

Tel.: +49 561 766406-130
kontakt@synMedico.de
www.synMedico.de
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ANWENDERBERICHT // In der Radiologie kbnnen Artefakte zu einer massiven Beeintrachtigung der Bildqualitat
fUhren. Im schlimmsten Fall sind Fehlinterpretationen und -diagnosen die Folge. Insbesondere Bewegungsarte-
fakte stellen den Zahnarzt vor gré3ere Herausforderungen. Schon minimale Bewegungen der Patienten sind
haufig der Grund fur eine Wiederholung einzelner Sequenzen oder ganzer Untersuchungen.

BEWEGUNGSARTEFAKTE REDUZIEREN
DURCH 180°-REKONSTRUKTION

Priv-Doz. Dr. Dirk Schulze / Freiburg im Breisgau

Der Veraview X800 von Morita ermog-
licht ein 360°-Scanning mit maximaler
Reduzierung von Artefakten und Bildrau-
schen. Ebenso ist aber auch ein 180°-
Scanning maoglich, mit geringerer Dosis
und kurzerer Belichtungszeit. Im Falle
von Bewegungsartefakten in der 360°-
Aufnahme kann mithilfe der 180°-Rekon-
struktion eine weitere Aufnahme aus

dem vorhandenen 360°-Datensatz er-
stellt werden. Dies reduziert die Strah-
lenbelastung fir den Patienten.

Patientenfall

Der Patient beklagte anhaltende Be-
schwerden in Regio 36, obwohl bereits

vor 14 Jahren zunachst eine Wurzelkanal-
behandlung und danach auch eine Wur-
zelspitzenresektion durchgefuhrt worden
seien.

Als  Untersuchungsmodus wurde fur
diesen Fall ein Volumen von 4 x 4cm mit
einer aus der Rekonstruktion resultieren-
den Voxelkantenldange von 80um ausge-
wahlt. Als Expositionsparameter wurden

Abb. 1: Axiale Ansicht — ausgeprdgte Doppelkonturen bukkal und lingual. Abb. 2: Koronale (transversale) Ansicht — neben den bekannten Doppel-

konturen schlechte Abgrenzbarkeit des Mandibularkanals. Abb. 3: Sagittale Ansicht — nahezu unbeeintréchtigt von den Patientenbewegungen.
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der Patientenbewegungen zu erfassen.
Dieser ,Film” ist der Aufnahme hinterlegt
und kann mit dem integrierten Réntgen-
filmbetrachter geotffnet werden Wenn
man den Zeitpunkt der starksten Patien-
tenbewegung ermittelt hat, sollte in Re-
lation zum Gesamtumlauf entweder vor
oder nach dieser ,Maximalauslenkung”
eine Rekonstruktion der Rohdaten Uber
einen Umlauf von 180° erfolgen. Das Er-
gebnis kann sich sehen lassen. Die Bild-
qualitdt kann mit einem ,echten” 180°-
Systemumlauf ohne Weiteres mithalten,
bei gleichzeitig vollstandiger Eliminierung
der Bewegungsartefakte (Abb. 4 und 5).

Abb. 4: Axiale Ansicht der erneut rekonstruierten Daten — kein Nachweis von Bewegungsartefak-

ten. Abb. 5: Koronale Ansicht der erneut rekonstruierten Daten — kein Nachweis von Bewegungs-

artefakten.

eine Réhrenspannung von 100kVY, ein
Rohrenstrom von 8mA und eine Expo-
sitionszeit von 179s bei einer Systemro-
tation von 360° verwendet. Wie so hdu-
fig bei hohen Expositionszeiten konnten
auch in diesem Fall durch Patientenbewe-
gungen hervorgerufene Artefakte nach-
gewiesen werden. Diese haben einen
ganz erheblichen Einfluss auf die Bildqua-
litdt. So traten sowohl in der axialen als
auch in der koronalen Ansicht ausge-
pragte Doppelkonturen auf (Abb. 1 und 2).

Interessanterweise finden sich in der
sagittalen Ansicht keine bzw. nur dis-
krete Zeichen fur Patientenbewegungen
(Abb. 3). Insbesondere die koronale An-
sicht ist in vielen Fdllen von Bedeutung,

da beispielsweise die prazise Darstellung
des Mandibularkanals zur korrekten me-
trischen Evaluation eines moglichen Im-
plantatlagers erforderlich ist (Abb. 2).
Gleiches gilt im Ubrigen auch fir die
Reprdsentation der Kompakta: Derartige
Bewegungsartefakte fiihren bei der Nut-
zung von Implantatplanungsverfahren
beim Matching mit optisch erfassten Da-
tensatzen zu schwerwiegenden Proble-
men und einer daraus resultierenden
Ungenauigkeit. In einem derartigen Fall
kann nun versucht werden, die Patien-
tenbewegungen zu ,umgehen”. Zu-
ndchst einmal muss man sich den Ront-
genfilm, der wahrend der Aufnahme er-
stellt wird, anschauen, um den Zeitpunkt

DIGITALES DIAGNOSTIKZENTRUM GMBH
PRIV-DOZ. DR. DIRK SCHULZE
Kaiser-Joseph-Strale 263

79098 Freiburg im Breisgau

Tel.: +49 761 38098890
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ANWENDERBERICHT // Die dreidimensionale, digitale (dentale) Volumentomografie (DVT) wurde vor mehr als 20
Jahren in die Zahnmedizin eingefiihrt und hat sich seitdem technisch sehr verbessert, wodurch ihr Stellenwert, ins-
besondere in der Endodontologie und dentalen Traumatologie, enorm gestiegen ist. In zahlreichen wissenschaft-
lichen Studien wurde die Uberlegenheit der dreidimensionalen Bildtechnik gegeniber der standardmaBigen
Zahnfilmaufnahme oder Panoramaschichtaufnahme in der Beurteilung der periapikalen Region eines Zahns
festgestellt. Durch diese zusatzliche Information kdnnen eine prazisere Diagnose und daraus resultierend eine

adaquatere Therapie erfolgen und die Prognose fur den Patienten erstellt werden.

Dr. Jirgen Wollner/NUrnberg

Das Rontgenbild ist ein wichtiger Be-
standteil der Endodontologie. Sowohl Dia-
gnose, Behandlungsplanung, intraopera-
tive Kontrollen, Behandlungsergebnis so-
wie die weitere Verlaufskontrolle werden
anhand eines zweidimensionalen Ront-
genbilds durchgefiihrt. Dieses hat aber
seine Limitationen, welche nicht erst seit
Kurzem bekannt sind. Schon Mitte des
letzten Jahrhunderts haben Bender und

BSEHANDLUNGSPLANUNG
N DER ENDODONTIE
MITHILFE DER DVI-TECHNOLOGIE

Seltzer 1961 in einer Studie herausgefun-
den, dass periapikale Lasionen, welche
auf den spongiésen Knochen begrenzt
sind, nicht eindeutig erkennbar sind." Dies
wurde in zahlreichen Studien bestétigt.>
Diese Grenzen konnten durch die Ein-
fuhrung der dreidimensionalen, digitalen
(dentalen) Volumentomografie (DVT) in
die Zahnheilkunde im Jahre 1998 Uber-
wunden werden und das bei einer we-

sentlich genaueren Bildgebung und re-
duzierten Strahlenbelastung im Vergleich
zur Computertomografie.

Allerdings schwanken die in der Litera-
tur angegebenen Effektivdosen, die auch
zwischen den verschiedenen DVT-Geré-
ten sehr unterschiedlich sind, enorm. Dies
liegt hauptséchlich an den Aufnahme-
parametern, weshalb das Field of View
(FOV) fur endodontologische Fragestel-

Abb. 1: Periapikales Rontgenbild. Abb. 2: Das Orthopantomogramm (OPG).
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lungen moglichst klein (<5cm) gehalten
werden sollte. Dies wird in der S2k-Leit-
linie Dentale digitale Volumentomografie
und den Stellungnahmen der endodon-
tologischen Fachgesellschaften gefordert,
um das ALARA-Prinzip (,As low as reason-
ably achievable”) und die Ausfuhrungen
des Strahlenschutzgesetzes einzuhalten.”

Behandlungsplanung mithilfe
der DVT-Technologie

Flr eine addquate Diagnosestellung und
die daraus resultierende Therapieplanung
sind in der Endodontologie neben einer
klinischen Untersuchung sowie Anam-
neseerhebung auch Rontgenaufnahmen
notwendig. StandardmaRig wird hierfir
die zweidimensionale Zahnfilmaufnahme
verwendet, wobei die Beurteilung der
periapikalen Region eines Zahns entschei-
dend ist. Bei komplizierten Fallen, bei
denen mithilfe des periapikalen Rontgen-
bilds keine ausreichende Diagnose erstellt
werden kann, ist es sinnvoll, die DVT ein-
zusetzen. Hier ist diese der Zahnfilmauf-
nahme signifikant Gberlegen.®'

Dadurch kann es in vielen Fdllen nach
der Anfertigung eines DVTs zu Verande-
rungen der davor erstellten Diagnose und
Therapieplanung kommen. Bei kompli-
zierten Fallen kann diese Anderung sogar
Uber 50 Prozent betragen. Somit hat die
DVT eine signifikante Auswirkung auf Dia-
gnosestellung und Behandlungsplanung
in der Endodontologie."-"*

Im Laufe der letzten Jahre hat der Autor
bei Kongressen im In- und Ausland eine
Prasentation mit interaktiver anonymer
Einbindung der Teilnehmer mithilfe eines
Abstimmsystems durchgefiihrt. Mittler-
weile sind dadurch mehr als 500 Abstimm-
ergebnisse entstanden. Hierbei wurde
die Therapieplanerstellung vor und nach
einer DVT-Aufnahme verglichen. Die Teil-
nehmer konnten sich Anamnese, klinische
Untersuchung und Rontgenbilder des je-
weiligen Falls anschauen, worauf sie aus
einer Reihe von méglichen Therapiepla-
nungen eine Auswahl auf ihrem Abstimm-
gerdt bestdtigen mussten, dessen Ergeb-
nis dann sofort in der Présentation zu
sehen war. Dann wurden die verschiede-
nen Schnittebenen des DVTs gezeigt, und
die Teilnehmer konnten erneut ihre The-
rapie festlegen. Hierbei kam es bei den

DIAGNOSTIK

Prozent Anzahl

Endo 16 25% 9

Endo 17 0% 0

Osteotomie 18 27,78% 10

Fillungserneuerung 16 19,44% 7
und/oder 17

Abwarten und 27,78% 10
beobachten

0%

Abb. 3: Ergebnis der Abstimmung vor dem DVT, keine endodontische Behandlung an Zahn 17.

meisten Féllen zu einer signifikanten Ver-
anderung der Therapieentscheidung, wel-
che sich proportional zum Schwierigkeits-
grad des Falls steigerte. Dies bestdtigt
wiederum die Ergebnisse mehrerer Stu-
dien.8,12,13,15

Ein wichtiger Punkt der Leitlinienemp-
fehlung fir die Endodontologie, der lei-
der in der Praxis immer wieder missachtet
wird, ist die Forderung nach einer klein-
volumigen und hochauflésenden DVT-
Aufnahme. Im Gegensatz zu den Indika-
tionen fur die anderen Bereiche der
Zahnheilkunde handelt es sich in der En-
dodontologie immer um sehr feine Struk-
turen, welche bei groBvolumigen Auf-
nahmen oft nicht mehr diagnostizierbar
sind und diese dadurch unbrauchbar wer-
den.

Klinischer Fall

Fur die Abstimmung lag unter anderem
der folgende Fall zugrunde: Ein 45-jdh-
riger Patient klagte Uber leichte, unregel-
maRige diffuse Beschwerden im rechten
Oberkiefer, die er seit mehreren Jahren
hatte. Er habe bereits mehrere Zahnarzte
und HNO-Arzte konsultiert, allerdings ohne
therapeutische Eingriffe. Der Perkussions-
test der Zdhne 14-17 war negativ, der Sen-
sibilitatstest gleichméaBig schwach posi-
tiv. Die sondierbaren Zahnfleischtaschen
lagen mit 2mm im physiologischen Be-
reich und alle Zahne waren klinisch fest.
Auch die Fillungen der Zéhne 16 und 17
waren ohne Befund. Sowohl auf dem
periapikalen Rontgenbild als auch auf
dem Orthopantomogramm (OPG) lielen

Abb. 4 und 5: Sagittale und koronale Schnittebene des DVTs. Verdnderung der Kieferhdhlen-

schleimhaut im Bereich der mesiobukkalen Wurzel bei Zahn 17.
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Prozent Anzahl
Endo 16 0% 0
Endo 17 91,67% 33
Osteotomie 18 2,78% 1 92%

Fillungserneuerung 16 5,66% 2
und/oder 17

Abwarten und 0% 0
beobachten

028

Summen

6%
_ 0% 3% 2 0%

Abb. 6: Ergebnis der Abstimmung nach der DVT-Aufnahme, 92 Prozent wiirden nun eine Wur-

zelkanalbehandlung an Zahn 17 durchfuhren.

sich keine pathologischen Befunde be-
zlglich der Schmerzsymptomatik erken-
nen (Abb.1und 2).

Das Ergebnis der Abstimmung vor dem
DVT zeigte eine relativ gleichmaRige Ver-
teilung der verschiedenen Therapieoptio-
nen, was sich wiederum aus der Komple-
xitdt des Falls ergibt. Interessant war auch

DENTALZEITUNG - 2 2022

die Tatsache, dass hier kein Teilnehmer
den Zahn 17 behandeln wirde (Abb. 3).

Auf der sagittalen und koronalen Schnitt-
ebene des DVTs liel8 sich eine Verdn-
derung der Kieferhohlenschleimhaut im
Bereich der mesiobukkalen Wurzel des
Zahns 17 erkennen (Abb. 4 und 5). Nach
Ansicht der DVT-Aufnahme dnderten die
Teilnehmer ihre Meinung deutlich. 92 Pro-
zent wirden nun eine Wurzelkanalbehand-
lung am Zahn 17 durchfuhren (Abb. 6).

Nach der endodontischen Behand-
lung war der Patient beschwerdefrei. Ab-
bildung 7 zeigt die Kontrollaufnahme. Da
eine Recall-Aufnahme des Zahns in die-
sem Fall keinen Sinn gemacht hétte, da
vorher auch keine Veranderung zu erken-
nen war, wurde ein Jahr postoperativ ein
Recall-DVT erstellt, auf dem deutlich die
Normalisierung der Kieferhohlenschleim-
haut erkennbar war (Abb. 8 und 9).

Als wissenschaftliche Bestatigung des
klinischen Falls kann eine Studie von
Maillet et al. zitiert werden, welche zeigt,
dass weit mehr als 50 Prozent der Flle
mit Sinusitis maxillaris eine dentogene
Ursache besitzen. In den meisten Féllen
ist die palatinale Wurzel des ersten Mola-
ren dafir verantwortlich, gefolgt von der
mesiobukkalen Wurzel des zweiten '

Abb. 7: Kontrollaufnahme von Zahn 17. Abb. 8
und 9: Recall-DVT von Zahn 17 ein Jahr post-
operativ. Sagittale und koronale Schnittebene
des DVTs.

Grenzen der DVT

Wie bereits in zahlreichen Studien gezeigt
wurde, ist die DVT in vielen Bereichen dem
periapikalen Réntgenbild Uberlegen. Sie
verbessert die diagnostische Sicherheit
und kann in manchen Fallen bei der
Therapieentscheidung sehr hilfreich sein.
Es gibt nattrlich auch Grenzen der DVT,
welche besonders durch das Auftreten
von Artefakten begriindet sind. Es gibt
physikalische, gerdtebedingte und patien-
tenverursachte Artefakte!*"” Befinden sich
Restaurationen, Wurzelkanalftllungen, me-
tallische Stifte, Kronen oder Implantate
im Field of View, kann die Auswertung
eines DVTs deshalb manchmal erschwert
sein oder auch vollkommen unmaoglich
werden >

Fazit

Sowohl die Ergebnisse der interaktiven
Prasentationen als auch die zahlreichen
Studien bestatigen der DVT ein hohes Ein-
satzpotenzial in allen Bereichen der Zahn-
heilkunde und speziell in der Endodonto-
logie. Naturlich ist und bleibt das periapi-
kale Rontgenbild momentan die Technik
der Wahl, allerdings wird die dreidimen-
sionale Bildgebung in der Zukunft ihren
bis jetzt erreichten Stellenwert sicherlich
noch ausbauen. Hierflr sind langfristig
weitere wissenschaftliche Studien mit ho-
hem Evidenzgrad notwendig, um die
momentanen Erkenntnisse zu bestatigen.
Trotz aller Vorteile darf nicht vergessen
werden, dass die effektive Strahlenbelas-
tung bei der DVT hoher ist als beim kon-
ventionellen Rontgen und der Vorteil
einer DVT-Aufnahme das potenzielle Ri-
siko fur den Patienten Uberwiegen sollte.

Abbildungen: © Dr. Jirgen Wollner

Literatur kann in der Redaktion unter
dz-redaktion@oemus-media.de ange-
fordert werden.

DR. JURGEN WOLLNER
Kornmarkt 8

90402 Nirnberg
jw@zahnarzt-wollner.de
www.zahnarzt-wollner.de
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HERSTELLERINFORMATION // Besteht die Maglichkeit, einen Prozess in der eigenen Praxis durch den Umstieg
auf ein neues Material zu optimieren? Ein Blick auf die Gewinnerliste der jahrlichen Top & Preferred Product Awards
des Dental Advisor hilft bei der Beantwortung dieser Frage.

ABFORMSILIKONE IM TEST

Die aktuelle Liste der mit einem Top Award
oder als Preferred Product ausgezeichne-
ten Produkte wurde in der Ausgabe Ja-
nuar-Februar 2022 des Dental Advisor
veroffentlicht. Die Wahl erfolgt haupt-
sachlich auf Grundlage einer klinischen
Bewertung durch mehrere Zahnérzte
nach einem umfassenden Praxistest. Die
klinischen Bewertungen zeigen auf, in-
wiefern sich durch Einsatz der jeweiligen
Produkte Zeit einsparen, die Genauigkeit
erhohen oder der Ablauf vereinfachen
[dsst. In diesem Jahr unter den Gewinnern:
3M Imprint 4 VPS Abformmaterial.

Drei Varianten im Test

3M Imprint 4 VPS Abformmaterial ist in
mehreren Varianten mit unterschiedli-
chen Viskositdten und Abbindezeiten er-
héltlich. Getestet wurden ein normal ab-
bindendes Putty-Material, ein normal ab-

bindendes Loffel- und Umspritzmaterial
sowie die superschnell abbindende Kom-
bination. Alle Uberzeugten die Testanwen-
der durch eine einfache Anmischbarkeit
und Applizierbarkeit, angenehme Ver-
arbeitungs- und Abbindezeiten sowie
eine ausgezeichnete Detailwiedergabe.

Stressfreies Arbeiten

Fur ein optimales Verhaltnis zwischen Ver-
arbeitungszeit und Mundverweildauer
von Imprint 4 VPS Abformmaterial sorgt
das Feature der aktiven Selbsterwarmung.
Beim Einsetzen des Loffels in den Mund
wird eine chemische Reaktion initiiert, die
durch Erwdrmung spurbar ist und zu
einem deutlich schnelleren Abbinden fuhrt,
sobald die Verarbeitung abgeschlossen
ist. So wird ein stressfreies Arbeiten er-
moglicht, wahrend sich gleichzeitig wert-
volle Zeit einsparen ldsst.

Gewinner des Top Award 2022 in der Kategorie VPS Abformmaterial: 3M Imprint 4 VPS Ab-

formmaterial.

DENTALZEITUNG - 2 2022

Prazise Detailwiedergabe

Die Detailwiedergabe ist auf ein super-
hydrophiles Verhalten des Materials zu-
rickzufihren. Dank des enthaltenen Hy-
drophilie-Verstarkers ist Imprint 4 VPS
Abformmaterial bereits vor dem Abbin-
den hydrophil und flieBt so selbst im
feuchten Mundmilieu muhelos an Zahne
und Gingiva an. Auch feinste Details wer-
den so zuverldssig abgeformt und auf
das Modell Gibertragen.

Hohe Weiterempfehlungsrate

Es ist vornehmlich diesen Eigenschaften
zu verdanken, dass das Material bei der
klinischen Gesamtbeurteilung 97 von 100
maoglichen Punkten erreichte und damit
zum Gewinner des Top Award gekirt
wurde. Zudem gaben 86 Prozent der an
der Beurteilung teilnehmenden Zahn-
arzte an, das Material in Zukunft verwen-
den sowie Kollegen empfehlen zu wol-
len. Insgesamt erhielten vier Produkte von
3M in diesem Jahr einen Top Award und
zwei — unter ihnen die 3M Adstringie-
rende Retraktionspaste — die Auszeich-
nung Preferred Product.

3M DEUTSCHLAND GMBH
ESPE Platz

82229 Seefeld

Tel.: +49 8152 7001777
www.3M.de/OralCare
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HERSTELLERINFORMATION // Vollautomatisierte Unterstitzung bei der Befundung sowie Archivierung von 3D-
DVT- und 2D-Réntgenaufnahmen durch kinstliche Intelligenz: Diagnocat ist Leader seiner Branche und l&sst die
Wunsche in der Automatisierung dentaler Diagnosen wahr werden.

KI ERMOGLICHT

VOLLAUTOMATISIERTE BEFUNDUNG

orangedental /Biberach an der Ril3

Sie machen Ihre Rontgenaufnahme ganz
normal, speichern diese automatisch in
der byzz® Nxt Software von orangedental
ab und senden aus der byzz® Nxt Ihre 2D-
oder 3D-Aufnahme an den Diagnocat
Server. In zwei bis vier Minuten werden
vollautomatisiert genaue Diagnosevor-
schldge aus den 2D- und 3D-Aufnahmen
generiert und ein PDF-Befundbericht zur
Uberprifung, Erganzung und Freigabe
zur sofortigen Aufklarung des Patienten
erstellt. Dadurch wird enorm viel wert-
volle Arbeitszeit bei der Diagnose und

()

Green X jetzt mit 2D/3D Kl-Befundungsassistent

Befundung gespart. Durch die schnelle
und prazise Unterstitzung bei der nach-
folgenden Uberprifung durch den/die
Behandler ist die Genauigkeit und Voll-
standigkeit bei der Befundung nachweis-
lich hoher. Die Verpflichtung, alle ront-
genbestrahlten Bereiche zu befunden,
wird unterstltzt bzw. erleichtert.

Befundungsassistent: Standig
wachsender Datenpool

Das System beinhaltet die Expertise einer
Vielzahl erfahrener Behandler und l&sst
aufgrund der KI-Programmierung und
Deep-Learning-Algorithmen den Erfah-
rungsschatz stetig anwachsen. Sie profi-
tieren somit durch eine elektronische
Zweitmeinung, die besonders bei der
dentalen Fokussuche und unklaren Be-
funden eine wertvolle Unterstitzung
darstellt. Dartber hinaus wird Ihr dia-
gnostisches Wissen stetig erweitert. Alle
Berichte werden in der CE-zertifizierten
und DSGVO-konformen Cloud sicher ge-
speichert und konnen auf jedem Gerat
angezeigt werden. Das automatische
Segmentieren der einzelnen Strukturen
aus dem DVT-Volumen (Weichgewebe,
Maxilla, Mandibula, Atemwege, Nerv und
einzelne Zdhne) und die Mdglichkeit,
diese dann prézise mit digitalen Abdru-
cken zu Uberlagern, sind weitere High-
lights dieser Technologie. Dies erm&g-

licht eine einfache und formgenaue
Erstellung von 3D-Modellen (STL) fur die
digitale Planung in der MKG-Chirurgie,
KFO, Implantologie und Integration in
VTO- und Implantatplanungssoftware.

Testversion gratis
freischalten lassen

Die Vorteile fur Sie liegen auf der Hand:
Enorme Zeitersparnis, steigende Genau-
igkeit und vieles mehr. Sie méchten das
mal ausprobieren? Kein Problem! Einfach
registrieren und die 7-Tage-Testversion
freischalten lassen: https://bit.ly/3M7DRw2

Diagnocat
Testversion

[=]

ORANGEDENTAL
GMBH & CO. KG
Tel.: +49 7351 47499-0
info@orangedental.de
www.orangedental.de
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HERSTELLERINFORMATION // Fir das CS 9600 DVT-System ist die Drei wirklich eine magische Zahl. Das intelli-
genteste extraorale DVT-Bildgebungssystem auf dem Markt hat im Jahr 2021 bereits zum dritten Mal in Folge
den Cellerant Best of Class Technology Award erhalten und ist das einzige extraorale Bildgebungssystem, das
mehr als einmal gewdrdigt wurde.

ALLER GUTEN DINGE SIND DRE

Inga Kruse/Hamburg

,Drei Mal in Folge in einem so wett-
bewerbsintensiven Umfeld gewonnen
zu haben, spricht fur das Engagement
von Carestream Dental flr technologi-
sche Innovation und die Bedurfnisse der
Arzte", sagte Lou Shuman DM.D, CAGS,
Initiator und Grunder der Cellerant Best
of Class Technology Awards. ,Ich weil,
dass ich fur das gesamte Gremium spre-
che, wenn ich dem Carestream Dental-
Team zu diesem Erfolg bei seinen Be-
muhungen gratuliere.”

Kl-basiertes digitales Rontgen

Das CS 9600, bekannt als das ,intelligen-
teste” Bildgebungssystem von Carestream
Dental, ist mehr als nur leistungsstarke
Bildgebung und fortschrittliche Soft-
ware. Es sind die intelligenten Funk-
tionen, welche die Patientenpositionie-
rung erleichtern: Die kinstliche Intelli-
genz, welche die Frankfurter Horizontale
automatisch erkennt und verfolgt, die
voreingestellten Programme, die Quali-
tatskontrollinstrumente und die automa-
tische Erkennung der Auswahl falschen
Zubehors machen das System zu einem
Gewinner. Heute sind weltweit mehr als
1.000 CS 9600-Systeme installiert, die
zusammen 1,5 Millionen Aufnahmen er-
fasst haben.

Non allen extraoralen Systemen, die
ich verwendet habe, ist die Fahigkeit des
CS 9600, den Patienten im Scanfeld zu
visualisieren und richtig auszurichten,
unvergleichlich’, sagte Andrew Johnson,
D.DS.M.DS., C.DT, FA.CP, chirurgischer




i

Prothetiker und Griinder von Omnismile
im Nordwesten von Arkansas. ,Bei friihe-
ren DVT-Systemen war es selbst bei der
Ausrichtung eines einzelnen grof3en Scans
ein Schuss ins Blaue, ganz zu schwei-
gen von einem isolierten kleinen Feld.
Die intuitiven Ausrichtungstools meines
CS 9600 machen es zum schnellst nutz-
baren DVT-Gerat fur mich und zum ein-
fachsten System, dessen Nutzung ich
an meine Mitarbeiter delegieren kann.”
Features wie diese und noch mehr
fuhrten dazu, dass der CS 9600 von einer
Jury aus den bekanntesten Technologie-
fihrern in der Zahnmedizin mit dem
Cellerant Best of Class Technology Award
2021 ausgezeichnet wurde: Paul Feuer-
stein, D.M.D,, Chefredakteur von Dentistry
Today, John Flucke, D.D.S., Technologie-
redakteur flr Dental Products Report,
Marty Jablow, D.M.D., bekannt als Ame-
rikas Technologie-Coach, Pamela Marag-
liano-Muniz, D.M.D, Chefredakteurin von
Dental Economics, Chris Salierno, D.D.S,,
Chief Dental Officer von Tend, und Lou

IN DER

Shuman, D.M.D., CAG.S., Grunder und
Initiator des Best of Class Technology
Award.

Drei Varianten, cloudbasierter
technischer Service im Hinter-
grund

Das System ist in drei Varianten mit 10, 12
und 14 Sichtfeldern (FOV) erhéltlich.
Neben der 2D- und 3D-Bildgebung und
dem Objektscannen haben Praxen die
Moglichkeit, Gesichtsscans oder einen
scannenden kephalometrischen Arm zu
verwenden, was es zu einem Funf-in-Eins-
System macht. Darlber hinaus kann das
optionale CS UpStream-Programm Daten
an das Support-Team von Carestream
Dental zuricksenden, um die Leistung
im Zeitverlauf zu Uberwachen, Ausfall-
zeiten zu vermeiden und die Systemver-
flgbarkeit zu maximieren.

Der CS 9600 wurde auBerdem mit dem
Cellerant Best of Class Technology Award

PROFESSIONELLEN -

LAHNAUFHELLUNG
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2020 und 2019 sowie mit dem Edison
Award Siegel 2019 in der Kategorie Medi-
cal/Dental Diagnostics und der Krakdent
Medal of the Highest Quality der Interna-
tionalen Messe KRAKDENT® ausgezeich-
net.

CARESTREAM DENTAL
GERMANY GMBH
Hedelfinger Stral3e 60
70327 Stuttgart

Tel.: +49 711 49067420
deutschland@csdental.com
www.carestreamdental.de
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EXPERTEN // Far immer mehr Praxisinhaber ist es eine Herausforderung, einen Nachfolger fur die eigene Praxis
zu finden. Mit einer frihzeitigen Vorbereitung und klugen Investitionen Idsst sich die Attraktivitat und der Wert
einer Praxis aber gezielt steigern. Erfahren Sie mehr Uber den Wandel des Marktes fur Praxisverkdufe und die wich-
tigsten Faktoren fUr eine erfolgreiche Abgabe.

PRAXISABGABE: MIT STRATEGISCHER UND
LANGFRISTIGER VORBEREITUNG ZUM ERFOLG

Theresa Reuter, Michael Hage/Langen

Der Markt fur Praxisverkdufe hat sich in
den letzten zehn bis zwanzig Jahren
grundlegend verdndert. Auf immer mehr
Praxisabgeber treffen immer weniger Pra-
xistibernehmer, es werden deutlich mehr
Praxen angeboten, als es Kaufer gibt.

Hauptgrund: Die Babyboomer-Gene-
ration der Nachkriegsjahre geht in Rente.
Wie gravierend die Entwicklung ist, zei-
gen unter anderem Prognosen der KZBV
Rheinland-Pfalz.

,Bereits jeder fiinfte Zahnarzt zéhlt 60
Jahre und mehr. Um die altersbedingten
Verluste vollstandig aufzufangen, brduchte
es jahrlich rund 250 neue Zahnérzte. Je-
doch sind allenfalls fir die Hélfte der aus-
scheidenden Zahnérzte Nachfolger zu er-
warten. Zuletzt haben sich jéhrlich im
Schnitt nur rund 120 Einsteiger gefunden.”

Versorgungsatlas Rheinland-Pfalz

Ein weiterer Trend, der den Verkauf
einer Zahnarztpraxis erschwert: Die An-
zah! der Vertragszahnarzte — und damit
die Anzahl der Praxen — geht seit Jahren
kontinuierlich zurtick. Denn immer mehr
Zahnarzte arbeiten als Angestellte, zu-
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gleich nehmen Berufsaustbungsgemein-
schaften zu. Der Trend bei der Praxisgriin-
dung geht eindeutig zu groeren Praxen,
klassische Einbehandlerpraxen haben es
bei der Suche nach einem Kaufer beson-
ders schwer.

Eine erfolgreiche Praxisabgabe
muss aktiv gestaltet werden

Daraus folgt fur die heutigen Zahnérzte
der Babyboomer-Generation vor allem
eines: Wenn sie ihr Lebenswerk erfolg-
reich an einen Nachfolger Ubergeben
mochten, dann mussen sie jetzt anfan-
gen, den Verkauf und die Ubergabe aktiv
vorzubereiten. Unterstltzung flr diesen
komplexen Prozess finden Praxisabgeber
bei den Beratern des dentalen Fachhan-
dels. Denn die Fachleute kennen nicht nur
die Praxen und den lokalen Markt sehr
genau, sondern bringen auch langjdhrige
Erfahrung bei der Gestaltung erfolgrei-
cher Ubergaben mit und kénnen Gber die
Depots auf enge Kontakte zu Assistenten
und anderen potenziellen Ubernehmern
zugreifen.

Zielgerichtete Optimierung
der eigenen Praxis — Aber was
suchen heutige Ubernehmer
eigentlich?

Die Vorbereitung auf die Ubergabe sollte
moglichst frih, also bestenfalls zehn
Jahre vor dem Abgabetermin, beginnen.
Ein wichtiger erster Schritt ist es, zu Uber-
legen, was die Anforderungen und Er-
wartungen heutiger Ubernehmer sind.

Zahnarzte, die keine Neugrindung an-
streben, sondern eine Praxis zur Uber-
nahme suchen, méchten in der Regel
schnell loslegen. Sie wiinschen sich hau-
fig eine Praxis, in der sie direkt anfan-
gen kénnen zu arbeiten, zumindest aber
ein Objekt in gutem Zustand, mit attrak-
tivem Patientenstamm und Zahlen, die
eine gute Perspektive belegen. Fiur ei-
nen reibungslosen Start erwartet ein
Nachfolger zudem eine transparente und
eindeutige Kommunikation des Vorbe-
sitzers. Dazu gehoren sowohl verbind-
liche Ansagen Uber das Timing der Uber-
gabe als auch eine neutrale Haltung
zu den Pldnen und Ideen des Nachfol-
gers.



Hartes Kriterium bei der Auswahl eines
Ubernahmeobjekts ist fir die meisten
jungen Zahnérzte die Anzahl der Behand-
lungszimmer. Fir Inhaber kleiner Praxen
ist es deshalb besonders relevant, sich
frihzeitig mit der Frage auseinanderzu-
setzen, ob ein Umzug in grofere Raum-
lichkeiten fur einen erfolgreichen Verkauf
notwendig ist. Auch bei der Grol3e des
Hygieneraums werden Ubernehmer keine
Kompromisse machen — die aktuellen
rechtlichen Vorschriften geben den Rah-
men vor.

Welche Starken und welche Schwa-
chen die eigene Praxis in den Augen der
neuen Generation Zahnarzte hat, ist fir
langjahrige Inhaber nicht immer leicht
zu erkennen. Die Berater des Dental-
fachhandels bringen durch ihre Exper-
tise viel Know-how ein und kénnen im
Beratungsgesprach gezielt auf Poten-
ziale hinweisen, wie der Wert der Praxis
flr junge Zahnarzte gesteigert werden
kann.

Praxiswertsteigerung
strategisch angehen

Neben den grundlegenden Rahmenbe-
dingungen einer Praxis, wie Gro3e, Grund-
riss und Lage, gibt es eine Reihe von an-
deren Faktoren, mit denen der Praxis-
wert gesteigert werden kann. Besonders
wichtig sind dabei drei Aspekte:

- Zeitgeméafle Behandlungsmethoden
In der Regel haben Ubernehmer kein
Interesse, eine Praxis grundlegend zu
modernisieren. Dazu kommt: Das Leis-
tungsspektrum und die Ausstattung
der Praxis wirken sich maf3geblich auf
die Qualitdt des Patientenstamms aus.

- Effiziente Prozesse
Gute Mitarbeiter sind das knappste Gut
am Markt. Optimierte Abldufe und digi-
tale Prozesse, etwa in der Hygiene, sor-
gen nicht nur fur Zeitersparnisse, son-
dern auch fir zufriedenere Mitarbei-
ter — beides Faktoren, auf die junge
Praxisgrtinder sehr grof3en Wert legen.

- Gesamtbild der Praxis
Die subjektive Wirkung ist enorm wich-
tig. Wie modern die Praxis wirkt, ob
man sich auf Anhieb wohlfihlt und wel-
chen grundsatzlichen Eindruck sie ver-
mittelt, pragt nicht nur die Patienten,
sondern auch die Kaufinteressenten.

PARTNER FACHHANDEL

Bei der Abwagung der Optionen zur
Praxiswertsteigerung unterstiitzt der Fach-
handel, zum Beispiel durch einen ge-
meinsamen Check der Zukunftsfahigkeit
und der Modernisierungspotenziale. Auch
bei Uberlegungen zur VergréRerung oder
zum Umzug sind Praxisinhaber und Pra-
xisabgeber mit der professionellen Un-
terstltzung des Fachhandels gut beraten.

Praxisibergabe aktiv gestalten

Grundsatzlich gibt es zwei klassische
Ubergabeformen: Bei einer sogenannten
kalten Ubergabe wird die Praxis zum Bei-
spiel Uber eine Objektdatenbank zum Kauf
angeboten. Der neue Inhaber Gbernimmt
die Praxis zu einem festgelegten Termin
komplett. Eine neue Art von Kaufern sind
hier die sogenannten Dental Service
Organisations (DSO)-Groflunternehmen,
die zumeist Praxisketten betreiben und
als Kdufer von Zahnarztpraxen auch in
Deutschland auf dem Markt aktiv sind.

Unter einer warmen Ubergabe ver-
steht man dagegen eine Praxistibergabe,
bei der der Abgeber und der Uberneh-
mer noch eine Weile zusammenarbeiten.
Dabei kann der Ubernehmer bereits in
einem Angestelltenverhaltnis in der Praxis
arbeiten oder die Praxis wird zu einem
Stichtag Ubernommen und der Abgeber
wird danach eingestellt. Verschiedene
Szenarien sind dabei moglich.

Fazit: Beginnen Sie friihzeitig mit
der Planung der Praxistibergabe

Der Ubergang in den Ruhestand und die
Ubergabe des eigenen Lebenswerks an
einen Nachfolger erfordert eine kluge
Vorbereitung. Diese wichtige Verdnde-
rung einfach ,auf sich zukommen zu las-
sen” ist keine Option, vor allem nicht,
wenn der Verkaufserlos fur die Gestal-
tung des Lebensabends eingeplant ist.
Wer dagegen frihzeitig die professionelle
Unterstiitzung durch ein Depot in An-
spruch nimmt, profitiert doppelt: Die
spezialisierten Abgeberberater des Fach-
handels unterstitzen kompetent und hel-
fen, bei der Praxiswertsteigerung richtige
Prioritdten zu setzen. Zudem verfligen sie
Uber ein starkes Netzwerk in der Gene-
ration zukinftiger Praxisinhaber.

HENRY SCHEIN DENTAL
DEUTSCHLAND GMBH
Monzastrafle 2a

63225 Langen

Tel.: 0800 1400044
info@henryschein.de
www.henryschein-dental.de
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ANWENDERBERICHT // Bei der klinischen Kontrolluntersuchung einer 47-jahrigen Patientin war am Zahn 35 ein
dezenter Randspalt der alten Goldgussversorgung auffallig (Abb. 1 und 2). Die Patientin wiinschte den Austausch
der Restauration, weil fur sie aufgrund der dunklen Zahnverfarbung auf der Bukkalseite des Zahnes das Risiko
einer unbemerkten Karies in der Tiefe bestand (Abb. 2).

AUSTAUSCH EINES GOLDINLAYS

Dr. Romy Kreplin/ Jesteburg

Diagnostik

Der rontgenologische Befund zeigte
keine Auffalligkeiten (Abb. 3). Der Zahn
machte subjektiv keine Beschwerden
und zeigte normale Reaktionen auf die
Testungen von Vitalitat und Perkussion.
Aufgrund des sichtbaren Randdefektes
am mesiobukkalen Inlayrand bestand die
Indikation zur Restauration des Zahnes.
Die Versorgungsalternativen wurden aus-
fuhrlich mit der Patientin besprochen.
Da die steigenden Goldpreise und der
Wunsch nach é&sthetischen Fullungs-
materialien im Gesprach thematisiert
wurden, fiel die Entscheidung auf eine
direkte Composite-Restauration. Ein ent-

scheidender Vorteil dieser Fillungsthera-
pie ist die minimalinvasive Praparation
der Kavitat, die keinerlei Anforderungen
an bestimmte Formen hat.

Klinisches Vorgehen

Nach Farbauswahl und Anédsthesie wurde
die linke Unterkieferzahnreine mit Koffer-
dam isoliert. Im Anschluss erfolgte die
Entfernung des Goldinlays sowie die
substanzschonende Nachpréparation der
Kavitat. Die Sekundarkaries wurde dabei
vollstandig entfernt. Der urspringlich spitz
auslaufende Préparationsrand im approxi-
malen Kasten konnte belassen werden, da

dieser Bereich mit fliefahigem Composite
vollkommen ausgefillt werden kann. Er
wurde lediglich mittels Sonicflex von Ver-
farbungen befreit und angefrischt (Abb. 4
und 5). Es bestand keine Notwendigkeit
zur Tieferlegung des Kavitdtenrandes.

Im néchsten Arbeitsschritt wurde der
Zahn optimal zur Aufnahme einer Compo-
site-Fullung vorbereitet (Abb. 6). Dazu kam
ein Teilmatrizensystem mit entsprechen-
den Keilchen und stabilem Spannring zum
Einsatz. Zundchst wurden zwei passende
Teilmatrizen ausgewdhlt und je mesial und
distal mit den passenden Keilchen fixiert.
Nach Anlegen des Spannringes wurde das
darunterliegende Keilchen nachgescho-
ben und die Teilmatrize auf Hohe des

Abb. 1: Goldgussversorgung am Zahn 35, Okklusalansicht. Abb. 2: Randspalt okklusal an 35 in der Ansicht von bukkal. Abb. 3: Bissfligel linke Seite,
35 zeigt keine Auffélligkeiten.
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Abb. 4: Anfrischen der approximalen Kavitdtenrander. Abb. 5: Vorbereitete Kavitat. Abb. 6: Hilfsmittel zur Fillungsgestaltung in situ. Abb. 7: Schmelz-
konditionierung mit Phosphorsaure. Abb. 8: Auftrag Bonding. Abb. 9: Polymerisation mit SDI radii-cal. Abb. 10: Aufbau des mesialen approximalen
Kastens. Abb. 11: Beide approximale Kasten aufgebaut. Abb. 12: Schichtweiser Aufbau der Okklusalfliche. Abb. 13: Auftrag der finalen Deckschicht.
Abb. 14: Charakterisierung mit Malfarben. Abb. 15: Ausarbeitung der Fullung.
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Abb. 16: Fertiggestellte Flllung unmittelbar nach Ausarbeitung und Politur. Abb. 17: Ansicht von bukkal nach Kofferdam-Entfernung Abb. 18:

Fertige Fllung, Ansicht von okklusal.

Approximalkontaktes mit einem Instru-
ment bombiert.

Nach Konditionierung des Zahnschmel-
zes mit Phosphorsaure erfolgte die Ap-
plikation des Bondingsystems (Zipbond)
mit einem Microbrush (Abb. 7 und 8). Zur
sicheren Versiegelung des zervikalen Ka-
vitdtenrandes wurde unmittelbar nach
dem Bonding eine dunne Schicht des
flieRfahigen SDI-Composites im mesialen
und distalen Randbereich aufgetragen.

Nach der ersten Polymerisation (Abb. 9)
begann der schichtweise Auftrag von
Luna A3 zundchst in den approximalen
Kasten (Abb. 10 und 11). Die Okklusalfla-
che wurde mit zwei diagonal verlaufen-
den Inkrementen modelliert (Abb. 12). Als
Deckschicht kam Luna 2XB zum Einsatz
(Abb. 13). Das Composite-Material Uber-

zeugte durch seine ausgezeichnete Stopf-
barkeit und Modellierbarkeit, ohne an den
Instrumenten zu kleben. Zur individuellen
Charakteristik des Fissurenreliefs wurde ab-
schlieBend mit dem eingefarbten Flow-
able ,shade Modifikation” weil} und braun
gearbeitet (Abb. 14). Die Farben lieRen
sich hervorragend applizieren und mit-
tels Sonde zielgenau verteilen. Nach Ent-
fernung der Hilfsmittel erfolgte die Aus-
arbeitung der Composite-Restauration
(Abb. 15).

Ergebnis
Die Patientin war begeistert von der na-

turgetreuen Optik ihrer neuen Fullung,
die sich perfekt in das Bild der Zahnreihe

einfugt. Die klinische Kontrolle ergab eine
randdichte Restauration ohne sondier-
bare Rander, formstabile Approximalkon-
takte und eine hervorragende Asthetik
(Abb. 16-18).

DR. ROMY KREPLIN
Lullauer Stral8e 1a

21266 Jesteburg
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INTERVIEW // Zirkonoxid hat die prothetische Zahnheilkunde verdndert. Dabei Ubernahm Cercon (Dentsply
Sirona) vor 20 Jahren die Rolle des Pioniers fir vorgesintertes und voreingefarbtes Zirkonoxid. Drei Personen sind
besonders eng mit diesem Werkstoff verbunden und erldutern in unserem Interview, warum sie es weiter

bleiben werden.

20 JAHRE CERCON

Johannes Lerch/Bensheim

Herr Dr. Volkl, was bedeutet fir Sie als
Senior Manager Forschung und Ent-
wicklung bei Dentsply Sirona der Werk-
stoff Cercon?

Dr. Lothar Volkl: Als wir 1999 mit dem Ent-
wicklungsprojekt Cercon starteten, hatte
ich das Gluck, der Projektleiter zu werden.
Wenn ich mir ansehe, auf welche vielfal-
tige Weise Zahntechniker und Zahnérzte
Zirkonoxid heute einsetzen, muss ich
sagen: Keiner von uns hétte sich das vor
20 Jahren vorstellen kénnen. Auch viele
meiner Kolleginnnen und Kollegen fin-
den: Cercon ist und bleibt eines der span-
nendsten Projekte in unserem Hause.

Herr Bartsch, Sie betreiben seit vielen
Jahren ein zahntechnisches Labor in

DENTALZEITUNG - 2 2022

Eschweiler. Wie sind Sie zur Zirkonoxid-
Technologie gekommen?

ZTM Thomas Bartsch: Wir haben die Pro-
dukteinfihrung von Cercon erlebt und
arbeiteten schon in der Frihphase mit
einigen alternativheilkundlichen Zahn-
arzten zusammen. Sie hatten sich zum
Ziel gesetzt, ganzlich metallfrei zu ver-
sorgen, und so erkannten wir schnell:
Fur diese Gruppe von Zahndrzten ist
Cercon eine exzellente Losung.

Herr Prof. Rinke, Sie sind niedergelas-
sener Zahnarzt und Privatdozent und
haben bei vielen wissenschaftlichen
Studien zu Cercon mitgewirkt. Wo steht
dieser Werkstoff heute?

Prof. Sven Rinke: Cercon bringt aus 20 Jah-
ren rund 80 klinische Studien auf die
Waage. Das ist die gro3e Masse an klini-
schen Studien, die es Uberhaupt zu Zir-
konoxid gibt und fir mich als Zahnarzt
ein wesentliches Qualitatskriterium, auch
gegeniber anderen marktgangigen Zir-
konoxiden. Auf diesem Fundament hat
Cercon eine grol3e Verbreitung gefunden,
namentlich flr Kronen und Briicken im

Frontzahnbereich und fur bis zu drei- und
viergliedrige Bricken im Seitenzahn-
bereich. In diesen Indikationen und, je
nach Materialvariante, sogar bis hin zu
mehrgliedrigen Front- und Seitenzahn-
bricken mit bis zu zwei benachbarten
Zwischengliedern, kann Zirkonoxid Me-
tallkeramik ersetzen.

Diese behadlt aber ihre Berechtigung in
verschiedenen Bereichen — etwa bei kom-
plexen Restaurationen, bei mehrspanni-
gen Bricken, bei Kronen zur Verankerung
von abnehmbarem Zahnersatz und bei
bestimmten implantatprothetischen Ver-
sorgungen. In meiner eigenen Praxis liege
ich — grob geschatzt — heute bei 60 Pro-
zent Zirkonoxid” zu ,40 Prozent Metall-
keramik unter Verwendung hochgoldhal-
tiger Legierungen”. Mit diesen 40 Pro-
zent liege ich wahrscheinlich deutlich Gber
dem Durchschnitt. Das erklért sich aus
dem hohen Anteil an komplexen Restau-
rationen in unserer Praxis und aus einer
groflen Zahl von Patienten, die nach
jahrelangen guten Erfahrungen mit me-
tallkeramischen Restaurationen einfach
dabei bleiben méchten.

Dr. Lothar V6lkl, Senior Manager Research & Development bei Dentsply Sirona in Hanau.



ZTM Thomas Bartsch, Triodont Zahntechnik,
Eschweiler. Foto: privat

Herr Bartsch, Cercon hat sich im Laufe
der Zeit fur immer mehr Indikationen
angeboten und steht in unterschiedli-
chen Varianten zur Verfligung. Inwie-
fern arbeiten Sie heute ganz anders mit
diesem Werkstoff als zu Anfang?

ZTM Thomas Bartsch: Als wir einstie-
gen, gab es zunéchst nur die Ausfihrung
von Cercon in Form schneeweil3er opaker
Rohlinge. Wir arbeiteten mit einem Liner,
verblendeten grundsatzlich immer und
verwendeten teilweise noch Schulter-
massen.

Dies ist seit EinfUhrung der transluzen-
ten Varianten Cercon ht und Cercon xt
nicht mehr notig. Sie machen auf3erdem
monolithische Zirkonoxid-Restaurationen
moglich — in unserem Labor heute ein
Drittel bis die Halfte aller Arbeiten und
in Einzelfdllen sogar fur den Frontzahn-
bereich. Hierzu verwenden wir Cercon
bevorzugt in Form von Multilayer-Disks
mit natdrlichem Farbverlauf. Gemal3 der
fur Cercon entwickelten True Color Tech-
nology kann ich zwar auch mit mono-
chromem hochtransluzentem und extra-
transluzentem Zirkonoxid GerUste und
vollanatomische Restaurationen in allen
VITA'-Farben gestalten. Aber aus dem
Multilayer gefraste Arbeiten reichen hau-
figer schon bei monolithischer Ausfih-
rung an die Asthetik verblendeter Res-
taurationen heran.

All diese Zirkonoxid-Varianten kann ich
Ubrigens nach demselben Programm sin-
tern. So brauche ich mich nicht zu ent-
scheiden, ob ich Gber Nacht Restauratio-
nen aus klassisch-opakem, elfenbein
eingefarbtem, hochtransluzentem, extra
transluzentem oder Multilayer-Zirkonoxid
in den Ofen gebe. Ich kann sie alle neben-
einander hineinlegen.

Herr Dr. V6lkl, die Arbeit mit Zirkonoxid
im Labor hat sich Gber die vergangenen
20 Jahre veréndert. Wie sind Sie bei Ihrer
Entwicklung vorgegangen?

Dr. Lothar Volkl: Von Zahntechnikern
haben wir in der Anfangszeit ab und an
die folgende Anfrage bekommen: ,Schon,
dass wir keine dunklen Metallrdnder mehr
haben, aber was ist mit den schneewei-
Ben Zirkonoxidrandern?” Daraus hat sich
in unserem Hause die ldee entwickelt,
Zirkonoxid werksseitig einzufarben. Wir
haben dies werkstofftechnisch umge-
setzt und spater fur die True Color Tech-
nology zusammen mit vielen Zahntech-
nikern aus mehreren Landern eine Fein-
abstimmung der Farben gemdl} dem
VITA-Farbring vorgenommen.

Eng verbunden mit diesen Entwicklun-
gen sind auch innovative mechanische
Prufverfahren, so etwa die Anpassung
wissenschaftlicher VHCF*-Prifungen auf
dentale Verhdltnisse in Kooperation mit
der Universitat Siegen. Damit kénnen wir
insbesondere die Ermudungsfestigkeit
von farblich modifiziertem Zirkonoxid
abschétzen, dabei eine jahrzehntelange
Tragedauer simulieren und so Zahntech-
nikern, Zahnéarzten und Patienten die
Werkstoffsicherheit geben, die sie sich
wiinschen.

Ein groBBes Plus an Sicherheit schafft
unser spezieller Adapter. In der Form
eines Rings umschliet er die Zirkonoxid-
Disk und weist einige ,Taschen” auf, so-
dass eine gleichmaRige Verklebung si-
chergestellt wird. Denn der Adapter soll ja
ohne Spannung anliegen, um die vorge-
sinterte und daher noch relativ weiche
Oxidkeramik zu schonen. Aus diesem
Grunde besteht er auch aus einem faser-
gefillten und in seinem Warmeausdeh-
nungskoeffizienten an Zirkonoxid ange-
passten Kunststoff. Dieser wird durch Pra-
zisionsspritzguss in die exakte Form des
Adapters gebracht. Er mag duferlich un-
scheinbar aussehen, aber dank ihm Uber-
stehen unsere Zirkonoxid-Disks selbst ex-
treme Temperaturschwankungen unbe-
schadet — zum Beispiel die beim Versand
per Luftfracht typischen =50 Grad Celsius.

Herr Prof. Rinke, Gber die vergangenen
20 Jahre sind viele Innovationen in den-
tales Zirkonoxid eingeflossen. Wo setzen
Sie als Zahnarzt diesen Werkstoff heute
am liebsten ein?

UMSCHAU

Prof. Sven Rinke: Im Frontzahnbereich! Mit
Zirkonoxid verbessere ich gegeniber
Metallkeramik die Asthetik, dennoch kann
ich provisorisch befestigen und einfach
zementieren — genau wie bei Metallkera-
mik. Bei Keramiken mit geringerer Dauer-
biegefestigkeit dagegen ist die adhdsive
Befestigung ein Muss.

Ich setze Zirkonoxid im Frontzahnbe-
reich in der Regel teil- oder vollverblendet
ein. Bei Seitenzahnrestaurationen dage-
gen Uberwiegen fir mich die Vorteile
einer monolithischen Ausflihrung, denn
im posterioren Bereich entfallt mit der
Verblendung gleichzeitig ein Faktor fir
Komplikationen.

Ein springender Punkt ist die Asthetik.
Hier mussen sich die Hersteller beweisen.
Dabei Uberzeugt mich Cercon mit seiner
guten Farbabstimmung und der Anpas-
sung an den VITA-Farbring, auch im Ver-
gleich zu anderen Zirkonoxid-Werkstof-
fen, die ich in meiner Praxis einsetze. Ich
kann Cercon in allen seinen Indikationen
als hochdsthetisches Material verwenden.

Diese Indikationen reichen heute weit —
beispielsweise fir Einzelkronen und Bri-
cken, auch mit mehr als vier Gliedern, in
der Implantatprothetik; monolithische
Kronen und Bricken, zahn- wie implantat-
getragen; Klebebriicken, Extensionsbri-
cken.

Mit welchen Aussagen zur Befestigung?
Prof. Sven Rinke: Uber 20 Jahre Erfahrung
mit Cercon zeigen, dass eine konventio-
nelle Zementierung grundsatzlich mog-
lich, aber mit einem hoheren Risiko fir
Retentionsverluste verbunden ist. Darum
gehe ich meist den goldenen Mittelweg

Prof. Dr. Sven Rinke, Klein-Auheim. Foto: privat
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Heute: Cercon-Disk-Varianten fur ein breites Indikationsspektrum.

Uber selbstadhdsive Kompositzemente.
Das erfordert keine Konditionierung des
Zahns oder der prothetischen Arbeit und
auch keine absolute Trockenlegung. Be-
wahrt hat sich beispielsweise insbeson-
dere Calibra Universal von Dentsply
Sirona. Lediglich Klebebriicken und Ex-
tensionsbricken wiurde ich grundsatzlich
volladhésiv befestigen.

Herr Bartsch, was meinen Sie, in welche
Richtung sich das Arbeiten mit Zirkon-
oxid jetzt bewegen wird?

ZTM Thomas Bartsch: Ich erwarte, dass wir
in unserem zahntechnischen Labor alles
oder fast alles aus den neuen Cercon-
Multilayer-Werkstoffen herstellen werden.
Manche bevorzugen Cercon xt ML wegen
seiner optischen Nahe zu Glaskeramik,
andere das héhere Chroma von Cercon ht
ML. Diese Rohlinge reichen, und wenn ich
nur den Dentin-Anteil brauche, dann
fahre ich meinen Rohling eben in der

Maschine nach unten und verwende nur
das Dentin — zum Beispiel bei zweiteiligen
Abutments. Apropos Implantatprothetik:
Hier verwende ich bereits heute fast aus-
schlieflich Zirkonoxid.

Schon aus Lagerhaltungsgrinden er-
scheint mir die Konzentration auf Multi-
layer-Material fir meine Zwecke sinnvoll.
So kann Cercon heute als ein vertréaglicher,
dsthetischer und 6konomisch attraktiver
Werkstoff eingesetzt werden.

Herr Prof. Rinke, wo sehen Sie Cercon in
der Zukunft?

Prof. Sven Rinke: Am starksten dirfte ganz
allgemein die Digitalisierung die Praxis
der Zukunft pradgen, vom Praxismanage-
ment Uber das intraorale Rontgen bis hin
zur Farbbestimmung per Videochat ge-
meinsam mit dem Zahntechniker; das ist
Kommunikation auf einem ganz neuen
Level. Als CAD/CAM-Werkstoff kann ich
Zirkonoxid nahtlos in digitale Arbeits-

Multilayer-Disks: Sie sind aus insgesamt vier Schichten aufgebaut und unterscheiden sich primar

in der Transluzenz und dem Indikationsbereich. So besteht beispielsweise der hochtransluzente

Hybrid-Multilayer Cercon ht ML aus dem hochtransluzenten Cercon ht als ,Dentin” und dem extra

transluzenten Cercon xt als ,Schneide und Ubergangsbereich’. Der Ubergang von einer Schicht

zur anderen wird durch den Sinterprozess flieBend und ist damit nicht sichtbar.
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abldufe integrieren. So sollte die Bedeu-
tung von Cercon weiter steigen.

Herr Dr. Volkl, welche Entwicklungen
stehen rund um Cercon bei lhnen im
Vordergrund?

Dr. Lothar Volkl: Ich finde es zunéchst ein-
mal gut, wie viele bewdhrte Konstanten
es rund um Cercon gibt: Seit Uber 20 Jah-
ren mussten wir noch kein einziges Mal
eine Charge zurlickrufen. Wir bleiben in
unseren Empfehlungen auf der sicheren
Seite, so gilt beispielsweise nach wie vor
unsere Devise ,maximal zwei benach-
barte Brickenglieder”,

Zwei mogliche Entwicklungen sehe ich,
allerdings in kleinen Schritten. Erstens:
Zirkonoxid-Varianten kénnten in der As-
thetik noch ein Sttick naher an die Glas-
keramik herankommen, hier liegt sicher-
lich die grofite Herausforderung in der
Kombination von Festigkeit und Translu-
zenz. Zweitens konnten eine zuneh-
mende Digitalisierung und intensivierte
Kommunikation zu einer Beschleunigung
auch der Fertigung von Zirkonoxid-
restaurationen im Rahmen des Behand-
lungsablaufs fuhren.

Wir werden die Chancen, die sich aus
diesen Entwicklungen ergeben, sowie in
enger Abstimmung mit zahntechnischen
Laboren ausloten und gegebenenfalls mit
neuen Verfahren und Produkten voran-
treiben. Damit bleibt mein Leben span-
nend und ich denke, das gilt auch fir
Herrn Bartsch und Herrn Prof. Rinke.

Vielen Dank fir dieses Interview!

1 VITA ist ein eingetragenes Warenzeichen der
VITA Zahnfabrik H. Rauter & Co. KG, Bad Sackin-
gen

2 VHCF = Very High Cyclic Fatigue

Fotos: © Dentsply Sirona

DENTSPLY SIRONA
DEUTSCHLAND GMBH
Fabrikstral3e 31

64625 Bensheim

Tel.: 08000 735000 (gebihrenfrei)
www.dentsplysirona.com
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HERSTELLERINFORMATION // Lesen Sie in der Broschure ,Falldokumentationen zum ersten Composite mit ther-
misch gesteuertem Viskositdtsverhalten — VisCalor/VisCalor bulk”, wie das Material in verschiedenen klinischen
Situationen eingesetzt wurde und wie es sich im Handling und im Ergebnis verhalt.

KLINISCHE BROSCHURE FASST
FALLBERICHTE ZUSAMMEN

VOCO/Cuxhaven

Erwarmen, flieBen, modellieren — fertigl?
Mit VisCalor und VisCalor bulk hat VOCO
das weltweit erste Composite mit Thermo-
Viscous-Technology auf den Markt ge-
bracht. Der Clou: Das Material ist nach
extraoraler Erwdrmung niedrigviskos und
ermoglicht die Applikation wie mit einem
Flowable. Es flieft optimal an Kavitaten-
wande und unter sich gehende Bereiche
an. AnschlieBend kihlt es auf Korpertem-
peratur ab und kann wie ein klassisches
stopfbares Composite modelliert werden.

Broschiire mit
klinischen Berichten

Doch wie funktioniert diese neue Tech-
nologie im Praxisalltag? Ist wirklich nur
noch ein Fullungsmaterial notwendig?
Und wie sieht es mit Funktionalitat, Sta-
bilitdt und Asthetik aus? EIf Zahnéarzte
aus sieben Landern haben ihre Erfahrun-
gen in Wort und Bild dokumentiert. Nam-
hafte Autoren wie Prof. Dr. Jirgen Man-
hart (Minchen), Dr. Walter Denner (Fulda),
Dr. Miguel Stanley (Portugal) oder Dr. Mar-
celo Balsamo (Brasilien) haben hierzu Bei-
spiele beigesteuert.

VisCalor vs. VisCalor bulk

Wahrend die Bulk-Fill-Variante VisCalor
bulk auf die einfache und schnelle Ver-

sorgung im Seitenzahnbereich setzt,
sind mit VisCalor dank des grof3en Farb-
angebotes an VITA-Farben einschlieflich
einer ergdnzenden transluzenten Farbe,
zudem sehr &sthetische Frontzahnres-
taurationen maéglich. Das Material ist mit
allen herkdmmlichen Bondings kompa-
tibel.

Die handliche SingleDose Caps ermog-
licht eine besonders hygienische Anwen-
dung. Dank der langen und schmalen Ka-
nule ist dartber hinaus auch die direkte
Anwendung in schwer zugdnglichen Be-
reichen und engen Hohlrdumen sowie
eine blasenfreie Applikation moglich, was
zu einer langlebigen Restauration bei-
tragt. Langlebigkeit und Stabilitét des
Materials resultieren aus den exzellenten
physikalischen Eigenschaften: Mit einem
Fullstoffgehalt von 83 Gew.-% sowie ei-
nem sehr geringen Schrumpf von nur
1,4 Vol-% weist VisCalor hier Uberdurch-
schnittliche Werte auf.

Zur Erwédrmung von VisCalor eignet
sich besonders der Caps Warmer, der ein
schnelles Erwarmen von bis zu vier Caps
gleichzeitig ermdglicht. Dies ist insbe-
sondere beim Arbeiten in mehreren In-
krementen oder auch mit mehreren Far-
ben von Vorteil. Im Zusammenspiel mit
VisCalor bulk ist der VisCalor Dispenser
das ideale Gerat. Schnell, einfach und mit
nur einem Arbeitsgerdt kann das Com-
posite-Caps erwarmt und sofort appli-
ziert werden.

KLINISCHE ERFAHRUNGEN

Falldokumentationen zum ey
gesteuertem Viskositétsverh,

rsten Composite mit thermisch
alten ~ VisCalor / VisCafor bulk

Die komplette Broschire zum Lesen gibt
es hier: https://bit.ly/3Cblimé

53[5
Of,

VOCO GMBH
Anton-Flettner-Strafle 1-3
27472 Cuxhaven

Tel.: 449 4721 719-0
www.voco.dental
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FIRMENPORTRAT // Fiir den japanischen Dentalproduktehersteller NSK steht der schonende Umgang mit der
Umwelt im Fokus des unternehmerischen Handelns. Daher wird mit zahlreichen Nachhaltigkeitsmalinahmen
aktiv einiges flr den Umweltschutz getan.

MIT DER NATUR RESPEKTVOLL UMGEHEN:
100 PROZENT COMMITTED, 100 PROZENT GREEN

Melanie Brendgens/Eschborn

NSK steht fir qualitativ hochwertige Me-
dizinprodukte, faire Preise und ausge-
zeichneten Service. In einer wunderscho-
nen Landschaft, umgeben von grinen
Bergen und kristallklaren Flussen, liegt
die Produktionsstatte des japanischen
Traditionsherstellers. Die Bepflanzungen
auf dem Gelénde zeigen die Liebe zur
Natur: 300 Baume zehn verschiedener
Arten bieten Insekten und Vogeln ein
Zuhause, die angelegten Gartenanlagen
laden Mensch und Tier zum Verweilen
ein. Aber die Anlagen erfullen auch einen

weiteren wichtigen Zweck: Innerhalb der
Produktionsstatte gibt es zum Beispiel
einen Teich, in dem Koi-Karpfen ihre Run-
den drehen. Diese Fische sind jedoch
nicht nur zur Zierde da, sondern haben
eine wichtige Aufgabe: Sie sind Garant
fur die Qualitat des Wassers im Teich,
denn dies ist aufbereitetes Abwasser aus
der Produktion, das in den Teich flief3t,
bevor es in einen Fluss geleitet wird. Die
Mitarbeiter erfrischen sogar ihre Hande
in dem Teich, in dem die Fische schwim-
men. Dieser Ort inmitten der herrlichen

Natur versinnbildlicht, dass der Schutz
der Umwelt und nachhaltiges Handeln
fur das Unternehmen jeweils eine zen-
trale Rolle spielen.

Green-Thinking von der
Produktion bis zum Vertrieb

Die Herstellung von Produkten ver-
braucht in jeder Branche Energie und
Rohstoffe und hat durch das Anfallen
von Abfall und Abwasser einen Einfluss

Abb. 1 und 2: Uber 300 Bdume zehn verschiedener Arten geben auf dem japanischen NSK Firmengelidnde Tieren ein Zuhause.
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Abb. 3: Schon seit 2011 wird mit Solarmodulen Strom gewonnen. Abb. 4: Das Wasser, das NSK in seinen Fabriken verwendet, wird in der hauseige-

nen Abwasseraufbereitungsanlage gereinigt.

auf die Umwelt. Daher sollen die Dental-
instrumente und -gerdte von NSK nicht
nur durch ein gutes Preis-Leistungs-Ver-
haltnis Uberzeugen, sondern auch einen
Beitrag leisten, gesellschaftliche Pro-
bleme wie Umweltverschmutzung zu
|6sen. Bereits bei der Produktentwick-
lung wird darauf geachtet, welche Um-
weltauswirkungen ein Produkt in seinem
kompletten Lebenszyklus haben kann:
vom Material Uber die Produktion und
den Vertrieb bis hin zur Entsorgung. Das
Ziel von NSK ist es, leistungsstarke Den-
talgerdte anzubieten, die besonders ener-
gieeffizient sowie kompakt, leicht und
vielseitig sind. Bei vielen Gerdten sind
zum Beispiel LEDs verbaut oder die Elek-
troniken sind so aufgebaut, dass Energie
beim Betrieb eingespart wird.

Damit die Auswirkung auf die Umwelt
wdhrend der Produktion deutlich redu-
Ziert wird, hat die Unternehmensleitung
beschlossen, fiir den Hauptsitz und die
Produktionsstandorte komplett auf Strom
umzusteigen, der aus erneuerbaren En-
ergien gewonnen wurde. Diese Umstel-
lung wurde bereits im Dezember 2021
vollzogen.

Auch beim Einkauf der Rohstoffe fur
die Produkte wird bereits auf eine um-
weltfreundliche Beschaffung geachtet.
So werden Lieferanten und Geschafts-
partner genau Uberprift, ob diese Uber
Umweltmanagementrichtlinien verfu-
gen, und ob sie Ziele und Pléne zur Ener-
gie- sowie Ressourceneinsparung fest-
gelegt haben. Naturlich erzeugt NSK wie
alle Hersteller bei der Fertigung sowohl

Abfall als auch wertvolle Nebenpro-
dukte. Im Geschéftsjahr 2020 wurden mit
99,3 Prozent der Industrieabfélle hohe
Recyclingquoten erreicht und die Abfille
nach einer entsprechenden Aufberei-
tung fUr andere Zwecke wiederverwen-
det. Und nicht nur das: Seit 2021 beteiligt
sich das Unternehmen mit der Bereitstel-
lung von Lebensmittelabféllen an der re-
gionalen Stromerzeugung mit Biomasse.

Recycelbare
Papierumverpackungen

Um den Abfallin den Zahnarztpraxen hat
sich das Unternehmen ebenfalls Gedan-
ken gemacht: Damit MUll in den Praxen
reduziert wird, hat NSK im vergangenen
Jahr angefangen, von Verpackungen aus
Kunststoff auf recycelbare Papierumver-
packungen bei Turbinen und Winkel-
stlicken umzustellen. Durch diese Um-
stellung sind die Verpackungen nicht nur
besser recycelbar, sondern auch um
30 Prozent kompakter und 50 Prozent
leichter als die Kunststoffverpackungen
geworden.

AuBerhalb der Produktion wird ebenso
auf den Umweltschutz geachtet. Bei den
Produktions- und Verwaltungsgebduden
wurde sehr viel Wert darauf gelegt, diese
energieeffizient zu bauen: So sorgen seit
Uber zehn Jahren 256 Solarpanele an den
Wanden der Hauptfabrik dafur, dass jéhr-
lich ca. 33.000 Kilowattstunden Strom er-
zeugt werden. Dies entspricht etwa dem
Verbrauch von acht Wohnhdusern. Dieser

Strom wird zur Beleuchtung in den Ge-
bduden verwendet. Eingebaute Klima-
anlagen sind so eingestellt, dass sie weni-
ger Energie verbrauchen. Alle diese nach-
haltigen Unternehmensbestrebungen wer-
den ebenfalls von den Mitarbeitern unter-
stUtzt, die sich beispielsweise an lokalen
Mullsammelaktionen beteiligen und stets
sicherstellen, dass Computermonitore au-
Berhalb der Geschéftszeiten ausgestellt
sind. Denn auch mit kleinen Taten ldsst
sich viel bewegen.

Mit diesem breiten Spektrum an Um-
weltschutzmalnahmen mochte NSK Pro-
dukte herstellen und anbieten, die nicht
nur den Menschen selbst, sondern auch
der Erde ein Lacheln aufs Gesicht zaubern
und die Zahnmediziner ansprechen, fir
die nachhaltiges Handeln in der Zahnarzt-
praxis im Fokus steht.

NSK Nachhaltigkeits-
bericht 2021

NSK EUROPE GMBH
Elly-Beinhorn-Stral3e 8
65760 Eschborn

Tel.: +49 6196 77606-0
info@nsk-europe.de
www.nsk-europe.de
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PRAXISMANAGEMENT // Von verschiedenen Abfallen in der Zahnarztpraxis konnen Gefahren fur Sie, die Patien-
ten und auch die Umwelt ausgehen. Deshalb ist es so wichtig, ein Auge auf die korrekte Entsorgung zu haben.

Ein Praxisabfall, der besonders beachtet werden muss, sind die Chemikalien.

HOW-TO: CHEMIKALIENENTSORGUNG

IN DER PRAXIS

Martin Dietrich /Velten

Welche Abfille aus der Praxis konkret zu
den Chemikalien gehéren, erfahrt man
unter anderem in der Mitteilung 18 ,Voll-
zugshilfe zur Entsorgung von Abfallen aus
Einrichtungen des Gesundheitsdienstes”
der Landerarbeitsgemeinschaft  Abfall
(LAGA 2015). Dort wird unterschieden in
Chemikalien, die aus geféhrlichen Stoffen
bestehen oder solche enthalten (Abfall-
schlissel 18 01 06), und andere Chemika-

\
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lien, die nicht unter 18 01 06 fallen (Abfall-
schlissel 18 01 07). Zu den gefdhrlichen
Chemikalien zéhlen unter anderem S&u-
ren, Laugen, Losemittel, Entwickler- und
Fixierbdder sowie Laborchemikalien. Die
Mitteilung der LAGA zeigt Ubrigens auch
die Zuordnung der anderen Praxisabfalle,
wie scharfe und spitze Gegenstande, Arz-
neimittel oder Amalgam-Abfélle, zu den
entsprechenden Abfallschlisseln.

Chemikalien in der Praxis
richtig lagern

Bevor die Praxis die Chemikalien der Ent-
sorgung zufiihrt, missen sie erst einmal
gelagert werden. Schon hier ist beson-
dere Achtsamkeit geboten. Denn werden
Chemikalien unter falschen Bedingungen
aufbewahrt, kénnen sie zum echten Ge-
sundheitsrisiko werden. Die Behélter, in
denen die Chemikalien gelagert und an-
schlieBend auch transportiert werden,
mussen reil- und stichfest, flussigkeits-
dicht und fest verschlieBbar sein. Auler-
dem mussen sie unbedingt vor dem Zu-
griff durch Unbefugte gesichert werden.

Die korrekte Entsorgung

Grundsatzlich gelten fur die Praxis-Chemi-
kalien-Entsorgung die ortlichen Bestim-
mungen der jeweiligen Kommunen.
Richtlinien und Informationen hierzu fin-
det man im Kreislaufwirtschaftsgesetz,
der Abfallverzeichnisverordnung, der Ge-
fahrenstoffverordnung, der Nachweisver-
ordnung sowie in den Technischen Re-
geln fur Gefahrstoffe. Details fur die
Einstufung und Entsorgung der einzelnen
Chemikalien kann man auBerdem auch



immer den Herstellerinformationen, zum

Beispiel dem Sicherheitsdatenblatt, des

jeweiligen Produktes entnehmen.

Dies hier sind jedoch die wichtigsten
Dinge, die immer beachtet werden soll-
ten:

— Chemikalien gehoren keinesfalls in den
Abfluss, die Toilette oder den Hausmdill.

- Chemikalienabfille durfen auch nie-
mals vermischt werden, um Reaktionen
und Explosionen zu verhindern. Statt-
dessen mussen sie getrennt voneinan-
der in Behéltern mit den oben genann-
ten Eigenschaften gesammelt werden.

- Beschriften Sie die Behalter genau.
Schreiben Sie auf, was sich darin befin-
det, welche Gefahren von dem Inhalt
ausgehen und ergénzen Sie bei den
gefahrlichen Stoffen auch noch die gil-
tigen Gefahrensymbole.

- Der Transport zur Entsorgungsanlage
muss entsprechend dem Gefahrgut-
recht erfolgen, wenn es sich um Gefahr-
gut handelt.

- Die Entsorgung der Chemikalienabfalle
muss bei einem Spezial-Entsorger

27./28. Mai 2022
Rostock-Warnemunde

durchgefihrt werden (wie zum Beispiel
bei dem Unternehmen enretec).

Praxis-Chemikalien
als Risikofaktor

Warum ist der richtige Umgang und die
fachgerechte Entsorgung der Praxis-Che-
mikalien eigentlich so wichtig? Weil sie an-
dernfalls zur Gefahr fur Sie und andere
werden koénnten. Bei unsachgemafer La-
gerung konnen die Chemikalien beispiels-
weise giftige Gase entwickeln. Werden
diese vom Praxispersonal oder einem Pra-
xisbesucher eingeatmet, kann das schwer-
wiegende gesundheitliche Folgen haben.
Sind Behélter undicht und laufen aus, be-
steht zudem eine Veratzungsgefahr.

Hintergrundwissen:
umweltgefdhrdende Abfille

Und auch auf die Umwelt kénnen sich
die Chemikalien aus der Zahnarztpraxis

UMSCHAU

auswirken. Werden sie nicht ordnungs-
gemal entsorgt, kénnen sich Toxine aus
den Abfallen in der Umwelt und in Or-
ganismen anreichern. So kénnen sie zur
echten Belastung fur unseren Planeten
werden und auch wiederum unsere Ge-
sundheit durch belastete Lebensmittel
oder die Verstérkung von negativen Um-
weltfaktoren beeinflussen. Also: Wenn
man Mensch und Umwelt etwas Gutes
tun will, achtet man auf die korrekte Ent-
sorgung seiner Praxis-Chemikalien.

ENRETEC GMBH
Kanalstralle 17

16727 Velten

Tel.: +49 3304 3919-200
info@enretec.de
www.enretec.de

ANZEIGE

ONLINE-ANMELDUNG/
KONGRESSPROGRAMM

Wissenschaftliche Leitung:

Prof. Dr. Nicole B. Arwsiler/Marburg,

Dr. Theodor Thiele, M:Sc., M.

/Berlin,

Prof. Dr. Dirk Ziebolz, M.Sc./Leipzig
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DIGITALE PRAXIS // Um speziell Zahnarztpraxen auf die Einfihrung des elektronischen Rezepts (E-Rezept) vor-
zubereiten, hat die Kassenzahndrztliche Bundesvereinigung (KZBV) einen neuen Informationsfilm produziert, der
auf die besonderen Belange des Berufsstands abstellt.

SPEZIELL FUR ZAHNARZTPRAXEN:
SO FUNKTIONIERT DAS E-REZEPT

Der Clip erldutert in knapp drei Minuten
anschaulich und allgemeinverstandlich
Grundlagen, Voraussetzungen und Rah-
menbedingungen der digitalen Anwen-
dung E-Rezept. Zudem illustriert er kon-
krete Anwendungsszenarien und Vorteile
im Rahmen der zahnéarztlichen Versor-

gung.

Hintergrund: Das E-Rezept

Bereits heute kdnnen Zahnarztpraxen das
E-Rezept im Rahmen der verlangerten
Testphase erproben und erste Erfahrun-
gen sammeln — und viele beteiligen sich
aktiv. Die Testphase ist erfolgreich abge-
schlossen, wenn die zuvor vereinbarten
Qualitatskriterien, vor allem mindestens
30.000 abgerechnete E-Rezepte, erreicht
worden sind. Dann kommt das E-Rezept —
nach dem Willen des Gesetzgebers — in
einem schrittweisen Roll-out als Pflicht-
anwendung in die Versorgung und er-
setzt das herkdmmliche Muster 16-For-
mular fur alle apothekenpflichtigen Arz-
neimittel, die zulasten der gesetzlichen
Krankenversicherung (GKV) verordnet wer-
den. Das Rezept wird verschlisselt in
einem zentralen Dienst der Telematik-
infrastruktur (Tl) gespeichert, nachdem
die Verordnungsdaten im Praxisverwal-
tungssystem zusammengestellt und mit
dem eZahnarztausweis signiert wurden.
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Der Zugriff wird Uber einen
sogenannten ,(Zugriffs-JToken”
gesteuert, der zusammen mit
dem E-Rezept erzeugt wird. Pa-
tienten konnen wahlen, ob sie
ihre E-Rezepte per Smartphone
in der E-Rezept-App verwalten
oder die Einloéseinformation (den
JToken”) in der Praxis als Ausdruck
erhalten mochten.

Hintergrund: Informations-
materialien der KZBV zur Tl

Neben mehreren Erklarfilmen zur Tl hat
die KZBV eine Serie von kostenfreien Leit-
faden, Flyern und Broschiren aufgelegt,
die Zahnarztpraxen und Patienten den
Umgang mit Deutschlands grofitem Ge-
sundheitsnetzwerk erleichtern sollen. Dazu
zéhlen — neben einem Leitfaden zum
E-Rezept — die Publikationen Die elektro-
nische Patientenakte (ePA): Leitfaden fir
die Anwendung in der Zahnarztpraxis,
Telematikinfrastruktur — ein Uberblick, Elek-
tronischer Medikationsplan/Arzneimittel-
therapie-Sicherheitsprifung (eMP/AMTS),
Notfalldatenmanagement (NFDM) sowie
ein Leitfaden zum Nachrichtendienst KIM
(Kommunikation im Medizinwesen). Zu-
dem sind Informationen zu den Themen
Videosprechstunden, Videofallkonferenzen
und Telekonsile, Komfortsignatur, elektro-

/\,,/m/

nische Patientenakte sowie Datenschutz
und Datensicherheit verfigbar. Sémtliche
Publikationen sind als PDF-Dateien auf
der Website der KZBV abrufbar.

Erklarvideo

[=] =]
s

KASSENZAHNARZTLICHE
BUNDESVEREINIGUNG
BehrenstralSe 42

10117 Berlin

www.kzbv.de
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HERSTELLERINFORMATION // Mit innovativen Lern- und Schulungskonzepten bietet SHOFU Zahntechni-
kern und Zahndrzten europaweit Weiterbildung vom Feinsten. Vom Lockdown im Frihjahr 2020 eiskalt erwischt,
nutzte das Unternehmen die Gelegenheit, eine neue international ausgerichtete Trainingsakademie zu eréffnen.

NEUE TRAININGSAKADEMIE EROFFNET

Marie Gaspar/Ratingen

Das Herzstlck ist der zweigeschossige
Firmenneubau in Ratingen-Breitscheid
mit Labor, Vortragsraum, Cafeteria und
Event-Kliche. Mit zukunftsweisenden Wei-
terbildungskonzepten wird das Unter-
nehmen hier regelmafig zahnmedizini-
sche und zahntechnische Anwendungs-
kurse ausrichten.

Homeoffice statt Buro, virtuelle statt
personlicher Meetings, Online-Training
statt Prasenzseminar: Schnell wurden
wahrend der Pandemie die Grenzen digi-
taler Kommunikation erkennbar, beson-
ders bei der praktischen Lehrstoffvermitt-
lung. Online-Kurse kénnen bei speziellen
Themen Wissen vermitteln, die Kamera-
aufzeichnung kann jedoch den Blick tber
die Schulter des Referenten kaum erset-
zen. So ist nach Monaten rein digitaler
Kommunikation der Wunsch grof3, wieder
leibhaftig zu kommunizieren.

Cooles Ambiente mit Wow-
Effekt: Hier macht Lernen Spal3

In der neuen Akademie sind nicht nur
klassische Anwenderkurse geplant, son-
dern sie bietet auch fir internationale
Referent- und Advisor-Schulungen den
idealen Rahmen: Topmoderne Arbeits-
tische mit hochfunktionellen und grof3-
zlgigen Arbeitsflaichen laden ein, sofort
loszulegen. Neuste Technik ldsst keine
Winsche offen. So verschwinden Funk-
tionselemente, die gerade nicht ge-
braucht werden, im Mobel. Doch nicht
nur das technische Equipment ist erst-
klassig, auch die Rahmenbedingungen
sind vom Feinsten und férdern das Wohl-
befinden der Teilnehmer und verankern
somit das Gelernte.

i
i

Il

Neben dem Schulungslabor laden eine
Cafeteria und die Dachterrasse in den
Pausen zu Gesprachen ein. Besonders bei
mehrtdgigen Seminaren bietet die grof3-
zlgige Kiche zusatzliche Maglichkeiten:
So lassen sich Géste auch abends indivi-
duell bewirten, ohne das Haus verlassen
zu mussen. Warum also nicht nach Semi-
narende das Nutzliche mit dem Schénen
verbinden und etwas Leckeres zusam-
men kochen? So wird der Technikkurs
zum ,Eventcooking Highlight” mit hohem
Entertainmentfaktor. Und wird es mal
spater, entfallen lange Taxifahrten zum
Hotel, denn das liegt nur zwei Gehminu-
ten entfernt.

~SHOFU goes Europe”
So wichtig nationale Kurse fur heimische

Anwender sind, so multinational waren
die Uberlegungen der Verantwortlichen,

gerade jetzt diesen Standort als internati-
onale Trainingsakademie zu etablieren.
Martin  Hesselmann, européischer Ge-
schéftsflihrer bei SHOFU, denkt Uber Lan-
desgrenzen hinaus: ,15 Fahrminuten vom
Flughafen Dusseldorfladen wir Zahntech-
niker und Zahnéarzte von Hammerfest bis
Kapstadt, von Reykjavik bis Istanbul ein,
sich bei uns professionell weiterzubilden,
mit unseren Produkten vertraut zu ma-
chen und unsere Gastfreundschaft zu
genielBen.”

Mehr zu aktuellen Weiterbildungsange-
boten gibt es unter:
www.shofu.de/aktuelles/kurse/

SHOFU DENTAL GMBH
Tel: +49 2102 8664-0
www.shofu.de
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PRAXIS-IT // Ransomware, Cyberkriminalitdt, Phishing-Mails: Die Digitalisierung, die zunehmend Einzug in den
Praxisalltag halt, bringt auch Gefahren mit sich. Was im Notfall zu tun ist, sollte schriftlich in einem Notfallplan
festgehalten und die Abldufe regelmaRig trainiert werden.

CYBERSCHUTZ — DIE NOTFALLUBUNG

Mark Peters, Bettina Ritter /Heidelberg

Als niedergelassener Zahnarzt sollten
Sie MalBnahmen ergreifen, um fir den
Notfall gertistet zu sein. Da der Ausfall
des EDV-Systems ein hohes Risiko fur die
Datensicherheit darstellt und massive
finanzielle Einbuflen zur Folge haben
kann, sollten auch Gefahren durch einen
Stromausfall oder einen Wasserrohr-
bruch bei den Uberlegungen berlck-
sichtigt werden.

Gerade fur kleine und mittelgrol3e
Zahnarztpraxen stellt das Thema ,IT-Si-
cherheit” eine grofle Herausforderung
dar, da diese Ublicherweise nicht Uber
eigene IT-Fachkréfte verfigen. Doch ge-
rade mit EinfUhrung der [T-Sicherheits-
richtlinie nach § 75b SGB V und einer zu-
nehmenden Anzahl von Cyberangriffen
gerdt das Thema immer mehr in den
Fokus. Aufgrund der Komplexitdt der
Gefahrenlage steht man dann oft vor
der Frage, wo man anfangen soll und
wie man sich im Falle eines Falles richtig
verhdlt.
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Bei der Erarbeitung eines Sicherheits-
konzeptes fr Ihre Praxis sollten folgende
Aspekte bericksichtigt werden:

- Das bestehende EDV-System st in
einem Netzwerkplan abzubilden (ge-
gebenenfalls den [T-Dienstleister hin-
zuziehen).

- Mogliche Schwachstellen sind zu ermit-
teln (hierbei sind auch andere Risiken
wie Stromausfélle oder Wasserschaden
zu bertcksichtigen).

- Die zu ergreifenden Manahmen sind
in einem Notfallplan bzw. einem Not-
fallhandbuch schriftlich dargelegt.

- Mindestens jahrlich sollte eine Notfall-
Ubung durchgefiihrt werden.

- Die Ergebnisse der Notfallibung sind
im Nachgang auszuwerten.

- Die gewonnenen Erkenntnisse und die
damit verbundenen Anpassungen wer-
den in den Notfallplan eingearbeitet.
Das Thema ,IT-Sicherheit” sollte fester
Bestandteil der Team-Besprechungen
sein.

Schlisselrolle IT-Berater

Wichtig ist, dass Sie Ihr Praxisteam und
lhren externen IT-Betreuer in den Prozess
einbinden. Dies sorgt einerseits fur die
notwendige Akzeptanz der zu ergreifen-
den Mallnahmen, andererseits konnen
lhnen lhre Mitarbeitenden auch wichtige
Hinweise auf mogliche Schwachstellen
liefern.

Eine hilfreiche und nitzliche Quelle ist
die Seite des Bundesamtes fir Sicherheit
in der Informationstechnik (BSI). Mit dem
,IT-Grundschutz” und dem ,MalSnahmen-
katalog zum Notfallmanagement fokus-
siert auf IT-Notfélle” erhalten Sie einen
profunden Prozessbegleiter (Download-
Adresse: https:/bit.ly/3nUpX4H).

Der beste Notfallplan hilft hnen jedoch
nicht, wenn Sie ihn nicht regelmaBig auf
seine Praxistauglichkeit testen. So soll-
ten Sie mindestens einmal pro Jahr Ihr
Back-up Uberprifen, indem Sie die Da-
tenwiederherstellung testen. Auch soll-
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ten Sie kontinuierlich Uberwachen, dass
die ,Unterbrechungsfreie Stromversor-
gung (USV)" Ihres Servers (wenn vorhan-
den) auch tatsdchlich bei einem Strom-
ausfall einspringen wirde. Damit Ihr EDV-
Netzwerk vor Wasserschaden geschutzt
ist, sollten die Gerate nicht direkt auf dem
Boden stehen.

Ubungen fiir die Praxis —
Selbsttest

Kleine Ubungen zur Scharfung der Auf-
merksamkeit konnten folgendermallen
aussehen:

Sie kénnten beispielsweise einen Be-
kannten, den Ihre Mitarbeiter nicht ken-
nen, bitten, wahrend der Sprechzeiten in
die Praxis zu kommen, sich einen der vor-
handenen Laptops oder Tablets zu neh-
men und mit diesem die Praxis wieder zu
verlassen.

Auch das Erkennen von Phishing-Mails
sollte eingelibt werden. Hierfur finden Sie
im Internet kostenlose Anbieter, die zu
Trainingszwecken schadlose E-Mails an
die Praxis schicken, um den Blick der Mit-
arbeiter zu scharfen.

Das Eintdben anderer Cyberangriff-Sze-
narien ist hingegen komplexer und mit-
unter auch mit Kosten verbunden. Die
neue [T-Sicherheitsrichtlinie, beziehungs-
weise das Heidelberger Cyberschutz-Ra-
ting, bietet jedoch einfache Alternativen.

Mitunter benétigen Sie flr diese Not-
fallibungen jedoch externe Unterstiit-
zung. Gemeinsam mit Fachleuten kdnnen
Sie auf die Praxis zugeschnittene Szena-
rien entwickeln und mit threm Team
durchspielen. Die Testszenarien, die Er-
gebnisse und die daraus abgeleiteten
MaRnahmen sollten Sie in einem Ubungs-
buch oder im QM-Handbuch der Zahn-
arztpraxis festhalten.

Notfallplan im Vorfeld
bereitlegen

Konnten trotz aller ergriffenen Mal3nah-
men Cyberkriminelle Ihr Praxisnetzwerk
angreifen, sollten Sie Uber einen Notfall-
plan verfligen, der auch ein entsprechen-
des ,Wording” gegenliber den Patienten
enthalt. SchlieSlich mochten Sie sie ja
nicht in Panik versetzen, bevor feststeht,
ob Daten gestohlen wurden oder nicht.
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AufBerdem sollten Sie eine Cyberschutz-
beauftragte benennen. Anschlieend set-
zen Sie einen Termin fur die erste
Cybernotfallibung. Beziehen Sie lhre
IT-Betreuer und — wenn vorhanden — den
(externen) Datenschutzbeauftragten in
die Ubung ein. Schnell werden Sie fest-
stellen, dass nach der ersten Ubung ein
siebter Sinn fur Cyberrisiken entsteht und
somit ein nachhaltiges Sicherheitsver-
standnis hervorgerufen wird.

PRAXISMANAGEMENT
BUBLITZ-PETERS
GMBH & CO. KG
Rohrbacher StraRe 28
69115 Heidelberg

Tel.: +49 6221 438500
info@bublitz-peters.de
www.bublitzpeters.de
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HERSTELLERINFORMATION // Fir den appetitlichen Happen zwischendurch sorgt W&H ab sofort mit seiner neuen
Instrumenten-aktion. Wer sechs Hand- oder Winkelstiicke kauft, der erhdlt den ,Lunch & Learn” zum Thema Pflege
gratis dazu. Ein informelles kurzweiliges Format trifft auf erfrischende knackige Inhalte — jetzt anmelden und auf

Werteerhalt durch Wissen setzen.

MITTAGSPAUSE MAL ANDERS —
MIT DER INSTRUMENTENAKTION ,LUNCH & LEARN"

Christin Hiller/ Leipzig

Uber die gesetzeskonforme Aufbereitung
von Hand- und Winkelstticken sind die
meisten Praxen umfassend informiert.
Doch wie steht es um die korrekte Pflege?
Sie ruckt thematisch oft in den Hinter-
grund, dabei ist sie doch so wichtig —
schlieBlich ist gute Pflege der Schlissel
zum langfristigen Einsatz eines Hand- und
Winkelstlicks. Fest steht, dass die Bean-
spruchung von Ubertragungsinstrumen-
ten durch die erforderliche intensive Auf-
bereitung unter COVID-19-Bedingungen
noch nie so hoch war wie in den letzten
Jahren. Der Zeitpunkt steht folglich aus-

gesprochen gunstig, ihnen etwas Gutes
zu tun und dem persénlichen Basiswis-
sen im Bereich Instrumentenpflege ein
Update zu génnen.

Kurzweiliger Input,
Mitdenken & Mitmachen

Lunch & Learn-Formate werden vor allem
aufgrund ihrer Geselligkeit und ihres kurz-
weiligen Charakters gerne genutzt — Wis-
sen wird hier ganz automatisch vermittelt
und nebenbei gendsslich gesnackt. Wa-

rum olen? Wie oft pflegen? Und wie kor-
rekt lagern? Alle Pflegesteps fir Hand-
und Winkelstlicke werden wéhrend des
Lunchs erldutert und individuelle Fragen
beantwortet. Danach geht es an die prak-
tische Umsetzung: gemeinsam mit dem
W&H Experten wird der Workflow am
konkreten Beispiel durchgefihrt. Ganz
egal, mit welchen Herstellern Sie im Be-
reich Hygiene ausgestattet sind — Wissen
geben wir gerne weiter. An lhrem indivi-
duellen Praxis Lunch & Learn stehen aus-
schlieBlich Sie und Ihre Hand- und Win-
kelstlicke im Fokus!

Fur den appetitlichen Happen zwischendurch sorgt W&H ab sofort mit seiner neuen Instrumentenaktion. Wer sechs Hand- oder Winkelstticke kauft,

der erhdlt den ,Lunch & Learn” zum Thema Pflege gratis dazu. © W&H

DENTALZEITUNG - 2 2022

Diese Produkte sind exklusiv tiber den Fachhandel erhltlich.



CLEAN
CLEAR

Die Instrumentenaktion ,Lunch & Learn” lauft von Marz bis Dezember 2022. © W&H

Ilhr Lunch & Learn von W&H -
informelle Mittagspause mit
Geschmack und Biss

- Wissens-Goodie beim Kauf von sechs
Hand- und Winkelsttcken*, durch-
geflihrt vom W&H AufSendienst-
mitarbeiter Ihrer Region

- Kompakte und zeiteffektive Wissens-
vermittlung zum Thema Instrumenten-
pflege

— Dauer: 45-60 Minuten

- Geselliger, entspannter Austausch —
alles kann, nichts muss

- Handout und Zertifikat im Anschluss
an den Lunch

- Présentation wird digital
zur Verfigung gestellt

Praxis-To-dos - kleine
Vorbereitung, groBer Mehrwert

- Termin abstimmen — praxisintern sowie
mit W&H

- Geeigneten Raum zur Verfligung stellen

- Wissenshunger, Aufgeschlossenheit
und Neugier am Termin bereithalten

Der kleine (Wissens-)Happen zwi-
schendurch ist genau das richtige fur Sie
und Ihr Praxisteam? Wunderbar — dann
freuen wir uns, von lhnen zu héren. Der
Aktionszeitraum ist auf Méarz bis Dezem-
ber 2022 begrenzt, die Aktion wird nur
mit ausgewahlten Handelspartnern durch-
gefihrt.

Mehr Informationen direkt bei lhrem
W&H Ansprechpartner.

*Die Instrumentenaktion bezieht sich auf einen
Listenpreis von mindestens 3.500 Euro.

W&H DEUTSCHLAND GMBH
Tel.: +49 8682 8967-0
www.wh.com

ANZEIGE

BESTELLSERVICE

Jahrbuch
Digitale Dentale
Technologien 2022

Interdisziplinar und nah am Markt

Jahrbuch
'22

Digitale Dentale
Technologien

www.oemus-shop.de

Lesen Sie im aktuellen
Jahrbuch folgende Themen:

- Grundlagenartikel

- Fallbeispiele

- Marktiibersichten

- Herstellerinformationen

OEMUS MEDIA AG
HolbeinstraBe 29 - 04229 Leipzig -
Tel.: +49 341 48474-201 - s.schmehl@c







PRAXISLIEBLING

DIE QUALIFIKATION EINES TECHNIKERS DES
DEUTSCHEN DENTALHANDELS WIRD DURCH
SEINEN BVD-AUSWEIS DOKUMENTIERT.

UND NATURLICH DURCH SEINE KOMPETENZ.

Der Techniker oder die Technikerin lhres Vertrauens
kann schon mal den Arbeitstag in Ihrer Praxis retten.
Damit sie jahraus, jahrein sachkundig und verlaBlich
jedes Problem l6sen kdnnen, werden sie regelmaBig
geschult. Die Nachweise der fach- und produkt-
spezifischen Schulungen werden im Auftrag des BVD
unabhangig geprift. So bleibt das Wissen frisch.
Und Ihre Praxis auch.

Eine der vielen Leistungen lhres BVD.
Mehr darliber hier: bvdental.de

DENTALE ZUKUNFT BEGINNT HEUTE. = o
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INTRAORAL 3D-SCANNER FUSSEN BY ORANGEDENTAL

orangedental @

premium innovations

Intraoral 3D-Scanner FUSSEN by orangedental
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by orangedental

Zitat eines Anwenders: ,Die Darstellung
der Scans nach der Datenverarbeitung ist
hervorragend aufgrund der HD-Foto-
Videoqualitat in Echtfarben. Der Export
der Daten, vor allem im PLY-Format, ist
hochprédzise — insbesondere beim Export
in ExoCAD. Uberzeugt hat mich aufer-
dem die extrem gute Passgenauigkeit der
Prothetik nach dem CAD-Design und Fer-
tigung auf Basis der PLY-Daten — Alles
tipptopp.” orangedental hat als einziger
Anbieter seinen Intraoralscanner voll in
die leistungsstarke und sehr erfolgreiche
byzz® Nxt Software integriert. Die Scan-
ner-Software wird Uber das PVS und die
VDDS-Schnittstelle in der byzz® Nxt auf-
gerufen und die Scans werden in der
digitalen Patientenakte als Modelldaten
automatisch gespeichert. Somit sind die
Scans sofort im Praxisnetzwerk verfigbar
und koénnen komfortabel in HD-Qualitat

und Echtfarbe als 3D-Modelle zur Patien-
tenberatung und als STL-Daten im CAD-
Workflow eingesetzt werden.

Neben dem bekannten Stand-alone-Mo-
dell bietet orangedental ab sofort eine
Cartversion mit dem orangecart SV4 an.
Das formschone, kompakte Cart ist mit
Hohenverstellung und Feststellrollen aus-
gestattet und bietet eine Ablage fur die
Tastatur. Der Laptop wird komfortabel in-
tegriert und der Scanner findet seinen
Platz auf der oberen Ablage.

ORANGEDENTAL
GMBH & CO. KG
Tel.: +49 7351 47499-0
info@orangedental.de
www.orangedental.de

NEUES KARTUSCHEN- UND MISCHKANULEN-SYSTEM

Bei konventionellen Abformungen sind
drei Dinge wesentlich: die Qualitét des
Abformmaterials, seine Verarbeitungszeit
sowie eine einfache und effiziente Appli-
kation. Diese wird mit dem neuen Aquasil
Ultra+ Kartuschen- und Mischkantlensys-
tem von Dentsply Sirona deutlich verbessert.
Entscheidend dafur ist das neu entwi-
ckelte Design der Mischkanule. Sie ldsst
sich dank eines Drehfltgels und eines klei-
nen Ausrichtstifts leicht auf der Kartusche
anbringen. Dabei wird durch einen ent-
sprechenden Verbindungsmechanismus
das Risiko einer Kreuzkontamination zwi-
schen der Basis- und der Katalysatorkom-
ponente reduziert. Vor dem ersten Ge-
brauch der 50ml-Kartuschen ist es nur
einmal nétig, einen Materialangleich der
beiden Kartuschen-Kammern vorzuneh-
men. In Kombination mit der volumen-
reduzierten Kanule ldsst sich somit der
Materialverwurf um bis zu 64 Prozent ver-
ringern und die Zahl der Applikationen
pro Kartuschen um zehn zusatzliche An-
wendungen erhéhen.' Diese Optimierung
ermdglicht eine konsistente homogene
Mischung und eine effiziente Nutzung
des Abformmaterials.

DENTALZEITUNG - 2 2022

Die farblich aufeinander abgestimmten
Kartuschen und Mischkantlen unterstit-
zen dabei, die Kartuschen mit der jeweils
passenden Kanile zu verbinden. Diese
sind mit marktgangigen Applikationssys-
temen kompatibel. Bei der Entwicklung
des neuen Kartuschen- und MischkanU-
lensystems standen vor allem die Einfach-
heit der Anwendung sowie die effiziente
Nutzung des Materials im Fokus. Weniger
Materialverwurf bedeutet, Ressourcen zu
schonen und tatséchlich einzusparen.

s
%
\\g

1 Im Vergleich zu den bisherigen (turkisfarbenen)
Dentsply Sirona Mischkantlen und der neuen
roten Mischkandle fur LV/XLV.

DENTSPLY SIRONA
DEUTSCHLAND GMBH
Fabrikstral3e 31

64625 Bensheim

Tel.: 08000 735000 (gebihrenfrei)
www.dentsplysirona.com

Diese Produkte sind exklusiv tiber den Fachhandel erhaltlich.



BIOAKTIV, SCHNELLHARTEND — UND WEISS:
NEUER REPARATURZEMENT

White is wonderful, ganz besonders,
wenn es sich um Behandlungen im &sthe-
tischen Bereich handelt, beispielsweise
oberhalb des Dentin-Schmelz-Ubergangs.
Mit MTAFlow™ White, dem neuen endo-
dontischen Reparaturzement auf Basis
von Mineral Trioxid Aggregat (MTA), kom-
biniert Ultradent Products die Eigen-
schaften des original MTAFlow mit einer
nicht farbenden Formel.

Die Anwendung ist vielfaltig: Ob Pulpo-
tomie, Pulpalberkappung, Wurzelspit-
zenfullung, Apexifikation, der Verschluss
von Wurzelperforationen oder die Repa-
ratur von Wurzelresorptionen — MTAFlow
White lasst sich aufgrund seiner Mate-
rialeigenschaften effektiv verarbeiten, ist
resistent gegen Auswascheffekte und
bildet eine heilungsférdernde Hydroxyl-
apatit-Schicht.

MTAFlow White Reparaturzement mit der
neuen weillen, nicht farbenden Formel
besteht wie MTAFlow aus feinkornigem
Pulver. Je nach Gel-Anteil entstehen Vis-
kositdten von Putty- bis hin zur dinnflus-

sigen Konsistenz, applizierbar mit dem
29 ga NaviTip™.

Fazit: In MTAFlow White steckt das Origi-
nal MTAFlow. Gleichzeitig Uberzeugt der
neue Reparaturzement mit seiner nicht
farbenden Formel besonders bei dstheti-
schen Zahnreparaturen.

Ultradent Products
IEI'%;EI
(=]

MTAFlow White
040!
[=]
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ULTRADENT PRODUCTS GMBH
Am Westhover Berg 30

51149 KéIn

Tel.: +49 2203 3592-15

Fax: +49 2203 3592-22
infoDE@ultradent.com
www.ultradent.com/de

&
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ERFOLGREICHER START DER NEUEN WEBINAR-SERIE

Unter dem Titel ,Bewédhrte und innova-
tive Therapiekonzepte” startete Ketten-
bach Dental Ende des letzten Jahres mit
einer Fortbildungsserie im digitalen For-
mat. Die als Webinar konzipierte Veran-
staltungsreihe hat das Ziel, Interessenten
ein tiefergehendes Verstandnis fur Ab-
formwerkstoffe und Anwendungstechni-
ken zu bestimmten Patientenfallsituatio-
nen zu vermitteln. Unter der Leitung von
Dr. Frank-Michael Maier konnte das erste
Webinar am 8. Dezember 2021 mit sehr
gro3em Erfolg durchgefiihrt werden. Das
Webinar stief$ auf eine sehr gro3e Nach-
frage, deutschlandweit hatten sich Uber
320 Zahnérzte bzw. Zahntechniker zum
ersten Teil dieser Webinar-Serie zum
Thema ,Einzelzahnerhalt und Quadran-
tensanierung” angemeldet und teilge-
nommen. Die Bewertungen der Teilneh-
mer waren durchgdngig sehr positiv. Bei

Diese Produkte sind exklusiv Giber den Fachhandel erhaltlich.

den Fragen aus dem Teilnehmerkreis im
Rahmen der Veranstaltung wurde deut-
lich, wie wichtig der Austausch zu be-
stimmten Patientensituationen sein kann,
um sich gegenseitig Hilfestellungen zu
geben.

Vor diesem Hintergrund sind die weiteren
Webinare zum Oberthema ,Bewahrte und
innovative Therapiekonzepte” von Ketten-
bach Dental in Planung. Die Veranstaltun-
gen sind offen fur alle Zahnarztpraxen
und auch Zahntechniker, die Uber die
Teilnahme und Beantwortung vortrags-
bezogener Fragen Fortbildungspunkte er-
langen kdénnen.

KETTENBACH GMBH & CO. KG
Im Heerfeld 7

35713 Eschenburg
www.kettenbach-dental.de
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DR. LIEBE MIT NEUER WEBSITE

MEDIZINISCHE
ZAHNCREMES
VON

Online rundum neu: so prasentiert sich
Dr. Liebe, Hersteller medizinischer Spe-
zialzahncremes, ab sofort im Internet.
Nach der Neuformulierung von Aminomed
und Pearls & Dents — neu ohne Titan-

dioxid - relaunchte das Unternehmen
zum 14. Februar 2022 auch die Website.
Unter www.drliebe.de finden User alle
drei Marken - Ajona, Aminomed und
Pearls & Dents — mit ausfuhrlichen Pro-

DIGITALE 3D-BILDGEBUNGSLOSUNGEN
VON DIAGNOSE BIS THERAPIE

Seit 2004 setzt Ray neue digitale Stan-
dards in der Zahnmedizin: Mit seinem
umfangreichen Portfolio gehort das sid-
koreanische Unternehmen zu den Markt-
fuhrern auf diesem Gebiet. Dabei reicht
die Produktpalette vom Diagnostizieren
Uber die Behandlungsplanung bis hin
zur tatsachlichen Behandlung.

DENTALZEITUNG - 2 2022

Zu den Fokusprodukten von Ray zahlt
die RAYSCAN Serie mit RAYSCAN a+. Das
innovative DVT 4in 1-System mit 3D-DVT-,
Panorama-, Cephalometrie- und 3D-Ab-
formungsscan Uberzeugt durch viele De-
tails: Die niedrige Strahlendosis sorgt fur
eine hervorragende Patientensicherheit
und modernstes Design mit ansprechen-

RAYSCAN o+

o Dentales Bildgebungssystem
-
|

duktinfos, Fachthemen-Angeboten so-
wie Services fUr Zahnarzte und Apotheker
in neuem Look wieder. Einen digitalen
Blick hinter die Kulissen bietet Dr. Liebe
mit Infos zur medizinischen Kompetenz,
Nachhaltigkeit und sozialen Verantwor-
tung, die das Unternehmen seit jeher
Gbernimmt, und natdrlich zur mittler-
weile 156-jahrigen Geschichte des Unter-
nehmens. Reinklicken lohnt sich - viel
Freude dabeil

DR. RUDOLF LIEBE NACHF.
GMBH & CO. KG
Max-Lang-Stral3e 64

70771 Leinfelden-Echterdingen
Tel.: +49 711 7585779-11
service@drliebe.de
www.drliebe.de

den Tools fir intuitives Handling. Das
frei skalierbare Messfeld (FOV) verfugt
Uber eine ,Preview-Funktion”, wobei die
Rontgenstrahlung durch eine LED-An-
zeige imitiert wird. Das erlaubt dem
Anwender, die beleuchtete Flache intui-
tiv auszuwdhlen. Das FOV reicht beim
RAYSCAN a+ von 4x3 bis 16x10cm. Er-
wahnenswert ist auch die Fast Scan-Funk-
tion von 99 Sekunden inklusive Rekon-
struktionsdauer, um in besonders drin-
genden Fallen schnell und prézise dia-
gnostizieren zu kdnnen.

Weitere Informationen unter:
sales@rayeurope.com

Tel.: +49 6196 7656102
www.rayeurope.com/de

‘ RAY EUROPE GMBH

Diese Produkte sind exklusiv tiber den Fachhandel erhaltlich.



HYGIENE NEXT LEVEL

Wenn technisch funktionale Belmont-
Quialitét auf eine hochwertige Eleganz
trifft, heilt das Resultat EURUS. Die in-
novative Behandlungseinheit des japani-
schen Traditionsunternehmens vereint effi-
ziente Behandlungsabléufe, zeitgemalen
Komfort und elegantes Design, gepaart
mit einer Uberragenden Zuverlassigkeit.
Die neueste Generation des Erfolgs-
modells EURUS bietet anspruchsvollen
Behandlern bestmogliche Hygiene in kir-
zester Zeit: Durch das Spilen der Instru-
mentenschlduche mit dem standardmaRig
installierten Instrumenten-Reinigungssys-
tem in Verbindung mit der Flush-out-Spul-
funktion wird zu jeder Zeit eine sichere
Behandlung gewahrleistet und die Bil-
dung von Biofilmen und Bakterienwachs-
tum in den Schlduchen der Handstiicke
vermieden. Zusatzlich lasst sich als Op-
tion noch ein Saugschlauch-Reinigungs-
system integrieren, wodurch die Saug-
schlduche hygienisch sauber gehalten und
Kontaminationen aller Art verhindert wer-
den. Die autoklavierbaren Griffe und die
Abdeckung der EURUS OP-Leuchte kon-
nen nach Betatigen eines Hebels einfach
abgenommen und sterilisiert werden. Na-
turlich kann die Einheit auch optional mit

LEGE ARTIS PHARMA

einer Wasserentkeimungsanlage inklu-
sive freier Fallstrecke, einer Separierung,
einem Amalgamabscheider oder einer
Nassabsaugung ausgestattet werden.

MIT NEUER WEBSITE

reich Endodontie, Prophylaxe und
Prothetik. Bei den 360°-Videos dre-
hen sich die lege artis Qualitatspro-
dukte ,nach den Regeln der Kunst”
um die eigene Achse. Das hat den
Vorteil, dass die bewdhrten Zahn-
und Mundgesundheitsprodukte von
Kunden im Detail begutachtet wer-
den konnen. ,Bisher kannte man die
360°-Videos Uberwiegend nur von
Modefirmen’, duSert sich Geschafts-

lege artis Pharma startet mit einem Web-
site-Relaunch in das 75-jahrige Firmenju-
bilaumsjahr. Der neue Websiteauftritt ent-
hélt neben Wissenswertem rund um das
Unternehmen auch detaillierte Informa-
tionen Uber das Produktportfolio. Inno-
vativ sind die 360°-Produktvideos im Be-

Diese Produkte sind exklusiv tiber den Fachhandel erhaltlich.

fuhrerin Dr. Brigitte Bartelt. ,Im Den-
talbereich sind diese kurzen drehenden
Panorama-Clips aber vielmals noch eine
Brancheninnovation’, so die Firmeninha-
berin in dritter Generation weiter. Fir das
diesjahrige 75-jahrige Unternehmensjubi-
[dum seien noch weitere Innovationen
geplant, um die Erfolgsgeschichte des

BLICKPUNKT

BELMONT TAKARA COMPANY
EUROPE GMBH

Tel.: +49 69 506878-0
www.belmontdental.de

Dentalspezialisten aus Dettenhausen wei-
ter fortzuschreiben. Wie die Produkte bei-
spielsweise mit patentiertem ESD-Ent-
nahmesystem oder das naturliche Pro-
phylaxe-Sortiment in einer 360-Grad-
Perspektive aussehen, kann man unter
www.legeartis.de erfahren. Besonders ist
auch das Drohnenflug-Video Uber das
Dettenhausener Firmengeldnde auf der
Startseite des Unternehmens.

LEGE ARTIS

PHARMA GMBH + CO. KG
Breitwasenring 1

72135 Dettenhausen

Tel.: +49 7157 5645-0
info@legeartis.de
www.legeartis.de

DENTALZEITUNG - 2 2022
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V-Posil

Putty Soft Fast

062

ABFORMUNG MIT PRAZISION — RETRAKTION IN PERFEKTION

Muller-Omicron GmbH & Co. KG, ein deut-
scher Hersteller von Prazisionsabform-
materialien mit Sitz in Lindlar, produziert
seit Uber 35 Jahren hochwertige Silikone
fUr zahnérztliche und dentaltechnische
Zwecke. Das am meisten verkaufte Ab-
formsystem von Mdller-Omicron, betasil
VARIO, bietet alle Eigenschaften, die der
Anwender von einem A-Silikon erwarten
darf: Hohe Prazision, starke Reil¥festig-
keit, hohe Elastizitat, Hydrophilie und ein-
faches Handling. Das System besticht
durch die grolle Materialvielfalt, sodass
alle bekannten Abformtechniken anwend-
bar und alle Indikationen abgedeckt sind,
angefangen bei der Situations-/Funktions-
abformung, tUber die Einzelkrone bis zum

Implantat. Aktuell bietet das Unterneh-
men Materialien in unterschiedlichen Vis-
kositaten inklusive Zubehor und dem
Mischgerdt Sympress | zu einem beson-
ders attraktiven Paketpreis an. Dazu passt
perfekt EasyCord, der Retraktionsfaden
mit Wow-Effekt. Ein 30 Prozent hoheres
Aufsaugvolumen in Highspeed zeich-
nen den gestrickten und ungetrankten

Faden aus. Mit dem integrierten Cutter
im Deckel und einer Ldngenmal3skala an
der Flasche l3sst sich die Fadenldnge
exakt bestimmen und hygienisch sauber
abtrennen. Mit 330cm Inhalt bietet Easy-
Cord den langsten Retraktionsfaden welt-
weit.

Virtueller
Messestand

MULLER-OMICRON
GMBH & CO. KG
Schlosserstralle 1

51789 Lindlar

Tel.: +49 2266 47420
info@mueller-omicron.de
www.mueller-omicron.com

FUR EINE LEICHTE ENTNAHME DER ABFORMUNG

Nur mit einer optimalen Abformung in
Verbindung mit einem prazisen Material
kann auch eine perfekt sitzende Restau-
ration hergestellt werden. Mit

der Produktfamilie V-Posil
bietet der Cuxhavener Den-
talhersteller VOCO Prazi-

sionsabformmaterialien in

verschiedenen Viskosita-

ten, fur individuelle Pa-

Prasisionsablommaterial, VPS

Precision mpression
material, VPS

DENTALZEITUNG - 2 2022

tientensituationen. Alle Produkte punk-
ten mit einer hohen Dimensionsgenauig-
keit sowie einer flexibel langen Verarbei-
tungs- und einer kurzen Abbindezeit von
jeweils nur zwei Minuten. Neu in der Pro-
duktfamilie ist jetzt V-Posil Putty Soft Fast
als manuelles Knetputty: Dank der nied-
rigeren Shore A-Harte (rund zehn Pro-
zent niedriger als beim bewahrten V-Posil
Putty Fast 1:1) l&sst sich das Vorabform-
material leicht aus dem Mund des Patien-
ten entnehmen — und das bei gewohnter
Prazision.

Gleichzeitig ermdglicht die Shore A-Harte
von V-Posil Putty Soft Fast weiterhin eine
gute Beschneidbarkeit, was z.B. bei der
Korrekturabformtechnik wichtig ist. Ne-
ben der Korrekturabformtechnik — zwei-
zeitig oder auch mit Verwendung einer

Platzhalterfolie — eignet sich das Trager-
material fur die Sandwichtechnik oder
auch als Abformmaterial fir die funktio-
nelle Randgestaltung. Die hohe Rick-
stellung nach Verformung von > 99,0 Pro-
zent sorgt fir dimensionsgetreue Ab-
formungen.

Virtueller
Messestand

ESE

e
=

VOCO GMBH
Anton-Flettner-Strafle 1-3
27472 Cuxhaven

Tel.: +49 4721 719-0
www.voco.dental

Diese Produkte sind exklusiv Giber den Fachhandel erhaltlich.



DIE NEUE KAVO UNIQA — MADE TO BE UNIQUE

Die KaVo uniQa setzt einen neuen Stan-
dard fir mehr Personlichkeit, Individuali-
tat, Design und Komfort im Praxisalltag:

Die erste Premium-Kompaktklasse unter

den Behandlungseinheiten definiert einen

bisher einzigartigen Meilenstein im Seg-
ment der Behandlungseinheiten — und
macht dabei ihrem Namen alle Ehre:
durch zahlreiche Individualisierungsmog-
lichkeiten erleichtert und optimiert die
uniQa nicht nur verlasslich den individuel-
len Arbeitsalltag, sondern wird durch die
bewdhrte KaVo Prazision und Langlebig-
keit fir viele Jahre begeistern. Die uniQa
vereint das gesamte KaVo Know-how fir
optimierte, effiziente Prozesse gepaart
mit innovativer Technologie und moder-
nem Design — das ist Ergonomie in ihrer
schonsten Form, die den vielfdltigen An-
forderungen einer modernen Praxisfiih-
rung zuverldssig und individuell gerecht
wird. Jede uniQa wird so zu einem echten

Unikat.

Highlights der neuen Einheit:

- Ergonomischer Patientenstuhl: In sport-
lich-kompaktem Design, ergonomisch
perfektioniert fir Behandler und Pa-
tienten.

- Effizientes Arztelement: Berihrend ein-
fach durch das intuitive Bedienkonzept

.

Diese Produkte sind exklusiv Giber den Fachhandel erhaltlich.

fur zeitsparende und reibungslose Be-
handlungsablaufe.

Interaktive Patientenkommunikation:
Anzeige und Patientenkommunikation
auf hochauflésenden Screens, inte-
grierte Datenschnittstellen flr den ein-
fachen Zugriff auf Patientendaten bzw.
autark tber CONNECTbase.

Hygiene effizient automatisiert: Inte-
grierte Spulprogramme zur zeitsparen-
den, automatisierten Reinigung und
Desinfektion.

Integrierte Endodontie- und Chirurgie-
funktion: Drei verschiedene Modi zur
Feilensteuerung und eine erweiterbare
Feilendatenbank sowie ein kleiner,
leichter Chirurgiemotor plus integrierte
Kochsalzpumpe.

Neue Polsterfarben: Exklusiv fur die
uniQa hat KaVo drei neue Polsterfarben
im Programm - insgesamt stehen 17
individuell wahlbare Farben zur Ver-
fugung.

KAVO DENTAL GMBH
Bismarckring 39

88400 Biberach an der Rif§
Tel.: +49 7351 56-0
info@kavokerr.com
www.kavo.com/de-de/

_—
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MIT ITE@SY DIE IT-SICHERHEITSRICHTLINIE UMSETZEN

Hacker und Kriminelle sind gut vorberei-
tet. Viele Praxisteams sind es nicht. Sie
fuhlen sich vor Cyberkriminalitat sicher.
Doch die Angreifenden sind sehr profes-
sionell und die Bedrohung ist real. Umfra-
gen zeigen, dass mittlerweile jedes dritte
Unternehmen in Deutschland von Cyber-
attacken betroffen ist. In der Halfte der
Félle waren die Angreifenden erfolgreich
und konnten sich Zugang zu IT-Systemen
verschaffen oder Internetauftritte mani-
pulieren. In 2021 wurden daher neue ver-
bindliche Anforderungen an die IT-Sicher-
heit verabschiedet, die im Rahmen des
Praxis-QMs umzusetzen sind. Doch wo
anfangen und wie gelingt die Umsetzung
erfolgreich? Die Hefte von [Te@sy helfen
lhnen mittels klarer und verstandlicher
Sprache, die fur lhre Praxis zutreffenden
Anforderungen gemal3 §75b SGBV ein-
fach, strukturiert und kostenglinstig um-
zusetzen. ITe@sy klingt leicht und das
soll es auch, denn es handelt sich um eine
Praxishilfe aus der Praxis fur die Praxis.
Unter anderem erfahren Sie, was bei

SATTE RABATTE AUF INSTRUMENTE UND CO,

MARZ B15 JUNI 20612

JETZT RABATTE UND
PAKETPREISE SICHERN:

iy

beil
uar ‘Ii-Max % und Z sowie 5-Max Serien

Prophylaxe-Aktienspakete
Chirurgie- Aktionspakete
UND VIELES MEHR

o 2 KB AL
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Smartphone & Tablot

Cyberattacken zu tun ist, erhalten Sensi-
bilisierung fur den Umgang mit digita-
len medizinischen Gerdten sowie fur den
Umgang mit digitalen medizinischen Apps,
erfahren, welche gesetzlichen Regelun-
gen im Praxisalltag zu beachten sind,
u.v.m.

Gerne informieren wir Sie zum idealen
Heftpaket fur Ihre Praxis, inklusive Anlei-
tung zum Selbstcheck.

Der Fruhling ist da und alles bluht: Pflu-
cken Sie sich jetzt die besten Preise aus
der aktuellen NSK Aktion. Der japanische
Dentalinstrumentehersteller gewahrt bis
30. Juni attraktive Vorteilspreise auf aus-
gewahlte Produkte und hat einen bunten
Strauf$ an Paketpreisen mit grollem Spar-
potenzial zusammengestellt.
4+1 Aktion: In der 4+1 Aktion verringert
sich der Gesamtpreis des gewahlten
Instrumentenpakets um den Preis des
glnstigsten Instruments. In der Aktion
enthalten ist auch die neue Z micro Tur-
bine mit dem 100°-Kopfwinkel sowie
das Z95L Winkelstlick mit der Spray-
Switch-Funktion.
Surgic Pro2: Als Einfihrungsaktion fur
die neue chirurgische Mikromotor-
einheit Surgic Pro2 hat NSK ein tolles
Sparpaket geschniirt, in dem das Os-
seointegrations-Messgerdt Osseo 100+
enthalten ist, das per Bluethooth mit
Surgic Pro2 verbunden wird.

1.26-1.27 Mobiltelefon
Updates

PRAXISMANAGEMENT
BUBLITZ-PETERS

GMBH & CO. KG

Tel.: +49 6221 438500
www.cyberschutzzertifizierung.info
www.bublitzpeters.de

Dentalhygiene und Prophylaxe: Wer
Uber den Ausbau der Prophylaxe-Abtei-
lung nachdenkt, kann unbesorgt in-
vestieren, denn in dieser Gerdtekategorie
sind Sparpakete zu haben: Das beliebte
Prophylaxegerat Varios Combi Pro kann
jetzt zusammen mit einem passenden
Cart zur Gerdteaufbewahrung erworben
werden.

In der aktuellen Aktionsbroschire sind
alle Angebote Ubersichtlich zusammen-
gefasst. Jetzt schnell reinschauen und
Vorteilspreise sichern!

NSK EUROPE GMBH
Elly-Beinhorn-Stral3e 8
65760 Eschborn

Tel.: +49 6196 77606-0
info@nsk-europe.de
www.nsk-europe.de

Aktionsbroschire

=15 ]
Ofe,

Diese Produkte sind exklusiv tiber den Fachhandel erhaltlich.



/WEIFACH PRAMIERTER SCANNER

Mit dem VistaScan Ultra View stellt Durr Dental ein High-End-
Gerét zum Auslesen von Speicherfolien vor, welches fir die hohen
Anforderungen in Kliniken und Gropraxen konzipiert wurde und
auch in Design und Ergonomie Uberzeugt. Dies wurde durch die
Auszeichnung sowohl mit dem renommierten ,Red Dot Product
Design Award"” als auch mit dem ,good design award” von jeweils
unabhéangiger Jury bestatigt.

Der Speicherfolienscanner zeichnet sich durch ein elegantes
Design mit hochglanzenden sowie matten Fléchen in einem
hellen Farbschema aus. Er entwickelt das charakteristische
Durr Dental Corporate Produktdesign konsequent weiter und er-
weitert die bisherige Formensprache zu diesem State of the Art
Design. Fur eine komfortable und intuitive Bedienbarkeit des
Geréts steht das ,Easy-Zufiihrungskonzept” zum schnellen Ein-
scannen mehrerer Folien nacheinander, unterstiitzt durch ein
hochauflésendes 7"-Touch-Glasdisplay. Zusatzlich zur PCS-Tech-
nologie fur optimale Bildqualitét verfligt der Ultra View Uber RFID
und zwei Slots, um zwei Speicherfolien parallel zu digitalisieren.
Der Scan-Manager zeigt die jeweiligen Auftrége auf dem hoch-
auflésenden 7"-Touchdisplay aus Glas an.

In Kombination mit IQ-Speicherfolien und der Imaging Software
VistaSoft bietet der Ultra View Al-gestUtzte Funktionen, wie die
automatische Speicherfolienqualitdtsprifung, um eine dauerhaft
bestmdgliche Qualitat zu gewahrleisten. Ein weiteres Feature er-
setzt die zeitintensive manuelle Korrektur der Orientierung intra-
oraler Réntgenbilder anhand der dargestellten Anatomie.

BLICKPUNKT

ARTIFICIAL
INTELLIGENCE

reddot design award

winner
/DURR
DENTAL
¥ GOOD
DESIGN
|
VistaScan

DURR DENTAL SE
Hopfigheimer Stralle 17
74321 Bietigheim-Bissingen
Tel.: +49 7142 705-0
info@duerrdental.com
www.duerrdental.com

40 KLINISCHE GBT-FALLE AUS DER GANZEN WELT ALS E-BOOK

Praventive Mallnahmen sind fur eine lang-
fristige Mundgesundheit unumgéanglich.
In Zusammenarbeit mit Hochschulen, Be-
handlern und der Swiss Dental Academy
(SDA) hat EMS die orale Pravention mit
der Guided Biofilm Therapy (GBT) neu de-
finiert. Seit der Einfihrung im Jahr 2016
hat sich GBT zum weltweiten Gamechan-

ey

Diese Produkte sind exklusiv Giber den Fachhandel erhaltlich.

o 0BT

ger in der oralen Prophylaxe entwickelt.
International wird der neueste Stand der
Technik von Patienten und Behandlern
bevorzugt. Um den erfolgreichen und
vielféltigen Einsatz des Protokolls zu do-
kumentieren, hat die SDA 40 klinische
GBT-Félle aus der ganzen Welt zu einem
E-Book zusammengetragen.

I
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Dieses beinhaltet verschiedenste Falle der
Prophylaxe im Bereich der Kieferorthopa-
die, Implantologie, Padiatrie bis hin zur
Geriatrie. Zusatzlich werden klinische Be-
funde und deren Behandlung sowie Pa-
tientenfeedback bertcksichtigt. Laden Sie
sich das E-Book herunter und lassen Sie
sich selbst von GBT Uberzeugen!

E-Book
zum Download

ELECTRO MEDICAL SYSTEMS
GMBH

Stahlgruberring 12

81829 Miinchen

Tel.: +49 89 427161-0
info@ems-ch.de
WWW.ems-company.com
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Die Adressen der einzelnen
Dentalfachhandler finden Sie hier:

15
56,57
39

68
29
33
34,35

Beilage
Beilage
Beilage
GoodieBook

Mitglied der Informationsgemeinschaft
zur Feststellung der Verbreitung von

Werbetragern eV.

WISSEN, WAS ZAHLT

Geprifte Auflage

Klare Basis fur den Werbemarkt
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Das DVT der Superlative

Green X

Endo & Speed Master

- Endo Master: Hochste Auflosung 49 um;
3,5 Ip/mm, FOV4 x4

- Speed Master: Ceph 1,9 Sek.
DVT 2,9 Sek., OPG 3,9 Sek.

« Multi-FOV: 4x4, 5x5, 8x5, 8x8,
12x9, 16x9, 18x15

- Green: Low Dose + High Resolution Mode

- Free FOV Insight PAN 2.0
Multilayer mit 41 Schichten

- byzz® Suite - die Softwarefamilie fir den
offenen, digitalen Workflow inkl. 3D-Software
mit speziellen Endo-Funktionen

Leader in 3D
2D/3D Befundungsassistent jetzt NEU:

nyz7° Suite K

powered by
( Diagnocat

W ||

Auflosung Weltrekord 4 Jm
Endo gut - alles gut
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