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Nach anfanglichen Bertihrungsiangsten hat sich sehr
schnell gezeigt, dass wir unsere Position am Markt durch
unsere modernen Implantatsysteme FRIALIT®-2 / XiVE®
und ANKYLOS® deutlich verbessern konnen, weil wir ge-
meinsam einfach ein noch breiteres Spektrum an Kunden
bedienen konnen. Diese Tatsache macht uns starker und
flexibler, denn wir sind dadurch natiirlich noch besser auf
die Wiinsche unserer Kunden vorbereitet.

Wir wollen eindeutig unsere Marktposition weiter star-
ken, unser nachstes Ziel heilst Nr. 3 unter den weltweiten
Implantatherstellern. Dazu haben wir konkrete Maf-
nahmen eingeleitet. Im Bereich Forschung und Entwick-
lung gehen wir aus der Integration in die DENTSPLY ge-
starkt hervor, da unsere Ressourcen deutlich gewachsen
sind. Dartiber hinaus haben wir unseren Bereich klini-
sche Forschung und Fortbildung neu strukturiert, sodass
wir auch hier —bereits in Kiirze — neue Ergebnisse sehen
werden. Der deutliche Ausbau unserer Direktvertriebs-
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mannschaft verstiarkt aullerdem deutlich unsere Markt-
prasenz und wir erwarten dadurch weitere Wachstums-
impulse.

Ich glaube nicht. Das kann man so nicht differenzieren,
denn die Implantatbehandlung hangt sicherlich vom
Konnendes Einzelnen ab. Ein Zahnarzt, der nichttaglich
operiert, wird sich eher auf die einfacheren Fille kon-
zentrieren, die er mit unseren Implantatsystemen selbst-
verstandlich [6sen kann. Wichtig istfur ihn, dass die Sys-
teme tbersichtlich bleiben. Der Spezialist wird eher un-
ser gesamtes Produktspektrum nutzen, um auch schwie-
rige Falle zu 16sen.

Wir bewegen uns nach wie vor in einem wachsenden
Markt. Man kann diskutieren, wie stark dieser Markt
noch wachsen wird — momentan liegt das Wachstum
meines Erachtens irgendwo bei 10 %. Das dynamische
Wachstum, das wir 2000/2001 erlebt haben, hat sich et-
was abgeschwdcht — aber ich bin der festen Uberzeu-
gung, dass die Implantologie auch in den ndchsten Jah-
ren ein Wachstumsmarkt bleiben wird.

Die Frage der schnelleren Versorgung wird auch weiter-
hin eine enorme Rolle spielen, da dies flir den Patienten
wichtig ist. Er mochte moglichst schnell seine endgtiltige
Versorgung bekommen. Eine zweite grofe Rolle spieltsi-
cherlichdie Asthetik—und hier sprecheich nichtnurvon
einer ,schonen” Krone in der richtigen Zahnfarbe. Die
Entwicklung wird mehrund mehrauch in Richtung Kno-
chenaufbau gehen missen, um dem Patienten eine gute
,rote Asthetik” garantieren zu kénnen. Hier haben sich
insbesondere die Knochenaufbau- und Regenerations-
materialien FRIOS® Algipore® und PepGen P-15™ her-
vorragend bewdhrt.



