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Trendbereich Implantologie

Die Implantologie boomt. Immer mehr Zahnarzte spezialisieren sich auf dieses Fachgebiet.
In manchen Stadten sind bereits mehr als die Halfte der Behandler implantologisch tatig.
Doch welche Auswirkungen hat die drastische Zunahme auf der Angebotsseite? Ist
die zu erwartende Steigerung der Nachfrage ausreichend fir alle angebotsseitigen Markt-
teilnehmer? Imfolgenden Beitrag wird versucht, eine erste Abschatzung vorzunehmen und
die moéglichen Auswirkungen auf die einzelnen Praxen aufzuzeigen.

Prof. Dr. Thomas Sander/Hannover

B [n2001hatdiel+G Gesundheitsforschung Minchen
eine Bedarfsermittlung fur prothetische Leistungen in
der Zahnheilkunde bis zum Jahr 2020 vorgenommen.
Danach scheint ein ,unverandert altersabhangiges
Anwachsen des Zahnverlustes” realistisch zu sein. Das
kanndahingehendinterpretiert werden,dassderBedarf
an zahnmedizinischen Leistungen im Allgemeinen
nicht geringer wird, was auch Studien des Instituts der
Deutschen Zahnarzte belegen.In 2020 wird jeder dritte
Einwohner tUber 65 Jahre alt sein. Eine Senkung des Be-
handlungsbedarfs sei daher nicht zu erwarten.

Welchen Trend nimmt die Implantologie ein?

In der oben genannten Studie wurde auch festgestellt,
dass Personen mit festsitzendem Zahnersatz zufriede-
nersindals Personen mitabnehmbarem Zahnersatz.Be-
sonders zufrieden sind Implantattrager mit Gberdurch-
schnittlichen Bewertungen beim Kauen, in der Asthetik
und im Komfort. Es ist dementsprechend ein Trend zu
festsitzendem Zahnersatz auszumachen. Insgesamt
kann festgestellt werden, dass eine Zunahme des im-
plantatgetragenen Zahnersatzes zu erwarten ist. Die
Einzelheitensindderoben genanntenStudiezuentneh-
men.

Marktaspekte

Wesentlich fiir die Einschatzung der Bedeutung der Im-
plantologie in der Zukunft ist die Entwicklung der An-
zahl der Personen, die entsprechende Leistungen in An-
spruchnehmen.Inder Abbildung1(Quelle:Statistisches
Bundesamt 2007) ist hinsichtlich der Hauptzielgruppe
ab 50 Jahre eine deutliche Steigerung bis 2020 festzu-
stellen.Die Abnahme der Anzahl der 51- bis 60-Jahrigen
ab2020wird durch einen darlber hinausgehenden An-
stiegder iber 60-Jahrigen kompensiert. Aufdie Darstel-
lung noch alterer Gruppen wurde hier verzichtet, weil
die Verschiebung der Kurvenmaxima in spdtere Jahr-
zehnte evident ist.

Im Hinblick auf die Moglichkeit, Umsatze in der Ziel-
gruppe zu generieren, ist weiterhin das verfligbare Ein-
kommen zu beachten.Abbildung2 (Quelle:Statistisches
Bundesamt 2007) macht deutlich, dass in der Ziel-
gruppe > 50 das hochste Nettoeinkommen im Erwerbs-
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Abb.1: Altersgruppenspezifische Entwicklung der Bevolkerungszahl.

lebenerzieltwird.Hinsichtlichdestatsachlichverfligba-
ren Einkommensdurfte sichdas Maximuminhohere Al-
tersgruppen verlagern, weil Lasten wie die Versorgung
der Kinder oder die Abzahlung von Darlehen wegfallen.
SchlieRlich ist zu beachten,dass die private Verbrauchs-
nachfrage in Deutschland bis 2040 umim Mittel 86 Pro-
zent und bei der Gesundheit um 140 Prozent (Basis:
1998) steigen wird (AWM, 2004).

Alle Aspekte sprechendaherdafir,dassder Markt firdie
Implantologie deutlich und nachhaltig wachsen wird.
Diesem Trend entsprechend haben sich immer mehr
Zahnarzte auf das Fachgebiet der Implantologie spe-
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Abb. 2: Altersgruppenspezifisches Nettoeinkommen.
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