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Schwerpunktthema Korpersprache

Sollen bestimmte Ziele im Mitarbeiterge-

Pl‘ﬂXiSpl‘Ofil sprach erreicht werden, sind nonverbale
Prophylaxe und Signale oft von groBer Bedeutung.
Parodontologie

2 Praxismanagement_9

Europerio5 2006

Zum Kongresshohepunkt in Madrid zeigten
rund 150 Firmen ihre neuen Produkte. PN

stellt ein paar Highlights vor.

1 Europerio-News_13

Prophylaxe

Bei den ,,Up to date“-Fortbildungen erhilt
das gesamte Praxisteam Tipps und Tricks
rund um dasThema Prophylaxe.

8 Service 21

Attraktives Kongressprogramm lockte tiber 5.500 Teilnehmer aus 86 Landern nach Madrid

Implantologie derTrend der diesjahrigen Europerio

Zum mittlerweile fiinften Mal, diesmal in der spanischen Hauptstadt,fand Ende Juni/Anfang Juli das internationale Event der
Zahnmedizin statt. 175Top-Referenten prasentierten neueste Ergebnisse aus Wissenschaft und Praxis. 150 Dentalfirmen stell-
ten im Rahmen der Industrieausstellung auf 14.000 m? Fliche ihre Produktneuheiten vor. Ein Bericht von Cornelia Pasold.

(Madrid) - Nachdem Paris,
Florenz, Genf und Berlin
die bisherigen Gastgeber-
Stiddte des alle drei Jahre
stattfindenden Europerio-
Kongresses waren, luden die
Veranstalter — die European
Federation of Periodonto-
logy (EFP) und die Spanish
Society of Periodontology
and Osteointegration (SEPA)
— nun in Europas hochstge-
legene Hauptstadt, ins som-
merlich heie Madrid. So
fanden sich vom 29. Juni bis
1. Juli insgesamt 5.500 inte-
ressierte Fachbesucher aus
86 Landern — und somit weit
mehr als im Vorfeld von den
Organisatoren erwartet — im
IFEMA Convention Center
ein. GroBflachig und etwas
abseits des Zentrums gele-
gen, bot es die idealen Vo-
raussetzungen fiir die dies-
jahrigeTagung.

Den Organisatoren der Europerio war es gelungen, hochkarétige Referenten aus Wissenschaft und
Praxis fir den Madrider Kongress zu gewinnen.

Themen und Trends

Insgesamt 175 internatio-
nale Referenten konnte das
Organisationsteam um Prof.
Dr. Mariano Sanz von der
Universidad Complutense
de Madrid als Kongressred-
ner gewinnen. Ob Prof. Dr.

Claus Pukropp (re.), Leiter Marketing, und Peter Brunzel, General Manager der Firma 3i Implant Inno-
vations, prasentierten neben 149 weiteren Dentalfirmen Produktneuheiten im Rahmen der parallel
stattfindenden Industriemesse.

Notwendigkeitvon Prophylaxe und Prophylaxeangebotenin der Praxis

Mehr Erfolg in der Prophylaxe

In deutschen Zahnarztpraxen wird in Zukunft ein noch groB3erer Trend zur Pravention gegen-
iiber den letzten zehn Jahren zu verzeichnen sein. Demgegeniiber stehen immer noch ein un-
befriedigender Ausbildungsstand und oftmals Desinteresse der Zahnarztpraxen sowie Wis-
sensdefizite in der Bevolkerung. Ein Beitrag von Dr. Steffen G.Tschackert, Frankfurt am Main.

xisstruktur nachdenken. Die
erfolgreiche Umsetzung ei-
nes Prophylaxekonzeptes
hidngt jedoch von ihrer
Fahigkeit zur Patientenmo-
tivation und Kommunika-
tion ab.

Das Konzept und die Bedeu-
tung der Prophylaxe werden
zudem unterstrichen durch
die mittlerweile einzigartige
30-Jahres-Studie von Pro-
fessor Per Axelsson. Pro-
fessor Axelsson aus Schwe-
den begann bereits 1972
mit einer wissenschaftlichen
Untersuchung zur Individu-
alprophylaxe, die zeigt, dass
Zahnlosigkeit, Karies und
Parodontalerkrankungen
durch entsprechende Ma@-
nahmen vermeidbar sind.

Die wirtschaftliche Situa-
tion lasst immer mehr Zahn-
drzte iber die Integration
von Prophylaxe in ihre Pra-

Von dem Trend zur Praven-
tion profitieren aber nicht
nur die Patienten, sondern
auch die eigenen Praxen.

Eine ruhige und entspannte Atmosphare im Prophylaxezimmer hilft dem Patienten, sich wohl zu fiihlen und
etwaige Angste abzubauen.

& Wissenschaft & Praxis_3

Andrea Mombelli (Schweiz),
Prof. Dr. Dr. Soren Jepsen
(Deutschland), Prof. Dr.
Francis Hughes (GrofBbri-
tannien), Dr. Michael K.
McGuire (USA), Prof. Dr.
Tord Berglundh (Schweden)
und und und - sie und zahl-
reiche weitere Top-Wissen-
schaftler zeugten von der
hohen Qualitdt des exzel-
lent zusammengestellten Pro-
grammes.

&Y Europerio-News_11

Prophylaxekonzept als Faktor fiir den Praxiserfolg
Kommunikation und Motivation

Ausdermodernen Zahnarztpraxisistdie Prophylaxe kaummehr
wegzudenken. Es kann sogar von einer Trendwende, weg von
der rein restaurativen hin zur praventiv orientierten Zahnmedi-
zin, gesprochen werden.Von Doérte Kruse und Thomas Fischer.

Die erfolgreiche Umsetzung ei-
nes Prophylaxekonzepts hingt
natiirlich auch von der Mitar-
beit des Patienten ab. Kommu-
nikation und Motivation hei-
Ben hier die Schliisselbegriffe
zur Beteiligung des Patienten.
Kommunikation bedeutet in
erster Linie Information iiber
das Prophylaxekonzept, aber
auch Beratung und nutzen-
orientierte Argumentation: Nur
der Patient, der den Nutzen der
Prophylaxeleistung in der Be-
ratung erkennt, wird diese an-

schliefend auch in Anspruch
nehmen. Abgerundet wird die
erfolgreiche Prophylaxe durch
die Motivation des Patienten
zur regelméfBigen Wiederho-
lung der Behandlung in der
Praxis, vor allem aber auch
zur regelméBigen Mundpflege.
Damit Kommunikation und
Motivation des Patienten grei-
fen konnen, bedarf es der Erfiil-
lung der notwendigen organi-
satorischenVoraussetzungen.
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2 News 1

NI NEWS

Gesundheitsreform verzogert sich

Start der Reform voraussichtlich nicht vor Mitte 2008 moglich / Heftige
Kritik an Pldnen von Seiten der Berufsverbédnde und Krankenkassen

(hdk) - Laut Gesundheits-
ministerium wird die Re-
form wohl nicht zum 1. Ja-
nuar 2008 starten konnen.
Grund hierfiir sei die hohe
Verschuldung der Kassen,
die bis Ende 2007 abgebaut
sein miisse. Dies sei statis-
tisch aber erst Mitte 2008 er-
kennbar. Die Kassen zeig-
ten sich jedoch opti-
mistisch, fristgerecht schul-
denfrei zu sein.

Gesundheitsministerin Ulla
Schmidt (SPD) will mit der
Reform mehr Wettbewerb,
Transparenz und vor allem
die Reduktion des biiro-
kratischen Verwaltungs-
apparates durchsetzen. Sie
mochte die Kassen zum

2 Eckpunkte der Gesundheitsreform

So sollen einzelne Kas-
sen fusionieren und die
sieben Spitzenverbén-
de unter einem Dach-
verband zusammenge-
fasst werden. Zudem
will Schmidt priifen, in-
wieweit Kassen fiir Pro-
testaktionen gegen die
geplante Reform Mit-
gliedsgelder zweckent-
fremdet haben.

Kritiker warnen indes
vor der Umsetzung
der Plane, zogen diese
doch genau das Ge-
genteil nach sich -
ndmlich ein Mehr an
Biirokratie und Ver-
waltungskosten sowie we-
niger Transparenz. Zudem

e Einflihrung Gesundheitsfonds als zentrale Beitragssammelstelle

e Schaffung regionaler Einzugsstellen

* Behandlungspauschalen statt Punktesystem fiir niedergelassene Arzte
» Offnung der Krankenhauser fiir hochspezialisierte ambulante Leistungen

o GKV/PKV-Wechsel erst nach dreijahrigem Uberschreiten der Versicherungspflicht-

grenze maglich

e | eistungskatalog und Zuzahlungen weitgehend unverandert, keine Ausgliederung

von Privatunfallen

e Einflihrung Bonus-Malus-Regelung fiir Vorsorgeuntersuchungen

Gesundheitsministerin Ulla Schmidt (SPD) méchte mit der Re-
form mehr Wettbewerb, Transparenz und eine Reduzierung
des birokratischen Verwaltungsapparates erreichen.

und den Verlust ihrer Bei-
tragsautonomie. Auch fiir
das Handwerk sei
eine Verschlech-
terung vorauszu-
sehen. Sei laut
Otto Kentzler, Pra-
sident des Zen-
tralverbandes des
deutschen Hand-
werks (ZDH), doch
durch eine Bei-
tragssteigerung ei-
ne Zusatzbelas-
tung ,insbesonde-
re der arbeitsin-
tensiveren Hand-
werksbetriebe® zu

wirtschaftlicheren Umgang
mit den Beitrdgen zwingen.
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Gerichtsstand ist Leipzig.

erwarten. Dr. Jir-
gen Fedderwitz, Vorsitzen-
der der Kassenzahnirzt-
lichen Bundesvereinigung,
sieht die Reform eben-
falls Kkritisch: ,Einerseits
die Lohnnebenkosten sen-
ken zu wollen, anderer-
seits die Kassenbeitrdge
zu erhohen, sei konzeptio-
nell nicht stimmig.“ Ahn-
lich duBert sich der Bun-
desvorsitzende des Freien
Verbandes Deutscher Zahn-
arzte (FVDZ), Dr. Karl-
Heinz Sundmacher. Er fragt
sich, ob ,die Schaffung ei-
ner Mammut-Behorde“
tatsédchlich zu einer wirt-
schaftlichen Verwendung
von Beitrags- und Steuer-
mitteln fiihre.
Mitte September soll nun
ein Gesetzesentwurf vor-
liegen, der dann im Kabi-
nett beraten wird.
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Neues Logo ist ein Apfel

»2Aktionskreis zum Tag der Zahngesundheit®
prasentiert ein neues einpragsames Signal.

Absoforthatder, TagderZahn-
gesundheit® ein eigenes Logo:
einen Apfel mit deutlichen
Bissspuren in Verbindung mit
dem traditionellen Motto ,,Ge-
sund beginnt im Mund!“. Damit
hat der ,,Aktionskreis zum Tag
der Zahngesundheit“ dieser
schier einzigartigen bundes-
weiten Erfolgsgeschichte ,Tag
der Zahngesundheit“ nun auch
optisch ein Signal gegeben.
»Aus der Idee fiir einen Tag
der Zahngesundheit ist zu un-
serer grofen Freude inzwi-
schen eine richtige Volksbe-
wegung geworden“, sagt dazu
Dr. Uwe Priimel-Philippsen
(Bundesvereinigung fiir Ge-
sundheit), Vorstandsmitglied
des Aktionskreises, ,jetzt kon-
nen wir fiir all diese Aktionen
mit dem neuen frischen Logo
auch optisch ein gemeinsames
Zeichen setzen.”

Das neue Signet wird ab so-
fort Briefpapier, Website und
Kommunikationsmaterialien
schmiicken, dazu Ballons und
andere Give-aways, die sich
wachsender Beliebtheit er-
freuen und mit den Materialien
aus den beliebten Info-Paketen
die bundesweiten Aktivitidten

unterstiitzen. Das neue Logo
wird die gemeinsame Idee hin-
ter all diesen sicher wieder
tausenden verschiedenen Ak-
tionen noch deutlicher erkenn-

bar und spiirbar machen und
damit dem ,Tag der Zahnge-
sundheit® ein neues, wiederer-
kennbares Gesicht geben. &m

30 Adresse

. Tag der Zahngesundheit”
Verein fir Zahnhygiene e.V.
LiebigstralRe 25

64293 Darmstadt
Tel.:06151/894814
Fax:06151/895198

E-Mail: info@zahnhygiene.de
www.tag-der-zahngesundheit.de

Kassenleistung Vollnarkose

KBV will Narkoseleistungen einschrianken -
Spitzenverbidnde der Krankenkassen verhandeln

Die Vorschldge der Kassen-
drztlichen Bundesvereinigung
(KBV), Narkoseleistungen bei
zahnérztlichen und zahnchi-
rurgischen Eingriffen sowie
bei endoskopischen Unter-
suchungen der Verdauungs-
und Atemwege einzuschrin-
ken, hat der AOK-Bundesver-
band zuriickgewiesen. Ent-
sprechende Narkosen sollten
danach ab dem 1. Oktober
2006 von den Kassen nur
noch in Ausnahmeféllen - zum
Beispiel bei schwer geistig
behinderten Patienten - be-
zahlt werden.

Wie die AOK-Sprecherin, Dr.
Barbara Marnach, mitteilte,
haben die ,Spitzenverbédnde
der Krankenkassen das Ver-
fahren im Bewertungsaus-
schuss gestoppt und verhan-

deln derzeit wieder mit der
KBV.“Die Narkose beim Zahn-
arzt bleibt eine Leistung der
gesetzlichen Krankenkassen.
Eine Diskussion im Bewer-
tungsausschuss war der An-
sto3 fiir Medienberichte tiber
die Einschrinkung von Nar-
koseleistungen. In diesem Gre-
mium der Selbstverwaltung
legen Vertreter von Arzten und
Krankenkassen fest, wie arztli-
che Leistungen vergiitet wer-
den. Doch Dr. Barbara Mar-
nachberuhigt:,,Zum 1. Oktober
2006 wird ein neuer Beschluss
des Bewertungsausschusses
vorbereitet. Er stellt sicher,
dass in allen medizinisch indi-
zierten Fillen eine erforderli-
che Vollnarkose bei zahnérzt-
licher Behandlung weiterhin
gewdhrleistet bleibt.“ &3

i Kurz notiert
Gegen die Gesundheitskarte
sprach sich die Mehrheit der nieder-
gelassenen Arzte im Rahmen einer
Online-Umfrage der Kassendrzt-
lichen Vereinigung Nordrhein aus.
So stimmten 94% der insgesamt
2.200 an der Umfrage teilnehmen-
den Arzte gegen die neue Karte. Fiir
Gesundheitsministerium, Kranken-
kassen sowie Arzteverbande, die
sich mit ihrem Karten-Vorhaben um
einen Austausch von Daten sowie
die Online-Uberpriifung von Versi-
chertenangaben zwischen allen
120.000 Arztpraxen, 65.000 Zahn-
arzten, 21.000 Apotheken und 2.200
Krankenhdusern bemihten, diirfte
dieses Umfrageergebnis einen kraf-
tigen Schuss vor den Bug bedeuten.
(Financial Times Deutschland)

Ein neuer Medizin-Skandal er-
regtderzeitdie Gemiter: Inrund 270
Fallen soll ein Medizinprofessor ge-
gendenWillen seinerPatientenRin-
der-Implantate bei seinen Operatio-
nen verwendet haben. Viele Patien-
tenwurden laut Staatsanwaltschaft
nicht dartiber aufgekldrt — bei etwa
20 Fallen sollen die Patienten sogar
ausdriicklich gegen die Implantate
gewesen sein. Aufgeflogen ist der
Fall, weil der Professor bei der Lei-
tung der Klinik angezeigt wurde.
Daraufhin wurde der Chefarzt sus-
pendiert. Als Grund fir sein Vorge-
hen wird vermutet, dass sich der
Mediziner ein Denkmal setzen
wollte — immerhin waren die OPs
ohne Komplikationen in die Ge-
schichte der Medizin eingegangen.
Doch manche Patienten beschwer-
ten sich Uber Schmerzen und steife
Gelenke, ein Bein musste sogar
amputiert werden. Vor Gericht wer-
den die Falle ab 2007 verhandelt.
(Tagesspiegel Online)

Streit um Internet-Apotheke
Doc-Morris: Der niederlandische
Arzneihdndler hatte Ende Juni mit
Genehmigung des saarldndischen
Gesundheitsministers Josef He-
cken eine Apotheke in Saarbriicken
tibernommen und die ehemalige
Inhaberin als verantwortliche Apo-
thekerin angestellt. Eine Apotheke-
rin aus der Nachbarschaft klagte
dagegen. DocMorris berief sich je-
doch auf das europdische Recht
der Niederlassungsfreiheit. Das
Landgericht Saarbriicken wies den
Antrag auf Erlass einer Einstweili-
gen Verfligung ab, mit der Begriin-
dung, die Einrichtung der Filiale sei
kein unlauterer Wettbewerb. Die
Bundesregierung kiindigte indes
an, das Apothekengesetz sofort zu
andern, sollten die Gerichte die
deutsche Rechtssetzung an das
EU-Recht anpassen. (Heise News-
ticker/zahn-online)

Veranstaltungsreihe zu neuen Hygienerichtlinien

Start von Spezialseminaren zum Thema ,Hygiene in der Zahnarztpraxis nach RKI-Richtlinien®.

Der neue Hygieneplan der
Bundeszahnérztekammer ent-
hélt klare Vorgaben fiir die
Durchfiihrung und Dokumen-
tation der Hygienemafnah-
men und ist somit unentbehr-
lich fiir jede Praxis. Auf Grund
der Aktualitdt dieser Proble-
matik bietet die Oemus Media
AG mit Iris Wélter-Bergob,
bekannt als renommierte Re-
ferentin auf diesem Gebiet,
vier Spezialseminare an. Wih-
rend dieser Veranstaltungs-
reihe (Dresden: 13.9.2006;
Halle [Saale]: 20.9.2006; Ber-
lin: 27.9.2006 und Leipzig:
29.9.2006, jeweils von 14.30 bis
19.30 Uhr) werden die Teil-
nehmer ausfiihrlich iiber Be-

sonderheiten und Wichtigkei-
ten der RKI-Richtlinien, den
neuen Hygieneplan, Praxisbe-
gehung, Anwender- und Be-

Iris Walter-Bergob

treiberpflichten, Aufbereitung

der Medizinprodukte, Steri-

lisation, Chargenkontrollen,

Lagerung, Dokumentations-

pflicht sowie iiber Arbeitsan-

weisungen informiert.

Seminarinhalt im Uberblick:

¢ Aktuelle RKI-Richtlinien

e Vorbereitung auf die Praxis-
begehung

eVerhalten bei Kontrollbesu-
chen

¢ Diverse Checklisten

e Dokumentation

Den Teilnehmern wird eine
duBerst informative Veranstal-
tung geboten, die das Praxis-
team sich nicht entgehen las-
sen sollte. Sie entspricht den

Leitsdtzen und Empfehlungen
der KZBV vom 23.9.2005 ein-
schlieflich der Punktebewer-
tungsempfehlung des Beirates
Fortbildung der BZAK vom
14.9.2005 (giiltig ab 1.1.2006).
Bis zu vier Fortbildungspunkte
koénnen vergeben werden. Em

3 Adresse
Infos und Anmeldung unter:
Oemus Media AG
HolbeinstralRe 29
04229 Leipzig
Tel.:0341/48474-309

Fax:0341/48474-290
E-Mail: kontakt@oemus-media.de
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Mehr Erfolg in der ...

Fortsetzung von Seite 1

Patienten aus dieser expe-
rimentiellen Studie werden
seit 30 Jahren zwei- bis vier-

petent erldutern zu konnen
und entsprechend umzu-
setzen und an die Patien-
ten weiterzugeben. Nur so
versteht der Patient die

Prophylaxe als

Laf uns

"

Durch Plakate oder Aufsteller im Wartezimmer werden die Patienten in-
direkt angesprochen. Im Bild: ein Ratgeber fiir die schwangere Patientin.

mal im Jahr zum Recall ein-
bestellt. Die Resultate nach
dieser Zeit zeigen, dass der
Gebisszustand der Patien-
ten weitgehend stabil ge-
halten werden konnte.
Diese Studie zeigt deutlich
die Notwendigkeit der Pro-
phylaxe und die Notwen-
digkeit eines Prophylaxe-
angebotes in der eigenen
Praxis auf. Die Startvo-
raussetzungen, MaBnah-

Dr. med. dent,
Steffen G. Tschackert

PROPHYLAXE
e

Der sanfte Weg

zu gesunden Zdhnen

= 3. Auflage -

I i m e N TN

Hilfsmittel Prophylaxeratgeber —meistverkaufter Ratgeber fiir Prophylaxe

im deutschsprachigen Raum.

men und Ablaufe, die ge-
plant werden miissen, um
zu dhnlichen Ergebnissen
zu kommen, werden im Fol-
genden erlédutert.

Interne
Kommunikation

Erfolg fiir die konsequente
und stdndige Umsetzung
der Prophylaxe ist die Moti-
vation des Patienten, aber
vor allem auch die Motiva-
tion des Praxisteams. Die
Fahigkeit des Teams ist
gefordert, die Inhalte und
Ziele der Prophylaxe kom-

dariiber reden!

sinnvolle  Pra-
= vention, die ihn
weitgehend vor
invasiven Be-
handlungsmaB-
nahmen schiit-
zen kann und
kostenaufwéan-
dige Therapien
vermeiden hilft.
Nur wenn die
Ziele der Pro-
phylaxe dem Pa-
tienten transpa-
rent und ver-
standlich erklart
werden, wird
dieser auch die
Kosten der Pro-
phylaxe als sinn-
volle ,Investi-
tion“ in seine
Zahngesundheit
einsehen.

Auch die immer
hoheren Eigen-
leistungen  fiir
die Versorgung
karioser Lasionen kodnnen
den Patienten davon iber-
zeugen, weitaus weniger
Geld fiur die Erhaltung
seines Gebisszustandes in
Form von Prophylaxe zu
bezahlen. Dieser Wissens-
transfer kann durch praxis-
interne sowie praxisex-
terne Fortbildungen geiibt
werden.

Ein professionelles Ter-
min- und Recall-System ist
Grundvoraus-
setzung. Im Re-
call-System
wird der Patient
zum Beispiel
postalisch an
seinen néchsten
fest vereinbar-
ten Prophylaxe-
termin erinnert.
Dies sorgt fiir
eine weitaus
regelméafBigere
Teilnahme am
Prophylaxepro-
gramm und er-
scheint dem Pa-
tienten zugleich
als angenehme
Serviceleistung
der Praxis.

Die Hilfsmittel,
die zur verbes-
serten Zahnpfle-
ge empfohlen
werden, sollten
direkt im Pro-
phylaxeshop an-
geboten werden. Das ge-
samte Praxisteam ist in-
formiert tiber die Anwen-
dung, Bezeichnungen und
Lagerung der Hilfsmittel.
Eine Preisliste sollte erstellt
und den Praxismitarbeitern
fiir den schnellen und rei-
bungslosen Verkauf zur
Verfiigung gestellt werden.

Externe
Kommunikation

Die externe Kommunika-
tion kann sowohl direkt als
auch indirekt erfolgen. In-
direkt werden die Patienten

angesprochen durch Pla-
kate im Wartezimmer und
AufstelleranderRezeption.
Auch eine Vitrine mit Pro-
phylaxeartikeln im Warte-
zimmer erregt die Aufmerk-
samkeit der Patienten wéh-
rend ihrer Wartezeit. Eine
Praxisbroschiire oder Pra-
xiszeitung, die im Warte-
zimmer ausgelegt wird,
kann die Patienten iiber
die angebotene Prophylaxe
informieren.

Mittels eines Internetauf-
trittes oder einer Anzeige in
den gelben Seiten kann zu-
dem auf die Prophylaxeab-
teilung in der Praxis hinge-
wiesen werden. Die externe
Kommunikation sollte auch
direkt erfolgen, um wirk-
lich alle Patienten zu er-
reichen. Optimal wére es,

dieses Gesprich in einem
Besprechungsraum, aufBer-
halb des Behandlungszim-
mers zu fiihren, sofern
die Zeit dafiir vorhanden
ist. Sowohl Zahnarzt wie
auch der Patient sollten auf
einer Ebene sitzen. Eine
weitere Voraussetzung fiir
den Erfolg dieses Ge-
spridchs ist es, dies ohne
erkennenden Zeitdruck zu
fiihren. Die Tiir sollte ge-
schlossen sein, sodass der
Patient von der Hektik des
Tagesgeschéftes nichts mit-
bekommt. Dem Patienten
sollen die Vorteile und Nut-
zen der Prophylaxe erklart
werden, er muss erkennen,
dass die regelméBige Zahn-
reinigung zum lebenslan-
gen Erhalt der natiirlichen
Zahne beitragt und so wich-
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tig ist wie regelmiBiges
Duschen oder Baden.
Dieses Gespriach kann auch
von einer versierten Mit-
arbeiterin gefithrt werden.
Die kommunikative wund
fachliche Kompetenz des
Behandlers ist dabei ebenso
gefordert wie seine psycho-
logische Kompetenz. Zahl-
reiche Faktoren miissen bei
dem Gespréachsverlauf mit
dem Patienten beachtet
werden, um ihn zur Teil-
nahme an der Prophylaxe
zu liberzeugen.

Die Gespréachs-und Motiva-
tionsstrategie des Behand-
lers sollte variabel sein, da
jeder Patient {iiber eine
unterschiedliche Auffas-
sungsgabe verfiigt. Der Be-
handler klirt den Patienten
zunéchst iiber das Praven-
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tionskonzept und die damit
verbundene Vermeidung
von Karies und Zahn-
fleischerkrankungen auf.
Dabei sollten moglichst
wenig Fremdworter und
Fachausdriicke benutzt wer-
den, um den Patienten
nicht zu tberfordern. Der
Behandler oder die Mitar-
beiterin werden am Verhal-
ten des Patienten merken,
ob dieser den Ausfiihrun-
gen zustimmt, diese an-
zweifelt oder ablehnt. Nor-
malerweise sind unsere
motivierten und gut aufge-
klarten Patienten leicht zu
uberzeugen und bereit die
Vorteile der Prophylaxe fiir
sich zu nutzen.

Zur weiteren Uberzeugung

Fortsetzung auf Seite 4
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Paro-Klassiker
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Dentosmin®P

Chlorhexidingel 1 % zur
professionellen Parodontitistherapie

¢ Seit Jahrzehnten bewahrtes Arzneimittel

* Einfach anzuwenden wie eine Zahnpasta

* Pastose Konsistenz erlaubt intensives Einbiirsten

* Hohe Akzeptanz beim Patienten durch angenehmen Minzgeschmack
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5 Dentosmin‘ o ::
Wirkstoff: Chlorhexidinbis(D-gluconat) i
0 Antiseptikum der Mundhahle

zu Beginn nach 4 Wochen

Verteilung der SBI-Werte vor und nach vierwochiger
Anwendung von Dentosmin® P

Quelle:
G.Haas, T.Meyer, B.Willershausen: Uberpriifung der Effektivitit einer chlorhexidinhaltigen
Zahnpaste auf den Entziindungsgrad der Gingiva, Dtsch Zahnérztl Z 59,5.168-171 (2004)

Weitere Infos? Arztemuster?
Tel. 0203/99269-0

Fax 0203/299283

E-Mail:
Internet: www.hagerwerken.de
Postfach 100654 - D-47006 Duisburg

~— H3GER

= WERKEN

Dentalprodukte weltweit
Dental Products Worldwide

info@hagerwerken.de

Dentosmin® P, Wirkstoff: Chlorhexidinbis(D-gluconat)

Zusammensetzung: Arzneilich wirksamer Bestandteil: 1 % Chlorhexidinbis(D-gluconat). Sonstige Bestandteile: Calciumpyrophosphat (Putzkérper), Hyetellose, Saccharin, Glycerol 85 %, gefalltes Siliciumdioxid, Parfumél,
Farbstoff E 131 (Patentblau V), Methyl-4-hydroxybenzoat (Ph.Eur.), gereinigtes Wasser. Pharmazeutischer Unternehmer: Hager & Werken GmbH & Co. KG, Ackerstr. 1,47269 Duisburg. Anwendungsgebiet: Zur Hemmung
der Plaque-Bildung bei eingeschréankter Mundhygieneféhigkeit; zur voriibergehenden unterstitzenden Behandlung bei plaquebedingter Gingivitis; bei parodontalchirurgischen Eingriffen. Gegenanzeigen: Nicht
anwenden bei schlecht durchblutetem Gewebe, bei Uberempfindlichkeitsreaktionen gegeniiber dem Wirkstoff Methyl-4-hydroxybenzoat, bei erosiv-desquamativen Veranderungen der Mundschleimhaut, bei Wunden
und Geschwiiren oder bei einem der sonstigen Bestandteile. In der Schwangerschaft und Stillzeit nur unter besonderer Vorsicht anwenden. Wechselwirkungen: Chlorhexidinbis(D-gluconat) ist unvertraglich mit Seifen
und anderen anionischen Substanzen. Mit Boraten, Dicarbonaten, Carbonaten, Chloriden, Citraten, Phosphaten und Sulfaten bildet Chlorhexidinbis(D-gluconat) Salze, die auskristallisieren kénnen. Inaktivierung von
Chlorhexidinbis(D-gluconat) durch Saccharose. Deaktivierung des Wirkstoffs durch Polysorbat-80, unlésliche Magnesium-, Zink- und Calciumsalze. Nebenwirkungen: Gelegentlich braunliche Ablagerungen auf der Zunge,
den Zahnoberflachen und an Restaurationen (entfernbar durch abrasive Zahnpasten); Geschmacksbeeintrachtigungen, Taubheitsgefiihl der Zunge, Zungenpapillen, in Einzelfallen auch desquamative Veranderungen
der Mundschleimhaut. Selten Uberempfindlichkeitsreaktionen gegen Chlorhexidinbis(D-gluconat). In Einzelf4llen schwerwiegende allergische Reaktionen nach lokaler Anwendung von Chlorhexidinbis(D-gluconat).

miradent ist exklusiv in Zahnarztpraxen und Apotheken erhiltlich. Weitere Informationen erhalten Sie unter www.miradent.de
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des anzweifelnden Patien-
ten ist es wichtig, auf seine

Gespriach nochmals vor-
sichtig auf das Thema Pro-
phylaxe gelenkt werden.
Genauso sollte beim ableh-

Politur der Zahne mit Fluoriden in Form von Gelen oder Lacken (links) und danach (rechts).

personlichen Wiinsche und
Bediirfnisse einzugehen.
Gezielte Fragen, die an den
Patienten gerichtet werden,
geben diesem das Gefiihl
von Interesse an seiner
Person.

Ebenso erfihrt der Behand-
ler oder die Mitarbeiterin
viel tiber die Denkweise
des Patienten und kann
ihn durch seine Fragen ge-
schickt lenken. Zweifelt der
Patient immer noch an sei-
nem personlichen Nutzen
der Prophylaxe, wird das
Gesprich beendet.

In Folgeterminen des Pa-
tienten kann eventuell das

ANZEIGE

nenden Patienten verfahren
werden.

Nichtjeder Patient ist sofort
oder {iiberhaupt in deut-
schen Praxen fir die Pro-
phylaxe zu begeistern, dies
sollte beachtet werden.

Zielgruppen

Nicht nur das Gesprach
zur Motivation an der Teil-
nahme der Prophylaxe, son-
dern auch der Aufbau und
Ablauf der Prophylaxesit-
zung differiert von Patient
zu Patient. Prophylaxeziel-
gruppen sind Kinder, Ju-
gendliche, Patienten in kie-

LESER
UMFRAGE

Quelle: www.apple.com

DENTALE FACHZEITSCHRIFTEN

1 GEWINNEN!

. —

Leserumfrage Dentale Fachzeitschriften
Studienleitung c/o 0Oemus Media AG,

Tolle Preise warten auf Sie!

Nehmen Sie sich 15 Minuten Zeit und

Unter allen Teilnehmern verlosen wir attraktive

Sie haben keinen Fragebogen erhalten?

Tel.:0341/4.8474-0,Fax:03 41/4 84 74-290

ferorthopédischer Behand-
lung und Erwachsene.

Die Erwachsenen kann man
wiederum unterteilen in wer-

dende Miitter, Implantat-
trager, geriatrische Patien-
ten, karies- und parodonti-
tisgefdhrdete Patienten. Der
Erfolg einer parodontalen
Behandlung kann nur erzielt
werden, wenn man den Pa-
tient zu einer nahezu per-
fekten Mundhygiene er-
zieht und eine dreimonatige
Nachsorge betreibt, die den
Zustand der parodontalen
Gesundheit stabil hilt.

Eine Moglichkeit, Prophy-
laxepatienten fiir die eige-
ne Praxis zu gewinnen, ist
durch die interdisziplindre
Zusammenarbeit z.B. mit
Gynékologen gegeben.

Foto: proDente e.V.

ATMACHEN UNDL/,
TOLLE PREISE "

profitieren Sie auf jeden Fall!

Preise im Wert von ca. 6.000 Euro.

LU-DENT

HolbeinstraBe 29, 04229 Leipzig

E-Mail: s.thieme@oemus-media.de
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Die Zahngesundheit von
werdenden Miittern ist
durch die Hormonumstel-
lung in der Schwanger-

schaft gefdhrdet. Durch die
Erhohung des Hormon-
spiegels nimmt die Ent-
ziindungsbereitschaft des
Zahnfleisches, bei gleicher
Plaquemenge wie vor der
Schwangerschaft, bis zum
Ende der Schwangerschaft
Zu.

In der Individualprophy-
laxe werden die Miitter
iiber die notige intensivere
Zahnpflege und die Uber-
tragung von Streptococcus
mutans auf das Kind infor-
miert. Der Mutter wird ver-
stéandlich, dass ihr personli-
ches Verhalten iiber die ei-
gene Zahngesundheit und
die des Kindes entscheidet.

Personal

Die Ausiibung der Prophy-
laxe wird von geschultem
Personal ausgefiihrt. Hier
werden unterschieden: die
Dentalhygienikerin,
die Zahnmedizinische

fen werden. Eine beruhi-

gende Atmosphédre hilft

Angste abzubauen und

verleiht dem Patienten ein
Wellnessgefiihl.
Prophylaxe-
sitzung

Die Dentalhygienike-
rin oder Prophylaxe-
assistentin holt den Pa-
tienten personlich aus
dem Wartezimmer ab.
Ein herzlicher Emp-
fang und die Frage
nach dem Befinden des
Patienten fithren schon
vor der Behandlung zu
einer positiven Grund-
stimmung des Patien-
ten. Das aktive Benut-
zen des Patientenna-
mens wirkt sich
zudem  positiv
aus. Der Ablauf
der Prophylaxe-
sitzung umfasst die
Entfernung von har-
ten und weichen Be-
lagen, die Politur und
die Fluoridierung
der Zahne. Die zu-
nehmende Verbesse-
rung des Gebisszu-
standes und zahlrei-
che Studien haben
bewiesen, dass die
tdgliche Einnahme

Motivation des Patienten
konnen Schaubilder und
Demonstrationsmodelle he-
rangezogen werden.

Mundhygieneartikel kon-
nen und sollten direkt zum
Verkauf angeboten werden.
Um den Zustand der erwor-
benen Zahngesundheit zu
sichern, werden Recallab-
stinde von drei bis zwolf
Monatenindividuell verein-
bart. Nur eine regelmaéBige
Kontrolle des Patienten und
Reinigung der Z&hne ga-
rantieren den Erfolg, wie
Anfangs des Artikels schon
beschrieben. Die Abstiande
konnen wahrend einer lan-
ger dauernden pradventiven
Betreuung bei entsprechen-
der Patientenmitarbeit ver-
kiirzt oder wahlweise bei

dure Tschackert®

Schiine Zihne neu erleben

von Fluoriden das
Kariesrisiko bis zu
50 % reduziert.

Anstatt der tédglichen Ein-
nahme von Fluoriden kann
in der Prophylaxebehand-
lung in Form von Gelen
oder Lacken Fluoride ver-
wendet werden, welche ei-
nen Schutz wie oben be-
schrieben von drei bis sechs
Monaten bieten. Fluoride
beschleunigen die regel-
méaBige Wiedereinlagerung
von Mineralien. An den Pa-

Konzept ,pure Tschackert®”.

schlechter Mitarbeit ver-
langert werden.

Der ideale Recall ist, wenn
der Patient beim Verlassen
der Praxis sofort einen
neuenTermin fiir die ndchs-
te Prophylaxesitzung aus-
macht. Sollte dies aus wel-
chen Griinden auch immer
nicht gehen, wird dem Pa-
tienten angeboten ihn te-
lefonisch oder postalisch
iber seinen néachsten
Termin zu informieren.

Fachassistentin, die
Zahnmedizinische Pro-
phylaxeassistentin und
die fortgebildete Zahn-
medizinische Fachan-
gestellte.

Diese miissen neben
den fachlichen Fahig-
keiten und manuellem
Geschick auch qualifi-
ziert in der Patienten-
fiihrung sein. Kommu-
nikationsfahigkeit for-
dert das Verhiltnis zum
Patienten, weckt dessen
Interesse an der Pro-
phylaxe und stdrkt
seine Motivation. Orga-
nisationstalent ist ge-
fordert fiir die Vergabe
von Terminen und die Ver-
waltung des Recalls. Durch
das eigenverantwortliche
Arbeiten der Dentalhygie-
nikerin oder Prophylaxe-
assistentin ist eine hohe
Motivation Grundvoraus-
setzung. Der Praxisinhaber
unterliegt in Deutschland
jedoch immer der Auf-
sichtspflicht.

Arbeitsplatz

Je nach rdumlichen Bedin-
gungen der Praxis erfolgt
die Prophylaxe an einem
speziell fiir die Prophyla-
xe konzipierten Stuhl oder
zu bestimmten Zeiten an
einem regulidren klassi-
schen Behandlungsstuhl.
Ist die Einrichtung eines
eigenen Prophylaxezim-
mers moglich, sollte mit
Musik und Bildern an den
Wénden und der Decke ein
Wohlfiihlambiente geschaf-

Sollte es tatsédchlich
einmal der Fall sein,
dass durch die profes-
sionelle Zahnreinigung
nicht ausreichend und
befriedigend das ur-
springliche Lécheln
wiederhergestellt wer-
den kann, bieten wir
unseren Patienten ne-
ben dem Bleichen der
Zahne etwas wirklich
Neues an: Um ein scho-
nes Lacheln wieder her-
vorzuzaubern, gibt es
alsneues Konzept ,,pure

Dr. Steffen G. Tschackert ist Referent fiir verschiedene Zahndrztekam-
mern und Fortbildungsinstitute mit dem Schwerpunkt Prophylaxe.

tienten wird weitergege-
ben, die hédusliche Anwen-
dung in Form von fluori-
dierter Zahnpasta und flu-
oridiertem Speisesalz durch-
zufithren. Eine Unterwei-
sung des Patienten in der
héuslichen Zahnpflege er-
folgt ebenfalls bei Bedarf
in der Prophylaxesitzung.

Hierzu gehoren nicht nur
die Demonstration von
elektrischer oder manuel-
ler Zahnputztechnik, son-
dern auch das praktische
Uben des Patienten unter
Aufsicht. Nur so kénnen
der Dentalhygienikerin
oder Prophylaxeassisten-
tin Fertigkeitsdefizite oder
Schwachstellen auffallen,
die sofort korrigiert wer-
den. Auch die Vorstellung
interdentaler Hilfsmittel
erfolgt, die Auswahl dieser
hingt vom manuellen Ge-
schick und der oralen Situ-
ation des Patienten ab. Zur

Tschackert®.

Dr. Tschackert hat das
perfekte und pure Léi-
cheln nach Deutsch-
land geholt und als erster
Zahnarzt europaweit die
komplette Zertifizierung
des Las Vegas Institue (LVI)
erlangt.

Ein Vorteil zum Beispiel ist,
die Patienten konnen ihr
neues Licheln zum Probe-
tragen sogar mit nach
Hause nehmen.

Mehr Informationen unter:
www. Tschackert.com

38 Adresse

Dr. Steffen G. Tschackert

Praxis fiir Zahnheilkunde
Goethestralie 23

60313 Frankfurt am Main
Tel.:069/2830 30

Fax: 069/28 3060

E-Mail:
dr.tschackert@tschackert.com
www.tschackert.com
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Terminmanagement &
Organisation

Nurwenn die Organisation der
Prophylaxe stimmt, werden
die Patienten sie auch dauer-
haftinAnspruchnehmen.Inei-
ner Zwei-Behandler-Praxis, in
der zwei fortgebildete Prophy-
laxekrifte beschiftigt sind,
bietet sich ein Schichtsystem
an, das Behandlungszeiten
durchgehend von 8 bis 20 Uhr
ermoglicht. Wenn die Prophy-
laxe auchin einer Ein-Behand-
ler-Praxis ein wesentliches
wirtschaftliches  Standbein
werden soll, muss eine andere
Losung gefunden werden, z. B.
durch Angebot von Prophyla-
xeterminen an einzelnen Wo-
chentagen zu verschiedenen
Uhrzeiten. In jedem Fall sollte
die Prophylaxe als eigenstin-
diges medizinisches Behand-
lungsgebiet ausgewiesen wer-
den, z.B. durch Abstellung ei-
ner Praxismitarbeiterin eigens

ANZEIGE

fiir die Prophylaxe, durch Ein-
richtung eines speziellen Pro-
phylaxezimmers und durch
Ausweisen der Prophylaxeter-
mine in einer eigenen Spalte
desTerminbuches.

Was allgemein fiir das Termin-
management in einer Zahn-
arztpraxis gilt, sollte ebenso
auf die Koordination der Pro-
phylaxetermine angewendet
werden: Auch fiir die Prophy-
laxe empfiehlt es sich ndmlich,
Terminblocke  einzurichten.
Um den Patienten die Entschei-
dung, Prophylaxe in Anspruch
zu nehmen, so leicht wie mog-
lich zu machen, sollten die Ter-
mineaufdenTagesablaufderje-
weiligen Patientengruppen ab-
gestimmt werden. Am besten
reserviert das Praxisteam den
friihen Morgen und den spiten
Nachmittag bzw. Abend spe-
ziell fiir berufstétige Patienten.

Warteliste & Informationsfluss
Ein Patient, der tagsiiber er-
reichbar ist und tiiber einen

Ti-Max

I S950L/S950KL/S950SL/S950WL/S950BL

Der Ti-Max S950 ist ein Mehrzweck-Airscaler, der zusammen mit der umfang-
reichen Produktpalette an Aufsatzen flr Airscaler von NSK flr eine breite
Palette an zahnarztlichen Anwendungen geeignet ist. Drei Leistungsstufen
kénnen Uber den NSK Power-Ring angewahlt werden. Der S950 ist fur
Parodontologie, Endodontie, Zahnsteinabtragung und minimalinvasive
Behandlungen geeignet. Bei dem Modell mit Licht (S950L) verbessert

der kreisrunde Lichtstrahl die Sicht auf den Behandlungsbereich. Der

aus massivem Titan gefertigte Airscaler ist leicht und langlebig und

arbeitet darlber hinaus sehr leise. Der S950 kann direkt an die

Turbinenkupplungen von NSK angeschlossen werden.

Beleuchtung

S950 verflgt Uber eine helle,
ringférmige Beleuchtung und
sorgt so fUr klare, schattenfreie
Sicht des Behandlers direkt auf
das Behandlungsgebiet.

Spezifische
Leistungseinstellung

Power-Ring ermdglicht
Einstellung von 3 spezifischen
Leistungsstufen — von der sanf-
ten Minimaleinstellung flr feine
parodontologische MaBnahmen
bis zur Maximalleistung fur
allgemeines Scaling.

Das umfangreiche
Aufsatzsortiment

Die breite Palette von
Aufsatzen bietet eine Vielzahl
klinischer Anwendungs-
moglichkeiten, einschlieBlich
Parodontologie, Endodontie,
Scaling und MI.

‘V Europe

MODELL _ BESTELLCODE €
S950L RV 899,-*
* Verwendbar flir NSK Kupplungen

MODELL
S950KL TN
 Verwendbar flr KaVo® MULTIflex® LUX

BESTELLCODE €

MODELL

S950SL

BESTELLCODE =

m 8

 Vlerwendbar fiir Sirona® Schnellkupplungen

ol JJE

MODELL

S950WL

BESTELLCODE =

T786

MODELL __ BESTELLCODE €
S950BL T784

¢ Verwendbar fiir Bien-Air® Unifix®

kurzfristig frei gewordenen
Termin unterrichtet werden
mochte, sollte in eine Warte-
liste eingetragen werden. Wird
ein Termin wider Erwarten
kurzfristig abgesagt, wird er
den auf der Warteliste einge-
tragenen Patienten gemi8 ih-
rer Reihenfolgetelefonisch an-
geboten. Auf diese Weise las-
sen sich Liicken zwischen den
einzelnen Prophylaxebehand-
lungen systematisch vermei-
den. Es empfiehlt sich hierbei
unbedingt, die Telefonnum-
mern zu erfragen, unter denen
der Patient tagsiiber erreich-
barist.

Fiireinen Zahnarzt,der gerade
erst beginnt, gezielt Prophy-
laxe anzubieten, empfiehlt es
sich, entsprechende Termine
zundchst auf ruhigere Zeiten
zu legen oder wéhrend ldnge-
rer Behandlungen des Zahn-
arztes einzuplanen, da dieser
dannnur ein Behandlungszim-
mer benoétigt. Auf diese Weise
wird ein zeitweiliger Leerlauf
vermieden und die Prophylaxe
kann ohne Hektik allméhlich
aufgebaut werden.
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Patienten erfolgreich beraten

Damit der Patient die Pro-
phylaxeleistung in Anspruch
nimmt, ist es unabdingbar, ihn
von deren Vorteilen zu tiber-
zeugen. Neben der zahnmedizi-
nischen Fachkompetenz zahlt

Diplom-Volkswirtin Dérte Kruse

hier vor allem das kommunika-
tive Geschick der Prophylaxe-
kraft, deren Aufgabe sowohl die
Durchfithrung der professio-
nellen Zahnreinigung als auch
die Aufklarung tiber die richtige
Zahnpflege und die Beratung

' i35
‘ Alle NSK Turbinen, Hand- und Winkelstlicke aus Titan sind thermodesinfizierbar und autoklavierbar.

Bei Fragen wenden Sie sich bitte an Ihren Dental-Fachhéndler in Ihrer Nahe!

WesterbachstraBe 58 D-60489 Frankfurt, Germany
TEL:+49 (0)69 74 22 99 0 FAX:+49 (0)69 74 22 9929 Www.nsk-europe.de

von Patienten zum Thema Pro-
phylaxe ist. Eine gute Kommu-
nikation mit dem Patienten
zeichnet sich dadurch aus, dass
die Prophylaxekraft aus dem
Gesprich ,heraushort”, welche
Erwartungen ein Patient an die

Diplom-Kaufmann Thomas Fischer

Praxis und die Prophylaxebe-
handlung tatsichlich stellt.Von
besonderer Bedeutung ist in der
Beratung das Zusammenspiel
zwischen Prophylaxekraft und
Zahnarzt.Letzterer sollte, wah-
rend er die Mundsituation mit
seinem Patienten bespricht, auf
etwaige Schwachstellen, Risi-
ken und den Sinn von Vorsor-
gemalnahmen eingehen. Zeigt
sich der Patient daraufhin an
einer Prophylaxebehandlung
interessiert, tibergibt der Zahn-
arzt das Gespréch an seine Mit-
arbeiterin: ,Frau XY wird Sie
jetzt ausfiihrlich tiber die Pro-
phylaxe beraten.“ Er weist die
Prophylaxekraft damit vor dem
Patienten als kompetente An-
sprechpartnerin und Spezialis-
tin aus. Diese sollte nun die Vor-
teileder Pravention ausfiihrlich
und verstidndlich darstellen,
Anschauungsmaterial hinzu-
ziehen und einen Termin mit
dem Patienten vereinbaren.

Die Kostenfrage
Erfreulicherweise sind sich im-
mer mehr Patienten der Tatsa-
che bewusst, dass sie sich an
vielen zahnirztlichen Leistun-
gen mittlerweile finanziell be-
teiligen miissen. Dennoch blei-
ben die Behandlungskosten -
auch bei der Prophylaxe - ein
sensiblesThema. Es kommt da-
bei besonders auf Transparenz
an: Der Patient sollte von Be-
ginn an iber die Kosten der
Prophylaxe aufgeklirt werden.
Wird der Preis zu spét genannt,
etwa wenn der Patient bereits
seinen ersten Termin wahr-
nimmt, liegt es nahe, dass sich
der Patient ,iiber den Tisch ge-
zogen“ fiihlt und das Vertrau-
ensverhéltnis zwischen Arzt
und Patient beeintrachtigt wird.
Die Abrechnung von Prophy-
laxeleistungen folgt keiner
standardisierten Regelung, da
die Preise je nach Praxisstand-
ort unterschiedlich ausfallen.
Es kommt darauf an, den Pa-
tienten durch Qualitét zu tiber-
zeugen und ihm ein Angebot
iiber eine umfassende Prophy-
laxeleistung zu unterbreiten.
Diese sollte neben der Kklas-
sischen Zahnsteinentfernung
die griindliche Reinigung der
Zahnzwischenrdume mit spe-
ziellen Handinstrumenten, Air-
Flow, Politur der Glattflachen,
Fluoridierung und gezielte
Anweisungen zur héuslichen
Pflege beinhalten.

Kontinuitit durch Recall

Damit Prophylaxebehandlun-
gen einen dauerhaften medizi-
nischen Erfolg haben, muss der
Patient sie in regelméBigen
Zeitabstdnden wahrnehmen.
Fiir die Zahnarztpraxis bedeu-
tet das, dass sie den Patienten
ebenso regelmiBig benach-

www.pn-aktuell.de

richtigt, um einen neuen Pro-
phylaxetermin zu vereinbaren.
Patientenwiinsche hinsichtlich
der Art der Benachrichtigung —
ob telefonisch oder schriftlich —
sollten respektiert werden. Es
empfiehlt sich aber, den Patien-
ten als erstes telefonisch zu
kontaktieren, um sofort einen
Termin vereinbaren zu konnen.
Der organisatorische Aufwand
eines solchen Prophylaxekon-
zeptes mit Recall wird sich lang-
fristig auszahlen. Das Engage-
ment von Zahndirzten, ihrer
Klientel lebenslang zu gesun-
den Zidhnen zu verhelfen, wird
den Wunsch vieler Patienten
nach zahnmedizinischer Qua-
litat und Asthetik zunehmend
verstarken und dadurch zu ei-
nem effizienten Instrument zur
Patientenbindung werden.

Anforderungen ans Personal
Eine Grundvoraussetzung fiir
die optimale Durchfiihrung der
Prophylaxe ist neben einem
effektiven Zusammenspiel des
Praxisteams die Qualifikation
der Prophylaxekraft. Ziel sollte
es sein, dass die betreffenden
Mitarbeiterinnen eigenstdndig
arbeiten und sich in ihrem Be-
ruf weiterentwickeln konnen.
Ein Zahnarzt, der die Prophy-
laxe in seiner Praxis einfiihren
oder ausbauen mochte, sollte
daher priifen, ob eine seiner bis-
herigen Mitarbeiterinnen fiir
diesen Posten infrage kommt
oder ob eine Neueinstellung
notwendig ist. Erfahrungsge-
mab greifen Zahnérzte, die ge-
rade mit der Integration der
Prophylaxe in ihre Praxis be-
ginnen, lieber auf eine Mitar-
beiterin aus dem bestehenden
Team zuriick, die - falls noch
nicht ausreichend qualifiziert —
fortgebildet wird. Allerdings
sollte beachtet werden, dass
diese Mitarbeiterin fiir Tatig-
keiten an der Rezeption und in
der Stuhlassistenz kiinftig wei-
testgehend ausfallen wird.
Deshalb gilt es in jedem Fall zu
kléren, ob die Praxis iiber aus-
reichende personelle Kapazité-
ten verfiigt. Sobald diese Frage
allerdings geklart ist, sollten
die Mitarbeiterinnen, denen die
Durchfiihrung der Prophylaxe
ibertragen wird, aber unbe-
dingt in Schulungen professio-
nell auf ihre kiinftigen Aufga-
ben vorbereitet werden.

Fazit und Ausblick
Nachhaltige Prophylaxe ist
heute ein mafigeblicher Faktor
zur  Gesunderhaltung von
Zahnfleisch und Zdhnen. Des-
halb ist eine umfassende und
nutzenorientierte Aufklarung
fir den Patienten besonders
wichtig. Die Erfahrung zeigt,
dassdiemeisten aktiven Patien-
ten einer Zahnarztpraxis — eine
professionelle  Organisation
der Prophylaxe und eine kom-
petente Beratung vorausge-
setzt-sich fiir eine Prophylaxe-
behandlung entscheiden. Ge-
lingt es, die drei Schliisselfakto-
ren Organisation, Kommunika-
tion und Motivation zu optimie-
ren, kann die Prophylaxe er-
folgreich als Instrument zur
Bindung von Patienten genutzt
und zum finanziellen Stand-
bein ausgebaut werden.
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3 PRAXISMANAGEMENT

Die Bedeutung der Kérpersprache im Mitarbeitergesprach

Nonverbale Signale - Wenn Korper (miteinander) sprechen

»Wir konnen nicht nicht kommunizieren“: Das gefliigelte Wort des Kommunikationspsychologen Paul Watzlawick verweist auf die Tatsache, dass wir
zu nur 7 Prozent iiber den Inhalt des gesprochenen Wortes wirken, die Stimme macht immerhin 38 Prozent aus. Zu 55 Prozent jedoch entscheidet die
Korpersprache iiber unsere Wirkung auf andere Menschen - die Zahlen gehen auf Untersuchungen des Psychologen Albert Mehrabian zuriick. Wenn
der Parodontologe im Mitarbeitergesprich seine Ziele erreichen will, sollte er die lautlose Beredsamkeit der nonverbalen Kommunikation nutzen.

Der Korper des Parodon-
tologen spricht

Wenn der Parodontologe eine
Mitarbeiterin lobt, Kritisiert,
oder motiviert, kurz: mit ihr

Dies bedeutet: Die Einstellung
ist entscheidend. Wer zum Bei-
spiel mitarbeiter- und 16sungs-
orientiert kritisieren will, wird
dies automatisch auch durch
seine Korpersprache kom-

munizieren. Wer

Die Korpersprache vermittelt ganz entscheidende Signale an das Gegentiber
und legt so den Grundstein der Kommunikation —bewusst oder unbewusst!

spricht, ist die Korpersprache
genau so wichtig wie der In-
halt seiner Formulierungen.
Denn die Signale, die er be-
wusst oder unbewusst durch
seine duBere Erscheinung und
durch seine Korpersprache
aussendet,werden von der Ge-
spriachspartnerin als Teil sei-
ner Botschaft gedeutet. Durch
seine Korpersprache ver-

Auchdie Gestik, alsodie Verwendung von Handen und Armen, kann Bénde
sprechen. Freie Handhaltungen und ausgeladene Gesten zeugen von
Handlungsbereitschaft und Offenheit.

mittelt er entscheidende Sig-
nale beziiglich seines Selbst-
wertgefiihls und seiner Selbst-
einschitzung, des Inhaltes
seiner Worte und seiner Ein-
stellung zur Mitarbeiterin.

Im besten Fall stimmen Laut-
und Korpersprache {iberein.
Denn dann wirkt der Parodon-
tologe authentisch und glaub-
wiirdig. Je harmonischer Bot-
schaftund koérpersprachlicher
Ausdruck zusammenpassen,
desto eher wird er seine Mit-
arbeiterin iiberzeugen, ihrVer-
trauen gewinnen oder im Ge-
sprich seine Ziele erreichen.

—

allerdings mitteilt,
er wolle mit der
Dentalhygienike-
rin gemeinsam
eine Losung fin-
den, sie in Wirk-
lichkeit jedoch
am liebsten nie-
derbriillen wiirde,
weil er sich so
uber sie é&rgert,
den wird seine
Korpersprache
verraten: Der Kor-
per liigt nicht.

Der Parodonto-
loge kann nonver-
bale Signale ganz
bewusst  einset-
zen, um den Ge-
spréachsverlauf zu
steuern: Durch ei-
ne offensiv ein-
gesetzte Korper-
sprache gibt er
zu verstehen: ,Ich
bin offen fiir das Gespréch, ich
mochte mich auf dich einlas-
sen und dir mit Sympathie
begegnen.”“ Mit Signalen wie
Kopfnicken kann er seine ver-
balen AuRerungen bekrafti-
gen und der Gespréchspart-
nerin zeigen, was er von ih-
ren Worten hélt (Ablehnung,

——

Skepsis, Zustimmung, Be-
geisterung). Kopfnicken oder
Kopfschiitteln
etwa driicken
Zustimmung oder

Ablehnung aus.
Wichtig ist vor al-
lem der Blick-
kontakt: Mit ihm
stellt er eine Ver-
bindung zur Mit-
arbeiterin her -
das ist in prob-
lematischen Ge-
spréachssituatio-
nen von beson-
derer Bedeutung.
Die lautlose Be-
redsamkeit  des
Parodontologen
spielt auch bei der
Gespréachseroff-
nung eine Rolle.
Denn dann tasten
sich die Korper
der Gesprichsbe-
teiligten — im bildlichen Sinne -
ab; Zahnarzt und Mitarbeite-
rin versuchen zu interpretie-
ren, was der andere beabsich-
tigt. In dieser Phase gilt: Worte
werden auf die Goldwaage ge-
legt und dahingehend iiber-
priift, was sie ,wirklich“ mei-
nen. Die Mitarbeiterin wird
den Chef genau beobachten,
um etwa im Kritikgesprédch zu
erkennen, was er vorhat, und
ihre Gespréchsstrategie ent-
sprechend ausrichten.

Die Korpersprache ist ent-
wicklungsgeschichtlich alter
als die Begriffssprache, mit

diesem Kommunikationsme-
dium driicken wir zu einem
groBen Teil unsere Gefiihle
aus. Gefiihle zu interpretieren,
ist immer schwierig. Wenn ein
Parodontologe aber weif3, dass
die Mitarbeiterin seine non-
verbalen AuBerungen genau
unter die Lupe nehmen wird,
tut er gut daran, seine Korper-
sprache zu kontrollieren.

Allerdings sollte der Paro-
dontologe die ,Vokabeln“ der

Korpersprache nicht einstu-
dieren, denn dariiber wiirde
er seine Authentizitidt einbii-
Ben.Vielmehr muss sie im Ein-
klang mit der Gesamtperson-
lichkeit weiterentwickelt wer-
den. Die Aussendung korper-
sprachlicher Signale darf nie
zum Selbstzweck geraten -
ansonsten iiben sie eine mani-
pulierende Wirkung aus: Die
Mitarbeiterin bemerkt dies
und ist verstimmt.

2 Praxismanagement_9

Der Korper der
Mitarbeiterin spricht

Die nonverbalen Signale, die
Gestik und Mimik der Mit-
arbeiterin geben dem Paro-
dontologen gleich in meh-
rerer Hinsicht Aufschluss:
Wenn das verbale Verhalten
mit dem nonverbalen {iiber-
einstimmt, kann er davon
ausgehen, dass sie auch
denkt, was sie sagt.

Bei Abweichungen kann in
der Regel das nonverbale
Verhalten als aussagekrafti-
gerbewertet werden -wir kon-
nenunsere Korpersprache nur
zu einem gewissen Teil aktiv
lenken, auf die Gestaltung des
gesprochenen Wortes haben
wir gréfleren bewussten Ein-
fluss. Die Assistentin, die vom
Chef kritisiert wird und verbal
der Berechtigung der Kritik
zustimmt, deren Korperspra-
che jedoch ein anderes Lied
singt, ist mit hoher Wahr-
scheinlichkeit ganz und gar
nicht mit den kritischen AuRe-
rungen einverstanden.

Am nonverbalen Verhalten er-
kennt man also deutlich, in
welcher Stimmung sich die

Fortsetzung auf Seite 10
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Mitarbeiterin befindet und
welche Einstellung sie ihm
gegeniiber hat.

Die Auslegung eines korper-
sprachlichen Signals ist im-
mer abhédngig vom Kontext

I Info

den. Es muss vielmehr stets
im Zusammenhang mit dem
gesprochenen Wort und weite-
ren nonverbalen AuBerungen
gesehen werden.

Grundsiétzlich gilt: Vorsicht ist
immer geboten, wenn sich kor-
persprachliche Signale wider-

Die wichtigsten Aspekte der Korpersprache

m» sehrwichtig: Nonverbale Signale nie einzelninterpretieren, sondernimmerim
Verbund mit weiteren korpersprachlichen und verbalen AuRerungen

> konkrete Kommunikationssituation beriicksichtigen

> nonverbale Signale geben Aufschluss tiber Gefiihlslage

m fiir die eigene Kdrpersprache sensibilisieren und kontrollierte Kérpersprache

einsetzen

m (Jbereinstimmung zwischen verbalen und nonverbalen Signalen anstreben

und so authentisch wirken

m (Jbereinstimmung gelingt, wenn Einstellung gegentiber Gesprachspartnerin

und Redeinhalt stimmig sind

e auf Mimik, Gestik und Kérperhaltung der Mitarbeiterin achten
e \/orsicht bei Widerspruch zwischen kdrpersprachlichen Signalen

und der konkreten Situation;
zudem darf nicht ein einzelnes
Signal allein zur Interpreta-
tion der Verfassung der Mit-
arbeiterin herangezogen wer-

ANZEIGE

sprechen, etwa der freund-
liche Gesichtsausdruck und
die unruhigen, aneinander ge-
pressten Beine, die einladende
Handbewegung und das ge-
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Die Augen sind das Tor zur Seele — denn sie kdnnen nicht liigen. Ein offener Blick sagt mehr als viele Worte und
lasst auf Aufrichtigkeit und Achtung schlieBen. Das erzeugt Vertrauen.

quélte, gestellt wirkende ,,Por-
trat-Lacheln® - die Freund-
lichkeit kann vorgetduscht
sein. Zahnérzte, die die Kor-
persprache ihrer Mitarbei-
terinnen angemessen ent-
schliisseln“ und ihre verbalen
AuBerungen durch die ent-
sprechende  Korpersprache
unterstiitzen mochten, sollten
sich also ein korpersprachli-
ches Grundlagenwissen an-
eignen.

Die Augen als Spiegel
der Seele - die Mimik

Das Gesicht ist das aus-
drucksstiarkste Instrument
der Korpersprache, mit ihm
spiegelt natiirlich auch die
Mitarbeiterin ihre Empfin-
dungen. Ein chinesisches
Sprichwort lautet: ,Wer kein
freundliches Gesicht hat, soll
auch kein Geschift eroffnen”
- je freundlicher der Ge-
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biologisch physikalische

sichtsausdruck, desto grofer
der Sympathiefaktor.
Gemeinsam mit einem L&-
cheln oder Lachen prédgen die
Augen den Gesichtsaudruck.
Wir kénnen zwar unsere Ge-
sichtsmuskeln beherrschen -
bei den Augen ist dies nicht
moglich: Die Augen sagen,
was sie wollen. Der Parodon-
tologe sollte im Mitarbeiter-
gesprich auf die Augen der
Gespréachspartnerin achten:
Weichen sie aus? Dann
koénnte dies Verlegenheit,
mangelndes Selbstbewusst-
sein oder Desinteresse be-
deuten. Schaut sie dem Chef
gerade in die Augen, lasst
dies auf Ehrlichkeit und In-
teresse schlieflen.

Zu den mimischen Signalen
gehort zudem die Kopfhal-
tung: Eine aufrechte und ru-
hige Kopfhaltung signalisiert
Selbstbewusstsein. Der leicht
schrig gehaltene Kopf zeigt
an: ,Ich hore dir aufmerksam
zu, ich bin ganz Ohr.“ Ubri-
gens: Mit dieser Mimik unter-
stiitzt der Parodontologe das
sowichtige ,aktive Zuhoren“,
mit dem die Bereitschaft und
Fahigkeit gemeint ist, sich
aufmerksam mit der Mit-
arbeiterin auseinander zu
setzen.

Wohin mit den Hinden? -
die Gestik

Mit der Gestik sind die Bewe-
gungen der Hinde und Arme
gemeint, mit denen die Mit-
arbeiterin das gesprochene
Wort unterstiitzt: Eine ausge-
pragte Gestik ldsst auf eine
hohe Eigenmotivation und
auf Engagement schlieBen —
die Gesprichspartnerin geht
ganz in ihren Zielen auf, sie ist
mit Herz und Verstand betei-
ligt, mit Leib und Seele dabei.
Eine Mitarbeiterin, die beredt
von den Zielen berichtet, die
sie sich gesetzt hat, und ihre
Ausfiihrungen durch eine
ausladende Gestik untermau-
ert, freut sich geradezu darauf,
die Ziele durch konkrete Ak-
tionen umzusetzen.

Eine offene Handhaltung und
klare, deutliche Gesten bedeu-
ten Offenheit (,Ich habe nichts
zu verbergen®), verschrinkte
Arme hingegen Unsicherheit.
Wer seine Fingerspitzen an-
einander legt, ist hoch kon-
zentriert.

Legt die Mitarbeiterin die
Hand an die Stirn, zeugt dies
von Nachdenklichkeit — oder
aber sie ist reichlich genervt.
Gesichtsberiihrungen wie
Wangenreiben, Kinnstrei-
cheln, Nasenzupfen oder
Mundverdecken weisen auf
eine starke Spannung hin -
eventuell unternimmt die Ge-
sprachspartnerin einen Té&u-
schungsversuch.

Die Mitarbeiterin setzt die
Brille héufig auf und ab: An-
scheinend ist sie sehr nervos.
Auch die Interpretation der
Gesten féllt nicht immer
leicht. Wenn der Parodonto-
loge der Mitarbeiterin die
Hand auf die Schulter legt,
kann dies ein Vertrauensbe-
weis oder gar eine freund-
schaftliche Beriithrung sein —
oder eine Geste der Macht-
demonstration. Und wenn die
Angestellte dem Chef so be-
gegnet, wird dies wohl in aller
Regel als Affront betrachtet
werden. Der Zahnarzt darf
mithin nie einzelne Gesten mit
bestimmten Interpretations-
mustern unterlegen.

Zudem sollte er auf die Kor-
perhaltung seiner Mitarbeite-
rin achten: Die gerade und ru-

hige Korperhaltung driickt
Standfestigkeit und Zielorien-
tierung aus. Die ,aufrechte®
Haltung signalisiert augenfal-
lig die innere Verfassung, sie
deutet auf Selbstsicherheit
und Kompetenz hin. Wer sich
hingegen ,héngen ldsst“ oder
in seinem Stuhl in sich selbst
zusammensinkt, ist wahr-
scheinlich wirklich am Boden
zerstort.

2 Kurzvita

Michael Letter

5Medical Management-Inhaber Mi-
chael Letter ist Medical Consultant,
Berater und Coach. Er ist Experte fiir
Einstellungs- und Umsetzungstrai-
nings sowie Einzelcoachings fiir Kie-
ferorthopaden, Zahnarzte, Kliniken,
Dentallaboratorien und Praxen. Zu
seinen Kernkompetenzen gehdren
die interaktive Kommunikation, Kon-
flikt- und Mentalmanagement, Qua-
litdttsmanagement  (Qualitatsma-
nagement-Auditor mit Ausbildung
beim TUV Siid 2005) sowie die Pro-
zessoptimierung. Michael Letter legt
groen Wert auf die personliche
Weiterbildung und nimmt regelma-
Rig an Trainerfortbildungen teil. Er
hat im Jahr 2003 die Zertifizierung
zum ,Certified Business Coach” von
der Offiziellen Qualitatsgemein-
schaft internationaler Wirtschafts-
trainer und Berater e.V. erhalten.

Karin Letter

Medical Managerin Karin Letter ist
examinierte Arzthelferin und beglei-
tet die Mitarbeiter und Fiihrungs-
kréfte in Praxen, Dentallaboratorien
und Kliniken auf dem Weg zu einem
modernen Praxismanagement. Die
Themen Personalfiihrung, Praxisor-
ganisation, Praxisanalysen, Qua-
litdtsmanagement  (Qualitdtsmana-
gementbeauftragte nach Ausbildung
beim TUV Stid 2005) sowie Privat- und
Sonderleistungen zdhlen zu ihren
Schwerpunktbereichen. Die Medical
Managerin absolviert ihre Tatigkeit
am ,Pointof Sales”: Sie schultdie As-
sistentinnen in der Praxis und beglei-
tet das Team und die Kieferorthopa-
den oder Arzte bei der Umsetzung.
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B EUROPERIO-NEWS

Implantologie der Trend ...

Fortsetzung von Seite 1 entsprechende Resonanz bei
den Tagungsteilnehmern, lie-
Ben sich vor allem drei Haupt-

trends beobachten: Zum ei-

Warf man einen Blick auf
die Vortragsthemen sowie die

Der Eingang zur Halle 10 des IFEMA Convention Centers Madrid, in welchem die diesjahrige Tagung
stattfand.

nen natiirlich die
Implantologie.
Standen hier The-
men wie ,Perio-
dontal therapy
versus implant
positioning® (Prof.
Dr. Maurizio S.
Tonetti, USA)
oder ,Decision
making in perio-
dontal practice:
implant or perio-
dontal treatment”
(Prof. Dr. Maria-
no Sanz,Spanien)
auf dem Plan, wa-
ren die R&ume
stets mehr als
gut gefiillt. Leider
hatten die Orga-
nisatoren bei der
Raumvergabe
nicht immer ein
gliickliches Hénd-
chen bewiesen.
Waihrend den we-

Aufrund 14.000 m? Flache konnten sich die interessierten Messebesucher
tiber Neuheiten der Industriefirmen informieren.

Am Abend des ersten Kongresstages lud die Industrie zu einem sichtlich gut besuchten Empfang in die
Ausstellungshalle.

niger besuchten Vortrdgen
meist groBere Riume zuge-
wiesen waren, mussten die
Besucher thematisch brisan-
terer Beitrdge auf Grund oft
kleinerer R&aumlichkeiten
des Ofteren stehen oder
dringten sich in den Géngen.
Einen weiterenTrend der dies-
jéhrigen Europerio stellte si-
cherlich die Asthetik dar. Ob
im oberen Frontzahnbereich
oder in Verbindung mit Im-
plantaten (z.B. ,Implants in
the compromised aesthetic
zone: materials, techniques,
decisions“ (Prof. Dr. Moshe
Goldstein, Israel), ,,Predictab-
le aesthetics in the full arch
immediate loading patient”
(Prof. Dr. Tiziano Testori, Ita-
lien) — auf dsthetische Losun-
gen wird grolen Wert gelegt.

Neben der Implantologie und
Asthetik stand jedoch auch
die klassische Parodontalthe-
rapie sowie der zunehmende
Trend zur regenerativen PA-
Therapie im Mittelpunkt des
Interesses der Kongressteil-
nehmer. So stellte man sich

hier in den Vortridgen zum
einen der Frage, inwieweit
die traditionelle Parodontal-
therapie auch in Zukunft
noch sinnvoll ist bzw. unter-
suchte man zum anderen, in-

2 Europerio-News/Kongresse_11

controlled clinical trial“ (Prof.
Dr. Andreas Stavropoulos
und Prof. Dr. Thorkild Kar-
ring, Ddnemark) oder ,Rege-
nerative periodontal therapy
with tutodent chips and tu-

Wit

Leider waren die Vortragsraume nicht immer optimal gewahlt. So brachte man thematisch brisantere
Vortrage meist in kleineren Salen unter, sodass diese die zahlreichen Besucher gar nicht fassen konn-
ten. Weniger gut besuchte Vortrage fanden hingegen in groRen Rdumlichkeiten statt.

wieweit regenerative Thera-
pieansétze, wie z. B. gefiihrte
Gewebsreaktionen, zum Er-
halt parodontal geschadigter
Zdhne beitragen kénnen, z. B.
»,Guided tissue regeneration
in combination with deprot-
einized bovine bone. 6-years
results from a randomized

todent membrane® (Dr. Gio-
vanni C. Chiantella et al.).

Pressekonferenz

Im Rahmen einer von der
Firma GABA organisierten
Pressekonferenz am zweiten
Kongresstag widmeten sich

drei nicht nur namentlich be-
kannte, sondern fachlich welt-
weit hoch anerkannte Wissen-
schaftler dem Thema Implan-
tate und bakterielle Infek-
tionen. So stellte Prof. Dr.
Mariano Sanz in seinem Vor-
trag ,Implants or periodontal
treatment - benefits or risks®
eingangs die Frage, was nun
besser sei — parodontal ge-
schadigte Zdhne zu erhalten
oder diese zu entfernen und
Implantate zu setzen. Prof. Dr.
Maurizio Tonetti stellte in sei-
nem Vortrag ,Pathology and
bacterial infections around
teeth and dental implants® di-
verse Studien vor, die nachwei-
sen, dass die meisten Formen
von Parodontitis heutzutage
erfolgreich behandelt werden
konnen, wenn der Behandler
erste Anzeichen richtig zu
deuten weif3 und eine entspre-
chend frithe Diagnose erstellt.
Kommt es dennoch zum Zahn-
verlust, kann dem Patienten
zwar mit Zahnimplantaten
geholfen werden, jedoch soll-
te der Zeitpunkt der Verwen-
dung dieser so lang wie mog-
lich hinausgezogert werden.

Fortsetzung auf Seite 12

B Wie schitzen Sie person-
lich die diesjahrige Europerio
in Madrid ein?

Die Europerio ist traditionell
natiirlich eine sehr interes-
sante Veranstaltung, weil sie
auch nicht jedes Jahr statt-
findet. Hier in Madrid haben
sich die Organisatoren erfolg-
reich darum bemiiht, wirklich
die Top-Referenten zu prasen-
tieren. Und ich sehe im Pro-
gramm genau die Verkniipfun-
gen zwischen der Parodonto-
logie und der Implantologie.
Fir mich ist es mittlerweile
schon fast ein Muss, solche
Veranstaltungen zu besuchen.
Ich habe gehort, der Veran-
stalter rechnet mit 5.000 Teil-
nehmern. Das zeugt natiirlich
von einer hervorragenden Vor-
bereitung und natiirlich muss
auch das Programm attraktiv
sein, um diese Teilnehmerzahl
anzulocken. Die vergangene
Europerio in Berlin war auch
schon nicht schlecht. Aber
hier in Madrid sind die Bedin-
gungen noch etwas besser.

2 Wo sehen Sie die Schnitt-
stelle BDIZ EDI - Parodonto-
logen?

Nun, im BDIZ EDI sind alle
implantologisch tatigen Zahn-
drzte organisiert. Meistens
sind das Zahnérzte, die in ih-
ren Praxen auch andere Dinge
tun, z.B. Parodontologie, die
aber dennoch implantologisch
téatig sind. In den vergange-
nen 20 Jahren waren Parodon-
tologie und Implantologie die
innovativsten Felder innerhalb
der Zahnmedizin, wenn man
die Trends betrachtet: Memb-
ranen, Knochenersatzmateri-
alien; was alles begonnen und

was wieder verlassen wurde,
und schliefilich der Trend zu-
riick zu den traditionelleren
Techniken in der Parodontolo-
gie.Wo die Schnittstelle der bei-
den Disziplinen ist, liegt doch

nem anderen Blatt. Auch
heute schon gehen die moder-
nen parodontologischen Be-
handlungen weit iiber das
hinaus, was die 400er-Positi-
onen der GOZ abdecken, erst

LFiruns als europdischen Verband ist es wichtig, sich hier auf dem Markt zu zeigen”, so BDIZ EDI-Pra-
sident Christian Berger im PN-Interview bei der Europerio in Madrid.

auf der Hand: Die Zahnérzte
kiimmern sich um die Verbin-
dungsstellen zwischen Zahn
und Knochen und Zahnfleisch.
Und in der Implantologie geht
es um die Verbindungsstellen
zwischen den Implantaten und
der Gingiva und dem Knochen!

B Wenn Sie die jiingsten be-
rufs- und gesundheitspoliti-
schen Entwicklungen beo-
bachten, lohnt sich Parodon-
tologie dann tiberhaupt noch?
Parodontologie lohnt sich in
Zukunft immer mehr und
lohnt sich auch fiir die Patien-
ten, weil die Parodontologie
verhindert, dass Ziahne durch
Implantate ersetzt werden
miissen. Ob sich die Patienten
die Parodontologie nur leisten
wollen, wenn ihre Kranken-
kassen die Behandlung zu
100 % bezahlen, steht auf ei-

recht iiber das, was in der Ver-
tragszahnheilkunde fiir PA-
Behandlungen bezahlt wird.
Die Gebiihrenordnung fiir
Zahnérzte ist mehr als 18
Jahre alt und was heute in den
kassenzahndérztlichen Vertra-
gen als Leistung steht, ist im
Grunde Parodontologie von
gestern. Die modernen Tech-
niken muss der Privatpatient
wie auch der Kassenpatient
eigentlich mit den Zahnérz-
ten vereinbaren. Doch im Ver-
gleich zu sonst notwendigen
Behandlungen und Techniken
spart der Patient, wenn er im
Bereich der Parodontologie
seinen Geldbeutel ein biss-
chen aufmacht, sehr viel.

B Wie lange ist mit parodon-
tologischen Mafinahmen der
Erhalt von Zdhnen sinnvoll?
Wann ist es sinnvoller, den

»,Die Organisatoren haben sich erfolgreich darum be-
miiht, wirklich die Top-Referenten zu prasentieren

Christian Berger, Prasident des Bundesverbandes der implantologisch tidtigen Zahnérzte in Europa
(BDIZ EDI),iiber eine hervorragend organisierte Europerio sowieTrends innerhalb der Zahnmedizin.

Zahn zu ziehen? Das ist ja im
Moment eine groBe Diskus-
sion ...

... in der Tat, das ist ja schon
Thema ganzer Kongresse.
Man kann natiirlich Parodon-
tologie oder Zahnerhalt sehr
weit treiben. Ich denke, dass
man strategische Pfeiler, wann
immer moglich, erhalten soll-
te. Das heifit, Zdhne gerade
dort zu erhalten, wo — wenn
der Zahn verloren geht — sehr
schnell sehr viel Knochen ab-
gebaut wird. Das Implantat
ist der beste Ersatz fiir den
natiirlichen Zahn, aber eben
erst dann, wenn der natiir-
lich Zahn fehlt. Umgekehrt
wird heute sicherlich bei tie-
fen Zahnfleischtaschen oder
mehrwandigen Defekten die
Indikation fiir Zahnentfer-
nung umso leichter gestellt,
je sicherer die Implantationen
und Augmentationen ange-
wendet werden. Da sind wir
ja seit Jahrzehnten auf einer
konstant hohen Erfolgsrate.

BN Werden Sie als européi-
ischer Verband hier auf der
Europerio wahrgenommen?

Ja, iberraschend gut. Das ist
das erste Mal, dass wir als
europdischer Verband nur mit
englischsprachigen Materia-
lien und im Ausland auf einer
solchen Veranstaltung auftre-
ten. Die letzte Europerio war
ja in Deutschland. Da ist das
natiirlich auch ein ganz ande-
res Publikum. Hier in Madrid
sind, soweit ich weil3, von den
5.000 Besuchernnur 300 Deut-
sche vertreten. Insofern ist es
umso wichtiger fiir uns als eu-
ropéischer Verband, sich hier
auf dem Markt zu zeigen. mn
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Abschlieend setzte Prof. Dr.
Tord Berglundh wihrend sei-
nes Vortrags ,,Are dental im-
plants for life?“ den Fokus auf
mogliche biologische Komp-

Nochmals ein Eindruck von der Industrieausstellung.

likationen bei der Implantat-
behandlung.

Industrieausstellung

Selbstverstdndlich konnten
sich auch zur Madrider Euro-
perio zahlreiche Dentalher-
steller prasentieren und dem
Tagungspublikum ihre Pro-
duktinnovationen vorstellen.
So nutzten 150 Firmen die
insgesamt 14.000 m? grofie
Ausstellungsflache, um nicht
nur neueste Ergebnisse ihrer
Forschungs- und Entwick-
lungsabteilung zu zeigen,
sondern natiirlich auch das
Gespriach bzw. den Erfah-
rungsaustausch mit Anwen-
dern bereits am Markt be-
findlicher Produkte am Stand
zu suchen.

Regeneration

Im Bereich der Regeneration
stellte beispielsweise die
Firma Geistlich Biomaterials
ihr neues Produkt Bio-Oss®
vor, welches trotz reduziertem
Knochenangebot das Einbrin-
gen von festsitzenden Zahn-
implantaten ermoglicht. Von
der Straumann GmbH wurde
den Messebesuchern z. B. das
neue Straumann® Emdogain
PLUS, eine Produktkombina-
tion, bestehend aus Emdogain
und dem Knochenersatzmate-
rial Straumann® Bone Cera-
mic, prasentiert. Die Firma 3i
Implant Innovations konnte
mit der Membran OSSIX™
PLUS, einer Weiterentwick-
lung der bisherigen OSSIX™
Membran, ebenfalls auf ein
neues Produkt in diesem Be-
reich verweisen. So zeichnet
sich die OSSIX™ PLUS

weitere Produktinnovationen
der diesjidhrigen Europerio
stehen. Daher kann diese
kurze Ubersicht lediglich als
ein kleiner Ausschnitt der
doch immensen Industrie-
messe betrachtet werden.

Implantologie

Nattirlich war der Trend Im-
plantologie auch im Rahmen
der Industriemesse deutlich
zu spiiren. So waren beispiels-
weise mehrere Anbieter nicht
nur mit bewéhrten, sondern

care zu verweisen, welche bei-
spielsweise durch seine mit
dem Biomaterial TiUnite™ be-
schichteten Implantate einer
der wegweisenden Marktfiih-
rer ist. Zwar bereits im ver-
gangenen Jahr eingefiihrt, je-
doch deshalb nicht minder
interessant an dieser Stelle zu
nennen, ist das NobelGuide™-
Konzept gleicher Firma, wel-
ches auch zur Europerio wie-
der zahlreiche Besucher an den
Stand lockte. Mit diesem Kon-
zeptist es dem Behandler mog-
lich, die gesamte Implantatbe-
handlung mithilfe der Procera®-
Software (inklusive Anzahl
und Linge der Implantate so-
wie des Insertionswinkels) zu
planen und die Implantate
nach Fertigung dem Patienten
mithilfe einer OP-Schablone
duBerst genau einzusetzen.

Von 3i wurde unter anderem
das neue Implantatsystem
Certain® PREVAIL™ Straight
vorgestellt, mit welchem auch
bei Platzproblemen eine opti-
male Losung angeboten wer-
den kann. Am DENTSPLY
Friadent-Stand konnte sich
der interessierte Messebesu-
cher z. B. iber deren hochwer-
tige Implantatsysteme XiVE®,
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4 Statement

.Die Europerio hier in Madrid ist meiner Meinung nach
der bisher grote, warmste und schénste Kongress. So
sind meines Wissens nach tiber 5.000 Teilnehmer ange-
reist, was die bisherigen Europerio-Tagungen absolut
sprengen diirfte. Ich hatte das Vergniigen, alle bisherigen
Europerio-Tagungen besuchen zu kdnnen, jede hatte ihr be-

sonderes Profil. Die Qualitdt der Beitrage warimmer hoch.
Was die Trends der diesjahrigen Tagung angeht, ist dies
eindeutigdie Implantologie. Dasistunumstritten. Gehtes um
das Thema Implantologie, sind die Vortrage bzw. Horsale
stets tiberfiillt. Einen weiteren Schwerpunkt bildet die Asthe-
tik, welche eine immer gréRere Rolle spielt, vor allem in der
oberen Frontzahnregion, auch im Zusammenhang mit Implan-
taten. Das spielt wie gesagt eine sehr grofe Rolle. Neben der
Implantologie und Asthetik stellt aber auch die eigentliche
Parodontologie mitder PA-Therapie auf die klassische Weise
eines der Hauptthemen dar. Was bringt es uns? Hat es noch
Sinn, klassische PA-Therapie durchzufiihren? Und, es hat
sich gezeigt, es macht absolut Sinn. Denn die traditionellen
Methoden der Parodontologie sind immer noch sehr wertvoll
und —wie sich gezeigt hat — langzeitig zahnerhaltend.

Eines muss man den Organisatoren leideranmerken, namlich
dass die thematische Auswahl oft nicht mit der GroRe der
vorgesehenen Vortragsraume korreliert. So finden die Ver-
anstaltungen zum Teil in Salen statt, die tberfiillt sind. Es
kann nicht sein, dass die Leute hinsichtlich einer doch recht
beachtlichen Teilnahmegebiihr bei den Vortrdgen stehen
miissen. Das ist nicht in Ordnung, zumal das Auditorium
nicht immer gefiillt ist. Man sollte das in Zukunft vielleicht
einwenig besser [dsen.”

Prof. Dr. Bernd-Michael Kleber
Institut fiir Parodontologie und Synoptische Zahnmedizin,
Universitétsklinikum Charité Berlin, Campus Virchow Klinikum

pfosten, Transferkappe und
Verschluss-Schraube.

Neu bei einer Europerio ver-
treten war die Firma Antho-

2 Statement

JAuf der diesjahrigen Europerio konnte meiner Meinung
nach ein Trend beobachtet werden, der wieder hin zur rege-
nerativen Parodontaltherapie geht und somit eine alte Frage
neu definiert: Zahnerhalt oder Implantat? Implantologie wird
in zunehmendem MalSe vor allem unter kritischer Bertick-
sichtigung potenzieller Komplikationsméglichkeiten wie z.B.
periimplantdrer Infektionen verstanden. Aktuelle retrospek-
tive Untersuchungen deuten auf eine erschreckend hohe
Prévalenz der Periimplantitis hin. In diesem Zusammenhang
wird nunmehr verstarkt auf die friihzeitige Erkennung und
Bestimmung potenzieller Risikofaktoren geachtet. Zahlreiche
wissenschaftliche Beitrage verdeutlichen diesen Trend. Ne-
ben regenerativen Therapieansatzen zur Erhaltung parodon-
tal geschadigter Zahne steht natirlich auch die nichtchirur-
gische Vorbehandlung wieder im Vordergrund. Sie muss bei
chronischen Parodontalpatienten als Basistherapie sowohl
vor regenerativen Verfahren als auch vor einer geplanten
Implantatversorgung betrachtet werden.

Das Thema meines Hauptvortrages hier zur Europerio war
LasereinsatzinderParodontologie’—ein Thema, welches seit
vielen Jahren kontrovers diskutiert wird. Auf Grund zahlrei-
cher praklinischer und klinischer Untersuchungen konnten
jedoch in den vergangenen Jahren potenzielle Méglichkei-
ten und Grenzen der Lasertherapie im Rahmen einer systema-
tischen Parodontaltherapie aufgezeigt werden, was die Euro-
pean Federation of Periodontology als Anlass nahm, einen
Hauptvortrag zu diesem Thema ins Programm zu nehmen. Im
Einzelnen zeigte mein Vortrag eine evidenzbasierte Zu-
sammenfassung der Wechselwirkungen derzeit verftigbarer
Laserwellenldangen mit der parodontalen Wundheilung auf.
Zusammenfassend kann man sagen, dass die Wellenldange
natiirlich entscheidend ist fiir die Gewebe-Interaktion des
Laserstrahls selbst. Aber wir miissen davon ausgehen, dass
eben nicht alle Laser-Wellenlangen entsprechend dafiir

vereinzelt auch neuen Implan-
taten am Start bzw. konnten
auf Neuheiten verweisen, die
bereits in Kiirze auf dem Den-

informieren.

FRIALIT® oder ANKYLOS®
Voraussichtlich
ab Herbst wird die ML.LS. Im-
plant Technologies GmbH ihr

uf

geeignet sind. Sehr gute Ergebnisse haben wir mit dem
Er:YAG-Laser gestern préasentiert, die allerdings im Vergleich
zu konventionellen Therapieverfahren bestenfalls vergleich-
bar sind oder nur minimale Vorteile bieten. Erfolg verspre-
chende Ergebnisse konnten wir jedoch bei der Therapie
periimplantarer Infektionen beobachten. Somit erdffnen sich
zukiinftig potenzielle Kombinationsmdglichkeiten beim Ein-
satz des Lasers in der Parodontologie und Implantologie.
Dieser positive Ansatz hat sich auch auf Grund der sehr
regen Besucherzahl und der fruchtbaren Diskussion nach
dem Vortrag noch einmal positiv bestatigt.”

Priv.-Doz. Dr. med. dent. Frank Schwarz

gyr, welche im Bereich Im-
plantate z.B. mit dem neuen
Mini-Implantat M.I.LB. (Mini
Implantat Ball) aufwarten

June 29, 30 ang July 1*

Diagnosegeriite

Auf dem Gebiet der diagnosti-
schen Hilfsmittel prédsentierte
NEKS Technologies Inc. - bis-
her nur in Nordamerika tétig —
ab sofort auch in Europa, un-
ter anderem ihre Gerdteneu-
heit neks DetecTar®. Hierbei
handelt es sich um eine Appa-
ratur zum Aufspiiren von sub-
gingivalem Zahnstein, welche
mit LED-Licht arbeitet. Dabei
wird ein Messfiihler in die gin-
givale Zahntasche eingefiihrt
und scannt diese von unten
nach oben. Sobald das LED-
Licht dann auf Zahnstein trifft,
erzeugt das Gerét ein akusti-
sches Signal.

Am Stand der Hain Lifescience
GmbH konnte man die Testsys-
teme micro-IDent® und Geno-
Type® PST® plus kennen ler-
nen. Ersteres dient zum Identi-
fizieren von parodontopatho-
genen Markerkeimen. Letzte-
res ist ein genetisches Testsys-
tem, mit welchem der Zahnarzt
Risikofaktoren bzgl. der Paro-
dontitis feststellen kann.

Instrumente & Gerite

Auch in diesem Bereich waren
selbstverstédndlich zahlreiche
Anbieter vertreten, sodass na-
tiirlichauchhiernureinekleine
Auswahl erfolgen kann. Eben-
falls von Anthogyr wurden drei
Neuheiten vorgestellt. Zum ei-
nen ist dies das Winkelstiick
Mont Blanc Implantology, wel-
ches sich durch einen komplett
abnehmbaren Kopf fiir die Er-
moglichung einer griindlichen
Reinigung, ein Leistungsvolu-
men von 80 Ncm sowie einen

sammler mit Namen Aspeo®
présentiert, welcher zu 100 %
aus Edelstahl bestehend ein-
fach an einen herkommlichen
Speichelsammler angeschlos-
sen wird. Des Weiteren wurde
der Drehmomentschliissel Torq
Control® vorgestellt, mit wel-
chem der Behandler Schrau-
ben von Suprakonstruktionen
mit einer extrem hohen Prazi-
sion anziehen kann.

Bei der Firma Acteon konnten
sich die zahlreichen Ausstel-
lungsbesucher beispielsweise
dieVorteile des neuen Knochen-
chirurgiegeréts Piezotome er-
lautern lassen. So ist eine nen-
nenswerte Besonderheit dieses
Gerites, dass noch ein zweites
Handstiick fiir alle moglichen
Indikationen im Ultraschall-
bereich oder ein zweites Kno-
chenchirurgiehandstiick ange-
schlossen werden kann.

Workshops

GroBlen Zuspruch fanden wie-
der die parallel zum Wissen-
schaftsprogramm stattfinden-
den Industrie-Workshops, in
deren Rahmen verschiedene
Referenten Trendthemen auf-
griffen und jiingste Untersu-
chungs- bzw. Anwendungs-
ergebnisse rund um Produkte
diverser Dentalfirmen vor-
stellten.

Nach drei ereignisreichen Ta-
gen voller Informationen — ob
im Rahmen der hochinte-
ressanten wissenschaftlichen
Beitrége, der Industrieausstel-
lung oder dem Erfahrungsaus-
tausch der Teilnehmer unter-
einander - ging die fiinfte Euro-

Am zweiten Kongresstag luden die Firma GABA, der Leiter des Organisationsteams, Prof. Dr. Mariano Sanz (linkes Bild), Prof. Dr. Maurizio Tonetti (zweites Bild von rechts) sowie Prof. Dr. Tord Berglundh (ganz rechts) zu einer wissenschaftlichen Pressekonferenz ein. In deren Rahmen hielten alle drei Wissenschaft-
ler Kurzvortrage rund um das Thema Implantate und bakterielle Infektionen.

Membran vor allem durch ein
signifikant besseres Handling
aus. Selbstverstiandlich konn-
ten an dieser Stelle wie auch
im Folgenden noch zahlreiche

talmarkt erhiltlich sein wer-
den. Gerade auch im Hinblick
auf Regeneration von Weich-
gewebe ist hier sicherlich zum
einen auf die Firma Nobel Bio-

neues Mistral Implantat anbie-
ten konnen, ein Combosystem,
bestehend aus Implantat, Stan-
dardaufbau (als Einbringhilfe
fiir den Behandler), Abdruck-

konnte. Dieses ist fiir die Sta-
bilisierung von Voll-Prothe-
sen gedacht und in drei ver-
schiedenen Léngen (10, 12
und 14 mm) erhéltlich.

ergonomischen Griff auszeich-
net, sodass ein sehr préazises
und abrutschfreies Arbeiten
ermoglicht wird. Zum ande-
ren wurde ein neuer Knochen-

perio dann am Samstag, dem
1. Juli, zu Ende.

Der néchste Europerio-Kon-
gress wird dann im Juni 2009
in Amsterdam stattfinden. mm
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Aufspiiren von Karies leicht gemacht

neks-Produkte gibt es in Nordamerika schon seit 2003, in Europa sind sie
allerdings neu auf dem Markt. Sales & Marketing Director Tamara Lovi
stellt der PN die jlingste neks-Entwicklung, die Karies-Technologie, vor.

Die jlingste Produktneuheit
von neks ist ein Gerdt zum
Aufspiliren von subgingiva-
lem Zahnstein, das mit LED-

Einfach in der Anwendung — innovative neks-Gerate.

Licht arbeitet und das wir
neks DetecTar® genannt ha-
ben. Es folgt dem Prinzip der
Transillumination und funk-
tioniert ziemlich einfach: Sie
fiihren den Messfiihler in die
gingivale Tasche und scannen
die Tasche von unten nach

hervorragend, was wéhrend
eines chirurgischen Eingriffs
immens hilfreich sein kann.
Durch seine iiberragende

niaturisierte Version dieser
Technologie im Angebot. Wir
nennen ihn den ,Mini“ und es
gibt ihn sowohl als neks mini

y

Sensibilitdt erkennt
der DetecTar® iiber
91 % subgingivalen
Zahnsteins.

Der neks DUO® hingegen ver-
einigt sowohl die Funktionen
des DetecTar® als auch die
desD-Carie® Man muss ledig-
lich den Messkopf wechseln,
nimmt also den Karies-Mess-
fihler, kalibriert ihn einmal
und kann dann die Vertiefun-
gen und Kliifte nach

—_—

Konnten sich tiber jede Menge Kundenkontakte am Stand freuen —
Sales & Marketing Director Tamara Lovi (li.) und Kollegin.

oben.Dabeimussein 10°-Win-
kel eingehalten werden. So-
bald das LED-Licht auf Zahn-
stein trifft, erzeugt das Gerat
ein Audio-Signal, sodass der
Behandler sofort erféahrt,
wenn er Zahnstein unter dem
Gewebe entdeckt hat. Auch
der Patient weill unmittelbar,
dass Zahnstein vorhanden ist
und reagiert folglich ganz an-
ders auf dieTherapie. Die Ein-
heit arbeitet auch unter dem
Vorhandensein von Blut ganz

(;3 bou
detect

okklusaler Karies
oder resp. die Rand-
leisten nach interpro-
ximaler Karies scan-
nen.Esistebensoein-
fach in der Nutzung;
ein Kkleines griines
Licht wird rot, wenn
die Einheit auf eine
Dekalzifikation
stofBt. Auch hier wird
ein Audio-Signal er-
zeugt. So erfahren
sowohl Patienten als
auch Arzt sofort,dass
ein Problem im Zahn
schlummert. Das Sig-
nal variiert in seiner
Intensitdt analog zum Aus-
mal der Dekalzifikation.

Die Einheit funktioniert in der
natiirlich feuchten Umgebung
der Zihne, folglich besteht
nicht die Notigkeit, die Zdhne
vorher zu trocknen. Zusétz-
lichist auch diese Messeinheit
sehr feinfiihlig und erkennt
uber 92 % der Karies. Mit den
herkommlichen Methoden
(Rontgen und Sonde) werden
nur 45 % der Karies erkannt.
Zusétzlich haben wir eine mi-

neks mini D-Carie®: sterilisierbar, kabellos und absolut praktisch im Nutzen.

DetecTar® als auch als neks
mini D-Carie®. Die Mini-Ein-
heitist komplettsterilisierbar,
kabellos, braucht zwei AAA-
Batterien und ist absolut
praktisch im Nutzen. Es ver-
fiigt tiber dieselbe Genauig-
keit wie seine ,grofen Bri-
der“, aber man kann mit den
Minis von Raum zu Raum, Pa-
tient zu Patient gehen. Die
Batterien reichen fiir ca. 150
Patienten. Man kann selbst-
verstiandlich auch Akkus ver-
wenden.

Fiir all diese innovativen
Produkte haben wir derzeit
jedoch keinen deutschen
Zwischenhindler. Der euro-
paische Vertrieb erfolgt di-
rekt, mit Ausnahme Frank-
reichs, dort haben wir einen
Vertrieb. Deutsche Interes-
senten konnen sich also gern
unter der Tel.-Nr. +1-4 50/973-
35 98 oder iiber unsere Web-
site www.neks.com direkt an
uns wenden. Die Preisspanne
fiir unsere Produkte liegt da-
bei zwischen 200 und 3.200 €.
Unser Messeangebot fiir Ma-
drid liegt bei einem Rabatt
von 10 %.

(20 Adresse

NEKS Technologies Inc.
2816 J.A. Bombardier
Laval QC Canada

H7P 6E2

Tel.: +1-450/973-3598
Fax: +1-450/973-38 81
E-Mail: info@neks.com
www.neks.com
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Augmentative Falle auf dem Vormarsch

Auf der Europerio stellte das Schweizer Unternehmen Geistlich Biomaterials
hochwertige Knochenersatzmaterialien vor. PN sprach mit Dr.Thomas Braun
tiber aktuelleTrends — vor allem bei der Knochen- und Geweberegeneration.

B8 Welche Rolle spielen
Knochenersatzmateri-
alien in der Parodontolo-
gie derzeit bzw. welche
werden sie zukiinftig
spielen?

Wenn wir rein bei den
Knochenersatzmateri-
alien bleiben, dann wer-
den diese zunehmend
eine Rolle spielen, da die
Nachfrage in der Paro-
dontologie steigend ist.
Wichtig bleibt aber, dass
vor jedem Einsatz von
Knochenersatzmateri-
alien zuerst die Ursachen
fiir die parodontale Er-
krankung beseitigt wer-
den miissen. Allein da-
durch kann schon viel
fiir die Zahnerhaltung
erreicht werden. Zuneh-

Geistlich®

giomaterials

Platz sowohl bei implan-
tologischen als auch bei
parodontologischen Ver-
anstaltungen hat. Die An-
zahl der augmentativen

B Welche Trends
sind Threr Meinung
nachimRahmender
Madrider Europerio
erkennbar, auch in
Bezug auf die Im-

plantologie?
_ Die Europerio ist ja
M Bio-0ss Collage | mittlerweile nicht
. s o nur ein Forum fiir
Hpom) die Parodontologie,
= sondern auch fiir die

Implantologie. Fiir
dieTeilnehmer ist es

Bio-0ss® ermdglicht das Einbringen von festsitzenden Zahn-
implantaten bei einem reduzierten Knochenangebot.

sicherlich interes-
santer, unterschied-

& 4

Wissenschaftliche Dokumentation vereint mit einfacher Anwendung: Bio-Oss Collagen.

mend spielen aber auch &s-
thetische Aspekte eine Rolle,
sodass rekonstruktive MaR-
nahmen am Hart- und Weich-
gewebe durchgefiihrt werden
miissen.

Das grofiere Anwendungs-
gebiet fiir Knochenersatz-
materialien ist nach wie vor
die Implantologie. Und das
wird auch so bleiben.

s<Implantologie spielt eine sehr starke Rolle

Obbeimoglichem Zahnerhalt odernotwendiger Extraktion—Straumannbietet stets dieideale Produktlésung
an. So konnte der bekannte Dentalanbieter ein durchweg positives Restimee dieser Europerio ziehen. Wolf-
gang Becker, ExecutiveVice President, iiber neue Produkte und deren optimale Ergdnzung untereinander.

Mit dem Kongress insgesamt
und vor allem auch mit der
Ausstellung sind wir grund-
sétzlich sehr zufrieden. So-
weit wir gehort haben, sind
mehr als 5.000 Teilnehmer
zur diesjahrigen Europerio
gekommen, was fiir uns na-
tlrlich sehr positiv ist, weil wir
hier sowohl die Parodontolo-
gie als auch die Implantologie
sehr gut vereint sehen. So
ist es unserer Meinung nach
auch weit gefehlt, dass dies
einen Widerspruch darstellen
soll. Im Gegenteil: Fiir uns ge-
horen beide Bereiche sehr eng
zusammen. So hat man z.B.
auch bei der Programmge-
staltung deutlich gesehen,
dass die Implantologie hier
eine sehr starke Rolle spielt.

Fiir uns als Anbieter, gerade

im Bereich der Regeneration,
wo wir mit unserem Pro-
dukt Straumann® Emdo-
gain bzw. jetzt mit dem
neuen Straumann® Emdo-
gain PLUS -einer Produkt-
Kombination bestehend
aus Emdogain und dem
Knochenersatzmaterial
Straumann® BoneCeramic
- vertreten sind, stellt das
natiirlich eine ideale Er-
ganzung dar. Und da sehen
wir einfach auch die Zu-
kunft. Uns geht es darum,
in dem Stadium, in wel-
chem sich der Patient be-
findet, eine Losung anzu-
bieten. D.h., kann Zahn-
erhalt betrieben werden,
dann kommen Emdogain

oder Emdogain PLUS zum
Einsatz. Ist eine Extraktion

Fiir Wolfgang Becker gehdren Parodontologie und Implantologie eng
zusammen. So sah der Executive Vice President der Firma Straumann
beide Bereiche bei der Madrider Europerio sehr gut vereint.

notwendig, dann kommen
das Implantat und — wenn er-
forderlich — BoneCeramic
zum Tragen. Unser Portfo-
lio an Regenerationspro-
dukten entspricht unseren
erfolgreichen Implantat-
I6sungen und ergédnzt
diese. Deshalb schitzen
wir  selbstverstdndlich
auch diesen Kongress hier
als extrem wichtig ein.

Wir von der Firma Strau-
mann konnen ein durch-
weg positives Resiimee
dieser Europerio ziehen.
Wir sind sehr zufrieden mit
der Resonanz der Teilneh-
mer an unseren Veranstal-
tungen und der Besucher
an unserem Stand. Natiir-
lich hat Madrid selbst als

liche Therapiekonzepte in
einer Veranstaltung présen-
tiert zu bekommen.

Auch wir haben im Rahmen
der Workshops dieser Euro-
perio verschiedene Referen-
ten und Themen présentiert.
Die Resonanz war hierbei
sehr gut. Regeneration ist
nach wie vor ein ganz wichti-
ges Thema, das einen festen

Straumann® Emdogain PLUS.

einfach wunderschone Stadt
sicherlich auch ihren Teil zum
Erfolg dieser Tagung beigetra-
gen. Was die Qualitdt der Vor-
trage angeht, war diese wie in
der Vergangenheit sehr hoch
und die Beitrége sorgfiltig ge-
wahlt. So glauben wir, auf je-
den Fall die richtigen Produkte
fiir einen solch wichtigen Kon-
gress prasentiert zu haben. =

Fille bei implantologi-
schen MaBnahmen ist
nach wie vor stark zuneh-
mend. Wiahrend man frii-
her Implantate einfach
dorthin gesetzt, wo noch
Knochen vorhanden war,
setzt man sie heute ganz
nach prothetischen Ge-
sichtspunkten. Das heif3it
die Félle, in denen aug-
mentative MaBnahmen
zu Hilfe genommen wer-
den miissen, nehmen in
der Implantologie stark
Zu.

.Regeneration”, so Geistlich-Geschaftsfihrer Dr. Thomas Braun,
Listnach wie vor ein ganz wichtiges Thema.”

B Sind Sie zur Europerio

speziell mit einem neuen
Produkt am Start?
Noch nicht. Erwarten kann
man diesesjedoch fiir Anfang
nédchsten Jahres. Geistlich
Biomaterials wird dann eine
neue Membran einfiithren, die
momentan noch in der Kklini-
schen Erprobung ist.

B Wie sind Sie mit der Re-
sonanz am Stand zufrieden,
welches Resiimee konnen Sie
hier in Madrid ziehen?

Die Resonanz ist mit ca.4.500
bis 5.000 Teilnehmern wie
erwartet sehr grof3. Die Teil-
nehmerzahl aus Deutschland
ist allerdings nicht ganz so
hoch wie man angesichts
der Gesamtzahl annehmen
sollte.

Der Organisation ist es her-
vorragend gelungen, die In-
dustrieausstellung in den
Kongress rdumlich zu integ-
rieren und somit fiir eine an-
genehme Informationsplatt-
form zu sorgen, die auch von
den Teilnehmern sehr gerne
angenommen wird.
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Geistlich Biomaterials
Vertriebsgesellschaft mbH
Schneidweg 5

76534 Baden-Baden
Tel.:07223/96 24-0
Fax:07223/96 24-10
E-Mail: info@geistlich.de
www.geistlich.de

Straumann GmbH

Jechtinger StralRe 9

79111 Freiburg im Breisgau
Tel.:0761/450-10
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E-Mail: info.de@straumann.com
www.straumann.de
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,Das Profil der Besucher war eher international

Gelungene Premiere: Von Winkelstiicken bis zu manuellen Drehmomentschliisseln zeigte die Firma
Anthogyr etliche Neuheiten am Messestand. Export Sales Manager Xavier Bonnard zieht Bilanz.

Wir sind hier auf der Europerio
in Madrid erstmals vertreten
und kénnen bereits jetzt ein ab-
solutpositives Resiimee ziehen,
welches uns zufrieden und zu-

griindliche Reinigung ermog-
licht. Benefit fiir den Implanto-
logen: bessere Hygiene und
Asepsis, erhohte Lebensdauer
des Winkelstiicks. Zum ande-

80Ncm. Das Ganze bieten
wir zu einem sehr guten
Preis-Leistungs-Verhiltnis -
niamlich 795 € - an.

Bei den Implantaten (Selbst-

Das Winkelstiick Mont Blanc Implantology®: cleveres Design.

versichtlich fiir die Zukunft
stimmt. So konnten wir sehr
gute Gespriche fiithren und
viele wertvolle internationale
Kontakte kniipfen. Das Profil
der Besucher hat sich als eher
international herausgestellt,
was von einem total export-
orientierten Unternehmen wie
Anthogyr (80 % der Geschiéfte
im Export) nur positiv bewertet
werden kann.

Beziiglich des Anklangs unse-
rer Produkte waren wir mit ei-
nigen Neuheiten am Start. Un-
ter anderem présentierten wir
das Winkelstiick Mont-Blanc
Implantology®. Mit diesem Na-
men wollten wir zuerst auf die
Herkunft unserer Firma in dem
Chamonix-Tal am Fuf3 des hochs-
ten Gipfels Europas hinweisen.
Dieses brandneue Winkelstiick
zeichnet sich durch drei grofle
Hauptvorteile aus: Zum einen
den komplett und extrem leicht
abnehmbaren Kopf, was eine

ren verfiigt dieses Winkelstiick
iiber ein sehr cleveres Design
mit einem abgefliigelten Kor-
per sowie einem besonders er-

Der Knochensammler Aspeo® —ein Muss fiir jeden Implantologen.

herstellung, wie alle Produkte
aus unserem Sortiment) sind
wir mit zwei Verbindungen auf
dem Markt — es handelt sich ei-

i
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Présentierten zur Europerio in Madrid zahlreiche Produktneuheiten — das Team von Anthogyr, rechts
Export Sales Manager Xavier Bonnard.

gonomischen Griff. Das Re-
sultat: ein sehr prézises und si-
cheres Arbeiten ohne Abrut-
scheninden Hénden. Der dritte
Vorteilist diehohe Leistungvon

nerseits um die externe Sechs-
kant-Verbindung und anderer-
seits um die interne Achtkant-
Verbindung. Wir bieten hier so-
wohl ein zylindrisches als auch

Innovative PA-Diagnostikvertahren

Die modernen Testsysteme micro-IDent® und GenoType® PST® plus der Hain Life-
science GmbH ermoglichen eine maximal erfolgreiche Parodontitis-Therapie. Ge-
schéftsfiihrerTobias Hain zeigte sich auf der Europerio von der Resonanz begeistert.

Auf der Europerio in Madrid
haben wir unsereTestsysteme
micro-IDent®, micro-IDent®
plusund GenoType®PST®plus
vorgestellt. Da ist zum einen
das micro-IDent®-Testsystem
zum Identifizieren der paro-
dontopathogenen Marker-
keime, welches einen sehr
groBen Anklang gefunden
hat. micro-IDent® ist weltweit
dasam haufigsten eingesetzte
Testsystem fiir diesen Anwen-
dungsbereich. Vor allem Spa-
nien stellt sich fiir dieses Test-
system als ein rasch entwi-
ckelnder Markt dar. Doch
wir haben selbstversténdlich
nicht nur spanische Interes-
senten hier am Stand begri-
Ben diirfen, sondern Besucher
aus der ganzen Welt - Ame-
rika,Italien, Brasilien, Austra-

der GenoType® PST®
plus, ein genetischer
Risikotest. So wurde
parallel auch im
Rahmen des Vor-
tragsprogramms im-
mer wieder auf ge-
netische Risikofakto-
ren verwiesen. Der
GenoType® PST®
plus stellt derzeit das
einzige am Markt
erhiéltliche, wirkli-
che genetische Test-
system dar, mit wel-
chem der Zahnarzt
Risikofaktoren bzgl.

—

der Parodontitis fest-
stellen kann.
Natiirlich werden

Hain Lifescience-Geschaftsfiihrer Tobias Hain ist davon tiberzeugt,
dass sich im Hinblick auf neue Technologien im Bereich praventive

Diagnostik in Zukunft noch so einiges tun wird.

unsere Testsysteme

standig weiter entwickelt, um

stets auf dem neuesten Stand
zu bleiben. Derzeit

wird z.B. auch die
Moglichkeit eines
Chairside-Tests ge-
prift, sodass der
Zahnarzt immer
schneller an die ge-
wiinschten Informa-
tionen Uber Bakte-
rien, welche die Pa-
rodontitis verursa-
chenbzw.zumindest
malgeblich daran
beteiligt sind, ge-
langt.

Vergleicht man die
letzten Europerio-

Zuverlassige Testsysteme: micro-IDent® und GenoType® PST® plus.

lien und natiirlich auch aus
Deutschland.

Das zweite Testsystem, wel-
ches wir préasentiert haben, ist

Kongressemitdieser
MadriderTagung, ist
festzustellen, dass heutzutage
sicherlich noch mehr Wert
darauf gelegt wird, die Paro-
dontitis rechtzeitig erkennen

zu koénnen. Diagnostische
Hilfsmittel wie die Testsys-
teme micro-IDent® und Geno-
Type® PST plus passen ideal
in diese positive Entwicklung
und erfreuen sich grofer Be-
liebtheit. So haben auch ei-
nige Vortrige, z.B. von Prof.
Ken Kornman aus den USA
gezeigt, dass sich im Hinblick
auf neue Technologien im Be-
reich der praventiven Diag-
nostik in den néchsten Jahren
wohl einiges tun wird. =

20 Adresse

Hain Lifescience GmbH
Hardwiesenstr. 1

72147 Nehren

Freecall: 0800/7 5166 33
Fax:07473/9451-99

E-Mail: info@hain-lifescience.de
www.micro-IDent.de

bedienungsfreundlich und be-
sonders effizient. Die Aufnah-
mekapazitét des Filters ist mit
lcm? sehr grof, zudem lésst
dieser sich wéhrend der Be-

handlungbei demsel-

ein konisches Im-
plantat an. Des Wei-
teren stellen wir in
Madrid auch unser
Mini-Implantat
M.LB.(MiniImplantat
Ball) vor, welches zur
Stabilisierung von
Voll-Prothesen ge-
dacht ist und iiber
einen Durchmesser
von 2,6 mm verfiigt.
Das M.LB. gibt es in
drei verschiedenen
Langen (10, 12 und
14mm). Dieses mi-
nimalinvasive, sofort
versorgbare, preis-
glinstigere Implantat
bietet den Implanto-
logen eine sinnvolle
Ergénzung ihrer Be-
handlungslosungen.
Eines unserer bis-
her meist verkauf-
ten Produkte ist der
Knochensammler
Aspeo®. Dieser wird
einfach an einen her-

ben Patienten mehr-
mals verwenden, was
sehr Kkosteneffektiv
ist. Der Aspeo®kostet
195 € zzgl. MwSt.
(inkl. drei Filter). Der
Aspeo®ist ein Plus, ja
sogar ein Muss, fiir
jeden Implantologen.
Ein viertes und sehr
attraktives Produkt
stellen wir mit dem
manuellen Drehmo-
mentschliissel Torq
Control® vor. Dieser
einzigartige Schlis-
sel dient dazu,
Schrauben der Sup-
rakonstruktion mit
extremster Prézision
und absoluter Zuver-
lassigkeit anzuzie-
hen. Ein groBer Vor-
teil dieses Systems
ist seine universelle
Einsetzbarkeit: Es
kénnen Werkzeuge
aller Implantatmar-
ken verwendet wer-

kémmlichen Spei-
chelsammler ange-
schlossen. Im Gegen-
satz zu anderen am
Markt befindlichen Produkten
bestehtder Aspeo®zu 100 % aus
Edelstahl, was eine komplette
Sterilisierung ermoglicht. Erist
auBlerdem sehrleicht, handlich,

Control®.

Zuverléssig und prazise: der
Drehmomentschliissel  Torq

den. Ein weitererVor-
teil ist der optimale
Zugang im posterio-
ren Bereich: Es wird
ganz gerade in der Achse gear-
beitet, im Gegensatz zu her-
kommlichen Ratscheschliis-
seln. Last but not least ist die
hohe Prizision bemerkens-

wert. Das Instrument besteht
aussieben Drehmomentwerten
(10, 15, 20, 25, 30, 32 und
35Ncm). Das Prinzip ist sehr
einfach: Es wird zuerst das ge-
wiinschte Drehmoment direkt
am Réndelrad des Instruments
justiert. Der Schraubvorgang
wird dann automatisch been-
det, sobald das voreingestellte
Drehmoment erreicht ist. Die
Toleranzgrenze liegt bei + 1
Newton, was eine Préazision bis
97 % bei dem hoheren Dreh-
moment bedeutet. Der Schliis-
sel hat einen Preis von 565 €
zzgl. MwSt.

Ubrigens: Wir streben nach
einer Verstirkung unserer
Prdsenz mit dem Implantat-
system weltweit (Vertretung
in 25 Landern heute — gegen-
uber 80 Landern mit unseren
Instrumenten) und sind ganz
aktiv auf der Suche nach ei-
nem Vertriebspartner fiir un-
ser Implantatsystem auf dem
deutschen Markt. Wer an ei-
ner Partnerschaft mit uns in
diesem Sinne interessiert ist,
ist absolut willkommen!
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Anthogyr

164, rue des Trois Lacs

74700 Sallanches

France

Tel.: +33-450/58 02 37

Fax: +33-450/93 78 60

E-Mail:
xavier.bonnard.sales@anthogyr.com
www.anthogyr.com

sINachfrage ist bereits sehr grof3“

Seit mehr als 30 Jahren stellt die Acteon-Gruppe erfolgreich eine kom-
plette Produktreihe elektronischer Dentalgeréate her. Auf der Europerio
traf die PN den Geschéaftsfiihrer von Acteon Deutschland, Hans J. Hoof.

B Welches Threr Produkte,
die Sie auf der Europerio vor-
stellen, wiirden Sie besonders
hervorheben und wie sind Sie
mit der Resonanz auf der
Messe zufrieden?

Wir présentieren hier erstma-
lig das Knochenchirurgiegerit
Piezotome, insbesondere fiir
die Implantologie. Die Be-
sonderheit dieses Gerétes ist,
dass Sie noch ein zweites
Handstiick fiir alle moglichen
Indikationen im Ultraschallbe-
reich anschlieBen kénnen - fiir
die Parodontologie, die Endo-
dontie usw. Sie konnen aufler-
dem statt diesem zweiten
Handstiick noch ein zweites
Knochenchirurgiehandstiick
anschlieBen. Das erleichtert
den Instrumentenwechsel wéh-
rend der Behandlung.

Das Gerdit ist ganz neu konzi-
piertundim April dieses Jahres
erstmalig vorgestellt worden.
Im Grunde genommen ist die-
ser Kongress die erste Ausstel-
lung, wo wir das Produkt offi-
ziell présentierten. Die Nach-
frage ist bereits sehr grof3. Da
die Implantologie von Jahr zu

Jahr an Bedeutung
gewinnt, gibt es na-
tlrlich auch fir die
Moglichkeit im Be-
reich des Sinuslift
oder Osteotomie mit
Ultraschall zu arbei-
ten, generell eine rie-
sige Nachfrage.

BN Thr Produktport-
folio umfasst jedoch
noch mehr-...

Was wir hier auBer-
dem zeigen, sind die
Geriéte, die wir im Be-

4
|

il

tide) .

reich der Parodonto-
logie {iiblicherweise
schon seit Jahren prisentieren:
den P-Max mit integrierter
Spiilmoglichkeit und den be-
kannten Ansétzen fiir die Bio-
filmentfernung oder Wurzel-
glattung. Das sind Gerite, die
wir schon seit etlichen Jahren
mit Erfolg am Markt haben und
die wir hier mit einigen verbes-
sertenInstrumentenvorstellen.
Was wir alternativ auch anbie-
ten, ist eine preiswerte Variante
als P5 Newtron, mit dem man
dhnliche Indikationen durch-

fihren kann, aller-

(nafo‘f

Hans J. Hoof, Geschéftsfiihrer Acteon Deutschland, ist von der
Resonanz des erstmalig offiziell prasentierten Knochenchirurgie-
gerats Piezotome tiberwaltigt.

dings nicht mit Sptl-
losung. Die Spiill6-
sung ist hauptsich-
lich auf dem euro-
péischen Markt ge-
fragt. Schauen wir
beispielsweise in die
USA, dann haben wir
dort kaum Parodon-
tologen, die mit einer
integrierten Spiill6-
sung arbeiten. Den-
noch tragen wir bei-
den Versionen Rech-
nung.

Wir présentieren in
Madrid, auBer der
bekannten Expasyl-

Piezotome, Knochenchirurgiegerdt mit Ultraschalltechnologie.

Paste zur Gingivaretraktion mit
neuen Applikatoren, von Pierre
Rolland Biosplint, ein neuarti-
ges System zur Stabilisierung
beweglicher Zdhne. Alles in al-
lem sind dies im Groben un-
sere Highlights zur diesjahri-
gen Europerio.

B Was konnen wir aulerdem
von Ihnen auf der Messe erwar-
ten?

Wir organisieren auf der Euro-
perio auch Workshops, bei de-
nen wir natiirlich von vorn-
herein nicht wissen, wie die
Resonanz sein wird, ob nun
100 interessierte Teilnehmer
kommen werden oder nur ein
paar wenige. Insofern gestaltet
sich die Organisation etwas
schwierig. =
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Acteon Germany GmbH
Industriestr. 9

40822 Mettmann
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Qualitatsprodukte fiir stets optimale Losungen

Ob das wissenschaftliche Know-how oder die anwenderfreundliche Umsetzung verbunden mit zahlrei-
chen Vorteilen - die Karlsruher 3i Innovations Deutschland GmbH ist fiir ihre hochwertigen Produktlo-
sungen bekannt. Im Rahmen der Europerio gaben Claus Pukropp, Leiter Marketing, und Peter Brunzel,
General Manager, schon einmal einen Ausblick, was man kiinftig an neuen Innovationen erwarten kann.

B8 Was gibt es Neues bei 3i,
sind Sie zur Europerio mit ei-
nem neuen Produkt am Start?
Pukropp: 3i steht
als Entwickler und
Hersteller der welt-
weit am besten wis-
senschaftlich doku-
mentierten Ober-
flachentechnolo-
gieOSSEOTITE®an
der Grenze, eine
neue Oberfliache vor-
zustellen, die auf
Nanotechnologie
basiert. Die ersten
Daten werden im
Herbst auf dem
DGZI-Jahreskon-

tem mit Namen ARCHITECH
PSR®, Patient Specific Res-
taurations, zu betrachten. Die-
ses CAD/CAM-Sys-
tem bietet alle Vor-
teile, wie es ein nor-
males System auch
bieten kann — hohe
Prézision, Qualitét
etc. Es geht aber da-
rum, dass bei unse-
rem System vom
Anwender, in unse-
rem Fall dem Labor,
keine Priméarinves-
tition getétigt wer-
denmuss. Das heif3t,
man braucht kei-
nen Scanner, keine
Software und nicht

gress durch Jed Da-
vis vorgestellt und
sind sehr viel ver-
sprechend. Die neue
Oberfliche wird wahr-
scheinlich eine signifikante
Verkiirzung der Einheilzeit
mit sich bringen und eine we-
sentlich stirkere Osseointeg-
ration aufweisen. Das heif3t,
die Knochenkontaktrate ist
wesentlich h6her und das hat
enormes Potenzial bzgl. der
Indikation und der klinischen
Moglichkeiten, die sich da-
raus ergeben. Das bedeutet
nicht nur eineVerkiirzung der
Therapie, sondern eine er-
weiterte Indikationsband-
breite, welche heute in dieser
Form noch gar nicht bedient
werden kann.

Von der prothetischen Seite
her ist unser CAD/CAM-Sys-

Certain® PREVAIL™ Straight
Collar.

einmal besondere
Kenntnisse, um da-
ran teilnehmen zu
konnen, und somit ist diese
Technologie wirklich fiir
jeden zuginglich. In der
Einfiihrungsphase werden
zundchst einmal fiir 37 Im-
plantate, zu einem spate-
ren Zeitpunkt dann auch
fiir die groften Mitbewer-
ber, entsprechende Supra-
konstruktionen lieferbar
sein.Wir starten mit Stegen
in jeglicher Art und Form,
da diese Konstruktionen in
den Laboren immer einen
erheblichen Aufwand dar-
stellen. Stege erfordern eine
besonders prézise Fertigung,
hier sehen wir durch unsere
Technologie eine wichtige
Entlastung im Labor. Vorteil

dabei ist, dass wirklich jeder
von den positiven Eigenschaf-
ten der CAD/CAM-Technolo-
gie profitieren kann, ohne
Geld investieren zu miissen.
Die extrem hohe Fertigungs-
qualitdt wird fiir jeden er-
reichbar und insbesondere
erschwinglich. Die preis-
liche Gestaltung unserer CAD/
CAM-Suprakonstruktionen
ist vergleichbar mit einer kon-
ventionell im Labor gefertig-
ten Arbeit, unser Ziel ist,es un-
sere Leistung aber preislich
eher etwas unterhalb davon zu
positionieren. Also ein 6kono-
mischerVorteil, und man kann
quasi morgen damit starten.

Brunzel: Eine natiirliche Er-
gidnzung zu diesen Produk-
ten ist Certain® PREVAIL™
Straight (Anm. der Red.: Im-

0SSIX™ PLUS Membran.

plantatsystem zum Kkrestalen
Knochenerhalt). Wo man
bisher mit dem Kklassischen
PREVAIL XP Design bei der
Insertion z.B. im Liickenge-

biss Platzprobleme haben
konnte, konnen wir nun eine
optimale Losung anbieten.
PREVAIL Straight ist ein pa-
ralleles Implantat, welches
alle Vorteile des klassischen
PREVAIL liefert, aber auf die
erweiterte Prothetikplattform
verzichtet. Das bedeutet, der
Zahnarzt kann auch in sehr
schmalen Zahnliicken die
Vorteile von PREVAIL nutzen,
wie z.B. im OK Frontzahn-
bereich der seitlichen Schnei-
dezdhne. Mit der PREVAIL-
Implantatfamilie stehen dem
Behandler nun fiir alle Indika-
tionen Systemkomponenten
zur Verfiigung, die er fiir die
erfolgreiche &sthetische Im-
plantologie bendtigt. Das
neue PREVAIL Straight wird
voraussichtlich kommenden
Herbst, im September, vor-
gestellt werden.

Ein weiteres sehr viel ver-
sprechendes Produkt ist
die OSSIX™ PLUS Memb-
ran. Es handelt sich um
eineresorbierbare Memb-
ran auf Collagenbasis.
Bisher wurde das Produkt
aus australischem Rinder-
kollagen hergestellt, die
Rohstoffquelle wurde nun
auf Schweinekollagen um-
gestellt, da nach unserer
Ansicht in Europa tiiber
kurz oder lang Produkte aus
bovinem Material unverkéauf-
lich werden, unabhingig ob
ein theoretisches Restrisiko
besteht oder nicht. Hier hat
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der Kunde eine eindeutige
Sprache gesprochen und wir
haben reagiert. Erhalten ge-
blieben sind die phidnome-
nalen Produkteigenschaften
der bisherigen OSSIX Memb-
ran, welche nun mit einem
signifikant besseren Hand-
ling ergédnzt wurden. Insbe-
sondere eine bessere Form-

rantechnologie. Auf diesen
faszinierenden Vorteil unseres
Produktes sind wir besonders
stolz, da man bekannterma-
Ben bei Augmentationen mit
Membranunterstiitzung
durchaus mit einer Kom-
plikationsrate von ca. 20-30 %
rechnen kann. OSSIX PLUS
kann die Kkritische Zeit der

Schiirten bereits die Neugier, was man kiinftig an Produkthighlights aus dem Hause 3/ erwarten kann —
Claus Pukropp (re.), Leiter Marketing, und Peter Brunzel, General Manager.

barkeit und Adaptierbarkeit
des Produktes in dem Defekt
war Ziel der Weiterentwick-
lung. Die einzigartige Barri-
erefunktion nach Exposition
in den Oralraum, welche erst
durch die patentierte Glymat-
rix Cross-Link Technologie
ermoglicht wurde, bleibt na-
tiirlich erhalten.

Pukropp: Die Barrierefunk-
tion der OSSIX PLUS nach ei-
ner Exposition in den Oral-
raum, was bei konventionellen
Membranen nach vier bis fiinf
Tagen einen Totalausfall incl.
Entfernung bedeutet, bleibt
bei OSSIX PLUS bis zu zwei
Monate erhalten. Dies leistet
keine andere am Markt be-
findliche resorbierbare Memb-

Augmentateinheilung durch
die erweiterte Barrierefunk-
tion sicher iiberbriicken und
den Verlust des Augmentates
oder eine umfangreiche Revi-
sion verhindern. Die OSSIX
PLUS Membran wird eben-
falls im September weltweit
eingefiihrt.
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3ilmplant Innovations
Deutschland GmbH
Lorenzstraflle 29

76135 Karlsruhe
Tel.:0721/255177-10

Fax: 0800/3131-111

E-Mail: zentrale@3implant.com
www.3i-online.com

ANZEIGE

HYGIENE

in der Zahnarztpraxis nach RKI-Richtlinien

13.09.06 Dresden

20.09.06 Halle (Saale)

27.09.06 Berlin

29.09.06 Leipzig

ALLGEMEINE GESCHAFTSBEDINGUNGEN

EINLEITUNG:

Zahnarztpraxen sind neuerdings angewiesen, ihre medizinischen Instrumente noch
genauer zu desinfizieren und zu sterilisieren. Dieses Ziel verfolgt der Gesetzgeber mit
dem (iberarbeiteten Medizinproduktegesetz (MPG).

Die Oemus Media AG veranstaltet in verschiedenen Stadten dazu Seminare fir
Zahnérzte, Implantologen, Mund-Kiefer-Gesichtschirurgen und Kieferorthopéden.

Es wird (ber die Vorbereitung der Praxisbegehung, die neue Aufbereitung von
Medizinprodukten, RKI-Richtlinien und das Verhalten bei Praxisbegehungen referiert.

. Die Kongressanmeldung erfolgt schriftlich auf den vorgedruckten Anmeldekarten oder formlos. Aus organisatorischen Griinden ist die Anmeldung so friih wie mdglich wiinschenswert. Die
Kongresszulassungen werden nach der Reihenfolge des Anmeldeeinganges vorgenommen.

. Nach Eingang Ihrer Anmeldung bei der OEMUS MEDIA AG ist die Kongressanmeldung fir Sie verbindlich. Sie erhalten umgehend eine Kongressbestatigung und die Rechnung. Fir OEMUS

MEDIA AG tritt die Verbindlichkeit erst mit dem Eingang der Zahlung ein.

. Bei gleichzeitiger Teilnahme von mehr als 2 Personen aus einer Praxis an einem Kongress gewahren wir 10 % Rabatt auf die Kongressgebiihr, sofern keine Teampreise ausgewiesen sind.

. Die Rechnung umfasst die ausgewiesene Kongressgebiihr und Tagungspauschale zuziiglich der jeweils giiltigen Mehrwertsteuer.

. Der Gesamtrechnungsbetrag ist bis spétestens 2 Wochen vor Kongressbeginn (Eingang bei OEMUS MEDIA AG) auf das angegebene Konto unter Angabe des Teilnehmers, der Seminar-

und Rechnungsnummer zu Uberweisen.

Bis 4 Wochen vor Kongressbeginn ist in besonders begriindeten Ausnahmefdllen auch ein schriftlicher Riicktritt vom Kongress moglich. In diesem Fall ist eine Verwaltungskostenpauschale

von 25,— € zu entrichten. Diese entféllt, wenn die Absage mit einer Neuanmeldung verbunden ist.

. Bei einem Riickritt bis 14 Tage vor Kongressbeginn wird die halbe Kongressgebiihr und Tagungspauschale zuriickerstattet, bei einem spéteren Riicktritt verfallt die Kongressgebtihr und

die Tagungspauschale. Der Kongressplatz ist selbstverstdndlich auf einen Ersatzteilnehmer iibertragbar.

. Mit der Teilnahmebestatigung erhalten Sie den Anfahrtsplan zum jeweiligen Kongresshotel und, sofern erforderlich, gesonderte Teilnehmerinformationen.

. Bei Unter- oder Uberbelegung des Kongresses oder bei kurzfristiger Absage eines Kongresses durch den Referenten oder der Anderung des Kongressortes werden Sie schnellstmdglich
benachrichtigt. Bitte geben Sie deshalb Ihre Privattelefonnummer und die Nummer Ihres Faxgerdtes an. Fiir die aus der Absage eines Kongresses entstehenden Kosten ist OEMUS
IMEDIA AG nicht haftbar. Der von Ihnen bereits bezahlte Rechnungsbetrag wird Ihnen umgehend zurlickerstattet.

10. Anderungen des Programmablaufs behalten sich Veranstalter und Organisatoren ausdriicklich vor. OEMUS MEDIA AG haftet auch nicht fiir Inhalt, Durchfihrung und sonstige Rahmenbe-

dingungen eines Kongresses.

11. Mit der Anmeldung erkennt der Teilnehmer die Geschéftsbedingungen der OEMUS MEDIA AG an.

REFERENTIN: Iris Walter-Bergob/Worthsee 12. Gerichtsstand ist Leipeig.

Achtung! Sie erreichen uns unter Telefon 03 41/4 84 74-3 09. Wéhrend der Veranstaltung kénnen Sie Ihren Betreuer unter Telefon 01 73/3 64 65 76 oder 01 73/3 91 02 40 erreichen.

©® N ORW N

INHALT UND ABLAUF:

— Aktuelle RKI-Richtlinien

— Vorbereitung auf die Praxisbegehung ;
— Verhalten bei Kontrollbesuchen Pause: 16.00 Uhr bis 16.30 Uhr
— Diverse Checklisten

[ Beginn: 14.30 Uhr

Anmeldeformular per Fax an FUr das Symposium ,Hygiene in der Zahnarztpraxis nach RKI-Richtlinien“ am

03 41/4 84 74-2 90

oder per Post an

3 18.09.06 in Dresden
0 27.09.06 in Berlin

3 20.09.06 in Halle (Saale)

— Dokumentation LEnde: ca. 19.00 Uhr bis 19.30 Uhr | 0 29.09.06 in Leipzig

melde ich folgende Personen verbindlich an:

ORGANISATORISCHES:

TEILNEHMERGEBUHR 99— € ZIMMERBUCHUNG Name/Vorname/Tatigkeit
inkl. Tagungspauschale zzgl. MwSt. PRS — Prime Reservation Services
Ansprechpartner: Frau Katrin Merzhduser Name/Vorname/Tatigkeit
VERANSTALTER Tel.: 02 11/51 36 90-61
OEMUS MEDIA AG Fax: 02 11/51 36 90-62 ———
HolbeinstraBe 29, 04229 L eipzig E-Mail: Merzhaeuser@prime-con.de OEMUS MEDIA AG emenomame/ et
Tel.: 03 41/4 84 74-3 09 HolbeinstraBBe 29
kontakt@oemus-media.de : Die Allgemeinen
Praxisstempel

Geschaftsbedingungen der OEMUS
MEDIA AG erkenne ich an.

FORTBILDUNGSPUNKTE 04229 Leipzig

Die Veranstaltung entspricht den Leitsdtzen und Empfehlungen der KZBV vom 23.09.05

einschlieBlich der Punktebewertungsempfehlung des Beirates Fortbildung der BZAK vom Datum/Unterschrift
14.09.05 und der DGZMK vom 24.10.05, gliltig ab 01.01.06.
Bis zu 4 Fortbildungspunkte. PN 4/06 E-Mail:
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,,Die Parodontologie genief3t eine immer starker werdende Bedeutung*

Zahnerhalt und implantatgestiitzter Zahnersatz ergédnzen sich im Sinne der oralen Gesundheit des Patienten. AktuelleTechnologien ermdéglichen eine prézise préa-
operative Planung nach dsthetischen, anatomischen und chirurgischen Aspekten. Behandlungen konnen atraumatisch, schmerzarm und kostenvertretbar durch-
gefiihrt werden. PN sprach in Madrid mit Dr. Michael Sachs, Geschéftsfiihrer von Nobel Biocare Deutschland, iiber derzeitige Moglichkeiten und Aussichten.

Allein schon die rund 5.000
Teilnehmer (vgl. www.europe-
rio.net) des 5. Europerio-Kon-
gresses fiihren es einem vor
Augen: Die Parodontologie
mit ihren wissenschaftlich
fundierten Therapiegrundsét-
zen genieBt als préventions-
orientierte Fachrichtung eine
immer stidrker werdende Be-
deutung. Ein Ende dieser Ent-
wicklung ist nicht abzusehen.
Das gilt auch fiir die Implanto-
logie. Was vor 40 Jahren mit
dem ersten Implantat von Prof.
Branemark begann, hat sich
zu einer anerkannten Fach-
richtung entwickelt, die mit ih-
ren therapeutischen Losungen
aus der Zahnheilkunde nicht
mehr wegzudenken ist.

eindruckender Weise, wie es
die engagierten und positiven
Diskussionen um das Thema
Sofortimplantation bei Paro-
dontaldefekten nachdriicklich
belegen.
Wo das Parodont stark gescha-
digt ist, kdnnen gezielt ein-
gebrachte Implantate einem
weiteren  Attachmentverlust
entgegenwirken und die Rest-
bezahnung schiitzen. Dabei
kommt der Regeneration des
Weichgewebes, speziell des
Desmodont, eine hohe Bedeu-
tung zu. Wachstumsférdernde,
osseokonduktive Implantat-
oberflachen sind hierfiir State-
of-the-Art. Die mit TiUnite™,
einem hochwirksamen Bio-
material, beschichteten Nobel
Biocare Implan-

tate sind hier weg-
weisend - gerade
auch im Hinblick
auf eine anhaltend
hohe Primérstabi-
litat.

Neben diesen
funktionalen As-
pekten mochte der
Patient aber auch
seinen  Wunsch
nach angemesse-
ner Asthetik erfiillt
sehen. Damit rede
ich nicht vom oft
strapazierten Life-

Freuen sich auf Grund der tiberwaltigenden Resonanz bereits auf den
néchsten Europerio-Kongress in Amsterdam — Area Sales Manager
Joachim Pappelau (li.) und Geschaftsfiihrer Dr. Michael Sachs.

Zahnerhalt und implantatge-
stiitzter Zahnersatz, Parodon-
tologie und Implantologie ste-
hen sich nicht unversohnlich
gegeniiber. Im Gegenteil, sie
erginzen sich im Sinne des
Patienten und seiner oralen
Gesundheit. Das zeigten die
Ausstellung, die Vortrdge und
die Workshops in ebenso be-

style-Argument
einer Hochleis-
tungsgesellschaft.
Es geniigt schon
ein Blick auf die steigende Le-
bensfreude der Jungen-Alten,
um zu wissen, was ich meine:
nicht das zwanghaft-jugend-
liche, sondern das strahlend-
gesunde Aussehen auch noch
im fortschreitenden Alter.
Hierfiir kommt dem Weichge-
webe eine im doppelten Sinne
tragende Rolle zu.

GroRen Zuspruch fanden die Workshops am Nobel Biocare-Messestand zum Beautiful Teeth Now™ Konzept, welches auf den drei Séulen Easy Esthetics™, Soft
Tissue Integration™, Immediate Function™ und NobelGuide™ basiert.

Eine bioinerte Implantatober-
flaiche, ein biovertrdglicher,
vollkeramischer Aufbau und
eine minimalinvasive, atrau-
matische Implantationsme-
thode sind die Voraussetzun-
gen fiir ein optimiertes Weich-
gewebemanagement. Mit der
Procera®-Produktpalette und
dem NobelGuide™-Konzept
hat der Behandler ein dafiir
exakt aufeinander abgestimm-
tes Instrumentarium zur Hand.
Mit NobelGuide™ folgt die Im-
plantologie der Prothetik, nicht
umgekehrt. Im Teamwork pla-
nen Behandler und Zahntech-
niker extraoral am Bildschirm
die Position der Implantate
nach besten funktionellen, &s-
thetischen, anatomischen und
chirurgischen Aspekten. Krite-
rien wie Knochendichte, Zahn-
aufstellung und OKkKlusion -
um nur einige zu nennen — wer-
den so bereits im Vorfeld be-
riicksichtigt. Schritt fiir Schritt
kann der Behandler seine Pla-
nung iberpriifen und bei Be-
darf korrigieren, ohne dass da-
fiir der Patient in die Praxis
kommen miisste. Die Umset-
zung der Planungsdaten in die
klinische Realitét erfolgt iiber

Eine schnelle Losung fiir den Zahnarzt

Bereits in Kiirze wird die M.I.S. Implant Technologies GmbH ihr neues Combosys-
tem der Dentalwelt vorstellen. PN sprach mit Marc OBenbrink, AuBendienst und
Vertriebsleitung, schon einmal iiber die Besonderheiten dieser Produktneuheit.

BN Auf welche Produktneuhei-
ten aus dem Hause M.L.S. darf
man kiinftig gespannt sein?

Neu bei uns wird es das
Mistral Implantat geben, ein
Combosystem, welches vo-
raussichtlich zum Herbst auf
den Markt gebracht wird. Com-
bosystem deshalb, weil es meh-
rere Eigenschaften in einem
bietet. Das hei}t, zum einen
habeich dasImplantat,zuman-
deren aber auch einen Stan-
dardaufbau, der gleichzeitig
dem Zahnarzt als Einbringhilfe
dient. Der Behandler beschleift
diesen und bringt im néchsten
Arbeitsschritt die Krone auf.
Das System besteht zusétzlich
noch aus folgenden Einzel-
teilen: einem Abdruckpfosten,
einer Transferkappe und einer
Verschluss-Schraube. Daher
auch der Name Combosystem.
Auf Grund dieser vielféltigen
Nutzbarkeit denke ich, dass

Zahlreiche Kongressbesucher nutzten die Gelegenheit, sich im Rahmen der Europerio-Industrieausstellung am
M.1.S.-Messestand iiber die Vorteile der zahlIreichen Produkte des Unternehmens aus Bad Salzuflen zu informieren.

ist ndmlich nicht nur eine ein-

fach zu handhabende, sondern

auch eine schnelle Losung fiir

den Zahnarzt.

Dieses neue Combosystem
wird keinen Einfluss

iISTRAL

aufdieImplantate ha-
ben, die unser Haus
aullerdem anbietet.

Es wird auch weiter-
hin alles mit einer

der Zahnarzt mit diesem Sys-
tem bereits alles hat, um eine
perfekte Behandlung vorneh-
men zu koénnen. Das System

Chirurgie zu handeln
sein. Insofern wird sich fiir den
Anwender nichts dndern, son-
dern alles gleich bleiben bzw.
besser werden.

Schaut man sich die Resonanz
wihrend des Europerio-Kon-
gresses generell an unserem
Stand an, dann war sie sehr
gut. =
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M.LS. Implant Technologies GmbH
Am Herforder Tor 12

32105Bad Salzuflen
Tel.:05222/9297 11
Fax:05222/9297 14

E-Mail: service@mis-implants.de
www.mis-implants.de

eine OP-Schablone, die die
exakte Insertion der Implan-
tate garantiert.

Die Guided Surgery Implanta-
tion ohne Lappenbildung, Auf-
Klappen und Verndhen der
Schleimhaut hat entschei-
dende Vorteile fiir Chirurgen,
Prothetiker und Patient. Der
gesamte orale Endzustand
wird préoperativ vorwegge-
nommen und damit vorhersag-
bar. Auch die Prothetik wird —
ob als provisorische oder end-

giiltige Versorgung — vorab her-
gestellt. Der Patient verldsst
ssofortversorgt® und meist
auch ,sofortbelastbar® die Pra-
xis:Teeth-in-an-hour™. Das be-
deutet fiir ihn eine minimale
Belastung und fiir den Behand-
ler groBtmogliche Sicherheit,
von der Effizienzsteigerung in
der Praxis mal ganz abgese-
hen. Denn ein wachsender Pa-
tientenzuspruch, ob atraumati-
scher, schmerzarmer und kos-
tenakzeptabler Implantations-

methoden, sollte unser ge-
meinsames Ziel sein.

Der groBe Zuspruchvieler Kon-
gressteilnehmer an unserem
BeautifulTeeth Now™ Konzept,
basierend auf den drei Sdulen
Easy Esthetics™, Soft Tissue
Integration™, Immediate Func-
tion™ und NobelGuide™ hat
mich darin bestétigt, dass wir
auf dem richtigen Weg sind.
Unsere Workshops zu diesen
Themen waren immer vollbe-
setzt. Fiir die tiberwéltigende
Resonanz mochte ich mich
auch an dieser Stelle nochmals
herzlich bedanken. Ich freue
mich auf ein Wiedersehen beim
nichsten Europerio-Kongress
in Amsterdam. E3

(35 Adresse

Nobel Biocare Deutschland GmbH
Stolberger Strafle 200

50933 KélIn

Tel.:0221/50085-0
Fax:0221/50085-3 33

E-Mail:
info.germany@nobelbiocare.com
www.nobelbiocare.com

Der Rahmen der diesjéhrigen
Europerio ist unserer Ansicht
nach schoén gewihlt,
auch das Programm
stellt sich als sehr vielfél-
tig dar. Fiir uns ist es na-
tiirlich wichtig, dass hier
in Madrid vor allem das
Thema Implantologie im
Vordergrund steht. So
sind wir beispielsweise
auch in der Lage, neue
klinische Ergebnisse und
Anwendungen inner-
halb der Workshops des
Industrieforums  ent-
sprechend zu présentie-
ren. Dr. Dietmar Weng
wird sich z. B. der Frage
der Knochenstabilitét
um das Implantat herum
sowie der Asthetik wid-
men, Dr. Ziv Mazor {iber
Augmentationsmate-
rialien sprechen, Dr. F.
Luengo aus Spanien
iiber die Anwendung unserer
Implantate.

Die Implantologie ist
heute wahrscheinlich
das am besten unter-
suchte Behandlungs-
verfahren in der
Zahnmedizin. Sie ist
nicht nur verlasslich,
sondern liefert aus
unserer Sicht auch
die besten funktio-
nellen und &stheti-
schen Ergebnisse bei
der Behandlung nach
Zahnverlust. Durch
die Medien und die zuneh-
mende Anwendung erfahren
Patienten immer mehr tiber
die positiven Ergebnisse und
entscheiden sich dafiir. Somit
gehen wir davon aus, dass man
sich auch von Seiten der Paro-
dontologie weiterhin mit die-
sem Thema beschéftigen wird.
Die Entwicklung neuer Pro-
dukte und Verfahren wird
auch zukiinftig weitergehen.
Sowerden wir z. B.im Bereich

ziehen.

Implantologie stand im Vordergrund

Heute und auch in Zukunft wird die Implantologie beste funktionelle und édsthe-
tische Ergebnisse liefern — davon ist Dr. Werner Groll tiberzeugt. Fiir die PN zog
der DENTSPLY Friadent-Geschéftsfiihrer ein kurzes Europerio-Resiimee.

Osseointegration Neuigkeiten
sehen. Ich denke, dass das

Auchwenn das schone Wetter so manchen Kongressbesucher lieber
ins Freie statt an die Messestéande fiihrte, konnte Dr. Werner Groll,
Geschaftsfiihrer DENTSPLY Friadent, eine positive Europerio-Bilanz

Material Zirkonoxid eine ent-
scheidende Rolle fiir die paro-

XiVE, FRIALIT und ANKYLOS Implantat (v. |. n.r.) aus dem Hause DENTSPLY Friadent.

dontale bzw. periimplantére
Gesundheit spielen wird. Die
Anwendung der Implantate
wird durch verbesserte Diag-
nose und Planungsmoglich-
keiten (z.B. Guided Sur-
gery) sicherer, einfacher und
schneller werden.

Wie bereits heute wird die
Implantologie auch in Zu-
kunft das am stéarksten wach-
sende Segment in der Dental-
medizin sein. Ich gehe des-

halb davon aus, dass die euro-
paische Gesellschaft fiir Paro-
dontologie auch bei ih-
ren zukiinftigen Tagun-
gen der Implantologie
einen breiten Raum zu-
gestehen wird, weshalb
wir dann auch wieder
dabei sein werden.

Was die Resonanz am
Messestand angeht, hat-
ten wir uns ein wenig
mehr versprochen. Viel-
leicht verleitete auch das
schone Wetter die Teil-
nehmer dazu, die Pausen
im Freien zu verbringen,
sodass die Besuchsfre-
quenz nicht unbedingt
unseren Erwartungen
entsprach. Nichtsdesto-
trotz konnten wir unse-
re Produkte erfolgreich
présentieren und wer-
den natiirlich auch in
Zukunft mit Neuheiten
aufwarten.Wirsind gerade da-
bei, die Effizienz unseres chi-
rurgischen Procede-
res noch weiter zu
verbessern und wer-
den dazu in wenigen
Monaten einige Neu-
igkeiten prédsentieren
koénnen. Zudem gibt
es noch einige Dinge
in der Pipeline - iiber
einige kann man
schon sprechen, tiber
andere  wiederum
noch nicht. Ein Fokus
ist Guided Surgery,
was fiir 2007 geplant ist. Em
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Fernrontgenaufnahmen: Verbesserte Bildqualitat

Auf der Basisihrerlangjdhrigen Erfahrung in den Bereichen Optik, Elektronik, Bildverarbeitungs-
programme und Patientenkomfort konnte die Eastman Kodak Company nun das digitale Panora-
ma- und Fernrontgensystem KODAK 8000C grundlegend iiberarbeiten und bedeutend verbessern.

Im Einzelnen handelt es sich
um die folgenden Verbesserun-
gen:

- Ein neues optisches System —
von Kodak entwickelt und
hergestellt zur Verbesserung
der Empfindlichkeit des Bild-
empfingers

- Neue Software-Filter speziell
fiir kephalometrische Befun-
dung

- Bessere Bildqualitidt und
hoherer Patientenkomfort

2 Adresse

Kodak GmbH

Hedelfinger Str. 60

70327 Stuttgart

Freecall: 08000/86 77 32

E-Mail: europedental@kodak.com
www.kodak.de/dental

durch vollsténdig iiberarbei-
tetes Zubehor fiir die Positio-
nierung des Patienten.

Dank des neuen optischen Sys-
tems erhalten Zahnérzte de-
tailliertere Digitalbilder mit ei-
ner hoheren Auflésung.

Damit Sie alle Vorteile der ver-
besserten Optik fiir eine her-
vorragende Bildqualitdt nut-
zen konnen, umfasst die neue
Kodak Dental-Bildbearbei-
tungssoftware automatische
Filter zur Optimierung sowohl
von Lateral- als auch von Fron-
talaufnahmen. Diese neuen Fil-
ter ermoglichen Kieferortho-
péden eine schnellere und pri-
zisere Diagnose, was fiir den
Behandlungserfolg von grofer
Bedeutung ist. Zusétzlich zu
Optik und Software wurde

Prothesen effektivfixieren

Im ausgereiften

ixx2®-Implantatsystem von

mé&k gmbh ist neben einem durchdachten Design
auch die prafabrizierte, konfektionierte, flexible
Kugelankerverbindung ixx2®ball erhéiltlich.

ixx2®ball besteht aus einem
Pfosten mit einem integrierten
Attachment, dem Kugelanker.

Der neue Kugelpfosten flex.

Systems findet nach der
Wiedereroffnung statt, wenn
eine vorhandene Prothese wei-
ter verwendet werden kann
oder nach Fertigstellung einer
neuen Prothese im Dentalla-
bor. Die Verrastung der Kugel-
ankerverbindung mit der Pro-
these erfolgt durch Matrizen
aus Kunststoff in verschiede-
nen Friktionsstiarken, Metall-
matrizen oder Metallmatrizen
mit O-Ring. Hierzu wird die
Prothese an den entsprechen-
den Stellen freigeschliffen und
mittels kaltpolymerisierenden
Kunststoffs werden die Matri-
zen eingeklebt. AnschlieBend
wird die Prothese auf die
Abutments gesetzt, tiberfliissi-
ges Material wird entfernt und
die Arbeit poliert.

Wenn die Matrize
nicht richtig einge-
gliedert wird, zer-
stort die Kugel oft die
Kanten der Matrizen
und deren Funktion
geht verloren. Ab-
hilfe schaffen hierdie
neuen Kugelpfosten
mit beweglicher Ku-
gel (Kugeldurchmes-
ser 2,5 mm). Durch
die gelenkartige Be-
weglichkeit der Ku-
gel richtet sich diese
bis zu einer Auslen-

Optional erhaltlich: INOX-Hilsen fiir Kunststoffmatrizen.

Die Pfosten sind mit Kugel-
durchmessern von 1,8 mm und
2,5 mm verfiigbar.

Die  Kugelankerverbindung
dient der Befestigung heraus-
nehmbarer Prothesen durch
vorgefertigte Verbindungsele-
mente. Als Halteelemente sta-
bilisieren sie die Lage der
schleimhautgetragenen Pro-
these. Sie bestehen aus einem
im Implantat verschraubten
Primirteil und einem in der
Prothese zu fixierenden Sekun-
déarteil. Der Einsatz des ball-

kung von 8° nach
der Matrize aus und
reduziert damit Fehlfunkti-
onen. B3
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auch das Positionierungszu-
behor komplett iiberarbeitet,
um dem Kopf des Patienten
noch besseren Halt zu bieten.
Diese Verdnderungen wirken
sich direkt auf die Bildqualitét
aus, da Bewegungsunschérfe
reduziert wird und die linken
und rechten Gebissstrukturen
besser iiberlagert werden.

Im Gegensatz zu anderen di-
gitalen LOosungen basiert das
optimierte KODAK 8000C
weiterhin auf der bewihr-
ten, One-shot“-Technologie.
Bei diesem innovativen Verfah-

ren arbeiten Sie mit kurzen Be-
lichtungszeiten von nur ca. ei-
ner Sekunde. Die Reproduzier-
barkeit von kephalometrischen
Messpunkten wird dadurch si-
chergestellt. Auferdem wird
der Patientenkomfort deutlich
verbessert. Durch die eben-
falls verbesserte System-
empfindlichkeit wird eine ge-
ringere Strahlenbelastung des
Patienten gegeniiber dem Vor-
gdngermodell erreicht. ,Heut-
zutage ist fiilr Zahnmediziner
nicht mehr nur die Bildqualitét
von Bedeutung, sondern auch

Eine hohere Auflosung liefert das neue KODAK 8000C dank

seines neuen optischen Systems.

BN Produkte 17

eine geringe Strahlenbe-
lastung - vor allem im
Umgang mit jungen Pa-
tienten®, sagt Caroline
Jeanneau, Worldwide
Product Line Manager,
Dental Systems Group
bei Kodak.

Wie alle Kodak-Produkte
wird auch das KODAK
8000C System durch um-
fassenden Service und
professionellen Support
unterstiitzt.

Weitere Informationen
zum KODAK 8000C Di-
gitalen Panorama- und
Fernrontgensystem er-
halten Sie von Ihrem
regionalen Kodak-An-
sprechpartner oder von
autorisierten Fachhénd-
lern. =3
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Uberrascht?

Parodontitis: Diagnostik und Therapie

Erfolgreiche Parodontitis-Therapie

ist uberraschend einfach!

HAIN

Fir die Maximierung der Thera-
pieerfolgsquote stellt Ihnen Hain
Lifescience mit den Testsystemen
micro-IDent®, micro-IDent®plus und
GenoType® PST®plus zuverlissige
Diagnostikverfahren zur Absiche-
rung lhrer klinischen Diagnose zur
Verfligung. So kdnnen durch Mar-
kerkeimanalyse und genetische Ri-
sikobestimmung die wichtigsten
Faktoren fiir die Progression der

Parodontitis bestimmt werden. Diese
modernsten molekularbiologischen
Testsysteme ermdglichen eine in-
dividualisierte und damit maximal
erfolgreiche PA-Therapie. Die Test-
ergebnisse helfen lhnen bei der
Therapieplanung und dienen der
Auswahladjuvanter Antibiotika eben-
so wie der Festlegung sinnvoller
Recall-Intervalle oder der Prophylaxe-
Optimierung. Dariiber hinaus sind

unsere Diagnostika unentbehrliche
Helfer fur die Risikoeinschatzung vor
aufwandigen Sanierungen und fiir die
Dokumentation lhres Behandlungs-
erfolges.

Lassen Sie sich von den Vorteilen mo-
derner Diagnostik berzeugen. Sie
werden Uberrascht sein, wie ein-
fach, schnell und sicher Erfolg sein
kann!

Hain Lifescience GmbH
Hardwiesenstr. 1| 72147 Nehren

LIFESCIENCE

Kostenfreie Hotline:
0800-7516633

www.micro-|Dent.de

<3L-

Faxantwort an: 074 73~ 94 51- 99

Uberraschen Sie mich mit den Vorteilen mikrobiologischer und
humangenetischer Dentaldiagnostik und senden Sie mir:

[ infopaket Dentaldiagnostik (micro-iDent®, micro-iDent®plus, GenoType® PST®plus)
[ Kostenfreie Probenentnahmesets micro-iDent®, micro-iDent®plus

[J Kostenfreie Probenentnahmesets GenoType® PST®plus

Praxis-
stempel

PN 2006/09
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Platz frei fur Knochenwachstum: Inion GTR™
— Die erste Membran der dritten Generation

Um den Erfolg einer Behandlung garantieren zu konnen, sollten moderne Membranen den Anforderungen an Barriere-
funktion, Stabilitdt gegen mechanische Einfliisse, Unempfindlichkeit gegen Exposition, Biokompatibilitdt, Bioaktivitit,
Resorbierbarkeit und Allergenfreiheit sowie einer einfachen Handhabung gerecht werden.

Diese zahlreichen Forde-
rungen konnten bisher je-
doch kaum von einer Memb-
ran abgedeckt werden,
was zur Folge hatte, dass —
je mnach Therapieziel -
Membranen gewdahlt wer-
den mussten, die haufig le-
diglich einen mehr oder
weniger guten Kompromiss
darstellten. Mit der Inion-
Membran der Firma cura-
san AG steht nun ein Pro-
dukt zur Verfiigung, das
nahezu allen Anforderun-
gen gerecht werden soll.
Die PN Parodontologie
Nachrichten sprachen mit
Dr. Frederic Hermann aus
Kraichtal tiber das neue
Produkt.

B Was sind fiir Sie als
Anwender die wesentli-
chen Vorteile der Inion-
Membran? Warum setzen
Sie diese ein und worin
unterscheidet sich die
Membran von anderen am
Markt erhéltlichen Pro-
dukten?

Die Inion-Membran ist die

einzige zurzeit erhiltliche,
formstabil Raum schaffende
und resorbierbare Memb-
ran — und es gibt Fille, bei
denen genau diese Eigen-
schaften gefordert sind.Die
groBe Besonderheit liegt
gegeniiber allen bisher er-
héaltlichen Membranen und
Folien in der Stabilitidt der
Membran bei gleichzeiti-
ger Resorbierbarkeit. Eine
derart stabile und dennoch
resorbierbare Membran hat
es bisher noch nicht gege-
ben. Der Kompromiss/die
Alternative waren bisher
verstidrkte nicht resorbier-
bare Membranen, die eben-
falls hervorragende Er-
gebnisse liefern, jedoch in
einer zweiten OP wieder
komplett entfernt werden
mussten. Diese zweite OP
kann Arzt und Patienten
jetzt erspart werden.

B Konnen Sie uns kurz die
Handhabung beschreiben?
Die Membran wird glasklar
bzw. transparent und steif
angeliefert. Mit einer Spe-

Sanft-effektive Zungenreinigung

Verringerung der Zungenbeldge: ergonomische
Mundraumhygiene mit antibakterieller Mikrofaser.

Die Zungenreinigung sollte ei-
nen wesentlichen Bestandteil
dertéglichen Mundhygiene bil-
den, denn durch diese Form der
Prophylaxe wird nicht nur der

che der Zunge, besonders im
hinteren Teil (postero-dorsal),
zu reinigen. Der patentierte
Funktionskopf ist mit einem
praktischen ,Klick“-System

Antibakterielles Mikrofaser-Pad mit cleverem Klick-System macht Mehrfachverwendung mdglich.

Atem verbessert, sondern auch
das Karies- und Parodontitis-
risiko deutlich reduziert. Die
Zunge ist das primédre Bakte-
rienreservoir der Mundhdhle.
Sie kann sehr unterschiedlich
gestaltet sein und tiefe Furchen
haben. Auf der Oberflédche sit-
zen Millionen von Bakterien,
welche sich ungehindert fort-
pflanzen kénnen.

Sie zu bekampfen, hilft der
ORASYS Zungenreiniger.
Der Zungenreiniger kombi-
niert eine antibakterielle Mik-
rofaser mit einem speziell fiir
den Mundraum entwickelten
Design fiir die sanfte und ef-
fektive Reinigung der Zunge.
Dabei hilft der Kkleine Funk-
tionskopf mit integrierter
Mikrofaser, schwierige Berei-

versehen, mit dem das Mikro-
faser-Pad einfach auszutau-
schen ist. Dadurch kann der
Zungenreiniger auch Okono-
mischen Kriterien auf Grund
der Mehrfachverwendung ge-
recht werden. Der , Fingerling“
bildet einen weiteren innova-
tiven Baustein der ORASYS-
Produktpalette. =5
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03185 Peitz
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zialfliissigkeit (NMP) wird
die Membran flexibel ge-
macht und ist dann nach
ca. zehn Minuten
einsatzfdhig. Der
Kontakt mit Flis-
sigkeiten ldsst die
Membran verstei-
fen. Dies ist daran
erkennbar, dass die
fast transparente
Membran wachs-
weil wird. Fixieren
lasst sich die Memb-
ran sehr gut mit den
resorbierbaren
Inion-Tacks.

B Fiir welche Indi-
kationen sehen Sie
in der Inion-Memb-
ran die ideale Wahl?
Die Inion-Membran
ist sicherlich keine
Membran zum brei-
ten Masseneinsatz.
Sie ist jedoch be-
sonders geeignet fiir
- vertikale und late-

rale Kieferkamm-

augmentationen in Ver-

bindung mit partikula-

rem Material (wie z.B.
Cerasorb®)
—im Sinusbereich zur Ver-

steifung der inneren
Membran und Abde-

ckung des lateralen Zu-
gangsfensters, denn im
Sinusbereich kann sie
den groBtmogli-
chen Halt zur
Unterstiitzung ei-
ner eventuell be-
schidigten Schnei-
derschen Membran
bieten. In diesen
Fallen kann natiir-
lich keine stabile
aber nicht resor-
bierbare Membran
gesetzt werden und
so gab es bisher nur
suboptimale Lésun-
gen. Gerade hier ist
die Raum schaffende
Stabilitat bei gleich-
zeitiger Resorbier-
barkeit ideal.

B Wie stellt sich
der zu erwartende
Heilungsverlauf
dar?

In den meisten Fal-
len - wenn eine
spannungsfreie

Naht moglich ist — zunéchst
gedeckt, auch wenn spéter

| www.pn-aktuell.de

leichte Dehiszenzen mog-
lich sind, so sind diese je-
doch folgenlos fiir den wei-
teren positiven Verlauf der
Behandlung.

2 Welche Tipps geben Sie
Ihren Kollegen zur Inion-
Membran?

Eingriff und Zeit gut pla-
nen, Schablone benutzen,
rechtzeitig mit dem Benet-
zen der Membran mit der
Fliissigkeit beginnen, um
diese zum richtigen Zeit-
punkt anpassen und mo-
dellieren zu konnen, Ecken
unbedingt rund schneiden.
Darauf achten, dass die
Membran gut mit Knochen
resp. Knochenaufbauma-
terial unterfiittert ist und
keine Hohlrdume entste-
hen. Auf eine gute Lap-
penmobilisation im Vorfeld
achten, um einen span-
nungsfreien Wundverschluss
realisieren zu kOnnen. Bei
groBeren Knochendefek-
ten und augmentativen
MaBnahmen ggf. antibio-
tische Abschirmung des
Patienten. mn
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Darum taglich Orotol® - wirkt seit tiber 40 Jahren

Griindlichste Hygiene in der (fach-)zahnérztlichen Praxis wird von Patienten zurecht als selbstverstand-
lich vorausgesetzt. Diirr Dental schafft mit Orotol® seit 1966 gerade in den kritischen Bereichen Ihrer
Praxis besteVoraussetzungen fiir eine wirksame Desinfektion, Reinigung und Pflege in hochster Qualitét.

Als Diirr Dental in den 60er-
Jahren Sauganlagen fiir die
Spraynebelabsaugung ein-
fiihrte, die erstmals die Be-
handlung am liegenden Pa-
tienten ermoglichten, war
dies fiir die (Fach-) Zahnérzte
eine enorme Arbeitserleich-
terung. Allerdings gab es fiir
die neuen Sauganlagen zu-
néchst keine addquaten Rei-
nigungs- und Pflegemittel.
Deshalb entwickelte der Her-
steller 1965 Orotol®fiir hochs-
te Anforderungen an Hy-
giene und Systempflege. 1966
wurde es eingefiihrt —und der
Fortschritt lief sich auch
deutlich mit der Nase wahr-
nehmen. Seitdem ist das mar-
kante und tiber die Jahre
kaum verédnderte Orotol®-
Logo aus (Fach-)Zahnarzt-
praxen kaum noch wegzu-
denken.

Nach einem halben Men-
schenalter Erfahrung und
Weiterentwicklung ist die
Orotol® Familie das fithrende
Hygieneprogramm fiir die
Desinfektion, Reinigung und
Pflege von Sauganlagen.
Orotol® Plus fliissig und Oro-
tol® Ultra Pulver mit Aktiv-
sauerstoff wirken umfassend
keimtotend, das heilit bakte-
rizid, fungizid und viruzid —
einschlieBlich der Inaktivie-
rung von HBV und HIV. Im
Unterschied zu vielen ande-
ren Mitteln wirkt Orotol®
auch tuberkulozid. Fiir Prob-
lemfdlle mit sehr hartem
Wasser oder hartnédckigen
Ablagerungen steht MD 555
Orotol® Spezialreinger zur
Verfiigung. Und MD 550

Orotol® beseitigt problemlos
Riickstiande von Kalk, Blut
oder Abformmaterial aus
dem Mundspiilbecken.

Der Erfolg der Orotol®-Fami-
lie beruht nicht zuletzt auf der
kontinuierlichen Weiterent-

kein Tropfen mehr daneben
gehen kann. Ansetzen -schiit-
teln — absaugen - fertig: Die
empfohlene tdgliche Anwen-
dung ist im Handumdrehen
erledigt.

Zur Erleichterung in der An-

Die Orotol®-Familie aus dem Hause Durr: seit 40 Jahren fiihrend in der Desinfektion der Praxis.

wicklung geméB neuesten me-
dizinischen Erfordernissen.
Selbstversténdlich sind alle
Desinfektionsmittel DGHM/
VAH-gelistetund entsprechen
damit strengen Standards.
Orotol® Plus ist zudem seit
2000 mit einer zitrusartigen
Dufnote erhiltlich, die mit ih-
rer Frische zu einer angeneh-
men Atmosphérein der Praxis
beitrdgt. Noch komfortabler
wird die Handhabung seit
1997 durch OroCup. Orotol®
wird dadurch zum geschlosse-
nen Pflegesystem, bei dem

wendung gibt es seit der IDS
2005 das Orotol® Combi-Set
mit drei 2,5-Liter-Flaschen
Orotol® Plus und 75 prakti-
schen Portionsbeuteln MD
555.

Die in Jahrzehnten gewach-
sene Erfahrung des Unter-
nehmens in der Desinfektion,
Reinigung und Pflege von
Sauganlagen kann sich jede
Praxis in Form der Broschiire
yFitness und Werterhaltung
fiir die Diirr Sauganlage®,
nebst dem beiliegenden Falt-
blatt , Tipps zur Anwendung

der Sauganlagen-Desinfek-
tion“, verfiigbar machen. So
sind viele niitzliche Informa-
tionen im Alltag stets griffbe-
reit — ganz nach der Philoso-
phie der Diirr System-Hy-
giene: Produkt, System und

Zusatzdienstleistungen ge-
hen hierimmer Handin Hand.
Die Broschiire kann kosten-
frei tiber den Dentalfachhan-
del bezogen werden.
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Zahnbiirste mit verbessertem Reinigungskontakt

Die Dr. Best-Forschung prasentiert ihre neueste Innovation: Eine Zahnbtrste
mit Flex-Federung und Borsten, die in einem flexiblen Gelbett gelagert sind.

Gerade und doch
flexibel prasentiert
sich der Birsten-
kopf der neuen
Dr. Best Gelkopf-
Zahnbiirste. Beim
Putzen schmiegen
sich die in ein elas-
tisches Gelbett ein-
gelagerten Borsten
optimal an die indi-
viduelle Zahnreihe
an. Durch die fle-
xible Anpassung
und ihren konkaven
Interdentalschnitt
haben sie bis zu dreimal
mehr Reinigungskontakt zu
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GlaxoSmithKline
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Biszudreimal mehrreinigenden Zahnkontakt stelltdie neue Gel-Zahnbiirste von Dr. Best her.

den Ziahnen als herkomm-
liche starre Zahnbiirsten.
Das bestitigen zwei unab-
héngige Untersuchungen
an Universitdtszahnklini-
ken in Ziirich und den USA.
Die bewdhrte Dr. Best Flex-
Federung ermoglicht eine
schonende Reinigung von
Zahnfleisch und Ziahnen.
Damit erfiillt die Handzahn-
biirste alle Forderungen der
Zahnmedizin und ist die
richtige Zahnbiirste fiir all
jene, die sich gern bei der
Optimierung der Putztech-

Kompaktes Zahnreinigungsgerat

Dent-o-care aus Hohenkirchen—Mundhygiene und
Prophylaxe-Vertrieb —bietet seit Juli 2006 ein inno-
vatives Produkt an: Rolly® -Toothbrush OnThe Go!

Seine  kompakte  GroBe
macht Rolly® - besonders
unterwegs — zu einer idealen
Alternative gegeniiber kon-

durch einfaches ,,Rollen“ auf
beiden Seiten der Zahnrei-
hen. Die Borsten sorgen so-
wohl fiir das Entfernen von
Nahrungsresten

und Plaque, auch an
schwer zuging-
lichen Stellen, als
auch fir die Rei-
nigung der Zunge
von Bakterien.
Rolly® wird aus
weichem plasti-
schen  Material
hergestellt (FDA
genehmigt), um
Irritationen des
Zahnfleisches zu
vermeiden.

Die Reinigungseffi-

Rolly®, ein Einwegartikel fiir diskrete Zahnreinigung mit Wirkstoffen

gegen Karies (Xylitol, Fluorid).

zienz wurde in ver-
schiedenen  Klini-
schen Studien nach-

GLIMICALLY PROVEN
¥O ELIMINATE PLAGUE
AND BAD BREATH

gewiesen. ,Nach der
traditionellen Zahn-
biirste mit Zahn-
pasta ist Rolly” ein
sehr wirkungsvolles
Mittel, um Plaque zu
bekdmpfen®, urteilte
die New York Uni-
versity College of
Dentistry, USA. ,Im
Rahmen aller analy-
sierten Zahnober-
flichen hat Rolly”
gegeniiber Kau-
gummi eine stdrkere
Verminderung der
Plaque bewirkt®,

Einzigartiges und innovatives Design, Mintgeschmack fiir frischen

Atem.

ventioneller Reinigung mit
der Zahnbiirste. Ohne mit der
Hand zu putzen, ohne Wasser
und Zahnpasta — Rolly” ein-
fach in den Mund nehmen
und mit der Zunge etwa drei
bis fiinf Minuten an den Z&h-
nen entlangfithren. Die Kom-
bination aus mechanischer
Reinigung und aktiven Wirk-
stoffen sichert eine sehr effi-
ziente Mundhygiene.

Rolly® hat die Form eines Ra-
des mit 276 Borsten. Die Rad-
form ermoglicht eine gute
Zirkulation im Mundbereich

gibt die Prophylaxe-
Schule Ziirich an.
Rolly® ist in zwei
Verpackungsgrofen verfiig-
bar, als praktische 6er-Box
oder auch als Praxisausstat-
tung mit 400 einzeln verpack-
ten Rolly.
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FORSCHUNG

nik unterstiitzen
lassen wollen. Die
neue Dr. Best-Gel-
kopf-Zahnbiirste
mit attraktivem De-
sign und ergono-
misch geformten,
rutschfesten Griff
ist ab sofort in vier
transparent leuch-
tenden Farben (hell-
blau, dunkelblau,
pink, griin) fiir 3,79
Euro in Apotheken,
Drogerie-Méarkten
und im Lebensmit-
telhandel erhéltlich.

Auch die Verpackung wur-
de weiterentwickelt und mit
einem wertvollen Zusatz-
nutzen ausgestattet: Prak-
tisch fiir den Arbeitsplatz
oder unterwegs kann die
Zahnbiirste in einem neu-
artigen und wieder ver-
schlieBbaren Etui aufbe-
wahrt werden. &=
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Interdentalbursten extra weich

JetztbeiTePe neuim Sortiment: Interdentalbiirsten mit extralangen und extra
weichen Borsten fiir eine ganz besonders sanfte und schonende Reinigung.

Die speziell ausgewdhlten
Borstenvon hochster Qualitét
versprechen eine effiziente

fillend und schonend fiir die
Papille. Sie sind besonders
empfehlenswert bei jungen

Die sanfte Alternative: Speziell fir besonders empfindliche Patienten eignen sich die extra weichen Inter-

dentalbiirsten von TePe.

Reinigung und Haltbarkeit.
Die langen und besonders
weichen Borsten sind Raum

Patienten mit intakten Papil-
len, schmerzempfindlichen
Zahnen, Gingivitis oder Mund-

schleimhauterkrankungen.
Die besonders schonende
Anwendung macht die Biirs-
te auferdem zum optimalen
Reinigungsgeréit nach opera-
tiven Eingriffen.

Die fiinf verschiedenen Gro-
Ben der extra weichen TePe
Interdentalbiirsten entspre-
chen in ihrer Géngigkeit den
bekannten TePe Interdental-
biirsten. Um sie leichter unter-
scheiden zu konnen, sind die
neuen extra weichen Biirsten
in Pastellfarben gehalten. em
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Ti-Grade 5.

FDA

zu priparieren.

EBrochwinglichkeit
Verschiedene Aufbauten zu einem giinstigen Preis. -:

@ Erhiltlich mit internen oder
externen Verbindungen

® Aufbauten auf Goldbasis mit und
ohne Sechskant

® Gerade und abgewinkelte
Keramikaufbauten

@ Anatomische Titaniumaufbauten
® Komponenten fiir Vollprothesen

Innovation

Unser Bohrfiihrungssystem ist ein neues Konzept,
das dem Zahnchirurgen ermoglicht, zwei oder
mehr Implantatstellen mit einem optimalen
Abstand, Winkel und einer perfekten Parallelitit

SMA-Oberflache: sandgestrahlt und sduregeitzt.

Alle MIS - Produkte werden gemdf den folgenden
internationalen Normen hergestellt und verpackt:

1S09001:2000
IS013485:2003
32/42/EEC

Ste finden all dies bei
i die Frethert zu wiihlen

/=

Wenn Sie folgended suchen....

Qualitit

Schraubenformige, konische & One Stage - Implantate:

Am Herforder Tor 12, 32105 Bad Salzuflen E-mail: mg@mis-implants.de

Tel: 05222 -92 9711 Fax:05222-929714
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Diagnostik undTherapie periimplantarer Infektionen

Die Zahl der Implantate steigt stetig an und damit einhergehend auch die Zahl der bakteriellen Komplikationen bis hin zu Implantatverlusten. Durch
die fortschreitende Verbreitung der Implantate wird das Wissen um die richtige Mundhygiene fiir die groSer werdende Patientenzahl umso wichtiger.

Bei einer bereits bestehenden
Periimplantitis kann einerecht-
zeitig einsetzendeTherapie den
Verlust verhindern. State-of-
the-Art zur mikrobiologischen
Diagnostik und Festlegung der
Behandlungsstrategie ist die
Real-Time-PCR.Umdie Bedeu-
tung von Mundhygiene und ab-
gesicherter Diagnostik sowie
engmaschiger zahnérztlicher
Betreuung zu unterstreichen,
prasentierte GABA Internati-
onal im wissenschaftlichen
Programm der Europerio5 in
Madrid zwei entsprechende
Workshops.

ANZEIGE

Professor Andrea Mombelli
von der Universitidt Genf wid-
mete sich am 30. Juni 2006 in
seinem Workshop im Rahmen
der Scientific Sessions der Préa-
vention und Therapie bakteriell
verursachter Komplikation bei
Zahnimplantaten. Dabeistellte
er einen evidenzbasierten kli-
nischen Behandlungs- und Er-
haltungsplan vor. Zwar haben
moderne Zahnimplantate eine
hohe Erfolgsrate, jedoch treten
in vier von zehn Fillen thera-
piebediirftige Probleme auf.
Die Anlagerung von Bakterien
am Implantat verursacht im

Anfangsstadium eine periim-
plantdre Mukositis, die sich
ebensowiebei einer Parodonti-
tis héufig unbemerkt in die
Tiefe ausdehnen kann. Die Pe-
riimplantitis wird als entziind-
licher Prozess der das Implan-
tat umgebenden Gewebe defi-
niert, der mit Knochenabbau
einhergeht. Klinische Studien
zeigen, dass erfolgreich einge-
wachsene Implantate von ei-
ner mehrheitlich aus grampo-
sitiven Keimen bestehenden
Mikroflora umgeben sind,
wiahrend infektiose Implantate
von einer hohen Quantitit

gramnegativer Bak-
terien besiedelt sind.

Wenn bereits eine Pe-
riimplantitis besteht,
kann der Verlust des
Implantats durch eine
addquate Behand-
lung mit griindlicher
Reinigung des Im-
plantats und Suppres-
sion des Bakterien-
wachstums  verhin-
dert werden, sofern
sie rechtzeitig genug
einsetzt. Als erste di-
agnostische Schritte
schldgt Mombelli ne-

Die Nr. 1 fur den Implantologen

CURRICULUM

Implantologie DGZI

Themenauswahl

NAVIGATION
PIEZOSURGERY  RKI-EMPFEHLUNGEN

MINIMAL INVASIVE CHIRURGIE

® 100 Prozent Anerkennung durch Konsensuskonferenz

® Nennung der Curriculum-Teilnehmer in Suchmaschinen und

im DGZI-Patientenportal

® |hr Weg zum Tatigkeitsschwerpunkt Implantologie,

Spezialist Implantologie - DGZI und zum Master of Science

Implantology!

Weitere Informationen unter:

0800 — DGZITEL | 0800 — DGZIFAX

(kostenfrei aus dem deutschen Festnetz)

P |rHE:EHN-s

DGZI-Geschiftsstelle/Sekretariat - Feldstr. 80 - 40479 Diisseldorf

Tel. 0211/169 70-77 - Fax 02 11/1 69 70-66
sekretariat@dgzi-info.de - www.dgzi.de

DG 7]

Deutsche Gesellschaft for
Zahnarztliche Implantologie e.V.

ben der Erhebung des Mund-
hygienestatus und der Feststel-
lung der Blutungsneigung die
Sondierung der Taschentiefe
vor. Ist die Zahnfleischtasche
> 3 mm, dient zur weiteren Di-
agnose ein Rontgenbild, um ei-
nen moglichen Knochenver-
lust festzustellen. Im Falle ei-
nes Knochenabbaus, einer Ta-
schentiefe von 4-5 mm, Blu-
tungsneigung und eventuellem
Eiteraustritt, schliefit sich ne-
ben der griindlichen Reinigung
der Implantate und Mundhy-
gieneinstruktionen der beglei-
tende Einsatz von Antiseptika
(0,2 % Chlorhexidin) an. BeiTa-
schen tiefer als 5 mm konnen
chirurgische MaBnahmen not-
wendig werden, da sich die
griindliche Reinigung der
rauen Implantatoberfldchen
héufig als schwierig erweist.
Zur Unterstiitzung der mecha-
nischen Implantatreinigung
wird die Therapie mit Antisep-
tika und Antibiotika empfoh-
len. Zur Auswahl der richtigen
Therapieform konnen mikro-
biologische Tests hilfreich sein.
DasVerfahren mit der hchsten
Spezifitdt und Sensitivitét fiir
die rechtzeitige und abgesi-
cherte Diagnostik ist die Real-
Time-PCR (Polymerase chain
reaction) zur quantitativen Be-
stimmung der sechs wichtigs-
ten Markerkeime der Periim-
plantitis sowie der Gesamt-
keimzahl.

Auf ihre Sensitivitét hin unter-
suchten Prof. Dr. Sgren Jepsen
und Dr. Pia-Merete Jervee-
Stormvonder Universitdt Bonn
verschiedene mikrobiologi-
sche Testverfahren und stellten
ihre Resultate im Forum fiir In-
novation bei der Europeriob
vor. Als State-of-the-Art be-
zeichneten die Referenten da-
bei den meridol® Paro Diagnos-
tik Test,dessenTechnologiesich
auf die Real-Time-PCR stiitzt.
ImVergleich zur gingigen Kul-
tivierung der Bakterien wird fiir
die Real-Time-PCR kein vitales
Probenmaterial bendtigt, was
im Falle der parodontalpatho-
genen gramnegativen Keime,
die anaerobe Lebensbedin-
gungen brauchen, eindeutige
Vorteile bietet. Bei der Real-
Time-PCR werden die Proben
auf bestimmte DNA-Sequen-
zen untersucht. Die automa-
tisierte Analyse kann sechs
parodontalpathogene Mar-
kerkeime identifizieren und
quantifizieren (A. actino-
mycetemcomitans, P. gingiva-
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Zur Er6ffnung der Europerio5 in Madrid sprachen Prof. Dr. Maurizio Tonetti, der Vorsitzende Prof. Dr. Mariano Sanz und Prof.
Dr. Tord Berglundh.

lis, T. forsythensis, F. nuclea-
tum, P.intermedia, T.denticola).
Vor allem die Quantifizierung
des Bakterienbesatzes in der
subgingivalen Plaque bringt
Vorteile hinsichtlich der Thera-
pieentscheidung.

Zusitzlich présentierten die
Bonner Wissenschaftler die Er-
gebnisse einer vergleichenden
Studie zur Bestimmung der
klinischen Effekte von Full-
mouth root planing (FMRP)

Referierte zum Thema Periimplantitis-Therapie:
Prof. Dr. Andrea Mombelli (Universitét Genf).

gegeniiber der Wurzelgléittung
einzelner Quadranten (QRP).
Beim FMRP wurden die Pro-
banden innerhalb von 24 Stun-
den in zwei Sitzungen sub-
gingivalem Scaling und Root
planing an allen Quadranten
unterzogen. Beim QRP wurde
das Scaling quadrantenweise
in wochentlichen Intervallen
vorgenommen. Weder fiir die
einzelnen Quadranten noch
fiir den ganzen Mund wurden
nach drei und sechs Monaten
signifikante Unterschiede der
Parameter Taschentiefe (PPD),
Blutungsindex (BOP) und At-
tachmentverlust (RAL) festge-
stellt.

Die beiden Workshops von
Prof. Mombelli (Universitéat
Genf) sowie Prof. Jepsen und
Dr. Jervee-Storm (Universitét
Bonn) wurden von GABA
International im Rahmen der
Europeriob in Madrid préisen-
tiert.
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GABA GmbH

Berner Weg 7

79539 Lorrach
Tel.:07621/907120
Fax:07621/907124

E-Mail: presse@gaba-dent.de
www.gaba-dent.de
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Oral-B ,,Up to date“-Fortbildungen 2006 fiir das ganze Praxisteam

Sich uber professionelle und héausliche Prophylaxe stets auf dem Laufenden zu halten, ist ldngst ein Muss fiir alle Praxismitarbeiter. Denn sie sind fiir
Patienten die wichtigsten Ansprechpartner bei Fragen rund um dieVorsorge, und Oral-B unterstiitzt sie dabei — mit Fortbildungen fiir die ganze Praxis.

So bietet Oral-B nach dem
erfolgreichen Auftakt 2005
im Rahmen des Weiterbil-
dungskonzepts ,Up to date”
2006 vier verschiedene For-
mate an: Neben Basiskurs
und klinischem Aufbaukurs
mit Fallbeispielen werden
auch Anwendungs-Work-
shops fiir das komplette
Team sowie spezielle Ta-
gesseminare fiir Zahnérzte
durchgefiihrt. Insgesamt 34
Termine in ganz Deutsch-
land stehen von September
bis Dezember zur Auswahl.
Die richtige Vorsorge fir
die Vorsorge: Das Oral-B
Fortbildungskonzept , Upto
date — Prophylaxe, Wissen,
Weiterbildung“ vermittelt
alles Wesentliche rund um
die moderne Pro-

nach den bereits ge-
laufenen Kursen in
Osterreich und der
Schweiz insgesamt
34 Fortbildungen in
Deutschland zur Aus-
wahl, darunter fiir
das ganze Praxis-
team Basiskurse, er-
gidnzende klinische
Kurse und - neu hin-
zugekommen - An-
wendungs-Workshops
sowie flir Zahnéarzte
spezielle Tagessemi-
nare. Von September
bis Dezember 2006
geben die renom-
mierten Referenten Dr. med.
dent.RalfRossler, Lehrbeauf-
tragter der Charité, Campus
Benjamin Franklin, Poliklinik

phylaxe — von der
Diagnostik und
Tipps und Tricks
zur Patientenmoti-
vation, Prophyla-
xe-Management in
der Praxis, Patien-
tengespriach bis
hin zu zahndérztli-
chen MaBnahmen
und Empfehlun-
gen zur hduslichen
Prophylaxe, Fall-
beispielen und Ab-
rechnungstipps.
Und das mit groBer
Resonanz: Bereits
zum Auftakt 2005
wurden mehr als
3.000 Teilnehmer
bei Veranstaltun-
gen in Deutschland
und der Schweiz verzeich-
net.

Fir das Jahr 2006 stehen

Referent Dr. Ralf Réssler, Lehrbeauftragter der Charité, Campus Ben-
jamin Franklin, Poliklinik fir Zahnerhaltung und Parodontologie.

fiir Zahnerhaltung und Paro-
QOntologie,Annette Schmidt,
Okotrophologin, Studienri-

Mitmehr als 3.000 bisherigen Teilnehmern erfreuen sich die ,Up to date"-Kurse
groRer Beliebtheit.

tin der Germanistik und ge-
lernte Prophylaxe-Assisten-
tin, Referentin an Zahnirz-
tekammern und Ausbilde-
rin, sowie Conny Schwie-
te, Dentalhygienikerin und
Oral-B Klinikreferentin, und
Sabine Hiemer, zahnmedizi-
nische Angestellte und Fort-
bildungsreferentin, wert-
volle Informationen, Erfah-
rungen und Tipps rund um
die professionelle und héaus-
liche Pravention kompetent
und praxisnah weiter. Der
neue Workshop Prophyla-
xe wiederum vermittelt zu-
néchst dasnotwendige Grund-
wissen, bevor dann in Klei-
nen Gruppen die professio-
nelle Zahnreinigung am
Patienten trainiert wird. Fiir
dieses Praxis- und Video-
training in den Rdumen der
EVIDENT Consulting in
Hanau stehen die erfahrenen
DHs und Praxis-Manage-
rinnen Barbara Kampfmann-
Balfer und Katja Wahle so-
wie Dentalhygienikerin Ul-

Grund fir die Initiatoren
von der Internationalen
Fortbildungsgesellschaft
IFG, mit der Unter-
stiutzung von Degu-
Dent weitere sieben
Termine im Herbst an-
zubieten. Dann pra-
sentiert Motivations-
Ass und Trainer Hans-
Uwe Kohler erneut ei-
nen Tag, der nicht
alltdglich ist: Come-
Together und After-
work-Party, mitrei3en-
de Motivationsvortra-
ge, neue Teamstrate-
gien und innovative
Ansidtze zur Losung
von altbekannten Prob-
lemen in der zahn-
arztlichen Praxis, da-
zu noch ein Gewinn-
spiel und etwas fiir
das leibliche Wohl -
das sind die Zutaten
fiir das Erfolgsrezept des
»,GroBen Praxistags 2006
von Anbieter IFG. Ergén-
zend wird denTeilnehmern
auch noch ein vollstandi-
ges Skript zum Nachlesen
der Veranstaltungsinhalte
mit auf den Weg gegeben.
,Wir haben noch nie eine
Fortbildungsreihe mit solch
einem enormen Zulauf or-
ganisiert”, berichtet Wil-
helm Hakim, Geschafts-
fihrer mit langjéhriger

Veranstaltungserfahrung,
nach den ersten sieben Sta-
tionen.

Motivationstrainer Hans-Uwe Kéhler sorgt fiir den enormen Erfolg der
Fortbildungsveranstaltungen.

,Das Konzept geht auf und
steht ganz in Einklang mit
unserer Fortbildungsphi-
losophie, die auf eine grofe
Praxisndhe setzt. Deshalb
sehen wir im ,Praxistag’
eine gute Ergdnzung unse-
res vielfdltigen Angebots
und unterstiitzen ihn auch
nicht zuletzt mit unserem
Know-how®, sagt Degu-
Dent-Dienstleistungsma-
nager Andreas Maier. Die
Erfolgsstory dieses Fortbil-

Praxistag: Weitere Termine im Herbst

,unsere Patienten, mein Chefundich!“—unter diesem Motto findetin deutschen
Ballungsgebieten der ,,Grofie Praxistag 2006 statt — und das mit riesigem
Erfolg: Uber 3.000 Praxisteams nahmen an den ersten Veranstaltungen teil.

dungsformats basiert da-
bei neben der ungewohn-
lichen Informationsvermitt-
lung und den unter-
haltsamen Elementen
- zu denen zum Bei-
spiel jeweils ein Ge-
winnspiel mit einem
Cabrio-Wochenende
als Hauptpreis zahlt -
auch auf dem giinsti-
gen Preis von knapp
iber 100 Euro pro Teil-
nehmer (zzgl. MwSt.).
Wer sich anmelden
mochte, kann sich di-
rekt an die IFG unter
Tel.: 0 45 03/ 77 99 33
oder online unter
www.ifg-hl.de wenden
— fir alle, die es nicht
schaffen, einen ,Pra-
xistag 2006 zu be-
suchen, ist unter die-
sem Kontakt auch eine
Live-Zusammenfas-
sung auf DVD erhilt-
lich. =
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DeguDent GmbH

Postfach 1364

63403 Hanau
Tel.:06181/59-57 03
Fax:06181/59-57 50
E-Mail: info@degudent.de
www.degudent.de

rika Anja Wiede-
mann, bereit.

In der Gebiihr von je-
weils 190 Euro inkl.
MwSt. (160 Euro inkl.
MwSt. beijeder weite-
ren Anmeldung pro
Kurs) fiir den Basis-
und Klinischen Kurs
bzw. 250 Euro inkl.
MwsSt. fiir die Zahn-
arzt-Kurse und 340
Euro inkl. MwSt. (300
Euro inkl. MwSt. bei
jeder weiteren An-
meldung pro Kurs)
fiir den Prophylaxe-
Workshop sind auch
ausfiihrliche Arbeitsmateri-
alien, ein Teilnehmerzertifi-
kat sowie Speisen und Ge-
tranke enthalten. Als zusétz-
liches Extra erhalten die
Teilnehmer zudem eine Pre-
mium-Elektrozahnbiirste
von Oral-B gratis! Weitere In-
formationen tiber die Fortbil-
dungen koénnen unter Tel.:
00800-87 86 32 83 (00800-UP-
TODATE) erfragt werden.
Anmeldungen sind unter
gleicher Telefonnummer so-
wie per Fax unter 0 61 72/6 84
8160 moglich. mm

20 Adresse

Gillette Gruppe Deutschland
GmbH & Co. oHG
Geschéftsbereich Braun Oral-B
Frankfurter Strale 145

61476 Kronberg im Taunus
Tel.: 06173/30-50 00

Fax: 06173/30-50 50

E-Mail: info@gilettegruppe.de
www.oralb.com

23 Kurstermine

Termine der ,,Up to date”-Fortbildungen 2006 in Deutschland:

Basiskurs Prophylaxe (13.00—19.30 Uhr)

Hamburg Fr. 01. September Kurs-Nr. BO1
Leipzig Mi.06. September Kurs-Nr. B02
Hannover Do.07. September Kurs-Nr. BO3
Krefeld Do.28. September Kurs-Nr. B04
Dortmund Fr. 29. September Kurs-Nr. B05
Kaln Sa. 30. September* Kurs-Nr. BO6
Weimar Fr. 13. Oktober Kurs-Nr. BO7
Konstanz Mi. 18. Oktober Kurs-Nr. B08
Miinchen Do.19. Oktober Kurs-Nr. B09
Frankfurtam Main Mi.01. November Kurs-Nr.B10
Géttingen Fr. 03. November Kurs-Nr.B11
Dresden Sa. 04. November*® Kurs-Nr.B12
Freiburg im Breisgau Mi.29. November Kurs-Nr.B13
Stuttgart Do.30. November Kurs-Nr.B14
Mannheim Fr. 01. Dezember Kurs-Nr.B15
Nirnberg Sa. 02. Dezember* Kurs-Nr.B16
Bielefeld Mi.06. Dezember Kurs-Nr.B17
Berlin Do.07. Dezember Kurs-Nr.B18
*jeweils Samstag 10.00—16.30 Uhr

Aufbaukurs Prophylaxe (13.00—19.30 Uhr)

Hannover Fr. 08. September Kurs-Nr. A01
Dortmund Do. 14. September Kurs-Nr. A02
Kadln Mi.20. September Kurs-Nr. A03
Miinchen Fr. 20. Oktober Kurs-Nr. A04
Frankfurt Do.02. November Kurs-Nr. AO5
Berlin Fr. 08. Dezember Kurs-Nr. AO6
Tagesseminar Zahnérzte (10.00— 16.30 Uhr)

Hannover Sa. 09. September Kurs-Nr. T01
Frankfurtam Main Sa. 14. Oktober Kurs-Nr. 702
Miinchen Sa.21. Oktober Kurs-Nr. T03
Kdln Sa. 18. November Kurs-Nr. T04
Berlin Sa.09. Dezember Kurs-Nr. T05
Workshop (09.30— 16.30 Uhr)

Hanau Sa. 02. September Kurs-Nr. W1
Hanau Sa. 09. September Kurs-Nr. W2
Hanau Sa. 16. September Kurs-Nr. W3
Hanau Sa. 04. November Kurs-Nr. W4
Hanau Sa. 18. November Kurs-Nr. W5

OptimaleVorbereitung auf Kontrollen

Das tiberarbeitete Medizinproduktegesetz zielt auf eine hygienischere Be-
handlung in Praxen ab. PHARMATECHNIK setzt ihr Seminarangebot fort.

Zahnarztpraxen sind seit Kur-
zem angewiesen, ihre medizi-
nischen Instrumente noch ge-
nauer zu desinfizieren und zu
sterilisieren. Dieses Ziel ver-

2 Kurstermine

Seminar ,Hygiene in der Zahn-
arztpraxis nach RKI-Richtlinien™:

m Geschaftsstelle Essen:
Freitag, 27.10.2006
(15.00 bis 18.00 Uhr)
Samstag, 28.10.2006
(10.00 bis 13.00 Uhr)

> Geschaftsstelle Hamburg:
Mittwoch, 30.08.2006
(14.00bis 17.00 Uhr)
Mittwoch, 04.10.2006
(14.00 bis 17.00 Uhr)

m Geschaftsstelle Mainz:
Freitag, 22.09.2006
(15.00 bis 18.00 Uhr)
Samstag, 23.09.2006
(10.00 bis 13.00 Uhr)

m» Geschaftsstelle Miinchen:
Mittwoch, 27.09.2006
(14.00 bis 17.00 Uhr)
Freitag, 20.10.2006
(15.00 bis 18.00 Uhr)

m Geschaftsstelle Porta Westfalica:
Mittwoch, 06.09.2006
(14.00 bis 17.00 Uhr)
Mittwoch, 18.10.2006
(14.00 bis 17.00 Uhr)

m Geschaftsstelle Stuttgart:
Freitag, 13.10.2006
(15.00 bis 18.00 Uhr)
Samstag, 14.10.2006
(10.00 bis 13.00 Uhr)

m Kosten: 79€ zzgl. MwSt.

folgt der Gesetzgeber mit dem
iberarbeiteten = Medizinpro-
duktegesetz (MPG), das im
April dieses Jahres im
Bundesgesundheitsblatt
in Kraft getreten ist. Fiir
Zahnirzte haben das Ge-
setz und die entsprechen-
den aktuellen Richtlinien
des Robert Koch-Instituts
(RKI) erhebliche Folgen:
Jede deutsche Praxis
sollte einen Hygiene-Be-
auftragten vorweisen, der
dafiir zustindig ist, dass
die Arbeitsgeréte und Ins-
trumente der Norm ent-
sprechend gepflegt und
sterilisiert werden. Be-
zirksregierungen und Gesund-
heitsdmter priifen Zahnarzt-
praxen seither laufend auf die
Einhaltung der neuen Richt-
linien. Das kann im Einzelfall
moglicherweise existenzge-
fahrdende Folgen haben; auf
die betroffenen Praxen konnen
hohe Investitionen zukom-
men. AuBerdem kosten die
Begehungen eine Praxis zwi-
schen 600 und 2.500 Euro.

Die AKADEMIEDR.GRAESS-
NER setzt vor diesem Hinter-
grund auch im zweiten Halb-
jahr in mehreren PHARMA-
TECHNIK-Geschéftsstellen
ihre erfolgreichen Hygiene-Se-
minare fiir Zahnirzte, Kie-
ferorthopéden und Implantolo-
gen fort. Michael Jéger, Dip-
lom-Kaufmann und Berater
fiir Arzte und Zahnérzte, der
auch spezialisiert ist auf die

Einfiihrung von Qualitdtsma-
nagement in Zahnarztpraxen,
berichtet dabei iiber die neue

Referent Michael Jager, Diplom-Kaufmann und Berater fir
Arzte und Zahnérzte.

Aufbereitung von Medizinpro-
dukten und die Anderungen,
die auf die Zahnmediziner zu-
kommen. Er referiert zu den
Themen aktuelle RKI-Richtli-
nien, Verhalten bei Kontrollbe-
suchen, Checklisten und Doku-
mentation. Im Anschluss wird
eine Priifung abgehalten, mit
deren erfolgreichem Bestehen
die Teilnehmer fiinf Fortbil-
dungspunkte erreichen kon-
nen.
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AKADEMIE DR. GRAESSNER
Dr. Klaus Borchert
Tel:.08151/4442-500
Fax:08151/44 42-7500
E-Mail:
akademie@pharmatechnik.de
www.pharmatechnik.de
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Dauerhafte Erfolgskonzepte fiir die Zahnarztpraxis

»Alles, was Zahnmedizin erfolgreich macht“ steht im Fokus des 5. Dental Excellence Congresses,
der am 1.und 2. Dezember 2006 in Niedernhausen nahe Frankfurt am Main stattfinden wird.

Sichern Sie sich das Wissen,
wie trotz der Unwigbarkei-
ten im Gesundheitswesen
und verdnderter Rahmenbe-
dingungen wirtschaftlich er-
folgreich Zahnmedizin prak-
tiziert werden kann. Lernen
Sie eine Fiille von modernen,
innovativen Behandlungs-
methoden kennen, die Ihrer
Praxis zu dauerhaftem Er-
folg verhelfen!

KaVo bietet denTeilnehmern
des zweitdgigen Congresses
unter dem Motto , Erfolgrei-
che Zahnmedizin - Exzel-
lentes Coaching® ein hoch-
karitiges, praxisorientiertes
Vortragsprogramm an. Spit-
zenreferenten und kompe-
tente Erfahrungsberichte
gewdhrleisten hierbei ein
Hochstmall an fachlichem
Niveau.

Der erste Kongresstag stellt
die Themen Privention und
Prophylaxe in den Mittel-
punkt. Prof. Dr. Johannes
Einwag startet die Fortbil-
dungsveranstaltung  mit
seinem Einleitungsvortrag
»Chancen und Mobglichkei-
ten einer praventiv-orientier-
ten Praxis“. Im Anschluss
daran referiert die Dental-
hygienikerin Tracey Lenne-
mann, die auf mehr als 20
Jahre aktive Prophylaxe-
erfahrung zuriickblicken
kann, tiber die ,Prophylaxe
in der Anwendung durch die
ZTA“ und bereitet dabei u. a.
die erfolgreichen Konzepte
in der PZR praxisnah auf.
Denfachlichen Ausklang des
Tagesbildet ein mitreiBender

Vortrag des bekannten Moti-
vationstrainers Jorg Lohr
zum Thema ,Selbst- und
Fremdmotivation®.

Der zweite Kongresstag wird
durch die Darstellung der
einzelnen Fachgebiete wie

praxis ganz einfach umsetz-
bar und obendrein sehr er-
folgreich ist.

Zum Thema ,Erfolgreich
praktizierte Endodontie mit
HealOzone“ weill Dr.Werner
Boch, Ulm, der bereits mehr

Das Rhein-Main-Theater in Obernhausen ist die Kulisse des kulturellen Rahmenprogramms des 5. DEC.

Prophylaxe, Parodontologie,
Endodontie und minimalin-
vasive Prothetik gekenn-
zeichnet sein.

Prof. Dr. Christian Dorfer
von der Uni Kiel erlautert die
aktuellen Trends und Kon-
zepte in der Behandlung
von Parodontitis und bei All-
gemeinerkrankungen. Olaf
Oberhofer, Zahnarzt aus Er-
witte, zeigt mit seinem Paro-
dontitiskonzept auf, dass
Hightech in der Zahnarzt-

als 300 Patientenfille mit-
hilfe des HealOzone-Gera-
tes erfolgreich therapiert
hat, Interessantes zu berich-
ten. Prof. Peter Pospiech
fiihrt die Zuhorer des 5. Den-
tal Excellence Congresses in
die Welt der Keramik. Als
fihrender Wissenschaftler
auf diesem Gebiet spricht er
iiber den Erfolg von metall-
freiem, keramischen Zahn-
ersatz. Den Abschluss der
zweitdgigen Veranstaltung

DGZI-Curriculumfeiert Fufiball-WM

Was machen, wenn ganz Deutschland im Fuf3ballfieber ist und die DGZIbei der
BEGO Implant Systems zu einem Curriculum-Wochenende ,Implantologie®zu
Gast ist? Man verbindet die Ausbildung mit einem spannenden Fuf3ballabend.

Mit tatkraftiger Unter-
stiitzung der IT-Abteilung
wurde in der Eingangshalle
der BEGO der Monitor, der
normalerweise zur Begrii-
Bung von Gisten eingesetzt

BEGO Implant Systems-
Team auch damit beschéaf-
tigt, einen ansprechenden
Rahmen fir das 17-Uhr-
Event zu schaffen. Ein kalt-
warmes Biifett war fiir die

Vor dem FuBballspiel bekam Prof. Dr. Wilfried Engelke die Gelegenheit, seinen Schiilern das Curriculum
Implantologie naher zu bringen.

wird, zum volltauglichen
Fernseher ,umgebaut®.

Wéhrend unter der Leitung
von Herrn Prof. Dr. Wilfried
Engelke das Curriculum-
Wochenende, wie bereits
Praxis seit Anfang 2006, mit
einer Live-OP in der Praxis
von Herrn Dr. Michael
Weiss begann und die 25
Teilnehmer gespannt dem
OP-Verlauf folgten, war das

Teilnehmer zur Stirkung
bereitgestellt und kalte Ge-
tranke gab es reichlich, um
bei der Hitzeschlacht um
den deutschen Sieg auch so
richtig ,dabei zu sein®. Alle
waren sichtlich erleichtert,
dass das deutsche Team es
auch diesmal wieder
schaffte. Nur Prof. Engelke
konnte sich als , Argenti-
nien-Fan“ nicht so richtig

fiir den Ausgang begeis-
tern. Aber seine Schiiler
waren ,gut zu ihm*“ und ha-
ben ihn die Niederlage
schnell vergessen lassen.
Wir von der BEGO waren
auch froh, unseren Géisten
wieder etwas ganz be-
sonders geboten zu haben.
Das ist etwas, worin die
BEGO sich in der deutschen
Dentalindustrie schon einen
besonderen Namen erarbei-
tet hat. Und die nédchste Ge-
legenheit kiindigt sich be-
reits an. Die ,dental days®,
eine Gemeinschaftsveran-
staltung der Firmen VOCO
und BEGO am 3. und 4. No-
vember sind nicht nur ein
Highlight fiir den wissbegie-
rigen Zahnarzt, Oralchirur-
gen, Laborleiter und Techni-
ker, sondern bietet auch den
ganz speziellen Event mit
dem ,dental days Golf-Cup
2006“. Noch sind Plitze ver-
fiigbar, also schnell anmel-
den!

I3 Adresse

BEGO Implant Systems

GmbH & Co. KG
Technologiepark Universitat
Wilhelm-Herbst-StralRe 1
28359 Bremen

E-Mail:
info@bego-implantology.com
www.bego.com

gestaltet Prof. Dr. Gerhard
Riegl, der schon auf dem 4.
Dental Excellence Congress
die Zuhorer in seinen Bann
gezogen hat. Sein Vortrag
konzentriert sich auf das
»,Zahnérztliche Marketing*“.
Der zweitdgige Congress
wird am Freitag von einem
Galadiner mit Rock/Pop-
Show im Rhein-Main-The-
ater eingerahmt. Sechs he-
rausragende Sdngerinnen
begeistern mit einer Kkraft-
vollen, emotionsgeladenen,
temperamentvollen und im-
pulsiven Show. In einer
einzigartigen Live-Perfor-
mance wird das Publikum
mit auf eine Reise durch alle
Genres genommen: von Pop
bis Musical, von Rock bis
Soul und Funk. Genief3en Sie
diesen Abend in ungezwun-
gener Atmosphare.

Bei Buchungen bis zum
31. August 2006 gewahrt
KaVo einen Friihbucher-
rabatt. Weitere ausfiihrli-
che und aktuelle Infor-
mationen zum 5. Dental
Excellence Congress und
zur Anmeldung sind unter
www.kavo.com/dec abruf-
bar. mm
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KaVo Dental GmbH
Bismarckring 39
88400 Biberach/Riss
Tel.:07351/56-17 84
Fax:07351/56-14 88
E-Mail: info@kavo.de
www.kavo.com

Info-Pakete zur Zahngesundheit

Ohne die Zahnarztpraxen ist der 25. September
kein Tag der Zahngesundheit. Auch dieses Jahr
kann wieder ein umfangreiches Informations-
Paket zur Patientenaufkldrung geordert werden.

In der Zahnarztpraxis ist je-
der Tag ein Tag der Zahnge-
sundheit — die Medien kon-
zentrieren sich auf den 25.
September 2006. Bundesweit
und regional gibt es in ganz

Aktionskreis Tag der Zahnge-
sundheit fiir eine starke Ver-
breitung des Info-Pakets. Es
beinhaltet u. a. Poster, Merk-
blétter, Broschiiren, Produkt-
proben rund um das Thema

sMundhygiene und

Prophylaxe“.DasIn-
fo-Paket kann beim
Verein fiir Zahnhy-
giene e.V. in Darm-
stadt gegen einen
Beitrag von 7,50
Euro ab sofort ange-
fordert werden.

Bitte  tberweisen
Sie vorab die Ge-
biihr von 7,50 Euro
mit Angaben Threr

Das Info-Paket unterstiitzt Praxen bei der Informationihrer Patienten.

Deutschland Hunderte von
Events, Wettbewerben und
Vortriagen.Esistalsoauchein
Tag der Kreativitdt, an dem
gesunde und schone Zihne
im Mittelpunkt stehen.

Die beste Aufklarung be-
kommt man allerdings in der
Zahnarztpraxis selbst. Auch
hierkoénnen die Patienten den
25. September als einen Ak-
tionstag erleben. Dafiir bietet
das Info-Paket des Aktions-
kreises Tag der Zahngesund-
heit einiges: Es enthilt Pla-
kate, Flyer, Aufklarungsbro-
schiiren, Proben und man-
ches mehr.

Damit gesunde Zidhne bei
moglichst vielen Bundesbiir-
gern weiterhin an Bedeutung
gewinnen, engagiert sich der

Lieferadresse auf
folgendes Sonder-
konto:

Verein fiir Zahnhygiene e.V.
Konto: 18 008 203

BLZ:508 501 50

Sparkasse Darmstadt

Faxen (0 61 51/89 51 98) oder
schicken Sie uns Thren Ein-
zahlungsbeleg (Kopie) mit
Adresse/Praxisstempel als
Anforderung fiir Ihr Info-
Paket. @@
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Verein fir Zahnhygiene e.V.
Liebigstrafle 25

64293 Darmstadt
Tel.:06151/894814
Fax:06151/895198

E-Mail: kontakt@zahnhygiene-ev.de
www.zahnhygiene-ev.de

Namhafte europdische Ex-

Konsens 2006“ erarbeitet,

perten haben den ,Kolner

,»,KOIner Konsens* gibt Richtlinien

Aktuelle Stellungnahme zur Sofortversorgung und Sofortbelastung oraler
Implantate: Auf Initiative des BDIZ EDI legt die 1. Européische Konsensus-
konferenz Implantologie (EuCC) Direktiven u.a. zur Therapieplanung vor.

Axel Kirsch (Deutschland).
Inzwischen wurde der Kon-
sens von vielen weiteren eu-

von Europa,aberauch das Po-
tenzial, das in solchen Koope-
rationen liegt", sagt Christian
Berger, Prasident des

darunter u. a. Prof. Dr. Dr.
Rolf Ewers (Osterreich), Dr.
Dr. Dr.
(Deutschland), Prof. Dr. An-
drzej Wojtowicz (Polen), Prof.

(Deutschland), Dr. Ulrika Pe-
terson (Schweden), Dr. Dr.
Dieter Haessler (Deutsch-

(Schweiz), Prof. Dr. Adriano
Piatelli
Bergmann (Deutschland), Dr.
Marco Degidi (Italien) und Dr.

Christian Foitzik

Dr. Dr. Joachim E. Zoller

land), Dr. Roland Glauser

(Italien), Dr. Fred

Ein Teil der ,Vater” des ,Kolner Konsens”: Dr. Detlef Hildebrand, Dr. Mario Degidi (Italien), Dr. Robert Glauser (Schweiz)
und Christian Berger, Prasident des BDIZEDI (v.l.n.r.).

ropdischen Wissenschaftlern
und fithrenden Experten der
Implantologie und Prothetik
aufgenommen und unter-
stiitzt. Die Initiative des BDIZ
EDI zu dieser europdischen
Konsensbildung bei einer
wichtigen und aktuellen Fra-
gestellung wird dabeivonden
europdischen Implantologen
sehr begriifit. ,Der in Koln er-
reichte Erfolg zeigt die Wich-
tigkeit eines solchen Erfah-
rungsaustausches innerhalb

BDIZEDL

Das Ergebnis der
1. Europdischen Kon-
sensuskonferenz Im-
plantologie (EuCC)
basiert auf der Dis-
kussion der Ergeb-
nisse des Implants
World Congress Con-
sensus Meeting in
Barcelona 2002, der
3. ITI-Konsensuskon-
ferenz in Gstaad 2003
und der Immediate
Function Consensus
Conference in Holly-
wood 2003 sowie ei-
gener Studien der
Teilnehmer. Das Er-
gebnispapier kann
im Internet unter
www.bdizedi.org (Be-
reich Zahnirzte) abgerufen
werden. B
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BDIZEDI

Geschaftsstelle

Ander Esche 2

53111 Bonn

Tel.:0228/9359-2 44
Fax:0228/9359-2 46

E-Mail: office-bonn@hdizedi.org
www.bdizedi.org
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Jilegt Ergebnisse lang-
jahriger Forschung vor

Dr. Jed Davies aus Kanada prisentiert auf dem
36.Jahreskongressder DGZI(13.-14.10.2006) die
ersten technischen Daten der neuen NanoTite™
Implantatoberfldche von 3i Implant Innovations.

Tierexperimentelle Untersu-
chungen am Modell der
Ratte haben fiir NanoTite™

Dr.Jed Davies stelltdie neue revolutiondre Implantatoberfléche

NanoTite™ auf dem 36. DGZI-Jahreskongress vor.

Implantate im Vergleich zu
den bekannten OSSEOTITE®
Kontrollimplantaten hohere

Push-in-Werte sowie eine er-
heblich schneller und grofer
ausgebildete Knochen-Im-

plantat-Kontaktober-
flache gezeigt. Die ver-
besserte Einheilung
von Implantaten durch
den Einsatz von Nano-
Technologie auf der
Implantatoberfldache
ist das Ergebnis jahre-
langer Forschung des
3i Konzerns, des Ent-
wicklers der weltweit
am besten wissen-
schaftlich dokumen-
tierten Implantatober-
flache OSSEOTITE®, in
Zusammenarbeit mit
Universitdten auf glo-
baler Ebene. Vollkom-
men andersartig funk-
tioniert das neue CAD/
CAM-System der Fir-
ma J3i mit Namen
ARCHITECHPSR.Der

Anwender benotigt keine Ge-
riate wie Scanner, PC, Fris-
maschinen oder personliche

Erfahrung mit dieser Tech-
nologie, um davon partizipie-
ren zu konnen. Zielsetzung
war es, die bekanntenVorteile
der CAD/CAM-Technik wie
Prazision und Qualitdt mit
den Attributen Okonomie
und Kosteneffizienz zu ver-
binden. Nach Angaben der
Firma 3i ist die Herstellung
eines Titanstegs auf vier Im-
plantaten mit dem 3i CAD/
CAM-System signifikant
glinstiger als ein konventio-
nell im Labor hergestellter
Steg. Bedenkt man, dass kei-
ne Primérinvestitionen fiir
Anlagegiiter getitigt werden
miissen, entfallt somit auch
die klassische Amortisati-
onsberechnung mit der be-
kannten Einheiten pro Mo-
nat-Formel. Das System ar-
beitet vom erstenTag an wirt-
schaftlich fiir den Kunden,
egal ob man zwei oder 20 Ar-
beiten im Monat anfertigt. mm
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3ilmplant Innovations
Deutschland GmbH
Lorenzstraf3e 29

76135 Karlsruhe
Tel.:0721/25517-10

Fax: 0800/3131-111

E-Mail: zentrale@3implant.com
www.3i-online.com
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Kostenfreie Kurse zu MPG-Standards

BPI Biologisch Physikalische Implantate bietet Kunden einen speziellen
Fortbildungskurs zu Richtlinien des Medizinproduktegesetzes an.

In diesem werden die Kun-
den iber Tipps, Kniffe und
Neuigkeiten in der protheti-
schen und chirurgischen Im-
plantologie allgemein und

speziell auf BPI-Im-
plantate lizenziert.
Mit jeweils 30 bis
40 Teilnehmern
waren diese Veran-
staltungen bisher
ein voller Erfolg.
Zwei weitere Fort-
bildungskurse wer-
den im zweiten
Halbjahr dieses
Jahres angeboten;
zwOlf Fortbildungs-
punkte werden da-
fiir vergeben. Im
Anschluss an den
Kurs kann in einer
regen Gespréchs-
runde tiiber Erfah-
rungen und An-
wendungen disku-
tiert werden. Diese
kostenfreie Veranstaltung
bringt Implantologen, Uber-
weiser und Zahntechniker
auf den neusten Stand der
Technik und birgt vielféltigs-

te Wege des interdisziplina-
ren Austauschs.

Alle Teilnehmer erhalten
eine Lizenz, die den Richtli-
nien des Qualitdtsmanage-
ments und des Medizinpro-
duktegesetzes entspricht.
Somit wird erreicht, dass der
(Fach-)Zahnarzt die MPG-
Richtlinien und seine damit
verbundene Pflicht gegen-
uber dem Patienten im all-
taglichen Arbeitsablauf mit
einbindet. =
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BPI

Biologisch Physikalische
Implantate GmbH & Co. KG
Tilsiter StralRe 8

71065 Sindelfingen
Tel.:07031/76317-0
Fax:07031/76317-11
E-Mail: info@bpi-implants.com
www.bpi-implants.com

B Veranstaltungen September/Oktober2006

Datum Ort Veranstaltung Info

13.09.2006 Witten Vortragsreihe Endodontic Topics, Teil 1: Akademie fiir Fortbildung der ZAKWL
Behandlungsplanung, Trepanation, optische Hilfsmittel Ingrid Hartmann, Tel.: 02 51/5 07-6 07
Referenten: Prof. Dr. Rudolf Beer, Dr. Ljubisa Markovic

15.09.2006 Berlin Prophylaxe und Parodontologie: Richtig anwenden und abrechnen  KaVo Campus/praxisDienste.de
Referenten: Jasmin Srour, Klaudia Dietrich Tel.:06221/649971-0

15.-16.09.2006 Potsdam Augmentation und Membrantechnik ORALTRONICS
Referent: DSD Kai Ltidemann Frau Bredemeier, Tel.: 04 21/4 39 39-16

15.-16.09.2006 Olomouc, Tschechien Kurs V BOI Aufbau-/Anwenderkurs , Angewandte Anatomie” Dr. Ihde Dental

Referent: Dr. Stefan lhde

Claudia Ziegler, Tel.:089/31 97 61-29

22.09.2006 Miinster

Regenerative Parodontitistherapie
Referent: Dr. Thomas Hoffmann

Akademie fiir Fortbildung der ZAKWL
Christel Frank, Tel.: 02 51/507-6 01

22.-23.09.2006 Karlsruhe Feindiagnostik, Integration von chirurgischen und prothetischen  Akademie fiir Zahnérztliche
MaRnahmen, Komplikationen und Fehlervermeidungen Fortbildung Karlsruhe
Referenten: Prof. Dr. Winfried Walther, Dr. Florian Troeger Petra SiiR, Tel.: 07 21/91 81-2 00

04.10.2006 Kiel Kariesmonitoring — Karies-Diagnostik, -Risikodiagnostik, Zahnarztekammer Schleswig-Holstein
nichtinvasive und minimalinvasive Verfahren Britta Wasem, Tel.: 04 31/26 09 26-81
Referent: Prof. Dr. Reinhard Hickel

13.-14.10.2006 Miinchen 36. Internationaler Jahreskongress der DGZI Oemus Media AG

Janine Martin, Tel.: 03 41/4 84 74-308
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