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TePe pramiert bis 11. September die besten Ideen zur Zahn-Prophylaxe!

Um ihre Angebote in der Mundhygiene auch zukiinftig perfekt auf die Anforderungen in der Praxis zuzuschneiden, haben sich die Prophylaxe-Exper-
ten von der Firma TePe jetzt fiir alle Zahnmedizinischen Fachangestellten und Zahnarzthelferinnen eine ganz besondere Aktion einfallen lassen.

praxisDienste

Ir Zusarmmenarbeit mil

Gemeinsam mit ,,praxisDiens-
te“ — Deutschlands fiihren-
dem Dienstleister fiir Prophy-
laxe-Konzepte — suchen sie
nach den besten Ideen zur ef-
fizienten und nachhaltigen
Verbesserung der Mundhy-
giene.DerKreativitét sind da-

bei kaum Grenzen
gesetzt: Mit welchen

Mitteln und MaBnah-

men lassen sich Patienten
noch intensiver als bisher zur
Prophylaxe motivieren? Wie
lasst sich das bestehende
Angebot weiter optimieren?
Welche innovativen Produkte
und Hilfsmittel wiinschen Sie
sich bei der tiglichen Arbeit?
Noch bis zum 11. September
haben alle ZMFs und ZFAs
die Moglichkeit, ihre Ideen
per Mail an ideenwettbe-
werb@tepegmbh.de einzurei-
chen. Mitmachen lohnt sich,
denn die drei besten Vor-

schldge werden mit attraktiven
Preisen prémiert. So winken
u.a. neben hochwertigen TePe-
Produktkoffern und Gutschei-
nen fiir Anwender- bzw. Wis-
senskurse auch ein Weiterbil-
dungsplatz zur Prophylaxeas-
sistentin® (ZMP) iiber ,praxis-
Dienste“ im Wert von 3.450,-
Euro. Eine praxisnahe und in-
tensive Fortbildung, die in ei-
ner speziell fiir diesen Zweck
konzipierten Ubungspraxis
unter Anleitung erfahrener
Referenten durchgefiihrt wird.
Zusétzlich wird jeder Einsen-
der mit einer Uberraschung als
kleines Dankeschén belohnt.

Mit der aktuellen Aktion unter-
streicht TePe erneut seine Posi-
tion als einer der fithrenden
Hersteller erstklassiger Mund-
pflegeprodukte, besonders in
den drei angebotenen Haupt-
produktgruppen Zahn- und
Interdentalbiirsten sowie Spe-
zialprodukte. Denn jedes gute
Angebot richtet sich vor allem
nach dem Bedarfin der Praxis.
»Deshalb liegt es ,praxisDiens-
te‘und TePebesonders am Her-
zen, die angebotenen Prophy-
laxe-Ideen und -Produkte lau-
fend zu optimieren. So leisten
wir unseren personlichen Bei-
trag zur ,gesunden‘ Mundhy-

DGP Ratgeber 1 hatneuen Schwerpunkt

Beim neu aufgelegtem Ratgeber 1 steht Parodontitis im Mittelpunkt/Kostenlose Bestellungen moglich.

Erfolgsgeschichte hat der
DGP Ratgeber 1 ,Gesundes
Zahnfleisch® seit seinem Er-
scheinen geschrieben. Mehr
als eine Million dieser in-
formativen Patienten-Bro-
schiire haben Zahnarztpra-
xenindenvergangenen Jah-
ren bei GABA - Spezialist
fiir orale Pravention - be-
stellt. Seit vielen Jahren ist
die GABA offizieller Partner
der Deutschen Gesellschaft
fiir Parodontologie (DGP).

Nun hat die DGP das Heft
aktualisiert. ,Parodontitis“
lautet der neueTitel des Rat-
gebers 1. Patientengerecht
wird erklart, was eine Paro-
dontitis ist, wie sie entsteht,

welche Folgen sie haben
kannund wie man sierichtig
behandelt beziehungsweise
ihr wirkungsvoll vorbeugt.
Am Ende der Broschiire fin-
den die Leser einen Selbst-
test. Dieser gibt Aufschluss
iber den Gesundheitszu-
stand des Zahnfleisches und
weist damit auch auf die et-
waige Notwendigkeit eines
Zahnarztbesuches hin.

Essindbisher 4 DGP-Ratgeber
in Zusammenarbeit mit der
GABA erschienen:
Parodontitis
Gesundes Zahn-
fleisch bei Bluthochdruck,
Diabetes, Transplantation

PSI-Der Paro-
dontale Screening Index zur
Fritherkennung der Paro-
dontitis

Implantate-Vor-
behandlung, Pflege, Erhalt

Die Ratgeber sind — zur Ab-
gabe an Patienten — kosten-
los zu beziehen unter nach-
stehender Adresse.

3 Adresse

GABA Beratungsservice
Postfach 24 20

79514 Lérrach
Fax:07621/9071 24
E-Mail: info@gaba-dent.de

Neue Sirona-Behandlungseinheit feiert Premiere

TENEO, die neue Behandlungseinheit der Firma Sirona, wurde am 30. Juni 2008 auf der Premieren-
feier in der Print Media Lounge in Heidelberg einem begeisterten Fachpublikum vorgestellt.

Sirona Dental Systems, ei-
ner der weltweit flihrenden
Hersteller dentaler Ausriis-
tungsgiiter, hat mit TENEO
eine komplett neue Behand-
lungseinheit fiir die Zahn-
arztpraxis vorgestellt. Sie
verbindet zukunftsweisen-
de Technologien mit grof-
tem Komfort fiir Behandler
und Patienten und lasst sich
dabei spielend einfach be-
dienen.

Unter dem Motto ,,Die Ent-
hilllung® wurde das bis

dato gut gehiitete Geheim-
nis aus der Entwicklung
Sironas nun geliiftet. Rund

180 Vertreter des den-
talen Fachhangels aus
Deutschland, Osterreich,

der Schweiz und BeNeLux
konnten sich auf der Pre-
mierenfeier in der Heidel-
berger Print Media Lounge
von der Asthetik und der zu-
kunftsweisenden Technolo-
gie der Einheit iiberzeugen.
Schon zu Beginn der Ver-
anstaltung fand jeder Gast

TENEO wird enthillt: Der neue Mittelpunkt der Zahnarztpraxis.

eine afrikanische Trommel
auf seinem Sitzplatz. Eine
Percussion Band schaffte es
innerhalb weniger Minu-
ten, jeden im Saal zum Mit-
trommeln zu animieren.
Unter einem rhythmischen
Feuerwerk wurde die neue
Behandlungseinheit  ent-
hiillt. Sirona-Vorstand Jost
Fischer ergriff das Wort:
, Wirtrommeln alle fiir diese
neue Entwicklung aus dem
Hause Sirona, weil wir von
diesem Produkt iiberzeugt

Premierenfeier in der Print Media Lounge Heidelberg.

sind. TENEO ist viel mehr
als ein Zahnarztstuhl. Es ist
eine innovative Behand-
lungseinheit, die den Zahn-
arztin all seinen individuel-
len Arbeitsabldufen unter-
stiitzt.“

Sirona hatte im Oberge-
schoss der Print Media
Lounge eine Ausstellungs-
flache mit drei TENEO-Ein-
heiten in unterschiedlichen
Farbwelten aufgebaut. Hier
konnten die Giste alle
Funktionen selbst auspro-
bieren und sowohl den Platz
des Zahnarztes einnehmen
alsauchinder Horizontalen
den Patientenkomfort tes-
ten.

Die breite  Offentlich-
keit wird im Herbst 2008
auf den Fachdental-Aus-
stellungen die Moglichkeit
haben, TENEO kennenzu-
lernen. =3

38 Adresse

Sirona Dental Systems GmbH
FabrikstraRe 31

64625 Bensheim
Tel.:06251/162901
Fax:06251/16 3260

E-Mail: contact@sirona.com
www.sirona.de

giene“, so Karin Henriksen,
Marketingleiterin bei TePe
Deutschland. Alle weiteren In-
formationen und Teilnahme-
bedingungen zu diesem span-
nenden Ideen-Wettbewerb fin-
den Interessierte unter www.
tepe.com =

* Zulassungsvoraussetzungen
zur Teilnahme an einer ZMP-
Fortbildung:

*Die bestandene Abschluss-
prifung als Zahnmedizini-
scher Fachangestellte/-er
*Teilnahme an einem Kurs
,2MaBnahmen im Notfall“
(Herz-Lungen-Wiederbele-
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bung mit mindestens 16
Unterrichtsstunden), Kennt-
nis iiber gem. § 23 Ziff. 4 ROV
bzw. § 24, Abs. 2, Ziff 4 und
§ 45, Ziff. 9 Verordnung zur
Anderung der R6V.
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TePe Mundhygieneprodukte
Vertriebs-GmbH

Borsteler Chaussee 47
22453 Hamburg
Tel.:040/514916 05
Fax:040/51491610
E-Mail: info@tepegmbh.de
www.tepe.com

One Drop Only hat seinen
Onlineshop ausgebaut. Auf
www.onedroponly.de gibt es
jetzt neben der Bestellmog-
lichkeit fiir Endverbraucher
auch einen speziellen Shop-
bereich ausschlieBlich fiir
Zahnérzte und Prophylaxe-
fachkréfte. Hier konnen alle,
die beruflich auf die Gesund-
erhaltung von Zéhnen und
Zahnfleisch  spezialisiert
sind, die Prophylaxeproduk-
te von One Drop Only zu
Sonderkonditionen ordern —
ganz einfach und schnell mit

Profishop fiir Zahnarzte

R, w nur ein paar
'?"ﬁ k S v s pemmimseeen e | Mausklicks. Eine
- IR S | Passwortsiche-

rung sorgt dafiir,
dass ausschlieB3-
lich Prophylaxe-
profis Zugang zu
diesem Shopbe-
reich haben. Um
Folgebestellun-
gen ganz unkom-
pliziert und schnell erledi-
gen zu konnen, wird fiir je-
denKundendesneuen Shop-
bereiches ein individuelles
Benutzerkonto eingerich-
tet.

3J Adresse
One Drop Only
Chem.-pharm.Vertriebs GmbH
Stieffring 14
13627 Berlin
E-Mail: info@onedroponly.de
www.onedroponly.de

Patientenratgeber individuell
fur Thre Praxis erhaltlich

Was hat der Patient nach einem
(ersten) Besuch in Ihrer Praxis
in Erinnerung? Es sind die Ge-
spriache mit Thnen und Ihren
Mitarbeitern, die Einrichtung
und Farben Ihrer Praxis, das
Ambiente.Vielleicht auch noch
die kompetente Beratung.
Diese in erster Linie visuellen
und akustischen Eindriicke be-
einflussen die Entscheidung
desPatienten fiir oder gegen ei-

nen weiteren Be-

2

such Threr Praxis. Verstirken
wir diese Erinnerungen durch
etwas Greifbares: ein Buch.Ein
Buch von Thnen aus Ihrer Pra-
xis. Ein individualisierter Rat-
geber mit Informationen zu
Ihnen und Ihrer Praxis.

DieVorteile:
1.Ihr Patient erhélt ausfiihr-
liche Informationen hoch-
wertig aufbereitet zum
Nachlesen.
2.Er fuhlt sich mit diesen
Informationen ernst ge-
nommen.
3.Er hilt etwas in den Hén-
den, was er immer mit Threr
Praxis in Verbindung brin-
gen wird.
4.Das Buch ist so hochwer-
tig und ansprechend ge-
staltet, dass er es als Emp-
fehlung sogar weiterrei-
chen wird.
Wagen Sie denVersuch
mit dem auch einzeln
erhéltlichen Ratgeber
,Moderne Zahnmedi-
zin. Schone Zahne.“
oder dem individuali-
sierten ,Praxisratgeber
Implantologie® in eige-
ner Auflage. =

nexilis verlag GmbH
Tel.:030/392024 50
www.nexilis-verlag.com




