Gesundheitsreform

Welche Auswirkungen hat der Reform-
konsens auf das Zahntechniker-Hand-

werk?
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Erfolgsstrategien

Wie Sie trotz Beitragssatzsicherungs-
gesetz die Ertragskraft Ihres Dental-
labors verbessern konnen.

A Wirtschaft_11

Neues Galvano-Gerat

DeguDent steigt in die Galvanotechnik ein.
Ende des Jahres kommt ein innovatives
Zwei-Kammer-Geréit auf den Markt.
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VDZI und Bundeswehr bekennen sich zu ordnungspolitischer Qualitdtsorientierung

Gemeinsame Erklarung mit Bundeswehr

Konzeptzur Sicherung der zahntechnischenVersorgung der Soldatinnen und Soldaten der Bundeswehr soll qualitétsorientierte
Leistungspartnerschaft stirken. VDZI: ,,Selbstbewusste Qualitdtsoffensive mit Signalcharakter.“ Bundeswehr verfolgt Pilot-
projekt mit polnischer Zahnersatzfertigung nicht weiter. Trotzdem kann Auftragsvergabe an ,,Niedrigpreisanbieter“ erfolgen,
allerdings nach ,,deutschen Rechtsnormen*.

Dreieich/Bonn (rd)-Am22.Au-
gust haben das Bundes-
ministerium der Verteidigung
(BMVg) sowie der Verband
Deutscher Zahntechniker-In-
nungen (VDZI) eine Gemein-
same Erkldrung zur ,Siche-
rung der zahntechnischen Ver-
sorgung der Soldatinnen und
Soldaten der Bundeswehr im
Rahmen der unentgeltlichen

truppenzahnaérztlichen Versor-
gung“unterzeichnet. Damit be-
kenne sich das BMVg und der
VDZI, so der Bundesinnungs-
verband in einer Pressemittei-
lung, klar zum Konzept der
qualitétsorientierten Leis-
tungspartnerschaft zwischen
Zahnarzt und zahntechni-
schem Meisterlabor. Im Mittel-
punkt der vier Punkte umfas-
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senden Erkldrung stehe die
Qualitatssicherung zahntech-
nischer Leistungen. Unter ,Be-
riicksichtigung zweier ord-
nungspolitischer Eckpfeiler®,
dem Verzicht auf ,papierenes
Normenwerk®, ,vertrauend in
Kompetenz“ und , Verantwor-
tung der spezialisierten Fach-
leute“, so der VDZI weiter. In
den Einzelheiten sei die Erkla-
rung ein Bekenntnis zur Siche-
rung und Verbesserung der
Struktur- und Ergebnisqualitét
beider Erbringungzahntechni-
scher Leistungen.

Dieses Ziel hatten nicht nur die
Zahntechniker, sondern auch
die Bundeswehr. Offenbar er-
kannte man im BMVg die
Notwendigkeit, gewachsene
Strukturenund diebestehende,
qualitatsorientierte ~ Zusam-
menarbeit zwischen Zahnarzt
und Zahntechniker zu erhal-
ten. So sind die zahnérztlichen
Behandlungseinrichtungen
der Bundeswehr zwar nun-
mehr immer noch gehalten,

Bildung eines Bundespreises/Westen soll Zahntechnikpreise absenken

2. Arbeitsentwurtf sorgt
tur grofle Aufregung

Der 2. Arbeitsentwurf des Bundesministeriums fiir Gesundheit und Soziale Sicherung (BMGS)
zur Gesundheitsreform sorgt unter den Vertretern der Zahntechniker-Verbiénde fiir enorme
Aufregung. Anlass ist unter anderem die Bildung eines Bundespreises, wonach die Zahntech-
nikerin Hamburgihre BEL-Preise um ca. 10 Prozent absenken miissten. Dagegen sollen die Ost-
preise an das Westniveau angeglichen werden.

Berlin (rd) — Fiir grofle Auf-
regung hat der nun vor-
liegende 2. Arbeitsentwurf
zur Gesundheitsreform ge-
sorgt. Bisherigen Informa-
tionen zufolge soll fiir zahn-
technische Leistungen bis
zum Jahr 2005 die Anglei-
chung der Leistungspreise
im Osten an die des Westens
durchgefiihrt werden. Im
§ 57 wird die Beziehung zu
Zahnarzten und Zahntech-
nikernneubeschrieben.Da-
nach sollen die Spitzenver-
bédnde der Krankenkassen
gemeinsam und einheitlich
mit dem Verband Deutscher
Zahntechniker-Innungen
(VDZI) jeweils bis zum 30.
September eines Kalender-
jahres die Preise fiir zahn-
technische Leistungen fiir
Regelversorgungen nach

§ 56 vereinbaren. Erstmals
soll diesbis zum 30. Septem-
ber 2004 fiir das Jahr 2005
geschehen. Grundlage da-
fiir soll ein zuvor ermittelter
,bundeseinheitlicher Durch-
schnittspreis“ sein, der nach
der Zahl der Versicherten
gewichtet werden soll. So
fallt in der Zukunft die Ver-
handlungskompetenz  an
denVDZI. Trotzdem soll der
§88im Sozialgesetzbucher-
halten bleiben. Offenbar
sollen die Innungen mit den
Landesverbénden der Kran-
kenkassen die Leistungs-
preise vereinbaren, welche
nicht im Rahmen der Regel-
versorgung in einen Festzu-
schuss mit einflieBen.

Schon jetzt ist klar, dass die
Zahntechniker in den alten
Bundesldndern deutliche

Abschldge hinnehmen miiss-
ten, sollte der Gesetzesent-
wurf so umgesetzt werden.
So wiirde dies fiir Bayern
eine Absenkung der BEL-
Preise um rund 8,6 Prozent
bedeuten, fiir Hamburg wi-
ren es sogar ca. 10 Prozent.
Die zahntechnischen Leis-
tungen in den neuen
Bundesldndern diirften je-
doch um ca. 18 Prozent an-
steigen.

Anders als bei den Arzten,
die eine jahrliche Anpas-
sung von 0,6 Prozent erhal-
ten,wird auch beiden Zahn-
arzten ein dhnlichesVerfah-
ren zur Punktwertanglei-
chung angewandt, wie es
nun bei den Zahntechni-
kern vorgesehen ist.
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,wirtschaftliche Aspekte zu be-
riicksichtigen®, dennoch mdiis-
sen die Versorgungen dem ak-
tuellen Stand der Wissenschaft
entsprechen, wie es aus einer
Stellungnahme des BMVg her-
vorgeht. ,Das Einhalten quali-
tativer Standards bei gleichzei-
tiger Beachtung der Wirtschaft-
lichkeitschlieBesichnichtaus.”
Fiir die Bundeswehr themati-
siere die Gemeinsame Erkla-
rung inhaltlich das, was auf re-
gionaler Ebene der Zu-
sammenarbeitbereits ,tdgliche
Routine“seiund schreibe darii-
ber hinaus die ,gemeinsame
qualitative Zielsetzung“ fest.
Fir den Gesamtprozess zahn-
arztlicher Versorgungen be-
finde sich ,im Sinne des Qua-
lititsmanagements® ein Quali-
tdtsmanagementhandbuch in
Vorbereitung, das u.a. die Teile
prothetische Versorgung und
zahntechnische Leistungenbe-
schreibe.
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Phaser MX1 auf Tour

DasMicro-Impulsschweiflgerét auf Herzund
Nierentesten—dazudienen die ausgebuchten
Workshops, fiir die es bereits Wartelisten gibt.
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BVA bremst Vorhaben der Krankenkasse DGT
Beitragssenkung gestoppt

Nachdem der von den Innungen Bremen und Schleswig-Hol-
stein gegriindeten DGT eine Senkung der Beitragssitze durch
das Bundesversicherungsaufsichtsamt (BVA) untersagt
wurde, hat diese jetzt Klage eingereicht.

(rd) — Im Verwaltungsrat der
DirektIKK:GesundheitsTech-
nik (DGT) wurde Mitte Juni
2003 eine Senkung des allge-
meinen Beitragssatzes ab Juli
2003 auf 11,8 % beschlossen.
Somitwéredie DGTnacheige-
nen Angaben die ,giinstigste
geoffnete” Krankenkasse, mit
Ausnahme des Saarlandes.
Gleichzeitig hatte man in einer
Pressemitteilung darauf hin-
gewiesen,dassdie Bestédtigung
der zustidndigen Aufsichtsbe-
hoérde noch ausstehe. Moglich
mache die Beitragsssenkung
eine ,auBerst zuriickhaltende
Kalkulation“, mit der in Kiirze
Vermogen aufgebaut und
schnell eine ,,solide finanzielle
Grundlage geschaffen werden
konnte®. Daher seimanjetztin
derLage,eine ,deutliche Preis-
senkung® vorzunehmen. So
rechnete DGT-Verwaltungsrat
,wegen der positiven Effekte”
der MaBnahmen ,relativ zeit-
nah“miteinem zustimmenden
Bescheid der zusténdigen Be-
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horde. SchlieBlich setze die
Kasse ,schon heute ein aktuel-
les Ziel der Regierungspolitik“
—die Senkung der Lohnkosten
- konsequent um, so Verwal-
tungsratsvorsitzender Cars-
ten Jung.

Noch bevor die Aufsichtsbe-
horde die Entscheidung be-
kannt gab, hatte der VDZI be-
reits auf seiner Internet-Seite
aufdie Beitragssenkung hinge-
wiesen. Doch das BVA lehnte
diese ab, weil die Finanzdaten,
welche Grundlage einer Sen-
kung sind, nicht ausreichend
reprisentativ seien und noch
langer beobachtet werden
missten. Diese Begriindung
wollte die DGT nicht stehen
lassen und hat inzwischen
Klage eingereicht. So schopft
der neueVersicherer alle recht-
lichen Mittel aus, um den Ver-
waltungsratsbeschluss umzu-
setzen und die Entscheidung
des BVA zuriickzuweisen.
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VDZI raumt Fehler ein

Verband Deutscher Zahntechniker-Innungen bei Image-Aktion mit der

Bild-Zeitung haltlosenVersprechungen aufgesessen

Berlin/Dreieich  (cs/ms) -
Zahnersatz aus Meisterhand:
Herzlich lachen - ein Leben
lang.Unter diesem Motto wur-
den im Oktober vergangenen
Jahres vom VDZI drei Anzei-
gen in der Bild-Zeitung ge-
schaltet. Ziel der Werbekam-
pagne war es, zur anstehen-
den Bundestagswahl im
Herbst 2002 moglichst me-
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dienwirksam auf das Zahn-
technikerHandwerk hinzu-
weisenund aufdessen qualita-
tiv hochwertig gefertigte Pro-
dukte aus Meisterhand auf-
merksam zu machen.

So entschied sich der VDZI,
nachdem er einige Monate
zuvor von einer Agentur an-
gesprochen worden war, das
Angebot einer Image-Aktion
inDeutschlands meist gelese-
ner Tageszeitung anzuneh-
men. Das fiir die Gemein-
schaftsaktion benétigte Geld
brachten die 550 teilnehmen-
den Labore auf, die dafiir je-
weils per Kleinanzeige regio-
nal mit ihrer Adresse vorge-
stellt wurden. Fehlende Be-
trége sollten anteilig aus den
Verbandskassen beglichen
werden. Als Dankeschon fiir
alle Teilnehmer sollte es zu-
dem ein kostenloses Probe-
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Abo des Life-Style-Magazins
~MAX"“ geben.

Natiirlich ist der Erfolg einer
solchen Aktion-vor allem was
die Langzeitwirkung betrifft —
immer etwas schwierig zu
messen. Fest steht jedoch, dass
die dreitdgige Zeitungskam-
pagne zundichst ein voller Er-
folg war. Die eigens vom VDZI
parallel zur Aktion stunden-
weise eingerichtete Experten-
Hotline gliihte formlich, so-
dass es manchem der rund 600
Anrufer kaum gelang, durch-
zukommen. Zudem wiéhlten
sich tédglich bis zu 2.000 Besu-
cher auf der zusitzlich einge-
richteten und noch heute akti-
ven Internetseite www.zahn-
ersatzberater.de ein. Uber feh-
lende Aufmerksamkeit konnte
man sich also keineswegs be-
klagen.Jedoch,sogut die Kam-
pagne auch angenommen
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wurde, ein Punkt triibt den-
noch die Stimmung der Den-
tallabore.

Bis heute warten diese auf das
versprochene MAX-Abo.
,» Wir sind hier,so muss man es
leider sagen, Versprechungen
des Agenten aufgesessen, die
dann nicht mehr gehalten

werden konnten“,soderVDZI
ineinem der Redaktion von ei-
nem betroffenen Labor zuge-
leiteten Schreiben. ,Unser
Fehlerwar,dass wirauf Grund
der Termineile im vergange-
nen Jahr zu sehr auf die per-
sonlichen Zusagen vertraut
haben®,so derVerband weiter.
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Zudem miisse man sich dafiir
entschuldigen, dass man In-
nungsmitgliedern, ,die Aus-
kunft iber den Verbleib der
Abos begehrten, lange Zeit
keine zufrieden stellende Ant-
wort geben konnte, weil wir
selbst im Unklaren gewesen
sind.“
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Gute Chancen bei Rechtsstreit

PKVen kiirzen rechtswidrig Erstattungsleistungen bei Dentallaborkosten

(dh) - Aus Schreiben der Bar-
menia und Allianz Kranken-
versicherung, welche der Red-
aktion vorliegen, geht hervor,
dass diese auch weiterhin ver-
trags- und rechtswidrige Kiir-
zungen der Erstattungsleis-
tungen bei den Dentallabor-
kosten planen. Auf Grund der
unsicheren rechtlichen Lage
empfiehlt es sich, einen
Rechtsstreit nur nach vorlie-
gender Kostendeckungszu-
sage durch eine Rechtsschutz-
versicherung zu beginnen. Da
der Streitwert meist in keinem

Verhiltnis zu den zu tragen-
den Risiken steht, haben die
Versicherer gute Karten, ohne
Prozess weiterhin ihre Spiele
mit den Versicherten zu spie-
len. Wagt der betroffene Pa-
tient allerdings das Risiko ei-
ner Klage und besteht auf Er-
stattung des nicht iibernom-
menen Restbetrages, so
stehen seine Chancen laut
VDZI-Rechtsanwalt Thomas
W. Schiifler* bei einigen Ge-
richten recht gut.

Die Klageschriften hierfiir
miissen jedoch besonders de-

tailliert verfasst sein und sorg-
faltig die Problematik darstel-
len.Vonder PKV gekiirzte Ein-
zelpositionen miissen Zeile
fiir Zeile mit einer genauen
Beschreibung, welcher Betrag
aus welchem Grund unrecht-
méaBig gekiirzt wurde, aufge-
schliisselt werden. Nur so
kann die Verschleierungstak-
tik des Versicherers umgan-
gen werden. Die privaten
Krankenversicherer greifen
auBerdem gern bei ihren Aus-
fiihrungen auf teilweise ver-
altete und fiir sie besonders

giinstige Urteile zuriick, ob-
wohl durchaus eine andere
rechtliche Sichtweise der
Dinge moglich ist.

Der VDZI stellt eine von
RA Schiiler verfasste und
mit Erlduterungen versehene
Liste der patientenfreund-
lichen Urteile auf Anfrage zur
Verfligung. m

*RA SchiiBlerist Senior-Part-
ner der tiberortlichen Rechts-
anwaltssozietdt Schiiller &
Partner GBR (Wiirzburg und
Stuttgart).

Das Geschaft mit Brucken und Kronen

Private Kassen ziehen Angebot eines Einheitstarifs fiir Zahnersatz zurtick

(cs) - Nachdem die privaten
Krankenversicherungen
(PKV) in den letzten Wo-
chen mehrfach deutlich ge-
macht haben, dass sie die
Neuregelung des Zahner-
satzes als falsche Weichen-
stellung ablehnen,zogensie
nun auch ihr Angebot eines
Zahnersatz-Einheitstarifs
zuriick. Hatte man kiirzlich
noch verlauten lassen, je-
dem Mitglied der gesetz-
lichen Krankenversiche-
rung (GKV) fiir einheitlich
7,50 € im Monat die ZE-Kos-
ten zu erstatten, will man
nun davon nichts mehr wis-

sen. Dieser Preis hétte ge-
golten, wenn fiir den Zahn-
ersatz eine allgemeine Ver-
sicherungspflicht allein bei
den PKVen vorgeschrieben
worden wére. Nachdem nun
jedoch auch die GKVen eine
solche Zusatzversicherung
anbieten diirfen, kénne es
einen einheitlichen ZE-Ver-
bandstarif nicht mehr ge-
ben.

So werden ,die Unterneh-
men der privaten Kranken-
versicherungen nach
Kenntnis der Details der po-
litischen Einigung entschei-
den, ob und zu welchen Be-

dingungen sie ein Angebot
fiir die Absicherung des
Zahnersatzes machen®, so
der Direktor des Verbandes
der privaten Krankenversi-
cherung, Volker Leienbach,
gegeniiber der FAZ.

Hatten die PKVen bei der
Kalkulation des Einheitsta-
rifs zunédchst auf eine um-
lagefinanzierte = Kopfpau-
schale zuriickgegriffen,
miissten sie nach Angaben
der FAZ jetzt wieder ihre
bisherigen  Kalkulations-
grundlagen verwenden.
Demnach wiirden private
ZE-Tarife nach Risiken ge-

Schwere Entscheidung

Regierung und Union einigen sich auf Gesundheitsreform

Berlin (cs) - Nach zdhem Hin
und Her, vielféltiger Kritik
und teilweiser Ablehnung ha-
ben sich die Volksparteien
endlich zur Gesundheitsre-
form durchgerungen. Wieder
war zunéchst eine Nachtsit-
zung fallig geworden, bis
auchbeimletzten Streitpunkt
Zahnersatz ein halbwegs ver-
niinftiger Kompromiss ge-
funden war, sodass die Fiih-
rungsgremien von SPD und
CDU der von Regierung und
Opposition gemeinsam ver-

abredeten  Gesundheitsre-
form endlich zustimmen
konnten.

Hatten die beiden Verhand-
lungsfiihrer, Sozialministe-
rin Ulla Schmidt (SPD) und
Horst Seehofer (CSU), sich
schon frith darauf verstén-
digt,den Zahnersatzvon 2005
an aus dem Leistungskatalog
der gesetzlichen Kranken-
versicherung (GKV) zu strei-
chen und durch eine private
Zusatzversicherung zu erset-
zen, musste nun ,nur“ noch
dasWie geregelt werden. Dies
war jedoch bei weitem keine
einfache Entscheidung. Wah-
rend CDU-Parteichefin An-
gela Merkel darin ein Pilot-
projekt sah, um kiinftig auch

andere Kassenleistungen zu
privatisieren, versprach
Kanzler Gerhard Schroder
(SPD) stets, den Zahnersatz
eben nicht allein dem Markt
zu lberlassen. Die nun er-
zielte Einigung sieht vor, dass
dieVersicherten einen monat-
lichen Zusatzbeitrag von ca.
6 € zu zahlen haben, der die
Kosten abdeckt,auch fiirEhe-
partner und Kinder. Mit die-
sem Angebot der GKVen kon-
nen die privaten Kassen je-
doch nicht Schritt halten, da
diese teurer kalkulieren. In-
sofern wiirde das Geschift
mitdem Zahnersatzvorallem

staffelt, personenbezogen
und unter Einschluss von
Altersriickstellungen  er-
mittelt werden.

Wiahrend man bei den
GKVen damit rechnet, dass
der Gesetzesentwurf fiir
den ZE-Tarif den Grundsatz
der Familienversicherung
festschreiben wird — derzeit
ist von einem Monatsbei-
trag von 6 € die Rede - iiben
die PKVen weiter Kritik. Sie
monieren, dass es den
GKVen gestattet werde, die
Absicherung des Zahner-
satzes zu einem ,Dumping-
preis“ anzubieten. m

den gesetzlichen Anbietern
iiberlassen.

Wen wundert es da, dass die
privaten Krankenversicherer
rebellieren. @
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Weiterer
heitsreform
Anfang September 2003 sind wei-
tere Fraktionsklausuren festgelegt.
StimmendieKoalitions-und Unions-
fraktionen zu, konnte in der zweiten
Septemberwoche ein Gesetzesent-
wurf in den Bundestag eingebracht
werden.

Am 8. September nimmt das Parla-
ment nach der Sommerpause wie-
derseine Arbeit auf. Ziel ist es, dass
der Bundesrat dann am 26. Septem-
berzustimmenunddie Gesundheits-
reform im Bundestag beschlossen
werden kann.

Fahrplan Gesund-
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Lage weiterhin angespannt

Trotz Reformdiskussionen niedrige Umsétze. Konjunkturumfrage des
(VDZI)Verband Deutscher Zahntechniker-Innungen zeigt dramatische Situ-
ation des Zahntechniker-Handwerks.

(rd) — Nach der 5 %igen Preis-
absenkung fiir zahntechni-
sche Leistungen zum 1. Januar
2003 haben sich die Umsitze
der Laboratorien deutlich ver-
schlechtert. So lagen diese im
ersten Quartal 2003 nach einer

Umfrage des Verbandes Deut-
scher Zahntechniker-Innun-
gen (VDZI) mit 3,8 % im
Bundesdurchschnitt  unter-
halb des Vergleichszeitraumes
im Vorjahr. Wéahrend es im
Westen zu einem Umsatzein-

Umsitze 2003 unter Vorjahresniveau

Bund

West Ost

Prozent
o

‘ Umsatzveranderung 1. Quartal 2003 zum 1. Quartal 2002
E Umsatzverdnderung 1. Quartal 2003 zum 4. Quartal 2002

Quelle Umsétze: VDZI, Grafik: Oemus Media AG
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bruch von 4,5 % gekommen
ist, konnten die Zahntechniker
im Osten einen Umsatzzu-
wachs von 2,7 % verzeichnen.
Bereinigt durch die Preisab-
senkung der Leistungen im
Rahmen der Gesetzlichen
Krankenversicherung (GKV)
zeige dies eine ,Stagnation der
realen Branchenleistung®, so
derVDZI.

Im Gegensatz zu den VDZI-
Zahlen geht aus der Ausgaben-
statistik der GKV fiir den
gleichen Zeitraum ein Ausga-
benzuwachs im Bereich Zahn-
ersatz von 1,8 % im Bun-
desdurchschnitt hervor (West
2,1%;0st0,8 %).Nach den An-
gaben des VDZI sei dies ein
HStatistischer Effekt“, da zum
Jahreswechseldie Abrechnun-
gen des Zahnarztes erst im
neuen Jahr erfolgt sind. Zum
Zeitraum Oktober bis Dezem-
ber2002 sind die Umsétzeim 1.
Quartal 2003 um -9 % (West.
-9,8 %; Ost: —4,0 %) gesunken.
Trotz der laufenden Diskus-
sion tiber den Ausschluss von
Zahnersatz aus der GKV und
denPléanen zur Gesundheitsre-
form wirkte sich diesim Abfra-
gezeitraum offenbar nicht auf
dasVerhalten der Versicherten
aus.

Weiterhin schétzt jeder Dritte
Laborinhaber die Geschéfts-
lage im 1. Quartal 2003 als
schlecht ein. Hintergrund sei,
so der VDZI, die , dirigistische
Preisabsenkung® und die ge-
plante Erhéhung der Mehr-
wertsteuer aufzahntechnische
Leistungen. Dadurch bleibt
der Geschiftslagenindex seit
mehr als vier Quartalen im ne-
gativen Bereich. Auch die Er-
wartungen der Zahntechniker
bleiben weiterhin pessimis-
tisch. 67 % der Betriebe, die
sich an der Umfrage beteiligt
haben, rechnen mit einer Ver-
schlechterung der Situation.
Dies bestétigt auch der Kli-
maindex. Dieser verkniipft die
Einschitzung der aktuellen
Geschiéftslage mit den Erwar-
tungen der Laborbesitzer fiir
das Folgequartal und bewegt
sich jetzt bereits seit dem 2.
Quartal 2001 im negativen Be-
reich. DerVDZI ist deshalb der
Auffassung,dass die Mehrzahl
der Betriebe nicht an eine Ver-
besserung der Nachfragesitu-
ation glaube, sondern viel-
mehr von einer ,stabilen Ent-
wicklung auf niedrigen Ni-
veau” ausginge. (Quelle: VDZI
Konjunkturbarometer 1. Quar-
tal 2003)

Wachsende Nachfrage

Zahnersatz auf ungarischem Dentalmarkt auf dem Vormarsch

Kéln (cs) - Mit einem jéhr-
lichen Wachstum von acht bis
zehnProzent wirdesnach An-
sicht von Branchenkennern
mittelfristig zu einer Expan-
sion des ungarischen Dental-
marktes kommen.Laut Anga-
ben der Bundesagentur fiir
AuBenwirtschaft fithre vor al-
lem die steigende Kaufkraft
zu einer wachsenden Nach-
frage nach Zahnersatz und
orthopéddischen Dienstleis-
tungen. Die derzeit noch weit
unter dem EU-Durchschnitt
liegende Kaufkraft schlagt
sich jedoch nicht nur in der
Nachfrage nach Dental-

dienstleistungen nieder, son-
dern auch in den Honoraren
der Zahnérzte. Nach Anga-
ben derVerbénde liegen diese
bei einem Fiinftel bis der
Haélfte der in Deutschland ge-
forderten Entgelte. Moglich-
keiten,in Gerdite, Instrumente
oder Materialien zu investie-
ren, sind daher relativ gering.
Da Ausriistung und Material
mit  EU-Ursprungszeugnis
zollfrei und ohne gesonderte
Registrierung eingefiihrt
werden konnen, kaufen viele
Zahntechniker und -drzte im
preiswerteren Osterreich, Ita-
lien oder Deutschland ein.

Eine kaum entwickelte In-
landsproduktion fiihrt dazu,
dass der Bedarf zu mindes-
tens 90 Prozent durch Erzeug-
nisse aus dem Ausland ge-
deckt wird. Wiahrend deut-
sche Hersteller vor allem bei
der Ausriistung fiir Zahntech-
niker gut im Rennen liegen,
stelltdashohe Preisniveaubei
der Ausstattung fiir Zahn-
drzte eher ein Vermarktungs-
hemmnis dar. (Ndhere Infos
finden Sie in der Broschiire
,Markt in Kiirze — Ungarn:

Dentalmarkt® der Bundes-
agentur fir AuBenwirt-
schaft.)
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A Kurz notiert
Die Mehrheit der Deutschen
hat Angst vor den Folgen einer Ge-
sundheitsreform. Dies gehtaus ei-
ner EMNID-Umfrage im Auftrag
der Programmzeitschrift ,auf ei-
nen Blick” hervor. Fiir Medika-
mente, Arztbesuche und Klinikauf-
enthalte sollen die Deutschen in
Zukunft draufzahlen. Fast zwei
Drittel der Bundesbiirger beftirch-
ten, sich dadurch nicht mehr die
jetzige Qualitat der medizinischen
Versorgung leisten zu konnen.
(ots)

Die elektronische Gesund-
heitskarte, die 2006 eingefihrt
werden soll, bietet nach Gesund-
heits-Staatssekretar Klaus Theo
Schroder ein groRes Einsparpo-
tenzial. Damitwies erdie Kritik der
Krankenkassen zuriick, die Karte
werde die Kassen mindestens
eine Milliarde Euro kosten. (Spie-
gel Online) Auch Schréder rdumte
ein, dass durch die Einfiihrung der
Karte zunéchst Kosten entstan-
den. Diese konnten aber durch ein
innovatives Finanzierungskonzept
zuriickverdient werden. So sei es
in Zukunft beispielsweise mdg-
lich, Kassenrezepte schneller und
giinstiger abzurechnen. (Arzte Zei-
tung)

Der Gesundheitsékonom Prof.
Karl Lauterbach halt die Durchset-
zung der Biirgerversicherung der-
zeit flir wenig wahrscheinlich. Im
Gesprach mit tagesschau.de er-
klarte Lauterbach: ,Ich vermute,
dass die CDU sich letztlich gegen
die Birgerversicherung und fiir
das Kopf-Prémien-Modell von
Reinhard  Riirup  aussprechen
wird.” (ots)

Globudent zahlt Millionen. Im
Zusammenhang mit dem Be-
trugsskandal um billige Zahnpro-
thesenaus Fernostwollendie ehe-
maligen Inhaber der Miilheimer
Dentalfirma Globudent den ge-
schadigten Krankenkassen und
Patienten rund viereinhalb Millio-
nen Euro erstatten. Darauf hatten
sich die Spitzenverbande der ge-
setzlichen Krankenkassen mit den
Inhabern der inzwischen liquidier-
ten Firma geeinigt. Globudent
hatte in China Zahnersatz zu Dum-
pingpreisen anfertigen lassen und
diesendanninDeutschlandzu teil-
weise Hochstpreisen nach der hier
geltenden Gebuhrenordnung bei
Patienten und Krankenkassen ab-
gerechnet. So sollen alle Patien-
ten, denen preiswerter Zahnersatz
aus China als deutsches Marken-
produkt untergeschoben wurde,
ihre Eigenbeteiligung zuriickbe-
kommen. Auch die Krankenkassen
wiirden fiir ihre Mehrerstattung
entschadigt. (dpa)

Europas Biirger wollen mitre-
den und ausreichend informiert
werden, wenn es um ihre Gesund-
heit geht. Dies belegt eine Studie
des Picker Institutes, die in acht
europdischen Léndern durchge-
fiihrt wurde. 74 % der Befragten
mdochten in Therapieentscheidun-
gen aktiv eingebunden werden,
aber nur 36 % glauben, dass die
Arzte ausreichend mit ihnen re-
den. Der Arzt ist immer noch die
wichtigste Informationsquelle fiir
den Patienten. Jedoch greifen im-
mer mehr Biirger auf andere Infor-
mationsquellen zuriick, um Ent-
scheidungen (ber Behandlungs-
optionen treffen zu kdnnen. (ots)
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Die Gesundheitsreform 2003 scheint nun trotz aller Kritik doch konsensfihig zu sein. Was bleibt, ist die Unsicherheit dariiber,
was sich konkret fiir den Einzelnen dndern wird. ZT Zahntechnik Zeitung fragt bei den betroffenen Leistungserbringern nach,
welche Konsequenzen die Reform fiir diese mit sich bringen wird, und stellt diese in einer Serie in den nichsten Ausgaben vor.

Die Auswirkungen der Gesundheits-
reform auf die Leistungserbringer

Teil 1: Die Zahntechniker

(kh/dh)-Regierung und Oppo-
sition haben sich darauf geei-
nigt,ab 2005 den Zahnersatzin
eine obligatorische Zusatzver-
sicherung zu tiberfiihren. Die
Patienten sollen zwischen ei-
ner Extra-Versicherung in der
gesetzlichen Krankenversi-
cherung (GKV) und einer pri-
vaten Zusatzversicherung
wihlen konnen. Des Weiteren
sind im Gesetzesentwurf Fest-
zuschiisse fiir Zahnersatz vor-
gesehen. Die einflussreichste
Standesvertretung der Zahn-
techniker kann diesem Kom-
promiss allerdings nur wenig
Positives abgewinnen. VDZI-
Préasident Lutz Wolf mahnt zur
Vorsicht, da ,die rechtlichen
Regeln, die einen fairen Wett-
bewerb zwischen gesetzlicher
Krankenversicherung und pri-
vater Krankenversicherung —
abermehrnoch gegeniiberden

Leistungsanbietern — gewéhr-
leisten sollen, erst entwickelt
werden miissen”. Der Verband
Deutscher Zahntechniker-In-
nungen kiindigt in seiner ak-
tuellen Pressemitteilung zur
Gesundheitsreform weiterhin
an, seinen Beitrag zu leisten,
um die rechtlichen und wirt-
schaftlichen Rahmenbedin-
gungen so zu gestalten, dass
auch zukiinftig eine innovative
und qualitatsorientierte Ver-
sorgung mit Zahnersatzinleis-
tungsgerechten Strukturen fiir
die Bevolkerung stattfindet.

Doch gerade diese vollmundi-
gen, aber doch nebulos gehal-
tenen Versprechen scheint
man demVerband an der Basis
nicht mehr wirklich zu glau-
ben.In einer von der ZT Zahn-
technik Zeitung durchgefiihr-
ten qualitativen Umfrage
zeigte sich, dass die Mehrheit

Heftige Kritik an Phillip MiBfelder

Kein Zahnersatz fur Senioren

DerVorsitzende der Jungen Union, Phillip Mifelder,ist mit seinem Vorstof3, ausschliellich dlteren
Mitbiirgern medizinische Leistungen zu verweigern, iiberall auf heftigen Widerstand gestof3en.

(dh) - ,Alles, was iiber eine
normale Behandlung raus-
geht, muss aus dem Leis-
tungskatalog der Kranken-
versicherungen fiir Rentner
herausgenommen und privat
finanziert werden“, so &u-
Berte sich MiBfelder gegen-
iber der Bild-Zeitung. Der
jungen Generation sei es im
Besonderen nicht mehr zuzu-
muten, fiir die Alten neue
Hiiftprothesen und Zahn-
ersatz zu bezahlen. Mit die-
sen polemischen Forderun-
gen stief der Chef der Jungen
Union allerdings auf wenig
Gegenliebe.

Besonders deutlich wurde
Missfelder fiir seine ,un-
menschlichen  Vorschldge
gegeniiber der dlteren Gene-
ration“ (Edmund Stoiber)

iiberraschenderweise aus
den eigenen Reihen angegrif-
fen. Der Generalsekretér der
CSU, Dr.Thomas Goppel, du-
Berte in einem Rundschrei-
ben Unverstidndnis fiir MiB3-
felders Vorschldage. Der JU-
Vorsitzende rede ,schlicht
und einfach dummes Zeug”
und solle sich zuallererst in
die ,Grundziige der christ-
lichen Sozialethik einarbei-
ten“lieBen fithrende CSU-Po-
litiker vernehmen. Inzwi-
schen hat Miflfelder auf
Grund der seiner Meinung
nach ungerechtfertigten Kri-
tik wieder auf ganzer Linie
zuriickgerudert.  Dennoch
bleibt ein fahler Beige-
schmack. AuBerdem macht
noch ein weiterer Punkt nach-
denklich. Obwohl MiBfelder

der Befragten Zahntechniker
unzufrieden mit der Rolle des
VDZlin der aktuellen Reform-
diskussion ist. ,Der VDZI soll
endlich einsehen, dass er ein
Papiertiger ist ... Zwar miihen
sich viele fithrende Mitglieder
des VDZI redlich, aber es ist
frustrierend, wenn man den
Erfolg bzw. Misserfolg dieser
Aktionen sieht.“ So war man
sich unter den befragten Den-
tallaboren schon ldngst nicht
mehr sicher, ,ob ein solcher
Verband noch eine Daseinsbe-
rechtigung hat“. Beméingelt
wurde vor allem die schlechte
Informationspolitik des VDZI.
AuBer einigen Faxen mit Infor-
mationen, wie sie auch in der
Tagespresse zu finden waren,
schien an der Basis bisher nur
wenig fiir die Labore relevan-
tes Neues angekommen zu
sein. So hat sich bei vielen Den-

tallabors inzwischen wohl
eher Resignation breit ge-
macht.

,Die Zahntechniker sind zum
Spielball der Politik gewor-
den.“ Die Ausgrenzung des
Zahnersatzes aus der GKV
wurde allgemein relativ emo-
tionslos hingenommen. Man
schitzt sich selbst allem An-
schein nach als zu unbedeu-
tend ein, umin Berlinirgendet-
was bewegen zu konnen. Aus
dem, was die Politik der Zahn-
technik vorsetzt, muss eben
das Beste gemacht werden,
und so schlecht werden die Zu-
kunftsaussichten der Zahn-
techniker dann gar nicht ein-
geschétzt. Die Mehrheitderbe-
fragten Labors glaubt, dass
sich ihre betriebswirtschaftli-
che Situation durch die neuen
Regelungen insgesamt nicht
noch weiter verschlechtern

mehrmals nachdriicklich den
Senioren ihr Recht auf Zahn-
ersatz absprach, hat dies we-
der die Standesvertreter der
Zahntechniker noch die
Presse sonderlich interes-
siert. Aufhénger des allgemei-

wird. Dabei differenzieren die
einzelnen Antworten aber er-
heblich, was die Unsicherheit
der Zahntechnik-Branche hin-
sichtlich ihrer eigenen Zu-
kunft deutlich widerspiegelt.
Einzelne Betriebe erwarten ei-
nen Kkurzfristigen Riickgang
der Auftrdge um bis zu 50 %
und damit verbundene be-
triebsbedingte Kiindigungen,
wihrend andere Dentallabore
bis 2005 volle Auftragsbiicher
erwarten, und erst danach gro-
Bere Umsatzeinbriiche be-
flirchten.

Diese unterschiedlichen Prog-
nosen scheinen hauptséchlich
dadurch begriindet zu sein,
dass sich die Mehrzahl der
Zahntechniker nicht genii-
gend informiert fiihlt. Gibt es
zukiinftig den freien Markt?
Wie werden Haértefélle ver-
sorgt? Was bezahlt die Versi-
cherung, die alte BEL II oder
BEB? Welche Leistungen wer-
den tiberhaupt bezahlt? Diese
Fragen der Dentallaboratorien
werden in naher Zukunft noch
zuklarensein.Bleibtzu hoffen,
dass der VDZI dann eine bes-
sere Informationsstrategie fiir
seine Mitglieder fahrt.

nen Argernisses war fast aus-
schlieBlich die Diskussionum
die Hiiftgelenke. Und zu die-
sem Zeitpunkt war die Aus-
grenzung des Zahnersatzes
aus der GKV nochlange nicht
endgiiltig beschlossen.

Mewne Rae
atar, Aad
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Kostenexplosion bei den Krankenkassen—Kassenbosse mitverantwortlich

Verwaltungskosten erreichen Rekordhohe

157 Euro gibt jede Krankenkasse im Jahr pro Mitglied an Verwaltungskosten aus. Damit haben sich die Ausgaben innerhalb von 12 Jahren auf 8 Mrd. Euro fast
verdoppelt. Zwar muss gespart werden, doch scheinbar nicht bei den Luxus-Gehéltern in den Fiihrungsetagen.

(dh) - Trotz Sparappellen von
Seiten der Regierungskoalition
haben die Krankenkassen er-
neut mehr Geld fiir die Finan-
zierung ihrer Verwaltungskos-
ten ausgegeben.

Das Bundesgesundheitsminis-
terium hat jetzt bekannt gege-
ben, dass die Verwaltungskos-

hoéhe erreicht. Ursache fiir die-
sen Anstieg sind jedoch nicht
nur ein héherer Aufwand fiir
Verwaltung, sondern offenbar
auchdienichtseltenrechtiippig
ausfallenden Vorstandsgehil-
ter einiger Krankenkassen.

So hat das Bundesversiche-
rungsamt laut einem Bericht

Krankenkassen erwdgen
Personalabbau

ten im Jahr 2002 auf 8,02 Milli-
arden Euro gestiegen sind.
Auch im ersten Quartal diesen
Jahres sind die Ausgaben wei-
ter in die Hohe geklettert und
haben mittlerweile Rekord-

der Bild-Zeitung nach Priifung
der Gehélter bei neun bundes-
weit tatigen Betriebs-, Innungs-
und Ersatzkassen diese als viel
zuhoch beanstandet. Demnach
erhielten selbst die Vorstdnde

von kleinenVersicherungen mit
bis zu 20.000 Mitgliedern teils
enorme Luxusgehélter zwi-
schen 100.000 und 120.000 Euro
pro Jahr.

Folgt man den AuBerungen von
Barmer Ersatzkassen-Chef
Eckart Fiedler gegeniiber der
Financial Times Deutschland,
werden ab 2005 voraussichtlich
nochmals 2,5 Milliarden Euro
an Verwaltungskosten durch
die Auswirkungen der Gesund-
heitsreform hinzukommen.
Nunwollen die Krankenkassen
die Verwaltungsausgaben
durch Stellenabbau und Filial-
schliefungen senken, wobei die
Gehilter in den Vorstandseta-
gen allerdings unangetastet

bleiben. Neben der AOK Bran-
denburg - mit 2000 Angestell-
tenimmerhinder groBte Arbeit-
geber des Bundeslandes - will
vor allem die Barmer Ersatz-
kasse somit Kosten einsparen.

Auch die Bundesregierung
kiindigte an, die Verwaltungs-
kosten der Kassen reduzieren
zuwollen. Sosollenim Rahmen
der Gesundheitsreform die
Krankenkassen kiinftig offen
legen, wie hoch deren Ausga-
ben fiir Verwaltung und Perso-
nal sind. Des Weiteren wurde
den Versicherern fiir 2003 eine
Nullrunde diktiert. Ginge es
nach dem Willen des Présiden-
ten des Deutschen Industrie-
und Handelstages (DIHT), Lud-

wig Georg Braun, miisste ein-
fach ein verschérfterer Wettbe-
werb zwischen den Kassen
stattfinden. Denn nur so konne
man dauerhaft Beitrage senken
und Kosten minimieren.

(A Zitat =0
.Es wire besser, das
Geld der Versicherten
fiir die Kranken auszu-
geben, als fiir die Ver-
waltung der Kassen.”
(EkkehardBahlo, Prasidentder Deutschen Ge-

sellschaft fir Versicherte und Patienten,
Quelle: Bild-Zeitung)
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s Wir konnen der Begriindung des BVA nicht folgen“

ZT Zahntechnik Zeitung im Gesprach mit ZTM Peter KarlThomsen,VDZI-Vorstandsmitglied und OM der Zahntechniker-Innung Schleswig-Holstein

Bl Anfang 2003 wurde
die DirektIKK:Gesundheits-
Technik (DGT) gegriindet.
Wie viele Mitglieder haben
Sie seither gewinnen kon-
nen?

Bis heute konnte die DGT
zirka 2.000 Versicherte ge-
winnen und hat damit inner-
halb kiirzester Zeit ein soli-
des Fundament fiir eine
starke Gemeinschaft ge-
schaffen.

Bl Sind Ihre Mitglieder
hauptsédchlich Zahntechni-
ker oder haben Sie auch an-
dere Berufsgruppen unter
denVersicherten?

Der Anteil der Inhaber und
Beschiftigten in zahntech-
nischen Laboren macht er-
wartungsgemifl mit fast
dreiviertel deniiberwiegen-
den Teil der gut 2.000 DGT-
Versicherten aus.

Die DirektIKK: Gesund-
heitsTechnik ist jedoch fiir
alle Berufsgruppen bundes-
weit (auBer Saarland) geoff-
net.

Das wird dazu fiihren, die
DGT auf eine breite Basis zu
stellen. Der berufsstandi-
sche Charakter der DGT fiir
Zahntechniker und andere
Gesundheitsberufe bleibt
trotzdem erhalten. Dafiir
steht auch der Verwaltungs-
rat der DGT, der ausschlieB-
lich von Versicherten- und
Arbeitgebervertretern aus
dem Zahntechniker-Hand-
werk in ganz Deutschland
gebildet wird.

El Die DGT wollte den all-
gemeinen Beitragssatz ab
Juli 2003 auf 11,8 % senken.
Dies wurde jedoch vom
Bundesversicherungsauf-
sichtsamt (BVA) abgelehnt.

Welche Begriindung hatte
das BVA?

Das BVA begriindete seine
Ablehnung in erster Linie
mit der Auffassung, dass die
Finanzdaten, die Grundlage
der Beitragssenkung waren,
einem zu Kkurzen Erhe-
bungszeitraum zu Grunde
liegen wiirden und daher
nicht ausreichend reprisen-
tativ seien. Man miisse
die Entwicklung ldnger beo-
bachten.

E Wie stehen Sie zu dieser
Begriindung?

Die finanzielle Entwicklung
der DGT gestaltete sich
schon nach wenigen Mona-
ten derart positiv, sodass bei
unverdndertem  Beitrags-
satz mit einem erheblichen
Vermogensaufbau zu rech-
nen war. Die Einnahmen der
DGT uberstiegen die Ausga-
ben bei Weitem. Diese ,,Ge-
winne“ sollten der Wirt-
schaft nicht entzogen, son-
dern mit der Entscheidung
zur Senkung des Beitrags
zeitnah zuriickgegeben
werden. Da diese Situation
weiter anhdilt, konnen wir
der Begriindung des BVA
nicht folgen. Die Zahlen
sprechen aus unserer Sicht
fiir sich und werden sich
auch bei ldngerer Beobach-
tung weiter so positiv ent-
wickeln.

EA In derVergangenheit gab
es von Krankenversicherun-
gen, wie der Schwébisch
Gmiinder Ersatzkasse
(GEK), heftigen Widerstand
gegen die DGT.

Glauben Sie, dass dies Ein-
fluss auf die Entscheidung
des BVA hatte?

Das BVA ist sowohl fiir die

GEK als auch fiir unsere
DGT die zustdndige Auf-
sichtsbehorde. Der Wider-
stand der GEK in der Ver-
gangenheit wird die Ent-
scheidung sicher nicht be-
einflusst haben. Dafiir
reichen Bedeutung und Ein-
fluss der GEK innerhalb der
gesetzlichen Krankenversi-
cherung sicher nicht aus.
Zudem hat die GEK in der
Vergangenheit mit einigen
zum Teil zweifelhaften Akti-
vitdten im Wettbewerb auf
sich aufmerksam gemacht,
mit denensichauchdas BVA
als Aufsichtsbehorde der
GEK auseinander zu setzen
hatte. Insofern ist nicht an-
zunehmen, dass der Wider-
stand dieser oder einer an-
deren Kasse das Ergebnis
beeinflusst haben konnte.

EA In einigen Kreisen wird
das Geriicht gestreut, die
DGT konne nur deshalb die-
sen niedrigen Beitragssatz
leisten, da sie, wie andere
BKK’s auch,niedrigere Bud-
get-Vorgaben hat oder weni-
ger Leistungen als andere
Krankenkassen anbietet. Ist
dies zutreffend?

Zur Strategie der DGT ge-
hort im Wesentlichen eine
schlanke Verwaltung. Dies
tragt in erheblichem Um-
fang dazu bei, die Kosten
niedrig zu halten und einen
attraktiven Preis anbieten
zu kénnen. Dafiir bietet die
DGT im Gegenzug ein um-
fassendes und zeitgemaéBes
Leistungsangebot, dass in
vollem Umfang (100 Pro-
zent) den im Sozialgesetz-
buch geregelten Leistungen
entspricht.

Bei der Gruppe der Zahn-
techniker, die einen GroBteil

der DGT-Versicherten aus-
machen, handelt es sich im
Ubrigen um iiberaus giins-
tige Versicherungsrisiken,
sodass der niedrige Bei-
tragssatz auch auf die ge-
ringe Inanspruchnahme von
Leistungen zuriickzufiihren
ist. Beider DGT handelt sich
zudem um eine Innungs-
krankenkasse. @ Demnach
gelten eigene vertragliche
Vereinbarungen, Budgets
usw. der IKKen, die nicht de-
nen der Betriebskranken-
kassen entsprechen.

Nun hat die DGT beim
Sozialgericht Klage gegen
die vom BVA getroffene Ent-
scheidung eingereicht. Wie
ist der derzeitige Sachstand
beziiglich desVerfahrens?
Die DGT schopft zurzeit alle
rechtlichen Mittel aus, um
den Verwaltungsratsbeschl-
uss umzusetzen und die
Interessen von Versicherten
und Arbeitgebern zu vertre-
ten.Gegendie Entscheidung
des BVA wurde zwischen-
zeitlich Klage beim Sozial-
gericht Kiel erhoben. Paral-
lel dazu sollte ebenfalls
beim Sozialgericht ein Eil-
beschluss erwirkt werden,
mit dem nun aber die Mei-
nung des BVA bestitigt
wurde.

Nach Auffassung des Ge-
richts soll es nach dem Ge-
setz erst frithestens im nédch-
sten Jahr moglich sein, die
Beitridge zu erméfBigen. Das
Gesetz sehe vom Grundsatz
BeitragsermafBigungen bei
Krankenkassen wihrend
des Haushaltsjahres nicht
vor. Gegen diesen Spruch
haben wir nun beim Landes-
sozialgericht Beschwerde
eingelegt.

A Sie sind Obermeister der
Innung Schleswig-Holstein
und Vorstandsmitglied des
VDZI. In diesen Funktionen
verhandeln Sie mit Bundes-
und Landesverbidnden der
Krankenkassen. Glauben
Sie, dass sich durch die
Grindung der DGT das
Klima zwischen Kranken-
versicherungen und den
Zahntechnikern verbessert
hat? Welche Erfahrung ha-
ben Sie in diesem Jahr ge-
macht?

Die DGT ist nicht die erste
oder einzige Krankenkasse,
die von einem Gesundheits-
handwerk errichtet wurde,
und in vielen Regionen der
Bundesrepublik  Deutsch-
land sind auch Zahntechni-
ker-Innungen neben ande-
ren Gesundheitshandwer-
ker-Innungen Tréger von In-
nungskrankenkassen und
als solche Mitglieder in Ver-
waltungsréten bis hin zu (al-
ternierenden) Verwaltungs-
ratsvorsitzenden.

Nach meinen Erfahrungen
hat die Errichtung der DGT
keinen Einfluss auf das Ver-
héltnis zu den Landesver-
banden der Krankenkas-

Kurzvita

sen.Auch die derzeit laufen-
den Gespriache im ,,Gemein-
samen Ausschuss der Spit-
zenverbdnde der GKV und
des VDZI“ sind gewohnt
freundlich und sachlich an
den zu losenden Fragen
orientiert.

Ed Wie stehen Sie zu den ak-
tuellen gesundheitspoliti-
schen Pldanen, den Zahner-
satz aus dem Leistungskata-
log der gesetzlichen Kran-
kenversicherung (GKV)
auszugliedern?

Wie alle anderen Kranken-
kassen mochten auch wir,
dassderZahnersatzim Leis-
tungskatalog der GKV ent-
halten bleibt.

[l Adresse

DirektIKK:GesundheitsTechnik
(DGT)

Konigsweg 38

24114 Kiel

Tel.: 04 31/53556-6

Fax: 04 31/53556-77

E-Mail: info@dgt-direkt.de
www.dgt-direkt.de
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® geboren 1944 in Flensburg

© 196265 Lehre in Kappeln/Schlei

©1970/71 Meisterschule

© 1972 Labor-Griindung in Kiel

© 1978-87 u. a. Vorstandsmitglied der
ZI Schleswig-Holstein

© 198089 Fachvors. der Meisterpriifungs-
kommission SH

© 1993-96 stv. OM der ZI SH

* seit 1996 OM der ZI SH

o seit 1997 zustandiges Vorstandsmitglied
der BEL-Kommission

* seit 2000 VDZI-Vorstandsmitglied (Res-
sort Beziehungen zu den Innungen)

ZE-Ausgliederung rechtlich hochst bedenklich

Die praktische Umsetzung der Gesundheitsreform bereitet doch grof3ere Schwierigkeiten als bisher angenommen.Trotz des gerade erst miihsam erreichten
Konsens ist im Moment noch unklar, ob die Ausgliederung des Zahnersatzes aus der GKV rechtlich tiberhaupt vertretbar ist.

(dh)-Der Prasident des Ber-
liner Verfassungsgerichtes,
Professor Helge Sodan, hegt
groBe rechtliche Bedenken
gegen die jiingst geduBerten
Pline im Rahmen der Ge-
sundheitsreform. , Es ist mir
ein Ritsel, wie das in Geset-
zesform gebracht werden
soll“, so Sodan in einem
Interview mit der Zeitung
,Bild am Sonntag®. Be-

sonders der von Sodan ver-
mutete Wettbewerbsvorteil
der gesetzlichen Kranken-
versicherer werde die Aus-
gliederung des Zahnersat-
zes auf européischer Ebene
zum Scheitern verurteilen.
Auch die gesundheitspoliti-
sche Sprecherin der CDU,
Anette Widmann-Mautz, ist
davon tiberzeugt, dass die
aktuellen Regelungen einen

fairen Wettbewerb zwischen
privaten und gesetzlichen
Anbietern einer Zusatzver-
sicherung nicht ermog-
lichen.

Der aktuelle Entwurf der
Regierung wire ,so nicht
zustimmungsfahig. Wir ha-
ben im Konsens entschie-
den, dass der Zahnersatz
aus dem Leistungskatalog
ausgegliedert wird. Die Pa-

Zahnarzt unter Betrugsverdacht

Erneuter Fall von Abrechnungsbetrug mit im Ausland erworbenen Zahnersatz

(kh) — Unter dem Verdacht
des Abrechnungsbetrugs
steht ein 30-jdhriger Zahn-
arzt aus Garbsen. Nach An-
gaben der Hannoverschen
Allgemeinen Zeitung soll
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der Zahnarzt aus dem Aus-
land erworbenen Zahner-
satz bei den Krankenkas-
sen falsch abgerechnet ha-
ben und diese um 300.000
Euro betrogen haben.

Mit in den Betrugsfall ver-
wickelt seien die Firmen
First Dent AG und First
Class Dentalvertrieb. Die
Staatsanwaltschaft ist da-
von iiberzeugt, dass die Ein-
nahmen beider Firmen an
den Zahnmediziner gingen.
Dieser war bei der einen
Firma AKtionér, bei der an-
deren war seine Frau als Ge-
sellschafterin eingetragen.
Gegen den 22-jdhrigen Ge-
schaftsfiihrer der First Dent

AG, der seit Jahresende zu-
gleich Beauftragter des
Zahnarztes fiir geschéftli-
che und private Angelegen-
heiten ist, wird ebenfalls er-
mittelt.

Zahnersatz aus dem Aus-
land ist oft billiger als in
Deutschland: In Thailand
beispielsweise liegen die
Kosten fiir Briicken und
Kronen 88 Prozent unter
den deutschen Hochstprei-
sen.Fiirden Garbsener Arzt
hat sich der Abrechnungs-
betrug jedoch nicht ge-
lohnt. Die Bezirksregie-
rung hatte ihm bereits im
Mai die Approbation entzo-
gen.

tienten sollen wihlen kon-
nen, ob sie ihn eigenverant-
wortlich bei einer gesetz-
lichen oder bei einer priva-
ten Kasse versichern. Der
aktuelle Entwurf der Regie-
rung sieht nun weder eine
klare Ausgliederung vor,
noch schafft er eine Chan-
cengleichheit zwischen den
Systemen®, so Widmann-
Mautz gegentiiber den Stutt-

garter Nachrichten. Um
liiberhaupt einen fairen
Wettbewerb garantieren zu
konnen, miissten die groflen
gesetzlichen Krankenversi-
cherungen zusétzliche Ver-
sicherungsunternehmen
griinden, welche unabhén-
gig vom enormen Verwal-
tungsapparat der gesetz-
lichen Versicherer den
Zahnersatz anbieten. Die

Gemeinsame Erklarung ...

Fortsetzung von Seite 1

Die zahntechnischen Leis-
tungen miissen daher vollstén-
dig in das Qualitdtsmanage-
mentsystem der Zahnarzt-
gruppen integriert werden. Ob
dafiir grundsétzlich eine Zerti-
fizierung der liefernden Labo-
ratorien notwendig ist, wiirde
derzeit noch erdrtert werden,
erklirte eine Sprecherin des
Ministeriums.Die Bundeswehr
stellt auch dar, dass zwischen
VDZI und BMVg keine Preis-
vereinbarungen getroffen wur-
den. Als Leistungsbeschrei-
bung liege den zahntechni-
schen Auftrdgen der Bundes-
wehr das bundeseinheitliche
Leistungsverzeichnis  zahn-
technischer Leistungen (BEL)
zu Grunde. Wie bei Kassenpa-

tienten ergibt sich die Preisge-
staltung aus den regionalen
Vereinbarungen zwischen
Zahntechniker-Innungen und
gesetzlichen Krankenversich-
erungen.

Grundsitzlich sollvom ,Regio-
nalprinzip“ der Auftragsver-
gabe nicht abgewichen wer-
den. Innerhalb der regionalen
Preisgestaltung werde aber
weiterhin das Augenmerk
auch auf ,kostengiinstige An-
bieter” zu richten sein.Von der
Bundeswehr werde das Pilot-
projekt, welches unter dem Be-
griff ,Polenzahnersatz“ be-
kannt wurde, momentan nicht
mehr weiter verfolgt. Dabei
zeigtensich offenbar Probleme
wie lange Liefertermine und

rechtlichen Moglichkeiten
einer solchen Ausgrenzung
werden aktuell noch ge-
priift. Die Opposition hat
wéhrend dessen deutlich
gemacht, dass man durch-
aus bereit ist, den mithsam
errungenen Kompromissim
letzten Moment doch noch
platzen zu lassen, falls de-
ren Forderungen nicht er-
fiillt werden.

Transportzeiten sowie héaufi-
gere Notwendigkeiten von
Neuanfertigungen von Ab-
driicken oder Arbeiten und
eine damit bedingt langereTra-
gezeit von Provisorien fiir Pa-
tientensowie einarbeitstechni-
scher Mehraufwand. Wichtig
fiir die deutschen Zahntechni-
ker ist die Schlussfolgerung,
dass auf Grund der gemeinsa-
men Erkldrung zwischen
BMVgundVDZI, alle Anbieter
von Zahnersatz, insbesondere
Billiganbieter, Kkiinftig den
Nachweis erbringen miissen,
eine entsprechende fachliche
Qualifikation fiir die zahntech-
nische Herstellung zu haben
(Meisterprinzip) und sich zu-
sétzlich verpflichten, alle in
Deutschland geltenden Ar-
beits-, Umwelt- und Gesund-
heitsschutzbestimmungen
einzuhalten.
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Patient ist der Verlierer

Zahnirzteschaft lehnt Gesundheitskompromiss entschieden ab. KZVB fordert Kolle-
gen zum Austritt aus GKV-System auf/KZBV und FVDZ sprechen von Verantwor-
tungslosigkeit und mangelndem Respekt gegeniiber den Patienten.

Berlin/Hannover/Miinchen
(cs) — Auch nach der Einigung
von Regierung und Opposition
auf einen Gesundheitskom-
promiss sind die Diskussionen
rund um den Gesetzesentwurf
seitens der Zahnérzteschaft
langst nicht beendet. , Wir wer-
den nicht aufhéren, an dieser
Stelle immer wieder zu boh-
ren“, so Dr. Karl Horst Schir-
bort, Vorsitzender der Kassen-
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Arbeitsentwurf ...

Fortsetzung von Seite 1

Kiinftig wird es dabei bleiben,
dass als Verhandlungsgrund-
lage fiir die Preise zahntechni-
scher Leistungen der § 71
Abs. 3 mafgeblich sein wird.
Das heifit, die Orientierung
nach der durchschnittlichen
Verdnderungsrate der bei-
tragspflichtigen Einnahmen
bleibt bestehen, ebenso wie
der Abschlag fiir die im Pra-
xislabor gefertigten Leistun-
gen um fiinf Prozent.

Die bisherigen prozentualen
Zuschiisse zum Zahnersatz
sollenim Rahmender Neuord-
nung entfallen. An deren
Stelle sollen ab dem Jahr 2005
befundbezogene Festzu-
schiisse zur ,im Einzelfall not-
wendigen Versorgung“ ge-
zahlt werden. Der Gemein-
same Bundesausschuss soll
dann die Festzuschiisse festle-
gen. Diese Richtlinien sollen
erstmalig biszum 30.Juni2004
bestimmt werden. Hierbei gilt
zubeachten, dass der Gemein-
same Bundesausschuss im
Rahmen der neuen Gesetzge-
bung in seiner Zusammenset-
zung verdndert werden soll.
Im Zuge einer Reform der Or-
ganisationsstrukturen soll an
Stelle des Koordinierungsaus-
schusses und der bisherigen
Bundesausschiisse der ,Ge-
meinsame Bundesausschuss“
treten. In diesem sollen Unter-
ausschiisse fiir Fragen der

ANZEIGE

zahnérztlichen Vereinigung
Niedersachen (KZVN). So ent-
halte der jlingst abgespro-
chene Kompromiss ,keine
Strukturverdnderungen in der
notwendigen Form*“, mahnte
Schirbort. Als , Ausdruck
schierer Mutlosigkeit“,der von
werschreckender Verantwor-
tungslosigkeit und mangeln-
dem Respekt gegeniiber den
Biirgern und Patienten zeugt,

drztlichen, zahnérztlichen
und stationdren Versorgung
gebildet werden. Mitglieder
des Bundesausschusses
sollen die Selbstverwaltungs-
partner (GKV-Spitzenverbdn-
de, Kassenéirztliche Bundes-
vereinigung,  Kassenzahn-
arztliche Bundesvereinigung
und Deutsche Krankenhaus-
gesellschaft) sein. Von der di-
rekten Mitwirkung der Zahn-
techniker im Bundesaus-
schuss ist dem Gesetz nichts
zu entnehmen. Jedoch soll si-
chergestellt werden, dass der
Verband Deutscher Zahntech-
niker-Innungen vor einer Ent-
scheidung zu den Festzu-
schiissen Gelegenheit zur
Stellungnahme hat. Die Stel-
lungnahmeseiindie Entschei-
dung tiiber die Regelversor-
gung hinsichtlich der zahn-
technischen Leistung einzu-
beziehen. In der Begriindung
hierzu heifit es: ,Die Regelung
stellt sicher, dass der zahn-
technische Sachverstand des
VDZI in die Entscheidung
iiber die Regelversorgung ein-
flieft.

Die Bestimmung der Befunde
soll auf der Grundlage einer
international  anerkannten
Klassifikation des Liickenge-
bisses erfolgen. Dem jeweili-
gen Befund soll dann eine
zahnprothetische Regelver-
sorgung zugeordnet werden.
Diese hat sich an zahnmedizi-
nisch notwendigen zahnérzt-
lichen und zahntechnischen
Leistungen zu orientieren, die
zu einer ,ausreichenden,
zweckméBigen und wirt-
schaftlichen“ Versorgung mit
Zahnersatz einschliefllich
Zahnkronen und Suprakons-
truktionen bei einem Befund
nach dem allgemeinen aner-
kannten Stand der zahnmedi-
zinischen Erkenntnisse geho-
ren. Bei der Zuordnung der
Regelversorgung zum Befund
sei insbesondere die Funk-
tionsdauer, die Stabilitdt und
die Gegenbezahnung zu be-

bezeichnete hingegen der
Bundesvorsitzende des Freien
Verbandes Deutscher Zahn-
arzte (FVDZ), Dr. Wilfried
Beckmann, die erzielte Eini-
gung. Auch Dr. Jiirgen Fedder-
witz, Vorstandsvorsitzender
der Kassenzahnéarztlichen
Bundesvereinigung (KZBV),
auBerte sich kritisch zu den Er-
gebnissen. So sei laut Fedder-
witz vor allem der Patient der

riicksichtigen. Wortlich steht
im Gesetzestext: ,,Zumindest
bei kleinen Liicken ist festsit-
zender Zahnersatz zu Grunde
zu legen. Bei groBen Briicken
ist die Regelversorgung auf
den Ersatz von bis zu vier feh-
lenden Zéhnen je Kiefer und
bis zu drei fehlenden Zdhnen
je  Seitenzahngebiet be-
grenzt.“ Bei Kombinations-
versorgungen verdndert sich
zur jetzigen Regelung nichts.
Dort soll die Regelversorgung
auf zwei Verbindungsele-
mente je Kiefer, bei Versicher-
ten mit einem Restzahnbe-
stand von hochstens drei Zah-
nen je Kiefer auf drei Verbin-
dungselemente je Kiefer
begrenzt werden. Die Regel-
versorgungen sollen ebenfalls
im Oberkiefer Verblendungen
bis einschlieBlich Zahn fiinf,
im Unterkiefer bis einschlief3-
lichZahnvierumfassen. Indie
Festlegung der Regelversor-
gung sollen die Befunderhe-
bung, die Planung, die Vorbe-
reitung des Restgebisses, die
Beseitigung von grofen Ok-
klusionshindernissenund alle
MafBnahmen zur Herstellung
und Eingliederung des Zahn-
ersatzes einschlieBlich der
Nachbehandlung sowie die
Unterweisung im Gebrauch
des Zahnersatzes einbezogen
werden. Zur Festlegung der
Regelversorgung fiir zahn-
arztliche und zahntechnische
Leistungen sollen die einzel-
nen Leistungen nach § 87
Abs.2und § 88 Abs. 1 getrennt
aufgelistet werden. Der Inhalt
sowie der Umfang soll in ,ge-
eigneten Zeitabstdnden®
uberpriift und an die zahnme-
dizinische Entwicklung ange-
passt werden. Nachdem der
VDZI mit den Spitzenverbin-
den der Krankenkassen bis
zum 30. September jeden Jah-
res eine Vergiitungsvereinba-
rung getroffen hat, muss der
Gemeinsame Bundesaus-
schussjeweilszum 30.Novem-
ber eines Kalenderjahres die
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Verlierer. Denn ,,so wie die Re-
gelung fiirdieVersicherungdes
Zahnersatzes jetzt aussieht,
wird es keinen Wettbewerb
zwischen privaten und gesetz-
lichen Krankenversicherun-
gen geben, und auch keinen
Wettbewerb innerhalb der Ge-
setzlichen“, Kritisiert der
KZBV-Vorstandsvorsitzende.
Ein fehlender Wettbewerb be-
deute daher ein , Festhalten an
den bekannten, starren Struk-
turen.“ Wéahrend sich KZVN,
FVDZ und KZBV wiederholt
Kkritisch zum Gesetzesentwurf
duBern, ist man in Bayern
schon einen Schritt weiter.
Hier ist man sich anscheinend
schon jetzt sicher, den Entwurf

Befunde, die zugeordneten
Regelversorgungen sowie die
Hohe der auf die Regelversor-
gung entfallenen Betrdge im
Bundesanzeiger bekannt ge-
ben.

Im § 55 Zahnersatz wird der
Leistungsanspruch neu gere-
gelt. Die Krankenkassen miis-
sen in ihre Satzungen befund-
bezogene Festzuschiisse auf-
nehmen. Die Festzuschiisse
werden 50 Prozent der festge-
setzten Betrége fiir die jewei-
lige Regelversorgung umfas-
sen. Mit dem neuen Paragraf
wird auch die Bonusregelung
verdndert und weiter ausge-

von Seiten der bayerischen
Zahnérzte nicht mitzutragen.
Bereitsbevordie Fiihrungsgre-
mien von SPD und CDU der
vonderRegierungund Opposi-
tion gemeinsam verabredeten
Gesundheitsreform zustimm-
ten, hatte derVorstand der Kas-
senzahnérztlichenVereingung
Bayerns (KZVB) die Kollegen-
schaft aufgefordert, das Sys-
tem der Gesetzlichen Kran-
kenversicherung geschlossen
zu verlassen, sollte sich die Re-
gierung mit ihren Plénen
durchsetzen. ,Die Patienten
wiirden dann endlich nicht
mehr vom Gesetzgeber bevor-
mundet und miissten so niedri-
gere Beitrdge an das anonyme

Scheinbar aufgeschreckt von
der Globudent-Affire und ei-
ner umfangreichen Informa-
tionskampagne der Zahn-
techniker wird nun gesetzlich
geregelt, dass der Herstel-
lungsort des Zahnersatzes
anzugeben ist. Ebenso hat der
Vertragszahnarzt bei der
Rechnungslegungeine Durch-
schrift der Laborrechnung,
gleich ob gewerbliches oder
praxiseigenes Labor, beizule-
gen.Diesgemeinsammiteiner
Konformititserkldrung nach
den Richtlinien des Medizin-
produktegesetzes. Somit wird
deutlich, dass zukiinftig auch

Trotz privater Absicherung bleibt
Zahnersatz gesetzlich geregelt.

baut. Fiir eigene Bemiihungen
zur Gesunderhaltung der
Zahne, so ist dem Gesetzes-
entwurf zu entnehmen, erh6-
hensich die Festzuschiisse um
20 Prozent. Die Erhéhung ent-
fallt jedoch, wenn der Gebiss-
zustand des Versicherten eine
regelméBige Zahnpflegenicht
erkennen ldsst. Ebenso ent-
fallt die Erhéhung, wenn der
Versicherte wahrend der letz-
ten fiinf Jahre vor Beginn der
Behandlung die Untersu-
chung nicht in jedem Kalen-
derjahr in Anspruch genom-
men hat und sich nach Vollen-
dung des 18. Lebensjahres
nicht wenigstens einmal in je-
dem Kalenderjahr zahnérzt-
lich untersuchen hat lassen.
Um weitere 10 Prozent erho-
hen sich die Festzuschiisse,
wenn der Versicherte seine
Zahne regelmiaBig gepflegt
und indenletzten zehn Jahren
vor Beginn der Behandlung
die Untersuchungohne Unter-
brechung in Anspruch ge-
nommen hat. Somit kann ein
Versicherter seinen Festzu-
schuss auf insgesamt 80 Pro-
zent erhohen.
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das Praxislabor denVerpflich-
tungen des Medizinprodukte-
gesetzes nachkommen muss.
Im Bundesmantelvertrag soll
Néheres zur Ausgestaltung
der Heil- und Kostenpléne ge-
regelt werden. Insbesondere,
so mochte der Gesetzgeber
vorschreiben, miisse aus dem
Heil- und Kostenplan erkenn-
bar sein, ob die zahntechni-
schen Leistungen von Zahn-
arzten erbracht werden oder
nicht.

Weiter ist dem Gesetzesent-
wurf zu entnehmen, dass der
Zahnarzt nur im Rahmen der
Regelversorgungen mit dem
BEMA abzurechnen hat.
Sollte der Patient eine Mehr-
leistung in Anspruch nehmen,
so kann der Zahnarzt diese im
Rahmen der GOZ abrechnen.
Gleiches gilt, wenn sich der
Patient fiir eine andereVersor-
gungsvariante  entscheidet,
die tiber die befundbezogene
Regelversorgung hinausgeht.
Eine Begrenzung der GOZ,
wie bisher zum 2,3fachen
Satz,kann aus dem vorliegen-
dem Entwurfpapier nicht ent-
nommen werden. Analog
dazu treffe diese Regelung
dann auch fiir die zahntechni-
schen Leistungen zu. Dem-
nach miissten fiir Mehrleis-
tung (z.B. eine Zusatzverblen-
dung) oder fiir z.B. Vollkera-
miksysteme, die nicht zur
Regelversorgung gehoren, die
BEB als Leistungsverzeichnis
herangezogen werden.

Die Zahnersatzversicherung
soll kiinftig allein vom Versi-
cherten mit einem einkom-
mensunabhéngigen Beitrag
finanziert werden. Die parité-
tische Finanzierung durch
den Arbeitgeber entfallt. Zur
Absicherung des Zahnersat-
zes wird dem Versicherten die
Wahl zwischen privater und
gesetzlicher Krankenversi-
cherung (GKV) gegeben. Im
Einzelnen sei vorgesehen,
den Zahnersatz ab dem Jahr
2005 vollstdndig aus dem

GKV-System zahlen®, heifit es
in einer KZVB-Pressemel-
dung. Zudem wiirden ihnen
zahnérztliche Leistungen auf
Kostenerstattungsbasis unein-
geschrédnkt transparent ge-
macht werden. So kénne der
Vorstand der KZVB ,ein Ge-
setz,das den einzelnen, gesetz-
lich krankenversicherten Biir-
ger instrumentalisiert und zur
,Nummer‘ degradiert®, nur ab-
lehnen. Folgt man der Zahn-
drzteschaft, ist mit dem vorlie-
gendem Gesetzesentwurf er-
neut die Chance auf Kklare
Strukturen undTransparenzin
der Absicherung zahnmedizi-
nischer Risiken vertan wor-
den.

Leistungskatalog der GKV zu
streichen. Gleichzeitig muss
die GKV ihren Versicherten
eine Zahnersatzversicherung
als obligatorische Satzungs-
leistung anbieten. Der Versi-
cherte kann aber auch zu ei-
ner privaten Krankenversi-
cherung wechseln, hat dann
jedoch keine Moglichkeit
mehr, in eine GKV-Versiche-
rung zuriickzukehren. Die
Absicherung bei einer priva-
ten Krankenversicherung
(PKV) soll unter den dort gel-
tenden Konditionen erfolgen.
Diese kénnen demnach von
denen der GKV abweichen.
Die Hohe der Versicherungs-
beitrége soll von den Spitzen-
verbédnden der Krankenkas-
sen gemeinsam und einheit-
lichjeweilszum 1. Oktober fiir
das folgende Kalenderjahr
festgelegt werden. Die Hohe
des Beitrages soll so gestaltet
sein, dass die Ausgaben aller
Krankenkassen,inklusive der
darauf entfallenden Verwal-
tungskosten, gedeckt sind.
Der festgelegte Betrag gilt
dann bundeseinheitlich fiir
alle Mitglieder der Kranken-
kassen.

Dass noch Hoffnung auf An-
derungen im Gesetz bestehen,
kann nach Sichtung der vor-
liegenden Informationen
nicht geteilt werden. Zuerken-
nen ist dies am ,,straffen Zeit-
plan“ der Gesetzgebung. Den-
noch ist das Gesetz nicht end-
giiltigverabschiedetund muss
noch verschiedene Instanzen
durchlaufen (siehe Fahrplan
Gesundheitsreform Seite 2).
Eine ausfiihrliche Betrach-
tung des Gesetzesentwurfs
folgt in der néchsten Ausgabe
der ZT Zahntechnik Zeitung.
In der gesamten Betrach-
tung des Entwurfes bleibt
positiv zu bewerten, dass die
Notwendigkeit erkannt
wurde, die BEL-Preise im
Osten an das Westniveau
heranzufithren. Allerdings
diirften die wirtschaftlichen
Konsequenzen, die von den
Zahntechnikern im Westen
zu erbringen sind, verhee-
rend sein. Positiv ist auch,
dass fiir Zahnersatz eine
Pflicht zur Versicherung ein-
gefiihrt wird. m

EdQuelle

—Zusammenfassung der gesetz-
lichen Regelungen zur Umset-
zung der Eckpunkte zur Gesund-
heitsreform vom 21.08.2003

—2. Arbeitsentwurf zur Gesund-
heitsreformvom September 2003

—Eckpunkte der Konsensverhand-
lungen zur Gesundheitsreform
vom 28.08.2003

—Offizieller Obermeisterbrief Nr.
01/03vom 29.08.2003 der Innung
des Zahntechniker-Handwerks
fiir Nordbayern.
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Zusatzliche Ausbildungsplatze in NRW

Minister Harald Schartau zu Besuch bei Beckmann Dentaltechnik GmbH in Duisburg

Beiseinem Besuchim Labor
der Beckmann Dentaltech-
nik GmbH in Duisburg wur-
den Harald Schartau, Minis-
ter fiir Wirtschaft und Arbeit
Nordrhein-Westfalen, vier
zusitzlich geschaffene Aus-
bildungsplitze symbolisch
in Form vier groBer Zdhne
ibergeben. Vier Laborato-
rien hatten sich an der Ak-
tion beteiligt und je einen
Ausbildungsplatz zum/zur
Zahntechniker/-in bereitge-
stellt. Im Einzelnen sind
dies die Kruchen Zahntech-
nik GmbH in Disseldorf,
MW Zahntechnik GmbH in
Miihlheim a.d. Ruhr, Dental
Technik Maly GmbH in Net-
tetal und Beckmann Dental-
technik GmbH in Duisburg.
Das Labor Beckmann hatte
bereits in derVergangenheit
kontinuierlich in die Ausbil-
dung junger Menschen in-
vestiert. Bereits zehn
ZahntechnikerInnen wur-
den in dem Duisburger
Unternehmen ausgebildet,
ein GroBteil von ihnen ist
noch heute dort beschéftigt.
Bei dem Besuch des Minis-
ters anwesend waren neben
den Geschiftsfiihrern der
beteiligten Labore eine Mit-
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In den Raumen der Beckmann Dentaltechnik beschreibt und erklart eine Auszubildende dem Minister ihre Aufgaben.

arbeiterin der Zahntechni-
ker-Innung Diisseldorf,
Anke Frilling, und Lehr-
lingswart Reinhold HaB.
Neben dem Hauptereignis —
der Ubergabe der Ausbil-
dungspléatze - stand an die-
sem Tag eine Gesprichs-
runde auf dem Programm.
Die  Anwesenden  dis-
kutierten unter anderem
tiber das Duale Ausbil-
dungssystem, die Rolle der
Innung bei der Ausbil-
dungsférderung und {iiber

die ,Reformhektik® in der
Gesundheitspolitik. Zuvor
jedoch schliipfte Schartau
in den weilen Kittel und
l6ste eine zahntechnische
Aufgabe mit Bravour.

Das Zusammentreffen ging
aus der Aktion ,100 Tage
MaBarbeit fiir Ausbildung®
der Landesregierung und
der Partnerim Ausbildungs-
konsens NRW hervor.

ZieldieserInitiativeistes,in
Betrieben Nordrhein-West-
falens fiir die Schaffung von

Ausbildungsplétzen zu wer-
benund Jugendlichen Alter-
nativen aufzuzeigen, wenn
sie in ihrem Wunschberuf
keinen  Ausbildungsplatz
gefunden haben.

Die Initiative biindelt dazu
eine Reihe von MafBnah-
men: Beratungsangebote,
Orientierungshilfen, detail-
lierte Informationen im
Internet, Round-Table-Ge-
spriache mit regionalen Ver-
antwortungstrigern sowie
intensive Gespridche mit

den Ausbildungsverant-
wortlichen vor Ort.

Initiiert wurde die Uber-
gabe der Ausbildungsplatze
im Dentallabor Beckmann
durch die Zahntechniker-
Innung Diisseldorf, die stdn-
dig bemiiht ist, ihre Mit-
gliedsbetriebe in allen Fra-
gen und Belangen der Aus-
bildung zu unterstiitzen.

Im Gegenzug mochte man
den Jugendlichen vermit-
teln, dass der Beruf des
Zahntechnikers ein interes-

| www.zt-aktuell.de
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santer und abwechslungs-
reicher Beruf ist, der viel zu
bieten hat.

Die Innung Diisseldorf hat
bereits eine Informations-
broschiire tiber die Ausbil-
dung zum/zur Zahntechni-
ker/-in veroffentlicht. Dane-
ben werden Seminare zur
Auswahl von Auszubilden-
den sowie Beratungsge-
spriache mit Betriebsinha-
bern direkt vor Ort,im Den-
tallabor angeboten.

[l Adresse

Zahntechniker-Innung
fiir den Regierungsbezirk
Diisseldorf

Willstadter Stralle 3
40549 Disseldorf

Tel.:0211/43076-0
Fax:0211/43076-20
E-Mail: info@zid.de
www.zid.de

[l I

Kooperation fiuir Super-Labor

Kreishandwerkerschaft Hagen bietet Platz fiir modernste Schulung

Anfang OKktober ist es soweit.
Dann wird das Kompetenz-
und Dienstleistungszentrum
des Handwerks der Kreishand-
werkerschaft Hagen erdffnet.
Das Ziel dieses Zentrums be-
steht in erster Linie darin, das
im Handwerk vorhandene
Know-how durch Schaffung
von Kooperationen und koor-
dinierten Leistungsangeboten
zu biindeln. Mit dabei ist auch
das Zahntechniker-Handwerk.
Durch die Beteiligung wird die
Schaffung von Hersteller- bzw.
Lieferkooperationen mit den
iiberwiegend kleinen und mitt-
leren Zahntechnik-Betrieben
angestrebt. Zudem haben vom
AuszubildendenbiszumZahn-
techniker-Meister dieim Hand-
werk Tétigen die Moglichkeit,
sich in neuen Dentallabors
mit modernster Ausstattung
weiterzubilden. Bisher waren
die Zahntechniker in einem
nach heutigen MaBstében vor-
sintflutlichen Labor in einer
Hagener Berufsschule unter-
gebracht. Mit Hilfe der Zahn-
techniker-Innung im Regie-
rungsbezirk Arnsberg wurden
Mitte der neunziger Jahre 32
neue Laborplétze geschaffen.
DochdieEinfithrungvon Preis-
absenkungen und Obergren-
zen, verbunden mit dem Wett-
bewerbin Europaund Ubersee,
fiihrten bei den Zahntechni-
kern dann dazu, mit der Kreis-
handwerkerschaft ihr Projekt
zu verwirklichen. Das Ergeb-
nis dieser Kooperation ist nun
greifbar, nur noch wenige Wo-
chen sind es bis zur Eréffnung
der neuen Labore. Forderer
desProjektsistdie Zahntechni-

ker-Innung Arnsberg, eine der
19 Handwerksinnungen, die in
der Kreishandwerkerschaft
Hagen zusammengeschlossen
sind. Sie betreibt bereits seit
Jahren eine aktive Bildungs-
forderung im eigenen Hand-
werk. Mit dem nun in Angriff
genommenen Projekt der For-
derung einer koordinierten
und kooperativen Wettbe-
werbsteilnahme vorwiegend
kleiner und mittlerer zahntech-
nischer Handwerksbetriebe
soll ein entscheidender Beitrag
zu einer Modernisierung des
Handwerks geleistet werden.
Der Chef der Zahntechniker-
Innung, Josef Wagner, wieselt
schon durch die Rdume, damit
die Einrichtung und die sensib-
len Hightech-Geréte die richti-
gen Platze bekommen. Und ein
bisschen stolz ist Wagner auch:
wJetzthaben wir es geschafft ...,
dass wir mit eigenen Mitteln
und dank offentlicher Hilfe
nichtnuraufder Hohe derTech-
nik sind,sondern auch die Nase
vorn haben.“ Sowird das Herz-
stiick der modernen Laborein-
richtung eine CAD/CAM-Ma-
schine sein, die computerge-
steuert Kronen und Briicken-
Geriiste herstellt.

Neben modernster Technolo-
gie, mit denen die Fortzubilden-
den neue Herstellungsverfah-
ren erproben konnen, werden
zusétzlich zur praktischen
Weiterbildung auch betriebs-
wirtschaftliche Aspekte heran-
gezogen. Mit der Entwicklung
des betrieblichen Manage-
ments sollen die Betriebe fiir
die Zukunft gewappnet wer-
den.Vorgesehen hat die Innung

eine Ausbildung der Zahntech-
niker zum ,Dentalmanager.
Der Umgang mit Kunden soll
ebenfalls zur Verbesserung der
Marktpositionder Betriebebei-
tragen. Deshalb wird im Kom-
petenz- und Dienstleis-
tungszentrum auch Raum ge-
schaffen fiir Kontaktveranstal-
tungenmit Zahnéarzten und Rat
suchenden Patienten. Hinzu
kommt die beabsichtigte Ein-
bindung von Dental-Industrie
und Handel, um fiir das Zahn-
techniker-Handwerk eine mog-
lichst breite Basis der Marktbe-
teiligung sicherzustellen.
Wenn Anfang Oktober die Ge-
rate im neuen Kompetenz- und
Dienstleistungszentrum  der
Kreishandwerkerschaft instal-
liert sind und nach der Eroff-
nungauchdieHagenerzueiner
Besichtigung eingeladen wer-
den, weif3 Josef Wagner, dass
sich die zehnjéhrige Arbeit ge-
lohnt hat. =

[l Adresse

Zahntechniker-Innung im
Regierungsbezirk Amsberg
Eugen-Richter-StralRe 114
58135 Hagen
Tel.:02331/62 46 80

Fax: 02331/624 68-66
E-Mail: info@kh-hagen.de
www.kh-hagen.de
www.zti-arnsberg.de
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Strategien fiir mehr Gewinn und

Erfolg Ihres Dentallabors

Seit dem 1. Januar 2003 ist dasVorschaltgesetz zur Beitragssatzsicherung nun in Kraft. Der Eilantrag
beim Bundesverfassungsgericht wurde bekannterweise abgelehnt. Nun heifit es — sofern das BVG in Sa-
chenVerfassungsbeschwerde nicht doch noch zu Gunsten des Zahntechniker-Handwerks entscheidet -
mit der neuen Situation zu leben. In den ndchsten Ausgaben der ZT Zahntechnik Zeitung mochten wir
Thnen ein paar Strategiehilfen geben, wie Sie die Ertragskraft Ihres Dentallabors trotzVorschaltgesetz

verbessern konnen.

Von Carsten Miiller

Teil 1 - Welche betriebswirt-
schaftlichen Konsequenzen

Tabelle 1
1. BWA2002 IST

hat die Absenkung nun kon-
kret fiir IThr Unternehmen?

SOLLBWA 2003

Wie entwickelt sich die Er-
tragssituation, wenn sowohl

die Menge als auch die Auf-
tragsdichte im Vergleich zum
Vorjahr konstant bleiben? Im
Beispiel wurde zur Vereinfa-
chung Menge und Kosten-
struktur gleich gehalten. Er-

(GKV-Umsatz) gebnis: Die 5%ige Absen-
Gesamtleistung 1.000.000€ 950.000€ (-5 %) kungistzufast 100 % ertrags-
Mat./Wareneinsatz 200.000€ 200.000€ wirksam, der Gewinn sinkt 1.Strategie: Schonen Sie die
iiberproportional stark (Tab. Liquiditdt Ihres Unterneh-
Rohertrag DB 1 800.000€ 750.000€ 1). Betrug die Ertragskraft mens
so0. betr. Erlése 0€ 0€ desUnternehmensimVorjahr  Erstellen Sie einen Plan
noch 5 %, so sinkt die Um- BWA fiir das Geschéftsjahr
betr. Rohertrag 800.000€ 750.000€ satzrenditeum 100 % aufnull. 2003 und ermitteln Sie ein
. Betrug die Rendite 3 %, er- eventuell zu erwartendes
Gesamtkosten 750.000€ 750.000€ (I!(ostenstelgerun_g durch wirtschaften Sie einenVerlust ~ Betriebsergebnis.
Okosteuer, KK Beitrage, von-2 % des Umsatzes,wenn Als Grundlage sollten
sonstige nicht berticksichtigt) Sie keine Gegenmafinahmen Sie die Kundenumsitze des
. . einleiten. Geschiftsjahres 2002 neh-
Betrlebsergebnls‘ 50.000€ 0€ men, beriicksichtigen Sie
Neutrales Ergebnis 0€ 0€ .
eventuelle Umsatzzuwéch-
- " se (Neukunden) und Um-
Vorldufiges Ergebnis 50.000€ 0€ Die Ertragskraft eines Unterneh- satzriickgange(Krankheit/
Ut i 5% 0% mens sinkt Giberproportional. Schwangfers?haft). .
Stellen Sie einen deutlichen
Ertragseinbruch fest,sollten
A Tabelle 2
Dentallabor Mustermann 2003 2003 2003 2003 2003 2003 2003 2003 2003 2003 2003 2003 2003
Plan BWA 2003 Januar | Februar | Marz April Mai Juni Juli August Sept. Oktober | Nov. Dez. Gesamt
Januar-Dezember 2003 € € € € € € € € € € € € €
Umsatzerldse 30.000 50.000 0 0 0 80.000
Best.verander.F/U Erzeugn. 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Gesamt 30.000 50.000 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 80.000
Mat.- u. Wareneinkauf 6.000 10.000 0 0 0 16.000
Rohertrag 24.000 40.000 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 64.000
Sonst. betriebl. Erldse 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Betriebl. Rohertrag 24.000 40.000 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 64.000
Kostenarten
Personalkosten 30.000 30.000 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 60.000
Raumkosten 2.000 2.000 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 4.000
Betriebl. Steuern 1.000 1.000 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 2.000
Versicherungen/Beitrage 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Besondere Kosten 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Kfz-Kosten (ohne Steuern) 1.000 1.000 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 2.000
Werbe-/Reisekosten 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Kosten Warenabgabe 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Abschreibungen 2.000 2.000 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 4.000
Reparatur/Instandhaltung 1.000 1.000 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 2.000
Sonstige Kosten 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Gesamtkosten 37.000 37.000 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 74.000
Betriebsergebnis —13.000 3.000 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 -10.000
Zinsaufwand 200 0 0 0 200
Ubrige Steuern 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Sonst. neutraler Aufwand 0 0 0 0
Neutraler Aufwand gesamt 0 200 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 200
Zinsertrage 1 0 0 0 0 1
Sonst. neutrale Ertrdge 1 0 0 0 1
Verr. kalkulator. Kosten 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Neutraler Ertrag gesamt 2 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 2
Kontenklasse 5/6 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Vorlaufiges Ergebnis —12.998 2.800 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 -10.198
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Sie mit Ihrem Steuerberater
die Steuervorauszahlungen
(Gewerbesteuer, Einkom-
menssteuer) nach unten an-
passen lassen (Tab. 2).

2. Strategie: Uberpriifen Sie
monatlich Ihre gesetzten
Ziele anhand der Planzah-
len
Mit den ermittelten Plan-
zahlen kénnen Sie nun fest-
stellen, ob Sie mit Threm
Unternehmen auf Kurs sind.
Aktualisieren Siedie Zahlen
am Ende eines Monats,
wenn die Ergebnisse aus
dem Rechnungswesen vor-
liegen. Sie erhalten somit ei-
nen Uberblick, ob die ge-
setzten Ziele vom realen Er-
gebnis abweichen.
Liegt das Ergebnis tiber dem
gesetzten Ziel, haben Sie kei-
nen Handlungsbedarf. Lie-
gen Sie aber deutlich darun-
ter, miissen Sie die Ursachen
analysieren, und eventuelle
Gegenmafnahmen (Kosten-
senkung/Umsatzsteigerung)
einleiten. Mit dieser Strate-
gie besitzen Sie ein Steue-
rungs- und Navigationsins-
trument, das IThnen zeitnah
Auskiinfte iiber die aktuelle
wirtschaftliche Situation des
Betriebes gibt.
Der Erfolg oder Misserfolg
eines Unternehmens ist
nicht von einem Faktor ab-
héngig, sondern von mehre-
ren. Die amerikanische
Unternehmensberatung
MC Kinsey hat in einer Stu-
die die Erfolgsstorys der
zehn profitabelsten Unter-
nehmen (wie z.B. IBM, Proc-
ter Gamble etc.) in den USA
untersucht. Sie kam zu fol-
gendem Ergebnis:
Unabhéngig von der Bran-
che war der wirtschaftliche
Erfolg auf drei Faktoren
zuriickzufiihren. Alle Unter-
nehmen hatten folgende Ge-
meinsamkeiten:
1. eine Strategie/Konzept
2.eine Organisationsstruk-
tur
3.eine Unternehmenskultur

In der nédchsten Ausgabe
stellen wir Thnen drei wei-
tere Strategien vor: Ziel-
uberpriifung anhand von
Planzahlen, Erstellung ei-
nes strategischen Unterneh-
menskonzepts sowie Erstel-
lung einer Organisations-
struktur. @
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A Kurz notiert
Die Gesetzliche Krankenversi-
cherung (GKV) hat in den ersten
sechsMonatendiesen Jahres insge-
samt 10,1 Mrd. Euro fiir die Arznei-
mittelversorgung ihrer Versicherten
ausgegeben. Das sind 300 Mio. Euro
weniger als im ersten Halbjahr 2002.
Den Riickgang der Arzneimittelaus-
gaben fiihren die Fachleute des US-
amerikanischen Informationsdienst-
leisters NDCHealth unter anderem
auf die seit Beginn diesen Jahres
geltenden Rabattregelungen zurtick.
Danach sind der GroRhandel und die
Hersteller von Arzneimitteln unter
bestimmten Voraussetzungen dazu
verpflichtet, der GKV Rabatte zu ge-
wahren. (ots)

Kosten von etwa 75 Mrd. Euro hat
die hohe Arbeitslosigkeit im Jahr
2002 verursacht. 55 Prozent der Kos-
ten entfielen dabei auf Ausgaben
wie Arbeitslosengeld, der restliche
Betrag ergab sich aus geringeren
Steuereinnahmen und weniger Sozi-
albeitragen. Dies ermittelte das Ins-
titutfiir Arbeitsmarkt- und Berufsfor-
schung (IAB). (Berliner Morgenpost)

Die Zahl der Krankmeldungen ist
nach Angaben des Wissenschaft-
lichen Institutes der AOK (WidO) er-
neut zuriickgegangen. Eine Befra-
gung des WidO ergab, dass fiir drei
Viertel der befragten Arbeitnehmer
die Angst um den Arbeitsplatz dazu
fiihre, sich mit Krankmeldungen zu-
riickzuhalten. 9 von 10 Befragten ge-
hen auch zur Arbeit, wenn es ihnen
nicht so gut geht. Besonders be-
denklich: Fast jeder dritte Arbeitneh-
mergehtauchgegendenRatdes Arz-
tes zur Arbeit. (ots)

Der Arbeitsmarkt wird nach Ein-
schatzung von Florian Gerster, Chef
der Bundesanstalt fiir Arbeit, erstim
kommenden Jahr von einer Wirt-
schaftsbelebung profitieren. Er gehe
davon aus, dass es 2003 im Schnitt
zwischen 4,4 und 4,5 Mio. Arbeits-
lose geben werde. Im Juli stieg die
Zahl der Arbeitslosen um 94 500 auf
4,352 Mio. (Stiddeutsche Zeitung)
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BEL-Schnappchen jagt man heute in Fern-Ost!

Der weltweit vernetzte Wettbewerb bei der Herstellung von Zahnersatz stellt alle Unternehmen im deutschen Dentalmarkt (Pra-
xen, Labore, Fabriken) vor komplexe Herausforderungen, die nur im jeweils spezifischen Kontext, imTeam und unter Beriicksichti-
gung der allgemeinen Rahmenbedingungen lésbar sind.

Von Christian F.-J. Stadelbacher

Sind Sie und Ihre Mitarbeiter
fit fiir das global belebte Ge-
schift?

Belebt meint, wenn Sie und
Thre Mitarbeiter heute nicht
quietsch-lebendig durch das
Labor sausen, um ihre Leis-
tungen in Relation zu den
heute serios moglichen Alter-
nativen kritisch zu hinterfra-
gen, um diese mit ihren Part-
nern, Kunden und Lieferan-
ten leidenschaftlich zu disku-
tieren, dann sieht es eher
schlecht fiir Sie aus. Warum?
Es ist Realitdt: Der Wettbe-
werb im low-budget-Bereich,
also das Rennen um die Bun-
des-Einheitliche-Leistungs-
Krone mit Gratisvollverblen-
dung haben die deutschen
Zahntechniker auf unvorher-
sagbar lange Zeit verloren!
Mit dieser Niederlage ver-
schwinden auch die damit ver-
bundenen Arbeitsplétze. Trost
spendet da nur die Hoffnung,

gen, im Rahmen des Gesetz-
lichen - ausreichend, wirt-
schaftlich zweckmaBig — ist
das Niveau der derzeit er-
brachten zahntechnischen
Leistungen mehr als angemes-
sen und deshalb auch im inter-
nationalen Vergleich bemer-
kenswert. Wenn jedoch die
weltweit verteilten zahntech-
nischen Produktionsstitten
fiir die global arbeitenden
Transportunternehmen  er-
reichbar bleiben, wird sich fiir
den Patienten in Deutschland
auch in Zukunft daran nichts
Wesentliches dndern. Dieses
,GKV-Niveau“ und dafiir hat
die Politik gesorgt, liegt heute
jedoch bereits deutlich unter
dem, was die privaten Versi-
cherer als ,notwendig“, erach-
ten und erstatten. Zahnérzte
und Zahntechniker, die diese
Unterschiede durch die Zeit
der Reformen hindurchbeach-
tethaben,werden auchkiinftig

Hochqualifizierte Meisterarbeit ist
sehr gefragt.

dass die aus Gewohnheit und
im Dornréschenschlaf han-
delnden Zahnérzte auch kiinf-
tig brav und treu Auftrédge ver-
geben. Der Wettbewerb um die
Arbeiten mit gehobenen An-
spriichen ist jedoch noch offen
und dasbedeutet, die Entschei-
dung, eine verbesserte Qua-
litat herzustellen, bietet fiir ei-
nige noch echte Chancen.
Mehr Leistung, verbindlich
vorhersagbare Asthetik (rote
und weifle), mehr Sicherheit
im Produktionsprozess, mehr
Tragekomfort, langere Garan-
tieleistung, stringent und effi-
zient geplante komplexe Be-
handlungsablédufe sowie
transparente Preise durch
klare Dokumentation und
Kommunikation, werden Pa-
tienten auchin Zukunft fiir das
,Made in Germany“ begeis-
tern Kkonnen. Hochqualifi-
zierte Meisterarbeitist sehr ge-
fragtund-dasistdasParadoxe
an dieser Situation - bereits
heutetibersteigtdie Nachfrage
die zur Verfiigung stehenden
Kapazititen. Um es klar zu sa-

mit den Patienten das entspre-
chend gewiinschte hochwerti-
gere Leistungsangebot indivi-
duell vereinbaren und herstel-
len. Diese sich ausschliefllich
mit dem Patientenwunsch soli-
darisierenden Teams werden
regional mehr Funktion,
Asthetik, Sicherheit, Langle-
bigkeit, Fiirsorge und Verbind-
lichkeit anbieten. Und dieser
Trend wird sich noch verstér-
ken, weil immer mehr Pflicht-
versicherte, privatzahnérztli-
che Zusatzversicherungen ab-
schlieBen. Ein weiterer Ver-
stirker fiir den Trend zu mehr
Leistung ist die alte Erkennt-
nis:

Was nichts kostet, ist auch
nichts!

Kaum ist der billige Zahner-
satz aus ,Fernirgendwo“ auf
dem Markt, schon gibt es
Skandale und schon wird der
Gegentrend zum Billig-Trend
erkennbar. Je mehr Billig-
Zahnersatz in Deutschland
eingesetzt wird, um so groBer
wird das Bediirfnis und damit

Langer leben, mehr bezahlen

Gestiegene Lebenserwartung fiihrt zu Beitragserhohungen in der PKV

Diisseldorf (kh) — Die privaten
Krankenkassen (PKV) wer-
denihre Pramien kiinftig kréaf-
tig anziehen. Ein Grund dafiir
ist die gestiegene Lebenser-
wartung der Versicherten. Da-
mit reichen die Altersriickstel-
lungen der Versicherer nicht
mehr aus, um das erhohte
Krankheitsrisiko ihrer Bei-
tragszahler im Alter abzu-
decken. Nach Angaben der
Wirtschaftswoche werden die
ersten privaten Krankenversi-
cherer bereits fiir 2004 hohere
Beitrage fordern. Dabei werde
sich zusétzlich zu den gestie-
genen Krankheitskosten nun
auch die gestiegene Lebenser-
wartung der Versicherten in
den neuen Priamien nieder-
schlagen. Fir das hohere
Krankheitsrisiko im Alter bil-

den die privaten Versicherer
Altersriickstellungen. Diese
werden aus Beitragsiiber-
schiissen gebildet, die entste-
hen, weil die jungen Versicher-
ten mehr einzahlen als sie kos-
ten. Bei der Berechnung der
Altersriickstellungen und Pra-
mien richten sich die privaten
Versicherer nach den Statisti-
keniiberdie Lebenserwartung
ihrer Kunden. Diese Statisti-
ken seien jedoch vollig veral-
tet, wie die Wirtschaftswoche
die Bundesanstalt fiir Finanz-
dienstleistungsaufsicht (BA-
Fin) zitiert. Die Behorde hatte
die privaten Krankenversiche-
rer in einem Rundschreiben
dazu aufgefordert, ihre Rech-
nungsgrundlage ,unverzig-
lich“ zu erneuern. Auf die Ver-
sicherungsexperten  wartet

nun eine Menge Arbeit: Bis
zum Herbst miissen fiir acht
Millionen Privatversicherte
die Tarife aktualisiert werden.
Uber die Hohe der Beitrige ab
2004 hiillen sich die meisten
privaten  Krankenversiche-
rungen jedoch in Schweigen.
Nur wenige gaben Zahlen be-
kannt, darunter die Signal-
Iduna, die ihre Beitrage auf
Grund der neuen Statistik um
durchschnittlich zwei Prozent
anheben wird. Dagegen &au-
Berte Versicherungsexperte
Manfred Poweleit, Herausge-
ber des Branchendienstes
,map-Report“, gegeniiber der
Wirtschaftswoche Vermutun-
gen, dass im Branchendurch-
schnitt mit Zuschldgen von
etwa fiinf Prozent zu rechnen
sei.

die Nachfrage der Patienten
nach gesteigerter funktiona-
ler, asthetischer Prothetik wer-
den. Das Credo fiir das dafiir
notwendige neue Teambe-
wusstsein heif3t:

Alle fiir einen und einer fiir
alle.

Ziel ist es heute, das medizi-
nisch und technisch Mogliche
konsequent anzubieten und un-
ter echten win-win-Bedingun-
gen fiir alle daran beteiligten
Vertragspartnern zu arbeiten.
Es entsteht eine Art altruisti-
scher Egoismus. Diese altruis-
tisch-egoistischen Zahnérzte
und Zahntechniker wissen, ein
8:8Spielergebnisistzahnmedi-
zinisch und technisch fiir den
Patienten und das Produktions-
team sehr viel besser, als ein 2:1
Sieg. Die damit verbundene,
permanent im Raum stehende
Aufgabe ist es, aus der herr-
schenden Informationsflut, me-
dizinisch Praktikables und
uber das eigene Team hinaus-
wirkendes Bewusstsein zu ge-
nerieren. Die Erfahrung zeigte
eindeutig: Die heute moglichen

motivierte Teamentwicklung.
Alte Rollenverstiandnisse, Vor-
behalte, Fehden und Klischees

zwischen Zahnirzten und
Zahntechnikern wirken heute
schon erfolgsbremsend. Team-
Approach (approach=engl. An-
nédherung) ist das in der Zahn-
heilkunde neudeutsche Wort,
dessen Bedeutung kiinftig im
Alltag eines jeden Einzelnen
noch zu praktizieren sein wird.
VernetztesTeamwork ist jedoch
das dahinterliegende Ziel! Es
existiert bereits ein grofer wer-
dender Kreis von Zahnarzten,
die hénderingend qualifizierte
und zum offenen Dialog sowie
zur offenen Zusammenarbeit
bereitwillige Zahntechniker-
meister suchen, um am jeweili-
gen Standort die neue und pa-
tientenbindende Qualitdt an-
bieten zu konnen. Bestehende
Arbeitsablaufe, Schnittstellen
und Aufgabenbeschreibungen
miissen,umrentabel zu sein, in-
dividuelliberdacht, modifiziert
und in den Betrieben (Praxis,
Labor, Fabrik) neu kommuni-
ziert, verteilt und umgesetzt
werden. Moderne Behand-

Auch in Zukunft werden sich Patienten
ftir das ,,Made in Germany*“ begeistern.

Leistungssteigerungen sind mit
dem altvertrauten Denken
nicht mehr zu schaffen. Die Tu-
gend der Selbstiiberwindung
wird zu einem der priméren Er-
folgsfaktoren fiir eine positiv

lungskonzepte wie beispiels-
weise das synoptische Behand-
lungskonzept (Strup, Tiirp, Wit-
kowski, Hiirzeler, Kern) sind
nur mit einem lebendigenTeam
das aus kohérent Berufenen,
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altruistischen Egoisten besteht,
wirtschaftlich erfolgreich reali-
sierbar.

A Kurzvita

Der Autor stammt aus Freiburg im
Breisgau, lebtheute inMiinchenund
ist Zahntechniker, Coach, Consul-
tant und Controller. Seit 18 Jahren
arbeitet er in der Dental-Branche.
Aus der Erfahrung im Praxis-Alltag
entwickelte er die 360°-Manage-
ment-Methode flr Zahnarzte, mit
dererseit 1998 Zahnérzte und Zahn-
techniker in Teambildungsprozes-
sen sowie bei der Organisationsent-
wicklung als Coach, Consultant und
Controller begleitet.

[l Adresse

Christian F.-J. Stadelbacher
Effnerstralie 48

81925 Miinchen
Tel..089/92204717
info@stadelbacher.de
www.stadelbacher.de

Biirgerversicherung kostet Milliarden

Zusatzkosten von drei Mrd. Euro bei Pflichtversicherung von Beamten

(kh) - Die Einfithrung der
Biirgerversicherung wiirde
Bund, Liander und Gemein-
den mit Zusatzkosten von
schitzungsweise etwa drei
Milliarden Euro jdhrlich be-
lasten. Dies geht aus Berech-
nungen des Deutschen Be-
amtenbundes (DBB) hervor.
Die Zusatzkosten entstiin-
den, weil die 6ffentlichen Ar-
beitgeber die Halfte der falli-
gen Krankenversicherungs-
kosten fiir ihre Beamten zu
leisten hétten. Nach den Re-
formpldanen des Gesund-
heitsexperten Karl Lauter-
bach ndmlich miissten Be-
amte in die GKV eintreten.
Bisher erstatten Bund, Lan-
der und Gemeinden den
Staatsdienern einen Teil der
im Einzelfall entstehenden
Krankheitskosten in Form

von Beihilfe. Den Restbetrag
miissen die Beamten privat
absichern.

Wie ein Sprecher des Fi-
nanzministeriums gegen-
iber der Frankfurter Allge-
meinen Zeitung bestétigte,
kémen allein auf Nordrhein-
Westfalen jahrliche Mehr-
kosten von bis zu 543 Millio-
nen Euro zu. Dabei beziehe
sich diese Schétzung nur auf
aktive Beamte, da die GKV
wohlkaumbereit wire, Leis-
tungen fiir die Pensionére zu
iibernehmen. Selbst wenn
dies der Fall wire, so der
Sprecher, wiirde eine Biir-
gerversicherung das Land
50 Millionen Euro extra kos-
ten. In der Auseinanderset-
zung um eine Reform des
Gesundheitswesens regt
sich immer mehr Wider-

stand gegen eine Biirgerver-
sicherung. Auch Bundes-
kanzler Gerhard Schroder
(SPD) libte Kritik an den For-
derungennacheinerBiirger-
versicherung. Diese Frage
werde die Griinen und auch
die SPD in néchster Zeit be-
schiftigen, ,aber nicht
mich“, sagte Schroder.
Selbst Karl Lauterbach, der
das Umverteilungsmodell
entwickelt hat, rechnet nicht
mit der baldigen Durchset-
zung einer Biirgerversiche-
rung.

Im Gespriach mit tages-
schau.de sagte Lauterbach:
,Ich vermute, dass die CDU
sich letztlich gegen die Biir-
gerversicherung und fiir das
Kopf-Prédmien-Modell von
Reinhard Riirup ausspre-
chen wird.“
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Galvanoforming - Fliissiges Gold in Form gebracht

Im drittenTeil der kleinen Serie von ZT, BdH Matthias Ernst geht es um die anspruchsvollenThemen der Briicken- und Doppelkronentechnik. Doch keine
Angst, auch diese beidenThemen sind fiir den Anfinger nach kurzer Ubung erfolgreich anwendbar und erweitern das Spektrum der Galvanotechnik be-

trachtlich.

Befassten sich die ersten
beiden Teile (ZT Zahntech-
nik Zeitung Nr. 6 u. 8) mit
den Grundlagen, kommen
wir nun zu den Feinheiten.
Die Briickentechnik wurde
aus dem Gedanken der Bio-
kompatibilitat des Geriistes
geboren.

Bereits Mitte der 80er Jahre
des letzten Jahrhunderts
wurden Versuche unter-
nommen die Galvanotech-
nik auch fiir Briicken einzu-
setzen. Schnell erkannte
manjedoch,dass dasweiche
Galvanometall zur Herstel-
lung von Briickengliedern
nicht geeignet ist.

Das Haupteinsatzgebiet ist
nunmal dieVerblendung mit
Keramik und wie bereits in
den vorangegangenen Be-
richten beschrieben, ver-
liert das nach dem Abschei-
deprozess recht stabile Gal-
vanogeriist durch Warme-
einwirkung und den damit
verbundenen Rekristallisa-
tionseffekt seine urspriing-
liche Festigkeit. AuBerdem
ist die nur 0,2 mm starke
reine Goldschicht tiber ei-
nem Hohlraum viel zu diinn.
Also kamen findige Zahn-
techniker wie z.B. Gerold
Klaus auf die Idee, vorgefer-

Abb. 1: Briickenglieder verlasert.

tigte Briickenglieder einzu-
setzen.

Diese Fertigteile, vom da-
maligen Geschéftsstellen-
leiter der Firma Wieland-
Edelmetalle H. Jirgen
Heppe, dem eigentlichen
Forderer der Galvanotech-
nik in Deutschland, favori-
siert und in den Markt ein-
gefiihrt, setzten sich wegen
ihrer sehr abstrakten und
wenig Erfolg versprechen-
den Form jedoch nicht
durch.

Einzig der zu diesem Zweck
konzipierte Hochtempera-
turkleber besitzt heute noch
Relevanz. Er kann jedoch
nur bei normal expandie-
renden Keramiken einge-
setzt werden.

Herstellung der
Briickenglieder

Der Weg fiihrte eindeutig zu
gegossenen  Briickenglie-
dern aus Metall. Diese kon-
nen nun auf mehreren
Wegen mit dem Galvanome-
tall verbunden werden. Ers-
te Moglichkeit ist der oben
beschriebene Kleber.

Zweite Moglichkeit ist das
AufgieBen. Hier wird auf die
vorher galvanisierten Kap-

pen ein Briickengeriist aus
Wachs aufmodelliert, zu-
sammen mit den Kronen ab-
gehoben, eingebettet und
gegossen. Dadurch entsteht
eine gewisse Verschmel-
zung der beiden Metalle im
Anlagebereich der Aufla-
gen. Nachteil dieser Me-
thode ist das zu verwen-
dende Gussmaterial. Auf
Grund des relativ geringen
Schmelzpunktes des Goldes
fallen viele hochstabile Le-
gierungen weg. Das Verfah-
ren eignet sich jedoch gut
fir die Verwendung von
niedrigschmelzenden Kera-
miken. Eine weitere Vari-
ante ist das Einsintern eines
gegossenen Briickenglieds.
Hierfiir bendtigt man ein
Duplikatmodell aus feu-
erfester Masse. Die fett-
freien Kappen werden auf
die Stiimpfe aufgesetzt, an

den Anlageflichen der
Briickenanker wird Deck-
gold aufgetragen. Dann

setzt man das Briickenglied
in die vorbereitete Kons-
truktion, fiillt eventuell
noch vorhandene Spalten
mit der Deckgoldmasse auf
und brennt das Ganze im
Ofen. Wer einen Laser im
Labor hat, kann natiirlich

Abb. 4: Die fertige Briicke auf dem Modell ...

die Kappen und das Bri-
ckengeriist verlasern. Hier-
fiir benotigt man jedoch viel
Erfahrung und Wissen um
die unterschiedlichen Ver-
haltensweisen von Galva-
nogold und Gussmaterial —
aber es funktioniert und das
ist die Hauptsache.

Das Ubergalvanisieren
eines Briickengliedes

Der von uns iberwiegend
verwendete Weg besteht
im Ubergalvanisieren des
Briickengeriistes.  Dieser
Weg soll etwas nidher be-
leuchtet werden. Im Vorfeld
wird ein Briickengeriist ge-
gossen.Wirverwenden hier-
fiir meist eine CrCo-Legie-
rung, da sie einerseits bio-
kompatibel ist, andererseits
auf Grund ihres hohen E-
Moduls und ihrer hervorra-
genden Bruchdehnung sehr
grazil gestaltet werden
kann. Denn wir wollen mog-
lichst wenig Platz fiir das
Geriist verschenken und
moglichst viel Raum fiir die
Verblendung gewinnen. Auf
einem Duplikatmodell aus
Gips wird das gegosseneTeil
auf Passung kontrolliert.
Ahnlich wie in der Kronen-

Abb. 7: Galvanische Sekundarkronen passen optimal.

technik tragt man Silberleit-
lack auf die Stumpfpréapara-
tionen auf. Das fettfreie
Briickenglied wird in den
noch feuchten Lack einge-
steckt. So entsteht eine Bin-
dung von Silberleitlack und
Geriistmaterial. Die ganze
Konstruktion héngt man,
verbunden mit einem Kup-
ferdraht, ins Galvanogerit.
Im Anschluss erhélt man ein
komplett goldiges Geriist.
Dieses muss wie gewohnt
von Gips und Silberleitlack
befreit werden und steht da-
nachzumVerblenden bereit.
Wer sich mit Briicken aus
Galvanometall beschiftigt,
sollte bedenken, dass das
Geriistmaterial des Briicken-
gliedes die Wahl der zu ver-
wendenden Keramik ein-
schrankt.

Anders als das reine Galva-
nometall, dasja bekanntlich
wegen seiner Duktilitdt mit
allen Keramiken verblendet
werden kann, bestimmt das
Gussmaterial bzw. dessen
Wirmeausdehnungskoeffi-
zient die Verblendkeramik.
Sehr wichtig bei der Briicken-
technik ist bei allen Verfah-
ren eine saubere und exakte
Verarbeitung aller Materia-
lien. Doch sollte dies fiir ei-

nen Zahntechniker eine
Selbstverstiandlichkeit sein.

Doppelkronen

Kommen wir nun zum zwei-
ten Teil dieser Abhandlung,
den Doppelkronen aus Gal-
vanometall. Grundsitzlich
kann man auch Priméarkro-
nen aus Galvanometall her-
stellen. Dies erfordert je-
doch eine exakte und paral-
lelwandige Beschleiftech-
nik des Behandlers. In den
meisten Féllen wird das un-
moglich sein, doch es gibt
solche Félle. An der Univer-
sitdt in Diisseldorf zum Bei-
spiel wurden meines Wis-
sens nach mehrere dieser
Konstruktionen bei unter-
schiedlichen Patienten ein-
gegliedert. Entstanden ist
diese Technik eher zuféllig.
Zahntechniker Paul Rosen-
hain wollte ,normale“ Kro-
nen herstellen. Ein Strom-
ausfall in seinem Labor
unterbrach jedoch tiber eine
Stunde lang den Stromfluss
im Gerét. Als er dann die
Kronen verblenden wollte,
schélten sich wie bei einer
Zwiebel mehrere diinne
Schichten heraus. Damit

war bewiesen: wird der
Stromfluss einmal unter-

Abb. 10: Die fertige Arbeit im Mund des Patienten. Deutlich sind die Abzugshil-
fen, die ein Ausgliedern erleichtern, erkennbar.

Abb. 2: Briickenglied eingalvanisiert, im Molarenbereich.

Abb. 3: Briickenglied eingalvanisiert, im Frontzahnbereich.

Abb.5: ...

frést.

und im Mund des Patienten.

Abb. 6: Primarkronen werden zur Kraftumleitung immer mit zirkuldrer Stufe ge-

Abb. 8: Zur Stabilisierung wird ein zirkul&rer Ring um die Krone gelegt und mit

einem Komposit-Kleber verbindet man Sekundarkrone und Tertirstruktur.

Abb. 11: Auch auf Implantaten lassen sich ...

Abb. 9: Die Verblendung der Konstruktion erfolgt mit modernem Composit-Ver-

blendmaterial.

Abb.12:...
und Prézision macht die Galvanotechnik hier zum idealen Einsatzgebiet.

galvanische Kronen herstellen. Die Verbindung von Monometall
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brochen,verbindet sich gal-
vanisch  abgeschiedenes
Metall nicht mit der Unter-
schicht. Die galvanische
Doppelkrone war geboren.
Heute stellt sie die sinn-
vollste und effektivste Art
der Doppelkrone dar. Dabei
spielt es keine Rolle, wel-
ches Material als Primér-
krone verwendet wird. Da
die Passung der Sekundéir-
krone nicht auf Haftrei-
bung, sondern auf dem hyd-
raulischen Prinzip beruht,
wie Dr. Faber von der Uni-
versitat Koln eindrucksvoll
nachgewiesen hat, kann es
auch zu keinem Reibungs-
verlust und damit zu einem
Verlust an Tragekomfort
kommen. Fiir den Patienten
heiflt das, die Haftung ist
am Tag der definitiven Ein-
gliederung genauso gut wie
Jahre spéter.

Die Oberflachenge-
staltung der Primér-
krone

Hat man eine metallische
Primérkrone aus einer
Gold-, CoCr- oder Titanle-
gierung, kann man auch di-
rekt auf die Primérkrone
galvanisieren. Man erspart
sich damit das Dublieren
und Herstellen von Dupli-
katstimpfen, obwohl auch
diese Technik praktiziert
wird. An der Gestaltung der
Oberflache einer Primér-
krone scheiden sich die
Geister. Die einen polieren
ihre mit 0° gefrédsten Pri-
méirkronen auf Hochglanz,
andere wiederum lassen sie
nach dem Friasen matt, wie-
derandere frasen mit 2°und
bringen parallele 0° ,Frik-
tionsbohrungen“ an. Viele
Wege fiihren nach Rom und
jederTechniker hat seine ei-
genen Erfahrungen ge-
macht. Wir polieren unsere
mit 0° gefrésten Primérteile
immer auf Hochglanz und
haben damit die besten Er-
fahrungen gemacht. Zur
Aufnahme von Druck-
kriaften ist es bei der Dop-
pelkronentechnik jedoch
unerlédsslich, die Primaér-
teile mit einer Hohlkehl-
Stufe zu versehen. Zusétz-
lich gewinnt man mit dieser
Art der Gestaltung mehr
Platz fiir die Verblendung
und kann viel diinnere Pri-
méarkronen herstellen, als
bei einer Tangentialprapa-
ration ohne Stufe. Doch
sind dies keine neuen Er-
kenntnisse, sondern in der
Frastechnik schon seit
Jahrzehnten bekannte Vor-
gaben.

Der Silberleitlack

Um das hydraulische Prin-
zip nutzen zu konnen, be-
darf es zwischen Priméar-
und Sekundédrkrone immer
eines definierten Spaltes.
Diesen schafft man mit dem
Auftrag eines Silberleit-
lacks. Da mit dem Pinsel
aufgetragene Schichten
sehr ungleichmifBig sind,
kamen findige Techniker
auf die Idee, diese Schicht
mittels Airbrush aufzu-
sprithen. So kénnen gleich-
méBig diinne Schichten er-
zeugt werden. Allerdings
macht dieseTechnik erst bei
der gleichzeitigen Herstel-
lung sehr vieler Kronen
Sinn, denn der Reinigungs-
aufwand ist nach jedem
Sprithvorgang sehr groB.
Mittlerweile bieten unter
anderem die Firmen Denta
Techno Store (DTS), Eurod-

Abb. 13: Der Silberlack wird heutzutage wegen seiner diinnen und gleichmaRigen Schicht meist aufge-
spriiht.

enta und Gramm Silberleit-
lack aus der Spriihflasche
an. Hier sind die Vorteile der
Spriihtechnik mit denVortei-
len der einfachen Reinigung
optimiert. Jetzt ist der Stein
der Weisen fiir diese Anwen-
dung gefunden und eine
gleichméBigere Passung der
Doppelkronen ist auch im
kleinen Labor moglich.

Anbringen des
Kupferdrahtes

Den Kontakt zwischen
Krone und Galvanokopf
schafft einmal mehr der
Kupferdraht. Er kann auf
verschiedene Art und Weise
befestigt werden. Einige
Kollegen lasern den Draht
an der Innenseite der Pri-
méarkrone fest, andere iso-
lieren einen abgeknickten
Teil ab,legenihnin das Kro-
nenlumen und fiillen den
Innenraum mit temperatur-
bestdndigem Kunststoff
auf. Am sichersten ist nach
wie vor das Auffiillen des
Kronenlumen mit Gips und
wie in der Kronentechnik
das Einkleben des Kupfer-
stabes und daran anschlie-
Bend das Verbinden der zu
galvanisierenden Flidchen
mit einer StraBe aus Silber-
leitlack.

Ein Tipp nebenbei: alle
nicht zu galvanisierenden
Flachen mit Galvanowachs
oder Abdecklack abde-
cken, sonst konnen die Teile
nach dem Galvanisiervor-
gang nur mit viel Aufwand
getrennt werden. Nach dem
Galvanisiervorgang wird
der Galvanoschwamm am
Randbiszur Frisgrenze mit
einem weiflen Gummipolie-
rer zuriick geschliffen und
anschlieBend der Silberleit-
lack im Séurebad entfernt.
Nun kann man Primér- und
Sekundérkrone ganz ein-
fach trennen.

Die Oberflachen-
konditionierung

Fiir einen Verbund mit der
gegossenen  Tertidrkons-
truktion muss die Galvano-
krone oberflachenkondi-
tioniert werden. Dies ge-
schieht mit dem Rocatec-
Verfahren oder einem
Metal Primer. Die endgiil-
tige Fixierung sollte nach
Moglichkeit im Mund des
Patienten stattfinden oder
falls das nicht méglich ist,
auf dem Meistermodell.
Hierfiir bieten unterschied-
liche Hersteller Komposit-
Kleber an. Grundséitzlich
sind alle verwendbar, man
sollte beim Verkleben im
Mund allerdings auf die me-
dizinische Freigabe des
Produktes achten. Beim
Verblenden und dem Auf-
bzw. Fertigstellen der
kiinstlichen Zdhne handelt

es sich um dieselben Ar-
beitsschritte wie bei her-
kommlichen  Doppelkro-
nen. Allein das Ergebnis
bringt in unseren Augen
bessere é&sthetischere Re-
sultate — und das zahlt fir
den Patienten.

Das vermehrte Platzange-
bot verleiht jeder Compo-
site-Verblendung Brillanz
und senkt die Gefahr von
Abplatzungen. Man ge-
winnt Prozesssicherheit
und tut dem Patienten noch
etwas Gutes.

Breites Spektrum der
Galvanotechnik

Zum Schluss sei noch auf
weitere Moglichkeiten der
Galvanotechnik hingewie-
sen.Im Bereich der Implan-
tologie hat sie schon ihren
festen Stellenwert gefun-
den. Hier klappt die Kombi-
nation Monometall Titan
und Monometall Galvano
sehr gut, auch bei ver-
schraubten  Konstruktio-
nen. Sicherlich ist jedoch
die definitive Zementie-
rung bei Galvanokronen
vorzuziehen. Eine relativ
junge Technik stellt das
Uberpressen von Galvano-
geriisten dar. Hierbei kann
man exakt passende Stufen
erzeugen und gleichzeitig
die Pufferwirkung des
Metalls ausniitzen. Durch
das Galvanisieren auf
Metall erlebt auch die Steg-
konstruktion wieder Auf-
wind. Diese gerade in der
Altersprothetik gerne ein-
gesetzte Verankerungsform
hilft auch schwierigste
Félle bzw. Formen zu 16sen,
die bisher in der Gusstech-
nik nur schwer zu realisie-
ren waren. Obwohl die Gal-
vanotechnik noch sehr jung
ist, kann man mit ihr ein
breites Indikationsspekt-
rum abdecken. Und findig
wie Zahntechniker nun mal
sind, ist die Grenze sicher-
lichnoch nicht erreicht. Die
Industrie hilft uns mit im-
mer neuen Maschinen und
verbesserten Badern — wir
miissen diese nur fiirunsere
Zwecke nutzen. Auch das
Vorbeischauen in der GroB3-
industrie hat dabei bereits
zahlreichen Kollegen ge-
holfen. Nur wer tiber den ei-
genen Tellerrand hinaus-
blickt, kann die Welt ent-
decken. Viel SpaB bei der
Forschungsreise.

[l Adresse

Matthias Ernst

¢/o Ernst-Dental-Labor
Barbarossaplatz 4

97070 Wiirzburg
Tel.:0931/550 34
Fax:0931/14245

E-Mail: ernst-dental@web.de
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Galvano: Neue Zwei-Kammer-Technik
sorgt fiir okonomisches Arbeiten

DeguDent: So gelingt der Einstieg in ein besonders rationelles Verfahren

|

La

n

Abb. 1: Darin stecken neue betriebswirtschaftliche Maglichkeiten: Galvano-Gerat von DeguDent.

d«

Abb. 2 bis 5: Neue Chancen fiir die Gestaltung prothetischer Arbeiten, die hichste Anspriiche an Asthetik
und Biovertraglichkeit erfiillen, bietet diese Kombination: Cercon + Galvanogold. Fotos: DeguDent

DeguDent steigt in die Gal-
vanotechnik ein und bringt
Ende des Jahres ein neues
Gerit auf den Markt. Was fiir
den groBten Zahntechnik-
Anbieter eine konsequente
Ergédnzung seines breit gefa-
cherten Produktprogramms
bedeutet, dirfte bei den Den-
tallabors auf groBes Inte-
resse stoflen.

Sovielist sicher: Eine innova-
tive Zwei-Kammer-Technik
hilft, zeitaufwandiges Nach-
schleifen und Polieren von
Galvano-Képpchen zu ver-
meiden. Einen weiteren Bei-
trag zu einer besonders wirt-
schaftlichen Herstellung von

Kronen und Briicken leistet
die rechnergestiitzte exakte
Kalkulation der einzusetzen-
den Goldmenge. ,Die wesent-
liche Neuentwicklung, die wir
als einziger Hersteller anbie-
ten werden, besteht in der
Integration einer Spiilkam-
mer in das Galvanogerit“, er-
lautert ZTM Markus Hares,
Produktmanager Edelmetall
und Galvano bei DeguDent.
»S0 werden in einer ersten
Kammer wie bei herkémm-
lichen Geréten die Kdppchen
hergestellt. Anschliefend
fahrt das Bad automatisch in
die zweite Kammer, in der die
Objekte abgespiilt werden.“

{ .{?

Abb.3

Abb.4

Gut gespiilt -
Zeit gewonnen

Der Vorteil liegt auf der Hand:
Nach den bisher iiblichen Ver-
fahren bleibt das Galvanoképp-
chen eine ganze Weile im Galva-
nisierungsbad stehen. In dieser
Zeitkonnensich an der Oberfla-
che des Objekts Fremdpartikel
niederschlagen. Dabei handelt
es sich zum Beispiel um Gips
oder Kunststoff, die in der Fliis-
sigkeit gelost sind. Spéter sitzen
infolgedessen an der Grenzfla-
che von Gold und Keramik
kleine Blédschen, die beim
Brennvorgangnach auBendrin-
genund an der Keramikoberfla-

che Unebenheiten bilden kon-
nen. Dies erfordert dann eine
aufwéndige Nachbearbeitung
durch Schleifen und Polieren.
Die Zwei-Kammer-Technik des
neuen Geréts von DeguDent
hilft, diese unerwiinschten
Komplikationen dank des auto-
matischen Spilvorgangs in der
zweiten Kammer zu vermeiden.
Dariiber hinaus ist der Galvani-
sierungsvorgang normaler-
weise bereits in vier bis flnf
Stundenund somitwéhrend des
Arbeitstages  abgeschlossen.
Langere Standzeiten {ber
Nacht, wie sie heute oft tiblich
sind, werden daher vermieden.
Die Qualitét der fertigen Arbeit

wird durch die innovative Zwei-
Kammer-Technik noch zuver-
lassiger  gesichert.  Hinzu
kommt eine wesentliche Zeit-
und damit Kostenersparnis.

Gut gewogen —
Gold gewonnen

Weitere betriebswirtschaftliche
Vorteile bringt eine genaue Kal-
kulation der einzusetzenden
Menge an Gold-Fliissigkeit. Bei
herkémmlichen Gerédten wird
sie einfach abgeschétzt. Zur Si-
cherheitnimmt mandabeimeist
etwas mehr, als tatsdchlich be-
nétigt wird. Mit dem neuen Ge-
réit von DeguDent lésst sich da-
gegennachVorgabebestimmter

LY
%
e
-

Abb.5

Parameter — wie etwa der ge-
wiinschten Dicke des galvani-
schen Képpchens - eine auto-
matische Berechnung der ,rich-
tigen“ Gold-Menge vornehmen.
Neben dem Gewinn von Ar-
beitszeit und Arbeitsmaterial
(sprich: Gold) verheifit die Gal-
vanotechnik von DeguDent
eine hohe Biovertrédglichkeit
und erweiterte &dsthetische Ge-
staltungsmoglichkeiten. Sehr
diinn auslaufende oxidfreie
Metallrénder beeinflussen den
Zahnfleischsaum positiv. Und
der warme Goldton der Kéapp-
chen verbindet sich mit gut ein-
gefiihrten Keramiken wie Du-
ceragold/-Kiss oder Duceram
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Plus zu prothetischen Restaura-
tionen fiir hohe Anspriiche.

Gut galvanisiert —
Partner fiir Zirkonoxid
gewonnen

Die zukunftsreichsten Chancen
diirften wohl in der Verbindung
von Galvanogold und Zirkon-
oxid liegen. Denn diese bruch-
zdhe und feste Keramik lasst
sichinvielen Bereichen der Pro-
thetik einsetzen. Mit dem CAM-
System Cercon smart ceramics
bietet DeguDent eine schon
gut etablierte Bearbeitungs-
methode fiir Zirkonoxid. Da das
traditionelle Wachsmodell den
Ausgangspunkt fiir entspre-
chende Kronen und Briicken
darstellt, zeichnet sich die Me-
thode durch die aus der Edelme-
talltechnik gewohnten vielfélti-
gen Gestaltungsmoglichkeiten
aus. So stellt DeguDent dem
Dentallabornun aus einer Hand
eine duBerst rationelle und 6ko-
nomische Galvanotechnik und
eine ausgereifte Zirkonoxid-

A

technologie zur Verfiigung. Es
ist zu erwarten, dass die Kombi-
nation dieser beiden Spitzen-
technologien in zahlreichen kli-
nischen Situationen bzw. bei
hohen &sthetischen Anforde-
rungen neue Losungsmoglich-
keiten erlauben wird.

Al Adresse

DeguDent GmbH

Postfach 1364

63403 Hanau
Tel.:06181/59-5776
Fax:06181/59-5962

E-Mail: juergen.pohling@degudent.de

Digitale Farbnahme - asthetisch und wirtschaftlich

Die elektronische Bestimmung von Zahnfarben gewinnt immer mehr an Bedeutung, da sie dem Zahntechniker Sicherheit vor Farbabweichungen bietet. In
der neuestenVersion des DSG 4 PLUS der Firma Rieth stecken vier Jahre Markterfahrung.

Neues Metall-Glaslook-Design.

Praxis —Farbabnahme.

Die Zahnfarbenbestimmung in
der Zahnarztpraxis ist ein gin-
giges Verfahren, das dem Pa-
tienten den Gang ins Labor und
demTechniker den Gang in die
Praxis erspart. Dazu entwi-
ckelte die Firma Rieth ein Farb-
bestimmungsgerét, das bisher
typische Fehlerquellen einer vi-
suellen Farbbestimmung elimi-
niertunddendentalenAlltagal-
ler Beteiligten erleichtert.

Faktoren wie Beleuchtung, Ta-
geszeit, Umgebungseinfliisse,
Mundhohle, Gingiva und indi-

viduelles Sehvermogen werden
plétzlich unwichtig und verlie-
renihren Einfluss auf die natur-
getreue Reproduktion der
Zahnfarbe einer Keramik- oder
Kunststoffkrone. Es erkennt
eine klare Farbunterscheidung
im Verlauf, zum Beipiel die
Ubergéinge von Hals, Dentin
und Schneide ebenso wie von
mesial nach distal. Aussagen
wie ,etwas heller” oder ,etwas
dunkler” weichen einer eindeu-
tigen Quantifizierung von
Mischfarben. Das Gerat gibt

Farbmischungen in klaren Re-
lationen an, wie beispielsweise
A270 %/C3 30 %.

Einfacher Ablauf der
Farbbestimmung am
Patienten

Zuniachst wird an der {ber-
sichtlichen Benutzer-Software
der Patient und das bearbei-
tende Labor eingetragen, bzw.
angeklickt, das bevorzugte
Zahnfarbsystem des ge-
wiinschten Keramikherstellers

ausgewahlt, wie zum Beispiel
Vita, Vita 3D, Ivoclar, DeTrey
und neu, die in der Schweiz und
USA verbreiteten Noritake-
Farben. Nach einer professio-
nellen Zahnreinigung wird in
den Bereichen Hals, Dentinund
Schneide mindestens je eine
Messung durchgefiihrt. Die
Messung erfolgt an der Stelle,
die die Grundfarbe am besten
représentiert. Die grazile Mess-
sonde (Mess-Flache ¢ 1,5 mm?)
setzt man mit einem Mess-Ol-
tropfen, umVerspiegelungen zu
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vermeiden, auf den Zahn direkt
auf.DerZahnwirddurchdasin-
tegrierte LED-Ringlicht kegel-
formig ausgeleuchtet, die Farb-
erkennung kann dadurch nicht
von Streulichtquellen beein-
flusst werden. Die Messung
selbst wird tiber den FuB3schal-
ter oder PC-Funktionstaste
ausgelost. Hat der Zahn meh-
rere farblich voneinander ab-
weichende Zonen, so konnen
beliebig viele weitere Messun-
gen durchgefiihrt werden. Auf
diese Weise kann der Farbver-
lauf eines Zahns genau charak-
terisiert werden.NeubeimDSG
4PLUS st die Mess-Automatik,
beider die Messpunkte iiber die
Software automatischvorgege-
ben werden. Moglich ist eine
Voreinstellung von 3,6 oder 9
Messpunkten. Studien und
Tests haben ergeben, dass eine
3-Punktmessung als Grund-
farbauswahl visuelle Ergeb-
nisse bei weitem {bertrafen,
denn das Auge kann innerhalb
Kleinster Zonen Farbunter-
schiede nicht trennen, sondern
entscheidet nach dem Gesamt-
eindruck.

Alles auf einen Blick

Danach wird das Messproto-
koll per Mausklick ausge-
druckt auf dem neben der Farb-
zusammensetzung des Zahns
die zu verwendende Keramik
sowie die Praxis und Patienten-
daten ersichtlich sind. Indivi-
duelle Merkmale wie Mame-
lons, Schmelzrisse, Kreide-
flecken und die Breite von Hals,
Dentin und Schneide kénnen
manuell erginzt werden. Fiir
zusétzliche Informationen
steht auf dem Messprotokoll
ein weiteres Textfeld zur Verfii-
gung. WIN 2000/WIN XP-An-
wender konnen herkommliche
Digitalbilder des Zahnes oder
Panoramaaufnahmen gleich-
zeitig zum Protokoll auf dem
Bildschirm einblenden — mit
Windows Bild- und Faxan-
zeige. Das Messprotokoll eig-
net sich zusitzlich hervorra-
gend als Dokument zur Versor-
gungsberatung. Der Patient
kann iiber seine individuelle
ZahnfarbeundFarbverlaufauf-
geklart werden. Das unter-
streichtdie Aussage: Die GK be-
zahlt eine Grundfarbe-bessere
Farbversorgung ist eine private
Zusatzleistung.Neuistauchdie
integrierte  E-Mail-Funktion,
mit deren Hilfe sich die Mes-
sung direkt an das Dentallabor
versenden lasst. Diese Form der
digitalen Farbnahme birgt
gleichzeitig eine Qualitétssi-
cherung (QS) der angefertigten
Arbeit in sich. Denn eine digi-
tale Farbnahme verbessert die
grundsétzliche Sicherheit fiir
eine gute Farbversorgung, eine
digitale Kontrolle der angefer-
tigten Arbeiten bringt hochst-
mogliche Sicherheit. Die QS
kann tiber ein integriertes Pro-
gramm mit DSG 4 PLUS erfol-

Kurz und Knapp
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QS-Programm-Modus.

Grafik-Interface.

gen. Das verbundene Dentalla-
bor ruft dazu nur die einzelnen
Messpunkte auf und tastet die
jeweiligen Zonen an der Arbeit
mit der Mess-Sonde ab. Am
Bildschirm sieht man even-
tuelle Farbabweichungen zur
Vorgabe des Originalzahnesim
Farbenspektrum,der Helligkeit
und Farbsattigung. Wird dari-
ber hinaus ein digitales Bild an-
gehéngt, hat derTechniker aus-
reichend Information fiir eine
dsthetische Farbreproduktion.

Alle profitieren

Es hat sich gezeigt, dass die
exakte Farbbestimmung mit
DSG 4 PLUS iiber PC oder No-
tebook eine direkte Kommuni-
kation und somit erhebliche
Vorteile fiir den Patienten, den
Zahnarzt und fiir das Labor
bringt.

Vorteile fiir den Patienten

« Asthetisch optimaler Zahner-
satz. Farbbestimmung kann
zeitnah zu jeder Uhrzeit
durchgefiihrt werden - zu-
sdtzliche Termine zur Farbbe-
stimmung entfallen.

eKein Zeitaufwand fiir die
Fahrt in das Dentallabor zur
Farbbestimmung.

* Keine zusétzliche Sitzung fiir
wiederholtes Eingliedern der
fertigen Arbeitbei Farbabwei-
chungen.

¢ Keine Kontrollsitzungen
mehr erforderlich.

Wirtschaftlichkeit fiir
den Zahnarzt

*Keine zusétzliche Sitzung

Die Vorteile des DSG 4 PLUS Systems kurz und knapp
e Ausschluss von Umgebungseinfliissen, die eine visuelle Farbwahl stark beein-

trachtigen.

o Eindeutige Messergebnisse, die sémtliche Nuancierungen klar quantifizieren.

(Mischfarbenin 5 % Schritten).

e Zusdtzliche Informationen zur Helligkeit (Value) und Séttigung (Chroma) einer

Farbe.

o Einfache und schnelle Farbbestimmung, die auch von einer Mitarbeiterin

durchgeftihrt werden kann.

 Das grazile Design der Messsonde erméglicht exakte Messungen auch im Sei-

tenzahnbereich.

o Einfache, anwenderfreundliche Soft- und Hardware.
o Prézise Umrechnung der LAB-Messergebnisse von einem Farbsystem (z. B.

Vita) in ein anderes (z. B. Ivoclar).

o Farbbestimmung auf nattirlichen Zahnen, Kunststoff- und Keramikrestauratio-
nen sowie auf Konfektionszahnen maglich.

o Prézise Charakterisierung auf Grund beliebig vieler Messpunkte am Zahn.

o Eine Kontrolle der fertigen Arbeiten sichert die Qualitat im Labor. Integriertes

QS-Programm.

Screen-Anzeige mit Digitalbild.

Schlanke Mess-Sonde.

fiir wiederholtes Eingliedern
oder Kontrolle der fertigen
Arbeit.

e Die Farbbestimmung kann
von einer Mitarbeiterin
durchgefiihrt werden.

e Die Farbbestimmung kann
zu jeder Tageszeit durchge-
fiihrt werden.

¢ Geringer Zeitaufwand.

¢ Eindeutiger Auftrag an das
Labor.

Wirtschaftlichkeit fiir
das Labor

¢ Eindeutig quantifizierte Vor-
gabe vom Zahnarzt.

* Keine Nacharbeit auf Grund
falscher Farbvorgaben.

*Bei Farbnahme im Dental-
Labor: zu jeder Tageszeit
moglich, geringer Zeitauf-
wand bei der Farbnahme,
kann problemlos von einem
Mitarbeiter/in durchgefiihrt
werden, keine zusitzliche
Sitzung fiir wiederholtes
Eingliedern bei Farbabwei-
chungen.

¢ Qualitdtssicherung in der
Zahnfarbe.

¢ Optimale Kundenbindung
durch Farbkommunikation.

Das System besteht aus der
Hardwareinheit DSG 4
PLUS im modernen Metall-
Glaslook-Design.

Das schlanke Gehéuse ist
Platz sparend und hat eine
integrierte, praktische Son-
denablage. Die neue Benut-
zersoftware prasentiert sich
im aktuellen Windows XP-
Auftritt.

Ein kostenloses Infopaket
mit Wirtschaftlichkeits-Aus-
wertungen und Studien kén-
nen vom Hersteller direkt
angefordert werden.

[l Adresse

A RIETH.

Feuerseestr. 16

73614 Schorndorf
Tel.:07181/2576 00
Fax:07181/258761
E-Mail: info@a-rieth.de
www.a-rieth.de
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Der neue Spezialhartgips BonDano von
WIEGELMANN Dental

Der auf mineralischen Roh-
stoffen basierende Hartgips
BonDano (Klasse 3 1t. DIN EN
26873) zeichnet sich durch
eine &duBerst feine Kornung
aus. Beim EinflieBen des Gips-
breis mit Hilfe eines Riittlers in
den Abdruckloffel wird durch
die Kérnung ein feines, ange-
nehmes FlieBverhalten er-
zeugt. Nach Beenden des Riit-
telvorganges geht BonDano
sofort in eine cremig-sahnige
Konsistenziiber. Zudem ergibt
die Kornung eine sehr dichte
Oberfldche, fiir Modell-
hartgipse eine hohe Harte
(> 110 N/gmm) und niedrige
Expansion (max. 0,12 %).

Die Besonderheit von Bon-
Dano gegeniiber anderen
Modellhartgipsen liegt in
der Moglichkeit, die Abbin-
degeschwindigkeit durch
Verldngern oder Verkiirzen
der Rithrzeiten zu beeinflus-

ANZEIGE

sen. So kann beispielsweise
durch Verldngern der Stan-
dardriihrzeit im Vakuumge-
riat von 30 Sekunden auf 40
Sekunden die GieBzeit von 4

BonDano —Klasse 3-Spezialhartgips.

auf 2 Minuten und die Ab-
bindezeit bis zum Entfor-
men von 30 auf 15 Minuten
reduziert werden. Umge-
kehrt ist es beim AusgieBen

vieler Modelle méglich, die
GieBlzeit mehrere Minuten
zu verldngern, indem die
Riihrzeit um einige Sekun-
denverkiirzt wird. Durch die

Moglichkeit der Einfluss-
nahme auf das Gie3-und Ab-
bindeverhalten ist BonDano
universell einsetzbar und
spart Kosten, beispielsweise

fiir einen speziellen Gips fiir
Reparaturen. Auf Grund der
dichten Oberfldche sind die
abgebundenen Modelle von
hoher Lagerstabilitdit und
eignen sich hervorragend

fir Dokumentations- und
kieferorthopddische = Mo-
delle.

Das Material ist in Kartons
zu 20 kg abgepackt und in
denFarbenblauund weif3 er-
haltlich. Proben werden auf
Anfrage Kkostenlos zuge-
sandt.

[l Adresse

WIEGELMANN Dental GmbH
Landsberger Stral3e 6

53119 Bonn

Tel.:0228/987910
Fax:0228/9879119

E-Mail: dental@wiegelmann.de
www.wiegelmann.de

Titanbearbeitung
leicht gemacht

Der Werkstoff Titan lasst sich
mit konventionellen Frasern
nur sehr schwer bearbeiten.
Der Eindringwiderstand léasst
sich nur unzureichend iiber-
winden und es kann zu einer
unerwiinschten Wéirmeent-

/e

XTi-Verzahnung

wicklung kommen, mit der
Folge von Oxidbildungen an
der Oberflidche des Materials.
Hier bietet BUSCH Hartme-
tall-Fraser mit XTi-Verzah-
nung an. Die Instrumente mit
Kreuzverzahnung haben ei-
nen leichten Rechtsdrall der
Fiihrungsschneiden und
zeichnen sich durch tiefe
Spanrdume aus. So wird der

aghh‘;‘

Eindringwiderstand bei
deutlich reduzierter Wér-
meentwicklung  iiberwun-
den. Dem Anwender stehen
13 Instrumente in anwen-
dungsspezifischen Formen
und GroBen zur Verfiigung.

ET1 Merzabnung

Weitere Informationen kon-
nen Sie beim Hersteller an-
fordern.

BUSCH & C0.KG
Unterkaltenbach 17-27
51766 Engelskirchen
Tel.: 022 63/86-0
Fax:02263/207 41

OT-KLASS

Das sich selbst aktivierende Attachment

OT-KLASS

Das OT- KLASS ist in 45° und 90° erhéltlich und
wird mit Sicherungsstift sowie Keramikspacer
geliefert.

Das OT-KLASS Attachment
ist das weltweit einzige
Konstruktionselement, das
sich selbst aktiviert. Die bis-
her tiblichen und notwendi-
gen Aktivierschrauben ent-
fallen. Bis zu einem gewis-
sen Grad gleicht das OT-
KLASS normalen Ver-
schleif} selbststdndig aus.
Beim Eingliedern gleiten
die Patrizenlamellen frik-
tionslos, also ohne Rei-
bungsverlust in ihre Endpo-
sition. Dort verrasten sie
horbar.

Dies ist fiir den Patienten
eindeutliches Zeichen, dass
die Prothese in die Endposi-
tion gebracht wurde. Der
Keil am Boden der Matrize
bewirkt diese automatische
Verrastung.

Durch den patentierten Ko-
nus ist das problemlose
Wechseln der Patrize und
sogar noch ein Kiirzen in

Die Patrize wird beim Eingliedern leicht kompri-
miert, um dann horbar in Endposition einzurasten.

diesem Bereich moglich,
wobei die Bauhohe des Ge-
schiebes ohnehin lediglich
3,6 mm betrédgt. Die Matrize
ist TiN (Titan  Nitrit)
beschichtetund kann mital-
len Legierungen verwendet
werden, weil sie eingeklebt
wird. Durch das Einkleben
entféllt jeder negative Wir-
mefluss. Erst nach vollstén-
diger Fertigstellung der Ke-
ramikkrone wird die Mat-
rize eingeklebt.

il Adresse

Servo-Dental

Rademacher & Dorken oHG
Rohrstr. 30

58093 Hagen-Halden
Tel.:02331/9591-0
Fax:02331/9591-40

E-Mail: info@servo-dental.de
www.servo-dental.de
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Schweillgerat auf Tour durch Deutschland

Praktisches Arbeiten stand im Vordergrund

Das Interesse war groB, so
dass bei C. Hafner nicht nur
die Nachmittagstermine in
den groBen Stddten in
Deutschland komplett aus-
gebucht waren, sondern zu-
satzlich noch Vormittagster-
mine organisiert werden
mussten. ,Mit diesem groBen
Erfolg des auf der IDS vor-
gestellten Micro-Impuls-
schweifl3gerdtes haben wir
bei weitem nicht gerechnet*,
so Marketingleiter Ingo
Schiedt. ,Wir haben jetzt be-
reits Wartelisten fiir weitere
Workshops.“ Neben einem
Vortrag zu denThemen , Ak-
tuelle Gerétetechnologien
und Anwendungsgebiete der
dentalen SchweiBtechnik
konnten die Teilnehmer das
Gerit, mit zum Teil selbst
mitgebrachten zahntechni-
schen Arbeiten, auf Herzund
Nieren testen. Eine stabile
Verbindung beim Fiigen von
zahntechnischen Arbeiten
ist von entscheidender Wich-
tigkeit, da verschiedene
Krifte wie z.B. Druck-,
Scher-, Biege- und Zugbean-
spruchung sowie Torsions-

Briickenverschweilung.

kriafte auf den Zahnersatz
wirken.

Steuerbare punktge-
naue Schweifitechnik

Als Verbindungstechnologie
stehen in der Zahntechnik
das Loten und das Schweiflen
zum Fiigen von Legierungen
und Monometallen zur Verfii-
gung. Beim Phaser MX1 wird
die Energie eines gepulsten
Plasmastrahls verwendet,
welcher die Moglichkeit
schafft, thermische Energie
mittels  Lichtbogen  auf
Metallflachen zu bringen, um
diese damit aufzuschmelzen.
Die Energie ist steuerbar und
kann den spezifischen Mate-
rialien und Schweilgeome-
trien angepasst werden. Mit
dieser Energie wird eine, der
Laserqualitét entsprechende,
punktgenaue SchweiBitech-
nik durchgefiihrt. Der PHA-
SER MXI1, ein neuartiges
Mikro-ImpulsschweiB3gerit,
das punktgenaues Schwei-
Benin Laserqualitit zu gerin-
gen Investitionskosten er-
moglicht, eignet sich sowohl

fiir Neuanfertigungen als
auch fiir Reparaturen. Das
Anwendungsspektrum ent-
spricht dem eines Laser-
schweillgerites.

Die entstehenden Schweif3-
punkte und -nédhte sind sau-
ber und oxidfrei, da beim
,<Phasern“ Schutzgas durch
das Handstiick direkt auf die
Schweiistelle geleitet wird.
Im Gegensatz zum Léten ist
die Warmeeinflusszone beim

Schweiflen mit dem PHASER
MX1 so gering, dass problem-
losin unmittelbarer Ndhe von
Verblendungen oder Kunst-
stoffsétteln gearbeitet wer-
den kann. Prézise Schwei-
Bungen z.B. an Kombina-
tionsarbeiten kdnnen somit
ohne vorherige Demontage
der Arbeit ausgefiihrt wer-
den. AuBerdem kann auf Lote
verzichtet werden. Auf diese
Weise werden Materialmix

und damit einhergehende Po-
tenzialdifferenzen, Spaltkor-
rosion sowie daraus resultie-
rende gesundheitliche Belas-
tungen des Patienten von
vornherein vermieden. Zu-
sétzlich tiberzeugt der Ein-
fiilhrungspreis des Gerites: er
liegt nur bei einem Viertel des
Preises fiir einen Laser-
schweiler. Weitere Work-
shopterminesind auf Anfrage
zu erfahren.

Al Adresse

C. Hafner GmbH + Co.

Gold- und Silberscheideanstalt
Bleichstr. 13-17

75173 Pforzheim

Tel.: 0231/920-0
Fax:07231/920-208
E-Mail:dental@c-hafner.de
www.c-hafner.de

Biigelbruchreparatur.

Erweiterung Basisteil MG.

Sechs Zahntechnische Meisterbetriebe zertifiziert

Bisher gibt es nursehrwenige
Dental-Labore in Deutsch-
land, die die Européaischen
Zertifizierungskriterien er-
fiillen. Fast eineinhalb Jahre

hat es gedauert, bis alle
Schritte erfiillt waren, die
eine Zertifizierung nach DIN
ISO 9001/2000 eines Zahn-
technischen Labors erfor-

dert. Nur mittelstdndische
Unternehmen, die an ihrer
Organisation nach der ISO
9000 ff ernsthaft gearbeitet
haben, erhalten das Zertifikat

Aus den Handen von Prof. Dr. Gerhard Knauer konnten sechs siidbayrische Dentallabore ihre Zertifizierungsurkunden in Empfang nehmen.

(v.l.n.r.: Dipl.-Betriebswirtin (FH) Brigitte Mendle; ZTM Roland Mendle (Phoenix Dental) Leipheim; ZTM Wolfgang Baecker, Grinwald; ZT Ulrich und Ingrid Eschle,
WeiRenhorn; Heide und ZTM Alfred Schreiner, Bad Abbach; ZT Regina und ZT Michael GroR, Siegsdorf; Ingrid und ZTM Eugen Manolache, Neuburg/Do.; Dipl.-Ing.
Angelika Pindur-Nakamura; Prof. Dr. Gerhard Knauer)

des QZV (Verein zur Quali-
tatssicherung und Zertifizie-
rung fiir den Mittelstand).
Dies manifestiert sichnichtin
iberméBig viel Dokumenta-
tion, sondern in der Motiva-
tion und organisierten kun-
denorientierten Arbeit aller
Mitarbeiter. Sechs Dentalla-
bore aus dem stidbayrischen
Raum haben sich zu einem
Arbeitskreis zusammenge-
funden und in akribischer
Kleinarbeit ein Management-
Handbuch erstellt, das es er-
laubt, alle Arbeitsschritte so-
wie alle fiir eine zahntechni-
sche Arbeit notwendigen
Materialien liickenlos nach-
zuvollziehen. Eineinhalb
Jahre haben die Dentallabore
dafiir aufgewendet, diese Do-
kumentation zusammenzu-
stellen.

Dipl.-Ing. Angelika Pindur-
Nakamura sowie Hochschul-
professor  Dr. Gerhard
Knauer haben die Betriebe
dabei begleitet und auch die
dafiir notwendigen Audits

durchgefiihrt. Dies alles gibt
nun dem Patienten und Zahn-
arzt die Sicherheit, dass die
Arbeit im deutschen Meister-
labor angefertigt wurde und
alle dafiir nétigen Materia-
lien das CE Zeichen tragen.
Um das Ganze nun natiirlich
auch entsprechend vermark-
ten zu kénnen, wurde Dipl.-
Betriebswirtin Brigitte
Mendle - eine Spezialistin in
Sachen Marketing und Of-
fentlichkeitsarbeit - fiir einen
Workshop verpflichtet, der
den Betrieben neue Méglich-
keiten in Sachen der Eigen-
vermarktung aufzeigte.

Aus den Héanden von Profes-
sor Dr. Knauer von der Fach-
hochschule Miinchen und
Mitglied des QZV konntendie
Betriebsinhaber dann im
Rahmen einer Feierlichkeit
im Leipheimer Zehntstadel
die Zertifizierungsurkunden
entgegennehmen.

Wir garantieren dem Patien-
ten, dass die von uns gefertig-
ten zahntechnischen Arbei-

ten strengsten Qualitatskont-
rollen unterliegen und aus-
schlieBlich in unseren Labor-
rdumen gefertigt werden.
Zahnarztpraxen, die mit zer-
tifizierten Labors zZu-
sammenarbeiten, haben an-
deren gegeniiber aus vorge-
nannten Griinden einen Wett-
bewerbsvorsprung.  Schon
alleine daher wird die Zertifi-
zierung, wie auch schon in
verschiedensten anderen
Branchen, im zahntechni-
schen Bereich immer ofter
eine wichtige Rolle spielen.
»Es hat unsere Betriebe ein
ganzes Stiick weiter gebracht
und die Zusammenarbeit mit
denteilnehmenden Betrieben
war vorbildlich“, so der ein-
helligeTenor der sechs Labor-
inhaber.

Der Arbeitskreis bleibt auf je-
den Fall bestehen, und wie die
Betriebe mitteilten, ist der
néichste Workshop bereits fiir
November geplant.

(Roland Mendle, Zahntechni-
kermeister)
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Neue Wege zur fertigen Totalprothese kennen lernen

VUZ-WEITERBILDUNG:TIF-Grundaufstellungskurs mit Auszubildenden und Zahntechnikermeistern

Zehn Teilnehmer aus sieben
Dentallaboratorien, Auszubil-
dende im ersten Lehrjahr und
selbststdndige Zahntechni-
kermeister. Was Kklingt, wie
eine Anspielung auf Werner
Hofers ,Internationaler Friih-
schoppen® léngst vergange-
ner Fernsehtage, ist ein hochst
aktuelles Seminar mit Zahn-
technikermeister Ciiney Se-
fer: ,Grundaufstellkurs nach

TIF“. Eine gemeinsame
Wochenendveranstaltung der
Vereinigung Umfassende

Zahntechnik, VUZ, und der
Merz Dental GmbH im Pader-
borner Dentallabor Schnitz
(form+funktion).

Ziel der zweitdgigen Weiter-
bildung war es, neue Wege zur
fertigen Totalprothese kennen
zu lernen. Begonnen wurde
mit einer exakten Modellana-
lyse (Integralzihne/Merz), bei
der wichtige Referenzpunkte
und Linien auf dem Modell
farbig eingezeichnet wurden.

ANZEIGE

Beispielsweise retromolares
Polster, Kieferkammlinien,
Lippenbédndchen, Gaumenfal-
ten oder auch Papilla inzisiva.
Danach ging es gleich an das
praktische Aufstellen. Ausge-
hend von einer festgelegten
Kauebene wurde der gesamte
Unterkiefer fertig aufgestellt.
Zuerst die UK-Front, dann die
UK-Seitenzdhne in Funktion
und Statik. Diebesondere Auf-
gabenstellung bei der UK-
Aufstellung war die exakte
Platzierung des unteren Mola-
ren am tiefsten Punkt des Kie-
ferkamms.

Die Aufstellung des Oberkie-
fers erfolgte im Frontzahnbe-
reich ausschlieBlich nach é&s-
thetischen Kriterien, wihrend
die Platzierung der Seiten-
zdhne im Oberkiefer aus-
schlieBlich statische Anforde-
rungen erfiillen musste (3-
Punkt-Kontakte). Ausgehend
im Ubrigen nicht wie iiblich
mit den Front-, sondern mit

den Seitenzdhnen. Zuerst der
OK 6er, dann komplettierten
der 4er und 5er die Aufstel-
lung. Alle Drei mussten eine
Tripotisierung haben, was
nach iberzeugender Auffas-
sung der Kursteilnehmer gut
funktioniert. Jedenfalls wurde
nach einer kurzen Eingewdh-
nungsphase begeistert festge-
stellt, wie zligig und effektiv
28er Zahne doch aufgestellt
werden konnen. Ein weiteres
Highlight des Kurses: Ausmo-
dellieren mit dem Prem Eco
Line Aufstellwachs.

Tipps und Tricks fiir den
Laboralltag

Referent Ciiney Sefer de-
monstrierte in diesem Zu-
sammenhang, wie mit diesem
Wachs nicht nur formstabile
Prothesenbasen hergestellt
werden konnen, sondern er
préasentierte auch ausgefal-
leneTechniken,um eine groBt-

0
W iy et e

Auszubildende und Meister aus VUZ-Partnerbetrieben in einem gemeinsamen Weiterbildungsseminar im ostwestfalischen Paderborn.

mogliche Natiirlichkeit der
Zahnfleischgestaltung zu er-
reichen.

Tipps undTricks, diein der All-
tagsarbeit im Labor ohne gro-

Ben Aufwand und Probleme
zur Qualitétssteigerung des
Produkts angewandt werden
konnen. Zahntechnikermeis-
ter Udo Goebel, Mitglied der
VUZ:,Wenn Freude ander Ar-
beit sowohl fiir den Auszubil-
denden als auch fiir den Meis-
ter das Ergebnis von Weiterbil-
dung sind, so wie in diesem
Fall, dann kénnen wir in die-
sem Bereich gar nicht genug
tun.”

Ein besonderes Dankeschon
der Teilnehmer ging nicht nur
andenfachkundigen Referen-
ten Ciiney Seferund Industrie-
partner Merz Dental, sondern
auch an den Paderborner La-
borchef Michael Schnitz.

Die Gastfreundschaft habe

wesentlich zur lockeren
Atmosphérebeigetragen.Und
wie wichtig beisolchen Anlés-
sen ein zwangloser Erfah-
rungsaustausch unter Kolle-
gen ist, stellten auch die Aus-
zubildenden im Kreise der
Forbildungswilligen fest.

Al Adresse

VUZ Vereinigung Umfassende
Zahntechnike.V.
Emscher-Lippe-Str. 5

45711 Datteln
Tel.:02363/7393-0
Fax:02363/7393-10

E-Mail: info@vuz.de
www.vuz.de

Marketingtage

Trends und Entwicklungen direkt vor Ort

Im Zuge der Marketingtage
quer durch die Republik
fand bei herrlichstem Son-
nenschein jetzt auch eine
Veranstaltung direkt in den
Firmengebéduden der Schiitz-
Dental Group, Hersteller
von Hightech-Systemen fiir
Zahnarzt und Labor, statt.

Fiir die Besucher stellte sich
als besonderes Highlight

Hightech-Image“ waren gut
besucht. AuBergewdhnlich
grofen Andrang fand das
Thema Bleaching, zu dem
sogar eine Live-Demo pré-
sentiert wurde.

Jetzt ziehen die Marketing-
tage der Schiitz-Dental
Group weiter nach Berlin
(17.10.), Essen (8.10.), Miin-
chen (5.11.), Wiirzburg

Direkt vor Ort—in den Firmengebauden der Schiitz-Dental GmbH — konnten sich die Besucher der Marke-
tingtage Uber neueste Trends und aktuelle Entwicklungen informieren.

die stiindlich durchgefiihr-
ten Firmenrundginge her-
aus. Quer durch alle Abtei-
lungen wie beispielsweise
Forschung und Entwick-
lung, Technik oder Produk-
tion erhielten alle Teilneh-
mer einen Einblick in die
tiefsten Gefilde des Unter-
nehmens.

Aber auch die Vortrage zu
den Themen ,Implantieren
ohne finanzielles Risiko“,
»2Hygiene bis in die letzte
Ritze — SeptProtection per
Knopfdruck® und ,Die La-
ser-Praxis — mit minimalem
Aufwand zu maximalem

(12.11.) und Kassel (19.11.).
Alle Interessenten sind
herzlich eingeladen und er-
halten weitere Informatio-
nen unter Telefon (0 60 03/
8 14-6 20).

[l Adresse

Schiitz-Dental GmbH

Dieselstr. 5-6

61191 Rosbach

Tel.:06003/8 14-0
Fax:06003/8 14-906

E-Mail: info@schuetz-dental.de
www.schuetz-dental.de
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Friadent Symposium: Hochkaratige
Wissenschaft fiir 1.600 Teilnehmer

Das 10. Internationale Fria-
dent Symposium fand vom 14.
bis 17. Mai 2003 in Mannheim
statt. Im Fokus der Jubildums-
veranstaltung standen die

57 namhafte Referenten aus
12 Léandern legten ihre neues-
ten Studien vor und gaben
ihrepraktischen Erfahrungen
weiter.

Das wissenschaftliche Prasidium setzte sich aus drei fiihrenden Klinikern, Prof. Dr. Dr. Rolf Ewers, Prof. Dr.
Dr. Heiner Weber und Prof. Dr. Georg-Hubertus Nentwig (v. |.n. r.), zusammen.

Themen Knochenregenera-
tion, Prothetik und Funktion,
Implantatoberfldche und
Sofortimplantation sowie
Weichgewebemanagement.
Der Kongress wagte auch ei-
nen Uberblick und Riickblick
auf vier Dekaden erfolgrei-
cher Implantologie und
spannte den Bogen bis in die
nahe Zukunft. 1.600 Experten
aus aller Welt waren der Ein-
ladung der Dentsply Friadent
gefolgt. Es erwartete sie eine
hochkarétig besetzte Veran-
staltung mit der Elite der den-
talen Implantologie.

Das Programm bestand aus
einem zweitdgigen Vorkon-
gress mit Live-Operationen
und einem ebenfalls zweitagi-
gen Hauptkongress mit paral-
lel stattfindenden Themensit-
zungen sowie je einem spe-
ziellen Vortragsblock fiir
Zahntechniker und zahnme-
dizinische Fachangestellte.
Weitere Anregungen kamen
von Posterausstellungen und
Vortréagen. Drei fithrende Kli-
niker bildeten das wissen-
schaftliche Prdsidium: Prof.
Dr. Dr. Rolf Ewers, Direktor
und Vorstand der Klinik fiir

Versandboxen und
vieles mehr im neuen
Katalog von Licefa

Jedes Jahr zum Friih-
jahr/Sommer bringt
die Firma Licefa
einen neuen Verpa-
ckungskatalog her-
aus. So auch dieses
Jahr die Ausgabe
2003/2004.

Was sind die Neuhei-

ten?

*Der Katalog um-
fasst nunmehr 128
Seiten und enthilt
eine Vielzahl von
neuen Standardver-
packungen.

2003 wurde eine
komplett neue Inter-
netseite eingerich-
tet, wo alle Licefa-
Artikel gelistet sind
und mit Hilfe verschiede-
ner Suchmaschinen gezielt
gefunden werden konnen,
unter www.licefa.de.

e Der Katalog besteht aus 12
Rubriken: Runddosen,
Rechteckdosen, Sorti-
mentskidsten, Werbever-
packungen, Koffer und
Schaumstoffeinlagen,
Transportkésten, Aufbau-
schrianke, leitfdhige- und
SMD-Verpackungen, Den-
talverpackungen, Notfall-
und Erste-Hilfe-Verpa-
ckungen, Optik-Trays so-
wie tiefgezogeneTrays.

¢ Es wurden mehrere Hotli-
nes eingerichtet, wo der
Kunde alle seine kompe-
tenten  Ansprechpartner

ﬁg e

finden kann, z.B. Besuchs-
wiinsche unter der Tel.-Nr.
05222/28 04 41, technische
Verpackungsfragen 05222/
2804 11.

Der Licefa-Katalog kann
kostenlos angefordert wer-
den. m

[l Adresse

Licefa Kunststoffverarbeitung
GmbH & Co.KG

Lemgoer StralRe 11

32108 Bad Salzuflen
Tel.:05222/2804 69
Fax:05222/2804 35

E-Mail: info@licefa.de
www.licefa.de

Mund-, Kiefer- und Gesichts-
chirurgie an der Medizini-
schen Universitit Wien,
Osterreich, Prof. Dr. Georg-
Hubertus Nentwig, Direktor

der Poliklinik fiir Zahnéarztli-
che Chirurgie des ZZMK der
Universitdt Frankfurt am
Main sowie Prof. Dr. Dr. Hei-
nerWeber, Direktor der Abtei-

Unterhaltung der Extraklasse auf dem 10. Internationalen Friadent Symposium.

Der PHASER MX1 ist ein neuartiges Micro-ImpulsschweiBgerat mit

liberzeugenden Produktvorteilen:

M Fiir alle zahntechnischen SchweiBarbeiten

M Punktgenaues SchweiBen in Laserqualitat

M Leistung und Impulsdauer individuell regelbar

M Oxidfreie, saubere Schweipunkte und -nahte

B Hochwertiges Stereo-Zoommikroskop mit LCD-Shutter

Rufen Sie uns flir weitere Informationen zum Ortstarif an:

Tel. 0180-17231-02 bis -05. Oder schicken Sie uns den Coupon.

lung Zahnérztliche Prothetik
an der Zahnklinik der Univer-
sitit Tibingen. Das von Jahr
zu Jahr an Bedeutung und Re-
putation gewinnende Sympo-
sium konnte jetzt sein zehntes
Jubildum feiern. Entspre-
chend glanzvoll war auch die
Festveranstaltung, die Dent-
sply Friadent unter dem
Motto: ,,Celebrate the World“
fiir die Gaéste ausgerichtet
hatte. Im Mannheimer Herzo-
genriedpark erlebten die Kon-
gressteilnehmer einen Abend
der Superlative - einen inter-
nationalen Marktplatz mit
Kinstlern der Spitzenklasse
und Feinkochen aus aller
Welt.

Schon seit die Implantologie
von derVersorgung des unbe-
zahnten atrophierten Kiefers
auf die moderne Art der Res-
tauration ausgeweitet wurde,

Service_21

liegt das Augenmerk fiir die
erfolgreiche Implantation auf
Fragen nach der Knochen-
qualitdt und der Osseointe-
gration, nach der Implantat-
gerechten Kraftiibertragung
der Kaukriéfte, nach demrich-
tigen Zeitpunkt fiir die Belas-
tung sowie nach Erhalt und
Rekonstruktion des Weichge-
webes. DieseThemen spiegel-
ten sich dementsprechend
auch in den Vortréigen des 10.
Internationalen Friadent
Symposiums, die die interes-
santesten aktuellen Studien,
Lehrmeinungen und neues-
tenVerfahren wiedergaben.

Auf das nichste Friadent
Symposium in zwei Jahren
darf jeder gespannt sein!

[l Adresse

Friadent GmbH
Steinzeugstr. 50

68229 Mannheim
Tel.:0621/4302-0 00
Fax:0621/4302-011
E-Mail: info@friadent.de
www.friadent.de

ANZEIGE

C.HAFNER &
FOR DENTALE EXZELLENZ

C. Hafner GmbH + Co.

Gold- und Silberscheideanstalt
BleichstraBe 13-17

75173 Pforzheim

Tel. (07231) 920-153
Fax (07231) 920-159
E-Mail: dental@c-hafner.de

www.c-hafner.de

Senden Sie mir bitte weitere Informationen.

Meine Adresse:

0EZT0903
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(A Kurz notiert
Implantate sind kein Luxus. Dies
bestétigte der Bundesgerichtshof
in einem Urteil (BGH, Urteil vom
12.03.03 — IV ZR 278/01). Danach
diirfen private Krankenversicherer
Implantate nicht mehr als luxurids
bezeichnen. Begriindet wurde das
Urteil mit der medizinischen Not-
wendigkeit von Implantaten. Mit
dem Urteil ist auch der Verweis auf
giinstigere Behandlungsmethoden
unzuldssig. (Zahn-News 4/03)

Eine informative Bakterienfibel
fiir die ganze Familie hat Ivoclar Vi-
vadent herausgebracht. Die Bro-
schiire mit dem Titel ,Bakterien —
der Feind in meinem Mund” ver-
mittelt Hintergrinde Uber Bakte-
rien, Mundhygiene und Eméhrung
und wurde in Zusammenarbeit mit
der Poliklinik ftr Praventive Zahn-
heilkunde der Universitat Jena ent-
wickelt. Mit dem ansprechenden
Leitfaden fir den taglichen Ge-
brauch ergreift lvoclar Vivadent die
Initiative in Sachen Patienteninfor-
mation. Zahnérzte konnen die Bro-
schire anfordern (Tel.: +423 235
3535; E-Mail: info@ivoclarviva-
dent.com)

Zu Wort kommen nun auch die
Biirger selbst: In einer grof ange-
legten Online-Umfrage méchte BIG
—Die Direktkrankenkasse in Koope-
ration mit dem Online-Portal kran-
kenkasse.de die Deutschen zur
Krankenversicherung befragen. In
der Befragung geht es um die Beur-
teilung bestehender Reformvor-
schldge und die Bereitschaft der
Versicherten, selbst Verantwortung
fiir die Kostenentwicklung im Ge-
sundheitswesen zu (bernehmen.
Den Fragebogen finden Sie unter:
www.krankenkasse.de und

www.big-direkt.de (ots)

ImZuge der Gesundheitsreform
sollen alle Arztpraxen zukiinftig ei-
nem internen Qualitdtsmanage-
ment unterliegen. Die Arzte sind
dann sogar dazu verpflichtet, ent-
sprechende MaRnahmen durchzu-
fiihren. Unterstiitzt werden sie da-
beivon den Kassendrztlichen Verei-
nigungen. Diese sollen regelmaRig
einen Bericht tiber solche Aktivitd-
tenverdffentlichen. (Freier Verband
Deutscher Zahnérztee.V.)

Vericon Ratgeberreihe von T-On-
lineistraus. Neben Themenausden
Bereichen Job und Karriere finden
sichindervon Fachautoren verfass-
ten Ratgeberreihe auch Tipps fiir
Gesundheitund Wellness. Zum Bei-
spiel der Ratgeber ,Bodyforming—
Krafttraining fiir Einsteiger”: 35 Sei-
ten mit Farbbildern, eine Planungs-
anleitung zum Trainingsstart sowie
einer Vielzahl von Ubungen. Alle
Vericon-Ratgeber gibt es unter
www.t-online.de/vericon-gesund-
heit (bzw. vericon-karriere). (ots)

Fortbildungsverpflichtung  fir
alle Arzte. So sieht es eine Rege-
lung vor, die in der anstehenden Ge-
sundheitsreform umgesetzt wer-
den soll. Durch eine interessenun-
abhangige Fortbildung sollen die
Arzte zur Qualittssicherung beitra-
gen. Wer gegentiiber den Kassen-
arztlichen Vereinigungen keinen
Fortbildungsnachweis  erbringt,
muss Abschlége in der Vergiitung
hinnehmen. Mit dem Entzug der Zu-
lassung miissen dagegen Arzte
rechnen, die eine Fortbildung ver-
weigern. (Freier Verband Deutscher
Zahnérztee.V)

Anlésslich seines 25-jahri-
gen Bestehens veranstaltet
der Verein der ehemaligen
Meisterschiiler, Freunde
und Forderer der Berufs-
fachschule fiir Zahntech-
nik, Stuttgart e.V., VdMZ,
am Samstag, 18.10.2003 ab
8.00 Uhrin den Rdumen der
Hoppenlauschule in Stutt-
gart ein CAD/CAM-Live-

Event. Die Firmen 3M Espe,
Bego,DCS,DeguDent, Girr-
bach, KaVo, Nobel Biocare,
Sirona undWol-Dent GmbH
prisentieren ihre Systeme.
Jeder Anbieter erhilt ein
Modell, auf dem ein drei-
gliedriges Briickengeriist
im Seitenzahnbereich her-
gestellt werden soll. Die
Situation wird, je nach
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CAD/CAM-Live-Event in Stuttgart

Wunsch am Mittwoch, Don-
nerstag oder Freitag unter
Aufsicht eingescannt, das
Modell danach wieder ab-
gegeben. Am Samstag de-
monstrieren die Anbieter
die Leistungsfahigkeit ih-
rer Systeme. Unter den Kkri-
tischen Augen der anwe-
senden Teilnehmer werden
die Firmen am Samstag die

mitgebrachten Unterlagen
der Zahntechniker einscan-
nen und vor Ort bearbeiten.
Am Abend werden die Er-
gebnisse verglichen. Der
Eintritt ist frei, fiir Verpfle-
gung wird gesorgt. Spenden
gegen Spendenquittung
sind willkommen. Der
VdMZ bittet um eine form-
lose Anmeldung per Fax.

[l Adresse

Verein der ehemaligen Meister-
schiiler, Freunde und Férderer der
Berufsfachschule fiir Zahntechnik,
Stuttgarte.V., VdMZ

Gewerbliche Schule im Hoppenlau
Rosenbergstr. 17

70176 Stuttgart

Tel.:0711/22402 41

Fax: 07 11/22402 20

s, Eine Pflichtveranstaltung fiir jeden Laborinhaber*

Zielgerichtetes Marketing mit der Labor-Management-Reihe

DieFortbildungsreihe,Labor-
marketingund-management”
bei DeguDent in Hanau hat
nun schon eine zweite Gruppe
von Dentallaborinhabern ge-
nutzt. Auch diesmal stieen
die Strategien und Anregun-
gen der Referenten Wolfgang
ArnoldundKlaus Osten,beide
Zahntechnikermeister und
Dental-Marketing-Experten,
auf reges Interesse. Verteilt
tiber insgesamt sechs Monate
kamen die Teilnehmer an
sechs Seminartagen zusam-
men, um eine Vielzahl an
Grundideen und konkreten
MaBnahmepldnen aufgezeigt
zu bekommen.

»2Man merkt sofort, dass die
Herren Arnold und Osten aus
der Praxis sprechen®, urteilt
Kursteilnehmer Rolf-Steffen

Banda vom Labor Centric SP
aus Oberursel. ,Alle Strate-
gien und Instrumente sind ab-
solut aus dem Alltag gegriffen
und lassen sich schnell und si-
cher umsetzen.“

EineVielzahl der préasentierten
Ideen konnen schnell im
Laboralltag angewendet wer-
den, womit es unmittelbar zu
einer Optimierung des Labor-
alltages und der Kundenbezie-
hung kommt. Zu den Bestand-
teilen des Kurses zdhlen dane-
ben ein ebenso umfangreiches
und wie schliissig aufgebautes
Seminarskript. Musterver-
trage und Beispiele auf CD-
ROM komplettieren das Kon-
zept und machen den Teilneh-
mer die Umsetzung ins eigene
Labor leicht. Dazu tragt tiber-
dies die personliche Betreuung

durch die Referenten im An-
schluss an die Seminarreihe
bei. So zeigten sich die
angereisten Laborinhaber
denn auch rundum begeistert.
Die DeguDent-Strategie, wie
sie in dem Kurs ,,Labormarke-
ting und -management“ zum
Tragen kommt, bringt Helmut
Scheuner, Vertriebsleiter

Deutschland, auf den Punkt:

,Uber die rein zahntechni-
schenThemen hinaus sprechen
wir unsere Kunden ausdriick-
lich als Unternehmer an und
unterstiitzten siein dieser Rolle
- insbesondere im Marketing.
Denn hier liegt ein wichtiger
Schliissel fiir den zukiinftigen
Erfolgimimmer hérteren Wett-
bewerb der Betriebe.“

Ihren eigenen Anteil am Ge-

Rundum begeistert zeigten sich die Teilnehmer des Kurses , Labormarketing und -management” der Firma

DeguDent.

Klinische Erfahrungen sind eine
Werbung fiir Vollkeramik

SIEGEN: ,Praxis Live“ mit 100 Gasten aus Zahnmedizin und Zahntechnik/
Expertentipps zur Doppelmischtechnik

In jetzt fiinf Jahren der klini-
schen Erprobung vollkerami-
scher Kronen- und Briicken-
restaurationen nach dem
Cercon-Verfahren ist es in
keinem Fall zu einer Geriist-
fraktur bei Einzelkronen
oder mehrgliedrigen Brii-
cken gekommen. Dabei wur-
den seit dem Beginn der
Langzeitstudien an der Uni-
versitdt Ziirich bis heute iiber
200 Restaurationen einer kli-
nischen Beobachtung unter-
zogen. Insbesondere die Tat-
sache, dass drei- bis fiinf-
gliedrige Briicken im Seiten-
zahnbereich im bisherigen
Untersuchungszeitraum
ohne Fraktur geblieben sind,
dokumentiert nach Uberzeu-
gung von Dr. Sven Rinke, Ha-
nau, die einzigartige Festig-
keit des Werkstoffs Zirkon-
oxid und seine Eignung fiir
die zahnérztliche Erprobung.
Vor dem Hintergrund der kli-
nischen Erfahrungen présen-
tierte der Hanauer Cercon-
Spezialist Dr. Rinke gemein-

sam mit seiner Kollegin Dr.
Rafaela Jenatschke vor 100
Zahnmedizinern und Zahn-
technikern, sowie deren Pra-
xis- und Laborteams aus der
Region Siegerland, die An-
wendung von Zirkoniumdio-
xid im zahnmedizinischen
Alltag. Eine multimediale
Live-Veranstaltung, zu der
das vor 35 Jahren gegriindete
Dentallabor Strunk, Siegen,
eingeladen hatte. Zahntech-
nikermeister Klaus Strunk,
Chef von iiber 30 Mitarbei-
tern, ist Vorstandssprecher
des Qualitdtsbiindnisses Ver-
einigung Umfassende Zahn-
technik,VUZ.

Tipps undTricks aus
erster Hand

Ein Schwerpunkt der ganzta-
gigen Live-Prisentation, die
mit der Praparation fiir Kera-
mikveneers (Veneer an einem
Incisivus) begann, waren
Tipps und Tricks fiir die er-
folgreiche Anwendung der

Der Siegener Dentalunternehmer Klaus Strunk begriiBte 100 Zahnérzte und Zahntechniker zu einer ganz-
tagigen Live-Veranstaltung.

Doppelmischtechnik. Der
Referent empfahl dabei die
Anwendung von laborgefer-
tigten individuellen Loffeln —
oder zumindest die Individu-
alisierung eines konfektio-
nierten Abformloffels (Rim-
lock-Loffel) mit distaler Ab-
ddmmung aus lichthirten-
dem Kunststoff oder
thermoplastischem Material.
Die Abformung kann nach
den Erfahrungen des Rinke-
Teams mit allen in der Prothe-
tik tiblichen Abformmateria-
lien erfolgen (Hydrokolliod,
Polysiloxane, Polyether). Bei
derVerwendung von Polysilo-
xanen konnen sowohl das
Korrekturverfahren als auch
die Doppelmischtechnik an-
gewendet werden. Bei Poly-
ethermaterialien kann nur
die Doppelmischtechnik ge-
nutzt werden. Der besondere
Tipp: Sowohl bei der Anwen-
dung der Korrektur- als auch
bei der Doppelmischtechnik
empfiehlt sich nach der Ap-
plikation der niedrigviskosen

Gastgeber Klaus Strunk, ZTM aus Siegen und Vor-
standssprecher des Qualitatshiindnisses VUZ.

lingen der Veranstaltung hat-
ten sicherlich auch die tradi-
tionelle Gastfreundschaft und
dieausgezeichnete Betreuung
durch die Mitarbeiter von De-
guDent. Weitere Veranstaltun-
gen werden bundesweit an
verschiedenen Orten angebo-
ten. Die geplanten Termine
konnen bei den regionalen
DeguDent VertriebsCentren
angefragt werden.

[l Adresse

DeguDent GmbH

Otfried GroR

Postfach 1364

63403 Hanau
Tel.:06181/59-5847
Fax:06181/59-59 62

E-Mail: otfried.gross@degudent.de

100 Zahnérzte und Zahntechniker sowie deren Praxis- und Laborteams verfolgten auf GroRleinwéanden
auch die selektive Atztechnik zur Befestigung eines Veneer-Provisoriums.

Komponente eine Verteilung
des Abformmaterialsim Luft-
strom. So wird eine gute Be-
netzung der Stumpfoberfla-
che sichergestellt.

Topthema: Abrechnung
Dariiber hinaus wurden den
interessierten Gésten in der
Siegerlandhalle Cercon-Kon-
zepte fiir die konventionelle
und adhésive Befestigung ei-
ner dreigliedrigen Cercon-
Briicke mit Panavia 21 ,live“
in Bild und Fachkommentar
libermittelt. Das galt ebenso
fiir die Step-by-Step-Zemen-
tierung eines Cergo-Veneers
und eine Oberkieferversor-
gung als Demonstration einer
vollkeramischen Briicken-
konstruktion. Ein probater
Weg zum vollkeramischen
Behandlungskonzept.

Tipps zur fairen
Liquidation

Dass gute Zahnheilkunde fair
zu liquidieren ist, steht auBer
Frage.Dr.SvenRinke gab dies-
beziiglich Abrechnungstipps
aus der Praxis. Beispielsweise
fiir die Abrechnung vollkera-
mischer Kronen-und Briicken-
konstruktionen beim gesetz-
lichund privat versicherten Pa-
tienten. Klaus Strunk, Gastge-
ber von ,Praxis Live“ in
Siegen: ,Eine Thematik, der
angesichts der problemati-
schen Entwicklung im Bereich
der Finanzierung und Abrech-

Dr. Sven Rinke: Klinische Erfahrungen sind die
{iberzeugendste Werbung fiir Vollkeramik.

nung von Zahnersatz immer
groBere  Bedeutung  zu-
kommt“. Und in seiner Funk-
tion als Vorstandssprecher der
Vereinigung Umfassende
Zahntechnik, VUZ, fiigte
Strunk an: ,Die erneut ausge-
sprochen positive Reaktion
unserer Géste aus Zahnmedi-
zin und Zahntechnik bestétigt
fiirVUZ-Mitgliedsbetriebe den
Auftrag, die Serie der Cercon-
Aktionen und qualifizierten
Informationsveranstaltungen
konsequent fortzusetzen.“

[l Adresse

VUZ Vereinigung Umfassende
Zahntechnike.V.
Emscher-Lippe-Str. 5

45711 Datteln
Tel.:02363/7393-0
Fax:02363/7393-10

E-Mail: info@vuz.de
www.vuz.de
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Pl Veranstaltungen September T T T ST i
Private Anzeigen: 5 Zeilen nur 20,- €

1 1
1 1
1 1
1 1
: 1
1
DETT)] Ort Veranstaltung Info i Zusétzlich in KN Kieferorthopédie Nachrichten und :
1
September 2003 1 ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis gesamt nur 30,~ €. :
11. September Rosbach LWI-II LaserschweiRtechnik (Grundlagen) Fr. Hoffmann, Tel.: 060 03/81 46 20 ! i
Schiitz-Dental GmbH : :
1 1
12./13. September Hamburg Modellgusstechnik nach dem Siladent- Herr Krause, Tel.: 0 40/28 49 19-00 : . i . . :
System(Kiammerguss dentacolog G 1 je weitere Zeile 2,00 € Mein Text: :
0 1
i Chiffre zusétzlich 2,50 € |
1
13. September Hamburg Norddental (Fachmesse) Tel.: 0221/931813 50-60 : . . ’ . . :
» Dieses Angebot gilt nur fir private 4 !
13. September Pforzheim Oberfléche und Textur, Girrbach Dental GmbH Fr. Weber, Tel.:07231/9572 21 : . . :
i Gelegenheitsanzeigen. > !
13. September Nirnberg Polyglas-Restaurationen: Inlay-Veneer Fr. Krupkat, Tel.: 06181/3539 26 : :
Heraeus Kulzer GmbH & Co. KG H 3 :
H ) . !
15./16. September Berlin Variationen der Veneer-Technik, Fr. Hippler, Tel.: 030/8 96 62-201 : Bltte Senden Sle den Betrag aIS 4 :
DeguDent GmbH i Scheck oder Schein an: !
1 . . 1
. - | - aK, ' H
15./16. September Hanau Vollkeramik Cergo — Cergo fiir Fortge: Fr. Zlebak, Tel.:06181/5958 82 ! ZTZahnteChn,k ZeltUn 5 1
schrittene —,Der Natur ganz nah”, 1 i i 1
DeguDent GmbH i Anzeigen-Service 6 !
1 . . 1
19. September Dresden E/Iessegbcend %ervvie\and Dema\ﬂecgwik Tel.:0351/817030 : Llfe! medla :
mbH & Co. KG mit Vorttragen zu IMAGINE ! . . !
REFLEX-New generation Ceramics ' ZHd Fl’au Bll’glt Baltzer Name H
1 1
19./20. September Stadthagen Biotan-Kombinationsmodellguss, Fr.Hoffmann, Tel.: 060 03/81 46 20 i Jessenstr. 1 3 StraBe :
Schiitz-Dental GmbH !
i 22767 Hamburg PLZ/O !
20. September Wachtberg Procera Implant Bridge — Die moderne Tel.:0221/50085-161 : rt :
Geriisttechnik, Nobel Biocare Deutschland : Telefon :
! i - 1
22./23 September Schwaig .Von der Krone zum Zahn", Live-Event einer Tel..07761/56 22 35 : Ihre Anzelge kann erSt naCh Be :
Vollkeramikquadrantensanierung 24-27 mit 1 0 i 1
Patient, VITA Zahnfabrik H. Rauter GmbH & H Zahlung VerOﬁentIICht Werden' H
Co.KG H 1
1
! 1
25. September Schlieren, Schweiz Die abnehmbare Versorgung mit dem Bréne- Barbé Isabelle, Tel.: +41(0)432113250 : :
mark System®—Modul 4, Nobel Biocare (isabelle.barbe@nobel-biocare.com) : 1
~hls H H H 1
Deutschland i Pro Zeile max. 30 Zeichen. Stempel/Unterschrift :
26. September Berlin Modellherstellungskurs: ,Das Modell "~ Fr. Fischer, Tel.: 022 67/6580 11 : :
Die Visitenkarte des Labors, picodent GmbH : :
1 1
26./27. September Pforzheim Keramik Il —Schichttechnik fiir Fortgeschrittene  Fr. Weber, Tel.:07231/9572 51 : :
Girrbach Dental GmbH ' 1
1
! 1
b e e e e e e e e e o — — — — ——m m mm m  m m m m m ——————————————— H

Kleinanzeigen

Reise & Erholung (& Reisebitro
Teneriffa FLORIDA - B:;;?]k—aBrg:nvev;ﬁg:r?w— Luxus Ksolr(:r%i:?slziﬁll-vnla in
Traumlage tiber Altantik GOLF von MEXICO Surfen —gSegeIn. Park mit Pool, direktam
) erstkl. FeWo Luxusvillaam Wasser. Ausfliige n. Venedig & Strand, 2—10 Pers..,
fur 24 Pers.v. Koll. Top-Lage Verona —Pilze & Heidelb. Klimaanlage, Auto und

gr. Solar-Pool und Boot,
exkl. und kompl. Ausstat-
tung von privat zu verm.

Zuvermieten
Tel.;/Fax:0034/9225719 21
E-Mail: 922571921@terra.es

*alleinsteh. Ferienhaus
ohne Mitbewohner,
sehrruhige, herrl. Lage nahe

Personal, an Kollegen z.v.
Tel.:0170/9959777
www.hilmer-lodge.de

in komfortablen Wohnmobilen,

Wohnmobilme e ab/bis Los Angeles,

Tel.:;/Fax:06021/576 08

Hiddensee, Reetdachhaus
3 Min. z. Strand,
hoher Komfort, Sauna,
Wohnung f. 2—4 Pers. 405,— bis

Exkl. Landhaus am See
reetged., Mecklenb. Schweiz,
Sandstrand, Steg, Sauna,

690,—€/Wo. 2FeWo je 130 gm, bis 8 Pers.,
Wohnung f. 8 Pers. 870,— bis Kamin, Galerieraum
1.660,—€/Wo. Preise: 485,—his

1.329,—€/Wochen
Tel.:030/3235893
www.derfuchsbau.de

mit Kamin u. Galerieraum;
Tel.:030/3235893
www.derfuchsbau.de

Presseggersee
*Miiller, Weiherstr. 21,
89257 lllertissen,
Tel.:07303/6207

Siidfrankreich
FeHa. mit eigen. Tennis-
platz, Pool, gr. Garten, fiir
8 Pers. zu verm.
Tel.:0171/4742010

DRESDEN!

Schon, wie vor der Flut!
FeWo 54 gm, zentral, ruhig,
ab 3 Tage, fir
2—4Pers.ab40,-€
ganzjahrig zu vermieten
Tel.0351/476 2540

Bonaire —Haus —
Meerblick
bis 6 Pers. zu vermieten
Tel.:05906/452 0.
05905/94 57 30

Ferienin
Ahrenshoop

)

® interessantes, ungewohnliches,
jedoch  ortstypisches  kleines
Boddenhaus ¢ Reetdach  Nahe
Althéger Hafen ® 115 gm ® 7 Bet-
ten e offene Kamine e Dampf-
sauna ® Strandkorb ¢ Landhauskiiche ® Dielenboden e Bauerngarten

e 3-geschossige Maisonettewohnung unter Reet e individuell,
geschmackvoll und gemdtlich eingerichtet ® mit antikem Ofen e zwei Ba-
der e Westterrasse ® Strandnahe ® Kinder und Hunde willkommen

Vermietung iiber Fax: 09 11/5 70 26 24

Preis/Haus/WWohnung
190,00/95,00 € 160,00/80 € 130,00/65,00 €
A Finanzberatung Bl Weinversand
|'-|l-— I MEIT EAS _W
. Che bagran Weine pboh in kalien
www.delevie.de cader dhrekr bal ns

o

(& Versicherung 0000000

www.berufsunfahigkeit-versichern.de

PR Geschif bind

Zary (Sorau)—Polen
Arzneimittel, Verbandstoffe usw. als Spende
fir die ,Humanitdre Apotheke” u.
das Kreiskrankenhaus gesucht.

Uhlen Apotheke
Uelzener Str. 6
29571 Rosche

Tel.: 05803/500

Miedersachsischer Aktienciub
,,Die meisten Leute
interessieren sich fiir Aktien,  r
wenn alle anderen es tun. Die beste =
Zeit ist aber, wenn sich niemand @

fiir Aktien interessiert.*
Warren Buffet
+ 19,5 % seit Jahresanfang

ausgezeichnet vom Wirtschaftsmagazin FOCUS-MONEY
FORDERN SIE UNSER KOSTENLOSES INFOPAKET AN
Internet www.ndac.de, @ 07 00/63 22 63 22, Fax 05 81/3 89 36 05

Alle Fahrzeuge Modelljahr 2003!
Komplettreise inkl. Linienflug ab/bis
allen deutschen Flughafen, 1 Hotel-
libernachtung, 20 Tage \Wohnmobil
Inkl. vieler Freikilometer, kompletter

San Francisco,Las Vegas oder New York.
Motorhome 23-25" inklusive 1.000 Frei-
meilen, komplette Ausstattung und allen
Versicherungen Pro Person ab € 269,—
Campingausstattung fiir 2 Personen

Ausstattung, alle Versicherungen
Reisezeit September/Oktober
Pro Person ab € 989,—

Weitere aktuelle Reiseschnappchen: z.B. 3=1USA Special von November bis Ende
Mérz 2004. 3 Wochen mieten =1 Woche zahlen z.B. in Kalifornien, Nevada oder Texas.
ProPerson ab € 135,~!

und allen Versicherungen

Giinstige Linienfliige gleich mitbuchen!
2.B. Los Angeles ab € 450 - inkl aller Steuern und Gebiihren

Informationen und weitere Angebote bei:
AfS-Reisen
Jessenstr. 13, 22767 Hamburg
Tel.:040/3895196  Fax: 040/3890 07 55 ® www.afs-reisen.de ® E-Mail: afs@gallun.de

Gewerbliche Kleinanzeigen in EZ3 iiber:

ifel
L mee'i:lia

Anzeigen-Service fiir den
m-Markt

Gewerbliche Anzeigen nur 3,90 € pro mm

ANSPRECHPARTNERIN Frau Birgit Baltzer
040/38 90 40-22 « Fax: -10
baltzer@lifemedia-agentur.de

Jessenstr. 1322767 Hamburg

néchster Erscheinungstermin: 06. Oktober 2003
Anzeigenschluss: 22. September 2003

ach her Aktienclub, OstpreuBenring 9, 29525 Uelzen







