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Unternehmenszentrale in Tochigi, Japan.

Handstuckspezialist mit

globalen Zukunftsplidnen

NSK entwickelt und produziert seit 1930 qualitativ hochwertige
Produkte im Bereich der Dental-, Medizin- und Industrietechnik.
Das globale Vertriebsnetz erstreckt sich dabei auf tGber 130 Lander.

Eiichi Nakanishi (rechts) im Gespréch mit DTI-Verleger und Geschifts-
fiihrer Torsten R. Oemus. -
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s ist ein offenes Geheimnis,
dass japanische Unternehmen
besonders hart von der glo-

balen Finanzkrise betroffen waren. Fiir
einen der groBten Dentalhersteller des
Landes stellen EinbuBen im heimischen
Markt jedoch inzwischen die geringste
Sorge dar. Nach Angaben des Firmen-
prasidenten und CEO von NSK Naka-
nishi, Eiichi Nakanishi, der sich im
Hauptsitz des Unternehmens im japa-
nischen Tochigi duBerte, bezieht das

Unternehmen mittlerweile 80 Prozent
seiner Einnahmen uber seine Handels-
aktivitdten auBerhalb von Japan. In den
letzten drei Jahren habe NSK auch be-
sonders gut in etablierten Markten wie
Europa agiert.

In Nordamerika konnte die Marktpra-
senz durch die Er6ffnung einer neuen
Firmenfiliale in Chicago wesentlich er-
hoht werden, und das trotz denkbar
ungiinstiger wirtschaftlicher Bedin-
gungen wie einer hohen Marktsat-
tigung und dem andauernden Wert-
verlust des Yen gegeniiber dem Dollar.
Laut Nakanishi erobere man inzwi-
schen auch wieder Marktanteile in
Asien. Dort wurde 2009 ein regio-
nal agierendes Tochterunternehmen
in Singapur erdffnet. Als bedeutender
Faktor flr den Erfolg habe sich letzt-
lich auch die NSK-Tochter in Frankfurt
am Main erwiesen, die inzwischen fiir
fast ein Drittel der fir 2011 weltweit
gemeldeten Umsatze von 192 Millio-
nen Euro verantwortlich zeichnet.

Konsumenten aus fast aller Welt
.Darum wirken sich die 6konomischen
Bedingungen in unserem Heimatmarkt
kaum oder gar nicht auf unser Gesamt-
handelsvolumen aus. Wir denken lber-
wiegend global”, erldutert Nakanishi.
Dem 48-Jahrigen zufolge, der das
Unternehmen seit 2000 leitet, ist die
starke Marktposition von NSK selbst in
etablierten Markten auf die Faktoren
Innovation und Qualitat zuriickzufiih-
ren, die es zusammen mit einer exzel-
lenten Kundenbetreuung ermdgliche,
Konsumenten in fast allen Ldndern der
Welt auBer Nordkorea addquat zu er-
reichen und mit Produkten zu versor-
gen. Dies war jedoch nicht immer der
Fall. Nach der Firmengriindung in den
1930er-Jahren hatte das Unternehmen
zundchst mit einigen Startschwierig-
keiten zu kdmpfen. Die Produktion
wurde wahrend des Zweiten Weltkrie-
ges sogar flr mehrere Jahre voll-
stédndig gekappt. Seitdem die Produk-
tion wieder lduft, ist das Unternehmen
jedoch kontinuierlich gewachsen und
beschaftigt inzwischen fast 700 An-
gestellte in seinen japanischen Biiros
in Tochigi und Tokio.

Ausgezeichnete Ingenieure

und Marketingspezialisten

Heute produziert NSK immer noch ei-
nen GroBteil seiner Prézisionsinstru-
mente selbst, was laut Nakanishi eine
der Griinde dafiir ist, warum Zahn-
drzte das Unternehmen inzwischen
ausschlieBlich mit der Herstellung
hochqualitativer Produkte assoziieren:
Wir beschaftigen eine Vielzahl von
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Praxisorientierte
Fortbildung fur das
gesamte Team

Curriculum Implantologie ,,8+1“

Systematische Ausbildung in der Implantologie mit
fihrenden Referenten aus Hochschule und Praxis

Das Curriculum ist Voraussetzung fiir den
»Gepruften Experten der Implantologie” (DGOI)

ausgezeichneten Ingenieuren und Marketingspezialis- Zertifikat der New York University College of Dentistry
ten, die uns dabei behilflich sind, unsere Marke fort- (bei voller Mitgliedscharft)

wahrend zu verbessern und sie attraktiver fiir Zahn-

arzte zu machen."” Eine von den auf der letzten IDS in
KdIn vorgestellten Innovationen von NSK ist beispiels- Curriculum Implantatprothetik ,,4+1“

weise die Ti-Max Z-Serie, ein belastbares Handstiick

erster Giite, das iiber besonders kleine Kopf- und Hals- Systematische Kursreihe zur Implantatprothetik fur
dimensionen sowie einen niedrigen Geriuschpegel Zahntechniker und Zahnarzte

Yerf_l'jgt. ZyderrT kdmen die Instrumente beinahe ohne Das Curriculum ist Voraussetzung fiir den

jegliche Vibration aus. Besonderes Interesse vor allem ,Gepriiften Experten der Implantatprothetik® (DGOI)

von implantologisch tétigen Zahndrzten habe auch
der chirurgische Mikromotor Surgic Pro erfahren und

werde inzwischen mit einigen Systemen fiihrender Curriculum Implantologische Fachassistenz ,,2+1“

Implantathersteller angeboten. Fiir die Produktent-

wicklung gehe man stets auf die Bediirfnisse der Die ideale Ergénzung fur das Praxisteam zu den Themen:
Kunden ein; eine Philosophie, die sich in Produkten »Grundlagen der Implantologie®, ,OP-Management®,

wie der S-max pico wiederfindet, welche in Hinsicht »Abrechnung®, ,Hygiene“ und ,Patientenfihrung®

auf die Behandlung von Kindern entwickelt wurde. Mit Abschlussprifung und Zertifikat der DGOI

Obwohl sein Unternehmen in den letzten zehn Jahren
neue Marktbereiche mit der Einfiihrung von Ultra-
schallscalern und Polierinstrumenten erobern konnte,
werde man sich weiterhin vor allem auf die Herstel-

lung von Handstiicken und anderem kleinmotorigen Kurse mit Workshopcharakter zu Spezialthemen der
Dentalequipment konzentrieren. Dennoch habe man Implantologie wie DVT, 3D-Planungssysteme, Hart- und
stets andere Marktbereiche im Auge, so Nakanishi. Weichgewebschirurgie, Periimplantitis oder GOZ.

.In Bezug auf die Handstlicke haben wir immer mehr
Innovationen produziert als unsere Wettbewerber”,
stellt er fest. ,Unser Ziel ist es, die Nummer eins welt-
weit in diesem Sektor zu werden."
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NSK Europe GmbH

Elly-Beinhorn-StraBe 8

65760 Eschbom Néhere Informationen zu den Fortbildungsangeboten
Tel- 06196 77606-0 und aktuelle Termine erhalten Sie beim DGOI-Biiro in
E-Mail: info@nsk-europe.de Kraichtal:

www.nsk-europe.de
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