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WISSENSCHAFT: Krebsfritherkennung

Mundhohlenkrebs wird haufig erst im Spatstadium entdeckt, daher
beinhaltet ein modernes zahnarztliches Praxiskonzept eine Bio-
marker-unterstiitzte Risikoerhebung zur Mundkrebsvorsorge.

PRAXIS: Xerostomie

Frih erkannte Symptome wie Brennen, Durst oder Kariesaktivitat
helfen, Ursachen bei Mundtrockenheit gezielt abzuklaren und die
Mundgesundheit langfristig zu schiitzen.

PRODUKTE: Mundhygiene
Philips Sonicare setzt auf die néchste Generation der Schalltechno-
logie: Mit adaptivem Magnetsystem und 62’000 Bewegungen pro
Minute unterstitzt sie eine effektive Biofilmentfernung.
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Neuartiges Dentalmaterial
Von der Forschung in die Praxis.

ZURICH — Am UZH Entrepreneur Fellowship entwickelt Priv-Doz. Dr. Isaac Bugueno
Valdebenito mit einem interdisziplindren Team von UZH und ETH Ziirich das Projekt
«MutaDent» gezielt in Richtung klinische Anwendung und Marktreife. Das Fellow-
ship unterstlitzt Forschende mit Finanzierung, Coaching, Ausbildung und einem
innovationsorientierten Netzwerk, um vielversprechende Projekte bis zur Spin-off-
Basis weiterzuentwickeln. MutaDent ist ein neuartiges bioaktives Dentalmaterial
zur Behandlung tiefer Karies. Es kombiniert eine mineralische Matrix mit bioaktiven
Peptiden aus dem oralen Mikrobiom, um Dentinregeneration und Pulpaheilung zu
fordern. Im Fokus stehen nun die Optimierung der Formulierung, préklinische Vali-
dierung, IP-Schutz sowie regulatorische und geschaftliche Entwicklung.

Quelle: UZH

EFP Digital Innovation Award 2026

Bewerbungen konnen eingereicht werden.

BRUSSEL — Die European Federation of Periodontology
(EFP) hat die Bewerbungsphase fiir den EFP Digital Innovation
Award 2026 ertffnet. Der Wettbewerb, der mit Unterstiit-
zung von Haleon vergeben wird, richtet sich an Mitglieder
der nationalen EFP-Fachgesellschaften und soll digitale In-
novationen fordern, die die parodontale Gesundheit nachhal-
tig verbessern.

Der Preis wurde erstmals 2022 ins Leben gerufen und
zeichnet Projekte aus, die praxisnahe digitale Losungen fir
Pravention, Diagnostik, Therapie oder Forschung im Bereich
der Parodontologie entwickeln. Gesucht werden Anwendun-
gen mit klarem Nutzen fiir Patienten, Praxisteams oder wis-
senschaftliche Einrichtungen.

Die Ausschreibung umfasst drei Kategorien: digitale Inno-
vationen fir die Offentlichkeit, etwa Apps oder Tools zur
Prévention und Friiherkennung von Zahnfleischerkrankungen;
Technologien flir zahndrztliche Fachkrafte, die Dia-
gnostik und Behandlungsprozesse unterstiitzen;

sowie digitale Losungen flr die parodontolo-

.r gische Forschung. Bewerber sollen ihre Kon-
| zepte im Stil eines Start-up-Pitches présentieren
: und neben der Idee auch Marktpotenzial, Um-
] setzbarkeit und einen realistischen Business-
plan darstellen. Prototypen oder wissenschaft-

liche Daten gelten als zusatzlicher Pluspunkt.
Uber die Vergabe entscheidet eine fiinf-

Forschung,
Talente, Transfer

ETH Ziirich starkt Innovationsstandort Schweiz.

Ziirich — Der Geschaftsbericht 2025 zeigt: Die Eid-
gendssische Technische Hochschule (ETH) Ziirich
starkt den Innovationsstandort Schweiz auch in
unsicheren Zeiten. Sie bildet dringend benétigte
Fachkrafte aus, bringt Forschung in die Anwen-
dung und fordert mit Ausgriindungen den Transfer
in die Wirtschaft.

Jahrlich vergibt die ETH rund 4'000 Master-
und Doktoratsabschliisse. 2025 schlossen zudem
die ersten Studierenden den Master in Quantum
Engineering ab. Auch bei der Diversitdt setzte die
ETH ein Zeichen: 15 von 29 neu ernannten Profes-
soren waren Frauen.

Mit der Griindung der Albert Einstein School
of Public Policy intensivierte die ETH den Dialog
zwischen Wissenschaft, Politik und Gesellschaft.
Mehr als 70 Forschende aus 13 Departementen

arbeiten dort zu Themen wie K, Digitalisierung
sowie Frieden und Sicherheit.

Die Wirkung der Forschung zeigt sich in konkre-
ten Anwendungen: Forschende entwickelten einen
Mikroroboter fiir den gezielten Medikamententrans-
port, schufen lebende Materialien zur CO,-Bindung
und veroffentlichten mit «Apertus» ein offenes,
transparentes Sprachmodell.

Auch international gewinnt Zirich als Robotik-
und KI-Standort an Bedeutung: 2025 eroffnete das
Robotics and Al Institute (RAI) hier seinen zweiten
Standort nach Boston. Zudem floss ETH-Know-how
direkt in politische Entscheide ein, etwa bei der
Priorisierung von rund 500 Verkehrsprojekten im
Auftrag des Bundes.

Quelle: ETH

CanalPro CalciSeal

Biokeramischer Wurzelkanalsealer auf Calciumsilikatbasis

Warum CanalPro CalciSeal?

@ Hoher pH-Wert fiir
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tafel.
Bewerbungen miissen bis zum 31. August 2026 in
PDF-Form bei der EFP eingereicht werden.

© Muhammad Umar - stock.adobe.com

Quelle: European Federation of Periodontology
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Digitale Transformation
Kantone, Bund und Partner im Dialog.

BERN — Am 12. Mai 2026 trafen sich die fir die Digitalisierung zusténdigen Ver-
antwortlichen der Kantone in Bern mit Vertretungen von der Konferenz der kanto-
nalen Gesundheitsdirektoren, eHealth Suisse und DigiSanté zum Friihlingsanlass.

Die Programmleitung informierte iiber aktuelle Entwicklungen im DigiSanté-
Programm und in ausgewahlten Projekten sowie iiber konkrete Ansatze zur Wei-
terentwicklung der Zusammenarbeit mit den Kantonen. Ein besonderer Fokus lag
dabei auf dem Stand der Arbeiten zum Verzeichnisdienst fiir Fachpersonen und Ins-
titutionen im Gesundheitswesen (VD-PI) — einem wichtigen Basisdienst im Gesund-
heitsdatenraum (SwissHDS).

Zusammenfassend wurde deutlich, wie wichtig ein gemeinsames Verstandnis
der Arbeiten auf Ebene der Kantone und des Bundes fiir die Weiterentwicklung
der digitalen Transformation im Gesundheitswesen ist. Dabei spielt die enge Zu-
sammenarbeit zwischen den beteiligten Akteuren eine zentrale Rolle. Das Treffen
bot insbesondere Gelegenheit, bestehende Formen der Zusammenarbeit weiter
zu vertiefen, neue aufzugleisen und die vorhandenen Mdglichkeiten der Mitwirkung
und Koordination gemeinsam gezielt zu nutzen.

Der ndchste Austausch wird im Herbst stattfinden, mit dem gemeinsamen
Ziel, die digitale Transformation des Schweizer Gesundheitssystems weiter voran-
zubringen.

Quelle: DigiSanté

Preise fiir Forschung

Alterszahnmedizin an der Universitat Zirich.

ZURICH - Die Universitét Ziirich ist bei der diesjahrigen Jahrestagung der Schwei-
zerischen Gesellschaft fir Alters- und Special-Care-Zahnmedizin (SSGS) gleich dop-
pelt ausgezeichnet worden. Damit wiirdigt die Fachgesellschaft ihre innovativen
Forschungsbeitrage im Bereich der Alterszahnmedizin. Zwei Nachwuchsforschende
der Klinik fiir Alters- und Behindertenzahnmedizin des Zentrums fiir Zahnmedizin
erhielten den SSGS-Bredent Research Award 2026. Dr. Kittipit Sriranoi wurde mit
dem zweiten Preis fir seine systematische Ubersichtsarbeit und Metaanalyse zur
oralen Mikrobiota im Zusammenhang mit Alterung, Gebrechlichkeit und oraler
Hypofunktion geehrt. Der dritte Preis ging an Stephan Baumgartner fir seine Studie
zur Akzeptanz digitaler Abformverfahren bei pflegebedirftigen alteren Menschen.
Wie das Zentrum fiir Zahnmedizin der Universitat Ziirich mitteilt, entstanden die
prémierten Arbeiten unter der Betreuung von Prof. Dr. Murali Srinivasan.

Quelle: Universitat Ziirich
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Bohren Sie noch oder
streamen Sie schon?

Unqualifizierte
Behandlungen

Bundesgericht bestatigt ; =
Schliessung einer Zahnarztpraxis:

AUSSERRHODEN - Eine Zahnarztpraxis in
Appenzell Ausserrhoden wurde vorsorglich
geschlossen, nachdem eine administrative Lei-
terin wiederholt selbst Prophylaxebehandlun-
gen ohne entsprechende Qualifikation durch-
gefiihrt hatte.

Schon bei einer Kontrolle im September 2024
hatten die Behorden genau das beanstandet
und der Frau untersagt, bei Patienten tdtig zu
werden. Assistieren ja, behandeln nein. Bei einer
unangekindigten Kontrolle im Februar 2025
trafen die Behorden die Geschaftsfihrerin er-
neut bei einer Behandlung an. Dazu kamen
weitere Probleme, die man in keiner Praxis
sehen machte: abgelaufene Medikamente und
Medizinprodukte, sowohl im Behandlungsraum
als auch in der Aufbereitung. Der Kanton ord-
nete die sofortige, provisorische Schliessung
der Praxis an. Das betroffene Unternehmen zog
vor Gericht und argumentierte, die Massnahme

sei Uiberzogen. Auflagen hatten gereicht, die
Praxis hatte weiterlaufen kdnnen. Auch die
wirtschaftlichen Folgen brachte man ins Spiel.
Das Bundesgericht sah das anders.

In seinem Urteil halt es fest, dass die Be-
horden von einer ernsthaften Geféhrdung der
Patienten ausgehen durften. Entscheidend war
dabei nicht nur der einzelne Verstoss, sondern
das Gesamtbild: wiederholtes Fehlverhalten,
ignorierte Anordnungen und strukturelle Man-
gel im Praxisbetrieb. Genau deshalb, so das
Gericht, hatten mildere Massnahmen nicht
ausgereicht. Wer sich bereits nach einer klaren
behérdlichen Ansage nicht an die Regeln hdlt,
bei dem kénne man nicht darauf vertrauen,
dass Auflagen kiinftig greifen. Am Ende blieb
es bei der Schliessung. Die Beschwerde wurde
abgewiesen (Urteil 2C_612/2025).

Quelle: ZWP online

Ein Berufsfeld im Umbruch

Der arztliche Nachwuchs fehlt.

BERN — 2025 waren in der Schweiz 44'612
Arzte tétig, mehr als im Vorjahr. Dennoch reicht
dieser Zuwachs nicht aus, um den steigenden
Behandlungsbedarf und den demografischen
Wandel aufzufangen. Das Gesundheitssystem
bleibt zudem stark auf Arzte mit auslandischem
Diplom angewiesen. Die FMH-Arztestatistik
2025 zeigt: Der Fachkraftemangel gefahrdet
die langfristige Versorgung.

Das Durchschnittsalter der Arzteschaft liegt
bei 50 Jahren, ein Viertel ist 60 oder éalter.
Gleichzeitig sank die durchschnittliche Wochen-
arbeitszeit in den letzten zehn Jahren von 46
auf 43 Stunden.

Hohe Abhéngigkeit
vom Ausland
Die Schweiz deckt ihren

A

Ausland absolviert. Auch
bei den neu erworbe-
nen Facharzttiteln zeigt
sich diese Abhangig-
keit deutlich: Mehr als
die Halfte der Arzte mit

Dabei fehlt es nicht am Interesse an der
Grundversorgung: Arzte, die ihre Weiterbil-
dung in der Schweiz absolvieren, wahlen wei-
terhin haufig entsprechende Fachrichtungen.
Arzte aus dem Ausland sind dagegen iiber-
durchschnittlich oft in Spezialdisziplinen tatig
und deutlich seltener in der Grundversorgung.

Jetzt braucht es
entschlossene Massnahmen

Die Zahlen machen deutlich: Die Schweiz
bildet zu wenig aus. Zusammen mit Kosten-
druck und hoher administrativer Belastung
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Bedarf an drztlichem Nach-
wuchs nach wie vor nicht aus
eigener Kraft. 43 Prozent der
berufstitigen Arzte haben @
ihr Medizinstudium im
eidgendssischem Fach-
arzttitel verfiigt tiber ein
auslandisches Arztdiplom. Hinzu kommt die
Anerkennung zahlreicher auslandischer Fach-
arzttitel.
Grundversorgung besonders
unter Druck

Zwar ist die Arztedichte insgesamt mit
jener der Nachbarldnder vergleichbar, doch in
der Grundversorgung bleibt die Lage ange-
spannt. Mit lediglich 0,9 Vollzeitdquivalenten
pro 1'000 Einwohner ist die Dichte tief, und

bereits ein Drittel der hausarztlichen Praxen
nimmt keine neuen Patienten mehr auf.

schmalert dies die Zeit fir die eigentliche
Kernaufgabe — die Behandlung von Patien-
ten. Notig sind deshalb mehr Studienplétze in
Humanmedizin, zusatzliche Aus- und Weiter-
bildungspldtze, insbesondere im ambulanten
Bereich, sowie bessere Arbeitsbedingungen.
Dazu gehdren administrative Entlastung, fami-
lienfreundliche Arbeitszeitmodelle und eine
Digitalisierung mit echtem Nutzen fiir den
Berufsalltag.

Quelle: FMH
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Hinweis zum Einsatz von KI
Unsere Redaktion schreibt fiir Men-
schen —von Menschen. Wir nutzen
kiinstliche Intelligenz unterstiitzend,
zum Beispiel fir Recherche, Tran-
skriptionen oder Entwiirfe. Alle ver-
offentlichten Inhalte werden jedoch
von qualifizierten Redakteuren er-
stellt, tiberpriift und auf Fakten kon-
trolliert. Fachjournalistische Verant-
wortung und Qualitdt stehen fir uns
an erster Stelle.

Editorische Notiz (Schreibweise
mannlich/weiblich/divers)

Wir bitten um Verstandnis, dass —
aus Grlinden der Lesbarkeit — auf
eine durchgdngige Nennung der
mannlichen, weiblichen und diver-
sen Bezeichnungen verzichtet wurde.
Selbstverstandlich beziehen sich alle
Texte in gleicher Weise auf Méanner,
Frauen und diverse Personen.
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Hohere Berufshildung
Ein grosser Pluspunkt fiir die Selbststandigkeit.

NEUCHATEL — Im Gesundheitswesen férdert die héhere Berufs-
bildung die Selbststandigkeit besonders stark. Viele Bildungsgange,
die zu einem eidgendssischen Diplom fiihren, bereiten gezielt auf
eine eigenstandige berufliche Tatigkeit vor, etwa in einer eigenen
Praxis. Entsprechend ist der Anteil der Selbststandigerwerbenden
unter den Absolventen mit eidgendssischem Diplom vergleichsweise
hoch: Ein Jahr nach dem Abschluss sind 13 Prozent selbststandig,
vier Jahre danach 17 Prozent.

Aufféllig ist dabei der hohe Frauenanteil. Vier Jahre nach dem
Erwerb des eidgendssischen Diploms ist ein Viertel der Absolventin-
nen selbststandigerwerbend. Dies hangt vor allem damit zusammen,
dass der Gesundheitsbereich innerhalb der hoheren Berufsbildung
stark von Frauen geprdgt ist und haufig Wege in die Selbststandig-
keit er6ffnet.

Viele der selbststandigen Absolventen waren bereits vor dem
Abschluss selbststandig und setzen ihre Tatigkeit danach fort. Per-
sonen mit eidgendssischem Diplom sind zudem oft freiberuflich tatig:
46 Prozent haben eine eigene Praxis gegriindet. Damit zeigt sich,
dass die hohere Berufshildung im Gesundheitswesen nicht nur Fach-
wissen und Fiihrungskompetenzen vermittelt, sondern auch ein
wichtiger Weg in die berufliche Selbststandigkeit ist.

Quelle: Bundesamt fiir Statistik

POLITIK

Digitalisierung im Gesundheitswesen

Bund plant Neustart beim elektronischen Gesundheitsdossier.

BERN - Das Bundesamt fiir Gesundheit (BAG) treibt die Digitali-
sierung des Gesundheitswesens mit einem grundlegenden Umbau
voran. BAG-Direktorin Anne Lévy stellte an der Fachveranstaltung
Transform 2026 in Bern das Zusammenspiel von DigiSanté, dem
geplanten Swiss Health Data Space (SwissHDS) und dem neuen Elek-
tronischen Gesundheitsdossier (E-GD) vor. Ziel sei eine vernetzte,
sichere und effizientere Dateninfrastruktur im Gesundheitswesen.

Im Zentrum von Lévys Ausfiihrungen stand die Kritik am heutigen
Zustand: Nicht digitale Anwendungen fehlten in Praxen, Spitélern
oder Apotheken, sondern gemeinsame Standards fiir Daten und
deren Austausch. Ohne diese kdnnten Systeme nicht nahtlos mit-
einander kommunizieren.

Hier setze das auf zehn Jahre angelegte Pro-
gramm DigiSanté an. Es umfasst rund 50 Vor-
haben, von denen laut Lévy bereits die Mehrheit
gestartet wurde. Das Programm soll die Be-
handlungsqualitat verbessern, die Patien-

Ein zentraler Baustein ist fiir Lévy das neue Elektronische Ge-
sundheitsdossier, das ab 2030 das bisherige Elektronische Patien-
tendossier (EPD) ablésen soll. Die entsprechende Gesetzesvorlage
hat der Bundesrat bereits ans Parlament berwiesen. Kiinftig sollen
nicht nur Spitdler und Heime, sondern auch Apotheken, Arztpraxen,
Physiotherapien und weitere ambulante Leistungserbringer verpflich-
tet werden, mit dem E-GD zu arbeiten.

Geplant ist zudem, dass alle Menschen in der Schweiz automa-
tisch und kostenlos ein Gesundheitsdossier erhalten, sofern sie nicht
widersprechen. Lévy verwies auf positive Erfahrungen mit diesem

Opt-out-Modell in Osterreich. Gleichzeitig betonte
sie, dass Datenschutz und Informations-
sicherheit oberste Prioritat hatten. Zwar
soll der Bund ein einheitliches tech-
nisches Informationssystem bereitstel-
len, die Datenhaltung bleibe

aber verteilt.

tensicherheit starken und die Effizienz im
Gesundheitswesen erhohen. Als Bei-
spiele nannte Lévy die vollstandig
digitalisierte Spezialitatenliste fir
kassenpflichtige Medikamente, das
neue Radonportal und das Infopor- ==
tal fir ibertragbare Krankheiten.

Als strategisches Kernstlick bezeichnete die
BAG-Direktorin den SwissHDS, einen nationalen Ge-
sundheitsdatenraum. Er soll ermdglichen, Gesundheitsdaten sicher,
strukturiert und mehrfach nutzbar auszutauschen — etwa fiir Ver-
sorgung, Abrechnung, Behdrdenleistungen oder Forschung. Die Daten
sollen dabei dezentral gespeichert bleiben, aber fiir Berechtigte zum
richtigen Zeitpunkt verfiigbar sein. Der Bund wolle dafir Basis-
dienste, Infrastrukturkomponenten sowie den rechtlichen Rahmen
bereitstellen.

Die Digitalisierung

werde jedoch nicht ohne

Wi zusatzliche Mittel gelin-

gen, warnte Lévy. Wegen

neuer Sparvorgaben von Bun-

desrat und Parlament fehlten

DigiSanté ab 2027 Finanzmittel.

Das gefdhrde das Tempo der Umsetzung. Nun

misse gemeinsam mit der Branche neu priori-
siert werden.

Trotzdem hélt das BAG am Kurs fest. Die digitale Transforma-
tion sei eine Investition in die Zukunftsfahigkeit des Gesundheits-
systems, sagte Lévy — und letztlich ein Gewinn fiir Fachpersonen,
Institutionen und vor allem fiir Patienten.

Quelle: Bundesamt fiir Gesundheit
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CONNECT & EDUCATE BERN

After-Messe-Event mit Networking, Genuss & Fortbildungs-Mehrwert.

BERN — Am Freitag, 5. Juni 2026, von 18 bis ca.
22 Uhr, trifft sich die Dentalbranche zum exklu-
siven After-Messe-Event CONNECT & EDUCATE
BERN im bekannten Restaurant Schwellenmét-
teli — direkt an der Aare und eine der beliebtesten
Eventlocations in Bern. Im Zentrum des Abends
stehen personlicher Austausch, Networking und
das Wiedersehen der Branche in entspannter
Atmosphdre. Organisiert wird der Anlass ge-
meinsam von abc dental, Dentsply Sirona, Diirr
Dental, fortbildungROSENBERG, W&H sowie der
Zahnarztekasse und richtet sich an Zahnarzte,
die den Messetag in inspirierender Gesellschaft
ausklingen lassen mochten. Nach einer kurzen
Begriissung durch die Veranstalter bietet der
Abend viel Raum fiir ungezwungene Gespra-
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konnen zeitunabhdngig absolviert werden. Nach
erfolgreichem Abschluss erhalten die Teilneh-
menden ein Zertifikat inklusive Fortbildungsstun-
den. Die Anmeldung erfolgt bis am 29. Mai 2026
iiber den QR-Code. Die Teilnehmerplatze sind
begrenzt. CONNECT & EDUCATE BERN verbin-
det Networking, Genuss und fachlichen Mehr-

wert — ein exklusiver Bran-
chentreffpunkt, der verbin-
det und inspiriert.

che, neue Kontakte und den Austausch Uber
aktuelle Themen der Branche. Kulinarisch be-
gleitet wird der Event durch ein hochwertiges
BBQ, das den perfekten Rahmen fiir Networ-
king in einzigartiger Atmosphére schafft. Die
fachlichen Inhalte der Veranstaltung stehen im
Anschluss online flexibel zur Verfligung und
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Hier gehts
zur Anmeldung.
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Maximale Flexibilitat fiir die
Online-Fortbildung

fortbildungROSENBERG prasentiert den neuen «50-Credits Pass».

PFAFFIKON — In einer Zeit, in der flexible Zeitgestaltung und digitales Lernen immer wichtiger
werden, setzt die fortbildungROSENBERG neue Massstabe in der zahnarztlichen Fortbildung. In
diesem Jahr fiihrt der Schweizer Fortbilder den «50-Credits Pass» ein. Der Pass ist ein innovatives
Jahresabonnement, das den Zahnarzten die volle Kontrolle Uber ihre Weiterbildung gibt.

Das Konzept ist so einfach wie effektiv: Mit dem Erwerb
des Passes erhalten Nutzer Zugang zu insgesamt 50 Stun-
den Online-Fortbildung ihrer Wahl. Dieses «All You Need»-
Paket ist speziell darauf ausgelegt, den jahrlichen Fortbil-
dungsbedarf effizient und kostengiinstig abzudecken. An-
statt jeden Kurs einzeln zu buchen und abzurechnen, kaufen
Teilnehmer ein Paket von 50 «Token». Ein Token entspricht
dabei einer zertifizierten Online-Fortbildungsstunde (Credit).

Die Vorteile fiir die Nutzer liegen auf der Hand. Der Pass
bietet maximale Freiheit: Kurse kdnnen jederzeit und iberall
absolviert werden — bequem von zu Hause oder unterwegs.
Das Angebot umfasst eine breite Palette an SSO-anerkannten
Onlineseminaren, von denen viele auch mehrsprachig ver-
flgbar sind. Sobald ein Kurs absolviert wurde, steht das
entsprechende Zertifikat sofort zum Download bereit.

Besonders attraktiv ist die Preisgestaltung. Der «50-
Credits Pass» ist aktuell zum Vorzugspreis von CHF 1'999.00 (exkl. MwsSt.) erhaltlich, was einer deut-
lichen Ersparnis gegentiber dem reguldren Preis von CHF 2'499.00 entspricht. Um die finanzielle
Flexibilitat weiter zu erhohen, ist auch eine Zahlung in zwélf Monatsraten a CHF 188.00 mdglich.

Transparenz wird dabei grossgeschrieben: Es handelt sich um ein einmaliges Jahresabo ohne
versteckte Kosten oder automatische Verlangerung. Sind die Token aufgebraucht oder das Jahr
voriiber, luft der Pass einfach aus. Nutzer gehen somit keine langfristigen Verpflichtungen ein.
Wer seinen Pass aktiviert, kann die Token sofort fiir jeden beliebigen Onlinekurs im Portfolio von
fortbildungROSENBERG einlgsen.

Mit diesem Angebot reagiert fortbildungROSENBERG auf den Wunsch vieler Zahnarzte nach
unkomplizierten, digitalen L6sungen, die sich nahtlos in den dichten Berufsalltag integrieren las-
sen. Interessierte konnen den Pass ab sofort direkt Gber die Website www.fbrb.ch buchen und
erhalten umgehend Zugriff auf ihr Fortbildungskonto.

forthildiina
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Begegnung. Innovation.
DENTAL BERN.

Die Schweizer Zahnmedizin blickt nach Bern.

BERN - Die besondere Energie der DENTAL BERN kehrt
zuriick: Vom 4. bis 6. Juni 2026 trifft sich die Branche
erneut in Bern. Im Gesprach gibt Nicolas Gehrig, Pra-
sident des Arbeitgeberverbandes der Schweizer Dental-
branche (ASD) und von Swiss Dental Events (SDE), Ein-
blick in das, was den Besuchern aus der ganzen Schweiz
sowie aus Frankreich, Deutschland, Osterreich und Ita-
lien an der DENTAL BERN 2026 geboten wird.

Worauf diirfen sich die Besucher der DENTAL
BERN 2026 besonders freuen? Welche Schwer-
punkte und Highlights stehen im Mittelpunkt?

Die Besucher diirfen sich auf eine besonders viel-
seitige und lebendige Ausgabe freuen: Mehr als 135 Aus-
steller prasentieren die gesamte Wertschopfungskette
der Zahnmedizin. DENTAL BERN bietet Fachpersonen
eine einzigartige Plattform, um an einem Ort die neu-
esten Innovationen, Technologien und Lésungen fiir
den Praxisalltag zu entdecken. Uber das reine Produkt-
angebot hinaus zeichnet sich die Veranstaltung insbe-
sondere durch die Qualitat des fachlichen Austauschs
und der personlichen Begegnungen aus. Damit wird
DENTAL BERN zu einem zentralen Treffpunkt der ge-
samten Schweizer Dentalbranche.

Welche Neuerungen wird es im Vergleich zur
DENTAL BERN 2024 geben?

Jede Ausgabe bietet zugleich die Gelegenheit, die
Organisation weiter zu verfeinern. Fiir 2026 haben wir
insbesondere die Ablaufe hinter den Kulissen optimiert,
um Logistik und Standaufbau fiir die Aussteller noch
einfacher und effizienter zu gestalten. Fiir die Besu-
cher bleibt das Messeerlebnis bewusst klar, reibungs-
los und gut zuganglich, damit sie sich ganz auf das
Wesentliche konzentrieren kénnen: Innovationen ent-
decken, Lésungen vergleichen und mit den Akteuren
der Branche ins Gesprach kommen.

Unter welchem Motto oder Leitgedanken steht
die DENTAL BERN 2026?

DENTAL BERN 2026 steht unter einer klaren und
starken Leitidee: der zentrale Treffpunkt der Schweizer
Zahnmedizin zu sein. Ziel ist es, die gesamte Branche —
von Praktikerinnen und Praktikern tiber Labore bis hin
zu Industrie und Partnern — zusammenzubringen und
den Austausch, die Innovation und die Zusammen-
arbeit zu fordern. Die Veranstaltung versteht sich als
Plattform, auf der Fachkompetenz, Technologien und
Zukunftsperspektiven zusammenkommen.

Mit welchen Herausforderungen waren Sie bei
der Organisation der DENTAL BERN 2026 kon-
frontiert?

Die Organisation einer Veranstaltung dieser Gros-
senordnung bringt stets besondere Herausforderungen
mit sich — insbesondere bei der Koordination der ver-
schiedenen Beteiligten wie Ausstellern, Partnern und
operativen Teams. Fiir die Ausgabe 2026 haben wir des-
halb ein besonderes Augenmerk auf die Optimierung
der logistischen Prozesse gelegt, vor allem beim Auf-
und Abbau, um den Ausstellern eine noch effizientere
Organisation zu bieten. In einem sich kontinuierlich
wandelnden Umfeld ist es zudem entscheidend, den
steigenden Erwartungen an Qualitat, Einfachheit und
das Gesamterlebnis gerecht zu werden. Gerade diese
Herausforderungen haben uns dazu angespornt, die
Veranstaltung kontinuierlich weiterzuentwickeln und
zugleich das zu bewahren, was ihre besondere Starke
ausmacht: ein klar konzipiertes, zugéngliches und auf
den professionellen Austausch ausgerichtetes Format.

Zeichnen sich bereits bestimmte Trends oder
Entwicklungen bei den Ausstellern ab?

Ja, mehrere Trends zeichnen sich klar ab. Beson-
ders deutlich ist der starke Vormarsch digitaler Losun-
gen und die zunehmende Integration neuer Technolo-
gien in den Praxisalltag. Darliber hinaus schliessen
sich immer mehr Unternehmen — insbesondere KMU
und grossere Unternehmensgruppen — auf Gemein-
schaftsstanden zusammen. Das fordert den Austausch
und bietet den Besucherinnen und Besuchern ein dy-
namischeres Erlebnis sowie bessere Vergleichsmdg-
lichkeiten. Auch das Thema Nachhaltigkeit gewinnt
zunehmend an Bedeutung.

Mit wie vielen Besuchern rechnen Sie in die-
sem Jahr?

Wir erwarten (ber die drei Veranstaltungstage
hinweg mehrere Tausend Besucher, was die zentrale
Rolle der DENTAL BERN in der Schweizer Dentalbran-
che erneut unterstreicht. Die Beteiligung bleibt stabil
und auf hohem Niveau und spiegelt die Bedeutung
dieses Branchentreffens fir Fachpersonen aus dem
gesamten zahnmedizinischen Umfeld wider.

Welchen Mehrwert bringt es fiir die DENTAL
BERN, dass der jahrliche SS0-Kongress paral-
lel dazu ebenfalls auf dem Gelénde der BERN-
EXPO stattfindet?

Die zeitgleiche Durchfihrung des SSO-Kongresses
ist von zentraler Bedeutung. Sie starkt die wissen-
schaftliche und akademische Dimension der Veran-
staltung und zieht ein breites Fachpublikum an. Diese
Synergie zwischen Kongress und Fachmesse schafft
eine umfassende Plattform, die Weiterbildung, Inno-
vation und Austausch miteinander verbindet. So wird
DENTAL BERN zu einem einzigartigen Anlass, an dem
Theorie und Praxis zum Nutzen der gesamten Branche
zusammenfinden.

Vielen Dank fiir das Gesprach!

@2 RONVIG
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Mundgesundheitscreening inkludiert Mundkrebs-Friiherkennung

Ein modernes zahnarztliches Praxiskonzept beinhaltet eine Biomarker-unterstiitzte Risikoerhebung zur Mundkrebsvorsorge.

Abb. 1-3: Plattenepithelkarzinom im Friithstadium.

Mundhdhlenkrebs stellt weltweit eine zunehmende gesundheitliche
Herausforderung dar. Jahrlich erkranken mehr als 744'000 Menschen
an dieser Krebsart, rund 356'000 Menschen sterben jedes Jahr an
den Folgen. Damit gehdrt Mundhéhlenkrebs bereits heute zu den
haufigsten registrierten Krebserkrankungen weltweit und liegt aktu-
ell an sechster Stelle. Prognosen gehen davon aus, dass Mundhoh-
lenkrebs innerhalb der nachsten 20 Jahre sogar zur dritthaufigsten
Krebsart aufsteigen konnte. Diese Entwicklung verdeutlicht, wie
dringend notwendig Aufklérung, Prdvention und vor allem eine friih-
zeitige Diagnostik sind.

«Wir tragen eine Verantwortung
gegeniiber unseren Patienten und
besonders in der Hinsicht der
Krebsfriiherkennung miissen

wir aufmerksam und sensibel
friihstméglich studienbasierte
Testverfahren anbieten.»

Betroffen sein kdnnen unter anderem die Lippen, die Mund-
hohle, die Zunge, der Rachen, der Kehlkopf sowie die Speiserdhre.
Erste Warnzeichen sind haufig unspezifisch und werden deshalb
leicht Gibersehen oder unterschdtzt. Dazu zdhlen Schluckbeschwer-
den, Fremdkorperempfinden, Blutungen, gereizte Gingiva, Mund-
geruch oder wiederkehrende Entziindungen im Mundraum. Proble-
matisch ist dabei, dass sich krankhafte Veranderungen auch an schwer
einsehbaren Stellen, etwa am hinteren Zungenrand, entwickeln kén-
nen und durch blosses Tasten oder eine rein visuelle Untersuchung
nicht immer sicher erkannt werden.

Abb. 4: Plattenepithelkarzinom.

5. 3
s A

Gerade deshalb ist jetzt der richtige Zeitpunkt, die wichtige Spei-
cheltestung auf Biomarker in der zahnarztlichen Praxis einzufiihren
und Patienten aktiv anzubieten. Die Friherkennung ist bei Mund-
hohlenkrebs der entscheidende Faktor, um diese oft sehr aggressive
Erkrankung so frith wie méglich zu diagnostizieren und schnell be-
handeln zu kénnen. Es gilt nach wie vor: Je friher die Diagnose ge-
stellt wird, desto besser sind die Therapie- und Heilungschancen.

Besonders Patienten mit bekannten Risikofaktoren weisen eine
erhohte Pravalenz auf. Doch auch Patienten mit empfindlichen
Schleimhduten, wiederkehrenden, nicht eindeutig einzuordnenden
Entziindungen, Blutungen oder Beschwerden wie Halitosis sollten
zeitnah getestet werden. Hier gilt eindeutig: lieber einmal zu frith und
héufiger testen als zu spat handeln.

Die weltweiten Fiinf-Jahres-Uberlebensraten liegen aufgrund der
haufig spaten Diagnosestellung und Intervention derzeit bei ledig-
lich etwa 50 Prozent. Umso wichtiger ist es, moderne diagnostische
Méglichkeiten friihzeitig in den Praxisalltag zu integrieren und damit
einen wertvollen Beitrag zur Pravention und besseren Versorgung zu
leisten.

Fritherkennung (Stadium I und II) erhoht
die Uberlebensraten auf bis zu 80-90 Prozent

Die Frilherkennung von Mundkrebs ist von grosser Bedeutung,
da verschiedene Risikofaktoren die Entstehung der Erkrankung be-
giinstigen kénnen:

e Rauchtabak und rauchloser Tabak — Nikotinsackchen — erh6hen
das Risiko zehnmal mehr und fiihren zudem zu diversen anderen
Problemen in der Mundhéhle, wie Wundheilungsstérungen, Paro-
dontitis, Halitosis, Mundtrockenheit u.v. m.

e Taglicher Alkoholkonsum erhght das Risiko um fiinf- bis 30-mal

e Manner erkranken bis zu zweimal haufiger als Frauen an Mund-
krebs

e Menschen Uber 50 erkranken bis zu dreimal haufiger, aber auch
bei jungen Menschen steigt das Risiko

e Der HPV-Virus korreliert mit Mundhohlenkrebs

e Brustkrebspatientinnen sollten immer auch das Mundkrebsrisiko
testen lassen

Abb. 5: Traumatisches Ulkus.

Vor tastbaren und visuell sichtbaren Veranderungen kann durch
eine Biomarker-gestiitzte Speichelanalyse getestet werden, ob der
Patient ein Risiko in sich tragt, an Mundhdhlenkrebs zu erkranken.
Patienten, die in der Anamnese bereits auffiihren, dass eine Pra-
valenz zum Mundkrebsrisiko familidr ausgerichtet ist, kénnen sich
durch eine 0,90 Sekunden Speichelsammlung und 15-min(tige Aus-
wertung Klarheit verschaffen, ob sie ein Risiko in sich tragen oder
nicht. Die im Speichel befindlichen Marker p16 und EGFR aus der
Tumorbiologie weisen auf ein niedriges, mittleres oder hohes Risiko
hin.

«Eine friihzeitige Diagnose kann

die Uberlebenschance der Patienten
bereits verdoppeln. Eine Friiherkennung
im Stadium I und Il erhoht die
Uberlebensraten auf bis zu

80—90 Prozent und mildert den
Leidensweg bei zu spiter Diagnose.»

Praxispositionierung

Durch das Angebot der Testung in der zahnérztlichen Praxis
schafft man Transparenz fiir ein hochwichtiges und doch recht ver-
nachlassigtes Thema in der Zahnmedizin und zahnarztlichen Praxis.
Wir tragen eine Verantwortung gegeniiber unseren Patienten und
besonders in der Hinsicht der Krebsfriiherkennung miissen wir auf-
merksam und sensibel frihstmdglich studienbasierte Testverfahren
anbieten. Die Testung ldsst sich durch den geringen Zeitaufwand in
jeden Workflow und Praxisablauf miteinbeziehen, ohne das erneute
Termine vereinbart werden missen. Testung schafft Klarheit und

* Die Beitrége in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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«Friiherkennung und friihzeitige
Intervention konnen entscheidend
dazu beitragen, die Prognose zu
verbessern, invasive Therapien zu
begrenzen und Leidenswege fiir
Patienten zu reduzieren. Aufgrund
des geringen zeitlichen und organi-
satorischen Aufwands lisst sich die
Speicheltestung unkompliziert in
bestehende Praxisabliufe
integrieren.»

Sicherheit und im besten Fall fiir den Patienten friihzeitige Erkennung
und Handlung.

Kommunikation

Eine gute Patientenadhdrenz starkt das Vertrauen in den Be-
handler und bildet die Grundlage fir eine strukturierte Besprechung
des Testergebnisses sowie gegebenenfalls fiir die Einleitung weiter-
fiihrender diagnostischer Massnahmen, beispielsweise die Uberwei-
sung an einen Oralchirurgen zur histologischen Abklarung mittels
Gewebeentnahme. Dabei ist zu beriicksichtigen, dass durch die Tes-
tung kein definitiver Befund erhoben, sondern vielmehr ein individu-
elles Risiko bestimmt wird. Von besonderer Bedeutung ist, dass Pa-
tienten durch die Mundkrebsfriherkennung méglichst friihzeitig
Kenntnis Gber ein potenziell erhdhtes Risiko erhalten, sodass dia-
gnostische und therapeutische Schritte zeitnah eingeleitet werden
kdnnen. Die frihzeitige Detektion maligner oder potenziell maligner
Verénderungen ist mit einer hiheren Uberlebensrate assoziiert. Zu-
gleich kann das Ausmass notwendiger chirurgischer Interventionen,
insbesondere im Hinblick auf die Entfernung von Weichgewebe und
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kndchernen Strukturen im Mundraum, reduziert werden. Dies ermdg-
licht in vielen Fallen ein weniger invasives Vorgehen und tragt wesent-
lich zum Erhalt der posttherapeutischen Lebensqualitat bei.

Chairside-Testung am Behandlungsstuhl

Der OraFusion-Speichel-Soforttest wird direkt am Behandlungs-
stuhl mithilfe eines Kl-basierten Auswertungsgerats durchgefihrt.
Die Sensitivitat des Tests betragt 100 Prozent, die Spezifitat 94 Pro-
zent. Das Testergebnis liegt innerhalb von 15 Minuten vor, wird auf
dem Display des Auswertungsgerats angezeigt und kann an eine
hinterlegte E-Mail-Adresse (ibermittelt werden.

Die Ergebnisdarstellung erfolgt im Ampelsystem: Griin kenn-
zeichnet ein niedriges Risiko, Gelb ein mittleres Risiko und Rot ein
hohes Risiko flr das Vorliegen beziehungsweise die Entwicklung
eines Mundhdhlenkarzinoms. Bei einem hohen Risikowert sollte zur
weiteren diagnostischen Abkldrung ein Oralchirurg hinzugezogen
werden, um gegebenenfalls mittels Biopsie eine histopathologische
Sicherung zu veranlassen.

Zu spate Befunde

Mundhéhlenkrebs wird haufig erst im Spatstadium entdeckt,
dadurch verschlechtert sich der Behandlungsverlauf und die Uber-
lebensrate. Die Lebensqualitat der Patienten wird durch umfangrei-
chere Operationen, Chemotherapien und Bestrahlungen stark be-
eintrachtigt. Aufgrund der bisherigen spéten Intervention liegen die
Fiinf-Jahres-Uberlebensraten bei nur 50 Prozent.

Studie

An der Universitdt Brandenburg flihrt Prof. Dirk Ziebolz zurzeit
eine Studie mit 20 Probanden durch, sowie an der medizinischen
Uniklinik Wien von Priv.-Doz. Gabriella Dvorak. Im Funktionsbereich
interdisziplinare Zahnerhaltung und Versorgungsforschung sowie
Oral Health Medicine der Universitdtszahnmedizin Leipzig wird das
Testverfahren bereits durchgefiihrt.

Friihzeitige Diagnose
Eine frilhzeitige Diagnose kann die Uberlebenschance der Pa-
tienten bereits verdoppeln. Eine Friiherkennung im Stadium | und I

erhoht die Uberlebensraten auf bis zu 80-90 Prozent und mildert
den Leidensweg bei zu spéter Diagnose.

Fazit

Friiherkennung und Frihintervention sind entscheidend — und
heute einfacher denn je. Mit dem OraFusion Speichel-Soforttest
von BeVigilant steht zahndrztlichen Praxen eine Biomarker-basierte
Chairside-Speicheltestung zur Verfigung, die innerhalb von 15 Minu-
ten durchgeflihrt werden kann. Der Test ermdglicht eine friihzeitige
Risikoeinschatzung hinsichtlich méglicher pathologischer Verdnde-
rungen in Mundhdhle und Rachenraum.

Bereits vor dem Auftreten tastbarer oder visuell erkennbarer
Auffalligkeiten kann die Testung Hinweise auf ein niedriges, mitt-
leres oder hohes Risiko liefern. Damit erdffnet sie die Mdglichkeit,
potenziell relevante Verdnderungen friihzeitig zu identifizieren und
gegebenenfalls weitere diagnostische Schritte einzuleiten.

Friiherkennung und friihzeitige Intervention kénnen entschei-
dend dazu beitragen, die Prognose zu verbessern, invasive Thera-
pien zu begrenzen und Leidenswege flir Patienten zu reduzieren.
Aufgrund des geringen zeitlichen und organisatorischen Aufwands
lasst sich die Speicheltestung unkompliziert in bestehende Praxis-
abldufe integrieren.

Nutzen Sie OraFusion von BeVigilant als Bestandteil eines indi-
viduellen Praxiskonzepts zum Risiko-Assessment in der Fritherken-
nung von Mundhohlenkrebs.

Alle Abbildungen: © BeVigilant/Zantomed

Birgit Thiele-Scheipers
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Praxisorientierte Losungen statt Investorenlogik

Schweizer Volldepot-Modell fiir mehr Wirtschaftlichkeit in der Zahnarztpraxis.

E

Die Schweizer Dentalbranche verdndert sich spiir-
bar. Viele Depots sind heute im Besitz von inter-
nationalen Konzernen. Entscheidungen werden dort
zentral getroffen und der Fokus liegt haufig auf
dem Umsatz am Quartalsende. Fir Zahnarztpra-
xen bedeutet das: steigende Kosten und oft wenig
Unterstiitzung bei der Frage, was wirtschaftlich
fir die Praxis wirklich sinnvoll ist.

Smart Dentist positioniert sich in diesem Um-
feld bewusst anders. Als unabhangiges Unterneh-
men gehdrt Smart Dentist keiner Investorengruppe
an, deren Fokus auf Gewinnmaximierung liegt.
Smart Dentist ist ein Schweizer Unternehmen, das
zu 100 Prozent im Besitz von Schweizer Zahnérz-
ten ist, die selbst Praxen betreiben. Da steht nicht
der Umsatz im Vordergrund, sondern der Praxis-
alltag der Kunden. Smart Dentist denkt bewusst
langfristig und orientiert sich an den Bedurfnissen
der Praxen. Das Ziel sind nachhaltige Kunden-
beziehungen und nicht kurzfristige Renditen, wel-
che von (internationalen) Investoren vorgegeben
werden.

Bis heute haben sich tiber 1000 Zahnarztpra-
xen in der Schweiz fir Smart Dentist als ihr Depot
und starken Partner zur Unterstlitzung des opera-
tiven Geschafts in der Privatpraxis entschieden.

Im Fokus steht die Praxis und nicht die Rendite
fir Investoren.

Einkauf, der mehr kann: Smart Points

Ein zentraler Bestandteil ist das Smart Points-
System. Bei jedem Einkauf werden automatisch
Punkte gutgeschrieben — ganz ohne zusatzlichen
Aufwand. Was auf den ersten Blick wie ein klassi-
sches Bonusprogramm wirkt, ist in der Praxis deut-
lich mehr: Die gesammelten Punkte lassen sich ge-
zielt flr Leistungen einsetzen, die im Praxisalltag
ohnehin anfallen.

Ob Reparaturen, technische Services, Fortbil-
dungen oder Unterstlitzung bei Praxisprojekten —
der laufende Einkauf finanziert damit Leistungen
mit, die sonst separat budgetiert werden miissten.

L

o

s

I
nh_J ,

Am Schluss zahlt nur eines: Was ist fir die Praxis wirklich die wirtschaftlichste Lésung — heute und in Zukunft?

Eine Praxis kann so beispielsweise notwendige
Servicearbeiten oder Schulungen (ber bereits ge-
tatigte Einkdufe mitfinanzieren und entlastet da-
durch direkt ihr Budget. Leistungen, die sonst sepa-
rat budgetiert werden miissten, kdnnen so Uber
den laufenden Einkauf mitfinanziert werden.

SmartPRO:
Qualitat und klare Konditionen

Erganzt wird das Modell durch SmartPRO —
entwickelt in Zusammenarbeit mit Karr Dental.
Ausschliesslich Smart Dentist-Kunden erhalten Zu-
gang zum exklusiven Premiumsortiment von Karr
Dental — mit 15 Prozent Rabatt, was es sonst nir-
gends gibt — darunter Marken wie Geistlich, Cura-
sept, The Wand, Helmut Zepf oder TRI.

Neben den finanziellen Vorteilen profitieren
Praxen auch von klar definierten Konditionen, wie
z.B. bei Servicetechnikern. Hinzu kommen per-
sonliche Beratung sowie Gratis-Fortbildungen im
Wert von bis zu CHF 1'755.— pro Jahr — ein Mehr-
wert, der {ber den reinen Produkteinkauf hinaus-

geht. SmartPRO-Kunden sind Praxisinhaber, wel-
che sich stark auf die Wirtschaftlichkeit ihrer Praxis
fokussieren.

Teil des Praxisteams —
nicht nur Lieferant

Der grésste Unterschied zeigt sich im Alltag:
Smart Dentist versteht sich nicht als Verkaufer von
Produkten, sondern als Teil des erweiterten Praxis-
teams. Das bedeutet konkret: Bei technischen Pro-
blemen wird nicht automatisch ein neues Gerat
empfohlen. Stattdessen wird gemeinsam mit un-
abhangigen Servicepartnern gepriift, ob das be-

stehende Gerdt repariert werden kann — und wel-
che Lésung technisch und wirtschaftlich die sinn-
vollste ist.

Gerade bei kostenintensiven Investitionen kann
dieser Ansatz einen entscheidenden Unterschied
machen. In vielen Fallen ist die Reparatur die deut-
lich wirtschaftlichere Losung fir eine Praxis — wird
aber im klassischen Vertrieb oft gar nicht erst ge-
prift, weil eine Neuanschaffung fir das Depot
finanziell interessanter ist.

Rabatt ist nicht gleich Wirtschaftlichkeit

Auch im Materialeinkauf gilt: Ein Rabatt be-
deutet nicht automatisch, dass ein Produkt tat-
sachlich glinstiger ist — entscheidend ist immer,
von welchem Ausgangspreis dieser berechnet wird,
wie nachvollziehbar die Preisstruktur ist und ob
Preise und Konditionen transparent vergleichbar
sind.

Ein Modell mit klarer Haltung

Smart Dentist ist zu 100 Prozent im Besitz von
Schweizer Praxisinhabern. Entscheidungen werden
zugunsten der Praxen getroffen. Das Ergebnis ist
kein klassisches Depot, sondern ein Modell, das
Einkauf, Service und Praxisbetrieb verbindet und
konsequent auf den wirtschaftlichen Erfolg der
Privatpraxen ausgerichtet ist.

Smart Dentist AG

www.smartdentist.ch

smartdentist.ch

Testen Sie den
Smart Dentist
noch heute!

Kontaktformular

@@
5 |

Smart Points SmartPRO

Kurz abgespult reicht nicht

Mundschutz kann zur Keimfalle werden.

Im Sport schitzt ein Mundschutz Zéhne, Zahnfleisch und Kie-
fer vor Verletzungen. Doch nach Training oder Spiel landet er
oft nur kurz unter dem Wasserhahn oder direkt zuriick in der
Box. Eine Untersuchung zeigt nun, dass gebrauchte Mund-
schutze von Kindern deutlich starker von Bakterien besiedelt
sein konnen, vor allem wenn die Oberflachenrauigkeit durch
Abnutzung zunimmt und die Reinigung zu knapp ausfallt.

Die kiirzlich vorgestellte Studie der Swinburne University
of Technology in Melbourne hat untersucht, wie stark Sport-
mundschutze und Aufbewahrungsboxen von Kindern bakte-
riell belastet sind. Daflir wurden Mundschutze, Boxen und
Abstriche aus der Mundhéhle von zehn mannlichen Australian-
Football-Spielern im Alter von elf bis zwdlf Jahren analysiert.
Die Proben wurden vor einer Trainingseinheit genommen. Die
Forschenden identifizierten kultivierbare Bakterien mittels
16S-rRNA-Sequenzierung und untersuchten ausserdem Biofilm-
bildung, Oberflachenrauigkeit und Reinigungsmethoden.

Insgesamt fanden die Forschenden 38 bakterielle Isolate
aus 13 Gattungen. Am héufigsten wurde Pseudomonas putida
nachgewiesen. Viele der Keime stammten eher aus der Umwelt
als aus der Mundhéhle, was auf Kontamination durch Lage-
rung und Umgang mit dem Mundschutz hinweist. Die Mund-
héhlenproben selbst zeigten dagegen eine deutlich geringere
Vielfalt, vor allem mit Staphylococcus und Streptococcus.

Noch deutlicher wurde der Zusammenhang beim Material.
Gebrauchte Mundschutze wiesen eine erheblich rauere Ober-
flache auf als neue EVA-Materialien. Wéhrend neue Proben

einen Rauigkeitswert von 0,713 Mikrometern zeigten, lagen
gebrauchte Mundschutze nach einer Spielsaison bei 173,88
Mikrometern. In diesen kleinen Rillen und Unebenheiten konn-
ten sich Bakterien leichter anlagern. Unter dem Rasterelek-
tronenmikroskop zeigte sich auf beschadigten Oberflachen
eine etwa achtfach héhere bakterielle Besiedlung.

Ein kurzes Abspilen unter Wasser entfernte in den Ver-
suchen nur etwa 60 bis 70 Prozent der Bakterien. Mundspil-
[6sungen mit Alkohol oder Wasserstoffperoxid
sowie Reinigungstabletten schnitten besser ab,
entfernten die Keime aber ebenfalls nicht
vollstandig. Am wirksamsten war die mecha-
nische Reinigung mit Zahnbrste und Zahn-
pasta. Sie reduzierte die bakterielle Belas-
tung um nahezu 98 Prozent. Heisst aber
nicht, dass der Mundschutz selbst
zum Problem wird. Er bleibt gerade
in Kontaktsportarten ein wichtiger
Schutz vor Zahn- und Kieferverlet-
zungen. Die Studie zeigt vielmehr,
dass Pflege und Aufbewahrung
mitgedacht werden miissen. Nach
dem Sport sollte der Mundschutz
nicht nur kurz abgespiilt, sondern
griindlich gereinigt, vollstandig ge-
trocknet und in einer sauberen, be-
lifteten Box aufbewahrt werden. Auch

sichtbare Risse, raue Stellen oder ein schlech-
ter Sitz sind Hinweise, den Mundschutz zu
ersetzen.

Quelle: ZWP online

Zur Studie

* Die Beitrédge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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An 15. April markierte GC einen weiteren Meilenstein in seiner Firmen-
geschichte: Im Beisein internationaler Gaste, Partner und Branchenex-
perten feierte das Unternehmen in Leuven sein 105-jahriges Bestehen.
Gleichzeitig wurden die erweiterten, hochmodernen Produktions- und
Logistikanlagen eroffnet. Das ist GC.
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Kompositrestaurationen im Frontzahnbereich mit nur einer Farbe

Eine gewagte Idee mit iiberwaltigenden Ergebnissen: ein Anwenderbericht von Dr. Petteri Viljakainen, Finnland.

Die asthetische und funktionelle Versorgung mit
Kompositmaterialien gehdrt heute zum festen Be-
standteil der modernen restaurativen Zahnheil-
kunde. Besonders im Frontzahnbereich sind dabei
hohe Anforderungen an Farbgestaltung, Material-
eigenschaften und Verarbeitung gestellt. Neue so-
genannte One-Shade-Komposite versprechen eine
deutliche Vereinfachung des Behandlungsablaufs,
ohne dabei Kompromisse bei der Asthetik einzu-
gehen. Der folgende Fallbericht zeigt, wie mit einem
solchen Universalkomposit verfarbte Frontzahn-
restaurationen bei einer 66-jahrigen Patientin er-
neuert wurden und welche Ergebnisse dabei erzielt
werden konnten.

Fiir die Herstellung von Kompositrestaurationen
verwende ich verschiedene Materialien und Sys-
teme, die ich je nach den individuellen Anforderun-
gen des klinischen Falls gezielt auswahle. Neben
konventionellen Kompositsystemen mit mehreren
Farbtonen in Kombination mit der Schichttechnik
setze ich seit einiger Zeit auch auf ein vereinfach-
tes Behandlungsprotokoll sowie auf Komposite mit
nur einer Farbe.

Im vorliegenden Fall einer 66-jéhrigen Patien-
tin interessierte mich besonders, welche astheti-
schen Ergebnisse sich mit einem dieser neuartigen
One-Shade-Komposite im Frontzahnbereich erzie-
len lassen. Ziel der Behandlung war der Austausch
von fiinf alten, verfarbten Restaurationen (Abb. 1).

Zunachst wurde eine Prophylaxe durchgefihrt.
Anschliessend ersetzte ich die finf Klasse IV- und
Klasse V-Restaurationen an den Zéhnen 12 bis 23
(Abb. 2a—c). Daflr wahlte ich Transcend™ Uni-
versalkomposit (Ultradent Products), bei welchem
ich tatsachlich nur eine einzige Farbe verwenden
musste, namlich die Farbe Universal Body. Zudem
war kein Blocker oder Opaker erforderlich.

Zu Beginn der Behandlung war mir bewusst,
dass der Einsatz nur eines einzigen Farbtons fir
asthetische Frontzahnrestaurationen durchaus risiko-
behaftet ist. Schliesslich muss sich das Komposit

ANZEIGE

harmonisch und mdglichst nahtlos an die unter-
schiedlichen Farbnuancen der umliegenden Zahn-
substanz anpassen. Ware dieses Vorgehen nicht

£

erfolgreich gewesen, hatte ich die gesamte Be-
handlung wiederholen missen. Trotz meiner an-
fanglichen Zweifel entschied ich mich, diesen An-

Abb. 1: Ausgangssituation. — Abb. 2a—c: Austausch der alten Restaurationen (Aufnahmen unter Verwendung eines
Polarisationsfilters). — Abb. 3: Transcend Universal Body passt sich harmonisch an die natirliche Zahnfarbe an.
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satz zu verfolgen — und war vom Ergebnis nicht
nur iberrascht, sondern auch in asthetischer Hin-
sicht sehr Giberzeugt (Abb. 3).

Fazit

Die Transcend-Farbe Universal Body passte sich
perfekt an die umgebende Zahnfarbe an, und meine
Patientin war mit ihrem neuen dsthetischen Erschei-
nungsbild ausserordentlich zufrieden. Das Ergebnis
war gesamthaft sehr ansprechend und der Unter-
schied zwischen der Restauration und dem natiir-
lichen Zahn war effektiv kaum wahrnehmbar. Ausser-
dem bietet Transcend Komposit dank der speziellen
Resin Particle Match™ Technologie eine hervorra-
gende Balance zwischen Opazitat und Transluzenz.

Abgesehen von den asthetischen Ergebnissen
ist Transcend Komposit extrem einfach im Hand-
ling und in der Verarbeitung. Normalerweise er-
warme ich die Kompositmaterialien, bevor ich sie
fir Frontzahnrestaurationen verwende. Durch die
Erwarmung wurde die Handhabung von Transcend
Komposit sogar noch angenehmer. Das verein-
fachte Behandlungsprotokoll ohne zeitaufwendige
Schichttechnik tragt positiv zu schlanken und effi-
zienten Praxisabldufen bei. Darlber hinaus weist
Transcend Komposit eine hohe Farb- und Schrumpf-
stabilitat auf und erfordert lediglich einen mini-
malen Polieraufwand.

Transcend Komposit ist seiner Zeit in vielerlei
Hinsicht voraus. Es fligt sich tadellos in den Front-
zahnbereich ein und ist auch fir Seitenzahnrestau-
rationen hervorragend geeignet. Meiner Meinung
nach ist es ein innovatives, zukunftstrachtiges Pro-
dukt, das ich in meiner Praxis weiterhin verwenden
werde.

Infos zum
Unternehmen
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Ultradent Products
GmbH

www.ultradentproducts.com

Hygiene-Check-up

Sichern Sie die Qualitat in Ihrer Praxis!

ALADENT

Daniel Zimmer,
Hygienespezialist
bei KALADENT.

© R

* Die Beitrédge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

POLYDENTIA AUF DER e

Sta nd E34O 4 - 6 . J U N | 2 E] 2 6 Hygiene ist eine der wichtigsten Voraussetzungen fiir den Erfolg jeder Praxis. Um die
N - Y Qualitat und Sicherheit in der taglichen Arbeit zu gewahrleisten, bietet KALADENT
einen umfassenden Hygiene-Check-up an. Daniel Zimmer, Hygienespezialist mit 14 Jah-
ren Erfahrung priift vor Ort die Ist-Situation Ihrer Praxis und identifiziert potenzielle
DI ES E KARTE AU SSCH N EI D E N Schwachstellen, um gemeinsam eine detaillierte Verbesserungspotenzialanalyse

zu erstellen.
o . . / Der Hygiene-Check-up umfasst eine griindliche Analyse der Hygienepraktiken
\) mithehmen und eine { und -standards in Ihrem Aufbereitungsraum sowie die Uberpriifung der Einhaltung

der Zoneneinteilung, die in Rot, Gelb und Griin unterteilt ist. Zudem werden durch-
gangige Hygiene in Ihrer Hygienekette sichergestellt und wertvolle Pflegetipps fir
die Instrumente und Gerate gegeben.

Die Anwendung und Bedeutung von Hygieneindikatoren werden ebenfalls erlau-
tert, und auch die notwendigen Dokumentationspflichten sowie die Inspektion der
verwendeten Gerdte angeschaut. Ein wichtiger Bestandteil des Check-ups ist auch
die Einhaltung der gesetzlichen Anforderungen geméss den Vorgaben von Swissmedic.
Die Durchfiihrung des Check-ups dauert etwa zwei Stunden und erfolgt direkt in
lhrer Praxis.

Jubildumsliberraschung von
unserem Team genief3en.

Mit etwas Gllick kdnnen Sie sich
endlich vom Interdentalkeil verabschieden

Kommen Sie vorbei und entdecken die Neuheiten!

KALADENT AG

Daniel Zimmer - dzimmer@Xkaladent.ch - www.kaladent.ch

let it
beat

000

polydentia.ch

polydentia

swiss manufacture
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Wenn Beschwerden mehr bedeuten

Mundtrockenheit erkennen, Lebensqualitat verbessern.

Viele Patienten kommen mit zundchst unspezi-
fischen Beschwerden wie brennendem Mund-
oder Zungengeftihl, trockenen Lippen, Durst, Kau-,
Sprech- oder Schluckbeschwerden, Schlafproblemen,
Halsschmerzen oder Mundgeruch in die Praxis.
Diese oft harmlos wirkenden Anzeichen kdnnen
jedoch auf Mundtrockenheit hinweisen — eine der
haufigsten Erkrankungen der Mundhohle.

In der zahnarztlichen Praxis zeigt sich Mund-
trockenheit unter anderem durch Erosionen, flachige
Kariesaktivitat, entziindete Mundwinkel, eine be-
legte oder trockene Zunge, klebrige Beldge oder
rissige Lippen. Wer solche Symptome friih erkennt
und systematisch erfasst, kann Ursachen besser
einordnen, Patienten gezielt unterstiitzen und die
Mundgesundheit langfristig schiitzen.

Ursache Mundtrockenheit -
Kariesrisiko steigt, Lebensqualitat sinkt
Speichel erfiillt wichtige Schutzfunktionen: Er
reinigt die Mundhéhle, puffert Sauren, unterstiitzt
die Remineralisation der Zahne und erleichtert
Sprechen, Kauen und Schlucken. Ist die Speichel-
produktion reduziert, kdnnen diese Aufgaben nur
eingeschrankt erfillt werden. Die Folge sind Be-
schwerden wie Mundtrockenheit, ein erhohtes
Kariesrisiko sowie Veranderungen an Zunge und
Mundschleimhaut. Auch eine orale Candidose tritt
in einem trockenen Mundraum haufiger auf.
Mundtrockenheit betrifft etwa jeden Fiinften?
und kann sehr unterschiedliche Ursachen haben,
etwa hormonelle Verdnderungen, Medikamente
oder onkologische Therapien. Dabei wird zwischen

Xerostomie, dem subjektiven Trockenheitsgefiihl,
und Hyposalivation, der objektiv messbaren ver-
minderten Speichelsekretion, unterschieden. Beides
kann die Lebensqualitét deutlich beeintrdchtigen.
Da die Ursachen oft nicht sofort erkennbar sind, ist
eine strukturierte Anamnese besonders wichtig.

Risikogruppen im Fokus

Ein besonderes Augenmerk darf &lteren Men-
schen sowie Diabetikern gelten, denn diese sind
besonders haufig von Mundtrockenheit betroffen.
Bei Menschen mit Diabetes kdnnen sich chronisch
erhohte Blutzuckerwerte und metabolische Dys-
regulation schadlich auf die Speicheldrisenfunk-
tion auswirken und zu verringerter Speichelproduk-
tion und subjektivem Trockenheitsgefiihl fiihren.
Bei &lteren Patienten nimmt die Speichelproduktion
sowohl durch eine altersbedingte Abnahme der
Speicheldrisenfunktion als auch durch die Zu-
nahme chronischer Erkrankungen und Medikation
im hoheren Lebensalter ab.

Praxisgerechte Unterstiitzung
mit Anamnesebogen

Fur Dentalteams bietet der neue Anamnese-
bogen von TePe zum Thema Mundtrockenheit ein
einfaches Instrument, um Symptome systematisch
zu erfassen. Ein Anamnesebogen kann gezielt durch
eine spezielle Anamnese zur Mundtrockenheit er-
ganzt werden. So stehen bereits vor dem Gesprach
alle wichtigen Informationen zur Verfiigung, um
sich einen schnellen Uberblick Giber mégliche Ur-
sachen und Beschwerden zu verschaffen. Gleich-

zeitig dient die Anamnese als Einstieg in ein
Beratungs- und Aufklarungsgesprdch mit Pa-
tienten. Dabei kénnen sich auch Hinweise
ergeben, ob eine Uberweisung etwa zur Dia-
betologie, Gynakologie oder zu anderen
Fachrichtungen sinnvoll ist — fir eine
bestmégliche Pravention und Minde-

rung der Beschwerden durch interdis-
ziplindre Zusammenarbeit. Der Anam-
nesebogen steht fiir Praxen hier als
beschreibbares Dokument zum Down-

load bereit.

Download
Anamnesebogen

Feuchtigkeitsspendende Pflege von
TePe fiir leichtere Auspragungen

Bei leichter Mundtrockenheit sind die feuch-
tigkeitsspendenden Mundspulungen, Gele und das
Mundspray von TePe eine gute Empfehlung, da sie
die Mundhéhle langer befeuchten als Wasser. Das
Mundspray stimuliert sofort den Speichelfluss und
ist einfach im Alltag anwendbar. Erganzend ste-
hen eine Mundsptlung mit Fluorid und ein Mund-
gel fiir tagstiber oder nachts zur Verflgung. Zusam-
men mit den TePe® Interdentalbiirsten Extra Soft
ergibt sich ein abgestimmtes Pflegekonzept fiir
trockene und empfindliche Mundschleimh&ute.

Ausgezeichnet!

Die Produktreihe wurde im Rahmen eines zwei-
wachigen Tests® von mehr als 900 pharmazeutisch-
technischen Assistenten praxiserprobt. 97 Prozent
der Befragten bestatigen, dass das Spray das Ge-
fihl eines trockenen Mundes mindert, die Schleim-

. Hun_dshulung '

Bain de bouche

haute befeuchtet und praktisch fiir unterwegs ist.
95 Prozent wiirden das Spray weiterempfehlen
und 90 Prozent geben dem Spray die Gesamtnote
sehr gut oder gut.

Quellen:

! Filippi, A. et al. Mundtrockenheit. Ein Ratgeber fir Be-
troffene und Angehdrige. 2022, Quintessenz Verlags-
GmbH, Berlin.

2 Furness, S. et al. Interventionen zur Behandlung von
Mundtrockenheit: topische Therapien. Cochrane Data-
base Syst Rev. 2011 Dec 7;(12):CD008934.

3 DAS PTA MAGAZIN, PTA Tester-Club Mérz 2026.

Infos zum
Unternehmen

TePe D-A-CH GmbH

www.tepe.com

ANZEIGE

HAUBI

Lachgas-Schulungen 2026

Nachste Kurse:

mit Baldus, Hotel Aquatis, Route de Berne 148, 1010 Lausanne VD

Dienstag, 15. September 2026
bei der Haubi AG, Werkstrasse 29, 3250 Lyss

Dienstag, 26. Mai 2026

Dienstag, 20. Oktober 2026
bei der Haubi AG, Kemptpark 38, 8310 Kemptthal ZH

Donnerstag, 22. Oktober 2026

8:30 Uhr bis 17:00 Uhr
(anerkannte Fortbildung Stunde/Punkte)

Baldus

Kosten: pro Zahnarzt Fr. 850.00 und pro ZMF Fr. 350.00, inkl. Pause und Mittagsverpflegung, exkl. MwSt.
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Verabschieden Sie sich vom Keil!

«Angrenzende Kavitaten der Klasse Il an den ersten und zweiten Molaren» - Prof. Javier Tapia Guadix, Spanien, zeigt in diesem Fallbeispiel das Teilmatrizen-
system myQuickmat Prime in Aktion.
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Dieser klinische Fall stellt den Einsatz von my-
Quickmat Prime vor, dem innovativen Teilmatrizen-
system, das entwickelt wurde, um Restaurationen
im Seitenzahnbereich der Klasse Il zu optimieren
und den gesamten Prozess einfacher und schneller
zu gestalten.

Die myTines Prime erméglichen das Einflhren
auf nattirliche Weise und stabilisieren den myRing
Prime, sodass der Ring nicht verrutschen kann.

Die integrierten Keile von myTines erfillen per-
fekt die Funktion von Zahnseparatoren (bilateral) ~ und sichere Platzierung sowie eine nattirlichere  Abb. 1: Praoperative Ansicht des 4. Quadranten mit zwei kariésen Lasionen an den ersten und zweiten Molaren. —
und formen die Matrize zervikal. Die integrierten  Rekonstruktion der interdentalen Morphologie er-  Abb. 2: Préoperative labiale Ansicht der kariésen Lésionen. Beachten Sie die unterschiedlichen Kronenhshen der

© Javier Tapia G
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* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

Keile ersetzen herkdmmliche Separatoren. méglicht. beiden Zahne. — Abb. 3: Dank ihrer «Flamingo-Form» gleiten die integrierten Keile der myTines Prime problemlos
Die Quickmat Prime-Matrize mit ihrer anato- Lesen Sie hier den interproximal ein und zentrieren das System selbststandig — selbst bei Zahnen mit unterschiedlichen Kronenhghen.
mischen Krimmung von zervikal nach okklusal sorgt olsténdigen i Der gebogene Ring beeintrachtigt die benachbarten Zahne nicht. — Abb. 4: Restauration der approximalen Wand des
fur eine naturliche Krimmung und einen Kontakt- E E Molaren 47. — Abb. 5: Bukkale Ansicht der klinischen Situation vor Fertigstellung und Politur. Sichtbar ist die natr-
punkt nahe dem Aquator. Polydentia SA 1'.3 liche interproximale Krimmung mit einem Kontaktpunkt nahe dem Aquator. — Abb. 6: Unmittelbares postoperatives
Der Fall veranschaulicht, wie dieses Konzept www.polydentia.ch E Bild vor der Entfernung des Kofferdams in seitlicher Ansicht. Beachten Sie die korrekte Krimmung des approximalen
eine vorhersehbare Kontaktbildung, eine effiziente < Kontakts. — Abb. 7: Unmittelbares postoperatives Bild nach der Entfernung des Kofferdams.
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Jordi Rontgentechnik '
an der DENTAL BERN 2026

Klare Losungen fir moderne
dentale Radiologie

JORDI

ROntgentechnik

Jordi Rontgentechnik zeigt innovative
Bildgebungslosungen fiir eine effiziente und
zukunftssichere Praxis.

Fokus 2026:

® Ersatz & Upgrade \
Losungen flr Systeme mit eingeschrankter ,)
Ersatzteilversorgung — inklusive attraktiver \
Eintauschaktionen.

® Modernisierung mit denvis
Herstellerunabhangige PACS-Losung flr nach-
haltige Investitionen ohne (System)Abhangig-
keiten.

® Innovative Technologien
KI-gestlUtzte Auswertung, Metallartefakt-
Reduktion, 3D-Segmentierung und intelligente
Cloud-Ldsungen — flir hochste diagnostische
Qualitat.

Ihr Mehrwert: Massgeschneiderte DBE’SUChen Siey

. . n
Losungen — von der Planung bis E’;’IAL BERN 202;
zum Service. AND 8500

Nehmen Sie mit uns Kontakt auf. Jordi Rontgentechnik AG phone +41 (0)61 417 93 93
Wir beraten Sie kompetent und finden mit Ihnen die optimale Losung flr Ihre Praxis. Eichweid 8a info@rxtech.ch
CH-6203 Sempach Station www.rxtech.ch
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Lachgassedierung gewinnt in
der Schweiz an Bedeutung

Moderne Sedierungslésungen mit der Haubi AG.

Die Anforderungen an eine zeitgeméasse Zahn-
medizin gehen heute weit ber die rein fachliche
Behandlung hinaus. Komfort, Angstreduktion
und effiziente Abldufe riicken zunehmend in den
Fokus. Die Haubi AG, ein traditionsreiches Fami-
lienunternehmen aus Lyss (BE) mit rund hundert-
jahriger Geschichte, greift diese Entwicklung
aktiv auf und positioniert sich mit innovativen
L6sungen im Bereich der Lachgassedierung.

Bewdhrtes Verfahren neu gedacht
Die Inhalationssedierung mit Lachgas ist
keineswegs eine neue Methode — ihre Anfange
reichen bis ins 19. Jahrhundert zuriick. Dank
kontinuierlicher Weiterentwicklung hat sie sich
insbesondere in Landern wie den USA fest im
Praxisalltag etabliert. Auch in Europa und zu-
nehmend in der Schweiz erfahrt diese Sedie-
rungsform eine wachsende Akzeptanz.

Ein zentraler Grund dafiir bleibt unverén-
dert: Viele Menschen empfinden nach wie vor
erhebliche Angst vor zahnarztlichen Eingriffen.
Lachgas bietet hier eine effektive Mdglichkeit,
Behandlungen deutlich angenehmer zu gestal-
ten, ohne die Ansprechbarkeit der Patienten
einzuschranken. Gerade in der Kinderzahn-
medizin sowie bei Angstpatienten zeigt sich
der Nutzen besonders deutlich. Studien und
praktische Erfahrungen belegen zudem eine
hohe Vertraglichkeit und Zufriedenheit bei kor-
rekter Anwendung.

Effizienz und Komfort im Praxisalltag

Der Einsatz von Lachgas bringt sowohl fir
Patienten als auch fiir das Praxisteam spiirbare
Vorteile. Wahrend Patienten die Behandlung
als deutlich entspannter erleben, profitieren Be-
handelnde von verbesserten Arbeitsbedingun-
gen und kooperativeren Abldufen.

Die Anwendungsmadglichkeiten sind breit
gefachert und gehen weit Gber die klassische
Angstbehandlung hinaus. Lachgas kann erfolg-
reich eingesetzt werden in:

e chirurgischen Eingriffen

e endodontischen Behandlungen
e implantologischen Verfahren

e sowie in der Prophylaxe

Dariiber hinaus eignet sich die Methode
besonders fir Patienten mit ausgepragtem Wr-
gereiz, bei bestimmten Vorerkrankungen oder
wenn eine Vollnarkose nicht angezeigt ist.

Auch betriebswirtschaftlich bietet die Lach-
gassedierung Vorteile: Der Verzicht auf einen
Anasthesisten vereinfacht die Organisation,
wahrend gleichzeitig Behandlungszeiten opti-
miert und die Patientenzufriedenheit gestei-
gert werden kénnen.

Strukturierter Einstieg
mit der Haubi AG
Die erfolgreiche Integration von Lachgas
in den Praxisalltag erfordert neben der passen-
den Technik auch fundiertes Know-how. Genau
hier setzt die Haubi AG an: Sie kombiniert hoch-
wertige Gerate mit einem klar aufgebauten Schu-
lungskonzept.
Das Ausbildungssystem umfasst:
e theoretische Grundlagen
e praktische Anwendung
* Integration in bestehende Praxisprozesse
e sowie technische Betreuung und Wartung
Im Geratebereich stehen zwei etablierte Sys-
teme zur Verfiigung:
e Baldus Analog — benutzerfreundlich mit in-
tuitiver Steuerung
e Baldus Touch — digital gesteuert mit erwei-
terten Einstellmdglichkeiten

© Héubi

Lachgas-Fortbildungen 2026

Im Laufe des Jahres organisiert die
Haubi AG mehrere zertifizierte Schu-
lungen. Die Kurse finden jeweils von
8.30 bis 17.00 Uhr statt:

26. Mai — Kemptthal (ZH)

15. September — Lyss (BE)

20. Oktober — Kemptthal (ZH)

22. Oktober — Lausanne (VD)

\/

Anmeldung zur
Lachgasschulung

Personlicher Austausch
an der DENTAL BERN 2026

Vom 4. bis 6. Juni 2026 ist die Haubi AG
an der DENTAL BERN prasent und stellt ihre
Lachgaslsungen im Live-Betrieb vor. Fachper-
sonen haben die Gelegenheit, sich direkt vor
Ort ein Bild von Technik und Anwendung zu
machen.

Zusatzlich steht ein erfahrener Experte des
Herstellers Baldus fir individuelle Beratungs-
gesprache und Demonstrationen zur Verfi-
gung.

Héubi AG

www.haeubi.ch

Kl trifft Konnektivitat

DEXIS erweitert DTX Studio Plattform.

DEXIS™ stellt das bisher fortschrittlichste Update
der DTX Studio Plattform vor. Kl-gestiitzte Diagnos-
tik und nahtlose Multi-Site-Konnektivitat helfen Zahn-
arzten, Arbeitsablaufe zu optimieren, fundiertere Ent-
scheidungen zu treffen und die Patientenversorgung
zu verbessern.

DTX Studio Clinic v4.7 bietet FDA-zugelassene
KI-Funktionen wie intelligente Indikatoren, automa-
tisierte Behandlungsplanung und optimierte Routine-
aufgaben. Bis zu 14 diagnostische Erkenntnisse wer-
den auf 2D-intraoralen Réntgenbildern identifiziert,
darunter acht neue Restaurationen. Verbesserte Karies-
Visualisierung, Knochenhéhenmessung, intelligente
Gruppierung nach Zahn oder Kiefer und anpassbare

Ansichten erleichtern Planung und Patientenkommu-
nikation.

Mit DTX Studio Go Sync ermdglicht DEXIS zudem
die sichere standortlbergreifende Synchronisation
von Patientendaten. Neue Partnerintegrationen mit
CephX, BeamReaders und Qlone starken End-to-End-
Workflows zwischen Praxis und Labor innerhalb einer
offenen, vernetzten Plattform.

DEXIS

www.dexis.com

ANZEIGE

KALADENT

ERLEBEN SIE INNOVATION
UND KOMPETENZ
BESUCHEN SIE UNS AM
STAND NR. G500

Bestellen Sie jetzt Ihr kostenloses
Messeticket auf www.dental2026.ch [®E]:E
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DENTAL BERN 2026

DONNERSTAG, 4. JUNI BIS SAMSTAG, 6. JUNI 2026

Diagnostik &
Behandlung
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Experience the future of connected dentistry

Krone designen. Smile Train unterstiitzen.

Die DENTAL BERN ist Treffpunkt und Impulsgeber fir die
Schweizer Dental-Community. Dentsply Sirona zeigt vor Ort
vernetzte Behandlungskonzepte und stellt aktuelle Produkt-
neuheiten vor — etwa fir die Chairside-Fertigung von Restau-
rationen.

Digitale Prozesse, integrierte Workflows Comeded
und interdisziplindre Zusammenarbeit — fir Doty
all das steht «Connected Dentistry», wie E E
sie Dentsply Sirona an der DENTAL BERN
prasentieren wird. Vernetzte Zahnheilkunde
schafft neue Maglichkeiten, zum Beispiel
fir das CEREC-Verfahren, das im vergan-
genen Jahr sein 40-jéhriges Jubildaum feierte und jetzt ein
neues Kapitel aufschlagt: Mit CEREC on DS Core zieht das
bewdhrte Chairside-Konzept in die Cloud ein.

Anwender erhalten direkt in DS Core Kl-gestiitzte Vor-
schldge fiir Praparationsrander und Designs fiir Kronen, Inlays
und Onlays, unterstitzt durch einen Workflow-Assistenten.
Nach und nach werden weitere Behandlungsoptionen hinzu-
kommen.

CEREC on DS Core sorgt flr eine neue Offenheit im
CEREC-Okosystem. Durch die Mdglichkeit, CEREC-Designs als
STL-Dateien zu exportieren, sowie durch die Unterstlitzung
ausgewahlter Intraoralscanner von Drittanbietern bietet es
Zahnarzten zusétzliche Flexibilitét. Gleichzeitig verbessert es
die Zusammenarbeit und Interoperabilitat.

CEREC ganz individuell erleben:
Neue Schleif- und Fraslosungen

CEREC Primemill bleibt weiterhin das Premium-Hoch-
leistungssystem. Dariber hinaus stellt Dentsply Sirona zwei
neue Fertigungslésungen vor: CEREC Primemill Lite bietet
eine breite Palette an Indikationen und Materialklassen, dar-
unter Briicken, Veneers und Implantatversorgungen, in einer
kostengiinstigeren Ausfiihrung. CEREC Go wiederum ist eine
benutzerfreundliche Schleifeinheit (Nassbearbeitung), die spe-
ziell fiir Komposit- und Hybridkeramikrestaurationen ent-
wickelt wurde. Beide Losungen erleichtern den Einstieg in die
Single-Visit-Dentistry — ein Konzept, das fiir eine Zahnarzt-
praxis mehr kreative Freiheit und wirtschaftliche Perspek-
tiven bedeuten kann.

ANZEIGE
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Experience the future
of connected dentistry

Primescan® 2

CEREC Cercon 4D™

EV-Implant-Family

SureSmile®

Dentsply
Sk

irona éSmileTroin

Mitmachen:
Spenden-

Teilnahme

© Dentsply Sirona

éSmileTrc:in

CEREC Primemill®

Mehr erfahren

DENTAL BERN

Unter dem Motto «Experience the future of connected dentistry» prasentiert Dentsply Sirona interessante Méglichkeiten, die sich durch eine vernetzte Zahnheil-
kunde fir integrierte Workflows und interdisziplindre Zusammenarbeit er6ffnen.

CEREC Go spiegelt in mehrfacher Hinsicht die Urspriinge
des CEREC-Systems in den 1980er-Jahren wider, das nun durch
fortschrittliche digitale Technologien neu konzipiert wurde. In
Kombination mit dem intuitiven CEREC-Workflow auf der DS
Core-Qberflache ermdglicht CEREC Go neuen Anwendern den
Einstieg in die Chairside-Fertigung mit geringem Schulungs-
aufwand und einem vereinfachten Set-up.

Von Restauration iiber Implantologie bis
Aligner: Losungen im digitalen Workflow
Messebesucher haben ausserdem Gelegenheit, innova-
tive Produkte und workfloworientierte Losungen zu erleben:
etwa das erst in diesem Jahr vorgestellte multidimensio-

Tralley Dally

Flugzeugtrolleys

4tz in \hrer Zahna

rfekt fur den Eins

pe -

rztpraxis!

nale Zirkonoxid CEREC Cercon 4D® als asthetische Losung fiir eine Vielzahl von
Restaurationen oder die Implantatsysteme der EV-Familie, die durch ein einheitli-
ches Prothetiksortiment mehr Freiheit und Effizienz in der Implantatversorgung
bieten. Erganzend stehen Informationen zu SureSmile®, dem Aligner-System von
Dentsply Sirona, zur Verfligung: Fortschrittliche Materialien und Technologien sor-
gen fur einen komfortablen Sitz, unterstiitzen eine prazise Zahnbewegung und tra-
gen zu einem angenehmen Behandlungsverlauf bei.

Der Einsatz digitaler Technologien wie
des intraoralen Scanners Primescan

n Dentsplv ONa - 3t

* Die Beitrédge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

Hands-on-Erlebnis mit gesellschaftlicher Wirkung

Uber die Demonstration seiner Leistungsfahigkeit am Stand
hinaus wird CEREC wahrend der Veranstaltung auch zu einem L
Instrument mit gesellschaftlicher Wirkung. Besucher der DEN- E E
TAL BERN kdnnen den Workflow selbst testen und dabei Gutes g 3
tun: Fir jede designte Krone spendet Dentsply Sirona 10 CHF E
an seinen Partner Smile Train, die weltweit grésste Kinderhilfs-
organisation fir die Versorgung von Lippen-Kiefer-Gaumen-
Spalten (bis zu einem Hochstbetrag von 5°000 CHF). Mit der Spendenaktion werden
lebensverandernde Operationen fiir Patienten mit Lippen-Kiefer-Gaumen-Spalten
weltweit unterstlitzt. Diese Initiative unterstreicht das Engagement von Dentsply
Sirona, den Zugang zur Mundgesundheit weltweit zu verbessern, und ist Teil des
Ubergreifenden Nachhaltigkeitsprogramms BEYOND.

Am Stand von Dentsply Sirona In Halle 3 Stand 1400 werden zudem weitere
Aktionen und Messeangebote vorgestellt.

Highlights auf der

Dentsply Sirona Schweiz — immer in der Nahe

Das umfangreiche Angebot an Produkten und Losungen ist in der gan-
zen Schweiz zum Test verfligbar: in der eigenen Praxis oder im Labor, im
mobilen Showroom direkt vor Ort, im Flagship-Store in Baden-Dattwil
sowie im Entwicklungszentrum in Zirich-Albisrieden und verschiedenen
Academy-Fortbildungen. Erganzend auch beim Schweizer Dental-Fach-
handel. Das Expertenteam von Dentsply Sirona steht kompetent und
|6sungsorientiert zur Verfiigung.

Infos zum
Unternehmen

i
2
OfFa-3

Dentsply Sirona Schweiz AG

www.dentsplysirona.ch
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BUCHEN SIE IHRE DEMO JETZT ONLINE! B |1E

Die Buchung ist kostenlos, die Platze sind begrenzt. Die Demo findet direkt H. ﬂi
an unserem Messestand I500 wdhrend der Dental Bern 4.-6. Juni 2026 statt. "

Jetzt Zeitslot sichern: einfach QR-Code scannen oder unter www.demadent.ch E F

SprintRay

DURCHSATZ TRIFFT PRAZISION

Optimieren Sie lhre Ergebnisse mit diesem hochprdzisen

3D-Drucker:
) 4X 35 15+
DURCHSATZ PRAZISION WORKFLOWS

DER NEUE STANDARD FUR RESTAURATIONEN —_l
IN EINER SITZUNG

Drucken Sie verschiedene Restaurationen in 10 Minuten: Q ﬁ! *

BIS ZU BIS ZU BIS ZU <
S ober H opber O
KRONEN INLAYS/ONLAYS VENEERS

WWwWWw.sprintray.com
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Der nachste Schritt in
Sachen Prazision

Fortschrittliche Pinzette fiir Bander und Keile
von Garrison Dental Solutions.

S

Garrison Dental Solutions, ein weltweit filhrender Anbieter von Lésungen

fur die Zahnrestauration, freut sich, die Markteinfihrung der neuen Pinzette

(BWI) firr Bander und Keile bekannt zu geben, mit dem das Sortiment an Prazi-

sionsinstrumenten um eine neue Option erweitert wird, die fir mehr Kontrolle,
Griffigkeit und Sicherheit bei klinischen Eingriffen sorgt.

Wahlen Sie die gewiinschte Griffigkeit

Mit dem neuen BWI-Instrument fiir Bander und Keile bietet Garrison nun drei
verschiedene Zangenoptionen an, die jeweils flr verbesserte Griffigkeit, Prézision
und Kontrolle entwickelt wurden, sodass Zahnarzte eine Vielzahl von restaurativen
Eingriffen sicher durchfiihren kénnen. Ob beim Einsetzen eines Keils oder beim Mang-
vrieren eines Teilmatrizenbandes in die richtige Position — Garrison hat fir jede
Aufgabe das passende Instrument.

Eine vielseitige neue Option fiir tagliche Spitzenleistungen
Das BWI-Instrument bietet:
45-Grad-Winkelspitze fiir einen verbesserten Zugang zum Seitenzahnbereich
Speziell entwickelte Greifzahne fiir eine sichere Platzierung von Bandern und
Keilen
e Etwa 16-mal so viel Griffigkeit' wie bei Standard-Pinzetten — 3-mal stérker als
die Prdzisionspinzette von Garrison
e Fir Bander und Keile gleichermassen ideal geeignet

Dies macht es zur idealen Lésung fir Kliniker, die eine prdzise Handhabung
und ergonomische Reichweite ohne die Intensitat der Ultimativen Banderpinzette
BFA-1 bendtigen.

Ob Sie zuverldssige Vielseitigkeit, gezielten Zugang zum Seitenzahnbereich
oder maximale Prazision bendtigen — mit dem Instrumentensortiment von Garrison
kénnen Sie die gewtinschte Griffigkeit entsprechend den klinischen Anforderungen
des Eingriffs auswahlen.

Die Pinzette (BWI) fiir Bander und Keile ist ab sofort Gber den Dentalhandel
erhaltlich.

! Basierend auf internen Tests von Garrison Dental Solutions.

Infos zum
Unternehmen

Garrison Dental Solutions
www.garrisondental.com
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Klare Antworten auf aktuelle Heraus-
forderungen in der dentalen Radiologie

Jordi Rontgentechnik prasentiert an der DENTAL BERN 2026 modernste Bildgebungslosungen.

Als schweizweit filhrender Anbieter fir Rontgensysteme in
Zahnarztpraxen, Kieferorthopédie, Kieferchirurgie und HNO
zeigt Jordi, wie sich Diagnostik, Effizienz und Investitions-
sicherheit heute optimal verbinden lassen.

Ein Schwerpunkt des Messeauftritts liegt auf Ersatzinves-
titionen flir bestehende Systeme, die vielerorts das Ende ihres
Lebenszyklus erreichen. Besonders betroffen sind Gerate
Baujahr 2010 und alter, deren Ersatzteilversorgung zuneh-
mend eingeschrankt ist. Jordi Rontgentechnik stellt hierfir
massgeschneiderte Upgrade- und Austauschlésungen vor —
inklusive attraktiver Eintauschaktionen fiir CS 9000 Systeme.
Besucher erfahren, welche Optionen technisch und wirtschaft-
lich sinnvoll sind und wie sich ein nahtloser Ubergang in den
Praxisalltag realisieren &sst.
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Ein weiterer Fokus gilt den Digora und Cranex Geraten,
die in vielen Praxen noch zuverldssig arbeiten, aber mittel-
fristig modernisiert werden missen. Jordi Réntgentechnik
zeigt auf, welche Alternativen verflgbar sind und wie ein
geplanter Ersatz die Befundungsqualitat und Prozesssicher-
heit deutlich steigert.

Ein Highlight des Messeauftritts ist denvis, die hersteller-
iibergreifende Rontgensoftware. Sie vereint Datenbanken
verschiedenster Hersteller in einer zentralen, intuitiven Platt-
form und dient zugleich als Hub zur Ansteuerung unterschied-
licher Systeme im gesamten bildgebenden Workflow.

Ob 2D-Aufnahmen, DVT-Daten, Scanner-Bilder oder Ka-
merafotos — alles ist an einem Ort verfiigbar, alles auf einen
Blick.

Die Software eignet sich ideal fiir Praxen mit Réntgen-
geraten verschiedener Hersteller, fiir digitale Workflows ohne
Medienbriiche und fiir Teams, die Wert auf einfache, effi-
ziente Bedienung legen. denvis schafft Klarheit, reduziert Kom-
plexitat und sorgt daflr, dass Bilddaten dort ankommen, wo
sie gebraucht werden: schnell, tibersichtlich und zuverlassig.

Die Produkte von RAY dirften Kieferorthopaden beson-
ders interessieren: Uber 20 Praxen in der Schweiz setzen be-
reits auf diese Technologie. Die Geréte iiberzeugen nicht nur
durch hohe Bildqualitat und intuitive Bedienung, sondern
auch durch ein ausgezeichnetes Kosten-Nutzen-Profil, das
Investitionen besonders wirtschaftlich macht.

Ray Co., Ltd. und Jordi Rontgentechnik AG prdsentieren
an der DENTAL BERN 2026 «Face Driven Dentistry» mit RAY 5D:
KI-gestiitzte 3D-Software mit automatischer Segmentierung,
erweiterten Volumen und Integration von RAYFace.

Fur prézisere Diagnostik, effizientere Workflows und
asthetisch optimierte Behandlungsplanung.

MORITA présentiert neue Softwareinnovationen mit zu-
verlassiger KI-Unterstiitzung, wie zum Beispiel MAR (Metal
Artifact Reduction). Technologien, die einen entscheidenden
Vorteil in der implantologischen und endodontischen Pla-
nung schaffen.

In diesem Jahr bietet Jordi Rontgentechnik interessierten
Praxen die Mdglichkeit, ihren Messebesuch vorab anzumel-
den. Auf Wunsch bereitet das Team einen massgeschneider-
ten Servicevertrag vor, der am Stand persénlich erldutert
wird. Ein besonderer Vorteil: Kunden sprechen direkt mit
den Inhabern der Jordi Réntgentechnik AG — kurze Entschei-
dungswege, maximale Transparenz und echte Kontinuitat
sind damit garantiert. So erhalten Praxen eine klare, verldss-
liche Entscheidungsgrundlage, individuell abgestimmt auf
Geratepark, Nutzungsprofil und Zukunftsplanung. Jordi
Rontgentechnik versteht sich als langfristiger Partner. Von
der personlichen Beratung (iber die Installation bis zum zu-
verlassigen Service begleitet das Unternehmen seine Kunden
iiber den gesamten Lebenszyklus ihrer Rontgensysteme hin-
weg.
An der DENTAL BERN 2026 zeigt das Team von Jordi
Rontgentechnik AG wie moderne Radiologie fiir verldssliche
Befunde funktioniert: klar begleitet, prézise durchleuchtet.

Jordi Rontgentechnik AG

www.rxtech.ch
Halle 3.0 I Stand B500

Neuer Meilenstein in der zahnarztlichen Isolierung

COLTENE stellt HySolate SyntX Dam vor.

COLTENE erweitert sein HySolate Dental Dam Portfolio um eine
innovative Losung: HySolate SyntX Dam, einen latexfreien, vorbe-
druckten Kofferdam aus hochwertigem Polyisopren. Die Neuent-
wicklung unterstitzt moderne Praxisteams durch schnellere Arbeits-
abldufe, erhohte Sicherheit und eine unkomplizierte, zuverldssige
Handhabung.

Der verwendete Polyisopren-Werkstoff — oft als «kiinst-
licher Latex» bezeichnet — bietet die Elastizitat,
Reissfestigkeit und Haptik von Naturlatex, jedoch =
ohne das Risiko latexbedingter Allergien. Seine hohe
Materialqualitdt ermdglicht eine sichere Platzierung
und sorgt fiir eine effektive Geweberetraktion, selbst
in anspruchsvollen klinischen Situationen.
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Warum Zahnarzte HySolate SyntX Dam
lieben werden ¢
Die kontrastreiche blaue Farbe sorgt fir exzel-
lente Sichtbarkeit im Arbeitsfeld und die mittlere
Materialstdrke bietet eine ideale Balance aus Flexibi-
litdt und Stabilitat.
Ein zusétzliches Highlight ist die vorgedruckte Scha-
blone, identisch zur schwarzen Latexversion. Sie spart Zeit, da
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aktuelles Veranstaltungs-
programm

Markierungen nicht mehr manuell gesetzt wer-
den miissen — ein klarer Vorteil fir effiziente
Workflows.

Weitere Produkt-
informationen

Wo Geschwindigkeit auf Sicherheit trifft

«Mit HySolate SyntX Dam erweitern wir unser HySolate Portfolio
um eine Losung, die sowohl Sicherheit als auch Effizienz bietety,
erklart Loreen Enderle, Produktmanagerin fiir Behandlungshilfsmittel
bei COLTENE. «Material, Reissfestigkeit und das vorbedruckte Design
geben Anwendern die Qualitét und Alltagstauglichkeit, auf die sie sich
verlassen kdnnen, und vereinfachen gleichzeitig den Arbeitsablauf.»

Verfiigharkeit

HySolate SyntX Dam ist ab sofort Giber autorisierte Dentalhandler
in den Grossen 127 x 127 mm und 152 x 152 mm mit 30 Blattern pro
Packung sowie als 152 x 152 mm Grosspackung
mit 75 Blattern erhéltlich.

Infos zum
Unternehmen

Das aktuelle E E

Veranstaltungs-

programm ist
hier abrufbar. E

Colténe/Whaledent AG

www.coltene.com

* Die Beitrédge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Computer Assistierte Lokal Anasthesie mit CALAJECT f\/\/\/\

Bequem, komfortabel und schmerzfrei.

CALAJECT™ unterstlitzt den zahnarztlichen Behandlungsalltag in
mehrfacher Hinsicht: Es bietet Patienten eine sanfte und schmerz-
freie Injektion, ermdglicht Behandlern eine entspanntere Arbeits-
situation und fordert so das Vertrauen zwischen Zahnarzt und Pa-
tient. Grund hierfiir ist die intelligente und sanfte Verabreichung
von Lokalandsthetika. Ein zu Beginn langsamer Fluss verhindert den
Schmerz, der entsteht, wenn ein Depot zu schnell gelegt wird. Selbst
palatinale Injektionen kénnen vorgenommen werden, ohne dass der
Patient Unbehagen oder Schmerz empfindet. Der Griff um das Hand-
stiick verbessert die Taktilitat und sorgt dafiir, dass der Behandler
wahrend der Injektion in einer entspannten und ergonomischen Hal-
tung arbeiten kann. Es sind keine Fingerkrafte nétig, sodass eine
Belastung von Muskeln und Gelenken vermieden wird. Durch die
Mdglichkeit einer guten Fingerstlitze kann die Kaniile wahrend der
Injektion vollkommen still an einer Stelle gehalten werden. Das In-
strument eignet sich fiir alle odontologischen Lokalbetdaubungen, da
das System Programmeinstellungen sowohl fir die intraligamentare
(PDLA) und die Infiltrationsanasthesie als auch fiir die Leitungs-
anasthesie hat. Der computergesteuerte Fluss in allen drei Program-
men ermdglicht das leichte Legen einer schmerzfreien Betaubung —

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

Abb. 1: Intraligamentdre Injektion.
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Abb. 2: Palatinale Injektion.
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selbst palatinal. Zusatzliche kostenaufwendige Verbrauchsstoffe sind
nicht vonnéten. Es werden Standard-Dentalkaniilen und -Zylinder-
ampullen verwendet. Die Kontrolleinheit wird {iber einen hygienischen

Abb. 3: Leitungsanasthesie.
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Touchscreen mit einer einfachen Programmwahl gesteuert. Das Gerat
[&sst sich mit einem Fussschalter bedienen, der im Lieferumfang ent-
halten ist.

Auch in diesem Jahr hat CALAJECT™ wieder die hchste Aus-
zeichnung von Dental Advisor als «Top Award Winner» in der Kate-
gorie «Anasthesiegerat» erhalten. CALAJECT wurde von sechs klini-

schen Beratern getestet, die die Wahl von CALAJECT

begriindeten. Der Direktorin von RGNVIG Dental

Mfg., Annette Ravn Nielsen, bedeutet diese Aus-

zeichnung viel: «Fr uns ist es eine Ehre, die

Besten in der Kategorie <Anasthesiegerdt zu sein.

Wir sind stolz und begeistert, dass Zahndrzte und Pa-

tienten weltweit die Vorteile der schmerzfreien Injektionen
mit CALAJECT geniessen!»

Mehr Informationen
zum Award

RONVIG Dental Mfg. A/S
Vertrieb D-A-CH
www.calaject.de

Abb. 4: Infiltrationsanasthesie.
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Das Philips Sonicare Schulungsprogramm bietet Webinare, Expert
Talks und die beliebten Fortbildungspunkte. Entsprechend der Leit-
satze zur zahnarztlichen Fortbildung der BZAK, KZBV und DGZMK
werden fiir die Expert Talks zwei Fortbildungspunkte vergeben.

3 \ Dipl.-Mikrobiologe

Wolfgang Falk

Im Rahmen des Expert Talks «Was tun, wenn der Behandlungs-
erfolg ausbleibt?» stellte Diplombiologe Wolfgang Falk fundierte
Losungsansatze und praxisnahe Empfehlungen vor, wie sich dieser
Herausforderung professionell begegnen lasst. In seinem Nachbericht,
erschienen in der ZWP 3/26, betonte Falk im Zusammenhang mit
mikrobiologischen Aspekten, dass eine Handzahnbrste allein nicht
ausreiche. Aber wie weit sollten mikrobiologische Zusammenhénge
in der Patientenberatung thematisiert werden? Wenn es nach dem
Experten geht, dann sind die Darstellung und das Verstandnis von
Plaque, Biofilm und Silent Inflammation wichtig, um das Bewusst-
sein fir die Zahnpflege zu schérfen. Eine solche Scharfung beginnt
bei Begrifflichkeiten, wie beispielsweise dem Wort Plague. In der
medizinischen Verwendung steht es als Sammelbegriff fiir Abla-
gerungen. Der folgende Beitrag, der auf einem Gesprach mit dem
Kieler Mikrobiologen beruht, liefert weitere praxisrelevante Ge-
sichtspunkte.

Schallzahnbiirsten: Effektiv gegen Biofilm

Der Biofilm ist eine extrazelluldre polymere Matrix, in die die ad-
hérenten mikrobiellen Populationen eingebettet sind. Diese Matrix
wird zu grossen Teilen von den Mikroorganismen selbst synthetisiert
und ist so besonders stabil. Zur Entwicklung der richtigen und effek-
tiven Strategie in der hduslichen Zahnpflege ist es wichtig fiir Patien-
ten, die Fahigkeiten des Biofilms zu kennen. Die Organisation mikro-
biologischer Zellen in Biofilmen erhdht ihre Widerstandsfahigkeit
gegenuber pH-Wert-Schwankungen, antibakteriellen Agenzien
(Antibiotika, Desinfizenzien) und mechanischen Abscherkraften.

All dieses Wissen lasst sich heranziehen, um den Einsatz elek-
trischer Zahnbiirsten, insbesondere Schallzahnbiirsten, Patienten
gegeniber zu beflrworten. Durch das Verwenden von Schallzahn-
biirsten wird Zahnverlust gezielt vermieden und die Erhaltung der
individuellen Gesundheit gefordert.

Denn Biofilm Iasst sich mit Antibiotika nicht effizient bekédmpfen.
Die Griinde hierfiir sind fehlende Transportmechanismen und Stré-
mungssysteme hin zu den Mikroorganismen. Die reduzierte Menge
an antibiotischem Wirkstoff, der bei den Mikroorganismen anflutet,
ist gering und férdert deren Resistenzmechanismen.

Alterszahnheilkunde:
Elektrische Zahnbiirsten ergeben Sinn

Der Expert Talk mit Sylvia Fresmann, Vorsitzende der DGDH,
und der DH-Award-Gewinnerin Magdalena Frackiewicz beleuchtete
die Zusammenhénge zwischen Mund- und Herzgesundheit sowie
praxisnahe Massnahmen zur Pravention. Vorgestellt wurden aktuelle
klinische Erkenntnisse, patientenorientierte Managementansatze

Sylvia Fresmann (links) und Magdalena Frackiewicz

ANBIETERINFORMATION*

Path to health

Beim Expert Talk berichten namhafte Referenten live.

und konkrete Empfehlungen fir die tagliche Implantatpflege. In
ihrem Nachbericht, erschienen im P/ 2/26, betonen Fresmann und
Frackiewicz, dass die Bedeutung von Prophylaxe und Pravention in
der Zahnmedizin erneut deutlich zunimmt. Treiber dieser Entwicklung
seien weniger die junge Generation als vielmehr die stetig wach-
sende Gruppe dlterer Patienten. Fiir sie mlssen in den zahnarztlichen
Praxen zunehmend alltagstaugliche Versorgungskonzepte entwickelt
und implementiert werden.

Ursdchlich fiir die bereits splrbare Dynamik sind der demo-
grafische Wandel mit einer steigenden Lebenserwartung, der Erhalt
eigener Zahne bis ins hohe Alter sowie die zunehmende Multimor-
biditat. Wahrend friihere Generationen héufig zahnlos waren und
mit Totalprothesen versorgt wurden, verfiigen dltere Menschen
heute Uber eine deutlich héhere Anzahl natiirlicher Zéhne oder kom-
plexen, teilweise implantatgetragenen Zahnersatz. Damit verandern
sich auch die Anforderungen an Pravention und hdusliche Mund-
hygiene grundlegend.

Zur Verbesserung der hauslichen Mundhygiene wird haufig der
Wechsel von der Handzahnbiirste zu einer elektrischen Zahnbirste
empfohlen. Insbesondere fiir pflegende Angehérige erleichtern sie
die Durchfiihrung und schaffen eine gewisse Distanz, die die Akzep-
tanz erhéhen kann.

Studien' zeigen, dass deren Anwendung mit einer verbesserten
Mundgesundheit assoziiert ist, einschliesslich reduzierter Entziin-
dungsparameter, geringerer Kariesinzidenz und langerer Zahnerhal-
tung.

In einer 24-wochigen Studie wurde die Wirkung von Scaling
und Wurzelglattung in Kombination mit hauslicher Mundhygiene bei
Patienten mit Parodontitis Stadium I/Il untersucht. Im Vergleich zur
Handzahnblirste zeigte Philips Sonicare eine verbesserte Kontrolle
parodontaler Parameter, unter anderem durch eine Reduktion von
Zahnfleischbluten und Sondierungstiefen. Die Ergebnisse sprechen
fir einen unterstlitzenden Nutzen von Schallzahnbiirsten in der hdus-
lichen Parodontitistherapie.?

-

~

Dipl.-Dentalhygienikerin
HF Fabienne Kaser

Im Expert Talk mit der Schweizer Dentalhygienikerin Fabienne
Kdser stand die Frage im Mittelpunkt: «Was passiert eigentlich wirk-
lich rund um ein Implantat?» In dem 90-minitigen Gesprach wurde
Mikrobiologie anschaulich vermittelt und praxisnah in den Behand-
lungsalltag tbertragen. Késer zeigte auf, wie sich aktuelle mikro-
biologische Erkenntnisse gezielt fiir die Implantatpflege und Implantat-
prophylaxe nutzen lassen.

Auf die Frage, worin flr Implantatpatienten bei der hduslichen
Zahnpflege die grésste Herausforderung liegt, nennt die Expertin vor
allem einen Aspekt: Konsequenz. Wie sie in der Zahndrztlichen Assis-
tenz 2/26 betont, scheitere es meist nicht am Willen, sondern an
der richtigen und konsequenten Umsetzung.

Viele Implantatpatienten investieren viel in ihre Versorgung,
unterschdtzen jedoch, dass ein Implantat tdgliche Pflege und lebens-
lange Nachsorge braucht, meint die Schweizerin. Besonders kritisch
seien die Ubergange zwischen Implantat, periimplantarer Mukosa
und Zahnersatz. Und, so Fabienne Kaser weiter, diese sind meist
schwer zuganglich. Dort kénne sich Biofilm ansammeln, ohne dass
Betroffene es sofort bemerken. Hinzu kdme: Implantate verursachen
anfangs oft keine Schmerzen — Entzlindungen bleiben daher lange
unentdeckt. Genau deshalb braucht es gute Instruktion, passende
Hilfsmittel und regelmdssige Motivation durch das Praxisteam.

Aber nicht nur das fehlende Warnsignal «Schmerz» erschwere
die Sache — die periimplantére Mukosa, reagiere empfindlich auf
bakteriellen Biofilm. «Ziel der hduslichen Pflege ist deshalb eine
griindliche, aber gleichzeitig atraumatische Reinigung. Es geht nicht
um kréftiges Schrubben, sondern um effiziente Plaguekontrolle mit
sanftem Druck», mahnt Kaser daher immer ihre Patienten.

Besonders wichtig sei diese sanfte Reinigung der Rander der
periimplantdren Mukosa, den Zwischenrdumen und Nischen unter
den Briickengliedern oder Stegen. Und noch einen Hinweis gibt Kaser

1

Philips Sonicare
Schallzahnbiirste

o]

Next-Generation Sonicare Schalltechnologie

Philips Sonicare ist die weltweit am haufigsten empfoh-
lene Schallzahnbiirstenmarke. Die Next-Generation der Philips
Sonicare Schalltechnologie férdert insbesondere den Wechsel
von der Handzahnbiirste zur elektrischen Zahnbirste. Die Next-
Generation Sonicare Technologie passt sich der natirlichen
Putztechnik der Patienten an. Ein neues adaptives Magnet-
system sorgt daflr, dass der Biirstenkopf mit seinen 62000
Bewegungen pro Minute jederzeit das richtige Mass an Putz-
leistung erzielt, auch an schwer zuganglichen Stellen. Es ent-
steht die Sonicare Fliissigkeitsbewegung, die bis tief zwischen
die Zahne gelangt und die Biofilmentfernung unterstitzt.

ihren Patienten mit auf den Weg: Blutung beim Reinigen bitte immer
ernst nehmen. Sie kann ein friihes Warnsignal fiir eine periimplan-
tare Mukositis sein. Wer frih reagiert, kann héufig verhindern, dass
sich daraus eine Periimplantitis entwickelt.

Und wenn es um die richtigen Hilfsmittel geht, dann fordert
Fabienne Késer zum Wechsel von der Hand- auf die elektrische
Zahnbirste auf. «Das Uberzeugendste Argument ist meist: mehr
Reinigungssicherheit bei weniger Aufwand», meint Kaser. Viele
Patienten putzen motiviert, aber nicht immer effektiv. Eine hochwer-
tige elektrische Zahnbirste unterstiitzt durch konstante Bewegun-
gen, bessere Fiihrung und oft integrierte Timerfunktionen. Gerade
bei Implantaten zahlt Prazision im Alltag.

Evidenzlage zu elektrischen Zahnbiirsten
im Implantatbereich

Es gibt nur wenige wissenschaftliche Studien zu dem Thema. Die
Arbeit von Maeda untersuchte die Effekte bei Personen, die gut put-
zen. Hier zeigte sich, dass eine elektrische Zahnbiirste nitzlich ist.

Schallgetriebene Zahnbirsten mit langlichem Birstenkopf bie-
ten, so Kaser, den Vorteil, dass sie sich an der vertrauten Putzbewe-
gung vieler Patienten orientieren und dadurch den Umstieg erleich-
tern konnen. Der langliche Birstenkopf erreicht haufig mehrere
Zahnflachen gleichzeitig und lasst sich entlang der periimplantaren
Mukosa, der Implantatkrone sowie dem Zahnersatz gut fiihren. Ge-
rade im Implantatbereich kann das fir viele Teilnehmende eine prak-
tikable und komfortable Ldsung sein.

Literatur:

" A comparison of the effects of scaling and root planing, plus twice-daily
toothbrushing, in a stage I/Il periodontitis population | Philips Sonicare Clini-
cal Study (2020)

2 www.usa.philips.com/c-m-pe/dental-professionals/resources-and-educa-
tion/clinical-studies/effects-of-scaling-and-root-planing-with-tooth-bru-
shing-in-stage- 1-and-2-periodontitis

Philips GmbH

www.philips.ch

* Die Beitrége in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Starke Losungen fiir
starke Praxen

Digitale Transformation trifft auf Schweizer Tradition.

Die Zukunft der Zahnarztpraxis entsteht dort, wo Innovation und Erfahrung zusam-
menkommen. Anforderungen verandern sich, Abldufe missen effizienter, vernetz-
ter und zukunftssicher werden. Genau hier setzt dema dent an.

An der DENTAL BERN 2026 prasentieren wir neue digitale Lésungen und Pro-
duktneuheiten mit Fokus auf den Praxisalltag. Moderne Workflows, 3D-Fertigung
und nahtlose Integration in bestehende Strukturen zeigen, wie sich Praxisprozesse
optimieren lassen — flr einen spirbar erleichterten Arbeitsalltag.

Gemeinsam mit SprintRay erleben Sie am Messestand den kompletten 3D-
Workflow live — inklusive Demos der neuen Pro 2 und Midas. Sehen Sie, wie Kro-
nen, Retainer u.A. in Echtzeit entstehen. Wir freuen uns auf Ihren Besuch auf der
DENTAL BERN in Halle 3.0 Stand 1500.

Buchen und sichern Sie sich jetzt auf unserer Website Ihren persénlichen
Demo-Slot.

dema dent AG

www.demadent.ch
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Ein starkes Jubilaum

Seit 50 Jahren Prazision aus der Schweiz.

Dieses Jahr markiert einen besonderen Meilenstein: Poly-
dentia wird offiziell 50 Jahre alt.

Gegriindet 1976 in der Siidschweiz, wurde unser Weg
von der Leidenschaft fiir Innovation, Schweizer Qualitat und
dem starken Engagement fiir die Unterstiitzung von Zahn-
arzten in ihrer taglichen klinischen Arbeit geprégt.

Im Laufe der Jahrzehnte sind wir gemeinsam mit unseren
Kunden und Partnern gewachsen, haben unsere Prasenz auf
mehr als 110 Lander ausgeweitet und kontinuierlich Lésun-
gen fir die moderne restaurative Zahnmedizin entwickelt.

Wir sind auf direkte Restaurationen im Front- und Sei-
tenzahnbereich spezialisiert. Unser Portfolio konzentriert sich
auf Matrizensysteme fiir den Frontzahnbereich sowie auf eine
Reihe von Matrizensystemen flir Erwachsene und Kinder im
Seitenzahnbereich, die darauf ausgelegt sind, Arbeitsablaufe
zu vereinfachen und vorhersagbare klinische Ergebnisse zu
ermdglichen.

Im Jahr 2025 fiihrte Polydentia zwei innovative Losungen
ein, um die Arbeitsablaufe in der restaurativen Zahnmedizin
weiter zu optimieren: myQuickmat Prime und Unica Proximal.
Diese Produkteinfiihrungen spiegeln unseren Fokus auf Effi-
zienz, Prazision und klinische Vorhersagbarkeit wider.

myQuickmat Prime stellt einen bedeutenden Fortschritt
bei den segmentierten Matrizensystemen fiir Klasse II-Restau-
rationen dar. Sein einzigartiges keilloses Konzept integriert
den Keil in die Ringenden, wodurch separate Keile Gberfllssig
werden. Dies vereinfacht die Arbeitsablaufe, verkiirzt die Be-
handlungszeit und verbessert die Stabilitat. Das System, das
einen Trennring, eine automatische Zentrierung und anato-
mische Matrizen kombiniert, erméglicht es Zahnarzten, pra-
ziser und gleichméssiger zu arbeiten.

Gleichzeitig wurde Unica Proximal entwickelt, um den
Herausforderungen bei Frontzahnrestaurationen gerecht zu

Bei 60 % aufhoren?

Dazu wirden Sie sicher niemals raten. Doch
beim Zahneputzen machen viele unbewusst
genau das, denn die Zahnburste allein erreicht
nicht alle Zahnoberflachen. Empfehlen Sie daher
die tagliche Reinigung der Zahnzwischenraume
mit TePe Interdentalbursten - fur bis zu 100 %

saubere Zahne und einen gesunden Mund.
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werden. Diese ultradinnen Matrizen aus Edelstahl sind fir
Restaurationen der Klassen Il und IV sowie fir dsthetische
Korrekturen wie den Diastemaverschluss konzipiert. lhre ana-
tomische Form passt sich den Zahnoberflachen optimal an
und ermdglicht so eine prazise Rekonstruktion bei gleich-
zeitig hervorragender Sicht und Zuganglichkeit.

Diese Innovationen bauen auf dem etablierten Portfolio
von Polydentia auf und erganzen Lésungen wie myRing Forte
und das bekannte Unica-Frontzahnsystem. Zusammen bilden
sie ein zusammenhéngendes Okosystem, das Zahnarzte bei
einer Vielzahl von Behandlungen mit grosserer Effizienz und
Sicherheit unterstiitzt.

Nach 50 Jahren fangen wir gerade erst an.

Polydentia SA

www.polydentia.ch
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Ready for Take-off

Material- und Instrumentenmanagement.

Flugzeugtrolleys in der Zahnarztpraxis? Why not!
Denn auch in einem Non-Aviation-Umfeld trump-
fen die Rollwagen durch Beweglichkeit, schmale
Form, Stauraum und leichte Orga. Genau aus die-
sen und weiteren Griinden kommen Trolley Dollys
in der kirzlich er6ffneten Praxis «Zahnmedizin
Frankenau» von Melanie Haffer und Sebastian
Blome zum Einsatz, wie die Inhaber im Folgenden
ausfiihren.

Wir verwenden in unserer Praxis insgesamt
vier Trolleys, jeweils einen Rollwagen fiir den Be-
reich Endodontie, Zahnersatz, Chirurgie und Pro-
phylaxe/PA. Mit sieben ausziehbaren Schubladen
und einer ausreichend grossen Flache zum Abstel-
len eines Pentamix, Chirurgiemotors, Prophylaxe-
gerats oder Endo-Motors bieten die Trolleys ge-
niigend Stauraum fir alle dazugehérigen Materia-
lien und Instrumente. Dabei kann (iber der ersten

«Wir wollten, dass unsere Praxis gross genug fiir zwei in Vollzeit parallel
behandelnde Zahnirzte ist und uns die Moglichkeit bietet, eine moderne,
zukunftsorientierte und gute Zahnmedizin etablieren zu kénnen. Zudem
war uns wichtig, nah an den Menschen vor Ort zu sein und wirklich
«gebraucht> zu werden, um uns langfristig einen grossen und sicheren
Patientenstamm aufbauen zu kénnen. Wir betreuen neben der Arbeit in
der Praxis in der Umgebung zwei Seniorenzentren im Zuge eines
Kooperationsvertrages und eine evangelische Kindertagesstitte im Ort.
Das Konzept der Landzahnarztpraxis gefiel uns

schon immer sehr gut, und wir haben unsere

Entscheidung nicht einen Tag bereut, trotz

vieler vor allem biirokratischer Heraus-

forderungen und Auflagen. Und auch

privat fiihlen wir uns hier im lindlichen

Nordhessen am Rande des Nationalpark

Kellerwald-Edersee sehr wohl.»

Melanie Haffer und Sebastian Blome

ANZEIGE

THE DAWSON ACADEMY

Sowohl die Trolleys an sich als auch ihre Komponenten
lassen sich einfach und schnell reinigen und desinfizieren.

PLUSPUNKT Hygiene I

Schublade bei Bedarf sogar noch eine zusatzliche
Ablagemdglichkeit herausgezogen werden.

Benefits

Die sehr leichtgangigen Trolleys ermdglichen
jede Behandlung in allen Behandlungszimmern.
Damit wird der Praxisalltag maximal flexibel. Wir
haben das, was wir bendtigen, dort, wo wir es be-
nétigen, direkt zur Hand. Somit ist ein Verlassen des
Behandlungszimmers wahrend einer laufenden Be-
handlung nicht mehr nétig. Auf kleinstem Stauraum
und optimal organisiert beinhalten die Trolleys das
fiir jede Behandlung Bendtigte. Das schafft Platz
fir ein ruhiges Umfeld und fiir eine entspannte Be-
handlung.

In der Praxisorganisation wiederum vereinfa-
chen die Trolleys das Material- und Instrumenten-
management, da nicht in jedem Zimmer alle Schrank-
schubladen auf Material- und Instrumentenstand
geprift werden missen. Ein Blick in die Trolley-
facher genligt, um zu wissen, welche Materialien
aufgeflllt werden miissen. Das beschleunigt die
Materialbestellung und das Sortieren und Reinigen.
Der Aspekt der Ubersicht wird zusétzlich dadurch
untermauert, dass jede Schublade mit speziellen
Einsatzen in unterschiedlich grosse Facher unterteilt
werden kann. Somit kénnen auch Kleinteile sauber
und Gbersichtlich gelagert werden.

Und auch in puncto Handling und Design iber-
zeugen die Trolleys auf ganzer Strecke. Sie nehmen
wenig Platz ein, bieten dennoch ausreichend Stau-
raum, sind Eyecatcher und warten zugleich fast
unsichtbar auf ihren ndchsten Einsatz. Dariber hi-

vo. 4202 DENTALTRIBUNE £d

naus sind die Trolleys in verschiedenen Farben er-
héltlich und kdnnen zusatzlich foliert werden. Spa-
testens damit lassen sich die flexiblen Wagen in
jedes Farb- und Designkonzept einflgen.

Empfehlung

Aufgrund der verschiedenen Ausfiihrungs- und
Gestaltungsmdglichkeiten und den sehr praktikablen
Einsatzmdglichkeiten empfehlen wir die Trolleys fiir
jede Zahnarztpraxis. Bei Interesse stehen Beratung,
Vorfiihrung und das Ausprobieren der Trolleys zur
Verfligung (Kontakt tber Anbieter). Auch auf Fach-
messen stellt das Unternehmen Trolley Dolly aus und
bietet dort Mdglichkeiten, sich von den Vorteilen der
Rollwagen zu tiberzeugen.

Infos zum
Unternehmen

Trolley Dolly

www.trolley-dolly.de

FUNDAMENTALS OF FUNCTIONAL
ESTHETIC DENTISTRY

Hochwertige Fortbildung flr planbare, umfassende Behandlungsqualitat —
jetzt auf dem Online-Campus von The Dawson Academy.
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Jetzt kostenlos beitreten und exklusive Inhalte nutzen. Mitglieder erhalten Zugang zur vierteiligen Reihe
Fundamentals of Functional Esthetic Dentistry — bis zu 13,5 Fortbildungspunkte.

Einmaliges Komplettpaket fiir 999 €* (keine Einzelkdaufe moglich).

* Preis zzgl. MwsSt.

JETZT ANMELDEN

DAWSONACADEMY.EU

DENTAL TRIBUNE

o 0
Qgﬁ}’ DT STUDY CLUB

THE GLOBAL DENTAL CE COMMUNITY

® | oental
Tribune Tribune Group
International

ACADEMYot

GENERAL DENTISTRY

PROGRAM APPROVAL
ITINUING

FOR CONTINUI
EDUCATION

Tribune Group GmbH Inc. Nationally Approved PACE Program Provider for FAGD/MAGD credit. Approval does not imply acceptance by any regulatory authority or AGD endorsement.

7/1/2024 - 6/30/2028. Provider ID# 355051
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* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.




€9 Smart
b Dentist

Uber 1'000
Praxen in

der Schweiz

vertrauen
bereits darauf.

Praxisorientiert.
Unabhangig.
Schweizerisch.

\ _ Besuchen Sie unsn
n an der Dental Bef

Sw'\ss HVQ )
u eW'Inne“ ;
y A gvon CHF 390-

12026
4.-6.Jun! 2
stand 3.0 G350

Mehr als ein Depot.
Ein Partner fur lhre Praxis.

Smart Points SmartPRO Reparatur vor Neukauf
Einkauf finanziert 15% Rabatt auf wirtschaftlich denken
Leistungen Premiumprodukte statt ersetzen @i;.i;"g@

Stellen Sie uns auf die Probe. Jetzt mehr entdecken auf smartdentist.ch @ x




orangedental prasentiert

One-Shot

Das 2D One-Shot mit 0,9 Sek. Aufnahmezeit fiir minimale Bewegungsartefakte
und reduzierte Strahlenbelastung

CEPH One-Shot Premium Option

5]ahre

SENSOR & STRAHLER
GARANTIE

18-kopfiger Support aus Biberach an
der Ri3 (Bodensee) 365-Tage Hotline

Neu Rontgenspezialist Schweiz
+41 76 617 38 31

Beispielaufnahmen One-Shot CEPH-OP

Wir freuen uns Uber Ihre Kontaktaufnahme:

Tel.: +49 (0) 7351 474 99 0 | info@orangedental.ch | www.orangedental.de premium innovations



