
n Am 20. April 2012 findet die 
Wrigley Prophylaxe Preis-Verleihung
auf der nächsten DGZ-Jahrestagung
in Dresden statt. 

Am Rande
der Preisverlei-
hung 2011 im Mai
in Düsseldorf er-
läuterte Jury-Mit-
glied   Professor
Werner Geurtsen
aus Hannover die
Ausrichtung der
Ausschreibung:
„Die Jury möchte
nicht nur trans -
lationale   For-
schung an unse-
ren zahnmedizi-
nischen Fakultäten honorieren, son-
dern auch die Arbeit an der Basis,
insbesondere mit den ganz jungen
Patienten durch Ärzte, Hebammen,
Lehrer, Erzieher und Krippenper -
sonal. Denn hier werden bereits 
die Weichen für eine erfolgreiche

Prophylaxe gestellt. Ziel ist letzt -
endlich immer eine möglichst ra-
sche Um setzung neuer präventiver

Kon zepte am Patien-
ten.“  Neben Ärzten
und Zahnmedizinern
können sich deshalb
auch   akademisch
ausgebildete Prakti-

ker aus der
Gruppen -
prophyla xe
und   dem
öffentli chen
Gesundheits-
dienst   be-
werben. Wis -

senschaftler
aus anderen natur-

wissenschaftlichen Fakultäten sind
ebenfalls herzlich zur Bewerbung
aufgerufen. 

Einsendeschluss ist der 1. März
2012. Aktuelle Teilnahmebedingun-
gen und weitere Informationen gibt
es unter: www.wrigley-dental.de7

nDer Präsident der Deutschen Gesell-
schaft für Mund-, Kiefer- und Gesichts -
chirurgie (DGMKG), Dr. Erich Theo
 Merholz, der Vorsitzende des Berufs-
verbandes Deutscher Oralchirurgen
(BDO), Dr. Dr. Wolfgang Jakobs, sowie
die Vorsitzende des Berufsverbandes
der Deutschen Kieferorthopäden (BDK),
Dr. Gundi Mindermann, bekräftigten
anlässlich der Gemeinschaftstagung
von DGMKG und BDO „Interdiszipli-
näre Aspekte der oralen Medizin“ die
enge Zusammenarbeit der fachärzt-
lich/fachzahnärztlichen Gesellschaften
und Berufsverbände im Bereich der
Zahn-, Mund- und Kieferheilkunde. 

„Nur BDO, BDK und DGMKG ge-
meinsam stellen eine Quantität dar, die
unserer Qualität entspricht.“ Mit die-

sen Worten umriss der Präsident der
DGMKG, Dr. Merholz, den Anspruch
der drei Fach ge sell schaf ten/Berufs -
ver bände, künftig gemeinsam wahr -
genommen zu werden. „Unsere Zu-
sammenarbeit hat keinen konfrontati-
ven Ansatz“, betonte Dr. Dr Jakobs.

Die Fachzahnärzte und Fachärzte
in der Zahn-, Mund- und Kieferheil-
kunde sehen jedoch die Notwendig-
keit, die Interessen der Fachkollegen,
nicht zuletzt auch durch die Entwick-
lung bei der Novellierung der GOZ, in
Zukunft zu intensivieren und auch in
der Berufspolitik zu koordinieren und
weiter auszubauen. „Die Kooperation
liegt deswegen in unser aller Inter-
esse“, so Dr. Mindermann. 7

Quelle: BDO, BDK, DGMKG

Toller Gewinn für das
beste Projekt! 

Wrigley Prophylaxe Preis 2012 mit 10.000 Euro dotiert.
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n Mit einem umfassenden Leistungs-
spektrum für hochwertige Prothetik
aus internationaler Produktion zu fai-
ren Preisen hat dentaltrade seine Posi-
tion am Dentalmarkt im zurückliegen-
den Jahr  weiter ausgebaut. Als wichtige
Meilensteine betrachtet man im Hause
dentaltrade die erfolgreiche TÜV Ser-
vice tested Zertifizierung sowie die Ver-
stärkung des Management-Boards mit
dem neuen Geschäftsführer
Dr. Olaf Perleberg. 

Attraktive Angebote
zum  runden Firmengeburtstag

Seit zehn Jahren steht dentaltrade
für Kompetenz in puncto Zahnersatz aus
internationaler Produktion, verbunden
mit einem erstklassigen Service. Mit
dem innovativen Erfolgskonzept hat
dentaltrade während der zurückliegen-
den Dekade vielen Tausend Patienten zu

einem strahlenden Lä-
cheln verholfen und Be-
handler  mit Qualitäts-
zahnersatz   zu   fairen
Preisen überzeugt. „Zum
zehnjährigen Bestehen
von dentaltrade in 2012
können sich Behandler
auf besondere Highlights
freuen. Aufgrund der
gro ßen Nachfrage verlän -
gern wir unser  Ja nu ar-
Special, mit dem wir uns
für das langjährige Ver-

trauen unserer Kunden bedanken möch-
ten“, betont Dr. Olaf Perleberg, Geschäfts-
führer bei dentaltrade. „So profitieren
Behandler noch während des gesamten
Monats Februar 2012 von zwölf Prozent
Rabatt auf festsitzenden Zahnersatz.“ 

Entsprechend der Serviceoffensive
bieten die Hanseaten neben attraktiven
Angeboten auch künftig eine konstant
günstige Produktrange. „Mit unserem

Full-Service-Plus Konzept decken wir
die gesamte zahntechnische Leistungs-
palette von Kronen und Brücken über
Zirkon- bis zu Implantatversorgungen
ab und zwar zu  so günstigen Konditio-
nen, dass Behandler deutliche Umsatz-
steigerungen generieren können“, un -
ter streicht Dr. Olaf Perleberg. 

Poleposition für Zahnersatz
aus internationaler Produktion

Neben   einem   hervorragenden
Preis-Leistungs-Verhältnis,   der   deut-
sche TÜV zeichnete dieses jüngst mit
der Note sehr gut aus, finden Behandler
bei dentaltrade eine konstant hohe Qua -
lität der Arbeiten. „Mit unseren Technik
Service-Teams und einem ausgefeilten
Qualitätsmanagement-System in Bre-
men und China haben wir in  Sachen
Qualitätssicherung Standards gesetzt“,
betont Dr. Perleberg. „dental trade zeigt,
dass   Qualitätszahnersatz   standort -
unabhängig ist, schließlich sprechen
über 4.000 zufriedene Kunden für 
sich.“

Wobei man im Hause dentaltrade
angesichts der soziodemografischen Ent -
wicklung mit einem weiteren Anstieg
der Nachfrage rechnet. „Es geht darum
gemeinsam mit Partnern aus der For-
schung, niedergelassenen Behandlern
und Krankenkassenpartnern dieses

wichtige Thema aktiv anzuge-
hen und eine bezahlbare sowie
hochwertige Versorgung mit
Zahnersatz zu gewährleisten“,

unterstreicht Dr. Perleberg. 7

dentaltrade GmbH & Co. KG
Grazer Straße 8, 28359 Bremen
Tel.: 0421 247147-0, Fax: 0421 247147-9
service@dentaltrade.de
www.dentaltrade.de

Bestens aufgestellt zum Start in das
Jubiläumsjahr 2012

Der Bremer Zahnersatzanbieter dentaltrade entwickelte sich im vergangenen Geschäftsjahr 
sehr positiv und blickt optimistisch auf 2012. 

5 Vereinbarten engere Zusammenarbeit (von links nach rechts): Dr. Erich Theo Merholz/DGMKG, 
Dr. Dr. Wolfgang Jakobs/BDO und Dr. Gundi Mindermann/BDK.

Motiv 2

Motiv 1

*zzgl. MwSt. und Versandkosten

PATIENTENFLYER für Ihre Praxis!
PATIENTENGERECHT • ZUVERLÄSSIG • AKTUELL • HOCHWERTIG

25,– €* für 

100 Flyer

VENEERS

1. Motiv auswählen

2. Anzahl angeben

3. Kontaktdaten ausfüllen und faxen

FAX
 

oder bestellen Sie per Mail:

 

Hiermit bestelle ich verbindlich:

� 100 Flyer/25 Euro*
� 200 Flyer/50 Euro*
� 300 Flyer/75 Euro* 

� Motiv 1 � Motiv 2

Hinweis: Versand und Rechnungslegung
erfolgt über nexilis Marketing.

Datum Unterschrift/Stempel
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ANZEIGE

5 Neuer Geschäftsführer Dr. Olaf Perleberg.

„Die Kooperation liegt in
unser aller Interesse“

BDO, DGMKG und BDK vertiefen die Zusammenarbeit.


