
n Die DGI e.V. bie-
tet ihren Mitgliedern
viele Mehrwerte – sie
können sich fortbil-
den und netzwerken
und so auf dem neues-
ten Stand der Wissen-
schaft bleiben. Wuss -
ten Sie, dass die DGI
darüber hinaus aber
auch eigene Services
anbietet? Wir möch-
ten so Ihre Arbeit er-
leichtern und Sie da-
bei unterstützen, Ihr
Wissen auf- und aus -
zubauen und Ihre Pa-
tienten zu informieren.

Wir über uns
Als Tochtergesellschaft der DGI

führen wir den youvivo Store und bie-
ten Ihnen hier eigene DGI Services.
Selbstverständlich können Sie auch
als Nicht-DGI-Mitglied unsere Ange-
bote buchen!

Unser Produktportfolio
Wir bieten Ihnen viele interes-

sante Angebote, die Ihnen die Arbeit
als Zahnarzt erleichtern, Ihr Wissen
auf dem neuesten Stand halten und
Ihre Patienten mit ausreichenden In-
fos versorgen.

Ihre Arbeit erleichtern
Mit unseren Partnerangeboten: 

In Kooperation mit verschiedenen
Partner können wir Ihnen exklusive
Services für DGI-Mitglieder anbieten
– wie DVT-Geräte oder auch indi -
viduelle Finanz- und Versicherungs-
angebote.

Ihr Wissen aufbauen
Mit dem Premiumpaket Wissen:

Was für Kliniker mit Zugang zu
 universitären   Ressourcen   ganz
selbstverständlich ist, kann für den
nie dergelassenen Implantologen mit
er  heblichem Aufwand verbunden
sein: Die umfassende wissenschaft -
liche Recherche zu implantologi-
schen Themen – und damit der
schnelle Zugang zu Wissen und den
Antworten auf die täglichen Fragen
in der implantologischen Praxis. 
Sie erhalten über eine dezidierte
(Volltext-)Suchfunktion   uneinge-
schränkten Zugriff auf sämtliche
 Artikel der vier implanto logischen
Journale des Quintessenz-Verlags.
Von 1999 bis zur jeweils aktuellsten
Ausgabe. 

Mit dem Premiumpaket Wissen
liefern wir allen ambitionierten
Praktikern in der DGI das Fach -
wissen frei Haus.

Mit GOMI online: Im Glossary 
of Oral and Maxillofacial Implants
können Sie exklusiv, online und kos-
tenfrei Volltextsuchen in Deutsch
und Englisch durchführen.

Mit der pip zum Download:
Prak tische Implantologie und Im -

plantatprothetik   ist
im 5. Jahrgang mit
 einer Verbreitung von
12.000 Exemplaren
die aktuell meist -
verbreitete Fachzeit-
schrift für den im-
plantologisch tätigen
Zahnarzt in Deutsch-
land. Bei uns finden
Sie alle Gesamtaus -
gaben seit 2010, sämt-
liche   wissenschaft-
l ichen   Abstracts,
Pro&Contra und alle
Fachbeiträge.

Mit Bewegtbildern
zu den Kongressen

der DGI: Alle Tagungsvorträge und
Kongressvideos können Sie bei uns
als DVD oder Online Stream  buchen
und damit im Bewegtbild alle Inhalte
der vergangenen Jahre so oft wie
 gewünscht ansehen. 

Mit „Kommunikation der Zellen“:
Das Unsichtbare sichtbar werden zu
lassen – darin liegen die Faszination
und die Herausforderung, die heute
bekannten zellbiologischen Hinter-
gründe der Osseointegration anhand
der beteiligten Zelltypen und Boten-
stoffe zu visualisieren und diese kom-
plexen biodynamischen Prozesse
dramaturgisch und didaktisch so zu
gestalten, dass sie in der Aus-, Fort-
und Weiterbildung eine wertvolle
Unterstützung in der Wissensver-
mittlung bieten.

Ihre Patienten informieren
Mit den DGI-Patienten-News:

 Zeigen Sie Ihren Patienten, dass Sie
Mitglied des größten Implantologen-
verbandes Deutschlands sind! Und
mit unseren Patienten-News und 
den Patienten-News Plus vermitteln
Sie Ihren Patienten Fachwissen. Mit
unseren Patienten-News Plus können
Sie die Patienten-News durch eigene
Neuigkeiten/Informationen ergänzen.
Teilen Sie Ihren Patienten Ihre Ur-
laubszeiten mit, präsentieren Sie neue
Teammitglieder, stellen Sie  aktuelle
Stellenanzeigen ein oder  zeigen Sie
Ihr Leistungsportfolio.

Mit den DGI Patientenbroschüren
und Faltblättern: Bei uns erhalten Sie
Patienteninformationen in Druckform
– auch in türkischer Sprache!

Web 2.0: Unsere neuesten
Serviceleistungen für Sie

Patienten gewinnen, Patienten binden
via Homepage und Social Media

Basis ist wichtig: Social Media
und Web 2.0 etablieren sich zuneh-
mend als ernst zu nehmende Kom -
munikationsplattformen. Facebook,
Twitter, Google & Co. sollten nicht
 fehlen, wenn es darum geht, Ihre Pa-
tienten zu binden und neue Patienten
zu gewinnen. Als Basis Ihrer Online-
Reputation erfüllt die eigene Home-
page eine sehr wichtige Rolle.

Oft stellt sich die Frage: 
8Wer erstellt mir eine professionelle

und rechtssichere Homepage?
8Wie setze ich die neuen Medien 

am geschicktesten ein?
8Wie kann meine Praxis vom Ein-

satz von Web 2.0 und Social Media
profitieren?

8Welche Kanäle sind für mich als
Zahnarzt relevant? 

Von Profis für Profis: Wir bieten
 Ihnen alle relevanten Services aus
 einer Hand.

8 Praxishomepage: Ihre Zahnarzt-
praxis – sicher, schnell, profes -
sionell ins Netz.

8 Facebook, Twitter & Co.: Das
 Starter paket für Ihren Social-Media-
Auftritt.

8 Suchmaschinenoptimierung: Las-
sen Sie sich dort finden, wo Sie
 gesucht werden!

Persönliche Beratung
Unsere Projektmanagerin Frau

Sonja Kluge berät Sie gerne per -
sönlich.

youvivo GmbH
Karlstraße 60, 80333 München, Deutschland
Tel.: +49 89 55052090, kluge@youvivo.com

Service today

Patienten gewinnen, 
Patienten binden mit 
Web 2.0 & Social Media

Die Seminare für Zahnärzte, Mund-, Kiefer 
und Gesichtschirurgen, Implantologen, 
Zahntechniker und Praxisassistenten.

Social Media  – Online Netzwerke richtig nutzen (Kompaktseminar)
Referenten: E. Birle, München  |  K. Daniel, Erlangen  |  H.Hanika, Berlin
Donnerstag, 27.11.2014, 14:00 – 15:30 Uhr  |  Teilnahmegebühr 119 € 

Social Media in der Praxis – Online Kommunikation optimieren, 
Patienten erreichen (Workshop)
Referenten: E. Birle, München  |  K. Daniel, Erlangen  |  H.Hanika, Berlin
Donnerstag, 27.11.2014, 16:00 – 18:30 Uhr  |  Teilnahmegebühr 119 € 

Paketpreis für die Teilnahme an beiden Seminaren: 189 €

GmbH

Anmeldung per E-Mail an: info@youvivo.com
Ein Angebot der youvivo GmbH | Karlstraße 60 | 80333 München 
Tel.: +49 89 5505 209-0 | info@youvivo.com | www.youvivo.com   
 

SOCIAL MEDIA 
WORKSHOPS 
beim 28. Kongress der DGI in Düsseldorf

DIE THEMEN

4 Fortbildungspunkte 
nach BZÄK/DGZMK/KZBV

Seit vielen Jahren 
können sich Kinder-
ärzte und Zahnärzte, 
die ansonsten bei der 
Kindergesundheit an 
einem Strang ziehen, 
zu einem besonderen 
Aspekt rund um die 
Zahngesundheit nicht 
einigen: Sollen die 
Kleinstkinder lieber 
Fluorid in Tabletten-
form ... mehr »

Fluoride: 
Tabletten oder Zahnpasta?

12. September 2013
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PATIENTEN-NEWS

Weitere Informationen und Bestellung unter:
Telefon +49 89 5505 209 0
E-Mail patientennews@dginet.de
Internet www.dginet.de/patientennews

HALTEN SIE IHRE PATIENTEN 
AUF DEM LAUFENDEN!

Ein Angebot der youvivo GmbH | Karlstraße 60 | 80333 München 
Tel.: +49 89 5505 209-0 | service@youvivo.com | www.youvivo.com 

GmbH

PATIENTEN NEWS 
FÜR IHRE PRAXIS- 
HOMEPAGE

Stärken Sie das Vertrauen Ihrer Patienten in Ihre Praxis! 
Mit aktuellen,  geprüft en NEWS auf Ihrer Homepage. 

ANZEIGE

DGI Services by youvivo
Exklusive Angebote für DGI-Mitglieder.

5Sonja Kluge


