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Interview

Erfolg im Dialog

Herr Sigl, wie kam es denn zu der un-
gewohnlichen und spannenden Kombi-
nationderdental bauer-gruppe gemein-
sam mit der Oemus Media AG, Fortbil-
dung und Marathon fiir Zahnarzte anzu-
bieten?

Die Kombination von Fitness und Be-
ruf ist ja nicht ungewdohnlich. Der inter-
national unter Laufern legendéare Médoc
Marathon istseit Jahren miteinem medi-
zinischen Kongress verbunden! Da lages
sehr nahe, Zahnarzten und ihren Mitar-
beitern eine solche Kombination anzu-
bieten, zumal mit dem Unternehmen
ACTEON in Bordeaux ein namhafter
DentalherstellerzurVerfiigungsteht, der
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diesen Gedanken sehr positiv aufnahm
und entsprechend engagiert das Projekt
mit unterstiitzt.

Wieistdennderlegendare Ruf dieses
Marathons entstanden?

Den Franzosen wird ja zugeschrieben,
dass sie es wie kaum ein anderes Volk
verstehen, Leistung und Lebensart unter
einenHutzubringen.Die 42,195 kminei-
nem anspruchsvollen Geldande zu absol-
vieren, istfiirsich eineimmense Heraus-
forderung. Warum also nicht so ange-
nehm wie moglich gestalten? Und soent-
stand ein Streckenverlauf, dervon einem
zum nachsten wunderschonen Chateaux
im Haut Médoc Weinbaugebiet fiihrt.
Mehr als 20 Musikgruppen unterstiitzen
die ca. 10.000 Laufer, die liberwiegend
maskiert ein illustres Bild abgeben.

Esistsogar—und dies ist natirlich fiir
Laufer untypisch — moglich, neben der
normalen Versorgung mit Mineralwas-
ser auch an der Strecke ein Schliickchen
Wein zu verkosten.

Dies klingt ja mehr nach Karnevals-
umzug als nach Sportevent!

Keineswegs, denn Marathon und Zeit-
limit lassen letztendlich kein Ausufern
zu.Ein medizinisches Attestfiir die Mara-
thoneignung ist Voraussetzung, um
tiberhaupt fiir den Start zugelassen zu
werden.
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Eine ernsthafte Vorbereitung ist zwin-
gend erforderlich, um diesen Lauf zu beste-
hen.

Wie bei allen Veranstaltungen mit ext-
remen korperlichen Belastungen gab es
auch hier in der Vergangenheit ernsthafte
Zwischenfalle, die in Selbstiiberschatzung
begriindetwaren.

Es ist also doch mehr Fitness und Aus-
dauer gefragt?

In der Tat, wobei eben genau der Aspekt
der Verbissenheit und der Rekordzeiten
bei diesem Marathonlauf absolut in den
Hintergrund tritt. Savoir-vivre lasst sich
eben auch auf den Marathon iibertragen.

Gerade deshalb habenwirjagemeinsam
mit ACTEON, lhnen, d.h. der Oemus Media
AG, und der dental bauer-gruppe auch den
Dialog hervorgehoben. ,Erfolg im Dialog"
wurde von uns lbrigens nicht fiir einen
Event kreiert, sondern ist seit Jahren fester
Bestandteil der Philosophie der dental
bauer-gruppe.

Hier ist natiirlich die fachliche Infor-
mation anldsslich des 1. Internationalen
Kongresses endodontischer Zahnheil-
kunde gemeint, aber keineswegs hierauf
beschrankt.

Ein spezielles Rahmenprogramm in die-
ser sensationellen Region rundet das ge-
samte Paket ab.

Wie sind Sie, Herr Sigl, eigentlich zum
Marathon gekommen?

Im Sommer 1999 fasste ich fiir mich
den Entschluss, einmal im Leben einen
Marathon zu laufen, wobei es sich er-
gab, dass einige Kollegen sich entweder
schon darauf vorbereiteten oder sich
gerade am selben Punkt befanden. Es galt
eigentlich nur noch festzulegen, an wel-
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chem Ort wir an den Start gehen. Es wurde
der London Marathon 2000.

DievielenTrainingsstundenunddieklei-
nen Riickschldge tiber die acht Monate der
Vorbereitung erspare ich lhnen. Auch die
Erlebnisse wéhrend des ersten Laufes
schildere ich hier nicht, denn den Mara-
thonlaufern wird unterstellt, dass sie tiber
den Lauf so lange erzahlen konnen, wie
die echte Laufzeit war—und diese war sehr
lang!!!!

Nur eines sei gesagt: es war ein unver-
gessliches Erlebnis,dasichjedem nuremp-
fehle.

Seitdem sind Sie von dem Laufbazillus
infiziertund sammeln Urkunden?
Wie Sie sehen, bin ich auch heute noch

o 53}}]?\}‘.;) @ Marathon
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nicht unbedingt der Typ, dem man sofort
ansieht, dass er regelmagig trainiertund
sich den sonstigen sogenannten Geniis-
sen entzieht.

Trotzdem folgten noch ein paar Mara-
thons—zweimalin New York,einmal Ber-
lin mit einer dental bauer-Laufergruppe
undebeninMédoc,denichallerdingsda-
mals nicht zu Ende lief. Das Laufen habe
ich, owie zur Marathonvorbereitung, im-
mer wieder gepflegt.

Da arbeite ich noch an mir, dass ich
wieder regelmafiiger, d.h. zwei- bis drei-
mal pro Woche ein Stiindchen abzweige.
Sollten Sie einmal eine Ausrede benéti-
gen, warum das nicht geht, konnen Sie
sich ebenfalls vertrauensvoll an mich
wenden, ich habe daviele auf Lager.

Jetzt haben Sie unsrrichtig Lust aufs Lau-
fen und den Médoc Marathon gemacht.
Gibt es denn iiberhaupt noch Karten?

Zurzeit haben wir noch einige wenige
Platze frei,sodass sich eine Anfrage bis zum
30.Juniaufjeden Fallrentiert.

Vielen Dank fiir das Gesprach und viel
Freude beim Training! <«

>> ANMELDUNG

Anmeldung unter:

Oemus MediaAG

Holbeinstr. 29

04229 Leipzig
Tel.:0341/48474-3 08

Fax: 03 41/4 84 74-3 90

E-Mail: event@oemus-media.de
WWW.0emus.com

:: Drei Semester berufsbegleitend
:: Briickenschlag von der Praxis zur Advanced Dentistry

:: Akad. Leitung: Prof. Dr. Dr. h.c. P. Gangler, Prof. Dr. R. Beer
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MASTERSTUDIENGANG

:: ORAL REHABILITATION

... mit Option zum Promotionsstudiengang
Dr. med. dent. an der Fakultat
fur Zahn-, Mund- und Kieferheilkunde

in versitat

Witten/Herdecke

mit einem der integrierten Schwerpunkte....
: Kinderzahnheilkunde

: Restaurative Zahnheilkunde

: Endodontologie

: Parodontologie

: Implantate als Zahnersatz

: Infos und Anmeldung: www.oralerehabilitation.de
Dr. Lj. Markovic, Tel. +49/2302/926-676, Fax -681
oralerehabilitation@uni-wh.de
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Interview

Konseguente Hygiene

fur die

Praxistunrung

Sieistdas neue Gesichtder Diirr Anzeigenkampagne 2008. Sylvana Lieding aus Eisenach gewann das Diirr Hygiene-
Casting und iiberzeugte die Jury sowohl mit ihrer Ausstrahlung als auch Kompetenz in puncto Praxishygiene. Im
Interview verrét sie, wie sie das Casting erlebte und welche neuen Erfahrungen nun auf sie zukommen werden.

Frau Lieding, wie sind Sie auf das Cas-
ting aufmerksam geworden und was hat
Sie bewegt mitzumachen? Wie haben
Sie sich beworben und was haben Sie
von dem Casting erwartet?

Ich bin durch meine Arbeitskollegin
auf das Diirr Hygiene-Casting aufmerk-
sam geworden.

Sie legte mir die Unterlagen in mein
Fach undich habe mich daraufhin per Post
beworben.

Die Bewerberinnen sollten ja einen
personlichen Praxishygienetipp geben
und,,Reime gegen Keime"“ dichten. Kan-
nen Sie uns sagen, was lhr Statement
und Ihr Reim waren?

Mein Statementwar: Die Hygiene in der
Praxis ist sehr wichtig fiir alle Patienten,
Assistentinnen und Zahnérzte, damit
keine Krankheiten {ibertragen werden.
Praxishygiene ist daher unverzichtbar.
Wir desinfizieren und reinigen stets so,
dassauchwirunsjederzeithehandeln las-
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sen wiirden. Ohne konsequente Hygiene
isteine Praxisfiihrung nicht moglich.

Wie war das fiir Sie, schlieBlich eine
der 20 Finalistinnen von hunderten Be-
werberinnenzuseinund inStuttgart mit
anderen Hygieneassistentinnen fiir das
abschlieende Fotoshooting zusammen-
zutreffen?

Als der Anruf von Dr. Koch kam, der mir
mitteilte, dass ich eine der 20 Finalistin-
nenvon iibertausend Bewerberinnenbin,
war ich im ersten Moment sehr nervos.
Spaterhabeichmicheinfachgefreutdabei
seinzudiirfen.Ichwarsehrgespannt, was
mich da erwartete, wie die anderen As-
sistentinnen so sind und wo sie herkom-
men.

Eswar interessant mit den anderen As-
sistentinnen zusammenzutreffen, zu er-
fahren, wie sie arbeiten und wie esin an-
deren Praxen ausschaut.

Das Fotoshooting hat mir viel Spaf? ge-
macht, alle Finalistinnen waren sehr nett

EverClear - sehen Sie was Sie sehen méchten - immer!

15.000 upm

Glasklares Prinzip: EverClear
der revolutiondre Mundspiegel,
der immer klar und sauber bleibt!

RN

EverClear IntroSet

N

orangedental @ info: +49(0)7351.47499.0

premium innovations
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HYGIENEKRAFT MIT KOMPETENT

und wir haben uns untereinander richtig
gutverstanden.

Wie haben Sie in Stuttgart Ihre Chan-
cen eingeschatzt?

Ich habe alles auf mich zukommen las-
sen. Wirwaren alle da, um Spaf zu haben,
und ich war froh, dass ich daran teilneh-
men durfte. Als wir so schon gestylt und
geschminktwaren,sahenalle Madels sehr
hiibsch aus, sodass jede hatte gewinnen
kénnen.

Ich habe mirnichtviele Gedanken darii-
ber gemacht, welche Chancen ich da wohl
haben werde.

Als Sie erfuhren, dass Sie gewonnen
haben: wie haben Sie reagiert? Was ha-
ben Sie zuerst gemacht, was ging lhnen
durch den Kopf, was sahen Sie auf sich zu-
kommen?

Alsicherfuhr,dassausgerechnetich ge-
wonnen habe, konnte ich es erst nicht
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glauben. Ich war erstaunt und gleichzeitig habe ich
mich sehr iiber diese positive Nachricht gefreut. Ich
habe erstmal meine Eltern, Schwester, Freund und
meine besten Freunde angerufen.

Gleichzeitig war ich neugierig, wie mein Chef rea-
giert. Mir ging vieles durch den Kopf, was wohl darii-
berinderZeitungstehenwird, welche Fotossie zeigen
werdenundinwelchen Zeitungen sie dariiber berich-
ten.

Wie geht es jetzt weiter? Welche Shootings und
Kampagnen hat die Firma Diirr mit lhnen geplant?

Ich werde die Diirr Dental-Produkte fiir 2008 vor-
stellen. In der aktuellen ZWP — Zahnarzt Wirtschaft
Praxis ist schon die erste Anzeige von mir mit einem
Diirr-Produkt FD333zusehen.Im Herbstgehtesdann
mit Fotoshootings weiter, darauf bin ich schon sehr
gespannt und freue mich.

Was haben Sie seit der Nachricht iiber lhren Ge-
winn erlebt — hat sich der Berufsalltag in der Praxis
verandert? Werden Sie in der Praxis 6fter darauf an-
gesprochen?

Meine Verwandten und mein Umfeld sind wahn-
sinnig stolz auf mich. Sie finden es schon, mich so in

Zeitschriften zu sehen. °
Mein Berufsalltag in der Praxis hat sich nicht ver- Denta I mi krOSko pe
andertund mein Arbeitsalltag geht ganz normal wei-

fer von Carl Zeiss

Wie empfinden Sie die Zusammenarbeit mit der

Firma Diirr, angefangen bei der Organisation des »MEHR SEHEN« mit Carl Zeiss.

Castings bis zu den zukiinftigen Aktionen? Damit lhre Perspektiven wachsen.
Die Organisation des Castings war perfekt

geplant und durchdacht. Es hat wirklich an nichts We make it visible.

gefehlt, wir wurden immer sehr gut vom gesamten
Diirr-Team verpflegt und betreut. Uberall wurden wir
herzlich empfangen und alles lief reibungslos ab.

Selbst beim Fotoshooting mit 20 Models lagen wir
gut in der Zeit. Das war ein sehr angenehmes Wo-
chenende, ein straffes Programm, aber nicht stressig.

Wir haben in der kurzen Zeit so viel gesehen und
erlebt.

Dentalmikroskope von Carl Zeiss erfiillen hdchste Anspriiche
an prazise Visualisierung und ergonomisches Arbeiten.

Das motorische Mikroskop OPMI®
PROergo vereinigt federleichte Be-
weglichkeit fir komfortables Arbeiten,
die bewadhrte ZEISS-Optik und eine

Was haben Sie personlich fiir sich aus diesem Cas- optional integrierte Videokamera.
ting und lhrem Gewinn mitgenommen?

Eswareine sehrschone Erfahrung, mit19 anderen
Assistentinnen dieses Wochenende verbringen zu

Das OPMI® pico mit MORA Interface
ermdglicht eine aufrechte Sitzposi-

diirfen. Ebenso interessant war es, die Diirr-Crew so- tion wahrend der Behandlungszeit.
wie die Fotografen kennenzulernen in einer Stadt, Durch erweiterte Kipp- und Schwenk-
die mirneuwar. moglichkeiten sind schwer zugang-

Wirdurftenunsvielanschauen,z.B.die Produktion liche Behandlungsareale leichter ein-
der Diirr System-Hygiene, den Stuttgarter Zoo Wil- sehbar.

helmaundvieles mehr.Ichbinfroh,dassichsoeintol-
les Wochenende miterleben durfte.

Indiesem Sinne mochte ich mich noch malbeidem
gesamten Diirr Team, allen Fotografen sowie Sty-

listen und den anderen Beteiligten bedanken. [ ] .° o ‘.

° [ J
Pluradent AG & Co KG
KaiserleistraBe 3 - 63067 Offenbach p] u ra d en t
Tel.069/82983-0-Fax069/82983-271 .
E-Mail: offenbach@pluradent.de Ihr Partner fir El’f0|g
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Interview

Praxiserfolg durch Selbst-
PR und Storytelling

Auf den BVD Fortbildungstagen 2008 hielt Sabine Asgodom am 3. Juni in Wieshaden einen Vortrag iiber die
»ZWolf Schliissel der Gelassenheit®. 1999 griindete sie ihr eigenes Unternehmen ,,Asgodom Live. Training.
Coaching. Potenzialentwicklung“ in Miinchen. Die Management-Trainerin verhilft mit ihren Coachings und
Seminaren Menschen aus unterschiedlichsten Lebens- und Arbeitswelten zu mehr Lebenserfolg. Sie ruft zu
Selbstverantwortung und Offenheit, Lebensbalance und wertschitzenden Umgang mit anderen auf. Uber
ihre Strategien fiir mehr Erfolg und Erlebnisberichte der Menschen, die sich an sie wandten, erschienen mitt-
lerweile mehrere Biicher und Aufséitze. Zu den bekanntesten Biichern gehoren ,,Greif nach den Sternen*,
,Die zwolf Schliissel der Gelassenheit” und ,,Lebe wild und unerséattlich“. Auch Zahnarzte kénnen ihre
Praxis durch Selbst-PR optimieren. Sabine Asgodom sprach mit der Redaktion der Dentalzeitung iiber das
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Potenzial, das ihr Konzept wecken kann.

Welches Spektrum bieten Sie bei
lhren Coachings an?

Ich coache vorwiegend Fiihrungs-
krafte und Selbststandige aus dem Be-
reich Wirtschaft, Politik und Showbusi-
nesssowie Teams. Dabeigehtesum Ver-
anderungen aller Art, z.B. mehr Erfolg,
mehr Sinn, mehr Geld, mehr Spaf in der
(Zusammen-)Arbeit, aber auch mehr
Zeitfiirs Privatleben.

Sie haben den Begriff der Selbst-PR
gepragt. Was bedeutet Selbst-PR kon-
kret und welche Strategien vermitteln
Sie in diesem Zusammenhang?

Selbst-PR heift Offentlichkeitsarbeit
fiir sich selbst machen. Sich zeigen, auf
sich aufmerksam machen, sich einen
Namen machen, in der Branche oder
gegeniiber Kunden. Es heifst aber auch,
indie Presse,ins Fernsehen zu kommen,
bekannt zu werden, wenn jemand das
mochte. Die Kunst dabei ist es, ohne an-
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zugeben und ohne zur Mogelpackung
zu werden, die eigenen Qualitaten klug
herauszustellen.Und dasfalltgeradeor-
dentlichen, aufrechten, sympathischen
Menschen eher schwer.

Auf der Jahrestagung des BVD am
3. Juni hielten Sie einen Vortrag zum
Thema ,,12 Schritte zur Gelassenheit®.
Wie erreicht man im stressigen Berufs-
alltag mehr Gelassenheit?

Ziel ist es, auch in Stresssituationen
einen kiihlen Kopf zu behalten. Der
wichtigste Schritt heifst Achtsamkeit,
hinsehen, hinhoren, erkennen, was
lduft. Und vor allem erkennen, dass
Menschen nie ohne Grund handeln. Be-
vorichmichalsotierischiiberjemanden
argere, iiberlege ich lieber, a) warum
mich das so ,,beiRRt“, und b) was ich tun
kann, um es zu andern. Gelassenheit
heifdt aber auch, die Verantwortung fiir
das eigene Handeln {ibernehmen. Bei-

www.klare-schiene.de
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spielsweise rechtzeitig ,,Nein“ sagen zu
konnen, wenn es zu viel wird.

Wie muss mansich lhre Vortrage vor-
stellen, welche Reaktionen wecken Sie
bei den Teilnehmern?

Mein Grundprinzip hei’t: Wer lacht
lernt. Deshalb konnen meine Zuschauer
viel lachen. Und gehen trotzdem oder
genau deshalb mit einem hohen Er-
kenntnisgewinn nach Hause. Ein weite-
rer hilfreicher Aspekt: Ich erinnere die
Menschen an das, was sie schon wissen,



aber nicht tun. Deshalb kdnnen sie
gleich am nachsten Tag anfangen, ihr
Verhalten oder ihre Einstellung zu an-
dern. Nach jedem Vortrag bekomme ich
zauberhafte Briefe von Menschen, die
mir schildern, was anders geworden ist
nach dem Vortrag. Eine Supermotiva-
tion!

Unsere Leser sind Zahnirzte, und
ihre Praxen moderne Dienstleistungs-
unternehmen. Wie kann ein Zahnarzt
mit lhrem Konzept der Selbst-PR seine
Praxis optimieren?

DasAllereinfachste:Er(odersie) kann
mehr liber Erfolge reden: wie er Zdhne
saniert, ein strahlendes Lacheln ge-
schaffen und Lebensfreude gesteigert
hat. Storytelling nennt man das neu-
deutsch. Eine wunderbare Methode,
Menschen fiir etwas zu interessieren
und zu begeistern. Und dabei nicht die
Kunstfertigkeitoderdie Kosten,sondern
vorallem die emotionale Ebene anspre-
chen.Oftwissen Patientengarnicht,was
alles moglich ware. Menschen méchten
konkrete Geschichten héren und wer-
den durch Beispiele ermutigt, sich auch
helfen zu lassen. Es gibt {ibrigens genii-
gend Menschen, die das auch aus eige-
nerTasche bezahlenwiirden (und kénn-
ten), wenn ihnen der ,Mund wassrig"
gemacht wird. Genauso wichtig: Selbst-
bewusste Mitarbeiterinnen, die ihr

Handwerk verstehen und Verantwor-
tungtragen.

Sie vermitteln in lhren Vortrégen,
wie man sich Kunden — im Falle des
Zahnarztes also Patienten —und Mitar-
beiterzu Freunden macht. Was empfeh-
len Sie einem Zahnarzt, um dieses Ziel
zuerreichen?

Das Zauberwort heif3t Menschlichkeit
—denanderenwahrnehmen und beach-
ten,respektierenundernstnehmen.Das
gilt fiir die Mitarbeiter wie fiir die Pa-
tienten. Ich selbst habe schon einen
Zahnarzt gewechselt, weil ich mich
missachtet und zum ,Kostenverursa-
cher”degradiertfiihlte. Ein chinesisches
Sprichwort heidt: ,Wer nicht lacheln
kann, sollte keinen Laden aufmachen.”
Ich fiige hinzu: ,,... und kein Zahnarzt
werden.”

Sie haben sehr viele Preise und Aus-
zeichnungen erhalten. Sind Sie das
beste Beispiel dafiir, dass Ihr Konzept
von Selbst-PR funktioniert?

Ja, sicher. Ich habe eine Freude, mich
zu zeigen, auf Biihnen zu stehen, in Bii-
chern auch {iber meine eigenen Erfah-
rungen zu schreiben. Ich habe keine
Angst, Stellung zu beziehen und meine
Meinung im Vortrag oder auch in Fern-
seh-Talkrunden zu vertreten. Und man
sagt, dabei bleibe ich authentisch. «

>> BERICHTIGUNG

In der letzten Ausgabe der Dentalzeitung 2/2008, Thema , Konservierende Zahnheil-
kunde / CAD/CAM* sind uns beim Artikel ,,Wege zur entspannten Zahnbehandlung*
von Dr. med. dent. Katrin Herzog, Kassel, auf der Seite 69 Fehler im vorletzten Absatz
unterlaufen: statt des Worts ,,Hypnose“ muss an dieser Stelle das Wort ,,Narkose*
stehen. Deshalb drucken wir an dieser Stelle den betroffenen Absatz in korrekter
Form ab. Wenn Sie den vollstandigen Artikel lesen wollen, finden Sie diesen unter
www.oemus-media.de.

Wege zur entspannten Zahnbehandlung

Wer aber glaubt, mit Behandlungen unter Narkose wird Angst dauerhaft beseitigt,
liegt leider daneben. Die Angst ist nach einer Narkose noch die gleiche wie vorher.
AuBerdem kann bei einer zahnarztlichen Behandlung unter Narkosebedingungen le-
diglich ,,grob aufgeraumt werden*, so konnen zerstorte Zahne gezogen, Karies ent-
fernt und Locher provisorisch geschlossen werden. Qualitativ hochwertige und lang-
fristig haltbare Versorgungen und Sanierungen sind unter Narkosebedingungen
technisch und zeitlich nicht realisierbar. Zusatzlich stellt jede Narkose ein gesund-
heitliches Risiko dar, das weiB jeder Mediziner. Sie sollte deshalb Behandlungen vor-
behalten bleiben, die ohne Ausschaltung des Bewusstseins nicht durchfiihrbar sind.
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Der Tag eines
Pechvogels

Der Wecker klingelt, die Reste
des nachtlichen Kiihlschrankbesuches
klemmen noch zwischen den Zdhnen.
Mundgeruch macht sich breit.

Zahnbiirste liegt im ausgelaufe-
nen Duschbad.Neue Biirstensindauch
nirgends zu finden.

Friihstiick: Der Schmerzvom hei-
3en Kaffee und dem kalten Obst lahmt
die Gesichtsnerven.

Suche auf dem Weg zur Arbeit

nach der Zahnseide im Handschuhfach. Alle.

Arbeit — Geburtstagsrunde — klebriger Schokokuchen fiir die Locher,
die der Zahnarzt letzte Woche festgestellt hat. Der wird sich freuen.

Mittag: Beim harten Brotchen Teil des Eckzahnes abgebrochen.

Mitschmerzverzerrtem Gesichtam Bleistiftrumgeknabbert. Splitterin
Lippe eingezogen.

Aufzum Zahnarzt: Der hat Urlaub.

Abendbrot: Nur noch Suppe —dabei die Zunge verbrannt.

Erinnerung auf dem Handy: Zahnbiirsten kaufen. Die Drogerie hat
schon zu.

Mit verzerrtem Gesicht ins Bett legen. Eisheutel auf Wange legen.
Stofigebet in Richtung Himmel. Bis auf den Teil des Eckzahns sind noch alle
Zahne da.

0z

Witze

Wie viel Psychologen braucht man,um
eine Gliihbirne einzuschrauben? Nur
einen — die Gliihbirne muss aber auch
wirklich wollen!

Ich habe den Zahnarzt gewechselt, der
letzte ging mir zu sehr auf die Nerven.

Im Sprechzimmer kramt Frau Miiller
nervos in ihren Taschen.

,»Sie brauchen mich nichtim Voraus zu
bezahlen!“, sagt der Zahnarzt.

»Das will ich auch nicht!“, entgegnet
Frau Miiller. ,,Ich zdhle nur mein Geld,
bevor Sie mich betauben!*

Beim Besuch zeigt Herr Meier seinen
alten Freunden die Stadt. ,,Und hier be-
findet sich die Statte des Jammerns*®,
erklart er. ,Die Mauern hallen wider
vom Gestohne der gequélten Men-
schen.”

Sein Bekannter schaut ihn fragend an.
wJetzt iibertreib doch nicht. Wir sind
doch nicht mehr im Mittelalter. Was ist
das denn fiir ein hochmodernes Ge-
baude?*

,Das ist die neue Zahnklinik!*“

,,Bitte briillen Sie wie am SpieB, so laut,
wie Sie nur konnen*, sagt der Zahnarzt
zu dem Mann im Behandlungsstuhl.
,»Aber wieso?*

»Das Wartezimmer ist brechend voll,
und ich will den Boris Becker in zehn
Minuten im Fernsehen sehen.*

Adam und Eva
hatten viele
Vorteile, aber der
GroBte war, dass
sie keine Zahne
zu bekommen
brauchten.

Mark Twain

KENNZIFFER 0831
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E PROPHY-MATE NEO

KENNZIFFER 0841

Das neue und verbesserte NSK Prophy-
Mate neo ist die intelligente Weiterentwick-
lung des bewahrten Zahnpolitursystems
Prophy-Mate. Das kompakte und einfach zu
bedienende Gerat ist jetzt noch handlicher.
Neu sind die zwei Diisen mit einer Abwinke-
lung von 60° und 80° fiir eine noch effizien-
tere Reinigung, die im Paket enthalten sind.
Das praktische und &sthetisch anspre-
chende Handstiick garantiert eine sichere,
rutschfeste und angenehme Anwendung fiir

NSK EUROPE GMBH
Elly-Beinhorn-Str. 8

65760 Eschborn

Tel.: 061 96/7 76 06-0

Fax: 061 96/7 76 06-29
E-Mail: info@nsk-europe.de
www.nsk-europe.de

jede HandgroBe auch bei
langerem Arbeiten. Das
Prophy-Mate-Instrument
istum 360° drehbar. Damit
bleiben die Gelenke auch
bei hohem Luftdruck frei
beweglich. Der leichte Kor-
per des Instruments mini-
miertdas Erm{idungsrisiko
von Hand und Handgelenk.
Der gleichzeitig aus zwei Diisen im Pul-
verbehélter geblasene Luftstrom schafft ei-
nen konstanten Pulverfluss zur Saugdiise in
der Mitte des Behalters. Der dadurch ermég-
lichte gleichméBige und kraftvolle Pulver-
ausstoB erzielt bemerkenswerte Politur- und
Reinigungseffekte. Durchdie runde Form des
Behdlters bleiben keine Pulverreste zurtick.
Wartungs- und PflegemaBnahmen sind

~ Prophy-Mate neo von NSK.

einfach wie nie zuvor. Die
vordere Diise lasst sich
leicht abnehmen. Um das
Handstiick von der Pulver-
dose zuldsen, ziehtman ein-
fach den Schnellverschluss-
ring nach hinten. Die Pflege
erfolgt mittels der mitgelie-
fertenReinigungsbiirste und
desReinigungsdrahtes. Pro-
phy-Mate kann bei 135 °C autoklaviert wer-
den, nachdem der Pulverdosendeckel ent-
fernt worden ist.

Das Prophy-Mate-Handstiick kann direkt
an die meist verwendeten Kupplungsmarken
angeschlossen werden (d.h. Kavo® MULTI-
flex®-Kupplung, W&H® Roto Quick®-Kupp-
lung, Bien-Air®Unifix®-Kupplung und Sirona®
Quick-Kupplung).

E EVERCLEAR™

KENNZIFFER 0842

EverClear™ - der revolu-
tiondre Mundspiegel! Sie
sehen, was Sie sehen —
immer !!! i

Bis heute gingen Zahn-

mit Mundspiegel arbeiten
miissten, bei denen inner-

arzte davon aus, dass sie N =,

licht die Ausstattung des
B EverClear™ mit einem
Mikromotor, der mit 15.000
[ Umdrehungen in der Minute
die Spiegeloberfldche dreht
und so Wasser, Schmutz,

— Speichel und Blut weg-

schleudert. Der Mundspie-

halb weniger Augenblicke = EverClear™.

die Sicht durch Spray und

Bohrstaub behindert und die Konzentration
gestort wird. Jeder hat seine eigene Technik,
das Sichtproblem zu minimieren — Positio-
nieren des Spiegels, Reduzieren der Spray-
menge, Benetzungsmittel etc., die sich je-
doch meist als umsténdlich und wenig effek-
tiv erweisen. Eine Losung fiir dieses Problem
hat die Schweizer Firma |-DENT SA aus Lau-
sanne entwickelt und produziert. Die geniale
Idee heiBt EverClear™ —ein akkubetriebener,
sterilisierbarer und selbstreinigender Mund-
spiegel, derimmer klar und sauber bleibt. Die
neueste technologische Entwicklung ermdg-

gel ist dabei ultraleicht und
handlich.

Das Instrument ermdglicht erstmals un-
unterbrochenes Praparieren, auch unter un-
giinstigsten Bedingungen. Stress, der durch
schlechte Sichtverhaltnisse ausgelost wird,
gehdrt der Vergangenheit an. Ein unbewuss-
tes Verrenken von Nacken und Riicken, nur
um einen moglichst direkten Blick auf die Be-
handlungsstelle zu erhalten, wird durch Ever-
Clear™ vermieden. Inzwischen nutzen ei-
nige Hundert Zahnérzte die enormen Vorteile
von EverClear™. Besonders gut hat sich
EverClear™ bewdhrt, wenn mit einem Laser
gearbeitet wird, der ein Kiihimedium braucht.

ORANGEDENTAL GMBH & CO. KG
Im Forstgarten 11

88400 Biberach/RiB

Tel.:07351/47499-0
Fax:07351/47499-44

E-Mail: info@orangedental.de
www.orangedental.de

~ Das EverClear™-Prinzip.

~ Spiegel ohne Reinigung.

Auch bei CEREC-Nutzern ist EverClear™ eine
echte Arbeitshilfe und eine enorme Erleichte-
rung bei der Praparation und dem Entfernen
von alten Fiillungen.

Die Vorteile fiir den Behandler: reduzier-
ter Arbeitsstress; geringere Augenermiidung,
speziell wenn mit Lupenbrille oder Mikroskop
gearbeitet wird; deutliche Zeitersparnis und
erhohte Produktivitit — und einfach mehr
SpaB bei der Arbeit!

EverClear™ begleitet sinnvoll jedes Pra-
parationsset, welches mit Kiihlspray einge-
setzt wird — egal ob es sich hierbei um ein
Schnelllaufwinkelstiick, ein Turbinenwinkel-
stiick oder ein Ultraschallhandstiick handelt.
Der Mundspiegel fligt sich nahtlos in den Hy-
gienekreislauf dieser Instrumente ein. Er ent-
spricht selbstverstandlich den Hygieneanfor-
derungen und kann, mit Ausnahme des Ak-
kus, voll sterilisiert werden. Der innovative
EverClear™ Mundspiegel stellt also einen
deutlichen Fortschritt fiir den Praxisalltag ei-
nes jeden Zahnarztes dar.

~ EverClear™ gereinigt.

* Die Beitrage in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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E LISASAFE ETIKETTENDRUCKER

KENNZIFFER 0851

Die dokumentierbare,
nachvollziehbare Datener-
fassung im dentalen und
medizinischen Bereich wird
immer dringlicher gefor-
dert. Fir W&H ausschlagge-
bend, ein Konzept zu ent-
wickeln, das die umfas-

Das System ist so ein-
fach wie effizient. Der Dru-
cker wird direkt an Lisa
angeschlossen und ein au-
tomatischer Etikettenaus-
druck erfolgt nur nach er-
folgreicher  Beendigung
des Sterilisationszyklus. In

sende, automatische und
sichere Sterilisation und
Riickverfolgung des Sterili-
sationsprozesses garantiert. Mit dem neuen
LisaSafe Etikettendrucker in Verbindung mit
den Sterilisatoren Lisa 500 und 300 ist dies
hervorragend gelungen.

W&H DEUTSCHLAND
Raiffeisenstr. 4

83410 Laufen/Obb.

Tel.: 086 82/8967-0

Fax: 086 82/89 67-11
E-Mail: office.de@wh.com
www.wh.com

~ LisaSafe Etikettendrucker fiir ga-
rantiert sicheres Dokumentieren.

Verbindung mit LisalLog
(bei Lisa 500 Standard, bei
Lisa 300 optional) lasst
sich der Beladungs- und Sterilisationszyk-
lus immer mit dem Patienten verkniipfen,
da die LisaSafe-Etiketten die fiir die Doku-
mentation entscheidenden Informationen
wie die Seriennummer des Sterilisators, die
Zyklusnummer, das Sterilisationsdatum und
die Lagerfrist des Sterilisationsgutes enthal-
ten. Die Anforderungen vieler internationaler
Hygienerichtlinien und -normen beziiglich
der Riickverfolgbarkeit werden damit erfiillt,
insbesondere die Empfehlungen des Robert
Koch-Institutes.

Die Etiketten werden vor der Lagerung
auf die sterilisierten Ladungen (ibertragen.
Nach dem Offnen der Sterilgutverpackung
und Verwendung des Instrumentes am Pa-
tienten wird die Etikette abgeldst und in die
Patientenakten ibernommen. Somit wird
der Prozess der Riickverfolgbarkeit liicken-
los geschlossen.

Zudem bieten Lisa-Sterilisatoren aus-
schlieBlich ,Klasse B“-Zyklenfiir die garantiert
sichere Sterilisation jeglichen Ladegutes. Die
Parameter werden kontinuierlich von einem
integrierten Prozessbeurteilungssystem tiber-
wachtundder ,Air Detector” (StandardbeiLisa
500) gewahrleistet eine vollstandige Exposi-
tion durch den gesattigten Dampf, selbst bei
verpackten hohlen Ladungen.

Gemeinsam garantieren LisaSafe und
Lisa-Sterilisatoren der Serie 500 und 300
eine sichere Sterilisation sowie eine fehler-
lose Riickverfolgbarkeit. Praxen sind somit
rechtlich abgesichert und der Schutz von Pa-
tienten, Arzt und Personal ist gewdahrleistet.

E WL-LINIE VON ALPRO

KENNZIFFER 0852

Dreifache Leistung und optimale Hy-
giene:ALPRO MEDICAL bietet Zahnarztpra-
xen mit der Druckspiilreinigungs- und
Entkeimungsserie WL-clean, WL-cid und
WL-dry ein starkes Team zur Reinigung und
Desinfektion von Spraywasser- und Spray-
luftwegen von Turbinen sowie Hand- und
Winkelstiicken aller Hersteller.

Um Kreuzinfektionen auszuschlieBen,
ist eine sorgféltige Reinigung und Desinfek-
tion der AuBen- und Innenflachen nach je-
dem Patienten notwendig. Nach der Aufbe-
reitung mit WL-clean und WL-cid kdnnen
Turbinen, Hand- und Winkelstiicke gerei-
nigt, desinfiziert und geméaB Risikobewer-
tung der Sterilisation zugefiihrt werden.
Diese Losungen reinigen die gesamten
Spraywasser- und Sprayluftwege sowie
kontaminationsgefahrdete Innenbereiche

ALPRO MEDICAL GMBH
Mooswiesenstr. 9

78112 St. Georgen
Tel.:07725/9392-0

Fax.:077 25/9392-91

E-Mail: aplro@alpro-medical.de
www.alpro-medical.de

von Bohrstaub, Speichel, Blut und anderen
organischen und anorganischen Riickstin-
den.

Bei WL-clean handelt es sich um eine
universelle Spiil- und Reinigungslosung
unddientzur nichtproteinfixierenden Innen-
reinigung und Dekontamination der Spray-
wasser- und Sprayluftwege von Ubertra-
gungsinstrumenten. WL-clean wirkt bakte-
riostatisch, fungistatisch und ist die ideale
Vorbereitung fiir die Desinfektion, Pflege
und Sterilisation.

WL-cidist eine hochwirksame alkoholi-
sche Spraywasser-, Sprayluftkanalreini-
gungs- und Desinfektionslosung. Sie ist
nach Instrumenten- und Flicheninfektions-
kriterien gepriift und wirkt baterizid (inkl.
TBC), fungizidundviruzid (z.B.HBV,HCV,HIV,
Adeno) und ist DGHM zertifiziert.

Beide Produkte, WL-clean und WL-cid,
haben dariiber hinaus ihre Wirksamkeit un-
ter praxisnahen Bedingungen (Testan-
schmutzung nach DIN ISO 15883-5) an
Hand- und Winkelstlicken und Turbinen er-
folgreich bewiesen!

Selbstverstandlich liegen auch Herstel-
lerfreigaben fiir die Anwendung an Ubertra-

~ WL-Linie von ALPRO.

gungsinstrumenten (u.a. W&H, A-Biirmoos)
Vor.

ZumschnellenAusblasen und Trocknen
der Spraywasserkanale nach der Anwen-
dung von WL-clean /WL-cid kommt WL-dry
zum Einsatz, das gleichzeitig reinigungs-
unterstiitzend wirkt. Der besondere Clou:
Sieben unterschiedliche Adapter aus Edel-
stahl und Kunststoff machen diese Druck-
spiilreinigungs- und Entkeimungsserie zur
passenden Hygieneldsung fiir die meisten
Turbinen sowie Hand- und Winkelstiicke.

ALPRO MEDICAL bietet WL-clean und
WL-cid als attraktive Einfiihrungssets an.
Hierzu gibt ALPRO oder der Dentalfachhan-
del gern nahere Auskiinfte.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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E TWINPOWER-TURBINEN

KENNZIFFER 0861

Uberzeugt vom eigenen
Produkt, mit mehr als 40 Jah-
ren Turbinen-Know-how im
Riicken, scheut Moritakeinen
Vergleich. Derzeit haben
Zahnarztpraxen wieder die
Gelegenheit, die aktuelle Tur-
binengeneration  kostenlos
auf ihre Alltagstauglichkeit
hin zu testen. Hier ein

gellager verlangere sich zudem
die Lebensdauer der Turbine um
das Dreifache.

Auchinpuncto Sterilisations-
vermogen bekam die Morita-
Turbine Zuspruch. ,Die hiufigen
Sterilisationsprozesse waren der
alltagstauglichen Einsetzbarkeit
der Turbine in keiner Weise ab-

Zwischenbericht iiber die Er-
fahrungen mit der Turbinen-
Familie von J. Morita.

Schon mit ihrem kompakten Design
und dem 50 Gramm leichten Handstiick
konnte die TwinPower-Turbine bei den
ersten Testpersonen auf Anhieb punkten.
Liegt die Turbine einmal in der Hand, passt
sie sich, aufgrund ihrer Ergonomie und der
keramischen Oberflachenbeschichtung,
wie eine zweite Haut an und ermaglicht
auch unter intensiver Belastung ein ange-
nehmes Arbeiten (iber mehrere Stunden.
Fiir die schwer zuganglichen Seitenzahn-
regionen bevorzugten die Zahnérzte die
Turbinen der PAR 4HEX-Reihe mit ihrem

J. MORITA EUROPE GMBH
Justus-von-Liebig-StraBe 27a
63128 Dietzenbach

Tel.: 060 74/8 36-0

Fax: 060 74/8 36-2 99

E-Mail: Info@JMoritaEurope.com
www.JMoritaEurope.com

~ TwinPower-Turbinen.

Kopfdurchmesser von nur 10,5 mm, die
auch flir den gesamten Mundraum geeig-
net sind.

Technisch iiberzeugtdie Turbine voral-
lem durch ihr, nach Aussage von Morita,
weltweit einmaliges Doppelrotorsystem,
das von drei Luftantriebsdiisen und der
entstehenden Abluft in Rotation gebracht
wird. Das Ergebnis ist ein kontinuierlicher,
vibrationsarmer, bis zu 50 Prozent erhohter
Drehmoment, den die Anwender durchweg
als sehr angenehm werteten. Denn da-
durch koénne man bei gleichmaBiger
Schneidkraft schnell, kraftvoll und mit
merklich hoherer Prézision arbeiten. Als
weiteres Plus empfand man den patentier-
ten Schnellstopp-Bremsring. ,,Es war sehr
angenehm, dass der Motorlauf nach Been-
digung der Druckluftzufuhr wesentlich
schneller stoppte, als bei den bisher von
mirverwendeten Turbinen®,so das Fazitei-
nes Testers.Aufgrund der keramischen Ku-

traglich®, stellte ein Tester fest,

der jede Turbine bei 134°C, 2,1
Bar und jeweils 3,5 Minuten bis zu
hundert Mal sterilisierte.

Nicht nur Anwender, sondern auch Pa-
tienten profitieren von der neuen Technik.
Mit dem speziellen von Morita entwickelten
Null-Riicksaugsystem verringert sich die
Infektionsgefahr fiir den Patienten. Dieses
System verhindert, dass kontaminierter
Schmutz und Aerosol in das Turbineninnere
gelangen. Kapseln befordern die Antriebs-
luft direkt in den Anti-Saug-Diffuser, wo die
Luft mittels derAntriebsrad-Rotation druck-
festkomprimiertwird. DasAblassen der Luft
erfolgt seitwérts an der Kopfunterseite der
Turbine. Ein groBer Vorteil fiir den Patienten,
der auf diese Weise den kalten Luftstrom
nicht mehr an der empfindlichen Préapara-
tion zu spiiren bekommt. Laut Morita erfiillt
die TwinPower-Turbinenfamilie dank ihres
Null-Riicksaugsystems die hygienischen
Voraussetzungen und gibt die ndtige Si-
cherheitin Bezug auf die aktuellen Hygiene-
vorschriften.

E DRUFOMAT SCAN

KENNZIFFER 0862

Dreve macht Tiefziehen sicher! Tiefzieh-
technik generiert ein echtes Zusatzgeschéft
und bietet enorme Sparpotenziale. Bei dutzen-
den Folienstérken und ebenso vielen Einsatz-
maglichkeiten behélt nicht jeder Anwender
den Uberblick.

Um den sicheren und einfachen Umgang
mit dieser Vielfalt von Optionen zu ermog-
lichen, hat die Dreve Dentamid GmbH, Unna,

DREVE DENTAMID GMBH
Torsten Schulte-Tigges
Max-Planck-Str. 31

59423 Unna

Tel.:02303/88 07-0
www.dreve.de

einen Barcode-Scanner in das
bewéhrte Drufomat-Prinzip in-
tegriert.

JetztistesauchEinsteigern
maglich, ohne fundiertes Fach-
wissen (iber z. B. Aufheiz- und
Abkiihlzeiten, diverse Schienen,
Provisorien, ind. Loffel, Mund-
schutz usw. sehr sicher herzu-
stellen.

Ahnlich wie an der Super-

In professionellen Work-
shops schulen Dreve-Spezia-
listen bundesweit das Herstel-
len von tiefgezogenen Produk-
ten und gehen sehrindividuell,
zB. vor dem Hintergrund
wachsender Anwendungen in
derlmplantologie, auf spezielle
Verfahren ein.

Fiir Designliebhaber ha-
ben sich die Verantwortlichen

marktkasse liest der Barcode-
Scanner das gesamte Dreve-
Folien-Programm ein und fiihrt den Anwender
durch den Herstellungsprozess. So einfach
kann Tiefziehen sein.

~ Drufomat scan.

aus Unna ein besonderes Fea-

ture ausgedacht: Neben der
Dreve-Hausfarbe Rot erhalten interessierte
Kunden das ,Schmuckstiick in jeder ge-
wiinschten RAL-Farbe.

* Die Beitrage in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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INTRAORALKAMERA SOPRO 617

~ Perfekte Lichtverhaltnisse und Bildqualitat mit der
Sopro 617.

Die neue Intraoralkamera Sopro 617
sorgt dank der fortschrittlichen 1/4"-CCD-
Technologie mit 470 Linien und der neuen
aspharischen Flachlinse stets fiir eine per-
fekte Bildqualitdt und eine gleichméaBige
Ausleuchtung ohne Verzerrungen und ohne
Lichtabfall hin zum Randbereich. Fiir eine
noch bessere Lichtbiindelung sind die leis-
tungsstarken LEDs der neuesten Genera-
tion, die 50 Prozent mehr Lichtintensitét lie-
fern als marktiibliche Dioden, in einer spe-
ziellen Sammellinse angeordnet. Die Vor-
teile des unvergleichlich licht- und
leistungsstarken  Beleuchtungssystems:
reduzierte Warmeausstrahlung, keine Re-
flexionen und Schatteneffekte sowie eine
intensive Helligkeit ohne Farbveranderun-
gen.

Das neue formschone Designder Sopro
617 Uberzeugt durch Funktionalitdt und

ACTEON GERMANY GMBH
IndustriestraBe 9

40822 Mettmann
Tel.:02104/956510

Fax: 021 04/9565 11

E-Mail: info@de.acteongroup.com
www.de.acteongroup.com

VITA BLOCTALK

Klicken. Informieren. Profitieren. VITA
BlocTalk ist der exklusive e-Newsletter fiir
CAD/CAM und Machinable Materials. Er pra-
sentiert alles, was fiir Zahnarzte und Zahn-

VITA ZAHNFABRIK

H. RAUTER GMBH & CO. KG
Spitalgasse 3

79713 Bad Sackingen
Tel.:07761/562-0

Fax: 077 61/562-299

E-Mail: info@vita-zahnfabrik.com
www.vita-zahnfabrik.com

Flexibilitat: So bewirkt das erstmals
gebogene ultraleichte Handstiick
(55 Gramm) einen vergroBerten Blick-
winkel von 105 Grad, mit dem sogar
enge bzw. schwer zugéngliche Intra-
oralbereiche ideal eingesehen wer-
den konnen. Die Sopro 617 ist geeig-
net fiir erstklassige Aufnahmen mit
hoher Auflosung und Aussagekraft,
speziell auch im distalen Bereich.
Gleichzeitig sorgt das ergonomisch
optimierte Handstiick mit dem ext-
rem kleinen abgerundeten Kamera-
kopf fiir eine groBtmagliche Erreich-
barkeit in der Mundhohle, mehr Ar-
beitskomfort fiir den Anwender und
weniger Verletzungsrisiko fiir den
Patienten.

Ob Portrdt oder Einzelzahn: Die
neue Sopro 617 verfiigt (iber ein mo-
dernes Universalfokus-System, das
die maximale Tiefenschérfe automatisch
einstellt. So erhalt der Zahnarzt in jeder Ka-
merastellung soforteinscharfes Bild—ohne
langwieriges Warten, Berechnen oder Ein-
stellen.

Einweiterer Bonus flirkomfortablesAr-
beitenistder spezielle ,SoproTouch“.Erer-
moglicht die digitale Bildaufnahme und
-speicherung direktam Handstlick. Derlas-
tige FuBschalter wird damit tiberfliissig. Be-
reits durch ein leichtes Beriihren des sensi-
tiven Touchfeldes konnen bis zu vier Auf-
nahmen auf dem Bildschirm erzeugt bzw.
direkt abgespeichert werden. So werden
unscharfe Bilder vermieden und ein zuver-
lassiges Arbeiten ermdglicht.

techniker in der Praxis wichtig ist — interes-
sante klinische Falle und Tipps von erfahre-
nen Anwendern, Produkineuheiten, aktuelle
Kurse, Workshops, Kongresse und Events.
Egal, ob Sie bereits ein hochmodernes,
leistungsfahiges CAD/CAM-System besitzen
oder in diese Welt einsteigen méchten:
Abonnieren Sie jetzt unter www.vita-
bloctalk.com den regelmaBig erschei-
nenden e-Newsletter. VITA BlocTalk ist kom-
pakt, pragnant und kommt auf den Punkt.
Und damit Sie nichts verpassen, steht den
Abonnenten ein Archiv der klinischen Falle

KENNZIFFER 0871

Die neue Hochleistungskamera

\"nl bietet selbstverstéandlich auch fiir je-

den Anschluss und jede Anwen-

| dungsmaglichkeit die richtige Ver-

tegriert oder als Tisch-, Wand- oder
PC-Version. So ermoglicht die Do-
ckingstation M-Video zum Beispiel
den Anschluss an jeden beliebigen
Bildschirm, der einen einfachen Vi-
deo- oder S-Video-Eingang besitzt.
Und der USB2-Digitalausgang stellt
die Verbindung zum USB-Port eines
jeden beliebigen Computers her. Ein
weiterer positiver Nebeneffekt: Mit
dem modernen Anschluss wird eine
Bildauflosung von mindestens 640 x
480 Pixel erzielt — viermal mehr als
bei einem USB1-Anschluss!

Durch die Push-Pull-Verbindung
(,Plugand Play“) und den neu gestal-
teten, beweglichen Stecker kann die neue
Intraoralkamera zudem schnell und sicher
angeschlossen und flexibel in mehreren
Behandlungsraumen eingesetzt werden.
Und mit einem einfachen Klick kann sogar
die bereits bestehende Sopro-Anlage auf
die neueste Digitaltechnik der Sopro 617
umgeriistet werden.

Durch ihre flexible und vielseitige Ein-
setzbarkeit, das einfache Handling sowie
die konstant hohe Qualitat und Aussage-
kraft der Bilder macht die Sopro 617 Intra-
oralaufnahmen ab sofort zu einem digitalen
Bilderlebnis — und zwar nicht nur fiir das
Praxisteam, sondern auch flir den Patien-
ten.

.'\ bindung — ob in der Dentaleinheit in-

KENNZIFFER 0872
.: ‘-_.::.,_ .
I:%E" {Ef‘ | 'I"[TP. BlocTalk
i

jederzeit zur Verfligung. VITA BlocTalk ist
auch ein Forum, das zum Mitmachen einladt;
Haben Sie selbst einen spannenden Fall aus
Ihrer Praxis dokumentiert oder méchten Sie
Ihre Tipps & Tricks bei VITA BlocTalk vor-
stellen? Machen Sie mit und schreiben Sie
dem VITA BlocTalk Team unter:

www.vita-bloctalk.com

* Die Beitrage in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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E PROPHYFLEX 3

KENNZIFFER 0881

Saubere und strahlende Zahne haben
flir den Patienten nicht nur eine &sthetische
Bedeutung. Die mdglichst vollstandige Ent-
fernung von bakteriellen Zahnbeldgen tragt
maBgeblich zur nachhaltigen Gesundheit
von Zahnen und Zahnfleisch bei. Mit dem
KaVo PROPHYflex 3 konnen Ablagerungen,
Verfarbungen und Beldge sanft und leis-
tungsstark entfernt werden.

Das Indikationsspektrum des Pulver-
strahlgerates PROPHYflex 3 beschrankt
sich nicht nur auf die Entfernung von Zahn-

~ Fortschrittliche Zahnreinigung mit KaVo PROPHYflex 3.

KAVO DENTAL GMBH
Bismarckring 39

88400 Biberach/RiB
Tel.:07351/56-1599

Fax: 07351/56-16 59
E-Mail: info@kavo.com
www.kavo.com

beldgen. Es erstreckt sich im Weiteren vom
Polieren nach der Zahnsteinentfernung,
liber das Mattieren von Metallkauflachen,
bis hin zur Reinigung von Implantatoberfla-
che oder Zahnschmelz vor Fissurenversie-
gelung. Damit sind ideale Voraussetzungen
flir die Einbindung in prophylaxeorientierte
Behandlungskonzepte gegeben.

Die Anwendung des Geratesist einfach:
Das Handstiick wird auf die MULTIflex-
Kupplung der Einheit gesteckt und von dort
mit Druckluft versorgt. Bei Betatigung des
FuBanlassers stromt die Druckluft in den
Pulverbehélter und vermischt sich vor
Austrittaus derKantile gleichmaBig mitdem
Pulver. Gleichzeitig wird auf getrenntem
Wege Wasser zum Austritt geleitet, welches
das Pulver/Luftgemisch mit einem Wasser-
mantel umschlieBt. Die komplette Umman-
telung des Pulverstrahls ermdglicht eine

verbesserte Fokussierung und erhoht damit
die Arbeitseffizienz bei gleichzeitiger Re-
duktion der Pulver-Spray-Wolke.

Die Pulverstrahireinigung erfolgt ent-
weder mit Natriumbikarbonat-Pulver oder
mit klumpfreien, absolut salzfreien Kalzi-
umkarbonat-Kiigelchen, den sogenannten
PROPHYpearls. Durch ihre geometrische
Form und den flachen Einfallswinkel
(Anstellwinkel zur Ldngsachse der Zahne:
10°-60°) rollen sie liber die Zahnoberflache
und haben so unendlich viel Kontakt mitden
verunreinigten Stellen. Auf diese Art und
Weise konnen die PROPHYpearlsim Gegen-
satz zu spitzen Partikeln, die nach einmali-
gen Aufprall sofort vom Zahn wegspritzen,
die volle Reinigungsleistung entfalten.

Mit dem PROPHYflex 3 konnen weiche
und teilweise selbst hartnickige Beldge
ohne Verdnderung der Schmelzoberflache
und ohne Traumatisierung von Weichge-
webe gelost werden. Die ausgewogene Ba-
lance zwischen Handstiick, Kupplung und
Schlauch vermeidet Ermiidungen. Mithilfe
der um 360 Grad drehbaren Kaniile ist das
Arbeiten selbst an schwer zuganglichen
Stellen vollig unproblematisch.

Durch seine Mobilitat und das einfache
Aufstecken auf die MULTIflex-Kupplung
kann das Gerat in jedem freien Behand-
lungszimmer, an jeder Behandlungseinheit
verwendet werden. Im Gegensatz zu fest
installierten Pulverstrahlgeraten lasst sich
der Praxisablauf damit viel flexibler ge-
stalten.

E TOPEX® PREP & POLISH™ PASTE

KENNZIFFER 0882

Mit Prep & Polish™ kénnen Zahnoberfla-
chen vor der Bindung oder Zementierung ein-
fach, schnellund bequemgereinigtund prapa-
riert werden. Die Prep & Polish™-Verbindung
enthélt keine Zusatzstoffe, Ole, Wachse oder
Aromen, durchdie die Bindungsoberflache un-
ter Umstanden beschadigt wird.

e Exklusive Verbindung mit Bimssteinpulver

SULTAN HEALTHCARE INC.
Territory Manager Herrn Slobodan Jarni
SdulenstraBe 28

82008 Unterharching

Tel.: 089/55 27 67 71
www.sultanchemists.com

und ohne Fluorid, Ol,
Wachs sowie Aroma- und
Farbstoffe.

¢ Anwendung zum Reinigen
von Zahnoberflachen vor
orthodontischer Bindung
(Brackets), Platzierung
von Versiegler sowie Ze-
mentierung von perma-
nent gebundenen Restau-
rationen.

e |deal fiir die homdopati-
sche Anwendung oder fiir
Patienten mit Allergie auf
Farb- und Aromastoffe.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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E ESTETICA E80

KENNZIFFER 0901

Das intelligente, flexible Behandlungssys-
tem ESTETICA E80 wurde unter ergonomi-
schen Gesichtspunkten konzipiert und ge-
wahrleistet dadurch reibungslose Bewe-
gungsabléufe fiir eine gesunde, belastungs-
freie Korperhaltung. Ein absolutes Novum der
Einheit ist die Integration von Endo- und Chi-
rurgieantrieb. Damit werden nicht nur teure
Zusatzinstrumente fiirendodontische oderim-
plantologische Arbeiten (iberfliissig, sondern
gleichzeitig der Workflow optimiert und die Ar-
beitsergonomie des Anwenders verbessert.

Integriertin der ESTETICAE80 besitzt der
neue, kollektorlose und sterilisierbare KL 702
Motor neben seinem normalen Drehzahlbe-
reich (2.000-40.000 U/min) eine spezielle
Endofunktion mit einstellbarer Drehmoment-
begrenzung. Je nach Ubersetzung des Instru-
ments konnen damit die Drehmomentwerte
zwischen 0,15-8 Ncm frei programmiert

KAVO DENTAL GMBH
Bismarckring 39

88400 Biberach/RiB
Tel.:07351/56-1599

Fax: 07351/56-16 59
E-Mail: info@kavo.com
www.kavo.com

~ Estetica E80 von KaVo.

werden. Zusatzlich steht noch der Drehzahl-
bereich von 100—6.000 U/min zur Verfiigung.
Zur Optimierung des Workflows kdnnen des
Weiteren die Parameter fiir sechs verschie-
dene endodontische Arbeitsschritte abge-
speichert werden.

Neben der klassischen Bestiickung des
Instrumententrégers mit sechs Instrumenten
kannder Chirurgie-LichtmotorKaVoSL550als
siebtes Instrument in die ESTETICAE80 integ-
riert werden. Einzigartig im Markt stehen dem
Anwender in Verbindung mit den KaVo Chirur-
gie-Lichtinstrumenten damit direkt an der Be-
handlungseinheit uneingeschrénkt die Funk-
tionen eines modernen Chirurgiegerates zur
Verfiigung. Die ESTETICA E80 erkennt auto-
matisch, welches derKaVo Chirurgie-Lichtins-

trumente verwendet wird und stellt die rich-
tige Untersetzung ein. Auf der Programm-
ebene konnen Programmschritte fiir bis zu
sechs Implantate erstellt werden. Die maxi-
malen Drehmomente eines jeden Arbeits-
schrittes werden erfasst und liefern wichtige
Informationen zur Beurteilung der Primérsta-
bilitat der Implantate. Durch die Adaption des
Chirurgiemotors (iber eine Schnellkupplung
am Arztelement konnen Versorgungs-
schlauch und Motor nach der Behandlung
problemlos fiir die Sterilisation abgenommen
werden.

Insgesamt besticht die Behandlungs-
einheit mit hochster Funktionalitat im ge-
samten Zusammenspiel der Teile. Der per-
fekt abgestimmte Workflow bindet samtli-
che Instrumente vollstandig mit ein, erlaubt
die Konzentration auf das Wesentliche und
verkiirzt die Wege bei der Behandlung mess-
bar.Innovative LosungenerzielenfiirdenAn-
wender einen Gewinnan Sicherheit, Zeit und
Geld und erhohen damit die Wirtschaftlich-
keitder Einheit. Die ESTETICAE8O vereintin-
telligente, wegweisende Technologien, Ma-
terialien und Funktionen. Damit ist sie ihrer
Zeit voraus und bietet dem Anwender maxi-
male Investitionssicherheit.

E HYGIENESCHRANK

KENNZIFFER 0902

Hygienevorschriften sind ein wichtiges
Thema. Hauptproblem Desinfektionsmittel-
spender: Le-iS hat verschiedene Maglichkei-
ten. Eine davon ist der Hygieneschrank, in
welchem alle Arbeitsmittel untergebracht
sind. Die zweite Variante ist, die beriihrungs-
losen Desinfektionsmittel- und Seifenspen-
der hinter dem Waschbecken auf der Arbeits-
platte anzubringen.

Die neueste Entwicklung der Le-iS Stahl-
mobel GmbH: Einzelne Module, in denen
unterschiedliche Arbeitsmittel untergebracht
sind. Diese konnen dann so zusammenge-
stellt werden, wie es benétigt wird, nebenei-

LE-IS STAHLMOBEL GMBH
Friedrich-Ebert-Str. 28a

99830 Treffurt

Tel.: 0369 23/8 08 84

Fax: 0369 23/513 04

E-Mail: service@le-is.de
www.le-is.de

~ Hygienemodul.

nander, iibereinander oder auch einzeln. So
kann der Praxisraum farblich und formschon
gestaltet werden. Ebenfalls neu — die Mdbel-
zeile fiir den Steriraum. Unreine und reine
Strecke werden durch den neuen Sterihoch-
schrank getrennt. In diesem Schrank kénnen
zwei Gerdte sowie die Wasseraufbereitung
untergebracht werden. Die Mobelzeile kann
individuell zusammengestellt werden, um
den raumlichen Bedingungen und, nicht zu

vergessen, den RKI-Richtlinien gerecht zu
werden. Natirlich wurden zur IDS 2007 auch
die bewahrten Praxismdbel prasentiert. Stan-
dige Entwicklung und Qualitatskontrolle ga-
rantieren optimale Funktionalitit. Arbeits-
platten aus modernen, pflegeleichten Materi-
alien wie Kunststein und Mineral halten allen
Anforderungen einer Zahnarztpraxis stand.

Mineralarbeitsplatten und Becken zeich-
nen sich durch den flieBenden Einbau der
Becken aus. Die Arbeitsplatten werden naht-
los verarbeitet. Die antibakteriellen Kunst-
steinarbeitsplatten bestehen zu 93 % aus na-
tirlichem Quarz und weisen dadurch eine
hohe Kratzbestédndigkeit aus. Dieser Kunst-
stein ist extrem stabil und dennoch flexibel.
Auf der porenfreien Oberflache haben Fle-
cken keine Chance. Auch mit der Mdbellinie
VOLUMA sind unsere neuen Hygienemodule
optimal kombinierbar. Viele Arbeitsmittel und
Materialien verstaut und doch in greifbarer
Néhe.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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E KERAMIKMALFARBEN VINTAGE ART

KENNZIFFER 0911

Die neuen VINTAGE Art Malfar-
ben sind den in der Natur vorkom-
menden Farbeffekten nachempfun-
den. Fiir die Entwicklung wurden
weltweit die farblichen Charakteris-
tika natiirlicher Z&hne und die Re-
produktionstechniken erfahrener
Zahntechniker analysiert.

Die fluoreszierenden VINTAGE

auBerordentliche Deckkraft. Selbstdie
gebrauchsfertige Glasurpaste ist hoch
fluoreszierend und unterstiitzt die na-
tlirliche Farbwirkung.

Das gesamte VINTAGE Art System
besteht aus 31 Einzelfarben, die ent-
sprechend den Einsatzmdglichkeiten
in Praxis und Labor klassifiziert sind.
Die Base Color Stains bestehen aus

Art Pastenmalfarben sind fiir die
Realisierung interner und externer
Farbmodifikationen aller hochschmelzen-
den Metallkeramiksysteme empfohlen. Zu-
dem konnen sie auf allen hochschmelzen-

SHOFU DENTAL GMBH
Am Briill 17

40878 Ratingen

Tel. 021 02/86 64-0

E.Mail: info@shofu.de
www.shofu.de

~ VINTAGE Art Malfarben von Shofu.

den metallfreien Keramikrestaurationen
mit  Zirkondioxid-/Aluminiumoxid-Ger(s-
ten, CAD/CAM-Keramikblocken, Press-
keramiken und Keramikzahnen aufgetra-
gen werden.

Aufgrund der mikrofeinen Partikel-
struktur beeindrucken die gebrauchs-
fertigen Pastenfarben, die beliebig unter-
einander mischbar sind, durch ein hervor-
ragendes Applikationsverhalten und eine

neun Primar- und Sekundérfarben so-
wie achromatischen Farben zur Steu-
erung der Helligkeit. Die Color Stains um-
fassen zwolf Effektfarben zur Angleichung
aller individuellen Farbténe. Die Shade
Stains/Foundation Shade Stains enthalten
zehn Farben zur oberflachigen Bemalung
der Zahnfarben entsprechend der Farb-
gruppe des Farbrings.
Die Pastenmalfarben sind einzeln oder
als ,,Basic Color Set” und ,Effect Color Set*
erhéltlich.

E PRESTO-AQUA I

KENNZIFFER 0912

PRESTO AQUA

~ Handstiick Presto-Aqual Il.

Instrumente fiir das zahntechnische
Labor bediirfen einer umfangreichen Pflege
und Wartung. Die Firma NSK Europe erleich-
tert die Arbeit des Zahntechnikers mit dem
Presto-Aqua-System. Denn bei diesem Luft-
turbinen-Handstiick entfallt das lastige
Schmieren.

Das Instrument mit Wasserkiihlung
wurde speziell zum Schleifen und Finieren
von Keramik entwickelt. Das Presto-Aqua-
System verfligt iiber eine integrierte
Wasserzufuhr, um Kiihlwasser direkt auf die

NSK EUROPE GMBH
Elly-Beinhorn-Str. 8

65760 Eschborn

Tel.: 061 96/7 76 06-0

Fax: 061 96/7 76 06-29
E-Mail: info@nsk-europe.de
www.nsk-europe.de

Werkzeugspitze und das Arbeitsfeld zu sprii-
hen.Dadurchbleibt die Hitzeentwicklung ge-
ring, was eine lange Bearbeitung erméglicht.
AuBerdem verlangert sich so die Lebens-

dauer der Schleifwerkzeuge. Der Schleif-
staub hat eine geringe Streuung und bleibt
damit im Arbeitsbereich. Der einzigartige
Staubschutzmechanismus verhindert das
Eindringen von Schleifstaub in

a.

-

e

| "S-
-

die Lager des Handstiicks.

Das Handstiick ist drehbar
und erlaubt einen einfachen
Werkzeugwechsel. Es arbeitet
zudem gerauscharm und vibra-
tionsfrei. Auch der Ein- und Aus-
bau des Wasserbehélters ist
schnell und unkompliziert mog-
lich.

Das Presto-Aqua-System
besteht aus dem Presto-Aqua-
Gerdt, der Kupplung QD-J
B2/B3, einem FuBschalter, dem
Handstiick und zwei Luftschldu-

~ Presto-Aquall.

chen.

* Die Beitrage in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Dresden
01097 Dresden

Tel. 0351/7952 66-0
Fax 0351/7 952 66-29
E-Mail: dresden@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
01099 Dresden

Tel. 0351/49 28 60

Fax 0351/49286 17

E-Mail: info.dresden@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
01129 Dresden

Tel. 0351/85370-0

Fax 0351/853 70-22

E-Mail: alpha.dresden@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

GERL GMBH & Co.KG

01277 Dresden

Tel. 0351/3197 80

Fax 0351/3197816
E-Mail: dresden@gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Gorlitz
02828 Gorlitz

Tel. 03581/405454
Fax 03581/4094 36
E-Mail: goerlitz@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
02977 Hoyerswerda

Tel. 03571/4259-0

Fax 03571/4259-22

E-Mail: alpha.hoyerswerda@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Cottbus
03048 Cottbus

Tel. 0355/3833624
Fax 0355/3833625
E-Mail: cottbus@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
03050 Cottbus

Tel. 0355/793979

Fax 0355/7901 24

E-Mail: info.cottbus@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
04103 Leipzig

Tel. 0341/702 14-0

Fax 0341/702 14-22

E-Mail: nwd.leipzig@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
04103 Leipzig

Tel. 0341/2159 90

Fax 0341/21599 20

E-Mail: info.leipzig@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

DENTAL 2000

Full-Service-Center GMBH & CO. KG
04129 Leipzig

Tel. 0341/9 04 06-0

Fax 0341/904 06 19

E-Mail: info.l@dental2000.net
Internet: www.dental2000.net

dental bauer GmbH & Co. KG
04720 Dobeln

Tel. 03431/71310

Fax 03431/713120
E-Mail: doebeln@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Halle
06108 Halle

Tel. 0345/29841-3
Fax 0345/298 41-40
E-Mail: halle@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Garlichs & Sporreiter Dental GmbH
06449 Aschersleben

Tel. 03473/911818

Fax 03473/911817

GARLICHS & DENTEG GMBH
06618 Naumburg

Tel. 034 45/7049 00

Fax 034 45/7500 88

DENTAL MEDIZIN SCHWARZ KG
07381 PoRneck

Tel. 03647/412712

Fax 03647/419028

E-Mail: info@dentalmedizinschwarz.de
Internet: www.dentalmedizinschwarz.de

dental 2000

Full-Service-Center GmbH & Co. KG
07743 Jena

Tel. 03641/458 40

Fax 03641/458 45

E-Mail: info.j@dental2000.net
Internet: www.dental2000.net

Henry Schein Dental Depot GmbH
07745 Jena

Tel. 03641/294211

Fax 03641/294255

E-Mail: info.jena@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Altmann Dental GmbH & Co. KG
08525 Plauen

Tel. 03741/525503

Fax 03741/524952
E-Mail: info@altmanndental.de
Internet: www.altmanndental.de

Bonig-Dental GMBH

08525 Plauen

Tel. 03741/52 0555

Fax 03741/52 06 66

E-Mail: boenig-dental@t-online.de
Internet: www.Boenig-Dental.de

AD. & WCH. WAGNER GMBH & CO. KG
09111 Chemnitz

Tel. 0371/56 36-1 66

Fax 0371/56 36-1 77

E-Mail: infoCHM@wagner-dental.de
Internet: www.wagner-dental.de

MeDent GMBH SACHSEN
DENTALFACHHANDEL

09116 Chemnitz

Tel. 0371/3503 86

Fax 0371/350388

E-Mail: info.medent@jenadental.de
Internet: www.medent-sachsen.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
09130 Chemnitz

Tel. 0371/51 06 69

Fax 0371/5106 71

E-Mail: info.chemnitz@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Chemnitz
09247 Chemnitz

Tel. 03722/5174-0

Fax 03722/5174-10
E-Mail: chemnitz@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de
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WOLF + HANSEN DENTAL DEPOT
DENTALMEDIZINISCHE
GROSSHANDLUNG GMBH

10119 Berlin

Tel. 030/44 04 03-0

Fax 030/44 04 03-55

E-Mail: vertrieb@wolf-hansen.de
Internet: www.wolf-hansen.de

MULTIDENT Dental GmbH
10589 Berlin

Tel. 030/2829297
Fax 030/2829182
E-Mail: berlin@multident.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
10589 Berlin

Tel. 030/34677-0

Fax 030/34677-174

E-Mail: info.berlin@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

ERICHWILHELM GMBH
10783 Berlin

Tel. 030/23 63 65-0
Fax 030/236365-12
E-Mail: berlin@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

NWD Berlin

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
12099 Berlin

Tel. 030/217341-0

Fax 030/217341-22

E-Mail: nwd.berlin@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

DENTAL 2000

Full-Service-Center GMBH & CO. KG
12529 Berlin-Schoénefeld

Tel. 030/6 43499778

Fax 0341/904 0619

E-Mail: info.b@dental2000.net
Internet: www.dental2000.net

GARLICHS & PARTNER
DENTAL GMBH & CO.KG
13086 Berlin

Tel. 030/927994 23
Fax 030/927994 24

GOTTSCHALK DENTAL —

DENTAL DEPOT

13156 Berlin

Tel. 030/47 75 24-0

Fax 030/47 7524 26

E-Mail: Gottschalk_Dental_GmbH@
t-online.de

LIPSKE DENTAL GMBH
13507 Berlin

Tel. 030/4 3094 46-0
Fax 030/4 3094 46-25
E-Mail: team@lipske-dental.de
Internet: www.lipske-dental.de

NWD Berlin

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
15234 Frankfurt/Oder

Tel. 0335/6 06 71-0

Fax 0335/6 06 71-22

E-Mail: frisch.frankfurt@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

GEO POULSON (GMBH & CO.)
Dental-Mediz.Fachhandel
17033 Neubrandenburg

Tel. 0395/582 0035

Fax 0395/582 0037
E-Mail: info@geopoulson.de
Internet: www.geopoulson.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Waren-Miiritz
17192 Waren-Mdritz

Tel. 03991/64380

Fax 03991/64 3825
E-Mail: waren@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Greifswald
17489 Greifswald

Tel. 03834/7989 00

Fax 03834/7989 03
E-Mail: greifswald@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
17489 Greifswald

Tel. 03834/8557 34

Fax 03834/8557 36

E-Mail: info.greifswald@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Rostock
18055 Rostock

Tel. 0381/49 11-40

Fax 0381/4911-430
E-Mail: rostock@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

GARLICHS & PARTNER
DENTAL GMBH
19002 Schwerin
Tel. 04 41/9 55 95-0
Fax 04 41/50 87 47

Henry Schein Dental Depot GmbH
19055 Schwerin

Tel. 03855/92303

Fax 003855/92 3099

E-Mail: info.schwerin@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

MULTIDENT Dental GmbH
19063 Schwerin

Tel. 03 85/66 20 22 od. 23
Fax 03 85/66 20 25

20000

Nordenta Handelsgesellschaft mbH
(Versandhandler)

22041 Hamburg

Tel. 040/65 66 87 00

Fax 040/65 66 87 50

E-Mail: info@nordenta.de

Internet: www.nordenta.de

DENTAL 2000 GMBH & CO.KG
22049 Hamburg

Tel. 040/68 94 84-0

Fax 040/689484 74
E-Mail: info.hh@dental2000.net
Internet: www.dental2000.net

Pluradent AG & Co KG
Zweigstelle Hamburg

22083 Hamburg

Tel. 040/32 90 80-0

Fax 040/329080-10
E-Mail: hamburg@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

MULTIDENT Dental GmbH
22113 Oststeinbek

Tel. 040/51 40 04-0
Fax 040/51 84 36

dental bauer GmbH & Co. KG
Hotline Hamburg

22419 Hamburg

Tel. 0180/4 00 03 86

Fax 0180/4 00 03 89

E-Mail: hamburg@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
22419 Hamburg

Tel. 040/61 18 40-40

Fax 040/61 18 40-47

E-Mail: info.hamburg@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

GEO POULSON (GMBH & CO.)
Dental-Mediz. Fachhandel
22453 Hamburg

Tel. 040/5 14 50-0

Fax 040/51450-111
E-Mail: info@geopoulson.de
Internet: www.geopoulson.de



NWD Nord

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
22525 Hamburg

Tel. 040/853331-0

Fax 040/85333144

E-Mail: thiel.hamburg@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Libeck
23556 Liibeck

Tel. 04 51/87 99 50

Fax 04 51/87 99-5 40
E-Mail: luebeck@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Kiel
24103 Kiel

Tel. 04 31/339 30-0
Fax 0431/339 30-16
E-Mail: kiel@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
24118 Kiel

Tel. 0431/79 96 70

Fax 0431/799 67 27

E-Mail: info@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Flensburg
24941 Flensburg

Tel. 04 61/90 33 40

Fax 0461/9 03 34 40
E-Mail: flensburg@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

ADOLF GARLICHSKG
DENTAL DEPOT

26019 Oldenburg

Tel. 04 41/95 59 50

Fax 04 41/9 55 9599
E-Mail: info@garlichs-dental.de

NWD Nord

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
26123 Oldenburg

Tel. 04 41/9 33 98-0

Fax 04 41/9 33 98-33

E-Mail: nwd.oldenburg@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

WOLF+HANSEN DENTAL DEPOT
26123 Oldenburg

Tel. 0441/9808120

Fax 0441/98 08 12 55

E-Mail: vertrieb@wolf-hansen.de
Internet: wolf-hansen.de

MULTIDENT Dental GmbH
26125 Oldenburg

Tel. 0441/9 3080

Fax 0441/9308199
E-Mail: oldenburg@multident.de
Internet: www.multident.de

dental bauer GmbH & Co. KG
26135 Oldenburg

Tel. 04 41/2 04 90-0

Fax 04 41/2 04 90-99

E-Mail: oldenburg@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Leer
26789 Leer

Tel. 0491/92 99 80
Fax 0491/92 99-8 50
E-Mail: leer@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

ABODENT GMBH

27432 Bremervérde

Tel. 04761/50 61

Fax 04761/50 62
E-Mail: contact@abodent.de
Internet: www.abodent.de

SUTTER & CO. DENTAL
27753 Delmenhorst

Tel. 04221/13437
Fax 04221/8019 90

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Bremen
28219 Bremen

Tel. 0421/3 86 33-0

Fax 0421/386 33-33
E-Mail: bremen@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

LEICHT & PARTNER DENTAL GMBH
28237 Bremen

Tel. 0421/61 2095

Fax 0421/6 16 34 47

E-Mail: leichtHB@aol.com

Henry Schein Dental Depot GmbH
28359 Bremen

Tel. 0421/2011010

Fax 0421/2011011

E-Mail: info.bremen@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

MSL-Dental-Handels GmbH
29356 Brockel bei Celle

Tel. 051 44/49 04 00
Fax 05144/4904 11
E-Mail: team@msl-dental.de
Internet: www.msl-dental.de

Horn Dental Salzwedel GmbH
29410 Salzwedel

Tel. 03901/30844-0

Fax 03901/30844-30
E-Mail: mail@horn-dental-saw.de
Internet: www.horn-dental-saw.de
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DEPPE DENTAL GMBH
30559 Hannover

Tel. 0511/95997-0

Fax 0511/59 97-44
E-Mail: info@deppe-dental.de
Internet: www.deppe-dental.de

NETdental GmbH (Versandhandler)
30559 Hannover

Tel. 0511/35324060

Fax 0511/35324040

E-Mail: info@netdental.de

Internet: www.netdental.de

MULTIDENT Dental GmbH
30625 Hannover

Tel. 0511/53005-0
Fax 0511/53005 69
E-Mail: info@multident.de
Internet: www.multident.de

Pluradent AG & Co KG
Zweigstelle Hannover

30625 Hannover

Tel. 0511/544 44-6

Fax 0511/5 44 44-7 00
E-Mail: hannover@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
30659 Hannover

Tel. 0511/615210

Fax 0511/6 152199

E-Mail: info.hannover@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

dental bauer GmbH & Co. KG
30853 Langenhagen/Hannover
Tel. 0511/5389 98-0

Fax 0511/5389 98-22
E-Mail: hannover@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

NWD Nordwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
32051 Herford

Tel. 05221/34692-0

Fax 05221/34692-22
E-Mail: nwd.herford@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

van der Ven-Dental & Co. KG
32107 Bad Salzuflen

Tel. 05221/7 63 66-60
Fax 05221/7 63 66-69
E-Mail: owl@vanderven.de
Internet: www.vanderven.de

MULTIDENT Dental GmbH
33100 Paderborn

Tel. 05251/16 32-0

Fax 05251/65043

E-Mail: paderborn@multident.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
33395 Giitersloh

Tel. 05241/97000

Fax 05241/970017

E-Mail: info@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Bielefeld
33605 Bielefeld

Tel. 0521/92298-0

Fax 0521/92298 22
E-Mail: bielefeld@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
34117 Kassel

Tel. 0561/81 04 60

Fax 0561/81046 22

E-Mail: info.kassel@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Kassel
34123 Kassel

Tel. 0561/58 97-0

Fax 0561/5897-111
E-Mail: kassel@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Marburg
35039 Marburg

Tel. 0642 1/6 10 06

Fax 0642 1/6 69 08
E-Mail: marburg@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
35394 GieRRen

Tel. 0641/48011-0

Fax 0641/48011-11

E-Mail: info@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
36037 Fulda

Tel. 06 61/38081-0

Fax 0661/38081-11

E-Mail: info.fulda@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Anton Kern GmbH
Niederlassung Fulda
36043 Fulda

Tel. 0661/44048

Fax 06 61/45547
E-Mail: fulda@kern-dental.de
Internet: www.kern-dental.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
37075 Gottingen

Tel. 0551/30797 94

Fax 0551/307 97 95

E-Mail: info.goettingen@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

MULTIDENT Dental GmbH
37081 Gottingen

Tel. 0551/6 93 36 30

Fax 0551/6 84 96

E-Mail: goettingen@multident.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Braunschweig
38100 Braunschweig

Tel. 0531/24 2380

Fax 0531/466 02

E-Mail: braunschweig@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Magdeburg
39112 Magdeburg

Tel. 0391/73112350d. 36
Fax 0391/7311239

E-Mail: magdeburg@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
39112 Magdeburg

Tel. 0391/6 6253-0

Fax 0391/6 6253-22

E-Mail: alpha.magdeburg@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

DEPPE DENTAL GMBH

39576 Stendal

Tel. 03931/217181

Fax 03931/7964 82
E-Mail: info.sdl@deppe-dental.de
Internet: www.deppe-dental.de

GARLICHS & FROMMHAGEN
DENTAL GMBH

39619 Arendsee

Tel. 039384/27291

Fax 039384/27510
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Henry Schein Dental Depot GmbH
40547 Diisseldorf

Tel. 0211/52810

Fax 0211/5281122

E-Mail: info.duesseldorf@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

dental bauer GmbH & Co. KG
40670 Meerbusch/Dusseldorf

Tel. 02159/69 49-0

Fax 02159/69 49 50

E-Mail: meerbusch@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

NWD Alpha
Nordwest Dental GmbH & Co. KG
41179 Monchengladbach-Holt/Nordpark

Tel. 02161/57317-0
Fax 02161/5731722
E-Mail:

alpha.moenchengladbach@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
42275 Wuppertal-Barmen

Tel. 0202/266 73-0

Fax 0202/266 73-22

E-Mail: nwd.wuppertal@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Dortmund
44263 Dortmund

Tel. 0231/9410470

Fax 0231/4339 22

E-Mail: dortmund@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
44269 Dortmund

Tel. 02 31/56 76 40-0

Fax 02 31/56 76 40-10

E-Mail: info.dortmund@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NDW Alpha

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
45127 Essen

Tel. 0201/82192-0

Fax 0201/8 21 92-22

E-Mail: alpha.essen@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
45127 Essen

Tel. 0201/24 74 60

Fax 0201/222338

E-Mail: info@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de




NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
45219 Essen-Kettwig

Tel. 02054/95 28-0

Fax 02054/827 61

E-Mail: nwd.essen@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

van der Ven-Dental & Co. KG
47269 Duisburg

Tel. 02 03/76 80 80

Fax 0203/76808 11
E-Mail: info@vanderven.de
Internet: www.vanderven.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
48149 Munster

Tel. 0251/8 26 54

Fax 0251/82748

E-Mail: info.muenster@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Nordwest —Nordwest Dental GmbH
& Co.KG (Wilh. Bulk)

48149 Munster

Tel. 0251/98151-0

Fax 0251/98151-22

E-Mail: bulk.muenster@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

NWD Nordwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
48153 Miinster

Tel. 0251/76 07-0

Fax 0251/7807517

E-Mail: ccc@nwdent.de

Internet: www.nwdent.de

KOHLSCHEIN DENTAL TEAM
MUNSTERLAND (KDM)
48341 Altenberge

Tel. 02505/93250

Fax 02505/93 2555
E-Mail: info@kdm-online.de
Internet: www.kdm-online.de

NWD Nordwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
49074 Osnabriick

Tel. 0541/35052-0

Fax 0541/35052-22

E-Mail: nwd.osnabrueck@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Osnabriick
49084 Osnabriick

Tel. 0541/9 57 40-0

Fax 0541/9 57 40-80

E-Mail: osnabrueck@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de
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Henry Schein Dental Depot GmbH
50345 Hiirth b. Kéln

Tel. 02233/40399-0

Fax 02233/40399-20

E-Mail: info.koeln@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

MPS Dental GmbH

50858 Kaln

Tel. 022 34/95 89-0

Fax 02234/9589-154
E-Mail: mps.koeln@nwdent.de
Internet: www.mps-dental.de

dentimed

Dental GmbH

50935 Kaln

Tel. 0221/4301071
Fax 0221/433211
E-Mail: info@dentimed.de
Internet: www.dentimed.de

Anton GERL GmbH
DENTALFACHHANDEL
50996 Kaln

Tel. 0221/5469 10
Fax 0221/5469115
E-Mail: info@gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

Anton GERL GmbH
DENTALFACHHANDEL
Niederlassung Aachen

52062 Aachen

Tel. 0241/94 30 08-55
Fax 0241/94 30 08-28
E-Mail: aachen@gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

NWD Alpha

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
52068 Aachen

Tel. 0241/96047-0

Fax 0241/96047-22

E-Mail: alpha.aachen@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Bonn
53111 Bonn

Tel. 0228/72 6350
Fax 0228/72 63-555
E-Mail: bonn@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

HESS & SCHMITT
54292 Trier

Tel. 06 51/4 56 66
Fax 0651/7 6362

ALTSCHUL DENTAL GMBH
55120 Mainz

Tel. 06131/620 20
Fax 06131/6202 41
E-Mail: info@altschul.de
Internet: www.altschul.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
55122 Mainz

Tel. 06131/37570-0

Fax 06131/37570-41

E-Mail: info.mainz@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

BRUNS +KLEIN
DENTALFACHHANDEL GMBH
56072 Koblenz

Tel. 0261/92 7500

Fax 0261/9 2750 40
E-Mail: info@bk-dental.de
Internet: www.BK-Dental.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
56075 Koblenz

Tel. 0261/914977-0

Fax 0261/914977-11

E-Mail: info.koblenz@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
57078 Siegen

Tel. 02 71/890 64-0

Fax 0271/890 64-33

E-Mail: nwd.siegen@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Gerl GmbH

58097 Hagen

Tel. 02331/85063

Fax 02331/8801 14
E-Mail: hagen@gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

dental bauer GmbH & Co. KG
59075 Hamm

Tel. 02381/7997-0

Fax 02381/7997 99
E-Mail: hamm@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
59439 Holzwickede (Dortmund)
Forum | Airport

Tel. 02301/2987-0

Fax 02301/29 87-22

E-Mail: nwd.dortmund@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

dental bauer GmbH & Co. KG
59519 Méhnesee

Tel. 029 24/57 59

Fax 02924/58 81

E-Mail: moehnesee @dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de
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dental bauer GmbH & Co. KG
60388 Frankfurtam Main

Tel. 061 09/50 88-0

Fax 06109/5088 77
E-Mail: frankfurt@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Grill & Grill Dental

ZNL. der Altschul-Dental GmbH
60388 Frankfurtam Main

Tel. 069/94 20 73-0

Fax 069/942073-18
E-Mail: info@grillugrill.de
Internet: www.grillugrill.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
60528 Frankfurt am Main

Tel. 069/26 0170

Fax 069/26017111

E-Mail: info.frankfurt@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

CARL KLOSS DENTAL
DENTAL-MED. GROSSHANDLUNG
61118 Bad Vilbel-Dortelweil

Tel. 06101/7001

Fax 06101/6 46 46

E-Mail: Kloess@aol.com

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Offenbach
63067 Offenbach

Tel. 069/8298 30

Fax 069/82983271
E-Mail: offenbach@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
Zentrale

63225 Langen

Tel. 06103/75750 00

Fax 08000-4000 44

E-Mail: info@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Anton Kern GmbH

Niederlassung Aschaffenburg
63739 Aschaffenburg

Tel. 06021/23835

Fax 06021/25397

E-Mail: aschaffenburg@kern-dental.de
Internet: www.kern-dental.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Wiesbaden
65189 Wiesbaden

Tel. 0611/36170

Fax 0611/3617 46

E-Mail: wiesbaden@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Limburg
65549 Limburg

Tel. 06431/45971

Fax 06431/44861
E-Mail: limburg@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

MULTIDENT Dental GmbH
65936 Frankfurtam Main
Tel. 069/34 00 15-0
Fax 069/3400 15-15

ALTSCHUL DENTAL GMBH
66111 Saarbriicken

Tel. 06 81/6 8502 24
Fax 06 81/6 8501 42
E-Mail: info@altschul.de
Internet: www.altschul.de

Henry Schein Dental Depot GmbH

66115 Saarbriicken

Tel. 06 81/70 9550

Fax 0681/7095511

E-Mail: info-saarbruecken@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

SAAR-DENTAL-DEPOT
DREHER NACHF. GMBH
66130 Saarbriicken

Tel. 06 81/9 88 31-0
Fax 0681/98831-936
E-Mail: info@saar-dental.de
Internet: www.saar-dental.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Homburg
66424 Homburg

Tel. 06841/6 70-51

Fax 06841/6 70-53
E-Mail: homburg@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

dental bauer GmbH & Co. KG
Niederlassung Neunkirchen

66538 Neunkirchen

Tel. 06821/90 66-0

Fax 06821/90 66-30

E-Mail: neunkirchen@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

HALBGEWACHS

Dental GmbH & CO. KG

67434 Neustadt/Weinstr.

Tel. 06321/39400

Fax 06321/394091

E-Mail: halbgewachs.neustadt@nwdent.de
Internet: www.dentaldepot-halbgewachs.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Mannheim
68219 Mannheim

Tel. 0621/87923-0

Fax 0621/879 23-29
E-Mail: mannheim@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

funck-Dental-Medizin GmbH
Heidelberg

69121 Heidelberg

Tel. 06221/4792-0

Fax 06221/4792 60
E-Mail: info@funckdental.de
Internet: www.funckdental.de

dental bauer GmbH & Co. KG
Niederlassung Heidelberg

69126 Heidelberg

Tel. 06221/316 92-0

Fax 06221/316 92-20
E-Mail: heidelberg@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
69126 Heidelberg

Tel. 06221/3000 96

Fax 06221/300098

E-Mail: info.heidelberg@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
69469 Weinheim

Tel. 06201/94 63-0

Fax 06201/161-18

E-Mail: info.weinheim@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de
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NWD Siidwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
70499 Stuttgart

Tel. 07 11/98977-0

Fax 07 11/98977-222
E-Mail: swd.stuttgart@nwdent.de
Internet: www.nwdent.

AD. & HCH. WAGNER GMBH & CO.KG
70563 Stuttgart

Tel. 07 11/61 55 37-3

Fax 07 11/61 55 37-4 29

E-Mail: infoSTR@wagner-dental.de
Internet: www.wagner-dental.de



dental bauer GmbH & Co. KG
Niederlassung Stuttgart

70563 Stuttgart

Tel. 0711/76 7245

Fax 0711/76 72 46-0
E-Mail: stuttgart@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
70565 Stuttgart

Tel. 07 11/7150 90

Fax 07 11/7 1509 05

E-Mail: info.stuttgart@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

dental bauer GmbH & Co. KG
72072 Tubingen

Tel. 07071/97 77-0

Fax 07071/97 77 50
E-Mail: info@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
73037 Goppingen

Tel. 07161/67 17-132/148

Fax 07161/67 17-153

E-Mail: info.goeppingen@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Heilbronn
74080 Heilbronn

Tel. 07131/47 97 00-0
Fax 07131/47 970033
E-Mail: heilbronn@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Karlsruhe
76135 Karlsruhe

Tel. 07 21/86 05-0

Fax 07 21/86 52 63
E-Mail: karlsruhe@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Dentina GmbH (Versandhandler)
78467 Konstanz

Tel. 07531/992-0

Fax 07531/992270

E-Mail: info@dentina.de

Internet: www.dentina.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Konstanz
78467 Konstanz

Tel. 07531/9811-0

Fax 07531/9811-33
E-Mail: konstanz@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

BDS FREIBURGER

DENTAL DEPOT GMBH

78467 Konstanz

Tel. 07531/942 36-0

Fax 07531/942 36-2
E-Mail: konstanz@bds-dental.de
Internet: www.bds-dental.de

HUBERT EGGERT DENTAL DEPOT
78628 Rottweil/Neckar

Tel. 07 41/17 4000

Fax 07 41/1 740050

E-Mail: info@dental-eggert.de
Internet: www.dental-eggert.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
79108 Freiburg

Tel. 0761/15252-0

Fax 07 61/15252-52

E-Mail: info.freiburg@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

BDS

FREIBURGER DENTAL DEPOT GMBH
79111 Freiburg

Tel. 07 61/45 26 50

Fax 07 61/452 65 65

E-Mail: info@bds-dental.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Freiburg
79115 Freiburg

Tel. 07 61/40009-0

Fax 07 61/4 00 09-33
E-Mail: freiburg@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de
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BAUER & REIF DENTAL GMBH
DENTALHANDEL UND -SERVICE
80336 Miinchen

Tel. 089/76 70 83-0

Fax 089/76 70 83-26

E-Mail: INFO@bauer-reif-dental.de
Internet: www.bauer-reif-dental.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
80337 Miinchen

Tel. 089/97 8990

Fax 089/97 8991 20

E-Mail: info.muenchen@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

mdf

MEIER KUNZE DENTAL FACHHANDEL
GMBH

81369 Miinchen

Tel. 089/74280110

Fax 089/742801 30

E-Mail: muenchen@mdf-im.net

Internet: www.mdf-im.net

NWD Bayern

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
81549 Miinchen

Tel. 089/68 08 42-0

Fax 089/68 08 42-66

E-Mail: nwd.bayern@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Miinchen
81673 Miinchen

Tel. 089/46 26 96-0

Fax 089/46 26 96-19
E-Mail: muenchen@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
83026 Rosenheim

Tel. 08031/90160-0

Fax 08031/90160-11

E-Mail: info.rosenheim@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

mdf

MEIER DENTAL FACHHANDEL GMBH
83101 Rohrdorf

Tel. 08031/7228-0

Fax 08031/7228-100

E-Mail: rosenheim@mdf-im.net

Internet: www.mdf-im.net

Henry Schein Dental Depot GmbH
84030 Landshut

Tel. 0871/43022-0

Fax 0871/43022-30

E-Mail: info.landshut@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Dental Medizin Schwarz GmbH & Co. KG
86152 Augsburg

Tel. 0821/5090 30

Fax 0821/5090 31

E-Mail: info@dentalmedizinschwarz.de
Internet: www.dentalmedizinschwarz.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
86152 Augsburg

Tel. 0821/34494-0

Fax 0821/34494 25

E-Mail: info.augsburg@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

dental bauer GmbH & Co. KG
Niederlassung Augsburg

86156 Augsburg

Tel. 0821/587 0222

Fax 0821/587 02 96

E-Mail: augsburg@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Augsburg
86156 Augsburg

Tel. 0821/44499 90

Fax 0821/4 4499 99
E-Mail: augsburg@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Kempten
87439 Kempten

Tel. 0831/52355-0

Fax 0831/52355-49
E-Mail: kempten@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
88214 Ravensburg

Tel. 0751/36 21 00

Fax 0751/3621010

E-Mail: info.ravensburg@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Weingarten
88250 Weingarten

Tel. 0751/56183-0

Fax 07 51/56183-22
E-Mail: weingarten@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
89073 UIm

Tel. 07 31/92 02 00

Fax 07 31/9202020

E-Mail: info.ulm@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

dental bauer GmbH & Co. KG
Niederlassung Ulm

89075 UIm

Tel. 07 31/1592 87-0
Fax 07 31/1592 87-29
E-Mail: uim@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Neu-Ulm
89231 Neu-Ulm

Tel. 0731/97413-0

Fax 0731/9741380
E-Mail: neu-uim@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de
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Henry Schein Dental Depot GmbH
90411 Nirnberg

Tel. 0911/5214324

Fax 0911/5214327

E-Mail: info.nuernberg@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Nirnberg
90482 Nirnberg

Tel. 09 11/9547 50

Fax 0911/9547523
E-Mail: nuernberg@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

AD. & HCH. WAGNER

GMBH & CO.KG

90482 Nirnberg

Tel. 0911/59833-0

Fax 0911/59833-222

E-Mail: infoNBG@wagner-dental.de
Internet: www.wagner-dental.de

Sico Dental-Depot GmbH

91056 Erlangen

Tel. 09131/99 1066

Fax 09131/9909 17

E-Mail: sico-dentaldepot@t-online.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
93051 Regensburg

Tel. 0941/9 455308

Fax 0941/94553 38

E-Mail: info.regensburg@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

AD. & HCH. WAGNER

GMBH & Co.KG

93055 Regensburg

Tel. 0941/7853 33

Fax 0941/7853 35-5

E-Mail: infoRGB@wagner-dental.de
Internet: www.wagner-dental.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
94036 Passau

Tel. 0851/959 72-0

Fax 0851/9597219

E-Mail: info.passau@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

AMERTSMANN DENTAL GMBH
94036 Passau

Tel. 0851/886 68 70

Fax 0851/894 11

E-Mail: info@amertsmann.de
Internet: www.amertsmann.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
95028 Hof

Tel. 09281/17 31

Fax 09281/16599

E-Mail: info.hof@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Altmann Dental GmbH & Co. KG
96047 Bamberg

Tel. 0951/98013-0

Fax 0951/20 33 40

E-Mail: info@altmanndental.de
Internet: www.altmanndental.de

Bonig-Dental GmbH

96050 Bamberg

Tel. 0951/9 80 64-0

Fax 0951/22618

E-Mail: boenig-dental@t-online.de
Internet: www.Boenig-Dental.de

Gerl GmbH

97076 Wirzburg

Tel. 0931/35501-0

Fax 0931/35501-13

E-Mail: wuerzburg@gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

Anton Kern GmbH
Dental-Med. GroBhandel
97080 Wiirzburg

Tel. 09 31/90 88-0

Fax 0931/908857
E-Mail: info@kern-dental.de
Internet: www.kern-dental.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
97082 Wiirzburg

Tel. 0931/359010

Fax 0931/3590111

E-Mail: info.wuerzburg@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Anton Kern GmbH
Niederlassung Suhl

98527 Suhl

Tel. 03681/309061
Fax 03681/3090 64
E-Mail: suhl@kern-dental.de
Internet: www.kern-dental.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
99084 Erfurt

Tel. 0361/6013 09-0

Fax 0361/6013 09-10

E-Mail: info-nuernberg@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

ALTSCHUL DENTAL GMBH
99097 Erfurt

Tel. 0361/4210443
Fax 0361/55087 71
E-Mail: info@altschul.de
Internet: www.altschul.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Erfurt
99198 Erfurt

Tel. 036203/617-0
Fax 036203/617-13
E-Mail: erfurt@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de
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Beginnen Deutsche zu spat mit
Zahnpflege bei Kindern?

Uber 80 Prozent der Deutschen glau-
ben, dass die Zahnpflege bei Kindern
erst nach dem zweiten Lebensjahr oder
spater beginnen sollte. Weitere 19,3 Pro-
zent der Befragten halten das erste Le-
bensjahrfiir den richtigen Zeitpunkt mit
der Zahnpflege zu beginnen. Nur 0,5 %
glauben, dass Zahnpflege von Geburtan

Deutsche beginnen bei Kleinkindern
zu spht mit der Zahnpllege.
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dass diese mit dem Durchbruch bereits
gepflegt werden miissen.

Experten raten, schon vom ersten
Zahn an mit Wattestabchen oder einem
feuchten Mulltuch Beldge von den
Zahnchen zu entfernen. Insbesondere
bei sehr haufigem Stillen tags und
nachts kann Karies ausgelost werden.

Besseristesdaher,langeres
Stillen auf wenige Male am
Tageinzuschranken und die
Zahnchen einmal taglich
unter Verwendung eines

Hauchs fluoridhaltiger
Zahncreme sanft zu reini-
gen.

Bekommt Ihr Kind die
Flasche, gilt das Gleiche:
Dauernuckeln mit inshe-
sondere siifRen oder saure-
haltigen Getranken sollte
dringend vermieden und
die Zahnchen regelmaRig
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notwendig sei. Diese Ergebnisse ergab
eine aktuelle reprasentative Emros-
Umfrage im Auftrag der Initiative pro-
Dente.

»Dieses Ergebnis liberrascht auf den
ersten Blick, da laut Ergebnissen der
Vierten Deutschen Mundgesundheits-
studie (DMS 1V) die Karieserkrankung
bei Kindern und Jugendlichen seit Jah-
ren riicklaufig ist”, so Dirk Kropp, Ge-
schaftfiihrer proDente.,,Doch die Unter-
suchung zeigt auch eine soziale Schief-
lage, denn rund 10 Prozent der Kinder
und Jugendlichen bis 12 Jahre vereinen
iiber 60 Prozent der Karieserkrankun-
gen auf sich®, fiihrt Kropp weiter aus.

Zahnpflege von Geburtan

Derideale Schutz der Kinder vor Karies
beginntim Idealfall schon von Geburtan.
Die meisten Kinder werden in den ersten
Lebensmonaten gestillt, um die Immun-
abwehr zu starken. Babys, die sehr lange
gestilltwerden, bekommen oftmals schon
die ersten Zahnchen. Hierist zu beachten,
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gereinigt werden. Gewoh-
nen Sie lhrem Nachwuchs
das Flaschchen moglichst nach einem
Jahr ab und stellen Sie auf Becher und
Tassen um. Am besten sind Wasser und
ungesiifite Tees fiir Kinderzahne.

Milchzahne brauchen sorgfiltige Pflege

Bereits mit dem Durchbruch der ers-
ten Zahne kommt die erste Kinderzahn-
biirste zum Einsatz. Achten Sie darauf,
dassdie Borstenweichsind. Nehmen Sie
sich fiir das Putzen der Zahne Zeit und
richten Sie es als festes Morgen- und
Abendritual vor dem Zubettgehen ein.
Biszumvollendeten zweiten Lebensjahr
sollte einmal taglich ein Hauch von fluo-
ridierter Kinderzahnpasta verwendet
werden. Mit etwa drei Jahren ist Ihr Kind
selbstinderLage,eineZahnbiirste zu be-
nutzen. Jetzt heifit es iiben, tiben, tiben.
Dabei sind die Kau-, AuRen- und Innen-
flachen griindlich zu reinigen. So leicht
es klingt, ein Kind schafft dies nicht ohne
Hilfe. Es ist ratsam, bis in die Schulzeit
hinein nachzuputzen, zu kontrollieren
und vor allem zu motivieren. Dabei hel-

fen den Eltern Bilderbiicher zu dem
Thema und CDs mit Zahnputzliedern.

Absechs Jahren:Backenzahneversiegeln

Absechs]ahrensollte IhrKind Zahnpas-
ta fiir Erwachsene mit hoherem Fluorid-
gehalt verwenden. Denn: |etzt kommen
schon die ersten bleibenden Zéhne — die
Backenzdhne —am Ende der Milchzahn-
reihe hinzu, auf deren Reinigung be-
sonders geachtet werden muss, da in den
Griibchen,auch Fissurengenannt,schnell
Karies entstehen kann. Sinnvoll ist eine
Fissurenversiegelung, bei welcher die
Griibchen mit einer Kunststoffmasse ge-
fillt werden und die Kariesgefahr da-
durch verringertwird. Die Behandlungist
vollig schmerzfrei. Wichtig ist vor allen
Dingen, die Kinder bereits zwischen dem
ersten und zweiten Lebensjahr an die re-
gelmaRige zahnarztliche Betreuung he-
ranzufiihren. Damit dies gelingt, sollten
Sie Ihr Kind moglichst friih zu Kontroll-
untersuchungen in die Praxis mitneh-
men, esspielerisch heranfiihrenund zu
Hause gemeinsam die Mundhohle ent-
decken. Dafiir gibt das zahnarztliche
Behandlungsteam Tipps und Informa-
tionen zur altersgerechten Zahn- und
Mundhygiene, zur zahngesunden Er-
nahrung und zum richtigen Gebrauch
von Fluoriden.

Ab zwilf Jahren: Zahnseide benutzen

Da mit zwolf Jahren alle bleibenden
Zahne durchgebrochen sind, ist nun die
ReinigungderZahnzwischenrdumevon
besonderer Bedeutung, denn die Zahn-
biirste erreicht diese nicht vollstandig.
Nachdem der Gebrauch von Zahnseide
im Rahmen der Individualprophylaxe in
derzahnarztlichen Praxis erldutert wor-
denist,sinddieKindernunaltgenug,um
die Zahne einmal taglich mit Zahnseide
zu sdubern. Fiir festsitzende Zahn-
spangen gibt es spezielle Zahnseiden.
Achten Sie auRerdem darauf, dass sich
Ihr Kind zahngesund ernéhrt und zwei-
mal im Jahr zur Kontrolluntersuchung
beim Zahnarzt geht.









