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>> DIE DIGITALE PRAXIS

Patienten erwarten
eute eine digitale
und digitales

Praxis

Rontgen”

Die beiden Leiter der Zahnklinik Ost in Berlin, Jiirgen und Carsten Oztan, erzihlen iiber die Erwartungen ih-
rer Patienten an digitale Rontgentechnologie, warum sich Réntgengeréte einem erweiterten Praxisangebot
anpassen lassen sollten und wieso Planmeca sie mit dem ,,I do it my way“-Ansatz iiberzeugte.

Jiirgen und Carsten Oztan/Berlin

M |hre ersten beruflichen Schritte
machten die Zahnarzte Carsten und Jir-
genOztanineinergroRen Berlinerzahn-
medizinischen Einrichtung.Sie sammel-
ten Erfahrungen und stellten fiir sich
fest, dass ein umfassendes zahnarztli-
ches Leistungsangebot mit einem gro-
fen Behandlerteam viele Vorteile be-
sitzt.
Nachzwei)ahrenbeschlossensie,die-
ses Konzeptauchin einereigenen Klinik
zu realisieren — allerdings mit dem An-
spruch absoluter Top-Qualitat, einer ho-
hen Mitarbeiterzufriedenheit und in
Kombination mit maximaler Effizienz.
Zahnklinik Ost ist der Name ihrer Klini-
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kenim Ostteil Berlins. Das Konzept funk-
tioniert und nach nur zehn Monaten
eroffneten beide die zweite Klinik —in
wenigen Wochen steht fiir beide die
nachste Klinikeroéffnungan.

Das KonzeptderdreiKlinikenistiden-
tisch, erldutert Carsten Oztan. ,In einem
Team von ca. 20 Behandlern sind wir in
der Lage, mit Spezialisten die gesamte
Zahnmedizin, von Pravention bis hin zu
MKG und Implantologie anzubieten.
Dazu haben wir einen Rund-um-die-
Uhr-Notdienst, Behandlungszeiten an
Randzeiten, morgens und am spaten
Abend, auRBerdem behandeln wir auch
samstags und sonntags.”

Flexibilitat

Aktion im April

Sie erreichen uns telefonisch unter:

036923/83970

7% Rabatt auf alle schranke der Linie ,Voluma Straight”
(ausgenommen sind hierbei die Arbeitsplatten sowie das Zubehaor)

izinp Praxis
Le-i5 Stahim&bel GmbH

Dental Labor

E-Mail: service@le-is.de
Web: www.le-is.de
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Abb. 1 it
~ Abb. 1: Zahnarzt Carsten Oztan.

Auchwenndas Leistungsspektrumgrod
ist,in der Zahnklinik Ost sind grofite Sorg-
falt, hdchste Qualitat und vernetztes Den-
ken oberstes Gebot. ,Wir kommunizieren
diese Merkmale genauso an unsere Pa-
tienten, wie die Tatsache, dass bei uns di-
gital gerontgt wird. Geringstmogliche
Strahlung ist allerdings kein Luxus mehr,
heute erwarten dies Patienten von ihrer
Zahnarztpraxis®, erlautert Carsten Oztan.

,Flr die Praxispldane von Jiirgen und
Carsten Oztan war unter anderem ein
leistungsstarkes EDV-Konzept von Be-
deutung, das mit der sich dynamisch ent-
wickelnden Klinik mithalt. Sowohl die
Vernetzung mit den beiden bestehenden
Zahnkliniken als auch die Datensiche-



Wir wollten von Anfang an
die moderne und
innovative 3-D- Technolo-
gie in der Zahnklinik

Ost haben, und durch die
Fllle unserer Fachdiszi-
plinen war dies auch
gerechtfertigt.

rung, das QM-System, das Warenbestell-
system, die Abrechnungssoftware und
die Einbindung der verschiedenen bild-
gebenden Systemewarenzurealisieren®,
so Jlirgen Sternitzky, Projektbetreuer der
Standorte Zahnklinik Ost und Fachbera-
ter fiir Existenzgriindung und Praxisab-
gabe von NWD Berlin & Ost.

Jiirgen und Carsten Oztan entschieden
sich Anfang 2010 im Rontgenbereich fiir
die Romexissoftware von Planmeca und
ein ,kleines" 3-D-Gerat, ein 5 x 8 Field of
View (FOV). ,Wir wollten von Anfang an
die moderne und innovative 3-D-Techno-
logie in der Zahnklinik Ost haben, und
durch die Fiille unserer Fachdisziplinen
war dies auch gerechtfertigt. Dann be-
gann der Praxisbetrieb, das Behandler-
team arbeitete immer intensiver mitein-
ander und so wurden immer haufiger
grofle Komplettversorgungen geplant®,
erldutert Carsten Oztan. Aber High-End-
Zahnmedizinbrauchtauchaktuelle High-
End-Rdntgentechnologie, und so riistete
man die zweite Niederlassung der Zahn-
klinik Ost gleich mit einem Promax 3D
(8 x 8 FOV) aus.

Fiir den ersten Standort istinzwischen
geplant, den 5x8 Sensor gegen einen
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amalsed®

amalsed® — das praxiserprobte
Amalgam-Abscheidesystem auf
Sedimentationsbasis

e Patentiertes, natiirliches
Verfahren ohne Energie-
verbrauch

e Wartungs- und
storungsfrei

e Fiir jede Praxisgrofie
das passende Produkt

e Einbau erfolgt
Uiber autorisierte
Dentaldepots

sed® on Tour

18.4.2012
6.6.2012

10.10.2012

amal
Miinchen
Berlin
Koln

N&here Informationen unter:

8x8 Sensor auszutauschen. Dazu wird
nur der Sensor getauscht und ein Soft-
ware Update installiert. Dass diese Auf-
riistoption von Zahnérzten als ein we-
sentliches kaufentscheidendes Argument
bewertet wird, kann Jiirgen Sternitzky so
bestatigen. ,Viele Zahnarzte fragen mich

www.amalsed.de

=

im Beratungsgesprach nach der Zu-
kunftssicherheit der Gerdte — in Bezug
auf die Nachriistfahigkeit bei techni-
schen Weiterentwicklungen®, erlautert
Jiirgen Sternitzky.

Das Unternehmen Planmeca ist durch
technische Innovationen erfolgreich ge-

[

~ Abb. 2 und 3: Der wohnliche Eingangsbereich hat wenig mit einer ungemiditlichen Klinikatmosphére gemein.
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Abb.4

~ Abb. 4:Das ProMax 3D Réntgengerat von
Planmeca.

Planmeca ProMax 3D Rontgen
gewinnt Produkt Design Award

Dentales Vorbild fiir zeitgeméBes
Produktversténdnis, Design und
Kommunikation

Innovationsgrad, Funktionalitét, Selbst-
erklarungsqualitat oder dkologische Ver:
tréglichkeit sind die Eigenschaften, die
ein red dot design award-Gewinner bie-
ten muss. ProMax 3D (iberzeugte die
internationale Fachjury. 4.515 Produkte
aus 19 verschiedenen Kategorien wur-
den beurteilt — von Bliroklammern oder
Horgeréten iiber Mobel bis hin zu Autos
und Gebaude-Projekten.

»Die begehrte Auszeichnung untermau-
ert den Planmeca-Anspruch®, so Dieter
Hochmuth, Geschéftsfiihrer Planmeca
Vertriebs GmbH. ,Rontgengerate wer-
den nach wie vor iiber die technischen
Details positioniert. Planmeca ist dage-
gen das dentale Vorbild fiir zeitgemaBes
Produktverstandnis, Design und zeitge-
maBe Kommunikation.“ Durch die Ent-
wicklung technischer Meilensteine ist

>> DIE DIGITALE PRAXIS

~ Abb. 5 und 6: Die Zahnklinik Ost verfligt (iber sieben Behandlungszimmer und einen OP-Raum.
~ Abb. 7: Bei der Ausstattung wurden ausschlieBlich modernste Technologien gewéhlt.

worden. Allerdings sei, so Jiirgen Ster-
nitzky weiter, ,die Technologie nur Mittel
zum Zweck. Sie dient dazu, einem An-
wender oder Praxisbetreiber seine ganz
individuellen Anspriiche an ein DVT-Ge-
rat zu ermoglichen.” Er erlebt perma-
nent, dass sich zwei Praxisbetreiber mit
unterschiedlichen Vorstellungen und

Planmeca heute eines der weltweit fiih-
renden Unternehmen im Rontgenbe-
reich.

Innovative Technologie ist Mittel zum
Zweck. Sie ermaglicht es Anwendern,
mit Planmeca-Produkten ihren Wunsch
nach | do it my way*“ zu realisieren.
Zahndrzte/-innen haben sehr indivi-
duelle Vorstellungen von der Ausstattung
und dem Leistungsvermdgen ihrer
Réntgengerate. Der modulartige Aufbau
der Planmeca-Geréte wird diesen Er-
wartungen gerecht.

Der red dot design award

Der red dot design award, dessen Ur-
spriinge bis in die 1950er-Jahre zuriick-
reichen, wird in drei Disziplinen ausge-
tragen: dem ,red dot award: product
design®, dem ,red dot award: communi-
cation design“ sowie dem ,,red dot
award: design concept“. Allein im Jahr
2011 wurden mehr als 14.000 Anmel-
dungen aus iiber 70 Landern registriert.
Die Auszeichnung — der red dot— hat
sich international als eines der begehr-

testen Qualitdtssiegel fiir hervorragende

von Behandlungseinheiten iiber Pano-

der Muttergesellschaft der finnischen
der US-Marktfiihrer im Bereich der denta-

flihrenden Hersteller fiir Dentaltechnik

drittgroBte Hersteller von Dentalgeraten

Praxisschwerpunkten, die sich haufigan
unterschiedlichen Abschnitten des Pra-
xislebenszyklus befinden, fiir das gleiche
Planmeca-Rontgengeratentscheidenund
esdannindividualisieren.

SchlieRlich kannsicheine Praxis heute
einPlanmeca-Geratkaufenundes,durch
den modulartigen Aufbau, im Laufe der

Gestaltungen etabliert.

Planmeca Oy

Planmeca Qy, gegriindet 1971, entwickelt
und fertigt das gesamte Spektrum der
Spitzentechnologie im Dentalbereich —

rama- und intraorale Rontgengerate bis
hin zu digitalen Bildgebungssystemen.
Forschung und Entwicklung genieBen
hochsten Stellenwert bei Planmeca Oy,

Planmeca Gruppe. Das Unternehmen ist
len Bildgebung und einer der weltweit

Planmeca Qy ist der weltweit groBte
Dentalhersteller in Privatbesitz und der

in Europa. Derzeit werden 98 Prozent der
Produkte von Planmeca in tiber 100
Léander exportiert. Der geschatzte
Gesamtumsatz der Gruppe fiir 2012
betragt rund 750 Millionen Euro. Die
Gruppe hat 2.400 Mitarbeiter.

Wir freuen uns auf Ihre Meinung: dz-redaktion@oemus-media.de
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Abb. 8: Rontgenaufnahme mit ProMax 3D. - Abb.9: Der groBziigige, voll ausgestatte

Sterilisationsraum.

Zeit erganzen oder aushauen. Das Gerat
folgt den Anspriichen des Anwenders.
Diese ,| do it my way“-Philosophie von

Planmeca passte zu den Anforderungen
derOztans.,Wirhabendie Maglichkeiten
der Geréte teilweise auch erst im Laufe

PRAXIS

einfachergénzen®,erzihltCarsten Oztan.
Planmeca ProMax 3D Mid erfiille das
volle Spektrum diagnostischer Anforde-
rungen—von Implantologie, Endodontie,
Parodontologie und Kieferorthopadie
iiber dentale und maxillofaziale Chirur-
gie bis hin zur Kiefergelenkanalyse.

>> KONTAKT

Zahnklinik Ost Verwaltung UG
Jiirgen Oztan

Carsten Oztan

DorpfeldstraBe 46

12489 Berlin

Tel.: 030 565905030
E-Mail: kontaki@zahnklinik-ost.de
www.zahnklinik-ost.de

der Zeitschatzen gelernt. Beispielsweise
kénnen wir mit dem Promax 3D Gerét,
durch die mogliche Verkleinerung des
Volumens des zu rontgenden Bereiches,

Auch wenn das Leis-
tungsspektrum groB3 ist,

, L. ) Wurzelkanéle in einer unfassbharen Ge- Planmeca Vertriebs GmbH
in der Zahnklinik Ost sind nauigkeit darstellen — dreidimensional | Walther-Rathenau-StraBe 59
und bei geringster Dosis. ,Unsere Anfor- 33602 Bielefeld

groBte Sorgfalt, hdchste
Qualitat und vernetztes
Denken oberstes Gebot.

Tel.: 0521 560665-0
E-Mail: info@planmeca.de
www.planmeca.com

derungen konnten wir mit dem Kauf ei-
nes Planmeca DVTs erfiillen. Das Gerat
passt zu unserem Praxiskonzept und
lasst sich bei weiteren Anforderungen
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Made in Germany

Kommt lhr Wasser auch einfach nur aus der Leitung...?

Medizinprodukte vom Qualtitatsfiihrer zur Wasseraufbereitung sichern
die Qualitat lhres Wassers, schaffen Vertrauen und halten Ihr Wasser nachhaltig rein!
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Sie haben Fragen zu Wir beraten Sie gerne und mit hochster Qualitat, denn

e der Novellierung der Trinkwasserverordnung? o
e dem Infektionsschutzgesetz? o
e den RKI-Empfehlungen?

e dem Thema ,Trinkwasser in der dentalen Praxis”?

wir sind Medizinproduktehersteller

in der Zertifizierung nach DIN EN 1SO 9001:2008 und 13485:2011

e verfiigen Gber mehr als 20 Jahre Erfahrung in der dentalen
Wasseraufbereitung

o kombinieren bewahrte Entkeimungsverfahren fiir absolute Sicherheit und

e praxisindividuelle Losungen

O

Rufen Sie uns kostenlos an oder vereinbaren Sie ein
Beratungsgesprach!
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Die doctorwater-Lésung.
Sicherheit. Vertrauen. Reinheit.

doctorwater GmbH | D - 12277 Berlin | Tel: +49 (0) 800 2000 260 |

www.doc-water.com

Rigistrasse 8 |



