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Das Zahntechniker-Handwerk
unterliegt schon seit Jahren einem
Strukturwandel, der immer gro-
Bere AusmafBe annimmt. Zwei
Faktoren spielen in dieser Um-
bruchphase eine besondere Rolle:
die zunehmende Digitalisierung
des Handwerks und die Aufteilung
des Marktes auf immer mehr
Teilnehmer.Vorbei sind die Zeiten,
in denen die gewerblichen Labore
nur mit der Konkurrenz aus den
Praxislaboren zu kdmpfen hatten.
Heute dréngen zusétzlich die In-
dustrie und der Auslandszahn-
ersatz auf den Markt. Damit die
Zahntechnik sich nicht irgend-
wann in eine Richtung bewegt, die
den gewerblichen Laboren kaum
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rechtseinkann, miissen Mittel und
Wege gefunden werden, um die
Auftrage wieder in die Labore zu
bringen.

App-Fahrt fiir Zahntechniker

Um der allgegenwartigen Konkur-
renz entgegentreten zu konnen,

Magische Spiegelbilder am See

Der Stammtisch der Zahntechniker-Innung Niedersachsen-Bremen am 28. September 2012 in Garbsen war ein voller Erfolg.

braucht es einen starken inneren
Zusammenhalt. Um diesen unter
den Zahntechnikern herzustellen,
bietet die ZINB ab Mérz 2013 eine
Plattform an, die den Laboren auf
technisch neustem Stand eine
Moglichkeit bietet, Auftréage unter
Ausschluss der Industrie unterein-
ander zu vergeben: Die ,Dental-
theke“.

Die ,Dentaltheke“ist verfiigbarals
Website (speziell fiir die Nutzung
auf dem Computer) und als Web-
App. Sie ermoglicht Interessenten
und Anbietern — analog zu dem
Prinzip eines Marktplatzes — die
Suche nach einem geeigneten
Dentallabor fiir die Erstellung ein-
zelner zahntechnischer Teilleis-
tungen. Der Kunde findet sein An-
bieterlabor fiir die gewiinschten
Leistungen anhand von Leistungs-
merkmalen (Herstellungsverfah-
ren und -art) und einer PLZ/Um-
kreissuche. Der Kunde bestimmt
die fiir seinen Auftrag notwendi-
gen Parameter und das Programm
wihlt unter allen angemeldeten
Innungsbetrieben auf Basis der
eingegebenen Werte die fiir den
Auftraggeber interessantesten Be-
triebe aus. Die Darstellung erfolgt
in Form eines Rankings.

Das Ziel dieser Plattform ist es,
eine Gewinnsituationfiirallebetei-
ligten Labore, ob Kéufer oder An-
bieter, zu schaffen und so die Auf-
trdge im Labor zu halten. ,Als An-
bieter kommen Innungslabore in
Betracht, als Kaufer alle Marktteil-
nehmer vom kleinen Labor um die
Ecke, iiber Zahnarzte, Nicht-In-
nungsbetriebe bis hin zum Schus-
ter um die Ecke. Kurz, jeder, der
bestellen mochte, kann das tun®,
erklart Schiller die Vorgehens-
weise. Angebot und Nachfrage re-
geln die Benutzer durch Angebots-
anfrage, Bestellung und Auftrags-
vergabe untereinander, die Innung
stellt lediglich die Plattform zur
Verfiigung und hilt sich ansonsten
aus denTransaktionen heraus.

»Wir glauben fest daran, dass wir
der Zahntechnik durch unser Pro-
jektden Schrittins21.Jahrhundert
erleichtern konnen und hoffen
auf grofle Begeisterung und rege
Teilnahme an der Dentaltheke®, so
Schiller. ,,Wir diirfen nicht verges-
sen: Es liegt an uns selber, ob wir
die Auftrdge an die Konkurrenz
oder an Kollegen weitergeben.“

! !

Lutz Wolf, OM der ZINB, (links) und Andreas Nolte im Gesprach.

Das verlorene Spiegelbild

,Mit schonen Zihnen kann man
alles tragen® ist das Motto von
Zahntechniker Andreas Nolte
(Inhaber der Firma Enamelum et
Dentium, Minster; Autor und
internationalbekannter Referent).
Den Beweis tritt er sofort an. Eines
der wichtigsten Utensilien in sei-
nem Labor ist ein Gegenstand,
den jeder hat und der trotzdem in
der Zahntechnik relativ selten
zum Einsatz kommt: Die Digital-
kamera. Andreas Nolte dokumen-
tiert alles. Die momentane Mund-
situation, die Zwischenschritte der
Arbeit bis zum perfekten Spiegel-
bild, das Ergebnis und, wenn mog-
lich, die Situation nach zwei Jah-
ren Tragezeit. Fiir ihn ist es am
wichtigsten, Emotionen zu schaf-
fen, und die schafft er am besten
durch einprédgsame Bilder. Durch
diese wirkungsvolle Prédsentation

seiner Ergebnisse erreicht er sein
néchstes Ziel: Begehrlichkeiten
wecken. Beim Anblick der Bilder
fragt sich der Betrachter sofort:
,Konnen meine Zihne mit dem
Gesehenen mithalten? Was kann
bei mir verbessert werden?“

Nolte selbst arbeitet nicht nur mit
den neuesten Technologien, son-
dern greift immer wieder auf die

Die Dentaltheke-App.

alten und bewéahrten Techniken
zuriick. Ganz wichtig sind ihm
Stechzirkel, Messschieber und Ta-
bellen, um eine klare Analyse der
Situation hervorbringen zu kon-
nen. Er geht dabei vor wie bei ei-
nem Puzzle., Ichfrage michimmer
zuerst: Wie lang sind die Zdhne,
wie stehen die Wurzeln zueinan-
der usw. Dann nehme ich mir eine
Tabelle und schaue, inwiefern die
tatsédchliche Situation von der in
derLiteraturniedergeschriebenen
Optimalsituation abweicht.“ Man
muss in der Zahntechnik das Rad
nicht jeden Tag neu erfinden, es
reicht manchmal schon, bewéhrte
Werte zu kennen. Seine Kurzfor-
mel hierfiir: ,Lesen schiitzt vor
erfinden.”

Dank seines einpridgsamen Vor-
trages wusste am Ende auch jeder
Nicht-Zahntechniker im Raum,
dass ein Schneidezahn im Ober-
kiefer eine Lange von 9,6 mm ha-

ben sollte, damit er sich harmo-
nischins Gesicht einpasst. Obwohl
Nolte ein tiberaus moderner Mann
und ein Zahntechniker auf der
absoluten Hohe der Zeit ist, wurde
doch klar, dass die digitaleTechnik
in manchen Bereichen einfach
nicht weiterhilft. Fiir ihn zahlt in
erster Linie das zahntechnische
Know-how, die gute alte Hand-
arbeit mit bewédhrten Hilfsmitteln
und, ganz wichtig, die nétige Lei-
denschaft fiir den Beruf.

Ein Abend voller Magie

Bewusst hatte das Organisations-
team denVortragsteil mit nur zwei
Vortrédgen sehr kompakt gehalten.
Nach dem zweitenVortrag schloss
sich jedoch, aufgrund der grofien
Begeisterung im Auditorium, noch
eine ldngere Diskussionsrunde
an. Nach einem Aperitif ging es
weiter zur Landhausterrasse und
damit zum gemiitlichen Teil des
Abends. Durch den Abend fiihrte
die vierkopfige Band ,Tourage“
mit Singern, die von Lounge-
Musik tiber Musical bis hin zu Pop
und Schlager alles im Angebot
hatten. Zeitgleich zum Grillbiifett
verzauberte ein Magier mit ver-
bliiffendenTricks und es wurde bis
spét in die Nacht in dem wunder-
schonen Ambiente des Land-
hauses am See gegrillt, diskutiert
und getanzt. Am Ende waren sich
alle einig: Der Tag hitte besser
nicht laufen kénnen.

FAd Adresse

ZINB—Zahntechniker-Innung
Niedersachsen-Bremen
Theaterstralle 2

30159 Hannover

Tel.: 05113481937

Fax: 0511332129
info@zinb.de

www.zinb.de

Patientenaufklarung zum Thema Implantate

Ende September 2012 luden die Zahntechniker-Innung Diisseldorf und die Solidaritatsgemeinschaft Diisseldorfer Zahnérzte
zu einem Patientenforum zum Thema Implantate.

Fast alle Sitzpldtze im Kuppel-
saal der Deutschen Bank an der
Diisseldorfer Konigsallee waren
am Abend des 27.9.2012 belegt.
Geladen zu einem Patientenforum
mit Vortrdgen und Fragestunde
zumThema Zahnimplantate hatte
die Solidaritdtsgemeinschaft Diis-
seldorfer Zahnérzte (SDZ) in Koo-
perationmitder ZID., Viele Patien-
ten sind nicht geniigend aufge-
klart, was ein Implantat eigentlich
ist und wann es Sinn macht®, sagt
Ralf Hausweiler, Zahnarzt und
Vizeprésident der Zahnérztekam-
mer Nordrhein. ,Hier muss eine
gute Beratung erfolgen, bevor es
zur Behandlung kommt, denn das
Eingesetzte wird Teil des eigenen
Korpers.“ Diese Aufklérung iiber-
nahmunteranderemderZahnarzt

Michael Augthun, der den Anwe-
senden zunéchst die Beschaffen-
heit eines Implantates erklarte:
»EinImplantatist allem voran eine
kiinstliche Zahnwurzel mit einem
verschraubten Aufbau®, sagt er.

,Bei einem sensiblen Thema wie
diesem sollte man sich ausfiihrlich
von seinem Arzt beraten lassen.
Vor allem, wenn man fiir Briicken
gesunde Nebenzédhne abschleifen
miisste, eignet sich ein Implantat

héufig besser.“ Prof. Dr. Augthun
hielt einen umfangreichenVortrag
zu allen grundlegenden Fragen
der Implantologie. Die Besuche-
rinnen und Besucher folgten den
spannenden Ausfithrungen und
nahmen viele interessante Hin-
weise mit. Zahlreiche Fragen wur-
den im Anschluss an die Vortréage
auch an Obermeister Dominik
Kruchen gerichtet. Er hob in
seinem Vortrag deutlich hervor,
dass die Patienten sich auch direkt
an einen Innungsfachbetrieb bei
Fragen wenden konnen, da die
Fachkompetenz fiir Zahnersatz
beim Zahntechniker liegt. ZA
Marquardt fithrte zudem aus, dass
die Patienten einen sehr guten
Zahnarzt und einen sehr guten
Zahntechniker bendtigen. Gerade

beiderVersorgung mit Zahnersatz
ist das Team entscheidend. Fiir
ihn komme daher Zahnersatz aus
dem Ausland, u.a. wegen der gro-
Ben Entfernung zum Labor, nicht
infrage. Insgesamt eine gelun-
gene Veranstaltung mit umfang-
reichem Informationsgehalt.

f4d Adresse

Zahntechniker-Innung fiir den
Regierungsbezirk Diisseldorf
Korperschaft des dffentlichen Rechts
Willstatter Str. 3

40549 Disseldorf

Tel.: 0211 43076-0

Fax: 0211 43076-20

info@zid.de

www.zid.de
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Unternehmensnachfolge mit System

Unternehmensnachfolge-Coach Hans-Gerd Hebinck bringt qualifizierte
Kaufer und Verkédufer zusammen.

Eine friihzeitige und professio-
nelle Planung der Unterneh-
mensnachfolge im Dentallabor
sichert Vermogen und Arbeits-
pliatze. Damit der komplexe Vor-
gang der Nachfolge gelingt und
Risiken und Fehler von Anfang
an vermieden werden, konnen
Laborinhaber und Kaufinteres-
senten speziell ausgebildete
Unternehmensnachfolge-Coaches
beauftragen.Der Unternehmens-
nachfolge-Coach bringt Kiufer
und Verkédufer zusammen und
begleitet den gesamten Nach-
folgeprozess. Dipl.-Betriebswirt
(FH) Hans-Gerd Hebinck ist
Unternehmensnachfolge-Coach
in Deutschland mit besonderer
Spezialisierung fiir Dentalla-
bore.

Die Beratung erfolgt als Stufen-
modell Schritt fir Schritt. So-
wohl Kéufer als Verkédufer pro-
fitieren von der diskreten und
seriosen Vorgehensweise. Fiir
den Verkédufer werden in einer
Beratung die personlichen Ziele
geplant und ein genaues Profil
fiir mogliche Ubernahmekandi-
daten erstellt. Unternehmens-
nachfolge-Coach Hans-Gerd
Hebinck zum Vorgehen: ,Dieser
erste Schritt ist eine wichtige
Basis,um mit hoherWahrschein-

lichkeit die geeigneten Kauf-
interessenten zu identifizieren
und anzusprechen. Der Dental-
markt ist sehr klein und dazu
noch regional. Man sollte zu
viel Wirbel von Anfang an ver-
meiden.“

In den néchsten Schritten erfol-
gen die Unternehmensbewer-
tung, die Erstellung eines Expo-
sés und die Suche nach Kauf-
interessenten. Diese werden vom
Unternehmensnachfolge-Coach
vorab auf personliche Eignung
und Finanzkraft gepriift. Dazu
gehoren auch die Kldrung der
Vertraulichkeit, der Austausch
von Informationen und die Mo-
deration des ersten Gespréches.
Der Unternehmensnachfolge-
Coach bringt die notwendigen
Quualifikationen fiir eine effek-
tive Zusammenarbeit mit: Bran-
chenkenntnisse und Kontakte,
sehr gute Bilanzkenntnisse so-
wie praktische Erfahrungen in
der Unternehmensbewertung.
Zudem iberzeugt er durch eine
gute Menschenkenntnis und viel
Erfahrung in der Moderation
von Gespréchen.

In vielen Fillen wird der Kéufer
wegen der Kundenbindung ein
hohes Interesse daran haben,
dass der bisherige Inhaber noch

einige Zeit im Unternehmen zur
Verfligung steht. Der Coach be-
gleitet daher als Moderator auch
die gemeinsame Zusammenar-
beit, damit Spannungen von An-
fanganvermieden werden.Auch
oder gerade bei der Nachfolge
innerhalb der Familie ist das ein
nicht zu unterschétzender Fak-
tor. Im Ubrigen muss die Initia-
tive nicht unbedingt immer vom
Verkéufer ausgehen. Der Unter-
nehmensnachfolge-Coach hilft
auch jungen Zahntechniker-
meistern oder Laboren mit Ex-
pansionswunsch bei der Suche
nach Kauf- oder Beteiligungs-
moglichkeiten.

Weitere Informationen erhalten
interessierte Kédufer oder Ver-
kdufer direkt beim Unterneh-
mensnachfolge-Coach Hans-
Gerd Hebinck. @&

f4d Adresse

Hans-Gerd Hebinck
Dipl.-Betriebswirt (FH)

Metzer Weg 13

59494 Soest

Tel.:0172 2745444
info@godt-hebinck.de
www.unternehmensnachfolge-
dentallabor.de

Mehr wissen, besser
entscheiden

Das Kuratorium perfekter Zahnersatz ladt am
21.November 2012 zum buntenTag rund um
Zahnmedizin und Zahntechnik nach Frankfurt am Main.

Wieso kann der Zahnarzt bei
Kopfschmerzen ein wichtiger
Ansprechpartner sein? Was steckt
alles drin im Zahnersatz? Wo
liegen die Vorteile hochwertiger
Versorgungen? Beim Frankfur-
ter Infotag des Kuratoriums per-
fekter Zahnersatz ,KpZ vor Ort:
Zahnmedizin verstehen, Zahn-
technik erleben® konnen Besu-
cher vieles rund um diese The-
men erfahren.

Der Informationstag findet am
Mittwoch, 21. November 2012,
von 14 bis 19 Uhrim Zentrum der
Zahn-, Mund- und Kieferheil-
kunde (Carolinum) der Johann
Wolfgang Goethe-Universitit,
Theodor-Stern-Kai 7, Haus 29,
in Frankfurt am Main statt.
Experten-Vortrage, eine Fiih-
rung durch die Dentallabore
der Universitdt, Diskussions-
und Fragerunden sowie die Ver-
leihung des KpZ-Dissertations-
preises fiir junge Zahnmedizi-
ner: Das KpZ halt fiir die Besu-
cher eine bunte Mischung bereit.
Prof. Dr. Hans-Christoph Lauer,
Leiter des Wissenschaftlichen
Beirats, erklart, weshalb: ,,Zahn-
ersatz bleibt viele Jahre im

Mund. Deshalb muss er gut sein.
Wir wollen zeigen, wie in
Deutschland die erforderliche
Qualitét sichergestellt wird und
welche Moglichkeiten Patienten
haben.“

Lauer, der auch Direktor der
Poliklinik fiir Zahnérztliche Pro-
thetik an der Universitit Frank-
furt ist, lasst fiir den Infotag
eigens die beiden Dentallabore
der Uni zu Rundgéngen 6ffnen.
Dariiber hinaus erldutern Ex-
perten in Vortrdgen, welche Ma-
terialien fiir welchen Zahnersatz
geeignet sind, weshalb bei kor-
perlichen Beschwerden die Ur-
sache auchim Mund liegen kann
und worauf Patienten bei Zahn-
ersatz achten sollten.Viel Raum
istzudem fiir personliche Fragen
vorgesehen. Weiteres dazu so-
wie das vollstdndige Programm
des Infotags sind auf der Web-
site www.zahnersatzspezial.de/
infotag aufgefiihrt. Wissens-
wertes finden Interessierte auch
auf Facebook: www.facebook.
com/perfekterZahnersatz m

Quelle: Kuratorium perfekter
Zahnersatz
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Kataloge fiir unterwegs

Die interaktiven Produktkataloge von Dentaurum sind jetzt als App-Version
fiiriPad, iPhone und Android verfiigbar.

Nachdem Dentaurum im Jahr
2010seine Kataloge-Appsjeweils
fiir die Geréte iPad und iPhone
erfolgreich in der Welt des mobi-
len Onlineshoppings vorstellte,
prasentiert das Unternehmen

ANZEIGE

Tagesaktueller Kurs fiir Ihr Altgold:
www.Scheideanstalt.de
Barren, Miinzen, CombiBars, u.v.m.:
www.Edelmetall-Handel.de

Besuche bitte im Voraus anmelden!

Telefon 0 72 42-55 77

Edelmetall-Service GmbH & Co. KG
Gewerbering 29 b - 76287 Rheinstetten

ESG

Ein natiirliches, strahlendes La-
cheln stellt seit jeher ein Schén-
heitsideal dar. Da versteht es
sich von selbst, dass Keramiken
mit ihrer weien Grundfiarbung
fiir viele Patienten das Material
der Wahl darstellen. Hochtrans-
luzente Geriistwerkstoffe sowie
speziell darauf abgestimmte
Verblendmassen haben Prothe-
tikern in den vergangenen Jah-
ren vollig neue Moglichkeiten

ANZEIGE

Qualitats-

zahne mit
Gewinr
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www.argen.de
Telefon 0211 355965-0

ARGEN Edelmetalle GmbH - Werdener Stralie 4
40227 Disseldorf
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QR-Code zur

nun die Gberarbei-

L, DENTAURUM-App*

QR-Code einfach mit dem
Smartphone scannen (z.B.
mit dem Reader Quick Scan)

und diese mittels einer iibersicht-
lichen grafischen Darstellung
aufzurufen.

Bequem lassen sich alle Pro-
dukte, Angebote und Kurse beim
Zoomen und Blattern durch die
digitalen Seiten entdecken oder
tuber die Suchfunktion
aufspiliren. Mit wenigen
Klicks kann der ausge-
wiéhlte Artikel in den Wa-
renkorb gelegt und rund
i um die Uhr sicher beim
Dentaurum-Onlineshop
bestellt werden. Hilfrei-
cheVideos zu den einzel-
nen Produkten koénnen
problemlos jederzeit auf-
gerufen und angeschaut

tete Version seiner
aktuellen digitalen Produktka-
taloge. Die neue interaktive App
gibt es,neben einer vereintenVer-
sion fiir die Apple-Geréte iPad
und iPhone, jetzt auch fiir An-
droid-Smartphones und Tablets.
Durch Antippen haben die Nut-
zer jederzeit einen schnellen und
komfortablen Zugriff zu den
interaktiven, multilingualen Pro-
duktkatalogen der Dentaurum-
Gruppe.

Zusétzlich zum Orthodontie-
Katalog bietet die neue App auch
die Moglichkeit, die Produktka-
taloge der Bereiche Zahntechnik
und Implantologie sowie das ak-
tuelle Kursbuch herunterzuladen

werden.

Die neue Kataloge-App lasst sich
beim deutschen App Store von
Apple oder beim Android Market
Google Play kostenlos herunter-
laden und auf den mobilen End-
gerdten einfach und schnell in-
stallieren. &

DENTAURUM GmbH & Co. KG
Turnstr. 31

75228 Ispringen
Tel.: 07231 803-0
Fax: 07231 803-295
info@dentaurum.de
www.dentaurum.de
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Deutscher Standard

ZTM Martin Steiner engagiert sich fiir den Aufbau eines
professionellen Dentallabornetzwerkes im Ausland.

Besonders kleine und mittelstin-
dische Dentallabore in Deutsch-
land stehen zunehmend unter
wirtschaftlichem Druck. Zahn-
technikermeister Martin Steiner

nutzte die langjidhrigen Erfah-
rungen seines eigenen Dental-
labors, um mit dem Deutschen
Dental Service Weiterstadt (ddsw)
ein Netzwerk mit professionellen
Dental-GroBlaboren im Ausland
aufzubauen, die giinstigen Quali-
tatszahnersatz nach deutschen
Standards fertigen.

Martin Steiner weil3, dass sich
viele Labore scheuen, selbst im
Ausland fertigen zu lassen. ddsw
legt den Fokus auf perfekte Ferti-
gungsqualitidt und verzichtet da-

Keramik und Asthetik im Fokus

Neue Moglichkeiten bei keramischenVersorgungen, voreingefarbte Werkstoffe, transluzente Geriistmaterialien
und passendeVerblendmassen sind Schwerpunktthemen der IDS 2013.

eroffnet — und Forschung und
Entwicklung treiben die Neue-
rungen auf diesem Gebiet stetig
voran. Ob im sichtbaren, im we-
niger sichtbaren oder im nicht
sichtbaren Bereich-keramische
Versorgungen konnen in einer
Vielzahl von Féllen sinnvoll ein-
gesetzt werden: von vollanato-
misch tiber Teil- bis hin zu Voll-
verblendungen. Je nach &asthe-
tischem Anspruch und finan-
ziellem Spielraum kann dem
Patienten so ein Angebot unter-
breitet werden, das individuell
auf seine Bediirfnisse abge-
stimmt ist — ein wesentlicher
Faktor, wenn es um das Thema
Kundenbindung geht.

Aktuell geht der Trend klar
in Richtung hochtransluzente
Materialien, vor allem licht-
durchlassiges Zirkonoxid ist
in diesem Zusammenhang ein
Thema. Mithilfe spezieller Werk-
stoffvarianten dieser Hochleis-
tungskeramik ldsst sich eine
Lichtdynamik erzielen, die ein
besonders natiirliches Erschei-
nungsbild gewéhrleistet.

Um dabei noch schneller und
genauer die gewiinschte Zahn-
farbe herstellen zu konnen, sind
die Gertistwerkstoffe auch in
unterschiedlichen werksseitig

voreingefdrbten Versionen er-
héltlich. Weitere Neuheiten héalt
dariiber hinaus das weite Feld
der Farbgebung im zahntech-
nischen Labor bereit: Kera-
mik-Infiltration mit geeigneten
Farbe-Flissigkeiten, Malfarben-

derart emotionalen Thema wie
der Asthetik steckt, zeigt die
Dentalindustrie alle zwei Jahre
auf der Internationalen Dental-
Schau (IDS) in Kéln. Hier préa-
sentieren Hersteller ihre neues-
ten Entwicklungen, Zahntech-

IDS) iy
i 12003° 12.-16.3.

systeme mit neuen Grundie-
rungs-Liquids oder mit Spezial-
Applikatoren, dazu natiirlich
schliissige Keramiksysteme fiir
die klassische Schichttechnik —
stets gilt es, unter mehreren
Wegen den zielsichersten und
okonomischsten auszuwdihlen.
Welches Potenzial in einem

niker wie auch Zahnéirzte ent-
decken Innovationen, und alle
zusammen haben die Moglich-
keit, vom gemeinsamen Wis-
sensaustausch zu profitieren.
Der besondere Clou: Produkte
und Verfahren werden live vor-
gestelltund konnen aus nichster
Nihe begutachtet werden. So

bei auf hohen Verwaltungsauf-
wand, um deutschen Dentallabo-
ren giinstige Einkaufspreise als
GroBabnehmer bieten zu kon-
nen. Dabei iibernimmt ddsw die
komplette Abwicklung der Ver-
sand- und Zollformalitdten und
sorgt mit qualifizierten Zahn-
technikern in Weiterstadt in je-
dem Auftragsschritt fiir eine pro-
fessionelle Qualitdtskontrolle und
die Einhaltung der hohen deut-
schen Qualitdtsstandards.

Der ddsw Labor-Service funk-
tioniert einfach, schnell und effi-
zient. Die deutschen Labore schi-
cken ihre Arbeitsmodelle mit
Auftragsbeschreibung an ddsw
nach Weiterstadt und erhalten in
der Regel bereits wenige Tage
spéter die Arbeiten in hoher Qua-
litdt zuriick. So konnen die La-
bore ihre Zahnérzte und deren
Patienten zeitnah zu besonders
glinstigen Laborpreisen zufrie-
denstellen und die eigene Wirt-
schaftlichkeit sichern.

FAd Adresse

Deutscher Dental Service Weiterstadt
Biittelborner Weg 1

64331 Weiterstadt

Tel.: 061501818928

Fax: 06150 1860960
info@dds-weiterstadt.de
www.dds-weiterstadt.de

wird ihr tatsdchlicher Nutzen
unmittelbar deutlich—ob eine In-
novation dem eigenen Arbeits-
ablauf zutréglich ist, kann auf
diese Weise am besten bewertet
werden.

,ldealerweise legen sich Besu-
cher der IDS einen Plan zurecht,
nach dem sie fiir sie interessante
Hersteller ansteuern“, so Dr.
Markus Heibach, Geschaftsfiih-
rer des VDDI. ,,Besonders beim
Thema Asthetik ist der direkte
Kontakt zu den jeweiligen Pro-
dukten ausschlaggebend, was
z&hlt ist der visuelle Eindruck.
Genau dafiir ist die Internatio-
nale Dental-Schau in Koln die
optimale Gelegenheit. Wo sonst
kommen so viele Vertreter der
Dentalindustrie zusammen, um
ihre Erfolge aus Forschung und
Entwicklung zu préasentieren?“
Die IDS (Internationale Dental-
Schau) findet alle zwei Jahre
in Koln statt und wird veran-
staltet von der GFDI Gesell-
schaftzur Forderung der Dental-
Industrie mbH, dem Wirtschafts-
unternehmen desVerbandes der
Deutschen Dental-Industrie e.V.
(VDDI), durchgefiihrt von der
Koelnmesse GmbH, Koln.

Quelle: Koelnmesse GmbH
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Seit Uber 30 Jahren
der Partner fur's Labor

BCS-MegaSof
die Laborsoftw

Leichter
geht’s
nicht!

www.bcs-linke.de ‘
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BCS-Linke GmbH
An der Alsterquelle 73 | 24558 Henstedt-Utzburg
Tel.: 04193 89980 | Fax: 04193 899899

Metallverarbeitung 2013

»,Metallverarbeitung im digitalen dentalen Workflow*
ist das Motto der DDT in Hagen Anfang Februar 2013.

Am 1. und 2. Februar 2013 ladt
das Dentale Fortbildungszentrum
Hagen (DFH) in Kooperation mit
der OEMUS MEDIA AG, Leipzig,
Zahnérzte und Zahntechniker
zum mittlerweile fiinften Kongress
,Digitale Dentale Technologien®
(DDT) ein. Die zahlreichen Work-
shops am Freitag und die elf Vor-
trage hochkaritiger Referenten
am Samstag werden von einer um-
fangreichen Industrieausstellung
begleitet. Die Mehrzahl der Vor-
trédge befasst sich mit dem Leit-
thema ,Metallverarbeitung im
digitalen dentalen Workflow“. Es
werden sowohl Fille aus dem Pra-
xis und Laboralltag dargestellt als
auch Hintergrundinformationen
zur Fertigungstechnik und Materi-
alien vermittelt. Moderne Werk-
stoffe wie Zirkoniumdioxid und
Lithium-Disilikat haben dazu ge-
fihrt, dass Metalle, insbesondere
Gold,Marktanteile verlorenhaben.
Jedoch gibt es immer noch einen
groBen Bedarf an hochprézisen
stabilen Metallkonstruktionen in
Zahnmedizin und Zahntechnik.
Titan, CoCr- und Gold-Legierun-
gen werden heute zunehmend mit
CAD/CAM-Systemen verarbeitet.
5-Achs-Simultan-CNC-Techniker-
moglicht es, die meisten in Zahn-

medizin und Zahntechnik beno-
tigten Geometrien in hoher Prézi-
sion zu frasen. Sie bietet sich
zum Herstellen individueller Abut-
ments und Implantatsuprastruktu-
ren an. Als effektivster Fertigungs-
prozess fiir CoCr hat sich die La-
sermelting-Technik etabliert —auch
darauf wird eingegangen. Neu ist
der Einsatz von Sintermetallen im
digitalen Prozess. Wie werden sie
verarbeitet, was sind deren Chan-
cen und Grenzen? Ist es die revolu-
tionére Technik, auf die der Zirkon
verarbeitende Betrieb wartet, um
seine Fertigungstechnik auch fiir
die Metallbearbeitung zu nutzen?
Zu diesem Thema gibt es viele Fra-
gen, die im Kongress beantwortet
werde sollen. BeimThema Naviga-
tionsplanung und Bohrschablo-
nenherstellung ausmedizinischem
Aluminium wird die Kombination
von DICOM- und STL-Daten eine
wichtige Rolle spielen. So stellt die
Veranstaltung ein Modell desfreien
Datenaustauschs zwischen allen
am digitalen Workflow Beteiligten
vor. Pilinktlich zur Veranstaltung
wird dasumfangreich aktualisierte
Jahrbuch Digitale Dentale Tech-
nologien 2013 verteilt.

Anmeldung: www.oemus.com

Zertifizierung

Die ersten Labore wurden durch ARGEN Edelmetalle CAPTEK-zertifiziert.

Vor einem Jahr hat die Diissel-
dorfer ARGEN Edelmetalle
GmbH das innovative hochgold-
haltige Metallkomposit CAPTEK
auf dem deutschen Markt einge-
fiihrt. Inzwischen arbeiten zahl-
reiche Dentallabore so routiniert
damit, dass sich die ersten von
ARGEN als CAPTEK-Labor zer-
tifizieren lassen konnten. Die
ersten CAPTEK-Zertifikate wur-
den an Labore in Stuttgart und
Umgebung, in Bochum und in
Sachsen verliehen. ,Wir freuen
uns,dass CAPTEK innerhalb von
nur einem Jahr so gut angenom-
men worden ist, kommentiert
Hans Hanssen, Geschéftsfiihrer
der ARGEN Edelmetalle GmbH,
diese Entwicklung. ,,Wir verlei-
hen das Zertifikat an Partner-
labore nach erfolgreicher Schu-
lung. Interessenten fiir eine sol-

ausgesprochen positiv. CAPTEK
wurde bereits mehrfach ausge-
zeichnet, so aktuell etwa von
Dentistry’s Today, dem US-Leit-
medium der Dentalbranche, das
CAPTEK unter die , Top Annual
100“ des Jahres 2012 gewéhlt hat.
DartiiberhinausliegteineVielzahl
von internationalen Studien vor,
die dieVorteile von CAPTEK wis-
senschaftlich attestieren.

CAPTEK ist ein Metallkomposit
aus verstidrktem Gold mit opti-
maler mikromechanischer Por-
zellanbindung. Der Goldgehalt
betrégt iiber 88 Prozent. CAPTEK
hat gute dsthetische und antibak-
terielle Eigenschaften, ist hoch
biokompatibel und zu 100 Pro-
zent Korrosionsfrei. Zudem hat
CAPTEK einen weitaus geringe-
ren Platzbedarf alsVMK-Kronen
und Zirkon und ist trotzdem sta-

1GEN Edelmetalle

Das Team vom MundART Dentallabor, Bochum —dem ersten von ARGEN zertifizierten CAPTEK-Labor.

che Schulung kénnen sich gerne
an unsere Zentrale in Diisseldorf
oder an ihren ARGEN-AuBen-
dienstmitarbeiter wenden.“ Auch
wenn CAPTEK auf dem deut-
schen Markt noch relativ neu
ist — weltweit hat sich das Ver-
bundmaterial schon seit mehr als
15 Jahren als hochgoldhaltige
Metallkomposit-Technologie fiir
asthetische Kronen und Brticken
bewaéhrt. Die internationalen Er-
fahrungen sind reichhaltig und

Datum Ort Veranstaltung Info
13./14.11.2012 Ellwangen Kniffe & Tricks mit IPS e.max Ivaclar Vivadent
Referent: CV Gerald Ubassy Tel.:07961889-219
info.fortbildung@ivoclarvivadent.de
15.11.2012 Neumiinster CAD/CAM Expert Workshop MICHAEL FLUSSFISCH GmbH
Referentin: ZT Simone Ketelaar Tel.: 040860766
info@flussfisch-dental.de
16./17.11.2012 Langen Frontzahnésthetik mit VITAVM®9 / VITAVM®13 VITA Zahnfabrik H. Rauter GmbH & Co. KG
Referent: ZT Renato Carretti Tel.: 07761 562-235
u.schmidt@vita-zahnfabrik.com
19.-23.11.2012 Bremen CAD/CAM-Einfiihrungskursus fiir Auszubildende und Jungtechniker BEGO
Referent: N.N. Tel.: 0421 2028-372/-371
wulfes@bego.com
23./24.11.2012 Neumiinster SpaB und Freude im zahntechnischen Alltag—kein Problem mit ceraMotion®! DENTAURUM
Referent: ZT Rolf Kagelmacher Tel.: 07231 830-470
kurse@dentaurum.de
28.11.2012 Meckenheim .Das Modell - Die Visitenkarte des Labors” picodent GmbH
Referenten: ZT U. Rudnick und ZTM Thomas Weiler Tel.: 02267 65800
picodent@picodent.de
07./08.12.2012 Neuler CAD/CAM Milling B Kurs Zirkonzahn GmbH
Referent: N.N. Tel.: +390474 066665
education@zirkonzahn.com

bilund kaum frakturanfillig. Die
Belastbarkeit von Kronen und
Briicken ist gleich oder sogar
groBer als bei traditionellen Auf-
brennlegierungen.

Daherist CAPTEK geradeim Sei-
tenzahnbereich, bei Bruxismus,
als spannungsfreie Unterstruk-
tur fiir groBe Briicken und be-
sonders fiir die Versorgung von
Implantaten geeignet. In wissen-
schaftlichen Analysen wurde auf
CAPTEK-Kronen eine positive

4l Kleinanzeigen

ANZEIGE

- “Zahnkranzgips fir
prazise CAD/CAM Modelle

Tel.: 02267 -6580-0 « www.picodent.de

Oberflachenenergie festgestellt,
die Bakterien abweist und eine
gesunde zelluldre Entwicklung
fordert. CAPTEK-Kronen im
Mund von Patienten weisen im
Vergleich zu anderen Zahnober-
flachen 71 Prozent weniger Bak-
terien auf. Interessant fiir Dental-
labore ist auch die hohe Preis-
stabilitdt und die geringe Abhén-
gigkeit von Fluktuationen auf
dem Edelmetallmarkt. ,ARGEN
kann zurzeit einen fiir drei Mo-
nate giiltigen Preis anbieten, weil
die Struktur des CAPTEK Me-
tallkomposits und der beson-
dere Herstellungsprozess eine
effiziente Goldverwendung er-
moglichen®, so Bernd Ruste-
meyer, verantwortlicher Produkt-
manager. ,Der Materialeinsatz
ist wesentlich niedriger als bei
der traditionellen Legierungs-
verarbeitung. Zahnérzte und La-
borbesitzer konnen sich daher
darauf verlassen, dass sich die
Kosten selbst bei hohem Gold-
preis iber langere Zeit kaum ver-
dndern.”

(Al Adresse

ARGEN Edelmetalle GmbH
Werdener Str. 4

40227 Dissseldorf

Tel.: 0211 355965-218
Fax: 0211 355965-19
info@argen.de
www.argen.de

ohne eigene Hompage)

Iy muffelforum

Die Community der Zahntechniker
147,90 € Erstellung |hres Firmenportréats (auch interessant als Visitenkarte

+ 147,90 € Darstellung Ihres Firmenportrats (12 Monate)
+ 147,90 € Anzeigen (5) mit einer Laufzeit von jeweils bis zu 52 Wochen

= 147,90 € eine Rechnung ein Preis

fiir 12 Monate

[alle Preise tind Netto-Prete. Tyl 19X MwiL |

fiir den Status der +Mitgliedschaft

Jetzt online bestellen

http:/ /www.muffel-forum.de

info@muffel-forum.de

Fakten auf den
Punkt gebracht
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Bitte senden Sie mir Informationen
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Bei Ihrer professionellen Arbeit im Dental-
labor miissen Sie ganz bei der Sache sein,
denn jede Ungenauigkeit bringt spiirbar
unangenehme Folgen. Doch sich einfach so
ad hoc zu konzentrieren, obwohl Sie auch
Unternehmerisches wie Finanzen im Kopf
haben - nicht einfach.

Und jeder Auftrag senkt die Kapitaldecke
im Dentallabor nur, weil lhre Arbeit nicht
gleich zu Geld wird.
Trotzdem: Gehalter missen
bezahlt und Material muss

gekauft werden.

Liquiditat ist aber machbar, keine Frage.
Schnell, einfach und direkt.

Fordern Sie unser kostenloses Paket mit Erst-
informationen an oder wenden Sie sich direkt
an einen unserer Factoring Berater.

Sie werden begeistert sein, denn Liquiditat
und Sicherheit durch LVG machen lhren Kopf
frei far Familie, Arbeit und Freizeit.

LY &

~  Der Finanzierungsexperte

rund um die Zahngesundheit

Wir machen lhren Kopf frei.

Y

Torteaie 4t Al Hommrnn
O-Lu/i6e FHo

Unsere Leistung - lhr Vorteil:

@ Finanzierung der laufenden
Forderungen und AuBenstdnde

@ kontinuierliche Liquiditat
@ Sicherheit bei Forderungsausfallen
@ Starkung des Vertrauens-
verhaltnisses Zahnarzt und Labor
® Abbau von Bankverbindlichkeiten
@ Schaffung finanzieller Freirdaume
Lernen Sie uns und unsere Leistungen
einfach kennen. Jetzt ganz praktisch
mit den LVG Factoring-Test-Wochen.

Labor-Verrechnungs-Gesellschaft mbH - Hauptstr. 20 - 70563 Stuttgart - @ 0711/666 710 - Fax 0711/617762 - info@lvg.de - www.lvg.de



