20 | www.zt-aktuell.de

SERVICE

Nr.7/8 | Juli/August 2014

Es ist 6.15 Uhr und ein Weckruf
ertont, danach geht es direkt
zum Morgensportnachdraufen.
Dass man sich hier nicht bei ei-
ner Fortbildung in einem Sterne-
hotel befindet,sondernin Enrico
Stegers Military School in Siid-
tirol/Italien, ist jedem Teilneh-
mer spatestens am ersten Mor-
gen bewusst. Das Militér als &l-
teste Organisation der Mensch-
heit diente fiir die Weiterbildung
der besonderen Art als Vorbild,
um den ,jungen Wilden“ neben
fachlichem Know-how wichtige
Qualitdten wie Disziplin und
Loyalitét zu schulen.

Die Vermittlung der Tugenden
FleiB, Treue, Integritat, Demut,
MaéBigung, Mut, Gerechtigkeit,
Geduld, Einfachheit und Be-
scheidenheit stehen neben der
fundierten fachlichen Ausbil-
dung im Bereich CAD/CAM im
Fokus der einwOchigen Zirkon-
zahn Military School. Denn als
Zahntechniker bendtigt man
nicht nur umfassende fachliche
Kenntnisse, sondern auch eine
Vielzahl anderer Fahigkeiten.

Der richtige Ofen macht den
Unterschied. Denn erst eine
exakte Brandfithrung fiihrt zu
konstanten, langlebigen und
hochésthetischen Brennergeb-
nissen.

Da fiir Creation Willi Geller
Sicherheit, Qualitit und eine
brillante Asthetik an erster
Stelle stehen, hat die deutsche
Tochtergesellschaft des Osterrei-
chischen Keramikspezialisten
jetzt den Premium-Keramikofen
AUSTROMAT 624 oral design
von DEKEMA in ihr Produkt-
portfolio aufgenommen. So ver-
einen sich von der Natur in-
spirierte Keramikmassen mit
einem technisch raffinierten
Brennofen - fiir eine gleichblei-
bend hohe Qualitit, reprodu-
zierbare Asthetik und ein effi-
zientes Handling.

Ob Opaker-, Dentin- oder Glanz-
brand: Fiir ein optimales Brenn-
ergebnis miissen Ofen und
Dentalkeramik aufeinander ab-
gestimmt sein. Nur eine prézise

06.15 Uhr
06.30 Uhr
07.30 Uhr
08.15 Uhr

~ 08.30 Uhr

Striktes Programm

Alle Teilnehmer erhalten eine
Wochenaufgabe zur Stirkung
der Gemeinschaft, in der sich je-
der zum Wohle der Truppe ein-
bringen soll. Fiir den Ablauf der
Woche gibt es einen genauen
Zeitplan. Gestartet wird am
Montagmittag mit einer ausfiihr-

Weckruf
Frithsport
Friihstiick
Bettenkontrolle
Erklarung der
Tagesaufgabe
100 Minuten

lichen Firmenfithrung durch die
Réaumlichkeiten der Zirkonzahn
GmbH in Gais, wobei u.a. die
Gerite- und Zirkonproduktion
besichtigt werden koénnen. Im
Anschluss daran bekommen die
Teilnehmer die Philosophie der
Military School vermittelt, bevor
ein Uberblick iiber die Zirkon-
zahn CAD/CAM-Systeme gegeben

Fiir die jungen und wilden Zahntechniker

Zur einw0Ochigen Zirkonzahn Military School erwarten die Teilnehmer zahlreiche neue Herausforderungen.

wird. Ob Slacklining, Fischen
mit eigener Zubereitung des ge-
fangenen Fisches oder Feuer-
wehriibungen - die jungen Wil-
den werden auch am Abend vor
spannende Herausforderungen
gestellt.

DieTage der Fortbildungswoche
verlaufen nach striktem Plan
(siehe links).

Beginner oder
Captain Advanced?

Je nach Wissensstand im Be-
reich CAD/CAM kann der Lehr-
ling oder junge Zahntechniker
zwischen den Kursen ,Begin-
ners“ (wenig Erfahrung mit
CAD/CAM und Prettau® Zirkon)
oder ,Captain Advanced” (be-
reits Erfahrung mit CAD/CAM
und Prettau® Zirkon vorhanden)
wiéhlen. Beginners widmen sich
in den ersten 100 Minuten eines
jeden Tages der manuellen Mo-
dellation, welche fiir die Ent-
wicklung des Formgefiihls von
grofer Bedeutung ist. Schritt

HeifBBer Ofen fur brillante Keramik

Keramikspezialist Creation Willi Geller Deutschland und Traditionsunternehmen DEKEMA schlieBen Kooperationsvertrag.

Brandfiihrung fiihrt zu einer
optimalen Oberflachenbeschaf-
fenheit und Tiefenwirkung der
Keramik. Da der AUSTROMAT
624 oral design-Ofen der deut-
schenTraditionsfirma DEKEMA
aus Freilassing iiber eine aufer-

gewohnliche Brennkammer mit
einer in Handarbeit gefertigten
»Stein-Isolierung® verfiigt, passt
das thermische Verhalten gut zu
den Sintereigenschaften der &s-
thetisch anspruchsvollen Crea-
tion-Keramik.

Eine gelungene Kombination: brillante Keramik und der AUSTROMAT 624 oral design-Ofen. Annette Mildner und
Raimund Schneider tauschen sich wahrend des Kolloquiums ,, Zahntechnik mit Leidenschaft” in Berlin tiber die

Zusammenarbeit von Creation und DEKEMA aus.

Technisch raffiniert,
optimal kombiniert:
Keramik plus Ofen

,Um hohe Anspriiche zu erfiil-
len, braucht es ausgezeichnete
Materialien, eine zuverlédssige
Technik und absolute Prézision
in der Ausfiihrung. Die hoch-
wertigen DEKEMA-Ofen garan-
tieren den Zahntechnikern seit
mehr als 40 Jahren optimale
Brennergebnisse®, erkldart An-
nette Mildner, Geschéftsfiihrerin
Creation Willi Geller Deutsch-
land mit Sitz in Breckerfeld,
und sie ist iberzeugt: ,Der
AUSTROMAT 624 oral design-
Ofen ist einzigartig in seiner
Klasse, also bestens geeignet,
unsere hochwertigen Keramik-
massen optimal zu brennen.

Daher nehmen wir den Brenn-
ofen in Deutschland und in Os-
terreich in unser Produktport-
folio mit auf - fiir optimale
Schicht- und Brennergebnisse
im Interesse unserer Kunden!“

fiir Schritt treten die Beginner
in die Welt von Zirkonzahn ein.
Aufdem Programm stehen CAD/
CAM- und Face Hunter-Schu-
lung sowie das Einfdrben, Sin-
tern und Verblenden mit Kera-
mik von Strukturen aus Prettau®
Zirkon und die Fertigstellung
mit Mal- und Glasurbrand. Als
Captain Advanced lernen die
Teilnehmer im Lauf der Kurswo-
che die Grenzen der Zahntech-
nik kennen. Anhand eines kniff-
ligen Falles, einer komplexen
implantatgetragenen Kombina-
tionsarbeit, wird theoretisch,
virtuell und manuell gearbeitet.
Weitere Informationen sind bei
Zirkonzahn erhaltlich.

Bl Adresse

Zirkonzahn GmbH
AnderAhr7

39030 Gais-Sudtirol, Italien
Tel.: +390474 066650

Fax: +39 0474 066680
info@zirkonzahn.com
www.zirkonzahn.com

Und Raimund Schneider, Key
AccountManagerbeiDEKEMA,
erganzt: ,Der Name DEKEMA
steht fiir perfekte Brenner-
gebnisse, langlebige Produkte
hochster Qualitédt und professio-
nellen Service.“

Fiir kompetente Produktbera-
tung und Unterstiitzung sorgen
die Fachberater von Creation.
Der AUSTROMAT 624 oral
design-Ofen ist inklusive Brenn-
tisch, Pinzette, Silberprobenset
und Vakuumpumpe in Schwarz
und ab sofort auch in Weif’ er-
héltlich.

Bl Adresse

Creation Willi Geller
Deutschland GmbH
Harkortstraf3e 2

58339 Breckerfeld

Tel.: 02338 801900

Fax: 02338801950
office@creation-willigeller.de
www.creation-willigeller.de
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Man ist schon ganz schon ge-
fordert, wenn man das erste Mal
bei einem Golfturnier dabei sein
darf und vorher noch nie auf
einem Golfplatz gestanden hat.
Natiirlich nicht als Turnierteil-
nehmer-da stehennoch Hiirden
wie Platzreife und Handicap
bevor.

Auch alsVeranstalter und Spon-
sor hat man so seine liebe Miihe
mit dem ,Fachgolfisch“ und den
Ablaufen auf einem Golfplatz.
Hat man dies erst einmal ge-
meistert, ist die Welt des Golf-
spielens von einer gewissen
Faszination geprégt. Diese war
den Teilnehmern des ersten
ceha GOLD Cups im Golfclub
Aschaffenburg auch sofort anzu-
sehen.

C.HAFNER ist Namenspate und
Exklusivsponsor des Turniers
am 5. Juli gewesen — entspre-
chend war das Turnier hoch
dotiert. Die Gewinner der ver-

Erstes Golfturnier von C.CHAFNER

C.HAFNER, Anbieter im Bereich der Edelmetalltechnologie, richtet Golfturnier ceha GOLD Cup 2014 aus.

schiedenen Brutto- und Netto-
klassen konnten sich tiber Fein-
goldbarren als Preise freuen,
auBerdem gab es exklusive Ku-

gelschreiber aus Silberrohr und
spezielle CHAFNER Uhren als
Sonderpreise in verschiedenen
Wertungen.

Flight 10 am Start — v.l.n.r. Joachim Schmuck (AuRendienstmitarbeiter C.HAFNER), ZTM Hans-Georg Schéfer,

Jorg Finderich, Marcel Stenger.

Tag der Zahngesundheit

Dentallabore begeistern mit Kinderbiichlein
,Nina bei der Zahntechnikerin®.

Am 25. September ist Tag der
Zahngesundheit. ,Das ist ein
idealer Anlass fiir Dentallabore,
um sich an die Offentlichkeit zu
wenden®, sagt PR-Expertin Dr.
Karin Uphoff. Mit dem Motto
»,Gesund beginnt im Mund - ein
Herz fiir Zahne!“ richtet sich die
AKktion in diesem Jahr an den
Nachwuchs. ,Vor allem bei Kklei-
nen Kindern nimmt das direkte

Umfeld, also Eltern und GroBel-
tern, intensiv Anteil am Erleben.
Die Kinder erzdhlen zu Hause
von ihren Erlebnissen und be-
schéftigen sich mit dem, was sie
erfahren haben.“ Das konnen
Dentallabore nutzen, beispiels-
weise indem sie Kindergirten
und Grundschulen besuchen
oder zu sich einladen.

Kinder sind sehr lernfreudig und
mochten Zusammenhénge ver-
stehen. Uphoff, die selbst Mutter
von sechs Kindern ist, dazu:
»Zeigen Sieden Kindern,was Sie
machen, wie Sie arbeiten. Und
beteiligen Sie die Kleinen, zum
Beispiel mit einer Bastelaktion,
bei der sie Gipszdhne anmalen.

Dariiber wird alles noch besser
begreifbar.“ Als Kkleines Ge-
schenk eignet sich sehr gut die
liebevoll illustrierte Geschichte
,Nina bei der Zahntechnikerin‘.
Das Biichlein im Hosentaschen-
format stellt kindgerecht die Ar-
beit im Dentallabor vor. Beim
Vorlesen erfahren Erwachsene
und Kinder vieles iiber Zahn-
ersatz und unterschiedliche Ver-

sorgungsformen bei erkrankten
oder verlorenen Ziahnen.

Auf der Riickseite ist der indivi-
duelle Eindruck des Labor- oder
Praxis-Logos mit Adresse mog-
lich. ,Nina bei der Zahntechni-
kerin“ ohne Logoaufdruck ist
noch bis zum 31.8.2014 zum
Sonderpreis erhdltlich. Weitere
Informationen und Bestellmog-
lichkeiten gibt es im Internet un-
ter www.uphoff-kinderbuch.de.
Anfragen sind auch moglich
per E-Mail an info@uphoff-pr.de
oder telefonisch unter 06421
40795-0.

Quelle: uphoff pr & marketing
GmbH

Da dasTurnier wahrend der Fuf3-
ball-WM stattfand und auch Golf-
spieler den groeren Béllen nicht
abgeneigt sind, hat CHAFNER
am Vorabend fiir die schon an-
gereistenTeilnehmer ein kleines
Public Viewing organisiert. Am
néichsten Morgen ging es dann
selbst sportlich los, als die ersten
Teilnehmer bei recht guten Be-
dingungen auf dem 18-Loch-
Platz in Aschaffenburg auf die
Runde gingen. Trotz Wetterver-
schlechterung im Tagesverlauf
war die Stimmung hervorra-
gend, C.HAFNER hat fiir die
Versorgung mit kiihlen Getran-
ken und Verpflegung im Half-
way-House gesorgt, sodass ge-
gen 17 Uhr alle Teilnehmer er-
schopft und gliicklich ihr Turnier
abgeschlossen hatten.

Der Hohepunkt des Tages war
dann ein gemeinsames Dinner
mit der Bekanntgabe der Ergeb-
nisse und der Preisverleihung.

Zu den gliicklichen Gewinnern
zahlten unter anderem Frau Dr.
Stefanie Walter vom Golfclub
Winnerod und ZTM Hans-Georg
Schifer vom Golfclub Glashofen-
Neusal. Die Teilnehmer waren
sicheinig,dassesnichtbeieinem
solchen Turnier bleiben kann
und somit wird es auch 2015
wieder einen ceha GOLD Cup in
Aschaffenburg geben.

Alle interessierten Golfspieler
sind schon jetzt herzlich dazu
eingeladen. m

f4d Adresse

C.HAFNER GmbH + Co. KG
Gold- und Silberscheideanstalt
Bleichstr. 13-17

75173 Pforzheim

Tel.: 07231920-0

Fax: 07231 920-207
dental@c-hafner.de
www.c-hafner.de

ANZEIGE

Jahrbuch Digitale Dentale Technologien

Nutzen Sie das Sonderangebot

und sichern Sie sich lhr
Exemplar bis zum

31. August 2014

zum Vorzugspreis!

CISESH

statt 49€

*Preis versteht sich zzgl.
MwsSt. und Versandkosten.
Angebot giiltig bis
31.08.2014.

Mit dem Jahrbuch Digitale Dentale Technologien legt die
OEMUS MEDIA AG in 5. Uberarbeiteter und erweiterter
Auflage ein umfassendes Kompendium fiir die digitale
Zahnmedizin und Zahntechnik vor. Der Band wendet sich

sowohl an Einsteiger und erfahrene Anwender als auch an all
jene, die in der digitalen Zahnmedizin und Zahntechnik eine
vielversprechende Mdglichkeit sehen, ihr Leistungsspektrum
zu vervollstandigen und damit in die Zukunft zu investieren.

Faxsendung an

034148474-290

____ Exemplar(e)

Praxisstempel

Bitte senden Sie mir mein(e) Exemplar(e) an folgende Adresse:

Name: Vorname:

StraBe: PLZ/Ort:
E-Mail:

Telefon/Fax:

Unterschrift:

Kostenlose Leseprobe

JETZT AUCH IM PRAXIS-ONLINE SHOP
DER OEMUS MEDIA AG BESTELLEN!

QERAIS MAEDIA G
PRAXIS-ONLINE SHOP

227713

OEMUS MEDIA AG

HolbeinstraBe 29

04229 Leipzig

Tel.: 034148474-0

Far: 034148474-290
ZT 7+8/14
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Der Thiiringer Zahntechnikertag
findet im zweijdhrigen Rhyth-
mus als gemeinsame Weiterbil-
dung mit dem Zahnérzte-, Hel-
ferinnen-, Studenten- und erst-
mals auch Azubi-Tag auf der
Messe in Erfurt statt.

Die Veranstaltung beginnt am
Freitag, dem 28.11.2014, mit ei-
nem Kurs zum Thema ,Kom-
plexe Implantatprothetik struk-
turiert bewiltigen: Ein Zu-
sammenspiel von analog und di-
gital“. Er wird eine Kombination
aus praktischen Vorfiihrungen
und Erfahrungsberichten von
ZTM Riidiger Wandtke und dem
CAD/CAM-Spezialisten ZTM
Ingo Brix aus Liineburg sein.
Das Samstagsprogramm am
29.11.2014 umfasst ein weites
Panorama manueller und digi-
taler Konzepte und Verfahren.
Den Auftakt macht ZTM Vin-
cent Fehmer, Chefzahntechni-
ker am Zahnérztlichen Institut

ANZEIGE

Holbeinstrafle 29
04229 Leipzig

Gemeinsame Weiterbildung

Zahnéarzte, Zahntechniker, Helferinnen, Studenten und Azubis tagen am 28. und 29. November gemeinsam in Erfurt.

der Universitit Ziirich mit ,Ak-
tuelle Kronen- und Briickensys-
teme im Vergleich“. Anschlie-
Bend spricht ZTM Martin Koller
aus Schleswig-Holstein
zum Thema , Problemma-
nagement in der Total-
prothetik®. Es werden eine
schier unendliche Anzahl
von Anforderungen in
dieser Disziplin an die
Zahnarztpraxis und das
Labor gestellt. ZTM Kol-
ler wird hier konkrete Hil-
festellung zu zahlreichen
Aspekten aus dem Be-
reich Totalprothetik ge-
ben. Als weiterer wesent-
licher Baustein im Programm
wird ZTM Sebastian Schuldes
aus Eisenach in seinem Beitrag
sNeue polymere Werkstoffe in
der Prothetik — Chancen und
Moglichkeiten“einennochrecht
neuen Werkstoff beleuchten und
iber seine aktuellen Erfahrun-

CHAFT-PRAX S

MiAHNARZT |

OEMUS MEDIA AG Il Bestellformular

ABO-SERVICE ! Per Post oder per Fax versenden!

Andreas Grasse
Fax: 0341 48474-290 | Tel.: 0341 48474-201

]a ich mochte die Informationsvorteile nutzen und sichere mir folgende Publikationen bequem im preisgiinstigen
9

Frischer Wind fiir Praxis
und Labor

Bestellung auch online mdéglich
unter: www.oemus.com/abo

Vielseitig, kompetent,
unverzichtbar.

gen berichten. Ein besonderes
Thema wird der Universitéts-
professor Dr. Ralph G. Luthardt,
Arztlicher Direktor der Prothe-

ZahnMedizin 2014

Zahnerhalt und Implantat

]. 2 ¢ Thiiringer Helferinnentag

Thiiringer Zahndrztetag

11. Thiiringer Zahntechnikertag

4. Thiiringer Studententag
1. Thuringer Azubi-Tag

28.11. und 29.11.2014 | Messe Erfurt

tischen Abteilung der Univer-
sitdtsklinik Ulm, aufarbeiten.
Die ,,3-D-Implantatplanung und
deren Umsetzung® ist fiir den
restaurativen Bereich von Im-
plantatversorgungen iiberaus
wichtig und sollte daher immer
wieder aktuell beleuchtet wer-

Abonnement:

Zeitschrift jahrliche Erscheinung Preis
O ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis 10-mal 70,00 €*
O ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor 6-mal 36,00 €*
O cosmetic dentistry 4-mal 44,00 €*
O digital dentistry 4-mal 44,00 €*
O Implantologie Journal 8-mal 88,00 €* - 5
O  ZT Zahntechnik Zeitung 11-mal 55,00 €* )7 /777 )
* Alle Preise verstehen sich inkl. MwSt. und Versandkosten (Preise fiir Ausland auf Anfrage).
lhre Kontaktdaten
Bitte alles ausfiillen und Zutreffendes ankreuzen!
P e e
iNume‘ Vorname i
T ]
! StraRe/PLZ/Ort H
T
;Tele(ong‘Fax H
O Ich bezahle per Rechnung. O Ich bezahle per Bankeinzug.

(bei Bankeinzug 2 % Skonto)
DT T T T T A
1 1
L[)atum/Unters(hr\'ﬂ ‘:

ZT 7+8/14

den. Der Abschluss des Thiirin-
ger Zahnérzte- und Zahntech-
nikertages findet in der Gemein-
samKeit statt und fiihrt die bei-
den Berufsstinde mit
zwei weiteren Vortrigen
zusammen. Der renom-
mierte und erfahrene Ge-
roprothetiker, Professor
Dr. Christian E. Besimo
aus Brunnen (Schweiz),
wird einen Ausblick auf
unsere zunehmend éilter
werdende Gesellschaft
und deren prothetische
Bediirfnisse geben. Die
Frage ,Braucht es wirk-
lich ein groBes ,M‘ in der
Zahnmedizin?“ stellt Frau Pri-
vatdozentin Dr. Barbara Noak
vom Universitatsklinikum der
Technischen Universitidt Dres-
den. Hier darf ein aktueller Im-
puls aus ihrem Blickwinkel der
Forschung und Lehre erwartet
werden.

Interessenten konnen sich per
E-Mail (info@zahntechnik-th.de)
oder per Fax (03631 902913) in
der Zahntechniker-Innung Thii-
ringen anmelden. Programm,
Preise sowie weitere Informa-
tionen sind auf der Homepage
zu finden.

Die Zahntechniker-Innung freut
sich, alle interessierten Fachbe-
sucher zum Kurs, zum wissen-
schaftlichen Programm und der
zeitgleich stattfindenden Dental-
ausstellung in Erfurt begriiBen
zu konnen. @

f4d Adresse

Zahntechniker-Innung Thiringen
Neustadtstr. 6

99734 Nordhausen

Tel.: 03631902914

Fax: 03631902913
info@zahntechnik-th.de
www.zahntechnik-th.de

Enges Wechselspiel

Fehlender Zahn kann Ursache fiir Nacken-
oder Knieproblem sein.

Es begann mit Schmerzen im
linken Knie. Joggen machte
Alexa S. dadurch deutlich weni-
ger Freude. Hinzu kam eine ein-
geschriankte Beweglichkeit, die
sie ebenfalls vor allem links
registrierte. Die erste Diagnose:
Thr Becken steht schief. Eher zu-
fallig sprach sie mit ihrem Zahn-
arzt dartiber. Dadurch wurde er-
kannt, dass sich die Ursache da-
fur im Mund befand. ,Fehlende
Zahne oder nicht korrekt ange-
passter Zahnersatz 16sen hdufig
Beschwerden an ganz anderen
Stellen im Korper aus“, sagt
dazu Professor Hans-Christoph
Lauer, wissenschaftlicher Leiter
des Kuratoriums perfekter Zahn-
ersatz (KpZ).

Alexa S. wurde vor mehr als
20 Jahren ein Zahn gezogen. ,,Es
hie3, mein Kiefer sei zu Kklein®,
erinnert sich die 42-Jahrige.
Dadurch passten die Kontakt-
punkte der Zdhne nicht mehr
zusammen, eine craniomandi-
buldre Dysfunktion (CMD) ent-
stand. Auch Zihneknirschen,
einseitiges Kauen und hohe psy-
chische Belastungen sind mog-
liche Ausléser. ,Der Korper ist
ein fein in sich abgestimmtes
System. Fehlende oder schief-
stehende Zdhne konnen Reak-
tionen in den verschiedensten
Regionen hervorrufen®, sagt
Lauer. Wie eng Ziahne und
Korper zusammenwirken, lasst
sich auch im Alltag leicht be-
obachten. Beispielsweise beim
Tragen schwerer Gegenstidnde:
Automatisch werden dabei die
Zahne zusammengebissen. Tat-
sachlich finden tdglich mehr als
1.500 Zahnkontakte statt — beim
Kauen, Sprechen, Schlucken
und eben auch bei korperlichen

und psychischen Belastungen.
Die dabei entstehenden Kréfte
werden durch auf- und abstei-
gende Ketten iiber den kom-
pletten Korper geleitet: Durch
einen fehlerhaften Zusammen-
biss konnen somit ungiinstige
Funktionen entstehen, die sich
iber den Nackenbereich, die
Schulter bis hin zum Becken und
Knie auswirken. ,Das komplette
Gangbild eines Menschen wird
beeinflusst,auch die FuB3stellung
kann betroffen sein“, beschreibt

Lauer. Er rét betroffenen Patien-
ten, Verdachtsfélle mittels einer
Funktionsdiagnostik abkldren
zu lassen. Gemeinsam mit dem
Zahntechniker wird der Zahn-
arzt gegebenenfalls eine Auf-
bissschiene zur Entlastung der
betroffenen Strukturen einglie-
dern. ,Das Team Zahnarzt/Kie-
ferorthopéde/Zahntechniker ist
oft die zentrale Schaltstation, in
der Diagnostik und Therapie
organisiert und durchgefiihrt
werden.”

Quelle: KpZ
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Expansion in Deutschland

Die Schiitz-Gruppe hat am Firmensitz in Rosbach
zusitzliche Produktionsanlagen in Betrieb genommen.

Die Erweiterung war noétig ge-
worden, um der global gestiege-
nen Nachfrage nach pulver- und
pastenbasierten Dentalwerkstof-
fen nachzukommen.

Die Investition folge somit weiter
der Unternehmensphilosophie
des ,made in Germany“. ,Mit
einer Produktqualitdt, die weit
iber den internationalen Stan-
dards liegt, werden wir auch in
Zukunft weiter wachsen“, so der
Geschéftsfithrer Wolf Zientz bei
der offiziellen Er6ffnung.

Die Schiitz-Gruppe steht unter
anderem fiir Hochtechnologie-

Die neue Konfektionierung von Pasten im hessischen
Rosbach.

gerdte wie Laborscanner oder
CAD/CAM-Systeme. Daneben
bildet die Spezialchemie ein
wichtiges Standbein. In dieser
Sparte stellt die Schiitz-Gruppe
am Standort Rosbach Werk-
stoffe auf Pasten- und Pulver-
basis her und fiillt diese kunden-
fertig ab. Dazu gehoren Fiil-
lungs- und Zahnaufhellungs-
materialien sowie Adhésive fiir
die Zahnarztpraxis, dariiber
hinaus sind Verblendkomposite
und Prothesenkunststoffe fiir
die Zahntechnik wesentlich. Mit
steigender Tendenz werden die

Produkte weltweit in iber 100
Léander exportiert.

Am 30. April 2014 fand die Ein-
weihung der neuen Rdumlich-
keiten statt. Geschéaftsfithrer
Wolf Zientz erlduterte: ,Dank
des Ausbaus mit neuesten Ferti-
gungstechnologien erhalten die
Kunden nun ihre Spitzenpro-
dukte in weiter gesteigerter Qua-
litdt. Hierzu und zur stédndigen
In-Prozess- und End-Kontrolle
ist auBerdem auch die Laborka-
pazitit zur Produktpriifung und
-weiterentwicklung vergroBert
worden.“

In seiner Ansprache vor der
Belegschaft betonte Unterneh-
mensgriinder Horst Schiitz, der
Ausbau der Geschifte sei ein
Zeichen fiir die Zukunft. Dieser
funktioniere nur, wenn jeder
mitziehe. Die derzeitige Expan-
sion, die weiteren Ziele in
Deutschland und auf dem Welt-
markt stellten auch eine Heraus-
forderung dar. ,Ich bin sicher,
dass wir diese gemeinsam meis-
tern.”

Die Qualifizierung und Moti-
vation der Mitarbeiter sowie die
Identifikation mit dem Unter-
nehmen sind hoch. Horst Schiitz
wie auch Wolf Zientz bedankten
sich bei ihrer Mannschaft fiir
den Mehreinsatz, der mit dem
Ausbau der Produktion und
dem Umzug verbunden gewesen
sei. ,Es macht mehr Spa8, in
denneuen Raumen zu arbeiten®,
hob Zientz in der Feierstunde
hervor. @

Bl Adresse

Schiitz Dental GmbH
Dieselstr. 5-6

61191 Rosbach

Tel.: 06003 814-0

Fax: 06003 814-906
info@schuetz-dental.de
www.schuetz-dental.de

Schatze im Mund

Wie sich derVerkauf von Zahngold lohnt, erkldrt Dominik Lochmann,
Geschiftsfiihrer ESG Edelmetall-Service.

Ob als Wertanlage oder edler
Schmuck - Gold erfreut sich ei-
ner bleibend hohen Nachfrage.
Doch als Zahnersatz verdriangen
inzwischen moderne, oft giins-
tigere und &sthetischere Kera-
miken das Edelmetall. Immer
mehr Patienten lassen sich vor-
handene sichtbare Goldkronen
oder -fiillungen ersetzen. ,Um
nicht nur optischen, sondern
auchfinanziellen Nutzen ausder
Behandlung zu ziehen, gilt es,
einige Tipps fiir den Verkauf
von Zahngold zu beachten®, gibt
Dominik Lochmann, Geschéfts-
fiihrer ESG Edelmetall-Service
GmbH & Co.KG, zu bedenken.

Woraus bestehen meine
Zahnkronen?

Zahngold ist immer eine Legie-
rung, die auller Feingold unter-
schiedliche Anteile Silber, Pal-
ladium, Platin und andere bei-
gemischte Metalle enthélt. ,,Wie
hochwertig die jeweilige Legie-
rung ist, ldsst sich nicht mit
bloBem Auge, sondern nur mit
speziellen Analysegeriten fest-
stellen“, weil Dominik Loch-
mann. Professionelle Ankauf-
stellen bieten daher keine Pau-
schalpreise fiir Zahnersatz, son-
dern fithren immer eine genaue
Untersuchung der Zusammen-
setzung durch. Dank moderner
und schneller Verfahren erfolgt
diese Analyse heutzutage selbst
bei einzelnen Kronen innerhalb
weniger Sekunden.

Lohnt sich derVerkauf
von geringen Mengen?

Viele Patienten denken zunéchst
gar nicht dartiber nach, dass der
Arzt mit dem alten Zahnersatz
wahre Schétze ans Tageslicht
befordert. Doch was viele unter-

Datum Ort Veranstaltung Info
22.08.2014 Hamburg model-tray — Das pinlose Implantatmodell —die ideale Losung model-tray
Referent: ZT Patrick Hamid Tel.: 040381415
mts@model-tray.de
04.09.2014 Hagen VITAVMK Master —individuell VITA
Referent: Manfred Grutschkuhn Tel.: 07661 562-235
u.schmidt@uvita-zahnfabrik.de
05.09.2014 Erfurt Optimierung der Friktion von Doppelkronen bei dlteren und neueren Arbeiten DENTAURUM
Referent: ZTM Volker Wetzel Tel.:07231803-470
kurse@dentaurum.de
06.09.2014 Hamburg CAD/CAM Advanced — Doppelkronen Amann Girrbach
Referent: ZTM Volker Schmidt Tel.: 07231 957-224
trainings@amanngirrbach.com
09./10.09.2014 Kassel IPS e.max® Presstechnologie Ivoclar Vivadent
Referent: Systemspezialist Ivoclar Vivadent Tel.: 07961 889-219
andrea.vetter@ivoclarvivadent.com
11./12.09.2014 Bruneck/Stdtirol CAD/CAM & Face Hunter — Specialization Course Zirkonzahn
Referent: Spezialist der Zirkonzahn GmbH Tel.: +39 0474 066650
education@zirkonzahn.com
17.09.2014 Meckenheim Das Modell - Die Visitenkarte des Labors picodent
Referenten: ZTM C. Fiissenich und ZT U. Rudnick Tel.: 02267 6580-0
info@picodent.de

schétzen: Selbst mit geringen
Mengen Zahngold lassen sich
bei richtigem Vorgehen hohe Ver-
kaufspreise erzielen. ,Wir ver-
giiten die einzelnen Edelmetalle
bereits ab einem jeweiligen Ge-

ten online bei einer Edelmetall-
schmelze einholen. Oftmals er-
halten Patienten automatisch
einen hygienischen Versandum-
schlag mit nach Hause, der ne-
ben dem entfernten Zahnersatz

LY

halt von 0,1 Gramm®“, betont der
Geschiftsfiihrer der ESG. Ubri-
gens lohnt sich hierbei der di-
rekte Verkauf an eine Edelme-
tallschmelze, da die Gewinn-
spanne fiir mogliche Zwischen-
héandler entféllt.

Wie finde ich seriose
Ankaufstellen?

Online-Anbieter, Juweliere oder
andere Ankaufstellen—um Edel-
metalle zu Geld zu machen,
gibt es viele Moglichkeiten.Viele
Zahnérzte arbeiten daher mit
einem festen Partner zusam-
men. Damit Verbraucher jedoch
seriose Anbieter erkennen und
den bestmoglichen Preis erzie-
len, sollten sie sich vor dem
endgiiltigen Verkauf in jedem
Fall eigenstdndig informieren.
Von Ankéufern, deren Ablaufe
und Konditionen undurchsichtig
erscheinen, gilt es unbedingt
Abstand zu nehmen. Aktuelle
Konditionen lassen sich am bes-

4l Kleinanzeigen

alle notwendigen Informationen
fiir den Verkauf sowie ein noch
auszufiillendes Formular ent-
hilt. Nach Einsendung und Ana-
lyse erfolgt eine Gutschrift des
ermittelten Wertes. ,Wer von
seinem Zahnarzt keinen Um-
schlag erhélt, wendet sich ein-
fach direkt an eine Edelmetall-
schmelze. Wir bieten unseren
Kunden beispielsweise unter
www.zahngold.de die Moglich-
keit, sich ein entsprechendes Be-
gleitschreiben selbst auszudru-
cken,um Zahngold eigenhéndig
zuversenden®, ergdnzt Dominik
Lochmann.

Bl Adresse

ESG

Edelmetall-Service GmbH & Co. KG
Gewerbering 29B

76287 Rheinstetten

Tel.: 072425577

Fax: 07242 5240
info@scheideanstalt.de
www.scheideanstalt.de

ohne eigene Hompage)

= 147,90 € eine Rechnung ein Preis

fiir 12 Monate

[alle Pretse sind Metta-Preise, T2gl 195 Mwdt )

http: / /www.muffel-forum.de

fiir den Status der +Mitgliedschaft

Jetzt online bestellen

Iy muffelforum

Die Community der Zahntechniker
147,90 € Erstellung Ihres Firmenportrats (auch interessant als Visitenkarte

+ 147,90 € Darstellung lhres Firmenportrats (12 Monate)
+ 147,90 € Anzeigen (5) mit einer Laufzeit von jeweils bis zu 52 Wochen

info@muffel-forum.de

ZT

ZAHNTECHNIK ZEITUNG
Fakten auf den Punkt gebracht.




Gleich ausschneiden, ausfillen und faxen an 0711/6177 62
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Antwort-Coupon

Bitte senden Sie mir Informationen 1
Uber [J Leistungen [J Factoring-Test-
Wochen an folgende Adresse:

Name

Firma

StraBe

ort

Telefon

E-Mail Al

Nein, keinen Adrenalin-Kick wegen einem
Forderungsausfall. Freizeit — Familie, Freunde,
alles steht hinten an. Und alle denken, Sie
rackern und ackern, aber fiir was?

Jedes Projekt, jeder Auftrag senkt die Kapital-
decke in lhrem Dentallabor, weil Ihre Arbeit
nicht gleich zu Geld wird. Bis lhre Leistungen
honoriert werden, kdnnen Wochen oder
Monate vergehen.

Liquiditat ist machbar, keine Frage.

Schnell, einfach und direkt.

Fordern Sie unser kostenloses Paket mit Erst-
informationen an oder wenden Sie sich direkt
an einen unserer Factoring Berater.

Sie werden begeistert sein, denn Liquiditat
und Sicherheit durch LVG machen Ihren Kopf
frei fr Familie, Arbeit und Freizeit.

LY &

ﬁer Finanzierungsexperte

rund um die Zahngesundheit

Wir machen Ihren Kopf frei.
Labor-Verrechnungs-Gesellschaft mbH - Hauptstr. 20 - 70563 Stuttgart - @ 0711/666 710

Unsere Leistung - lhr Vorteil:

® Finanzierung der laufenden
Forderungen und AuBenstande

® kontinuierliche Liquiditat
@ Sicherheit bei Forderungsausfallen

@ Starkung des Vertrauens-
verhaltnisses Zahnarzt und Labor

® Abbau von Bankverbindlichkeiten
® Schaffung finanzieller Freirdume

Lernen Sie uns und unsere Leistungen
einfach kennen. Jetzt ganz praktisch
mit den LVG Factoring-Test-Wochen.

- Fax 0711/617762 - info@lvg.de - www.lvg.de



